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ส่วนที�  1 

การประกอบธุรกจิ 

1.  นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกิจ 

ภาพรวมการประกอบธุรกิจ 

บริษัทฯ เป็นผู้ผลิตเครื�องสําอางและเวชสําอาง เช่น ครีมอาบนํ !า  ลิปสติก ครีมบํารุงผิว แป้ง โคโลญจ์  ฯลฯ 
ให้กบัลกูค้าทั !งในประเทศและตา่งประเทศ ภายใต้เครื�องหมายการค้า ตามสตูรและมาตรฐานของลกูค้า ซึ�งกระจาย
ไปยงัภายในประเทศและการส่งออกไปยงัประเทศต่างๆทั�วโลก ภายใต้การผลิตที�มีคณุภาพในหลกัสากล ที�สั�งสม
ประสบการณ์และความเชี�ยวชาญมากกวา่ 30 ปี  จนเป็นที�ยอมรับให้เป็นหนึ�งในผู้ นําธุรกิจผลิตเครื�องสําอาง โดยมี
การเจริญเติบโตและสว่นแบ่งการตลาดที�เพิ�มขึ !นอย่างตอ่เนื�อง ตลอดระยะเวลาที�ผ่านมา  

1.1 วิสัยทัศน์  วัตถุประสงค์  เป้าหมายหรือกลยุทธ์ในการดาํเนินงาน 

วิสัยทศัน์ 
“ To create world’s best buying experience in beauty business ” 

- บริษัท เอส แอนด์ เจฯ จะสร้างประสบการณ์และความประทับใจแก่ลูกค้า / คู่ค้าทุกคนในธุรกิจ  
ความงาม 

พันธกจิ 

• S & J จะส่งมอบผลิตภัณฑ์ ที�เป็นนวัตกรรมเกี�ยวกับความสวยความงามให้ตรงเวลา ในราคาและ
คณุภาพที�เหมาะสม เพื�อตอบโจทย์ลกูค้าทั�วทุกมุมโลก โดยเคารพและรับผิดชอบต่อโลก สงัคม และ
สิ�งแวดล้อม 

ค่านิยม 

• มุง่เน้นเป้าหมาย  (Target Focus) 

• ท้าทายความคิด  (Challenging ideas) 

• พิชิตผลงาน (Success) 

• ประสานพลงั  (Unity) 

• สร้างสรรค์คณุธรรม (Ethics) 
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โครงการพัฒนาธุรกิจ 

• แผนการดาํเนินงานในระยะสั Bน 
พัฒนาการทํางานภายในบริษัทฯ ให้สามารถปรับตวัได้อย่างทันเหตุการณ์ต่อสภาพตลาด ต้นทุน
สินค้า ความผนัผวนของคา่เงิน ความต้องการของลกูค้า พนกังาน และข้อกําหนดของประเทศคูค้่า ที�
จะมีผลกระทบอย่างมีนยัสําคญัตอ่ผลประกอบการของบริษัทฯ 

• แผนการดาํเนินงานในระยะยาว 
บริษัทฯ ตั !งเป้าหมายโดยการเพิ�มคู่ค้าในประเทศใหม่ เช่น ประเทศในกลุ่มตะวันออกกลาง และ 
แอฟริกา อีกทั !งขยายกําลงัการผลิตในกลุ่มผลิตภณัฑ์ที�ได้รับเครื�องหมาย “ฮาลาล” เพื�อให้สามารถ
รองรับตลาดใหมที่�เกิดขึ !น 

1.2 การเปลี�ยนแปลงและพัฒนาการที�สาํคัญ 

 บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จํากดั (มหาชน) ได้เริ�มต้นดําเนินธุรกิจในปี 2523 
โดยกลุ่มผู้ ถือหุ้นใหญ่ ประกอบด้วย ผู้ ถือหุ้นในเครือสหพฒัน์ฯ โดยบริษัทมีชื�อเดิม คือ บริษัท เอส แอนด์ เจ 
อาหารสําเร็จรูป จํากัด โดยมีวัตถุประสงค์แรกเริ�มเพื�อผลิตอาหารสําเร็จรูป ต่อมาบริษัทฯ ได้เปลี�ยนเป็น        
การดําเนินธุรกิจรับจ้างผลิตเครื�องสําอางโดยได้รับความช่วยเหลือทางเทคนิคจากผู้ เชี�ยวชาญจากประเทศ
สหรัฐอเมริกา โดยได้เปลี�ยนชื�อเป็น บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จํากดั ในปี 2526 
และในปี 2531 ได้เข้าจดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศไทย ตอ่มาในปี 2537 บริษัทฯ ได้จดทะเบียน
แปรสภาพเป็นบริษัทมหาชน ในนาม บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จํากดั (มหาชน) 

ปี 2531 -  เข้าจดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศไทย เพิ�มทนุจดทะเบียนเป็น 30 ล้านบาท 
ปี 2537 -  ได้จดทะเบียนแปรสภาพเป็นบริษัทมหาชนและได้เพิ�มทนุจดทะเบียนเป็น 120 ล้านบาท 

ปี 2539 
 

-  จดัตั !งบริษัท อีเอฟ จํากดั (บริษัทย่อย) ทุนจดทะเบียน 1 ล้านบาท โดยบริษัทฯ เข้าถือหุ้นร้อยละ 
49.96เพื�อเป็นผู้จดัจําหน่ายสินค้าอปุโภคบริโภค ประเภท Personal Care 

ปี 2544 
 

-  บริษัท อีเอฟ จํากดั (บริษัทย่อย) เพิ�มทุน 3 ล้านบาท เป็นทุนจดทะเบียน 4 ล้านบาท บริษัทฯ ถือ
หุ้นเพิ�มเป็นร้อยละ 99.99 

-  สร้างอาคารการผลิตใหม ่บนพื !นที� 10,000 ตารางเมตร สําหรับผลิต Liquid Toiletry       
ปี 2546 -  ได้จดทะเบียนเปลี�ยนแปลงมลูคา่หุ้นที�ตราไว้จากเดิมหุ้นละ 10 บาท เป็นราคาหุ้นละ 1 บาท สง่ผล

ให้ทุนจดทะเบียนเพิ�มขึ !นจากเดิม 12 ล้านหุ้น เป็น 120 ล้านหุ้น ทุนที�เรียกชําระแล้วเพิ�มขึ !นจาก
เดิม 8 ล้านหุ้น เป็น 80 ล้านหุ้น 

-  ได้จดทะเบียนเปลี�ยนแปลงมลูคา่หุ้นที�ตราไว้จากเดิมหุ้นละ 10 บาท เป็นราคาหุ้นละ 1 บาท สง่ผล
ให้ทุนจดทะเบียนเพิ�มขึ !นจากเดิม 12 ล้านหุ้น เป็น 120 ล้านหุ้น ทุนที�เรียกชําระแล้วเพิ�มขึ !นจาก
เดิม 8 ล้านหุ้น เป็น 80 ล้านหุ้น 
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-  จดัตั !งบริษัท ไวลด์ไลฟส์ (ประเทศไทย) จํากดั (บริษัทย่อย) ทนุจดทะเบียน 1 ล้านบาท โดยบริษัทฯ
เข้าถือหุ้นร้อยละ 99.99 เพื�อดําเนินธุรกิจจัดจําหน่ายสินค้าอปุโภคบริโภค ประเภทครีมกันแดด 
และครีมทากนัยงุ 

ปี 2547 -  ได้เรียกชําระคา่หุ้นเพิ�มทนุ 20 ล้านหุ้น เป็นเงิน 100 ล้านบาท 
-  ทําการจดทะเบียนทนุที�เรียกชําระแล้วจากเดิม 80 ล้านหุ้น เป็นเงิน 80 ล้านบาท เปลี�ยนแปลงเป็น 

100 ล้านหุ้น เป็นเงิน 100 ล้านบาท ต่อกระทรวงพาณิชย์เรียบร้อยแล้ว เมื�อวนัที� 9 พฤษภาคม 
2547 

ปี 2548 -  ได้รับการอนุมติัจากที�ประชุมสามญัผู้ ถือหุ้น ครั !งที� 26 เมื�อวนัที� 25 เมษายน 2548 ให้ทําโครงการ 
ESOP โดยได้ดําเนินการยื�นคําขอเสนอขายหุ้ นให้แก่พนักงานของบริษัทฯ ต่อสํานักงาน 
คณะกรรมการกํากบัหลกัทรัพย์และตลาดหลกัทรัพย์ ซึ�งได้รับการอนุมติัเมื�อวนัที� 20 กุมภาพนัธ์ 
2548 

ปี 2549 -  ได้ออกใบสําคญัแสดงสิทธิที�จะซื !อหุ้นสามญัให้แก่กรรมการและพนกังานของบริษัทและ บริษัท
ย่อย ภายใต้โครงการเสนอขายหลกัทรัพย์ให้แก่กรรมการและพนกังานของบริษัท และบริษัทย่อย 
(ESOP) จํานวน 5 ล้านหน่วย อตัราการใช้สิทธิใบสําคญัแสดงสิทธิ 1 หน่วยต่อ 1 หุ้นสามญั ใน
ราคาหุ้นละ 4 บาท รวมเป็นหุ้นสามญัที�จดัสรรเพื�อรองรับการใช้สิทธิตามโครงการ ESOP 5 ล้าน
หุ้น ระยะเวลาการใช้สิทธิ      10 มีนาคม 2549 - 9 มีนาคม 2552 

ปี 2552 -  จัดตั !งบริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล (ยูเค) จํากัด (บริษัทย่อย) ทุนจดทะเบียน 5 ล้าน
บาท โดยบริษัทฯเข้าถือหุ้ นร้อยละ 100.00 เพื�อดําเนินการให้บริการทางด้านการตลาดและ         
จดัจําหน่ายวตัถดิุบและบรรจภุณัฑ์ 

ปี 2553 -  สร้างอาคาร 10 บนพื !นที� 8,000 ตารางเมตร สําหรับผลิต Lipstic, ห้องปฏิบัติการทางเคมีและ      
จลุชีวะ, สํานกังาน, คลงัสินค้า 

ปี 2554 -  บริษัทฯ มีการเพิ�มทุนจํานวน 45,186,500 หุ้น โดยเสนอขายให้แก่ผู้ ถือหุ้นเดิมของบริษัทฯ ตาม
สัดส่วนการถือหุ้ น (Right Offering) ราคาเสนอขายหุ้ นละ 12 บาท กรณีที�มีหุ้ นสามัญเพิ�มทุน
คงเหลือจากการจองซื !อหุ้นของผู้ ถือหุ้นเดิม เสนอขายให้แก่บคุคลในวงจํากดั (Private Placement) 
ทั !งนี !ราคาเสนอขายดงักลา่วจะต้องไมตํ่�ากวา่ร้อยละ 90 ของราคาตลาดถวัเฉลี�ยของหุ้น 

-  ก่อตั !งโรงงานการผลิตที�ปิ�นทอง 1 บนพื !นที� 9,000 ตารางเมตร สําหรับผลิต ผลิตภัณฑ์ Liquid 
Toiletry, Skin Care 

ปี 2558 -  จัดตั !งบริษัท โฟร์ดับเบิ !ลยูดี วิชั�น จํากัด (บริษัทย่อย) ทุนจดทะเบียน 10 ล้านบาท โดยบริษัทฯ      
เข้าถือหุ้นร้อยละ 99.99 เพื�อดําเนินธุรกิจซื !อมาขายไป 

-  จดัตั !งบริษัท เอสเอเอเอส จํากดั (บริษัทย่อย) ทุนจดทะเบียน 20 ล้านบาท โดยบริษัทฯ เข้าถือหุ้น
ร้อยละ 99.99 เพื�อประกอบกิจการวิจยัและพฒันาสตูรการผลิตเครื�องสําอาง 
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ปี 2559 -  บริษัทฯ ร่วมลงทุนจัดตั !ง Atika Beauty Manufacturing Sdn. Bhd. (บริษัทร่วม) ที�ประเทศ
มาเลเซีย มีทุนจดทะเบียน 5 ล้านริงกิต โดยบริษัทฯ ถือหุ้ นร้อยละ 35 เพื�อดําเนินธุรกิจผลิต
เครื�องสําอางที�ได้รับเครื�องหมาย “ฮาลาล” 

-  บริษัทฯ มีทนุจดทะเบียน 200,000,000.00 บาท  ทนุชําระแล้วเป็นเงิน 149,930,828.00 บาท 

นอกจากนี ! บริษัทฯ ได้มีการพฒันาด้านตา่งๆ ดงันี ! 

ด้านบริหารจัดการและสิ�งแวดล้อม 

ปี 2550 -  จัดตั !งคณะกรรมการบริหารความเสี�ยง   เพื�อทําหน้าที�บริหารจัดการความเสี�ยงขององค์กร ให้มี
ประสิทธิภาพมากยิ�งขึ !น 

ปี 2551 -  จัดตั !งคณะกรรมการกิจกรรมองค์กรเพื�อสังคม เพื�อกํากับดูแลการดําเนินงานของบริษัทฯ            
ด้านความรับผิดชอบต่อสงัคมและสิ�งแวดล้อม โดยมุ่งเน้นที�ผลกระทบต่อผู้ ถือหุ้น และผู้ มีส่วนได้
เสีย 

ปี 2554 -  ได้รับโล่รางวัล มาตรฐานความรับผิดชอบของผู้ ประกอบการอุตสาหกรรมต่อสังคม ปี 2553    
(CSR-DIW) จาก กรมโรงงานอตุสาหกรรม 

-  บริษัทฯ ได้รับใบประกาศเกียรติคุณ เพื�อรับรองว่าเป็น อุตสาหกรรมสีเขียว ระดับที� 3 ระบบ     
สีเขียว (Green System) การบริหารจดัการสิ�งแวดล้อมอย่างเป็นระบบ มีการติดตามประมวลผล
และทบทวนเพื�อการพฒันาอย่างตอ่เนื�อง จากกระทรวงอตุสาหกรรม 

ปี 2555 -  บริษัทฯ ได้รับรางวลั  CSRI Recognition - Most  Innovative CSR บริษัทจดทะเบียนที�มีนวตักรรม
ด้านความรับผิดชอบตอ่สงัคม 

-  บริษัทฯ ได้รับประกาศเกียรติคุณ จากจังหวัดชลบุรี ในสถานประกอบการที�ดําเนินการตาม
พระราชบัญญัติส่งเสริมและพัฒนาคุณภาพชีวิตคนพิการ ปี 2550 มาตรา 33 (ต่อเนื�อง 2555 – 
2558) 

-  บริษัทฯ ได้รับโล่รางวัล คุณภาพ ปลอดภัย ใส่ใจสังคม (Quality Award) จากสํานักงาน
คณะกรรมการอาหารและยา 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวลัจากลกูค้า Body Shop : Best Supply Chain Improvement Award 
ปี 2556 -  บริษัทฯ ได้รับรางวัล SET Awards 2013 บริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ที� มีมูลค่า

หลักทรัพย์ตามราคาตลาดระหว่าง 2,000 -10,000 ล้านบาท ด้านความรับผิดชอบต่อสังคม    
บริษัทฯ ได้รับรางวลั “ดีเดน่” 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวลั CSRI Recognition - Most  Innovative CSR บริษัทจดทะเบียนที�มีนวตักรรม
ด้านความรับผิดชอบตอ่สงัคม 

-  บริษัทฯ ได้รับคะแนนอยู่ในระดบั “ดีเลิศ” ในการสํารวจการกํากบัดูแลกิจการบริษัทจดทะเบียน
ประจําปี 2556 จดัขึ !นโดย สมาคมสง่เสริมสถาบนักรรมการบริษัทไทย (IOD) 
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-  บริษัทฯ ได้รับรางวลัจากลกูค้า Body Shop : Best Supplier Award 
ปี 2557 -  บริษัทฯ ได้รับรางวัล SET Awards 2014 บริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ที� มีมูลค่า

หลักทรัพย์ตํ�ากว่าราคาตลาดระหว่าง 2,000 -10,000 ล้านบาท ด้านความรับผิดชอบต่อสงัคม 
บริษัทได้รับรางวลั “ดีเดน่” 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวลั CSRI Recognition - Most  Innovative CSR บริษัทจดทะเบียนที�มีนวตักรรม
ด้านความรับผิดชอบตอ่สงัคม 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวัล Investors’ Choice Award โดยได้รับคะแนน AGM  100 คะแนนเต็มเป็น
ระยะเวลา  4  ปี ซ้อน  (2554 - 2557) จากสมาคมสง่เสริมผู้ลงทนุไทย 

-  บริษัทฯ ได้รับ ESG100 Certificate 2014 ซึ�งเป็น 1 ใน 100 บริษัทจดทะเบียน ที�ได้รับคัดเลือก
จากสถาบันไทยพัฒน์ ที�มีความโดดเด่นในการดําเนินธุรกิจอย่างยั�งยืน ด้านสิ�งแวดล้อม สงัคม 
และธรรมาภิบาล (Environmental, Social and Governance : ESG100 ) 

-  บริษัทฯ ได้ทําการปรับปรุงระบบการประเมินผลการปฎิบัติงานที�ใช้ในการประเมินศกัยภาพของ
บุคคลากรทั !งทางด้านพฤติกรรมผ่านกระบวนการของ Competency Model และในด้านผลการ
ปฎิบติังานผ่านกระบวนการจดัทํา KPI เชิงกลยทุธ์ 

ปี 2558 -  จัดตั !งคณะกรรมการกํากบัดูแลกิจการ เพื�อทําหน้าที�สนบัสนุนการปฏิบติังานของคณะกรรมการ
บริษัทในด้านการกํากบัดแูลกิจการที�ดีของบริษัทฯ ซึ�งช่วยสนบัสนุนการดําเนินงานต่างๆ ให้บรรลุ
ความสําเร็จตามวัตถุประสงค์และเป้าหมายที�กําหนดไว้ เป็นการสร้างมูลค่าเพิ�ม ความเชื�อมั�น
ให้กบัผู้ ถือหุ้นและผู้ มีสว่นได้เสียทกุภาคสว่น 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวัล Thailand Sustainability Investment 2015 จากตลาดหลักทรัพย์แห่ง
ประเทศไทย 

-  บริษัทฯ ได้รับ ESG100 Certificate 2015 ซึ�งเป็น 1 ใน 100 บริษัทจดทะเบียน ที�ได้รับคัดเลือก
จากสถาบันไทยพัฒน์ ที�มีความโดดเด่นในการดําเนินธุรกิจอย่างยั�งยืน ด้านสิ�งแวดล้อม สงัคม 
และธรรมาภิบาล (Environmental, Social and Governance : ESG100 ) 

ปี 2559 -  บริษัทฯ ได้รับ ESG100 Certificate 2016 ซึ�งเป็น 1 ใน 100 บริษัทจดทะเบียน ที�ได้รับคัดเลือก
จากสถาบันไทยพัฒน์ ที�มีความโดดเด่นในการดําเนินธุรกิจอย่างยั�งยืน ด้านสิ�งแวดล้อม สงัคม 
และธรรมาภิบาล (Environmental, Social and Governance : ESG100 ) 

-  บริษัทฯ ได้รับโล่ห์สถานประกอบการนําร่องภายใต้โครงการ การจัดทําแนวทางปฏิบติัที�เป็นเลิศ 
(Best Practice) เพื�อ Green Supply Chain ของอุตสาหกรรมเป้าหมายเพื�อการส่งออก จาก      
กรมอตุสาหกรรมพื !นฐานและการเหมืองแร่ 

-  บริษัทฯ ได้รับการรับรองการเป็นแนวร่วมปฏิบัติของภาคเอกชนไทยในการต่อต้านการทุจริต 
(CAC) จากคณะกรรมการแนวร่วมปฏิบัติของภาคเอกชนไทยในการต่อต้านการทุจริต เมือวนัที�   
14 ตลุาคม 2559 ซึ�งแสดงให้เห็นว่าบริษัทฯ มีการดําเนินกิจการด้วยความซื�อสตัย์ สจุริต โปร่งใส 
และมีการควบคมุภายในที�ดีสามารถตรวจสอบได้ โดยคํานงึถงึผู้ มีสว่นได้เสียทกุกลุม่ 
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-  บริษัทฯ ได้รับรางวัล SET Awards 2016 ด้านนวัตกรรม ซึ�งได้รับรางวัล “ยอดเยี�ยม” จาก        
ตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศไทย 

-  บริษัทฯ ได้รับรางวัล Thailand Sustainability Investment 2016 จากตลาดหลักทรัพย์แห่ง
ประเทศไทย 

 

มาตรฐานด้านคุณภาพในระดับสากล 

ปี 2537 -  บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานการผลิตเครื�องสําอางที�ดี (GMP) โดยเป็น 1 ใน 9 บริษัทแรก ที�
ได้รับการรับรองจากสํานกังานคณะกรรมการอาหารและยา กระทรวงสาธารณสขุ 

ปี 2542 -  บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานสากล ISO 9001:1994 ด้าน Design & Manufacturing of 
Skin Care, Body Treatment, Toiletries, Colour Cosmetic, Hair Care, Sun Products, Perfume 
and Baby Products. จาก RWTUV (Thailand) 

ปี 2545 -  บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานสากล ISO 9001:2000 ด้าน Design & Manufacturing of 
Skin Care, Body Treatment, Toiletries, Colour Cosmetic, Hair Care, Sun Products, Perfume 
and Baby Products. จาก RWTUV (Thailand) 

ปี 2546 -  บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานระบบการจัดการสิ�งแวดล้อม ISO 14001:1996 สําหรับ 
Manufacturing of Skin Care, Body Treatment, Toiletries, Colour Cosmetic, Hair Care, Sun 
Products, Perfume and Baby Products จาก RWTUV (Thailand) 

ปี 2547 -  บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานห้องปฏิบัติการทดสอบ  ISO/IEC 17025 : 1999  สําหรับ        
การตรวจสอบหา Aerobic Bacteria ในเครื�องสําอางประเภทโลชั�น (Deternubation of aerobic 
bacteria (Spread plate)) จาก กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ กระทรวงสาธารณะสขุ 

ปี 2550 -  บริษัทฯ ได้ปรับการรับรองมาตรฐานห้องปฏิบติัการทดสอบเป็น ISO/IEC 17025 : 2005 
ปี 2551 -  ขยายขอบข่ายการรับรองห้องปฏิบัติการทดสอบมาตรฐานสากล ISO/IEC 17025 : 2005 ด้าน   

ส า ร กัน แ ด ด ใ น ผ ลิ ต ภัณ ฑ์ แ ป้ ง แ ล ะ ลิ ป ส ติ ก  จ า ก สํ า นั ก ม า ต ร ฐ า น ห้ อ ง ป ฏิ บั ติ ก า ร 
กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ 

-  บริษัทฯ ได้รับการรับรองระบบการจัดการอาชีวอนามัย BS OHSAS 18001 : 2007) ด้าน 
Manufacturing of Skin Care, Body Treatment, Toiletries, Colour Cosmetic, Hair Care, Sun 
Products, Perfume and Baby Products จาก RWTUV (Thailand) ซึ�งตอ่อายทุกุๆ 3 ปี 

ปี 2552 -  ปรับมาตรฐาน GMP เป็น GMP ASEAN HARMONIZED 
ปี 2553 - บริษัทฯ ได้ปรับการรับรองมาตรฐานสากลเป็น ISO 9001 : 2008 ด้าน Design & Manufacturing 

of Skin Care, Body Treatment, Toiletries, Colour Cosmetic, Hair Care, Sun Products, 
Perfume and Baby Products. จาก TUV NORD (Thailand) 
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- ขยายขอบข่ายการรับรองห้องปฏิบัติการทดสอบมาตรฐานสากล ISO/IEC 17025 : 2005 ด้าน     
การทดสอบ Preservative Efficacy Test ด้วยวิธี European Phamacopeia จากสํานกัมาตรฐาน
ห้องปฏิบติัการ 

ปี 2555 - ขยายขอบข่ายการรับรองห้องปฏิบติัการทดสอบมาตรฐานสากล ISO/IEC 17025 : 2005 ในด้าน
การทดสอบ Preservative Efficacy Test, Total Aerobic Plate Count, Yeasts and Molds 
Count, Gram Negative Bacteria, Staphylococcus aureus, Escherichia coli, Pseudomonas 
aeruginosa, Clostridium spp. และ Candida albicans ด้วย United States Pharmacopoeia 
จาก สํานกัมาตรฐานห้องปฏิบติัการ กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ 

- บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานสากล ISO 22716 : 2007 (Cosmetic GMP) จาก TUV NORD 
(Thailand) 

ปี 2556 -  โรงงานปิ� นทอง ได้รับการรับรองมาตรฐานการผลิตเครื�องสําอางที�ดี (GMP) จาก สํานักงาน
คณะกรรมการอาหารและยา กระทรวงสาธารณสขุ 

ปี 2559 -  โรงงานปิ�นทอง ได้รับการรับรองมาตรฐานสากล ISO 22716 : 2007 (Cosmetic GMP) จาก TUV 
NORD (Thailand) 

1.3 โครงสร้างการถือหุ้นของกลุ่มบริษัท 

       นโยบายการแบ่งการดาํเนินงานของบริษัทในกลุ่ม 

บริษัท S & J 
หมายถึง บริษัทฯ ทําหน้าที�  ออกแบบ วิจัยและพัฒนา ทําการจัดหาวัตถุดิบและบรรจุภัณฑ์                    

มีการวางแผนการผลิต โดยประสานงานกบัลกูค้า โรงงานทําการผลิตตามความต้องการของลกูค้า 

บริษัทย่อย 
 หมายถึงกลุ่มบริษัทที�สนับสนุนธุรกิจของบริษัทและมีความสําคัญเป็นเสมือนหน่วยธุรกิจหนึ�งของ
บริษัท  ซึ�งบริษัทเป็นผู้ลงทุนรายใหญ่ กลุ่มบริษัทย่อยเป็นกลุ่มที�บริษัทดแูลอย่างใกล้ชิด เพื�อให้มีการดําเนินงาน
ตามนโยบายของบริษัทในฐานะผู้ ถือหุ้น รวมทั !งให้มีประสิทธิภาพในการให้บริการ บริษัทในกลุม่นี !ได้แก่ 

• บริษัท ท้อปเทร็นด์ แมนแูฟคเจอริ�ง จํากดั (TTM) 

• บริษัท ไวลด์ไลฟส์ (ประเทศไทย) จํากดั (WL) 

• บริษัท อีเอฟ จํากดั (EF) 

• บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล (ยเูค) จํากดั (S&J - UK) 
     บริษัท กวา่งโจว เอส แอนด์ เจ คอสเมติกส์  จํากดั (S&J - China) 
     บริษัท โฟร์ดบัเบิ !ลยดีู วิชั�น (เอชเค) จํากดั (4WD - HK)   

• บริษัท โฟร์ดบัเบิ !ลยดีู  วิชั�น จํากดั (4WD) 

• บริษัท เอสเอเอเอส จํากดั (SAAS) 
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หมายเหตุ : การถือหุ้ นใน บริษัท กว่างโจว เอส แอนด์ เจ คอสเมติกส์ จํากัด และ บริษัท โฟร์ดับเบิ !ลยูดี วิชั�น       
(เอชเค) จํากดั เป็นการถือหุ้นทางอ้อมของบริษัทฯ ผ่าน บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล (ยเูค) จํากดั 

บริษัทร่วม 
หมายถึง กลุ่มบริษัทที�มีสดัส่วนการลงทุนร่วมกบัพนัธมิตรเพื�อเอื !อประโยชน์กบับริษัทในเชิงกลยุทธ์ และ

เพื�อความร่วมมือทางธุรกิจ โดยเฉพาะอย่างยิ�งในด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์ต่างๆ นอกเหนือจากผลิตภัณฑ์ของ
บริษัท บริษัทในกลุม่นี !ได้แก่ 

• บริษัท ยามาฮทัส ึ(ประเทศไทย) จํากดั (YHT) 

• บริษัท ออปอเรชั�นนอล เอน็เนอร์ยี� กรุ๊ป จํากดั (OEG) 

• บริษัท โอสถ อินเตอร์แลบบอราทอรี�ส์ จํากดั (OSI) 

• Atika Beauty Manufacturing Sdn. Bhd. (Atika) 

นโยบายการแบ่งการดําเนินงานของบริษัทในกลุ่ม จะมีคณะกรรมการดแูลรับผิดชอบและบริหารงานแต่
ละบริษัท โดยที�คณะกรรมการบริษัทจะมีความเป็นอิสระในการดแูลกํากบักิจกรรมของบริษัทภายใต้อํานาจหน้าที�
ความรับผิดชอบที�กําหนด 

โครงสร้างการถือหุ้นในกลุ่มบริษัท 
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การถือหุ้นไขว้ระหว่างกัน ณ วันที� 17 มีนาคม 2560 

 บริษัทฯ มีโครงสร้างการถือหุ้นไขว้ระหว่างกัน แต่การถือหุ้นไขว้ระหว่างกันที�ขัดแย้งกับหลกัเกณฑ์ตาม
ประกาศคณะกรรมการกํากับตลาดทุนที� ทจ.258/2551 เรื�อง “การขออนุญาตและการอนุญาตให้เสนอขายหุ้นที�
ออกใหม่” ข้อ 14 บริษัทได้เข้าถือหุ้น เนื�องจากเห็นว่าได้รับอัตราผลตอบแทนที�ดีในรูปเงินปันผลทุกปี และเป็น    
การเอื !อประโยชน์ทางธุรกิจตอ่กนั 

ชื�อบริษัท 
สัดส่วนการถือหุ้น (%) 

S&J ถือหุ้น
บริษัทอื�น 

บริษัทอื�น
ถือหุ้น S&J 

1. กรณีการถือหุ้นเกนิกว่า 50%   
 1.1  บริษัทอื�นเป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทฯ เกินกวา่ 50% 

       บริษัทฯ ต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทอื�น 
- - 

 1.2  บริษัทฯ เป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทอื�น เกินกวา่ 50% 
       บริษัทอื�นต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทฯ 

- - 

 �.�  บริษัทฯ เป็นผู้ ถือหุ้นเกินกวา่ 50% ในบริษัทอื�น ตั !งแต ่2 บริษัทขึ !นไป 
       บริษัทอื�นเหลา่นั !นต้องไมถื่อหุ้นไขว้ระหวา่งกนั 

- - 

Z. กรณีการถือหุ้นเกนิกว่า 25% แต่ไม่เกนิกว่า 50%   
 2.1  บริษัทอื�นเป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทฯ เกินกวา่ 25% แตไ่มเ่กินกวา่ 50% 

       บริษัทฯ ต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทอื�นเกินกวา่ 10% 
- - 

 2.2  บริษัทฯ เป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทฯ เกินกวา่ 25% แตไ่มเ่กินกวา่ 50% 
       บริษัทอื�นต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทฯ เกินกวา่ 10% 

- - 

3. กรณีการถือหุ้นไม่เกนิกว่า 25%   
 3.1  บริษัทอื�นเป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทฯ ไมเ่กินกวา่ 25% 

       บริษัทฯ ต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทอื�นเกินกวา่ 25% 
- - 

 3.2  บริษัทฯ เป็นผู้ ถือหุ้นในบริษัทฯ ไมเ่กินกวา่ 25%  
       บริษัทอื�นต้องไมถื่อหุ้นไขว้ในบริษัทฯ เกินกวา่ 25% 

  

 - บริษัท สหพฒันาอินเตอร์โฮลดิ !ง จํากดั (มหาชน) (SPI) 0.24 15.35 

 - บริษัท ไอ.ซี.ซี. อินเตอร์เนชั�นแนล จํากดั (มหาชน) (ICC) 0.35 14.61 

 

1.4 ความสัมพันธ์กับกลุ่มธุรกจิของผู้ถือหุ้นใหญ่ 

-ไม่มี- 
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2.  ลักษณะการประกอบธุรกิจ 

Z.\  โครงสร้างรายได้ 
                            (หน่วย : ล้านบาท) 

รายได้ของกลุ่มบริษัทตามงบการเงินเฉพาะกิจการ 

%การถือ

หุ้นของ

บริษัทฯ 

พ.ศ. 2559 พ.ศ. 2558 พ.ศ. 2557 

ล้านบาท % ล้านบาท % ล้านบาท % 

รายได้จากการผลิตและธุรกิจอื�น         

  ผลิตเครื�องสาํอาง         

  บริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล               

  เอนเตอร์ไพรส์ จํากดั (มหาชน) 

ในประเทศ 
- 

1,973.0 32.70 2,117.3 36.33 2,431.5 39.30 

ตา่งประเทศ 2,534.6 42.01 2,285.5 39.22 2,193.8 35.46 

รวมผลิตเครื�องสาํอาง   4,507.6 74.71 4,402.8 75.55 4,625.3 74.76 

  ผลิตบรรจุภัณฑ์         

  บจก.ท้อปเทร็นด์ แมนแูฟคเจอริ�ง     

   

ในประเทศ 
50.00 821.7 13.62 810.7 13.91 950.1 15.36 

ตา่งประเทศ 105.0 1.74 96.2 1.65 116.2 1.88 

  รวมผลิตบรรจุภัณฑ์   926.7 15.36 906.9 15.56 1,066.3 17.24 

  ธุรกิจอื�น         

  บจก.ไวลด์ไลฟส์ (ประเทศไทย)  ในประเทศ 
99.99 13.9 0.23 13.2 0.23 14.6 0.24 

ตา่งประเทศ - - - - - - 

  บจก.อีเอฟ  ในประเทศ 
99.99 

22.8 0.38 24.8 0.43 26.1 0.42 

ตา่งประเทศ - - - - - - 

  บจก.เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล -    

  (ย.ูเค.)  

ในประเทศ 
100.00 

- - - - - - 

ตา่งประเทศ 242.2 4.01 184.3 3.16 223.3 3.61 

  บจก.กวา่งโจว เอส แอนด์ เจ คอสเม  

  ติกส์  

ในประเทศ 
100.00 

- - - - - - 

ตา่งประเทศ 0.2 0.00 0.7 0.01 0.8 0.01 
  บจก.โฟรดบัเบิ !ลยดูี วิชั�น (เอช.เค.)  ในประเทศ 

100.00 
- - - - - - 

ตา่งประเทศ 64.4 1.07 62.2 1.07 22.1 0.36 
  บจก.โฟร์ดบัเบิ !ลยดูี วิชั�น ในประเทศ 

99.99 
2.8 0.05 2.0 0.03 - - 

ตา่งประเทศ - - - - - - 

  บจก.เอสเอเอเอส ในประเทศ 
99.99 

- - - - - - 

ตา่งประเทศ - - - - - - 

  รวมธุรกิจอื�นๆ   346.3 5.74 287.2 4.93 286.9 4.64 

รวมรายได้จากการผลิตและธุรกิจอื�น   5,780.6 95.8 5,596.9 96.04 5,978.5 96.63 
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(หน่วย : ล้านบาท) 

รายได้ของกลุ่มบริษัทตามงบการเงินเฉพาะกิจการ 

%การถือ

หุ้นของ

บริษัทฯ 

พ.ศ. 2559 พ.ศ. 2558 พ.ศ. 2557 

ล้านบาท % ล้านบาท % ล้านบาท % 

รายได้อื�น   206.8 3.43 181.4 3.11 176.0 2.84 

สว่นแบง่กําไรจากเงินลงทนุในบริษัทร่วม   46.1 0.76 49.1 0.84 32.2 0.52 

รวมรายได้ทั Bงสิ Bน   6,033.5 100.00 5,827.4 100.00 6,186.7 100.00 

 

2.2 การประกอบธุรกิจของแต่ละกลุ่มธุรกจิ  

บริษัท เอส แอนด์ เจ อนิเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จาํกัด (มหาชน) 

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 

  ผลิตภัณฑ์ของบริษัทฯ คือ เครื�องสําอางทุกประเภท อาทิเช่น แป้ง ครีม ลิป โดยบริษัทมุ่งเน้น   
การพัฒนาสินค้าตามความต้องการของลูกค้า  ด้วยเครื�องจักรและเทคโนโลยีที�มีความทันสมัยและมี
มาตรฐาน  นอกจากนี !บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานคุณภาพระดบัโลก ซึ�งจากใบรับรองมาตรฐาน
คณุภาพเหลา่นี !สร้างความเชื�อมั�นในคณุภาพของสินค้าให้แก่ลกูค้ามากยิ�งขึ !น  อาทิเช่น  

� หนงัสือรับรองมาตรฐานการผลิต “GMP” จากสํานกังานคณะกรรมการอาหารและยา (อ.ย.) 
กระทรวงสาธารณสขุ 

� ใบรับรองระบบบริหารคณุภาพ ISO 9001 : 2008 จาก TUV ASIA PACIFIC LIMITED – 
Hong Kong 

� ใบรับรองระบบบริหารจัดการสิ�งแวดล้อม ISO 14001 : 2004 จาก TUV ASIA PACIFIC 
LIMITED – Hong Kong 

� ใ บ รั บ ร อ ง คุ ณ ภ า พ ม า ต ร ฐ า น  ISO17025 เ ค รื� อ ง สํ า อ า ง ป ร ะ เ ภ ท โ ล ชั� น จ า ก
กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ กระทรวงสาธารณสขุ 

� ใบรับรองด้านอาชีวอนามยัและความปลอดภยั OHSAS 18001 : 2007 จาก TUV ASIA 
PACIFIC LIMITED – Hong Kong 

� ใบรับรอง CSR-DIW (Corporate Social Responsibility - Department of Industrial Work) 
หรือเทียบเท่า ISO 26000 

� ใบรับรองคณุภาพมาตรฐาน ISO 22716 : 2007 จาก TUV ASIA PACIFIC LIMITED – Hong 
Kong 

� ใบรับรอง ESG 100 (Environmental Social Governance 100) จากสถาบนัไทยพฒัน์ 
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2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 

(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน 
ปัจจุบันผู้ บริโภคทุกเพศทุกวัยนับตั !งแต่กลุ่มวัยรุ่น นักศึกษา ไปจนถึงวัยทํางาน หันมาให้

ความสําคญัต่อเครื�องสําอางเพิ�มมากขึ !น จนกลายมาเป็นส่วนสําคญัในชีวิตประจําวนัและไม่เฉพาะแต่
กลุ่มสภุาพสตรีเท่านั !น แต่ยงัรวมถึงกลุ่มสภุาพบุรุษที�มีความต้องการใช้ผลิตภณัฑ์เครื�องสําอางเพิ�มมาก
ขึ !น รวมทั !งผลิตภณัฑ์ที�บํารุงผิว ผลิตภณัฑ์ดแูลเส้นผม ผลิตภณัฑ์เพื�ออนามยัในช่องปาก หรือผลิตภณัฑ์
ประทินผิว ซึ�งพบว่าตลาดผลิตภัณฑ์ดังกล่าวมีความหลากหลายทั !งในเรื�องของราคาและคุณภาพที�
สามารถตอบโจทย์ความต้องการของผู้บริโภคและเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายได้อย่างชดัเจนนําไปสู่ภาวการณ์
แข่งขนัที�รุนแรงยิ�งขึ !น  

อีกทั !ง  ผู้ บริโภคหันมาให้ความสนใจกับผลิตภัณฑ์ที�สกัดจากธรรมชาติซึ�งที� เป็นมิตรกับ
สิ�งแวดล้อม และปลอดภัยเพิ�มมากขึ !น ส่งผลให้เกิดการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ประเภทใหม่ ๆ ที�ใช้
สมนุไพรตามธรรมชาติเป็นวตัถุดิบในการผลิตผลิตภณัฑ์เครื�องสําอางมีแนวโน้มเติบโตอย่างรวดเร็วมาก
ขึ !น บริษัทฯ  จงึเน้นกลยทุธ์ด้านตา่ง ๆ ดงันี ! 

1. ด้านผลิตภณัฑ์   มุง่เน้นคณุภาพของผลิตภณัฑ์ และสว่นผสมหรือสตูรที�สามารถตอบสนอง
ความต้องการของผู้บริโภคเป็นหลัก  โดยมีแผนกวิจัยและพัฒนาสินค้าเพื�อทําหน้าที�ค้นคว้าและวิจัย
ผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ เพื�อเสนอแก่ลูกค้า  อีกทั !งมีการออกแบบบรรจุภัณฑ์ของสินค้าให้มีความสวยงาม 
ทนัสมยั สะดวกต่อการใช้งาน  รวมถึงการพฒันาคณุภาพสินค้าที�มีอยู่ให้ดีขึ !นอย่างไม่หยุดยั !ง  เพื�อสร้าง
ความพึงพอใจในความหลากหลายของผลิตภัณฑ์  บริษัทฯ ผลิตสินค้าด้วยเครื�องจักรที�มีประสิทธิภาพ
และเทคโนโลยีการผลิตสินค้าที�ดี และมีระบบการตรวจสอบคณุภาพสินค้าทุกขั !นตอน เพื�อให้ได้สินค้าที�มี
มาตรฐานและคณุภาพสงู  ทําให้ได้รับความมั�นใจจากลกูค้าทั !งในและต่างประเทศ  อีกทั !งบริษัทยงัได้รับ
การรับรองมาตรฐานคณุภาพระดบัโลก 

2. ด้านราคา การตั !งราคาจะคํานึงถึงภาพลักษณ์ของสินค้า ต้นทุนการผลิต และต้นทุน
การตลาดเป็นพื !นฐาน เน้นที�ความเหมาะสมของคุณภาพกับราคาที�ดึงดูดความสนใจของลูกค้า  โดย
คํานงึถงึความพงึพอใจสงูสดุของลกูค้า 

3. สร้างสมัพนัธ์  โดยสร้างสมัพนัธ์ที�ดีกบัผู้ จําหน่ายสินค้า (Supplier) โดยมีการสั�งซื !อสินค้าใน
ปริมาณมากและต่อเนื�อง รวมถึงมีการจ่ายชําระเงินตรงตามกําหนดเวลาเสมอ ทําให้ได้รับความเชื�อถือ
จาก Supplier จึงมีอํานาจในการต่อรองราคาสินค้า  ส่งผลให้บริษัทฯ มีต้นทุนที�สามารถแข่งขนักบับริษัท
อื�นได้ 

4. การบริการ บริษัทฯ มีแผนกลูกค้าสัมพันธ์เพื�อไปพบปะและสอบถามความต้องการของ
ลกูค้า เพื�อให้ทราบถึงปัญหาที�แท้จริงและแก้ไขอย่างถูกต้อง  บริษัทฯ มุ่งมั�นที�จะสร้างความพึงพอใจกับ
ลกูค้า  โดยการสง่มอบสินค้าที�มีคณุภาพถกูต้อง ตรงตามเวลาที�กําหนด  
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5. ความรับผิดชอบต่อสงัคม (Corporate Social Responsibility: CSR) ใช้วตัถุดิบจากแหล่ง
ธรรมชาติและเป็นมิตรต่อสิ�งแวดล้อม หรือแม้กระทั�งบรรจุภัณฑ์ที�สามารถนํากลบัมาใช้ใหม่ได้ (Refill)     
ลดการใช้พลงังานให้น้อยลง แตป่รับปรุงประสิทธิภาพการใช้พลงังานให้มากขึ !น 

- ลักษณะลูกค้า  
บริษัทฯ มีลกูค้าทั !งในและต่างประเทศ ลกูค้าส่วนใหญ่เป็นลกูค้าภายในประเทศ ซึ�งมีทั !งแบรนด์

ต่างประเทศและในประเทศ ลูกค้าหลักของบริษัทฯ เป็นลูกค้าที�มีชื�อเสียงข้ามชาติหรือเป็นผู้ นําด้าน
การตลาดของประเทศ และเป็นลูกค้าที�มีประสิทธิภาพที�มีความสมัพันธ์ที�ดีกับบริษัทฯ มานานนับสิบปี 
ในขณะที�บริษัทฯ ก็มีการขยายฐานลูกค้าใหม่เพิ�มขึ !นทั !งในประเทศและต่างประเทศ ลูกค้าเหล่านี !มี
ประสิทธิภาพสงูฐานะการเงินดี 

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
กลุ่มลูกค้าเป้าหมายเป็นผู้ประกอบการระดบักลางขึ !นไป ซึ�งเป็นลูกค้ากลุ่มใหญ่ที�สุด โดยเน้น

คณุภาพสินค้าให้มีราคาดงึดดูความสนใจของลกูค้ากลุม่เป้าหมายนี ! 
- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ มีการจําหน่ายผลิตภณัฑ์ทั !งในและต่างประเทศ ลกัษณะการขายจะเป็นแบบ Contract 

manufacturing ลูกค้าของบริษัทฯ มีทั !งประเภทที�สั�งซื !อสินค้าไปจําหน่ายแบบขายตรง (Direct Sales) 
และตามห้างสรรพสินค้า (Counter Sales)สัดส่วนการจําหน่ายในประเทศต่อการส่งออกไปจําหน่าย
ต่างประเทศ เท่ากับ 48 : 52 ประเทศที�บริษัทฯ ส่งผลิตภัณฑ์ออกไปจําหน่าย คือ อังกฤษ ญี�ปุ่ น 
ออสเตรเลีย มาเลเซีย ฮ่องกง  อินโดนิเซีย และฟิลิปปินส์ 

อีกทั !งบริษัทฯ มีเป้าหมายในการขยายตลาดทั !งในและตา่งประเทศ  โดยการเข้าร่วมในงานแสดง
สินค้าในประเทศ เช่น งานแสดงสินค้าของธุรกิจในเครือสหพัฒน์ฯ และงานแสดงสินค้านานาชาติใน
ตา่งประเทศ เช่น ฝรั�งเศส เป็นต้น เพื�อเป็นอีกช่องทางหนึ�งในการหาลกูค้ารายใหม ่

(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การแข่งขันภายในอุตสาหกรรมจะเป็นการแข่งขันในเรื�องคุณภาพ การพัฒนาผลิตภัณฑ์และ

ความหลากหลาย ราคาและการบริการที�ลูกค้าพอใจ การตลาดที�บริษัทฯ แข่งขันอยู่จึงมีลกัษณะแบบมี
คณุภาพสงู คูแ่ข่งที�อยู่ในตลาดเดียวกนักบับริษัทฯ ที�บริษัทฯ ถือวา่เป็นคูแ่ข่งมีอยู่ 2 รายโดยที�มีขนาดของ
บริษัทที�ใกล้เคียงกนั    

S&J เป็นโรงงานผลิตเครื�องสําอางชั !นนําที�มีผู้บริหารที�มีความรู้ความสามารถและประสบการณ์
ในการบริหารและจดัการ ในขณะที�พนกังานก็ได้ให้ความร่วมมือเป็นอย่างดีในการผลิตสินค้าและบริการ
อย่างต่อเนื�อง บริษัทฯ มีแผนกวิจยัและพฒันาสินค้า เพื�อทําหน้าที�ค้นคว้าและวิจยัผลิตภณัฑ์ใหม่ ๆ เพื�อ
นําออกสู่ตลาด อีกทั !งยังพัฒนาคุณภาพสินค้าที� มีอยู่แล้วต่อไปอย่างไม่หยุดยั !ง เพื�อที�จะสร้าง                
ความเชี�ยวชาญในการผลิตสินค้าเครื�องสําอางให้มากขึ !น โดยได้รับการสนบัสนนุความรู้เกี�ยวกบัการผลิต
และการวิจัยจากบริษัทในอเมริกาที�มีเครือข่ายเทคโนโลยีทั�วโลก  มีการบริหารจัดการในเรื�องการ
ตอบสนองต่อลกูค้าให้รวดเร็วขึ !น (Quick Response) บริษัทฯ มีโรงงานที�สร้างภายในบริเวณที�เป็นที�ดิน
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ของตนเองที�สวนอุตสาหกรรมสหพัฒน์  อําเภอศรีราชา และโรงงานที�สวนอุตสาหกรรมปิ� นทอง               
เพื�อรองรับการแข่งขนัที�สงูขึ !นอย่างตอ่เนื�องให้ทนัตอ่ความต้องการของลกูค้าที�ให้ความเชื�อมั�นในการเลือก
ผลิตสินค้ากบั S&J  บริษัทฯ มีฐานะการเงินที�มั�นคงและมีผลประกอบการที�ดีมาตั !งแต่ต้น  ทําให้บริษัทฯ 
ได้รับความน่าเชื�อถือจากลกูค้าด้วยดีเสมอมา 

(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การแข่งขนัตลาดเครื�องสําอางทั !งในและต่างประเทศยงัคงมีภาวะแข่งขนัสงู เนื�องจากพฤติกรรม

ของผู้บริโภคที�เปลี�ยนแปลงโดยให้ความสนใจตอ่สขุภาพมากขึ !น เน้นคณุประโยชน์ของผลิตภณัฑ์เป็นหลกั 
การผลิตสินค้าที�โดนใจ คุณภาพและราคาของผลิตภัณฑ์เป็นปัจจัยสําคัญในการแข่งขันของตลาด
เครื�องสําอาง  บริษัทฯ มุ่งเน้นการพัฒนาทรัพยากรบุคคล การบริหารคุณภาพทั�วทั !งองค์กร เพื�อสร้าง   
ความพงึพอใจ และความสมัพนัธ์กบัลกูค้าในการขยายตลาดทั !งในและตา่งประเทศ 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทฯ มีโรงงาน 2 แห่ง ดงันี !  
  -  โรงงานแห่งแรก  ตั !งอยู่ที� 600/4  หมู ่11  ถนนสขุาภิบาล  8 ตําบลหนองขาม อําเภอ ศรีราชา 
จงัหวดัชลบรีุ  20230  กําลงัการผลิตปีละ 156 ล้านชิ !น โดยทํางานประมาณ 1 กะ 
  -  โรงงานแห่งที�สอง  ตั !งอยู่ที� 789/159 หมูที่� 1 ถนนสายหนองค้อ – แหลมฉบงั ตําบลหนองขาม   
อําเภอศรีราชา  จงัหวดัชลบรีุ  20230  กําลงัการผลิตปีละ  36  ล้านชิ !น โดยทํางานประมาณ 1 กะ   

วตัถุดิบที�ใช้ในการผลิตจะขึ !นอยู่กับผลิตภัณฑ์แต่ละประเภทของบริษัทฯ โดยจะแหล่งที�มาทั !ง
จากในและต่างประเทศ ในการสั�งซื !อวตัถุดิบในประเทศ  บริษัทฯ จะสั�งซื !อจากผู้ผลิตและผู้ นําเข้าสินค้า
โดยตรง  สว่นวตัถดิุบที�สั�งซื !อจากตา่งประเทศนั !น ทางบริษัทฯ จะพิจารณาจากในประเทศก่อนวา่มีวตัถุดิบ
หรือไม่  บริษัทฯ จัดหาแหล่งวัตถุดิบจากทั�วโลก โดยผ่านตัวแทนจําหน่ายในประเทศไทย หรือติดต่อ
โดยตรงกับผู้ผลิต หรือผ่านบริษัทฯ ที�ได้ทําสญัญาช่วยเหลือด้านเทคนิคและมีเครือข่ายทั�วโลก ปัจจุบัน
ตลาดวตัถุดิบมีผู้ จําหน่ายหลากหลายและมีการแข่งขนัสงู  จึงทําให้ผลกระทบจากการสญูเสียแหล่งซื !อ
วัตถุดิบต่อบริษัทมีตํ�ามาก  เนื�องจากสามารถหาวัตถุดิบทดแทนได้โดยง่าย  ผู้ ผลิตวัตถุดิบต่างมี            
การพฒันาคณุภาพของสินค้าอย่างตอ่เนื�อง  ทําให้มีแหลง่วตัถดิุบเพิ�มมากขึ !น   

บริษัทฯ ไม่มีการใช้วตัถุดิบชนิดใด จากผู้ จัดจําหน่ายที�มีสดัส่วนเกินกว่าร้อยละ 30 ของรายได้
รวมในระยะ 3 ปีที�ผ่านมา การคัดเลือกและสั�งซื !อวัตถุดิบและบรรจุภัณฑ์คํานึงถึงคุณภาพและราคาที�
เหมาะสม  ปี 2559 มีจํานวนผู้ จําหน่ายวตัถุดิบมากกว่า 5�� ราย โดยมีสดัส่วนการซื !อวตัถดิุบในประเทศ
และตา่งประเทศ เท่ากบั 73 : 27 

กระบวนการผลิต  บริษัทฯ   ปลูกจิตสํานึกให้พนักงานทุกคนตระหนักและป้องกันปัญหาที�ส่ง  
ผลกระทบต่อสิ�งแวดล้อม  ส่งเสริมให้เกิดการใช้ทรัพยากรในกระบวนการผลิตอย่างประหยัด และมี
ประสิทธิภาพสูงสุด มุ่งเน้นการปฏิบัติตามกฎหมายและมาตรฐานสิ�งแวดล้อมอย่างเคร่งครัด ซึ�งไม่มี
ผลกระทบตอ่สิ�งแวดล้อมเห็นได้จากนโยบายสิ�งแวดล้อม  
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4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ - 

บริษัท ท้อปเทร็นด์ แมนูแฟคเจอริ�ง จาํกัด   

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทฯ เป็นผู้ผลิตบรรจภุณัฑ์พลาสติกที�ใช้กบัเครื�องสําอาง ยา เช่น หลอด, ขวด, กระปกุ, ตลบัแป้ง,

แท่งลิปสติก รวมถึงมีการจัดหาบรรจุภัณฑ์ที�บริษัทฯ ไม่ได้เป็นผู้ ผลิต อาทิ ฝาปั� ม เพื�อตอบรับ                
ความต้องการของลกูค้าอย่างครบวงจร 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

• กลยุทธ์การแข่งขัน   
บริษัทฯ ยงัคงมุง่เน้นในการรักษาคณุภาพสินค้าให้ได้มาตรฐานตรงตามความต้องการของลูกค้า

เพื�อ สร้างความเชื�อมั�นและพึงพอใจสูงสุดในสินค้าของบริษัท และสินค้าส่วนใหญ่จะผลิตขึ !นตามการ
สั�งซื !อของลกูค้าแตล่ะรายซึ�งมีลกัษณะเฉพาะแตกตา่ง จงึต้องมีการวางแผนการผลิตและระบบการจดัสง่ที�
ดีเพื�อให้สามารถจัดส่งสินค้าได้ครบถ้วนและได้คุณภาพตามที�ลูกค้าต้องการทันเวลานัดหมาย อีกทั !ง
บริษัทยังให้ความสําคัญและควบคุมขั !นตอนการผลิตทุกขั !นตอนอย่างใกล้ชิดและมุ่งเน้นการพัฒนา
บุคลากรให้มีศกัยภาพ เพื�อเพิ�มประสิทธิภาพในการผลิต  ลดอตัราการสญูเสียระหว่างผลิต ซึ�งส่งผลให้
สามารถลดต้นทุนการผลิต รวมทั !งได้สินค้าที�มีคุณภาพสูงขึ !น  ยิ�งไปกว่านั !น  บริษัทฯยังมุ่งเน้นเรื�อง         
การรักษาสมัพนัธภาพที�ดีกบัลูกค้าและการให้บริการทางด้านเทคนิคเพื�อให้ลกูค้า และลูกค้าปลายทาง
ของลกูค้า มีความเข้าใจผลิตภณัฑ์  

• ลักษณะลูกค้า 
 บริษัทฯ มีลกูค้าทั !งในและตา่งประเทศ   โดยสว่นใหญ่ลกูค้าหลกัเป็นลกูค้าในประเทศที�มีการทํา

การค้าขายกนัมาเป็นเวลานานและเป็นลกูค้าที�มีความมั�นคง,  เป็นผู้ นําในตลาดและมีสมัพนัธ์เชิง “เป็นคู่
ค้าทางธุรกิจ” กบับริษัทฯ มาเป็นเวลานาน 

กลุม่ลกูค้าตา่งประเทศโดยส่วนใหญ่จะขยายไปยงัประเทศในกลุ่ม AFTA เช่น มาเลเซีย สิงคโปร์  
จนเป็นที� รู้จักเป็นอย่างดีในด้านความเป็นผู้ นําด้านผลิตบรรจุภัณฑ์โดยเฉพาะงานหลอด  ตลาดนี !มี       
การขยายตวัขึ !นทกุปี และบริษัทมีแผนจะขยายตลาดไปภมิูภาคอื�น ๆ เช่น ออสเตรเลีย และประเทศในโซน
ยโุรป 

• กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
ลกูค้าหลกัยงัคงเป็นลูกค้ากลุ่มเครื�องสําอาง ซึ�งเป้าหมายบริษัทมุ่งจะขยายไปสู่ธุรกิจกลุ่มอื�นๆ 

เช่นกลุ่มเวชสําอาง, อาหารและยา, ผลิตภัณฑ์เส้นผม และอื�น ๆ เพื�อขยายตลาดให้เจริญเติบโตอย่าง
มั�นคง 
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• การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทมีการจัดจําหน่ายผ่านผู้ ผลิต เช่นเครื�องสําอาง และผลิตภัณฑ์บํารุงผม ซึ�งผ่านไปยัง

ผู้บริโภคในช่องทางต่างๆ เช่นขายตรง,ขายผ่านเคาน์เตอร์ และขายใน Super Market,ใน discount store 
และจะขยายไปสูธุ่รกิจจดัหาสินค้าตามความต้องการของลกูค้า 

(ข)   สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
 ในอุตสาหกรรมต้องแข่งขันกันสูงทั !งในด้านคุณภาพของสินค้า ราคาจําหน่ายและรูปแบบของ

ผลิตภณัฑ์เป็นหลกั  การส่งมอบที�ครบถ้วน การติดต่อประสานงานและการบริการที�ถูกต้องรวดเร็ว ผู้ นํา
ตลาดหลกัๆในธุรกิจประเภทนี !มีประมาณ 7 ราย เมื�อเทียบกบัผู้ นําตลาด บริษัท ฯ จดัอยู่ในระดบักลางที�มี
ฐานะการเงินที�มั�นคง ผลประกอบการที�ดี มีทีมบริหารการจัดการที�มีประสิทธิภาพสูง มีความพร้อมใน     
การแข่งขนั 

(ค)   แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การขยายตวัในอตุสาหกรรมผลิตบรรจุภณัฑ์พลาสติกภายในประเทศยงัคงมีเพิ�มขึ !น การแข่งขนั

ทางด้านราคาและความรวดเร็วยงัเป็นความต้องการของตลาดบริษัทฯ มุง่เน้นการพฒันาทรัพยากรบุคคล 
การบริหารคณุภาพทั�วทั !งองค์กร เพื�อสร้างความพงึพอใจ และความสมัพนัธ์กบัลกูค้าในการขยายตลาดใน
ประเทศและตา่งประเทศ 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัท ฯ จะเป็นผู้จดัหาผลิตภณัฑ์ให้ตรงตามความต้องการของลกูค้า โดยลกูค้าจะเป็นผู้ กําหนด

คณุภาพให้กบับริษัทฯ ในราคาที�แข่งขนัได้ในตลาด  รวมทั !งบริษัทฯ ยงัทําการพฒันาผลิตภณัฑ์ใหม ่ๆ ที�มี
มูลค่าเพิ�มในการตอบสนองความต้องการของลูกค้าทั !งในและต่างประเทศ และการบริการ บริษัทฯ
ตระหนกัดีในเรื�องนี ! จึงได้มุ่งเน้นให้การบริการลกูค้า ทั !งก่อนการขายและหลงัการขาย เพื�อให้มั�นใจได้ว่า
สินค้าที�บริษัทฯ สง่มอบมีคณุภาพตรงตามความต้องการของลกูค้า  

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
        -ไมมี่  - 

บริษัท ไวลด์ไลฟส์ (ประเทศไทย) จาํกัด   

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
 บริษัทฯ เป็นผู้ จําหน่ายสนิค้าอปุโภคบริโภค 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก) นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
บริษัทฯ  เป็นผู้ บุกเบิกผลิตภัณฑ์เพื�อการท่องเที�ยว และกิจกรรมกลางแจ้ง โดยเน้นกลยุทธ์       

การแข่งขนัไปที� การสร้างความแตกต่างให้กบัผลิตภณัฑ์ และสง่เสริมการขายโดยมุง่ไป   ยงักลุม่ลกูค้าใน
ตลาดแหล่งท่องเที�ยวเป็นหลกั รวมทั !งใช้กลยทุธ์การตั !งราคาสินค้าให้สงูกว่าคู่แข่งขนั เพื�อเน้นถึงคณุภาพ
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ที�มีประสิทธิภาพสูงกว่า นอกจากนี !ยังคงรักษาฐานลูกค้าเดิมที�มีอยู่เพื�อเน้นการบริหารลูกค้าให้มี
ประสิทธิภาพมากขึ !น โดยนําเครื�องมือทางการตลาดต่าง ๆ มาช่วย อาทิเช่น การลด แลก แจก แถม        
การสะสมยอดขาย เป็นต้น  รวมถึงการสร้างแบรนด์ให้มากยิ�งขึ !น โดยมีการตบแต่งร้านค้าเป้าหมายด้วย
อุปกรณ์ส่งเสริมการขายต่าง ๆ เช่น ป้ายโฆษณา ชั !นโชว์  เป็นต้น เพื�อสร้างความจดจําในตราสินค้าให้
มากยิ�งขึ !น 

- ลักษณะลูกค้า  
ลกูค้าของบริษัทฯ เป็นลกูค้าภายในประเทศทั !งคนไทยและนกัท่องเที�ยวตา่งประเทศที�เข้ามาเที�ยว

ในประเทศไทย ปัจจุบันได้มีการจําหน่ายในประเทศกัมพูชาแล้ว และมีเป้าหมายที�จะส่งออกไปยัง
ตา่งประเทศในแถบอินโดจีน   

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
กลุ่มลูกค้าเป้าหมายส่วนใหญ่เป็นนักท่องเที�ยวทั !งชาวไทยและต่างชาติ และนักกิจกรรม

กลางแจ้ง 
- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ มุ่งเน้นช่องทางการจดัจําหน่ายผลิตภัณฑ์ที�จะอํานวยความสะดวกให้กับนักท่องเที�ยว

และนกักิจกรรมกลางแจ้งผ่านช่องทาง Modern Trade, Super Market, Minimart, Drug Store ศนูย์กีฬา
และร้านขายอปุกรณ์ กิจกรรมกลางแจ้ง  แตจ่ะเน้นช่องทางการจดัจําหน่ายไปที� Drug Store เป็นหลกั 

(ข)  สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
ตลาดผลิตภัณฑ์กันแดด และกันยุง มีภาวการณ์แข่งขันสูง โดยมีเจ้าตลาดที�เป็นเบอร์หนึ�งของ

ตลาดที�ครองตลาดอยู่ ประกอบกบัมีจํานวนคูแ่ข่งขนัรายใหม่ๆ  และรายเดิมทั !งบริษัทจากตา่งประเทศและ
ในประเทศเอง ได้มีการพฒันาผลิตภณัฑ์ให้มีประสิทธิภาพและตรงตามความต้องการของผู้บริโภคมากขึ !น 
ประกอบกบัผลิตภณัฑ์กลุ่มนี !ต้องอาศยัการท่องเที�ยวเป็นหลกั จึงทําให้เป็นปัจจยัหนึ�งที�ส่งผลกระทบต่อ
การแข่งขนัภายในอตุสาหกรรมนี !โดยตรง ดงันั !นแต่ละบริษัทจึงมุ่งทํากิจกรรมทางการตลาดอย่างดุเดือด
ในช่วง Hi season (ตุลาคม-พฤษภาคม) เป็นหลกั เพื�อหวงัดึงยอดขายให้มากที�สุด นอกจากนี ! ยังคงมี
ปัจจยัหลายด้านสง่ผลกระทบตอ่ธุรกิจการท่องเที�ยวในประเทศ ไม่ว่าจะเป็นการเมือง เศรษฐกิจ จึงทําให้
ช่วง Hi season มาช้ากวา่กําหนด  แตอ่ย่างไรก็ตามการแข่งขนัก็ยงัดเุดือดเช่นเดิม 

(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
ผลิตภัณฑ์ Personal – Care สําหรับการเดินทางท่องเที�ยวและกิจกรรมกลางแจ้ง ยังคงมี

แนวโน้มเติบโตไปตามสภาวการณ์เติบโตทางอตุสาหกรรมการท่องเที�ยวที�ได้รับการส่งเสริมอย่างมากใน
ประเทศไทย ประกอบกับพฤติกรรมการใช้ผลิตภัณฑ์ของผู้ บริโภคภายในประเทศมีแนวโน้มที�จะใช้
ผลิตภัณฑ์กลุ่มนี !มากขึ !น  ซึ�งจะส่งผลต่อการแข่งขันที�รุนแรงมากขึ !น โดยเฉพาะในช่วงหน้าร้อนของ
ประเทศไทย คือมาจากช่วงเดือนเมษายน - พฤษภาคม เป็นหลกัประมาณ 25% ซึ�งในช่วงเวลาดงักลา่วจะ
มีการเติบโตสงูสดุด้วย 55% เมื�อเทียบกบัการขายโดยเฉลี�ยทั !งปี 
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3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
 บริษัทฯ  มีสํานกังานตั !งอยู่ที� 2 ถนนนราธิวาสราชนครินทร์ แขวงทุ่งวดัดอน เขตสาทร  กรุงเทพฯ 

10120  และสํานักงานสาขา ตั !งอยู่ที� 600/4 หมู่ 11 ถนนสุขาภิบาล 8  ตําบลหนองขาม  อําเภอศรีราชา 
จังหวดัชลบุรี  20230 โดยได้มอบหมาย/ว่าจ้างให้บริษัทในเครือที�ได้รับการคดัเลือกจํานวน � ราย และ
นอกเครือจํานวน 1 รายเป็นผู้ ดําเนินการผลิต ทําการจัดหาวตัถุดิบและพฒันาสินค้าตามความต้องการ
ของผู้บริโภคที�เป็นกลุ่มเป้าหมายและสอดคล้องกับทิศทางการตลาด รวมทั !งบริษัทเหล่านี !เป็นผู้ผลิตที�
ได้รับการรับรองมาตรฐานการผลิต ISO 9001 และ GMP  ดังนั !นจึงไม่มีผลกระทบในเรื�องการจัดหา
ผลิตภณัฑ์และคณุภาพทางสินค้า 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท อี เอฟ จาํกัด 

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
 บริษัทฯ เป็นผู้ จําหน่ายสินค้าอุปโภคบริโภค และของใช้สิ !นเปลืองในกระบวนการผลิตสําหรับ
โรงงานอตุสาหกรรม  และเป็นเจ้าของตรายี�ห้อสินค้า ได้แก่ EXFAC และเป็นตวัแทนจําหน่ายเคมีภณัฑ์ทํา
ความสะอาด BIO EX และยังมีสินค้าซื !อมาขายไป กลุ่ม PERSONAL CARE และกลุ่มสินค้าสิ !นเปลือง
สําหรับสํานกังานและโรงงานอตุสาหกรรมจากบริษัท TRADER อื�น ๆ  

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
บริษัทเป็นผู้ จําหน่ายสินค้าที�ใช้ในชีวิตประจําวัน ทั !งกลุ่มสินค้า PERSONAL CARE และ 

เคมีภัณฑ์ ทําความสะอาด รวมถึงอุปกรณ์ และ ของใช้ในกระบวนการผลิตสําหรับโรงงานอุตสาหกรรม 
ให้แก่ลกูค้าทั !งกลุม่ WHOLESALER  บริษัท CLEANING และ END USER กลุม่โรงงานอตุสาหกรรมและ
ธุรกิจบริการ  เน้นกลยุทธ์การแข่งขันด้านคุณภาพและราคา ให้บริการแบบ เข้าพบ เข้าถึง เข้าใจ        
ความต้องการของลูกค้าเพื�อลดการจัดเก็บ และต้องมีของใช้ให้ทันตามกําหนด นอกจากนี !ยังมีการจัด
สินค้าให้ทดลองใช้ก่อนการตดัสินใจซื !อ  กระบวนการผลิตที�คํานงึถงึการรักษาสิ�งแวดล้อม 

- ลักษณะลูกค้า  
โรงงานอตุสาหกรรม สถานประกอบการ และตวัแทนขายเป็นหลกั 

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
กลุม่โรงงานอตุสาหกรรมในภาคตะวนัออก โรงพยาบาล สถานศกึษา ธุรกิจบริการ และ 

Trader 
- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
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จัดจําหน่ายโดยตรงในกลุ่มอุตสาหกรรม และสถานบริการ ด้วยพนักงานขายที� มี
ประสิทธิภาพ และผ่านตวัแทนขายในบางพื !นที�ที�ห่างไกล เพื�อขยายเขตการขายให้มากขึ !น 

(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
มีการแข่งขันสงูกับผู้ผลิตรายใหญ่และรายย่อยในประเทศ แต่บริษัทยังมีขีดความสามารถใน

การขยายตลาดได้อีก จากจดุเดน่ด้านคณุภาพและบริการ 
(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 

แนวโน้มอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันยังคงมีความสูงในด้านราคา  บริษัทฯ เน้นในเรื�อง   
การเข้าพบ แบบเข้าถงึ และเข้าใจความต้องการของผู้ประกอบการอย่างใกล้ชิด  เพราะเราให้ความสําคญั
แบบที�ปรึกษามากกวา่สินค้าที�เรานําเสนอ เพื�อรักษาตลาดเดิมและขยายตลาดใหมอ่ย่างตอ่เนื�อง 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทฯ  ได้มอบหมาย/วา่จ้างให้บริษัทฯ ซึ�งได้รับการรับรองมาตรฐานการผลิตในระดบัสากล ทั !ง

ในเครือและนอกเครือเป็นผู้พฒันาและผลิตสินค้าให้ตรงกบัความต้องการของผู้บริโภคในกลุ่มเป้าหมาย  
บริษัทฯ จึงมีขีดความสามารถในการจัดหาให้ตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้อย่างเพียงพอต่อ     
การขยายตวัของตลาดในอนาคต 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ - 

บริษัท เอส แอนด์ เจ อนิเตอร์เนชั�นแนล - ยูเค จาํกัด   

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
กิจกรรมหลักของบริษัทฯ คือ ให้บริการทางด้านการตลาดและจัดจําหน่ายวัตถุดิบและ           

บรรจภุณัฑ์ที�เกี�ยวข้องกบักลุม่อตุสาหกรรมการผลิตเครื�องสําอาง และผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก) นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
กลุม่ลกูค้าสว่นใหญ่เป็นอตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม  ซึ�งบริษัทฯ 

มุ่งเน้นการจดัจําหน่ายวตัถุดิบและบรรจุภณัฑ์ที�มีความหลากหลายเป็นสิ�งสําคญั  โดยคํานึงถึง คณุภาพ 
ราคา ความรวดเร็วในการตอบสนองให้ทนัต่อความต้องการของลกูค้า นอกจากนี !บริษัทฯ ยงัให้บริการใน
การทําตลาดแก่ลกูค้าที�ต้องการขยายฐานผู้บริโภคยงัประเทศองักฤษด้วย 

- ลักษณะลูกค้า  
ปัจจบุนั บริษัทฯ มีลกูค้าในตา่งประเทศ ซึ�งสว่นใหญ่เป็นกลุม่อตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและ

ผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม ลูกค้าหลกัของบริษัทฯ เป็นบริษัทแม่และบริษัทในเครือของบริษัทแม่ ซึ�งเป็น
บริษัทที�มีชื�อเสียงข้ามชาติหรือเป็นผู้ นําด้านการผลิตเครื�องสําอางของประเทศไทย  
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- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

ลกูค้าหลกัยงัคงเป็นลกูค้ากลุ่มอตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม ซึ�ง

เป้าหมายบริษัทมุ่งจะขยายไปสู่ธุรกิจกลุม่อื�น ๆ เช่น กลุ่มเวชสําอาง, อาหารและยา, และอื�นๆ เพื�อขยาย

ตลาดให้เจริญเติบโตมากขึ !น 

- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 

บริษัทฯ เสนอการให้บริการโดยตรงต่อผู้ บริหารระดับสูงของกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย โดยเน้น
คณุภาพและราคาของสินค้า และความรวดเร็วในการตอบสนองความต้องการ 

(ข)  สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การแข่งขันในอุตสาหกรรมยังคงเน้นเรื�องคุณภาพสินค้า การส่งมอบ ราคา การให้บริการ ทั !งนี ! 

ประเทศอังกฤษยังคงเป็นแหล่งตลาดที�สําคัญสําหรับผลิตภัณฑ์ดูแลความงามและสุขภาพ  ดังนั !น       
ความพึงพอใจของผู้บริโภคจะเป็นตัวกําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตาม
แนวโน้มของตลาดอย่างใกล้ชิด เพื�อจดัหาและตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การแข่งขนัยงัคงเน้นเรื�องคุณภาพสินค้า ราคา และการส่งมอบ ทั !งนี ! ประเทศองักฤษเป็นแหล่ง

ตลาดที�สําคญัสําหรับผลิตภัณฑ์เครื�องสําอางและผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม  ดงันั !น ความพึงพอใจของ
ผู้บริโภคจะเป็นตวักําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตามแนวโน้มของตลาดอย่าง
ใกล้ชิด เพื�อสามารถให้ทนัตอ่ความตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
ด้วยขอบเขตที�กว้างของผู้ผลิตที�หลากหลายและมากมายในประเทศองักฤษ และประเทศใกล้เคียง  

ทําให้บริษัทฯ สามารถคดัสรรวตัถดิุบและบรรจภุณัฑ์ที�มีคณุภาพสงูเพื�อลกูค้าสามารถนําไปใช้ในการผลิต
สินค้าที�จะจําหน่ายได้ในตลาดทั�วโลก 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท กว่างโจว เอส แอนด์ เจ คอสเมตกิส์ จาํกัด   

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
กิจกรรมหลักของบริษัทฯ คือ ให้บริการทางด้านการตลาดและจัดจําหน่ายวัตถุดิบและ            

บรรจภุณัฑ์ที�เกี�ยวข้องกบักลุม่อตุสาหกรรมการผลิตเครื�องสําอาง และผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม 
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2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก) นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
กลุม่ลกูค้าสว่นใหญ่เป็นอตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม  ซึ�งบริษัทฯ 

มุ่งเน้นการจดัจําหน่ายวตัถุดิบและบรรจุภณัฑ์ที�มีความหลากหลายเป็นสิ�งสําคญั  โดยคํานึงถึง คณุภาพ 
ราคา ความรวดเร็วในการตอบสนองให้ทนัต่อความต้องการของลกูค้า นอกจากนี !บริษัทฯ ยงัให้บริการใน
การทําตลาดแก่ลกูค้าที�ต้องการขยายฐานผู้บริโภคยงัประเทศจีนด้วย 

- ลักษณะลูกค้า  
ปัจจบุนั บริษัทฯ มีลกูค้าในตา่งประเทศ ซึ�งสว่นใหญ่เป็นกลุม่อตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและ

ผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม  ลูกค้าหลกัของบริษัทฯ เป็นบริษัทแม่และบริษัทในเครือของบริษัทแม่ ซึ�งเป็น
บริษัทที�มีชื�อเสียงข้ามชาติหรือเป็นผู้ นําด้านการผลิตเครื�องสําอางของประเทศไทย  

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
ลกูค้าหลกัยงัคงเป็นลกูค้ากลุ่มอตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม ซึ�ง

เป้าหมายบริษัทมุ่งจะขยายไปสู่ธุรกิจกลุม่อื�น ๆ เช่น กลุ่มเวชสําอาง, อาหารและยา, และอื�นๆ เพื�อขยาย
ตลาดให้เจริญเติบโตมากขึ !น 

- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ เสนอการให้บริการโดยตรงต่อผู้ บริหารระดับสูงของกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย โดยเน้น

คณุภาพและราคาของสินค้า และความรวดเร็วในการตอบสนองความต้องการ 

(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การแข่งขันในอุตสาหกรรมยังคงเน้นเรื�องคุณภาพสินค้า การส่งมอบ ราคา การให้บริการ ทั !งนี ! 

ประเทศจีนยังคงเป็นแหล่งตลาดที�สําคญัสําหรับผลิตภัณฑ์ดูแลความงามและสุขภาพ ดงันั !น ความพึง
พอใจของผู้บริโภคจะเป็นตวักําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตามแนวโน้มของ
ตลาดอย่างใกล้ชิด เพื�อจดัหาและตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การแข่งขนัยงัคงเน้นเรื�องคณุภาพสินค้า ราคา และการส่งมอบ ทั !งนี ! ประเทศจีนเป็นแหล่งตลาด

ที�สําคญัสําหรับผลิตภณัฑ์เครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม  ดงันั !น ความพึงพอใจของผู้บริโภค
จะเป็นตวักําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตามแนวโน้มของตลาดอย่างใกล้ชิด 
เพื�อสามารถให้ทนัตอ่ความตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
ด้วยขอบเขตที�กว้างของผู้ ผลิตที�หลากหลายและมากมายในประเทศจีน และประเทศใกล้เคียง      

ทําให้บริษัทฯ สามารถคดัสรรวตัถดิุบและบรรจภุณัฑ์ที�มีคณุภาพสงูเพื�อลกูค้าสามารถนําไปใช้ในการผลิต
สินค้าที�จะจําหน่ายได้ในตลาดทั�วโลก 
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4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท โฟร์ดับเบิ Bลยูดี วิชั�น (เอช.เค.)  จาํกัด 
1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 

กิจกรรมหลักของบริษัทฯ คือ ให้บริการทางด้านการตลาดและจัดจําหน่ายวัตถุดิบและบรรจุภัณฑ์ที�
เกี�ยวข้องกบักลุม่อตุสาหกรรมการผลิตเครื�องสําอาง และผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
กลุ่มลกูค้าส่วนใหญ่เป็นอุตสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดูแลความงาม  ซึ�งบริษัทฯ 

มุ่งเน้นการจดัจําหน่ายวตัถุดิบและบรรจุภณัฑ์ที�มีความหลากหลายเป็นสิ�งสําคญั  โดยคํานึงถึง คณุภาพ 
ราคา ความรวดเร็วในการตอบสนองให้ทนัต่อความต้องการของลกูค้า นอกจากนี !บริษัทฯ ยงัให้บริการใน
การทําตลาดแก่ลกูค้าที�ต้องการขยายฐานผู้บริโภคยงัประเทศจีนด้วย 

- ลักษณะลูกค้า  
ปัจจบุนั บริษัทฯ มีลกูค้าในตา่งประเทศ ซึ�งสว่นใหญ่เป็นกลุม่อตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและ

ผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม  ลกูค้าหลกัของบริษัทฯ เป็นบริษัทแมแ่ละบริษัทในเครือของบริษัทแม ่ ซึ�งเป็น
บริษัทที�มีชื�อเสียงข้ามชาติหรือเป็นผู้ นําด้านการผลิตเครื�องสําอางของประเทศไทย  

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
ลูกค้าหลกัยังคงเป็นลูกค้ากลุ่มอุตสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม ซึ�ง

เป้าหมายบริษัทมุ่งจะขยายไปสู่ธุรกิจกลุม่อื�น ๆ เช่น กลุ่มเวชสําอาง, อาหารและยา, และอื�นๆ เพื�อขยาย
ตลาดให้เจริญเติบโตมากขึ !น 

- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ เสนอการให้บริการโดยตรงต่อผู้บริหารระดบัสงูของกลุม่ลกูค้าเป้าหมาย โดยเน้นคณุภาพ

และราคาของสินค้า และความรวดเร็วในการตอบสนองความต้องการ 

(ข)  สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การแข่งขันในอุตสาหกรรมยังคงเน้นเรื�องคุณภาพสินค้า การส่งมอบ ราคา การให้บริการ ทั !งนี ! 

ฮ่องกงยงัคงเป็นแหล่งตลาดที�สําคญัสําหรับผลิตภณัฑ์ดแูลความงามและสขุภาพ  ดงันั !น ความพึงพอใจ
ของผู้บริโภคจะเป็นตวักําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตามแนวโน้มของตลาด
อย่างใกล้ชิด เพื�อจดัหาและตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

(ค)  แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การแข่งขันยังคงเน้นเรื�องคุณภาพสินค้า ราคา และการส่งมอบ ทั !งนี ! ฮ่องกงเป็นแหล่งตลาดที�

สําคญัสําหรับผลิตภณัฑ์เครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม  ดงันั !น ความพงึพอใจของผู้บริโภคจะ
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เป็นตวักําหนดรูปแบบและการออกแบบ  ซึ�งบริษัทฯ ได้มีการติดตามแนวโน้มของตลาดอย่างใกล้ชิด เพื�อ
สามารถให้ทนัตอ่ความตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
ด้วยขอบเขตที�กว้างของผู้ผลิตที�หลากหลายและมากมายในฮ่องกง และประเทศใกล้เคียง  ทําให้

บริษัทฯ สามารถคัดสรรวัตถุดิบและบรรจุภัณฑ์ที�มีคุณภาพสูงเพื�อลูกค้าสามารถนําไปใช้ในการผลิต
สินค้าที�จะจําหน่ายได้ในตลาดทั�วโลก 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท โฟร์ดับเบิ Bลยูดี วิชั�น จาํกัด 

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัท โฟร์ดบัเบิ !ลยูดี วิชั�น จํากดัเป็นบริษัทฯ ที�ทําธุรกิจซื !อมาขายไปที�ให้บริการความงามครบวงจร

โดยมุ่งเน้นที�การซื !อขายวตัถุดิบ, บรรจุภัณฑ์และรายการอื�นๆ ที�เกี�ยวข้องกับความสวยความงามโดยจัดหา
ให้กบัตลาดในประเทศไทยเป็นหลกัและตลาด AEC 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก) นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
หัวใจหลักของธุรกิจคือการพัฒนาระบบการจัดหาที�มีประสิทธิภาพซึ�งสามารถเพิ�มธุรกิจของ

ผู้ผลิตและผู้จดัจําหน่ายเครื�องสําอางในประเทศไทยและประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
- ลักษณะลูกค้า  
ในฐานะที�เป็นธุรกิจใหม่บริษัทฯ ได้มีการพัฒนาฐานลูกค้าที�จะนําสินค้าและบริการมาจาก

เครือข่ายในตา่งประเทศ 
- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
ในขณะที�กลุม่ลกูค้าเป้าหมายสว่นใหญ่มาจากอตุสาหกรรมการดแูลความงามธุรกิจที�ไมไ่ด้จํากดั

อยู่เฉพาะช่องทางนี !และเป็นบริษัทฯ ที�ทําการค้าครบวงจร โอกาสจะมองไปที�อตุสาหกรรมอื�นๆ 
- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
ความหลากหลายช่องทางจะถูกมอง รวมทั !งเกี�ยวข้องกับการเติบโตอย่างรวดเร็วของโอกาส

ดิจิตอลและสื�อใหม่ๆ  

(ข)  สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การนําเสนอบริการที�มีประสิทธิภาพ ค่าใช้จ่ายในการให้บริการที�มีประสิทธิภาพที�แตกต่างจาก

นวตักรรมและการออกแบบที�ดีจะช่วยให้มั�นใจธุรกิจจะได้รับการตอบรับอย่างดีในวงการอตุสาหกรรม 
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(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
เนื�องด้วยประเทศไทยเป็นกญุแจสําคญัทางการค้าในภมิูภาคและการที�ตลาดที�เกี�ยวข้องขยายตวั

เพิ�มมากขึ !นจะทําให้การหมุนเวียนสินค้าระหว่างประเทศและการบริการทําได้ง่ายขึ !นและเปิดโอกาสที�
สําคญัสําหรับบริษัทฯ ของไทยที�จะเข้าร่วมในธุรกิจที�เติบโตใหม่ๆ  

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
ในขั !นต้นบริษัท โฟร์ดบัเบิ !ลยดีู วิชั�น จํากดัจะทํางานร่วมมืออย่างใกล้ชิดกบัหน่วยงาน S & J เพื�อ

จดัหาแหลง่ผลิตภณัฑ์และวตัถุดิบจากยุโรป, เอเชียและอเมริกาเพื�อสร้างห่วงโซอ่ปุทาน การดําเนินงานที�
มีศกัยภาพสําหรับธุรกิจของ AEC 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท เอสเอเอเอส จาํกัด   

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ  
กิจกรรมหลกัของบริษัทฯ คือ วิจยัและพฒันาสตูรการผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
ในสภาพการแข่งขนัทางธุรกิจที�เพิ�มสงูขึ !น ไม่ว่าภายในประเทศหรือต่างประเทศในโลกการค้าเสรี 

การวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์นับเป็นปัจจัยที�สําคัญที�จะสร้างความสามารถในการแข่งขันของ
อตุสาหกรรมอนัจะนําไปสูก่ารได้เปรียบเชิงการแข่งขนัที�ยั�งยืน 

กลุ่มลกูค้าส่วนใหญ่เป็นอุตสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดูแลความงาม ซึ�ง บริษัทฯ 
มุง่เน้นวิจยัและพฒันาสตูรการผลิตเครื�องสําอางเป็นสิ�งสําคญั  โดยคํานงึถงึ คณุภาพ ราคา ความรวดเร็ว
ในการตอบสนองให้ทนัตอ่ความต้องการของลกูค้า  

การแข่งขนัในอตุสาหกรรมเน้นเรื�องนวตักรรมของสินค้ากลุม่เครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความ
งาม เพื�อให้ลูกค้าพึงพอใจทั !งทางด้านคุณภาพสินค้า การส่งมอบ ราคา การให้บริการ ดงันั !น ความพึง
พอใจของผู้บริโภคจะเป็นตวักําหนดภาวะตลาด โดยบริษัทฯ จะมีการติดตามแนวโน้มของตลาดอย่าง
ใกล้ชิด เพื�อจดัหาและตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

- ลักษณะลูกค้า  
กลุ่มลกูค้าส่วนใหญ่เป็นกลุ่มอตุสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภัณฑ์ดแูลความงาม  ลกูค้า

หลกัของบริษัทฯ เป็นบริษัทแม่ บริษัทในเครือและบริษัทลกูค้าของบริษัทแม่ ซึ�งเป็นบริษัทที�มีชื�อเสียงข้าม
ชาติหรือเป็นผู้ นําด้านการผลิตเครื�องสําอางของประเทศไทย 
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- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
ลูกค้าหลกัยังคงเป็นลูกค้ากลุ่มอุตสาหกรรมผลิตเครื�องสําอางและผลิตภัณฑ์ดูแลความงาม ซึ�ง

เป้าหมายบริษัทมุ่งจะขยายไปสู่ธุรกิจกลุม่อื�น ๆ เช่น กลุ่มเวชสําอาง, อาหารและยา, และอื�นๆ เพื�อขยาย
ตลาดให้เจริญเติบโตมากขึ !น 

- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ เสนอการให้บริการโดยตรงต่อผู้บริหารระดบัสงูของกลุม่ลกูค้าเป้าหมาย โดยเน้นคณุภาพ

และราคาของสินค้า และความรวดเร็วในการตอบสนองความต้องการ 

(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
การแข่งขนัในอตุสาหกรรมเน้นเรื�องนวตักรรมของสินค้ากลุม่เครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความ

งาม เพื�อให้ลูกค้าพึงพอใจทั !งทางด้านคุณภาพสินค้า การส่งมอบ ราคา การให้บริการ ดงันั !น ความพึง
พอใจของผู้บริโภคจะเป็นตัวกําหนด และมีการติดตามแนวโน้มของตลาดอย่างใกล้ชิด เพื�อจัดหาและ
ตอบสนองความต้องการได้อย่างแท้จริง 

(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การแข่งขนัยงัคงเน้นเรื�องนวตักรรมของสินค้ากลุม่เครื�องสําอางและผลิตภณัฑ์ดแูลความงาม เพื�อ

ตอบสนองความต้องการของผู้ บริโภคที�เปลี�ยนแปลงไปตามแนวโน้มของตลาดรวมถึงทัศนคติและ
พฤติกรรมของผู้บริโภคในแต่ละกลุ่ม ไม่ว่าจะเป็นด้านประสิทธิภาพของผลิตภัณฑ์ ลกัษณะเนื !อสมัผัส 
หรือแม้แต่การเปลี�ยนแปลงของลักษณะเนื !อผลิตภัณฑ์ขณะใช้ เป็นต้น ซึ�งเป็นปัจจัยสําคัญที�มีผลต่อ     
การตดัสินใจเลือกซื !อของผู้บริโภค  

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ  
วัตถุดิบที�ใช้ในการผลิตจะขึ !นอยู่กับผลิตภัณฑ์แต่ละประเภท ซึ�งมีแหล่งที�มาทั !งจากในและ

ตา่งประเทศ ในการสั�งซื !อวตัถดิุบในประเทศ  บริษัทฯ จะสั�งซื !อจากผู้ผลิตและผู้ นําเข้าสินค้าโดยตรง  สว่น
วตัถดิุบที�สั�งซื !อจากตา่งประเทศนั !น ทางบริษัทฯ จะพิจารณาจากในประเทศก่อนวา่มีวตัถดิุบหรือไม ่  

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ – 

บริษัท ออปอเรชั�นนอล เอ็นเนอร์ยี� กรุ๊ป  จาํกัด 

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
 บริษัทฯ เป็นผู้ ให้บริการเกี�ยวกับผลิต และบํารุงรักษาโรงไฟฟ้าในโครงการผู้ผลิตกระแสไฟฟ้า
เอกชน และโรงงานอุตสาหกรรม ทั !งในประเทศไทยและต่างประเทศ ให้บริการเช่าเครื� องจักรผลิต
กระแสไฟฟ้า และประเมินคณุภาพทางเทคนิคของโรงไฟฟ้าสําหรับที�ปรึกษาทางการเงิน  
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2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน  
  ผู้ บริหารและพนักงานระดับปฏิบัติการ โดยบริษัท ฯ ประกอบการภายใต้การรับรองคุณภาพ  
ISO 9001:2000 จาก BSI Certification Services (Thailand) Ltd. ข้อกําหนดของผู้ รับรอง และได้รับ   
การตรวจรับรองคณุภาพด้านสิ�งแวดล้อม ISO 14001:2004 จาก  BSI Certification Services (Thailand) 
Ltd.เช่นเดียวกนั 

- ลักษณะลูกค้า  
ลกูค้าของบริษัทฯ ในสว่นการผลิตและบํารุงรักษา ได้แก่ เจ้าของ ผู้ลงทนุและได้รับการสง่เสริมให้

เป็นผู้ ผลิตกระแสไฟฟ้าเอกชน ส่วนใหญ่เป็นบริษัทในประเทศไทยที�มีการร่วมทุนกับต่างชาติ ที�ได้รับ     
การส่งเสริมการลงทุนและมีสญัญาผลิตและจําหน่ายกระแสไฟฟ้าให้กบัการไฟฟ้าฝ่ายผลิตแห่งประเทศ
ไทย และผู้ ใช้ไฟฟ้าและผลิตภณัฑ์ตอ่เนื�องโดยตรง ในบริเวณใกล้เคียงกบัโรงไฟฟ้า  

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
บริษัทฯ แสวงหาลูกค้าจากกลุ่มผู้ผลิตไฟฟ้าภาคเอกชน  โครงการอสงัหาริมทรัพย์ที�มีชื�อเสียง

ได้รับความเชื�อถือจากตลาดที�กําลงัเติบโตอย่างรวดเร็ว และโรงงานอุตสาหกรรมประเภทต่าง ๆ โดย
เฉพาะที�เกี�ยวข้องกับพลงังานซึ�งมีวิสยัทัศน์ที�จะขยายความสามารถในการผลิตของตนให้ทันต่อความ
เจริญเติบโตทางเศรษฐกิจของประเทศ 

- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯ เสนอการให้บริการโดยตรงตอ่ผู้บริหารระดบัสงูของหน่วยงานที�เป็นลกูค้าเป้าหมาย และ

บริษัทฯ ยังมุ่งรักษาคุณภาพและผลงานของการบริการให้แก่ลูกค้าในปัจจุบันอย่างต่อเนื�องตลอดไป  
พร้อมกบัพยายามขยายฐานลกูค้าไปยังโครงการที�กําลงัก่อสร้าง  และโครงการที�กําลงัได้รับการส่งเสริม
ใหมเ่ช่นการผลิตไฟฟ้าจากผลิตภณัฑ์การเกษตร  พร้อมทั !งมุง่ขยายกิจการไปสูก่ารจําหน่ายวสัดทีุ�เกี�ยวกบั
อตุสาหกรรมโรงงาน และอตุสาหกรรมบริการที�กําลงัเจริญเติบโตอย่างรวดเร็ว 

(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 
สภาพการแข่งขันในตลาดของผู้ ให้บริการเดินเครื�องและบํารุงรักษาโรงไฟฟ้าอยู่ในภาวการณ์

แข่งขนัสงูมีผู้ประกอบการจากทั !งในประเทศและผู้ เชี�ยวชาญจากตา่งประเทศเข้ามาสูธุ่รกิจนี !  แตเ่นื�องจาก
ภาวะกําลังผลิตไฟฟ้าสํารองอยู่ในภาวะทรงตัว และภาวะความต้องการใช้ไฟฟ้ามีแนวโน้มสูงขึ !นตาม
สภาพการเติบโตทางเศรษฐกิจ บริษัทฯ จงึเชื�อวา่จะเป็นโอกาสให้สามารถขยายงานเพื�อเพิ�มจํานวนลกูค้า
ได้ 

(ค)  แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
การขยายตัวทางเศรษฐกิจที�เพิ�มขึ !นมีผลต่อความมั�นใจของผู้ ผลิตสินค้าอุปโภคบริโภค และ         

ผู้ ให้บริการทั !งหลายให้มีการลงทุนหรือเพิ�มกําลงัการผลิต  มีผลให้ต้องใช้ไฟฟ้าเพิ�มขึ !นเป็นสดัส่วนกนั ทํา
ให้การผลิตกระแสไฟฟ้าทั !งภาครัฐบาลและเอกชนขยายตัวเพิ�มขึ !น เป็นโอกาสของบริษัทฯ  ที�จะเร่ง
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ดําเนินการสร้างผลงานให้แก่ลกูค้าในปัจจุบนั  ให้เป็นที�ประจกัษ์โดยทั�วไปซึ�งสามารถนําไปใช้อ้างอิงใน
การพยายามเพิ�มจํานวนลกูค้าให้มากขึ !นในอนาคต 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทฯ มุ่งรักษาคณุภาพและผลงานของการจดัหาผลิตภณัฑ์หรือบริการ  โดยมีการประเมินผล

งานของผู้ จําหน่ายสินค้า หรือผู้ ให้บริการต่อบริษัทฯ และแสวงหาผู้ จําหน่ายสินค้าหรือผู้ ให้บริการที�มี
คณุภาพใหม ่ๆ เพื�อให้เกิดการพฒันาด้านการบริหารจดัการ 

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
- ไมมี่ - 

บริษัท ยามาฮัทสึ (ประเทศไทย) จาํกัด 

1. ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 

  บริษัทฯเป็นผู้ผลิตผลิตภณัฑ์ย้อมสีผม ผลิตภณัฑ์ดดัเส้นผม และเป็นผู้ ดําเนินการกระจายสินค้า
ประเภทผลิตภณัฑ์ดแูลเส้นผม 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก) นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน 
บริษัทฯมีการพัฒนาการผลิตสินค้าโดยการนําเครื�องจักรที�มีประสิทธิภาพเข้ามาใช้ในบริษัทฯ     

ทําให้มีความสามารถในการผลิตสินค้าที�ดีมีคุณภาพในราคาที�เหมาะสมมากขึ !น นอกจากนี !บริษัทฯยัง
ได้รับการรับรองมาตรฐานการผลิตสินค้าที�ดี (GMP) อย่างตอ่เนื�องจากองค์การอาหารและยา (อ.ย.)  

- ลักษณะลูกค้า 
บริษัทได้แบ่งลกูค้าเป็น 2 กลุม่ ได้แก่ 
1. กลุม่ลกูค้าภายในประเทศ  

ผลิตภัณฑ์สําหรับสินค้ากลุ่มนี ! เป็นสินค้าสําหรับกลุ่มเป้าหมายผู้ ใช้ผลิตภัณฑ์เป็นกลุ่ม      
วยัทํางานและลกูค้าที�ใช้บริการตามสถานเสริมความงาม 

2. กลุม่ลกูค้าตา่งประเทศ 
 บริษัทมีกลุม่ลกูค้าในหลายประเทศได้แก่ ญึ�ปุ่ น จีน ออสเตรเลีย นิวซีแลนด์ เกาหลี ไต้หวนั 
สิงค์โปร์ มาเลเซีย อินเดีย ฟิลปิปินส์ เป็นต้น 

- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
บริษัทฯได้มีการขยาย series สินค้า เพื�อขายให้กับกลุ่มลูกค้าใหม่ในแถบเอเชีย และมี              

การปรับปรุงผลิตภณัฑ์ใน brand เดิมเพื�อรักษาฐานลกูค้าเก่าที�เคยใช้ผลิตภณัฑ์ของบริษัทฯ และ เพิ�มเติม
ประเภทสินค้าให้ลกูค้าเก่ามีผลิตภณัฑ์ที�หลากหลายขึ !น 
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- การจาํหน่ายและช่องทางการจาํหน่าย 
บริษัทฯยังคงใช้ช่องทางการจัดจําหน่ายเดิม คือ ผ่านทางตัวแทนจําหน่ายทั !งในประเทศและ

ตา่งประเทศ โดยสดัสว่นของการจําหน่ายไปยงัตา่งประเทศมีเปอร์เซน็ต์ที�สงูขึ !นเมื�อเปรียบเทียบกบัการจดั
จําหน่ายภายในประเทศ ซึ�งมีสดัสว่นเป็น 90 : 10 
(ข) สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 

จากสภาพเศรษฐกิจที�มีความผันผวน บริษัทยังคงรักษายอดขายให้มีการปรับตัวที�ดีอย่าง
ตอ่เนื�อง แตอ่ย่างไรก็ตามการแข่งขนัทั !งภายในและต่างประเทศที�มีความรุนแรง มีการทําการตลาดเพื�อให้
ได้ส่วนแบ่งการตลาดมากขึ !น เช่น การโฆษณา การประชาสมัพันธ์ บริษัทฯได้มีการปรับตวัโดยมีการใช้
เครื�องจักรที�มีประสิทธิภาพในการผลิต เพื�อให้ผลิตภณัฑ์มีคุณภาพตามมาตรฐาน และให้มีการผลิตที�มี
ประสิทธิภาพเพื�อให้ต้นทุนของสินค้าอยู่ในระดบัที�เหมาะสม ที�จะสนับสนุนให้ราคาสามารถแข่งขันใน
ตลาดได้ 
(ค) แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 

บริษัทฯ ยงัคงใช้การวางแผนในการพฒันาผลิตภณัท์ใหม่ทุกปี และออกสินค้าใหม่ทุกๆ 3 เดือน 
และทางด้านสตูรของผลิตภณัฑจะมีการปรับสตูรที�มีคณุภาพและใช้วตัถุดิบที�ไม่เฉพาะเจาะจงสําหรับแต่
ละสตูรให้มากเกินความจําเป็น เพื�อให้บริษัทไม่ต้องจดัซื !อวตัถุดิบที�หลากหลาย แต่เป็นการสั�งซื !อวตัถุดิบ
น้อยรายการโดยได้ราคาที�ตํ�า เพื�อให้ต้นทนุการผลิตสามารถแข่งขนัได้ในตลาด ปริมาณการสั�งซื !อจากกลุม่
ลกูค้าที�เพิ�มขึ !นในแถบเอเชีย สนบัสนนุให้บริษัทสามารถบริหารจดัการการสั�งซื !อได้ดียิ�งขึ !น 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทได้มีการจดัหาวตัถดิุบที�มีคณุภาพและมีราคาที�เหมาะสม ทั !งวตัถดิุบประเภทเคมีภณัฑ์และ

บรรจุภัณฑ์ เพื�อใช้เป็นวตัถุดิบในการผลิตสินค้า โดยบริษัทฯมีการจัดซื !อจัดหาจากผู้ผลิตทั !งในประเทศ
และต่างประเทศ มีการคดัสรรเปรียบเทียบคณุภาพและราคาก่อนที�จะสรุปการสั�งซื !อ นอกจากนี !ยงัมีการ
เลือกใช้วตัถดิุบที�ไมเ่ป็นอนัตรายตอ่ผู้บริโภค และตรวจสอบผู้ผลิตเกี�ยวกบัมาตรฐานในการว่าจ้างแรงงาน 
ซึ�งเป็นการพิจารณาถงึความรับผิดชอบต่อสงัคมโดยบริษัทจะจดัซื !อจดัหาจากผู้ขายที�มีการวา่จ้างแรงงาน
ที�ถกูต้องมีการปฏิบติัตอ่พนกังานอย่างเหมาะสม 

จากการจดัหาวตัถดิุบที�มีคณุภาพ จะทําให้ผลิตภณัฑ์ที�ได้ของบริษัทเป็นที�ยอมรับและเชื�อถือของ
ผู้ บริโภค และบริษัทมีการพัฒนาการจัดการด้าน Logistic เพื�อให้การบริหารการผลิตเป็นไปอย่างมี
ประสิทธิภาพ 

บริษัทฯมีการกําหนดขั !นตอนวิธีการกําจัดของเสีย และกากอุตสาหกรรมอย่างเหมาะสม โดย    
การว่าจ้างบริษัทที� รับกําจัดกากอุตสาหกรรม ซึ�งได้การรับรองจากภาครัฐ เพื�อไม่ให้เกิดผลเสียต่อ
สิ�งแวดล้อม นอกจากนี !บริษัทได้ใช้บริการของบ่อบําบัดนํ !าเสียของโครงการฯ ในการกําจัดนํ !าเสียของ
บริษัทฯ ซึ�งแสดงให้เห็นถึงความตระหนักต่อสิ�งแวดล้อม และการปฏิบัติตามระเบียบข้อบังคับของ
กระทรวงอตุสาหกรรม วา่ด้วยเรื�องการกําจดักากอตุสาหกรรม 
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4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
-ไมมี่ – 

บริษัท โอสถ อนิเตอร์ แลบบอราทอรีส์ จาํกัด 

1.    ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัทเป็นผู้ผลิตและจดัจําหนา่ยเวชภณัฑ์เพื�อการรักษาโรค รวมทั !งผลิตภณัฑ์เสริมอาหาร 

2. การตลาดและภาวการณ์แข่งขัน 
(ก)  นโยบายและลักษณะการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการที�สําคัญ 

- กลยุทธ์การแข่งขัน 
บริษัทเน้นกลยุทธ์การแข่งขนัไปที� การนําส่งสินค้าที�แตกต่างจากคู่แข่งด้วย การพฒันา สตูรการ

ผลิต และขบวนการผลิต ที�เน้นมลูคา่เพิ�ม การสง่เสริมการขาย จะตรงไปที�แพทย์เฉพาะทางและบคุคลากร
ทางการแพทย์เป็นหลกั เช่น เภสชักร พยาบาล ผู้ช่วย ฯลฯ  ใช้กลยุทธ์สินค้าราคายุติธรรมและการเข้าถงึ 
ทั !งยงัมีฐานลกูค้าที�เป็นโรงพยาบาลมหาวิทยาลยัที�ผลิตบคุคลากรสาธารณสขุเป็นสําคญั 

- ลักษณะลูกค้า 
บริษัทได้แบ่งลกูค้าเป็น � กลุม่ ได้แก่  
1. กลุม่ลกูค้าภายในประเทศ 

กลุม่ลกูค้าของบริษัทเป็น โรงพยาบาลรัฐ  เอกชน  คลินิก ร้านขายยา ทั�วประเทศ 
2. กลุม่ลกูค้าตา่งประเทศ  

มีการสง่ออกสูป่ระเทศพมา่ กมัพชูา และมีเป้าหมายสูต่ลาดอาเซียน 
- กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

กลุม่ลกูค้าเป้าหมาย  บริษัทฯ ต้องการขยายตลาดไปยงักลุม่ลกูเดิมที�มีอยู่  โดยพฒันาผลิตภณัฑ์
เดิมและคิดค้นผลิตภณัฑ์ใหมเ่พื�อตอบสนองความต้องการของลกูค้าในกลุม่ลกูค้าปัจจบุนั  รวมไปถึงการ
ขยายตลาดสูต่ลาดอาเซียน  

- การจาํหน่ายและช่องทางจาํหน่าย 
บริษัทฯ มีทีมขายและการตลาดที�จดัจําหน่ายถึงลกูค้าเป้าหมายโดยตรง และเป็นผู้ นําส่งข้อมลู

ผลิตภณัฑ์ เอกสารมาตรฐาน การบริการหลงัการขาย 
(ข)  สภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม 

ด้วยเหตทีุ�การเติบโตของสภาพเศรษฐกิจโดยรวมทรงตวั และนโยบายสขุภาพด้านยาจากภาครัฐ  
ที�เน้นการใช้ยาสามญัในประเทศ จึงส่งผลเชิงบวกกบั ผู้ผลิตเวชภณัฑ์เพื�อการรักษาโรคที�เป็น ยาสามญั 
ประกอบกับ การรวมตัวประชาคมอาเซียน  ทําให้ความต้องการการใช้ยา สามัญในประเทศ สูงขึ !น           
จงึนบัวา่เป็นโอกาสเชิงบวกตอ่อตุสาหกรรมเวชภณัฑ์เพื�อการรักษาโรค 
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(ค)  แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 
ด้วยเหตทีุ�การเติบโตของสภาพเศรษฐกิจโดยรวมทรงตวั และนโยบายสขุภาพด้านยาจากภาครัฐ  

ที�เน้นการใช้ยาสามญัในประเทศ จึงส่งผลเชิงบวกกบั ผู้ผลิตเวชภณัฑ์เพื�อการรักษาโรคที�เป็น ยาสามญั 
ประกอบกบัการรวมตวัประชาคมอาเซียน ทําให้ความต้องการการใช้ยาสามญัในประเทศ สงูขึ !น  จงึนบัว่า
เป็นโอกาสเชิงบวกตอ่อตุสาหกรรมเวชภณัฑ์เพื�อการรักษาโรค 

3. การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
บริษัท โอสถ อินเตอร์ แลบบอราทอรีส์ จํากัด มีสํานักงานตั !งอยู่ที� 600/9 หมู่ที�  11 ถนนสุขาภิบาล 8      
ตําบลหนองขาม  อําเภอศรีราชา จังหวัดชลบุรี  20230 และสํานักงานสาขา ตั !งอยู่เลขที� 85, ��, 89                           
ถนนมไหสวรรย์ แขวงบางคอแหลม เขตบางคอแหลม กรุงเทพมหานคร 10120 บริษัทได้รับการรองรับ
มาตรฐาน GMP จากสํานักงานคณะกรรมการอาหารและยาขั !นสูง 2 ปีซ้อนต่อเนื�องจนถึงปัจจุบัน 
มาตรฐานการบริการ ISO 9001 version 2008 รวมทั !งอยู่ในระหวา่งการรองรับมาตรฐานสิ�งแวดล้อม ISO 
14000  มาตรฐานห้องปฏิบติัการ  ISO 17025   

4. งานที�ยังไม่ได้ส่งมอบ 
-ไมมี่ – 
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3.  ปัจจัยความเสี�ยง 

 คณะกรรมการและผู้บริหารของบริษัท เอส แอนด์ เจ อินเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จํากดั (มหาชน) 
ตระหนกัดีถงึความรับผิดชอบในการดแูลให้มีการกํากบักิจการที�ดีเพื�อให้เกิดประโยชน์สงูสดุแก่ผู้ ถือหุ้นของบริษัทฯ 
จึงได้มอบหมายให้  คณะกรรมการบริหารความเสี�ยง เป็นผู้ กํากับดูแลการบริหารความเสี�ยง เพื�อให้มั�นใจว่า       
การบริหารจดัการความเสี�ยงของบริษัทฯ มีความเพียงพออย่างเป็นระบบและต่อเนื�อง  อย่างไรก็ตาม ยงัมีปัจจัย
เสี�ยงที�อาจเกิดขึ !น และมีผลกระทบตอ่บริษัทฯ และผู้ มีสว่นได้สว่นเสียที�ควรพิจารณา ดงันี ! 

 3.1.  ความเสี�ยงในการประกอบธุรกจิ 

3.1.1  ความเสี�ยงในการพึ�งพาลูกค้ารายใหญ่ 
บริษัทฯ  ประกอบธุรกิจผลิตสินค้าประเภทเครื�องสําอางตามคําสั�งซื !อของลูกค้า ปัจจุบัน

บริษัทฯ มีลกูค้ารายใหญ่ 1 ราย ซึ�งมียอดสั�งซื !อสินค้าร้อยละ �� ของยอดขาย บริษัทฯ มีความสมัพนัธ์ที�ดีกบัลกูค้า
รายนี !มาโดยตลอด  ได้ร่วมกันพฒันาธุรกิจในเชิงรุกและออกผลิตภณัฑ์ใหม่ ๆ เพื�อสนองตอบความต้องการและ
สามารถสร้างความพงึพอใจแก่ลกูค้าเพิ�มมากขึ !น เพื�อรักษาผลประกอบการที�ดีในระยะยาวทั !ง 2 ฝ่าย  หากบริษัทฯ 
สญูเสียลกูค้ารายนี !ไปจะสง่ผลกระทบตอ่ยอดขายและกําไรของบริษัท 

การบริหารความเสี�ยง  
- มีการพฒันาสินค้าทั !งใหมแ่ละเก่าร่วมกบัลกูค้า เพื�อให้ได้ตรงตามความต้องการของลกูค้า  
- ปรับปรุงประสิทธิภาพในสายการผลิตเพื�อลดต้นทุน และรักษาความสามารถในการแข่งขนั

ด้านระดบัราคาและคณุภาพของสินค้า 
- รักษาความสมัพนัธ์ที�ดีกบัลกูค้า โดยมุง่มั�นสร้างความพอใจกบัลกูค้า พร้อมให้บริการที�ดี 
- ขยายฐานลูกค้ารายใหม่ที�มีศกัยภาพและมียอดสั�งซื !อสงูทั !งภายในและต่างประเทศมากขึ !น 

เพื�อเพิ�มยอดขายและสร้างกําไรให้บริษัทฯ ซึ�งจะส่งผลให้ผู้ ถือหุ้น, ผู้บริหาร, พนกังาน, ลกูค้า
ของบริษัท รวมถึงผู้ จําหน่ายสินค้าให้บริษัทมีรายได้เพิ�มขึ !น นอกเหนือจากการลดความเสี�ยง
ในการประกอบธุรกิจ และเพิ�มสภาพคลอ่งให้กบับริษัท 

3.2.  ความเสี�ยงด้านการเงนิ 
3.2.1  ความเสี�ยงในการให้สินเชื�อ 

ณ วนัที� 31 ธันวาคม 2559 บริษัทมีลกูหนี !การค้าสทุธิทั !งหมด เท่ากบั 865.5 ล้านบาท ซึ�งคิด
เป็นร้อยละ 19.2 ของยอดขาย บริษัทมีระยะเวลาการเก็บหนี !เฉลี�ย ในปี 2559 เท่ากบั 64 วนั และ บริษัทมีลกูหนี !ที�
มีอายุน้อยกว่า 3 เดือน เป็นมลูค่า 845.0 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 97.6 ของลกูหนี !สทุธิ บริษัทอาจจะมีความเสี�ยง
ในการเรียกเก็บชําระหนี !จากลูกหนี !การค้า ซึ�งถ้าลูกหนี !การค้าไม่สามารถปฏิบัติตามเงื�อนไขการชําระเงินและ
ข้อตกลงในสญัญาได้ ทําให้บริษัทไมไ่ด้รับชําระหนี !คืนเตม็จํานวนตามสญัญา  อาจมีผลกระทบตอ่เงินทนุหมนุเวียน
ของบริษัท ได้  
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การบริหารความเสี�ยง 

- มีการวิเคราะห์ฐานะทางการเงิน และนําระบบประเมินคณุภาพของลกูค้ามาใช้ เพื�อกําหนด
และทบทวนวงเงินสินเชื�อ รวมถึงระยะเวลาการชําระเงินของลูกค้าแต่ละราย ด้วยระบบ 
Credit Management  เพื�อเป็นมาตรการควบคมุวงเงินสินเชื�อให้มีประสิทธิภาพมากขึ !น   

- มีการจดัประชุมร่วมกนัระหว่างฝ่ายบญัชีและฝ่ายธุรกิจทุกเดือน เพื�อติดตามคณุภาพลกูหนี !
อย่างสมํ�าเสมอ  

- มีการติดตามเร่งรัดชําระหนี !จากลกูหนี !อย่างสมํ�าเสมอ รวมถงึมีการติดตามหนี !ค้างชําระจนถึง
ที�สุด โดยเจ้าหน้าที�บัญชีและเจ้าหน้าที�ธุรกิจร่วมกัน อีกทั !งได้รับการตรวจสอบดูแลอย่าง
ใกล้ชิดจากฝ่ายบริหาร ซึ�งได้มีการประเมินมูลค่าของความเสี�ยงด้านการให้สินเชื�อ            
อย่างสมํ�าเสมอ รวมถึงจัดให้มีการทําประกันภัย Credit Insurance  ในกรณีที�ประเมินแล้ว
เกิดความเสี�ยง 

- บริษัทฯ มีนโยบายตั !งค่าเผื�อหนี !สงสยัจะสญูสําหรับลกูค้าที�คาดว่าจะเรียกเก็บเงินไม่ได้ และ
ได้เปิดเผยไว้ในหมายเหตปุระกอบงบการเงินของบริษัท 

- บริษัทจะขอให้มีเครื�องมือป้องกันความเสี�ยงทางด้านการเงิน อาทิเช่น หนังสือสัญญาคํ !า
ประกันจากทางธนาคาร หรือเลตเตอร์ออฟเครดิต เป็นต้น  รวมถึงการให้ลูกค้ารายใหม่ๆ    
เงินจ่ายลว่งหน้าคา่สินค้าก่อนเริ�มดําเนินการ   

- มีการขยายฐานลกูหนี !ให้กระจายตวัและมีจํานวนมากรายซึ�งบริษัทไม่ได้ยึดติดกบัฐานลกูหนี !
การค้ากลุม่ใดกลุม่หนึ�ง  

3.2.2  ความเสี�ยงจากการสนับสนุนทางการเงนิให้แก่บริษัทในเครือฯ 
บริษัทฯ  มีนโยบายสนบัสนนุบริษัทในเครือฯ เพื�อให้โครงสร้างทางการเงินของบริษัทดงักลา่ว

มีสภาพคลอ่ง โดยมีทั !งการให้กู้ ยืมเงินเพื�อนําเงินดงักลา่วไปใช้เป็นเงินทนุหมนุเวียนของกิจการ รวมถงึอาจต้องเข้าไป
มีสว่นร่วมในการสนบัสนนุทางการเงินในรูปของการคํ !าประกนัเงินกู้ ให้แก่บริษัทในเครือฯ 

การบริหารความเสี�ยง 
- บริษัทฯ ให้กู้ ยืมเงินและ/หรือคํ !าประกนัเงินกู้ ให้แก่เฉพาะบริษัทในเครือฯ  โดยจะขออนมุติัจาก

ที�ประชุมคณะกรรมการบริษัท  หรือที�ประชุมผู้ ถือหุ้นเป็นครั !งๆ ไป  ขึ !นอยู่กบัขนาดของวงเงิน  
(ตามประกาศคณะกรรมการกํากบัตลาดทนุ เรื�องการทํารายการที�เกี�ยวโยงกนั) 

3.2.3  ความเสี�ยงจากอัตราแลกเปลี�ยน 
ณ วนัที� 31 ธนัวาคม 2559 บริษัทฯ ไมมี่เงินกู้สกลุเงินตราต่างประเทศ แตมี่การซื !อสินค้าและ

ส่งออกสินค้าในรูปสกุลเงินตราต่างประเทศซึ�งเปิดเผยข้อมลูไว้ในหมายเหตปุระกอบงบการเงินข้อ 24 ทําให้บริษัทฯ 
อาจมีความเสี�ยงจากความผนัผวนของอตัราแลกเปลี�ยน  แตอ่ย่างไรก็ตามสําหรับในส่วนของวตัถดิุบ  บริษัทฯ จะซื !อ
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จากผู้จดัจําหน่ายในประเทศเป็นหลกั โดยสดัส่วนการซื !อวตัถุดิบและบรรจุภณัฑ์จากต่างประเทศ ประมาณร้อยละ 
27.2  ของวตัถดิุบทั !งหมด  และในสว่นของการสง่ออกคิดเป็นร้อยละ  56.2 ของรายได้จากการขายรวมในปี 2559   

การบริหารความเสี�ยง 
- บริษัทฯ มีการเปิดบญัชี FCD (Foreign Currency Deposit) 
- มีการทําสัญญาซื !อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า (Forward Contract) เพื�อป้องกัน     

ความเสี�ยงจากความผนัผวนของอตัราแลกเปลี�ยน และยงัทําให้บริษัทฯ ทราบถึงต้นทุนและ
ราคาขายในรูปของค่าเงินบาทที�แน่นอน  อตัราที� Forward จะเป็นอตัราที�บริษัท ได้วิเคราะห์
และคิดวา่เป็นอตัราที�เหมาะสมในเวลานั !น 

- มีการตั !งคณะทํางานดแูลและบริหารอตัราแลกเปลี�ยน เฝ้าติดตามและมีมาตรการจดัการกบั
รายรับและรายจ่ายในรูปสกุลเงินตราต่างประเทศให้สอดคล้องกับตลาดเงินอยู่ตลอดเวลา 
เพื�อบริหารเงินและลดความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยน 

- บริษัทมีนโยบาย ซื !อ-ขาย สินค้าด้วยสกลุเงินเดียวกนั 

3.3  ความเสี�ยงจากการลงทุน 
บริษัทฯ ได้ร่วมลงทุนในกิจการของบริษัทในเครือหลายบริษัท มีการกระจายการลงทุนไปหลาย

ประเภทธุรกิจ  โดยมีวตัถุประสงค์เพื�อสร้างมลูค่าเพิ�มแก่บริษัทฯ  แต่บริษัทฯ ไม่มีอํานาจควบคมุกิจการในบริษัทที�
ลงทนุ  โดยอํานาจในการบริหารและการตดัสินใจ   ตา่ง ๆ ขึ !นอยู่กบัคณะกรรมการของแตล่ะบริษัทฯ  

บริษัทฯ ได้รับผลตอบแทนจากการลงทุนในรูปของเงินปันผล  ถ้าหากบริษัทที�ลงทุนแห่งใดขาดทุน 
บริษัทฯ จะมีการตั !งคา่เผื�อผลขาดทนุจากการด้อยค่าเงินลงทนุในบญัชีกําไรขาดทนุของบริษัท  ดงันั !น โครงสร้างการ
ถือหุ้นดงักลา่วจงึไม่มีผลกระทบในอนัที�จะทําให้การรับรู้ส่วนแบ่งรายได้ของบริษัท  ตา่งจากที�รับรู้ในงบการเงินอย่าง
มีนยัสําคญั 

3.4  ความเสี�ยงจากการลงทุนและการดาํเนินงานในต่างประเทศ 
บริษัทฯ ได้มีการลงทนุดําเนินการให้บริการทางด้านการตลาดและจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์วตัถดิุบและ

บรรจุภัณฑ์ ในประเทศองักฤษ (รายละเอียดเพิ�มเติมของเงินลงทุนในต่างประเทศของบริษัท  อยู่ในหวัข้อ 10  เงิน
ลงทนุในบริษัทย่อย ในหมายเหตปุระกอบงบการเงิน สําหรับปีสิ !นสดุวนัที� 31 ธนัวาคม 2559) โดยในปี 2559 บริษัทฯ  
มีรายได้จากกิจการในตา่งประเทศคิดเป็นร้อยละ 6.10 ของรายได้จากการขายรวม 

ผลการดําเนินงานของบริษัทในต่างประเทศ อาจได้รับผลกระทบจากการที�สภาวะเศรษฐกิจถดถอย 
การเปลี�ยนแปลงในกฎระเบียบทางราชการในประเทศที�ลงทุน เช่น อตัราภาษี ค่าจ้างแรงงาน มาตรการทางการค้า 
การเปลี�ยนแปลงของอตัราแลกเปลี�ยนเงินตราต่างประเทศ การเปลี�ยนแปลงทางการเมือง ซึ�งอาจส่งผลกระทบให้
รายได้และกําไรจากการดําเนินธุรกิจในตา่งประเทศไมเ่ป็นไปตามเป้าหมายที�ตั !งไว้ 

การบริหารความเสี�ยง 
เพื�อป้องกันความเสี�ยงที�อาจจะเกิดขึ !น บริษัทฯ ได้กําหนดนโยบายในการลงทุนที�ชัดเจนและสร้าง

ระบบการติดตามและควบคุมการดําเนินงาน รวมถึงการแต่งตั !งตวัแทนของบริษัท กรรมการผู้จดัการและผู้บริหาร
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ทางการเงินเข้าไปดูแลการดําเนินงานในต่างประเทศ นอกจากนี ! บริษัทได้ติดตามผลการดําเนินงานของบริษัทใน
ต่างประเทศ  โดยมีการประชุมที�จัดขึ !นที�ประเทศไทยอย่างน้อยทุกเดือน เพื�อพิจารณาถึงผลการดําเนินงานและ
ร่วมกนัวางแผนงานและเป้าหมายในการดําเนินงาน 

3.5  ความเสี�ยงจากนโยบายเปิดเสรีทางการค้า 
จากนโยบายการเปิดการค้าเสรี ทําให้มีการแข่งขันค่อนข้างสูงในด้านราคากับประเทศต่าง ๆ ที�มี

ต้นทุนตํ�า อาทิเช่น จีน, เวียดนาม แต่เป็นโอกาสให้บริษัทสามารถลดต้นทุนผลิตภัณฑ์ได้เช่นกันทําให้ผล
ประกอบการโดยรวมของบริษัทอยู่ในเกณฑ์ดี และเป็นไปตามเป้าหมาย  

การบริหารความเสี�ยง 
- ด้านผลิตภัณฑ์ของบริษัท : มีการพัฒนาคิดค้นนวัตกรรมใหม่ๆ รวมถึงมีการวิจัยและพัฒนา 

(Research & Development) อย่างต่อเนื�อง ทําให้สินค้าได้รับมาตรฐานสากล ในขณะเดียวกัน
บริษัท ได้ให้ความสําคญักบัการวิจยัผู้บริโภค โดยทําการสํารวจผลการตอบสนองความต้องการ และ
ความพึงพอใจของกลุ่มเป้าหมาย ที�มีต่อผลิตภัณฑ์ของบริษัท เพื�อตอบสนองความต้องการทําให้
ผู้บริโภคเกิดความมั�นใจและคุ้มคา่ในการซื !อผลิตภณัฑ์ของบริษัทฯ 

- มีความสมัพนัธ์ที�ดีกบับริษัทคู่ค้าอย่างต่อเนื�องยาวนานทําให้เข้าสู่ช่องทางการจําหน่ายได้มากกว่า
และหลากหลายกวา่ 

- มีการพฒันาความรู้ ความสามารถในการจดัการและการปฏิบติังานให้แก่ผู้บริหารและพนกังาน   
- บริษัทฯ สามารถใช้ประโยชน์จากการลดภาษีสินค้านําเข้า  โดยการจัดหาสินค้าหรือวตัถุดิบจาก

ประเทศเขตการค้าเสรี  เช่น  ประเทศจีน  ซึ�งทําให้บริษัท สามารถพฒันาต้นทุนของผลิตภัณฑ์ได้ดี
ยิ�งขึ !นมีประสิทธิภาพมากขึ !น 

3.6  ความเสี�ยงด้านการปฏบิัตติามกฎระเบียบ 

3.i.1  ความเสี�ยงจากการถูกฟ้องร้องจากผู้บริโภค เนื�องจากปัญหาด้านคุณภาพสินค้าและ
อาจทาํให้ต้องถูกชดใช้ค่าเสียหายตามกฎหมาย Product Liability 

 ตามที�ได้มีการประกาศใช้พระราชบัญญัติความรับผิดต่อความเสียหายที�เกิดจากสินค้าไม่
ปลอดภยั หรือ Product Liability Law โดยกฎหมายกําหนดให้ผู้ประกอบการทกุคนต้องร่วมกนัรับผิดตอ่ผู้ เสียหาย
ในความเสียหายที�เกิดขึ !นจากสินค้าที�ไม่ปลอดภยั ไม่ว่าความเสียหายนั !นจะเกิดขึ !นจากการกระทําโดยจงใจ หรือ
ประมาทเลินเล่อของผู้ประกอบการหรือไม่ก็ตาม   อย่างไรก็ตาม ในปีที�ผ่านมาบริษัท  ไม่ได้รับคําร้องเรียนจาก
ลกูค้าแตป่ระการใด 

การบริหารความเสี�ยง 
- มีการทําประกนัเกี�ยวกบั Product Liability  
- มีกระบวนการบริหารคณุภาพรวมทั !งการควบคุมการผลิตและตรวจสอบคณุภาพสินค้าก่อนส่ง

มอบสินค้าให้ลกูค้า  เพื�อให้เกิดความมั�นใจในคณุภาพสินค้าแก่ลกูค้าของบริษัท 
- มีการตั !งเป้าหมายของงานเคลมจากลกูค้าต้องเป็นศนูย์ (Zero Claims) 
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3.6.2  ความเสี� ยงจากการถูกฟ้องร้องตามพระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทําความผิด
เกี�ยวกับคอมพวิเตอร์ พ.ศ. 2550    

 อาชญากรรมคอมพิวเตอร์ในปัจจบุนัและอนาคตทวีความซบัซ้อนและเพิ�มความรุนแรงของผลกระทบ
มากขึ !น เนื�องจากอาชญากรรมคอมพิวเตอร์ในปัจจุบนัมีการทํางานในลกัษณะ “Organized Crime” คือ ทําเป็น
กลุม่เป็นองค์กรและมีการโจมตีเพื�อหวงัผลและมีจดุประสงค์ชดัเจน เรียกวา่ “Targeted Attack” ซึ�งสว่นใหญ่จะมุ่ง
ประโยชน์ทางด้านการเงิน เช่น การโจมตีระบบอินเทอร์เน็ตแบงก์กิ !ง หรือ การโจมตีระบบบัตรเครดิต รวมถึง        
การเข้า “Hack” ระบบเครือข่ายของ บริษัทตา่ง ๆ เพื�อขโมยข้อมลู 

พรบ. ว่าด้วยการกระทําความผิดทางคอมพิวเตอร์ พ.ศ. 2550 จึงถูกบัญญัติขึ !นเพื�อใช้เป็นเครื�องมือ 
สําหรับรับมือกบัภยัคกุคามในเครือข่ายคอมพิวเตอร์ ไมว่า่จะเป็นการขโมยข้อมลู การโจมตี ทําลาย หรือการกระทํา
ใดๆ ที�ก่อให้เกิดความเสียหายตา่งๆ  ซึ�งอาจสง่ผลกระทบตอ่ข้อมลูความลบัและภาพลกัษณ์ของบริษัทฯ 

การบริหารความเสี�ยง 
- มีการ Back up ข้อมลู รวมถงึมีระบบ Fire Wall ในการป้องกนัการโจรกรรมข้อมลูทางอิเลก็ทรอนิกส์  

นอกจากนี !ยังมีระบบป้องกันการส่งข้อมูลจากภายในบริษัทฯ ออกสู่ภายนอก เช่น สูตร ข้อมูลทาง  
การเงิน เป็นต้น 

- อบรมให้ความรู้ รวมถึงประกาศนโยบายและระเบียบข้อบังคบัการใช้คอมพิวเตอร์ พร้อมกับสรุป
สาระสําคัญของประกาศขึ !นหน้าจอ (Desktop) ทุกครั !งที�ใช้งาน Internet  เพื�อให้พนักงานทุกคน
รับทราบและตระหนกัถงึความสําคญัของ พรบ. คอมพิวเตอร์  

- มีการจดัทําคูมื่อแผนรองรับภาวะฉกุเฉินและภยัพิบติัจากปัจจยัเสี�ยงระบบสารสนเทศลม่ 

3.7  ความเสี�ยงจากการเกดิอุบัตภิัย หรือภัยธรรมชาต ิ
ความเสี�ยงจากการเกิดอุบัติภัย หรือภัยธรรมชาติต่าง ๆ อาทิเช่น ไฟไหม้ นํ !าท่วม แผ่นดินไหว            

โรคระบาด เป็นต้น อาจส่งผลเสียหายต่อทรัพย์สินของบริษัท และบุคลากรภายในองค์กรบางท่าน ทําให้              
การดําเนินงานของบริษัทต้องหยุดชะงกัลงได้ อนัจะส่ง  ผลกระทบต่อลกูค้า รายได้และความสามารถในการทํา
กําไรของบริษัทได้ 

การบริหารความเสี�ยง 
- มีการจัดทําแผนรองรับสถานการณ์ฉุกเฉินเพื�อบริหารจัดการในกรณีที�เกิดนํ !าท่วมหรือวินาศภัย  

เพื�อให้ธุรกิจสามารถดําเนินการได้อย่างตอ่เนื�อง  
- จดัทําประกนัภยัเพื�อคุ้มครองทรัพย์สินของบริษัทฯ ที�อาจได้รับความเสียหายจากนํ !าท่วมหรือวินาศ

ภยั หากทรัพย์สินของบริษัทฯ มีความเสียหายเกิดขึ !น เพื�อป้องกนัความเสียหายทางการเงิน 
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4.  ทรัพย์สินที�ใช้ในการประกอบธุรกิจ 

 

4.1 ที�ดนิ อาคาร และเครื�องจักร  มีไว้เพื�อประกอบธุรกิจ มิได้มีไว้เพื�อขาย 

  บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีที�ดิน อาคาร และอปุกรณ์ โดยบริษัทฯ และบริษัทย่อยเป็นเจ้าของและไม่ติดภาระ
จํานอง/จํานํา ณ วนัที� 31 ธนัวาคม ����  มีดงันี ! 

                                                                                     (หนว่ย :  ล้านบาท) 

รายการ บริษัทฯ 
บริษัทฯ  และ

บริษัทย่อย 

ที�ดินและสว่นปรับปรุง 201.8 303.0 
อาคารและสว่นปรับปรุง 962.3 1,153.9 
เครื�องตกแตง่และติดตั !ง 199.1 367.8 
เครื�องใช้สํานกังาน 123.9 150.3 
เครื�องจกัรและอปุกรณ์ 1,246.2 2,337.0 
ยานพาหนะ 33.9 ��.� 
สินทรัพย์ระหวา่งก่อสร้างและติดตั !ง 10.7      93.8 
     รวม 2,777.9 4,458.9 
หกั คา่เสื�อมราคาสะสม 1,591.5 2,807.1 
หกั คา่เผื�อผลขาดทนุจากการด้อยคา่ของสินทรัพย์       2.2        2.2 
     มูลค่าสุทธิ 1,184.2 1,649.5 

สามารถดรูายละเอียดเพิ�มเติมได้ที� งบการเงินประจําปี  2559  หมายเหตปุระกอบงบการเงินข้อ 14  หรือ 
เวบ็ไซด์บริษัท  www.snjinter.com  “หวัข้องบการเงิน” 

ทรัพย์สินหลักที�ใช้ในการผลิตสินค้าเพื�อจาํหน่าย 

ประเภท/ลักษณะทรัพย์สิน ลักษณะกรรมสิทธิm 
มูลค่า 

(ล้านบาท) 

ภาระ

ผูกพัน 

1. ที�ดิน รวมเนื !อที� �62 ไร่ - งาน 91 ตร.ว. 
ที�ตั !ง อ.ศรีราชา จ.ชลบรีุ, จ.สมทุรปราการ 

บริษัทเป็นเจ้าของ 303.0 
ไมมี่ภาระ

ผกูพนั 
2. อาคารโรงงานและสํานกังาน  

ที�ตั !ง อ.ศรีราชา จ.ชลบรีุ 
บริษัทเป็นเจ้าของ 1,153.9 

ไมมี่ภาระ
ผกูพนั 

3. เครื�องจกัร ประเภท เครื�องผสม เครื�องกรอก 
เครื�องบรรจ ุเครื�องทําหลอด เครื�องเป่า เครื�องฉีด 

บริษัทเป็นเจ้าของ 2,337.0 
ไมมี่ภาระ

ผกูพนั 
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4.2 นโยบายการลงทุนในบริษัทย่อยและบริษัทร่วม 

ณ  วนัที� 31 ธันวาคม 2559  บริษัทฯ   มีการลงทุนในบริษัทย่อย 6 บริษัทและบริษัทร่วม 4 บริษัท  ในธุรกิจ
ต่าง ๆ คือ ธุรกิจบรรจุภณัฑ์ อปุโภคบริโภค จดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์เครื�องสําอางและชุดของขวญั รวมถึงให้บริการ
ทางการตลาด และวิจัยและพัฒนาสูตรเครื�องสําอาง  มูลค่ารวม 147.4 ล้านบาท  และธุรกิจผลิตภัณฑ์เส้นผม  
บริการเกี�ยวกบัการเดินเครื�องโรงไฟฟ้า รวมถึงเป็นผู้ผลิตและจดัจําหน่ายเวชภัณฑ์เพื�อการรักษาโรค  มูลค่ารวม 
198.3 ล้านบาท  โดยมีสดัส่วนเงินลงทุนในบริษัทย่อยและบริษัทร่วมทั !งหมดคิดเป็นร้อยละ 7.8 ของสินทรัพย์รวม 
ทั !งนี !ในอนาคต นโยบายการเพิ�มการลงทนุของบริษัท ขึ !นอยู่กบัสภาพเศรษฐกิจและการตลาดเพื�อให้เกิดประโยชน์
สงูสดุแก่ผู้ ถือหุ้น  บริษัทฯ  ไม่มีอํานาจควบคมุในบริษัทที�ลงทนุ  ทั !งนี !การดําเนินการของบริษัทที�ลงทุนเป็นอํานาจ
อิสระของคณะกรรมการบริษัทนั !นๆ  โดยพิจารณาลงทนุในธุรกิจที�เกี�ยวเนื�องกนัหรือเอื !อประโยชน์ตอ่กนั    

4.3  การประเมินราคาทรัพย์สิน 
ปี  2558  บริษัทได้ประเมินราคาทรัพย์สิน  ซึ�งประเมินโดย บริษัท เอเจนซี� ฟอร์ เรียลเอสเตท แอฟแฟร์ส จํากดั 

ซึ�งราคาประเมินมีมูลค่าสูงกว่าราคาตามบัญชี  บริษัทไม่ได้นํามูลค่าประเมินที�เพิ�มขึ !นของทรัพย์สินมารับรู้ใน       
งบแสดงฐานะการเงิน 

อย่างไรก็ตาม  ทกุ ๆ  3 ปี  บริษัทจะมีการประเมินมลูคา่ทรัพย์สินเพื�อใช้ประกอบการพิจารณาการด้อยคา่ของ
สินทรัพย์ตามมาตรฐานการบัญชี  และบริษัทมีนโยบายการบัญชีแสดงรายการสินทรัพย์ในราคาทุนหักด้วย          
คา่เสื�อมราคาสะสม   
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5.  ข้อพพิาททางกฎหมาย 

 

 �.�  คดีที�อาจมีผลกระทบด้านลบตอ่สินทรัพย์ของบริษัทฯ หรือบริษัทย่อย ที�มีจํานวนสงูกวา่ 
   ร้อยละ 5  ของสว่นของผู้ ถือหุ้น ณ วนัที� 31 ธนัวาคม 2559     
   - ไมมี่ –  

 5.2  คดีที�กระทบตอ่การดําเนินธุรกิจของบริษัทฯ หรือบริษัทย่อย อย่างมีนยัสําคญั แตไ่ม ่
   สามารถประเมินผลกระทบเป็นตวัเลขได้   
   - ไมมี่ – 

 5.3  คดีที�มิได้เกิดจากการประกอบธุรกิจโดยปกติของบริษัทฯ หรือบริษัทย่อย   
   - ไมมี่ - 
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6.  ข้อมูลทั�วไปและข้อมูลสาํคัญอื�น 

i.\  ข้อมูลทั�วไป 

    6.1.1 ข้อมูลทั�วไป 
     ชื�อบริษัท      บริษัท เอส แอนด์ เจ  อินเตอร์เนชั�นแนล  เอนเตอร์ไพรส์ จํากัด 
       (มหาชน) 
     ชื�อย่อหลักทรัพย์     S & J  
     เลขทะเบียนบริษัท  0107537001366  
     ประกอบธุรกจิประเภท  รับจ้างผลิตเครื�องสําอาง 
     ทุนจดทะเบียน หุ้นสามญั 200,000,000 หุ้น  มลูคา่หุ้นละ 1.- บาท 
     จาํนวนและชนิดของหุ้นที� หุ้นสามญั 149,930,828 หุ้น  มลูคา่หุ้นละ 1.- บาท 
     ออกจาํหน่าย      
     ที�ตั Bงบริษัท    สํานักงาน 
   2  ถนนนราธิวาสราชนครินทร์  แขวงทุ่งวดัดอน เขตสาทร 
                                            กรุงเทพฯ  10120 
        โทรศพัท์ (02) 676-2727  (02) 676-2737 
   โทรสาร (02) 676-2726  (02) 373-2747 
   โรงงานแห่งที�  1 (สวนอุตสาหกรรมเครือสหพัฒน์ศรีราชา) 
    600/4 หมู ่11 ถนนสขุาภิบาล 8 ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา   
   จงัหวดัชลบรีุ  20230 
   โทรศพัท์ (038) 480-086-89 โทรสาร (038) 480-139 
   โรงงานแห่งที�  2 (นิคมอุตสาหกรรมปิ� นทอง) 
   789/159 หมู ่1 ถนนสายหนองค้อ-แหลมฉบงั  ตําบลหนองขาม   
   อําเภอศรีราชา  จงัหวดัชลบรีุ  20230 
   โทรศพัท์ (038) 348-512  โทรสาร (038) 348-461 
     เว็บไซต์  www.snjinter.com 

       ตดิต่อหน่วยงานผู้รับผิดชอบ 

     หน่วยงาน เบอร์โทรศัพท์ E-MAIL ADDRESS 
     เลขานกุารบริษัท (02) 676-2727 ตอ่ 2812 sumit_k@snjinter.com 
     นกัลงทนุสมัพนัธ์ (02) 676-2727 ตอ่ 2508 sji_sec@snjinter.com 
     หน่วยงานตรวจสอบภายใน (02) 676-2727 ตอ่ 2784 pannee375@gmail.com 
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6.1.2  การลงทุนในบริษัทอื�นตั Bงแต่ร้อยละ 10 ขึ Bนไปของจํานวนหุ้นที�ออกจําหน่ายแล้ว ณ วันที�                    
 31 ธันวาคม 2559 

 

ชื�อบริษัท/ที�ตั Bง ประเภทธุรกิจ ประเภท
ของหุ้น 

จาํนวนหุ้นที�
ออกจาํหน่าย 

การถือหุ้นโดยบริษัท 

จาํนวนหุ้น % 

บริษัทย่อย      
 1. S&J International (UK) Limited               

1B Montague Road, Wimbledon, London, 
SW191TB 
Telephone No.  0203 167 0095 
Mobile No. 447 5989 31250 
Fax No. 0870 421 5752 

จดัจําหน่าย
ผลิตภณัฑ์

เครื�องสําอาง 
และชดุของขวญั 
รวมถึงให้บริการ
ทางการตลาด 

หุ้นสามญั 100,000 100,000 100.00 

 

2. 
 

บริษัท อี เอฟ จาํกัด 
600/4  หมูท่ี� 11 ถนนสขุาภิบาล 8 
ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา  
จงัหวดัชลบรีุ 20230 
โทรศพัท์  (038) 480-086-89 
โทรสาร  (038) 480-139 

 

อปุโภคบริโภค 
 

หุ้นสามญั 
 

40,000 
 

39,994 
 

99.99 

 

3. 
 

บริษัท ไวลด์ไลฟส์ (ประเทศไทย) จาํกัด 
2  ถนนนราธิวาสราชนครินทร์   
แขวงทุง่วดัดอน เขตสาทร  
กรุงเทพมหานคร  ����� 
โทรศพัท์ (02) 676-2727 
โทรสาร (02) 676-2726,(02) 676-4493 

 

อปุโภคบริโภค 
 

หุ้นสามญั 
 

100,000 
 

99,993 
 

99.99 

 

4. 
 

บริษัท โฟร์ดับเบิ Bลยูดี วิชั�น จาํกัด 
2  ถนนนราธิวาสราชนครินทร์   
แขวงทุง่วดัดอน เขตสาทร  
กรุงเทพมหานคร  10120 
โทรศพัท์ (02) 676-2727 
โทรสาร (02) 676-2726 

 

ซื !อมา ขายไป 
 

หุ้นสามญั 
 

1,000,000 
 

999,997 
 

99.99 

 

5. 
 

บริษัท เอสเอเอเอส จาํกัด 
2 ถนนนราธิวาสราชนครินทร์   
แขวงทุง่วดัดอน เขตสาทร  
กรุงเทพมหานคร ����� 
โทรศพัท์ (02) 676-2727 
โทรสาร (02) 676-2726 

 

วิจยัและพฒันา
สตูรผลิต

เครื�องสําอาง 

 

หุ้นสามญั 
 

1,000,000 
 

999,997 
 

99.99 
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ชื�อบริษัท/ที�ตั Bง ประเภทธุรกิจ ประเภท
ของหุ้น 

จาํนวนหุ้นที�
ออกจาํหน่าย 

การถือหุ้นโดยบริษัท 

จาํนวนหุ้น % 

บริษัทย่อย (ต่อ)      
 6. บริษัท ท้อปเทร็นด์ แมนูแฟคเจอริ� ง 

จาํกัด            
334 หมูท่ี� 1 สวนอตุสาหกรรมศรีราชา  
ถนนสขุาภิบาล 8 ตําบลบงึ  อําเภอศรีราชา 
จงัหวดัชลบรีุ 20230 
โทรศพัท์ (038) 760-763, (038) 480-851 
โทรสาร  (038) 760-763 

บรรจภุณัฑ์
พลาสติก 

หุ้นสามญั 1,200,000 600,000 50.00 

บริษัทร่วม      
 

7. 
 

Atika Beauty Manufacturing Sdn. Bhd. 
Suite 12-A, Level 12 Menara Northam,   
No. 55 Jalan Sultan Ahmad Shah 10050, 
Penang, Malaysia. 

 

ผลิต
เครื�องสําอาง 

 

หุ้นสามญั 
 

4,000,000 
 

1,400,000 
 

35.00 

 

8. 

 

บริษัท โอสถ อินเตอร์ แลบบอราทอรีส์ 
จาํกัด 
600/9  หมูท่ี� 11 ถนนสขุาภิบาล 8 
ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา  
จงัหวดัชลบรีุ 20230 
โทรศพัท์  (038) 480-766-7 
โทรสาร  (038) 480-828 

 

ยา 
 

หุ้นสามญั 
 

6,000,000 
 

1,991,440 
 

33.19 

 

9. 
 

บริษัท ออปอเรชั�นนอล เอ็นเนอร์ยี� กรุ๊ป 
จาํกัด 
170/14 ชั !น 6 อาคารโอเชี�ยนทาวเวอร์ 1ถนน
รัชดาภิเษกตดัใหม ่แขวงคลองเตย 
เขตคลองเตย กรุงเทพมหานคร  
โทรศพัท์ (02) 661-8990 
โทรสาร (02) 661-8991 

 

บริการเกี�ยวกบั
การเดินเครื�อง

โรงไฟฟา้ 

 

หุ้นสามญั 
 

3,000,000 
 

899,999 
 

30.00 

 

10. 
 

บริษัท ยามาฮัทสึ (ประเทศไทย) จํากัด 
600/48 หมูท่ี� 11 ถนนสขุาภิบาล 8  
ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา   
จงัหวดัชลบรีุ  20230 
โทรศพัท์  (038) 320-100 
โทรสาร  (038) 320-111 

 

ผลิตภณัฑ์ 
เส้นผม 

 

หุ้นสามญั 
 

2,000,000 
 

599,995 
 

30.00 

 

 

 



 บริษัท เอส แอนด์ เจ อนิเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จาํกดั  (มหาชน)   

  

 

 แบบ 56-1  ประจาํปี  2559 

…………………   รับรองความถูกตอ้ง 

  หนา้ที�  44 

ชื�อบริษัท/ที�ตั Bง ประเภทธุรกิจ ประเภท
ของหุ้น 

จาํนวนหุ้นที�
ออกจาํหน่าย 

การถือหุ้นโดยบริษัท 

จาํนวนหุ้น % 

บริษัทที�เกี�ยวข้องกัน      
 

11. 
 

บริษัท บี.เค.ซี. อินเตอร์เนชั�นแนล      
มาร์เก็ตติ Bง  จาํกัด            
2  ถนนนราธิวาสราชนครินทร์  
แขวงทุง่วดัดอน เขตสาทร 
กรุงเทพมหานคร  10120 
โทรศพัท์ (02) 676-2727 
โทรสาร (02) 676-2726 (02) 676-4493 

 

อปุโภคบริโภค 
 

หุ้นสามญั 
 

1,000,000 
 

189,999 
 

19.00 

 

12. 
 

บริษัท อี.พี.เอฟ. จาํกัด 
549/2 ซอยแสงสขุ  ถนนสาธปุระดษิฐ์ แขวง
ชอ่งนนทรี เขตยานนาวา กรุงเทพมหานคร  
10120  
โทรศพัท์ (02) 294-0091-4 
โทรสาร (02) 294-4479 

 

ซื !อมา ขายไป 
 

หุ้นสามญั 
 

65,000 
 

11,700 
 

18.00 
 

 

13. 

 

บริษัท เจนเนอร์รัลกลาส จาํกัด 
507/3 หมูท่ี� 11 ถนนสขุาภิบาล 8 
ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา  
จงัหวดัชลบรีุ 20230 
โทรศพัท์  (038) 480-844 
โทรสาร  (038) 481-111 

 

บรรจภุณัฑ์แก้ว 
 

หุ้นสามญั 
 

14,500,000 
 

2,320,000 
 

16.00 

 

 

14. 
 

บริษัท สหโคเจน (ชลบุรี) จาํกัด (มหาชน) 
636 หมูท่ี� 11 ถนนสขุาภิบาล 8 
ตําบลหนองขาม อําเภอศรีราชา  
จงัหวดัชลบรีุ 20230 
โทรศพัท์ (02) 481-552-5 
โทรสาร (02) 481-551 

 

ผลิต ขาย 
กระแสไฟฟา้ 

 

หุ้นสามญั 
 

955,000,000 
 

142,255,960 
 

14.90 

 

15. 
 

บริษัท เทรน ไทม์ เทสต์ จาํกัด 
530 ซ.สาธุประดิษฐ์ 58 แขวงบางโพงพาง  
เขตยานนาวา  กรุงเทพมหานคร ����� 
โทรศพัท์ (02) 293-9000 

 

อบรมสมัมนา 
 

หุ้นสามญั 
 

200,000 
 

28,000 
 

14.00 

 

16. 
 

บริษัท ท-ีเวย์ จาํกัด 
549/2 ซอยแสงสขุ ถนนสาธุประดษิฐ์  
แขวงชอ่งนนทรี เขตยานนาวา   
กรุงเทพมหานคร 
โทรศพัท์ (02) 294-0091-4 
โทรสาร (02) 294-4479 

 

ซื !อมา ขายไป 
 

หุ้นสามญั 
 

16,000,000 
 

1,920,000 
 

12.00 

 



 บริษัท เอส แอนด์ เจ อนิเตอร์เนชั�นแนล เอนเตอร์ไพรส์ จาํกดั  (มหาชน)   

  

 

 แบบ 56-1  ประจาํปี  2559 

…………………   รับรองความถูกตอ้ง 

  หนา้ที�  45 

    i.\.|  บุคคลอ้างองิอื�นๆ 
 
      นายทะเบียนหลักทรัพย์   บริษัท ศูนย์รับฝากหลักทรัพย์ (ประเทศไทย) จาํกัด 
  อาคารตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศไทย 
  93  ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง  
  กรุงเทพฯ 10400  
  โทรศพัท์. (��) ���-����  โทรสาร. (��) ���-����  

ที�ปรึกษาทางกฎหมาย บริษัท วีระ ลอว์ ออฟฟิส จํากัด 

 548/14-45  ซอยสาธุประดิษฐ์ 58  แยก 18   

 แขวงบางโพงพาง เขตยานนาวา กรุงเทพฯ 10120 

 โทรศพัท์. (02) 683-8023 (02) 683-8843   

 โทรสาร.(02) 683-8843 

ที�ปรึกษาทางการเงนิ  ไมมี่ 

ที�ปรึกษาหรือผู้จัดการภายใต้ ไมมี่ 

สัญญาจัดการ  

ผู้สอบบัญชี นายชยักรณ์  อุน่ปิติพงษา    เลขทะเบียนผู้สอบบญัชี เลขที� 3196 

 ดร.วิรัช   อภิเมธีธํารง           เลขทะเบียนผู้สอบบญัชี เลขที� 1378 

 นายอภิรักษ์   อติอนวุรรตน์   เลขทะเบียนผู้สอบบญัชี เลขที� 5202 

         ดร.ปรีชา สวน                      เลขทะเบียนผู้สอบบญัชี เลขที� 6718 

             บริษัท สํานักงานดร.วิรัช แอนด์ แอสโซซิเอทส์ จาํกัด 

 เลขที�  518/3  อาคารภาณนีุ ชั !น 7  ถนนเพลินจิต   

 แขวงลมุพินี  เขตปทมุวนั  กรุงเทพฯ  10330  

 โทรศพัท์/โทรสาร  (02) 252-2860  (02) 255-2518  

 (02) 254-1210  (02) 250-0634  (02) 254-8386-7  

6.2  ข้อมูลสาํคัญอื�น   

- ไม่มี -   

 
 

 


