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ส่วนที่ 1 
การประกอบธุรกจิ 

 
1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกจิของบริษัท 
1.1 วสัิยทัศน์ พันธกจิ และการดาํเนินงานของกลุ่มบริษัท โซลูช่ัน คอนเนอร์ (1998) จาํกัด (มหาชน) 

บริษัท โซลชูัน่ คอนเนอร์ (1998) จํากดั (มหาชน) ประกอบธุรกิจการจําหน่าย ติดตัง้ และพฒันาระบบสารสนเทศใน
ด้านของซอฟต์แวร์ ก่อตัง้ขึน้ในปี 2541 ได้จดทะเบียนแปลงสภาพเป็นมหาชน  เม่ือวนัท่ี 23 มีนาคม 2547   โดยเพิ่มทนุจด
ทะเบียนเป็น 50 ล้านบาท และในวนัท่ี 8 ตลุาคม 2547 บริษัทฯ  ได้เร่ิมซือ้-ขายหุ้นในตลาดหลกัทรัพย์ MAI เป็นวนัแรก (First 
Day Trade )โดยใช้ช่ือย่อว่า “SLC” ประกอบธุรกิจให้คําปรึกษาพฒันาระบบเทคโนโลยีสารสนเทศครบวงจร (System 
Integrator) ทัง้การวางระบบเครือข่าย (Network) การจัดหาอุปกรณ์ (Hardware) และพัฒนาโปรแกรม (Software 
Development) ตามความต้องการของลกูค้า (Tailor Made) โดยมีลกูค้าหลกั คือ องค์กรภาครัฐและรัฐวิสาหกิจขนาดใหญ่  ซึง่
บริษัทฯ มีมาตรฐานการในการให้บริการลกูค้าสอดคล้องกบัระบบคณุภาพตามมาตรฐาน ISO 9001:2008 เพ่ือเป็นการสร้าง
ความเช่ือมัน่ในผลิตภณัฑ์และความไว้วางใจในการให้บริการของบริษัทฯ เราจึงมีความมุ่งมัน่ท่ีจะออกแบบพฒันาระบบงาน
ตลอดจนผลิตภณัฑ์และบริการต่างๆ ให้มีคณุภาพได้มาตราฐาน มีบริการสง่มอบงานท่ีตรงเวลาเพ่ือสร้างความพงึพอใจ อย่าง
สงูสดุให้กบัลกูค้า ภายใต้ระบบการบริหารงานท่ีได้มาตรฐาน ( ISO 9001:2008 ) เพ่ือพฒันาคณุภาพซอฟต์แวร์ โดยใช้
เทคโนโลยีท่ีทนัสมยัรวมทัง้ บคุลากรท่ีมีคณุภาพ มีประสบการณ์ มีความเช่ียวชาญ มีความรู้ ความสามารถ เพ่ือสร้างผลงานท่ี
ดีเย่ียมให้กบัลกูค้า  

ในปี 2552 กลุ่มนกัลงทนุใหม่ได้มาถือหุ้นแทนผู้ ก่อตัง้เดิมและได้ปรับปรุงการดําเนินงานของบริษัท เพ่ือรองรับการ
ขยายตวัของตลาดและมุ่งมัน่พฒันาบคุลากร กระบวนการ เพ่ือเพิ่มประสิทธิภาพของสินค้าและรองรับการขยายตวัของตลาด
อยา่งไมห่ยดุยัง้  

บริษัทฯ เป็นท่ีปรึกษาจดทะเบียนของกระทรวงการคลงัสาขาเทคโนโลยีสารสนเทศประเภท Aได้รับการส่งเสริมการ
ลงทนุจากหน่วยงาน BOI และเป็นบริษัทฯ ผู้พฒันาระบบซอฟแวร์รายแรกท่ีจดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์แหง่ประเทศไทย 

ปัจจุบัน บริษัทฯ ได้มีการเพิ่มทุนจดทะเบียนเป็น 100,680,660,688 บาท  ทุนชําระแล้วเป็น 31,460,105,400 
บาท  และมีทีมงานมากกวา่ 100 คน และได้ขยายธุรกิจ โดยการลงทนุในบริษัทยอ่ย ดงันี ้

 
1. บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากัด  “SYNC” (SLC ถือหุ้น 99.99%) ทนุจดทะเบียน 10 ล้านบาท ดําเนินธุรกิจจําหน่าย
อุปกรณ์อิเล็กทรอนิกส์  อุปกรณ์วิทยาศาสตร์ และอุปกรณ์โทรคมนาคม โดยเป็นตัวแทนจําหน่ายของผู้ ผลิตโดยตรงจาก
ต่างประเทศ และให้บริการด้าน ICT  ครบวงจร รวมไปถึงการ  ร่วมลงทนุกบัหุ้นส่วนทางกลยทุธ์ (Strategic Partners) เพ่ือ
ขยายขอบเขตการให้บริการของบริษัทฯ 

2. บริษัท เอน็ไวรอนเมนทอล โซลูช่ัน อนิทเิกรเตอร์ จาํกัด “ESI” (SLC ถือหุ้น 90%) ทนุจดทะเบียน 10 ล้านบาท ดําเนิน
ธุรกิจจําหน่ายและ ให้บริการเคร่ืองมือและอปุกรณ์ระบบตรวจวดัคณุภาพสิ่งแวดล้อมในอากาศ นํา้ รวมทัง้ภายในอาคาร และ
จดัจําหน่ายเคร่ืองมือทดสอบวสัดอุปุกรณ์ ทางวิทยาศาสตร์ตา่งๆ 

3. บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรช่ัน จาํกัด “Spring news” (SLC ถือหุ้น 99.99%) ทนุจดทะเบียน 1,200 ล้านบาท บริการ
ข้อมลูข่าวสาร ผลิตข่าวและรายการโทรทศัน์ ออกอากาศทางช่องเคเบิล้ทีวี และช่องดาวเทียม รวมทัง้ส่ือสมยัใหม่ (New 
Medias) 
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4. บริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิช่ัน จํากัด (บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชั่น จํากัด (บริษัทย่อย) ถือหุ้ น 99.99%) 
ทนุจดทะเบียน 1,000 ล้านบาท ได้เข้าร่วมประมลูเพ่ือขอรับใบอนญุาตให้ใช้คล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทศัน์ในระบบดิจิตอล 
ประเภทบริการทางธุรกิจระดบัชาติ (หมวดหมู่ช่องรายการข่าวสารและสาระ)  โดยคณะกรรมการกิจการกระจายเสียงและ
กิจการโทรทศัน์ (“กสทช”) ได้มีมติรับรองผลการประมลูคล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทศัน์ในระบบดิจิตอล ประเภทบริการทางธุ
กิจระดบัชาติ และได้ประกาศรายช่ือผู้ชนะการประมลู ซึ่งบริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิชัน่ จํากดั ได้ชนะการประมลูในหมวดหมู่
ข่าวสารและสาระ ในลําดบัท่ี 4 เม่ือวนัท่ี 6 มกราคม 2557  
 
5. บริษัท ร่วมมือร่วมใจ จาํกัด “RMRJ” (บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่ จํากดั (บริษัทย่อย) ถือหุ้น 99.99%) ทนุจดทะเบียน 
1 ล้านบาท บริการข้อมลูข่าวสาร ผลติรายการโทรทศัน์ ส่ืออิเลคทรอนิคส์ออกอากาศทางสถานีโทรทศัน์ ช่องเคเบิล้ทีวี และช่อง
ดาวเทียม 
 
วสัิยทัศน์ 
เพ่ือก้าวไปสูก่ารเป็น IT Solution Provider ระดบัโลก 
พันธกจิ 
1. พฒันาและปรับปรุงผลติภณัฑ์ให้ทนัสมยั เป็นท่ียอมรับจากผู้ใช้งานทัง้ในและตา่งประเทศ 
2. พฒันาความรู้ให้กบับคุลากรในการก้าวสูร่ะดบัสากล 
3. พฒันาการจดัการในองค์กรให้มีประสทิธิภาพ 
4. สร้างสรรค์นวตักรรมใหม่ๆ  
5. แสวงหาพนัธมิตรทางธุรกิจทัง้ใน และตา่งประเทศ 

นโยบายคุณภาพ ISO 9001 : 2008  
เพ่ือเป็นการสร้างความเช่ือมัน่ในผลิตภณัฑ์และความไว้วางใจในการให้บริการของบริษัทฯ เราจึงมีความมุ่งมัน่ท่ีจะ

ออกแบบพฒันาระบบงานตลอดจนผลิตภณัฑ์และบริการต่างๆ ให้มีคณุภาพได้มาตราฐาน มีบริการสง่มอบงานท่ีตรงเวลาเพ่ือ
สร้างความพงึพอใจอยา่งสงูสดุให้กบัลกูค้า 

ภายใต้ระบบการบริหารงานท่ีไ ด้มาตรฐาน  ( ISO 9001:2008) เ พ่ือพัฒนาคุณภาพซอฟต์แวร์ 
โดยใช้เทคโนโลยีท่ีทนัสมยัรวมทัง้ บคุลากรท่ีมีคณุภาพ มีประสบการณ์ มีความเชียวชาญ นอกจากนีบ้ริษัทฯยงัมุ่งเน้นพฒันา
บคุลากรในองค์กรให้มีความรู้ ความสามารถ ซึง่เป็นการเพิ่มศกัยภาพให้กบับคุคล เพ่ือสร้างผลงานท่ีดีเย่ียมตอ่ไป 
1.2   การเปล่ียนแปลงและพัฒนาการที่สาํคัญ 
 

ปี 2541  ได้จดทะเบียนจัดตัง้บริษัท เม่ือวันท่ี 3 กุมภาพนัธ์ 2541 ด้วยทุนจดทะเบียนเร่ิมแรก 1 ล้านบาท   
และตอ่มาในเดือนพฤศจิกายน  บริษัทได้เพิ่มทนุจดทะเบียนเป็น 3 ล้านบาท 

  บริษัทเล็งเห็นความสําคญัในการขยายตลาดไปยงัต่างประเทศ   จึงได้เข้าร่วมกบักรมส่งเสริมการ
ส่งออก  โดยการนําซอฟต์แวร์ท่ีพฒันาโดยบริษัทไปแสดงในงาน COMDEX 98 ท่ีเมืองลาสเวกัส 
ประเทศสหรัฐอเมริกา 

  บริษัทได้เข้าร่วมก่อตัง้และเป็นสมาชิกสมาคมสง่เสริมอตุสาหกรรมซอฟต์แวร์แหง่ประเทศไทย (ATSI) 
ปี 2542  บริษัทได้รับการส่งเสริมจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทนุ BOI ในด้านซอฟต์แวร์ โดยได้รับสิทธิ

ประโยชน์ในการยกเว้นภาษีเงินได้นิติบุคคลสําหรับกําไรสุทธิส่วนท่ีได้จากการขายและให้บริการ 
ผลติภณัฑ์ซอฟต์แวร์มีกําหนดระยะเวลา 8 ปี 
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  บริษัทเข้าร่วมกับกรมส่งเสริมการส่งออกโดยการนําซอฟต์แวร์ท่ีพฒันาโดยบริษัทไปแสดงในงาน 
CIBIT 99 ท่ีเมืองฮนัโนเฟอร์ ประเทศเยอรมนันี 

ปี 2543  บริษัทได้สมคัรเข้าเป็น Partner กบับริษัท Oracle System (Thailand) Co., Ltd. และยงัได้รับ 
Certified Professional Program as an Oracle8 Certified Database Administrator 

ปี 2545  บริษัทได้เข้าร่วมโครงการ   TQS  รับรองโดยสมาคมอุตสาหกรรมซอฟต์แวร์ไทยเพ่ือเพิ่ม
ประสิทธิภาพในการผลิตให้ได้มาตรฐานของการพัฒนาซอฟต์แวร์ ซึ่งเป็นมาตรฐานเดียวกันกับ 
ISO/IEC  12207 

  บริษัทได้จดทะเบียนเป็นท่ีปรึกษากระทรวงการคลงัประเภท A หมายเลข 911 ให้บริการในฐานะ   
ท่ีปรึกษาสาขาเทคโนโลยีสารสนเทศ 

ปี 2546  บริษัทได้รับเลือกให้เข้าร่วมโครงการ CBI-ICT Program จากองค์กร CBI(Centre for The 
Promotion of Imports from Developing Countries) ประเทศเนเธอร์แลนด์ 

  บริษัท ได้ดําเนินการจดัทําระบบ ISO 9001:2000 และจะดําเนินการขอรับรองในปี พ.ศ. 2547 
  บริษัทเข้าร่วมโครงการแปลงสินทรัพย์เป็นทุนซึ่งเป็นการแปลงสินทรัพย์ประเภทซอฟต์แวร์ซึ่งเป็น   

สินทรัพย์ทางปัญญาให้เป็นทุน โดยในเดือนธันวาคมบริษัทได้ย่ืนขอแปลงสินทรัพย์เป็นทุนผ่าน
สมาคมอตุสาหกรรมซอฟต์แวร์ไทยเม่ือการแปลงสินทรัพย์เป็นทนุนีมี้ผลบงัคบัใช้จะส่งผลให้มีการ
เพิ่มค่าของ สินทรัพย์ของบริษัท ปัจจุบันอยู่ในระหว่างการหาหน่วยงานอิสระเพ่ือประเมินมูลค่า
สนิทรัพย์ท่ีเหมาะสม 

ปี 2547  บริษัทได้เพิ่มทุนจดทะเบียนจากเดิม  3 ล้านบาท เพิ่มเป็น 10 ล้านบาท  เพ่ือเพิ่มศกัยภาพในการ
เข้าประมลูงานกบัหน่วยงานราชการ ซึง่การเพ่ิมทนุครัง้นีมี้การเพิ่มจํานวนผู้ ถือหุ้นจากเดิม  7  คน  
เพิ่มเป็น 27 คน 

  บริษัทได้แต่งตัง้ BVQI เป็น Certified Body  ในระบบ ISO 9001:2000 และได้ผ่านการรับรองแล้ว
เม่ือวนัท่ี 19 กรกฎาคม 2547 

  เดือนมีนาคม  บริษัทได้แปรสภาพเป็นบริษัทมหาชนและต่อมาในเดือนเมษายนบริษัทเพิ่มทุน   
จดทะเบียนจากเดิม  10   ล้านบาท   เพิ่มเป็น  50 ล้านบาท ซึง่เป็นการเพิ่มทนุโดยผู้ ถือหุ้นกลุ่มเดิม
ในสดัสว่นเท่าเดิม และเป็นทนุชําระแล้วจํานวน 40  ล้านบาท เพ่ือรองรับการขยายงานไปสูธุ่รกิจใน
รูปแบบของ SI  ซึ่งต้องใช้เงินทุนหมุนเวียนเพ่ิมขึน้ และเสนอขายต่อประชาชนอีก 10 ล้านบาท 
มลูคา่หุ้นท่ีตราไว้หุ้นละ 1 บาท 

  เดือนสงิหาคม บริษัทได้สง่ผลติภณัฑ์ EasyQuick For Report  เข้าร่วมประกวดเพ่ือชิงรางวลั Thailand 
ICT Award 2004 หรือ TICTA ในประเภท  Business  Application ในงาน Bangkok International ICT 
EXPO 2004  โดยมีผู้ส่งผลงานเข้าประกวดประมาณ  100 กว่าบริษัท  ซึ่งบริษัทได้รับรางวลัรอง
ชนะเลศิอนัดบั 2 และได้เป็นตวัแทนจากประเทศไทยเข้าประกวดในงาน APICTA 2004 

  เดือนสิงหาคม  บริษัทได้รับการอนมุติัในการต่ออายกุารขึน้ทะเบียนเป็นท่ีปรึกษากระทรวงการคลงั
ประเภท A หมายเลข 911  ในฐานะ ท่ีปรึกษาสาขาเทคโนโลยีสารสนเทศ 

  เดือนตุลาคม  บริษัทได้รับการอนมุติัจากคณะกรรมการตลาดหลกัทรัพย์ให้เข้าจดทะเบียนในตลาด
หลกัทรัพย์ MAI โดยใช้ตวัยอ่ “ SLC “ และทําการซือ้ขายในตลาดหลกัทรัพย์เม่ือวนัท่ี  8  ตลุาคม  2547 
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ปี 2548  ย้ายสํานกังานมาท่ีอาคารพหลโยธินเพลส  ชัน้ท่ี 17  เลขท่ี 408/74  ถนนพหลโยธิน  แขวงสามเสน
ใน  เขตพญาไท  กรุงเทพฯ  10400  เพ่ือรองรับจํานวนพนกังานของบริษัทท่ีเพิ่มขึน้ 

  เดือนมีนาคม  บริษัทได้นําโปรแกรมซอฟต์แวร์ของบริษัทไปแสดงท่ีงาน CeBit 2005 ณ เมืองฮนัโน
เฟอร์  ประเทศเยอรมนันี 

  เดือนเมษายน  ร่วมลงทุนใน  บริษัท เทอร์ราไบท์ เน็ท โซลูชั่น จํากัด ให้บริการด้านระบบไอที   
อินฟรา สตรัคเจอร์ ครบวงจร 

  บริษัท ได้รับการเสนอช่ือเข้าชิงรางวลั Mai Best Return Star รอบสดุท้ายในงาน  SET AWARDS 2005 
  เดือนตลุาคม  บริษัทได้พฒันาผลติภณัฑ์ใหม่ในกลุม่ E-Office โดยพฒันาโปรแกรม  Benefit  Work 

Flow 2000  เพ่ือรองรับการกําหนดเง่ือนไขและเส้นทางของเอกสารและการทํางานในองค์กร เพ่ือ
รองรับงานในภาคเอกชน 

  เดือนธันวาคม  บริษัทได้เป็นตวัแทนจําหน่ายผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์ของ บริษัท ZEND ซึ่งเป็นบริษัท   
ผู้พฒันาโปรแกรมเคร่ืองมือ  PHP  ท่ีมีผู้ใช้งานทัว่โลก 

ปี 2549  ในเดือนมีนาคม  ขายเงินลงทนุ บริษัท เทอร์ราไบท์ เน็ท โซลชูัน่ จํากดั 
  เดือนพฤษภาคม  ลงนามเซน็ต์สญัญาแตง่ตัง้พนัธมิตรธุรกิจ  กบั บริษัท สปิริต เอ็นเตอร์ไพร์ซ จํากดั  

ในกลุม่ตลาดภาคอีสาน 
  เดือนพฤษภาคม  ลงนามเซ็นต์สญัญาแต่งตัง้พนัธมิตรธุรกิจ  กบั บริษัท เมโทรซิสเต็มส์คอร์ปอเรชัน่ 

จํากดั (มหาชน)  ในกลุม่ตลาดภาคเอกชน 
  ในเดือนกรกฎาคม  ลงทนุในบริษัทใหม่ ช่ือ บริษัท โอเพ่น เซิร์ฟ (ประเทศไทย) จํากดั ให้บริการด้าน

พาณิชย์อิเลก็ทรอนิกส์  (E-Commerce) 
  เดือนกันยายน  ร่วมลงทุนใน บริษัท มีเดีย เอ็กเช็คคิวทีพ กรุ๊ป จํากดั   ให้บริการผลิตรายการ

ข่าวสารคดี  นิตยสาร  ส่ือสิ่งพิมพ์ ท่ีปรึกษาด้านข่าว และประชาสมัพนัธ์  การสง่เสริมการตลาดการ
โฆษณา  และการส่ือสารมวลชน 

 
ปี 2550  ร่วมงาน  CeBit 2007  ณ  เมืองฮนัโนเฟอร์  ประเทศเยอรมนันี 
  เป็นตวัแทนบริษัทซอฟต์แวร์ไทยในโครงการ  Thai IT Business Delegation to USA Go to US 

Market Program USA 
  นําผลติภณัฑ์ไปโชว์ในงานสมัมนาประจําปี  Zend/PHP Conference & Expo 2007 San 

Francisco,  USA 
  ได้รับรางวลัชมเชย  จากงานสดุยอด  SMEs   แหง่ชาติ  ประจําปี 2550 
  ได้รับการสง่เสริมการลงทนุ BOI ประเภท 5.8 กิจการซอฟต์แวร์  เป็นระยะเวลา  8  ปี 
  เร่ิมโครงการพฒันาซอฟต์แวร์ในการสร้างหนงัสืออิเลก็ทรอนิกส์หรืออีบุ๊ค ช่ือ “ I love Library” 
ปี 2551  เดือนเมษายน  เปิดตัวผลิตภัณฑ์โปรแกรมเคร่ืองมือท่ีใช้ในการสร้างหนังสืออิเล็กทรอนิกส์   

(I Love Library)  ณ  ตลาดหลกัทรัพย์แหง่ประเทศไทย 
  เดือนเมษายน  นําผลิตภณัฑ์ I Love Library  ไปแสดงในงาน  The London Book Fair 2008   
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ณ Earls Court, London 
  เดือนพฤษภาคม นําผลิตภณัฑ์ I Love Library ไปแสดงในงาน  Book Expo America 2008   

ณ ประเทศสหรัฐอเมริกา 
  เดือนมิถนุายน  นําผลิตภณัฑ์ I Love Library  ไปแสดงในงาน  ALA Annual Conference Exhibit 

Space Application (งานห้องสมดุนานาชาติ)  ณ  ประเทศสหรัฐอเมริกา 
  เดือนกรกฎาคม  นําผลิตภณัฑ์ I Love Library  ไปแสดงในงาน  TOKYO INTERNATIONAL 

BOOK FAIR 2008   ณ ประเทศญ่ีปุ่ น 
  เดือนกนัยายน  นําผลิตภณัฑ์ I Love Library  ไปแสดงในงาน  Beijing International Book Fair 

2008 ณ เมืองปักก่ิง ประเทศจีน 
  เดือนกนัยายน  นําผลิตภณัฑ์ I Love Library  ไปแสดงในงาน  Thailand Entertainment Expo 

2008 ณ รอยลัพารากอนฮอล์ 1-3  สยามพารากอน 
  เดือนธันวาคม  นําผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์ของบริษัทไปแสดงในงาน TMI 2008 Thai Medical 

Informatics Association Annual Conference   ณ อาคารเฉลมิพระบารมี 50 ปี ซอยศนูย์วิจยั 
  บริษัท เพาเวอร์ ไลน์ เอ็นจิเนียร่ิง จํากดั (มหาชน) ซึง่ใช้โปรแกรม HRMS  ของ บริษัท โซลชูัน่ คอน

เนอร์(1998) จํากดั (มหาชน)  ได้รับรางวลัโลพ่ระอาทิตย์ทองคําประจําปี 2551   โดยนําเสนอผลงาน
การใช้ซอฟต์แวร์ไทยมาใช้อยา่งเป็นเลิศครบทัง้ 4 ด้าน คือ ด้านคณุภาพการทํางาน, ด้านการลงทนุ, 
ด้านการพฒันานวตักรรม และด้านสิง่แวดล้อม 

  บริษัทได้ดําเนินการปรับกระบวนการ การผลิตซอฟต์แวร์ตามมาตรฐาน  CMMI Level 3 ด้าน 
Software Development and Maintenance Services โดยได้รับการสนบัสนนุเงินทนุจากเขต
อุตสาหกรรมซอฟต์แวร์ประเทศไทย (Software Park) และสํานักงานพัฒนาวิทยาศาสตร์และ
เทคโนโลยีแหง่ชาติ (สวทช.) 

 
 

ปี 2552  บริษัทฯ ได้รับการคดัเลือกให้ผา่นการประเมิน CMMI Level 3 อยา่งเป็นทางการ 
  บริษัทฯ ได้รับรางวัล “เจ้าฟ้าไอที รัตนราชสุดา สารสนเทศ ครัง้ท่ี 4  ประเภทบุคคลทั่วไป”   

เป็นรางวลัผลงานโดดเด่นด้าน Education  ผลงานของบริษัทฯ เป็นผลงาน 1 ใน 4 ท่ีได้รับการ
คดัเลือกเข้ารับรางวลัดงักลา่วจากมลูนิธิวิจยัเทคโนโลยีสารสนเทศ 

  บริษัทฯ ได้เข้าอบรม SPI@ease:CMMI Achievement Series 5 ในหวัข้อ “Measuring the 
Benefits of Software Process Improvement” พร้อมรับโลร่างวลัจาก Software Park Thailand 

  บริษัทฯ เปล่ียนแปลงผู้ ถือหุ้นรายใหญ่จากกลุม่มณีศิลาสนัต์เป็นกลุม่วงศ์ชินศรี  พร้อมกนันีก้ลุม่วงศ์
ชินศรีได้จดัทําคําเสนอซือ้หลกัทรัพย์จากผู้ ถือหุ้น 

ปี 2553  บริษัทฯ ขยายธุรกิจและเปิดบริษัทในเครือเพิ่มขึน้ ได้แก่ บริษัท สปริง คอร์ปอเรชัน่จํากดั และบริษัท
โซลชูัน่ คอนเนอร์ อินเตอร์เนชัน่แนล จํากดั 

  บริษัทฯ ผ่านการรับรองจาก BVQI (Thailand) Limited ว่ากระบวนการทํางานของบริษัทได้
มาตรฐาน ISO 9001:2008 
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  บริษัท ออราเคิล (ประเทศไทย) จํากดั ได้แต่งตัง้ให้ SLC เป็น Gold Partner Oracle  และได้ 
Certified Professional Program as an Oracle Certified Database Administrator 

  เดือนเมษายน บริษัทเพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม 50,000,000 บาท เป็น 325,000,000 บาท 
  เดือนตลุาคมเพิ่มทนุเป็น 424,424,386 บาท ซึง่เป็นการเพิ่มทนุโดยผู้ ถือหุ้นกลุม่เดิม ซึง่เป็นทนุชําระ

แล้ว  303,051,600 บาท  เพ่ือรองรับการขยายธุรกิจท่ีเติบโตขึน้ 
ปี 2554  เดือนมกราคม ย้ายสํานกังานมาท่ี  เลขท่ี 333   อาคารเล้าเป้งง้วน  1 ชัน้ 18  โซนเอ ซอยเฉยพว่ง       

ถนนวิภาวดีรังสิต  แขวงจอมพล  เขตจตจุกัร  กรุงเทพมหานคร 10900 เพ่ือรองรับจํานวนพนกังาน
ของบริษัทท่ีเพิ่มขึน้ 

  เดือนมกราคม บริษัท สปริง คอร์ปอเรชัน่ จํากดั (บริษัทย่อย)  ซือ้หุ้นสามญัใน บริษัท ร่วมมือร่วมใจ 
จํากดั จากผู้ ถือหุ้นเดิม ร้อยละ 99.99% ของทนุจดทะเบียนและชําระแล้ว 

  บริษัท โซลชูั่น คอนเนอร์ อินเตอร์เนชั่นแนล จํากัด (บริษัทย่อย) ได้จดทะเบียนเปล่ียนช่ือเป็น   
บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากดั เม่ือวนัท่ี  21 กมุภาพนัธ์ 2554 

  เดือนมิถนุายน  บริษัทลดทนุจดทะเบียนจากเดิม  424,424,386 บาท เป็น 424,424,384 บาท 
  เดือนกรกฎาคม  บริษัทเพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม  424,424,384 บาท เป็น  2,912,369,800  ซึ่ง

เป็นการเพิ่มทนุโดยผู้ ถือหุ้นกลุม่เดิม  ซึง่เป็นทนุชําระแล้ว  1,515,258,000  บาท เพ่ือรองรับการขาย
ธุรกิจท่ีเติบโตขึน้ 

  เดือนกนัยายน บริษัท สปริง คอร์ปอเรชัน่ จํากดั (บริษัทย่อย) เพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม 100 ล้าน
บาท เป็น 200 ล้านบาท  ซึง่เป็นการเพิ่มทนุโดยผู้ ถือหุ้นกลุม่เดิม 

  เดือนธันวาคม  United State of America Department of Commerce  ได้รับรองให้ SLC เป็น   
Excellence in Trade Certificate Gold Award For Achievement in Promoting Trade Between 
the United States and Thailand for 2011 

 
ปี 2555  เดือนธนัวาคม บริษัท สปริง คอร์ปอเรชัน่ จํากดั (บริษัทย่อย)  ลงทนุในบริษัทใหม่ช่ือ บริษัท สปริงนิวส์ 

เทเลวิชัน่ จํากดั 
  เดือนธันวาคม  บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากดั (บริษัทย่อย) ได้รับการแต่งจาก  AHAINC CO.,LTD  

ประเทศเกาหลี  ให้ป็นตวัแทนจําหน่ายผลติภณัฑ์เทคโนโลยีด้านการเรียนการสอน 
ปี 2556  เดือนกุมภาพันธ์ บริษัท โซลูชั่น คอนเนอร์(1998) จํากัด (มหาชน)  ลงทุนใน บริษัท เอ็นไวรอน

เมนทอล โซลชูัน่ อินทิเกรเตอร์ จํากดั จากผู้ ถือหุ้นเดิม ร้อยละ 90% ของทนุจดทะเบียนและชําระ
แล้ว 

  เดือนกุมภาพนัธ์ บริษัทลดทนุจดทะเบียนจากเดิม 2,912,369,800  เป็น 2,212,369,800 บาท   
และเพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม  2,212,369,800  บาท เป็น  3,712,369,800  บาท 

  เดือนสิงหาคม บริษัทฯ ได้ผ่านการรับรองการตรวจต่ออายุ ครัง้ท่ี 3 (Re-Certification) จาก  
Bureau Verities Certification (Thailand) Ltd. ว่ากระบวนการทํางานของบริษัทได้มาตรฐาน ISO 
9001:2008 

 บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากดั ได้ดําเนินการขอรับใบอนญุาตการให้บริการอินเตอร์เน็ตแบบท่ีสามต่อ
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สํานักงานคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ 
(กสทช.) โดยในวันท่ี 24 ธันวาคม 2556 กสทช.ได้มีมติอนุมัติการออกใบอนุญาตการให้บริการ
อินเตอร์เน็ต แบบท่ีสาม ให้แก่บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากัด ท่ีประสงค์จะให้บริการอินเตอร์เน็ต
ความเร็วสงูโดยใช้โครงข่ายโทรคมนาคมของตนเอง โดยมีระยะเวลาการอนญุาต 10 ปี 

  วนัท่ี 27 ธันวาคม 2556 บริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิชัน่ จํากดั ได้เข้าร่วมประมลูขอรับใบอนญุาตให้ใช้
คล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทศัน์ทางธุรกิจระดับชาติ (หมวดหมู่ช่องรายการข่าวสารและสาระ)  
โดยคณะกรรมการกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ (“กสทช”) 

ปี 2557  เดือน กมุภาพนัธ์ บริษัทลดทนุจดทะเบียนจากเดิม 3,712,369,800  บาท เป็น 3,299,369,800 บาท
และเพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม 3,299,369,800  บาท เป็น 6,524,094,143 บาท 

    เดือน ตลุาคม บริษัทเพิ่มทนุจดทะเบียนจากเดิม 6,524,094,143 บาท เป็น 100,680,660,688 บาท 
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1.3     โครงสร้างการถือหุ้นของกลุ่มบริษัท 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



สว่นท่ี 1 หน้า 9/29 
 

2. ลักษณะการประกอบธุรกจิ 
  โครงสร้างรายได้จากแต่ละกลุ่มธุรกจิ 
 

โครงสร้างรายได้ 
               หน่วย : พนับาท                      

 

บริษัทโซลชูัน่ คอนเนอร์ (1998) จํากดั (มหาชน) และบริษัทย่อย มีโครงสร้างรายได้จากการขายและบริการ แยกตามประเภทผลิตภณัฑ์และบริการ ดงันี ้  

         

  สินค้าและบริการ ดําเนินการโดย 

2557 2556 2555 

จํานวนเงิน % จํานวน
เงิน 

% จํานวน
เงิน 

% 

                  

ผลิตภณัฑ์เทคโนโลยี บริษัท โซลชูัน่ คอนเนอร์ (1998) จํากดั (มหาชน)    
35,469  

   
15.83  

   
70,349  

   
32.54  

   
76,727  

   
37.02  

  ผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์ บริษัท ซิงค์ เทคโนโลย่ี จํากดั             

  ผลิตภณัฑ์ฮาร์ดแวร์               

  การบํารุงรักษาและบริการอ่ืน               

                 

                  

ผลิตภณัฑ์สินค้าและบริการ บริษัท เอ็นไวรอนเมนทอล โซลชูัน่ อินทิเกรเตอร์ 
จํากดั 

   
84,496  

   
37.71  

   
64,787  

   
29.97  

   
-   

   
-   

  ด้านชีวอนามยัและส่ิงแวดล้อม               

                   

                  

ผลิตภณัฑ์สื่อทีวีดิจิตอล บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่ จํากดั    
104,132  

   
46.47  

   
81,044  

   
37.49  

   
130,516  

   
62.98  

  คา่โฆษณา บริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิชัน่ จํากดั             

  ผลิตรายการ บริษัท ร่วมมือร่วมใจ จํากดั             

                  

 
รวม 

 
224,097 100.00 216,180 100.00 207,243 100.00 

 

หมายเหตุ  
 

โครงสร้างรายได้จากการขายและให้บริการของบริษัทโซลชูัน่ คอนเนอร์ (1998) จํากดั (มหาชน) และบริษัทย่อย  ในปี 
2557 มีรายได้จากประเภทผลิตภณัฑ์ส่ือทีวีดิจิตอล และรายได้จากประเภทผลิตภณัฑ์เคร่ืองมือและอปุกรณ์ด้าน ชีวอนามยั
และสิง่แวดล้อม มีสดัสว่นเพิ่มขึน้  โดยมีสดัสว่นร้อยละ 46.47 และ 37.71 ตามลําดบั 
  สําหรับรายได้จากประเภทผลิตภณัฑ์สินค้าเทคโนโลย่ีซึ่งเป็นรายได้หลกัของบริษัทฯ  มีสดัส่วนร้อยละ 15.83 ลดลง
จากปี 2556  ซึง่มีสดัสว่นร้อยละ 32.54  เป็นผลจากบริษัทฯได้มุ่งเน้นธุรกิจประเภทผลิตภณัฑ์ส่ือทีวีดิจิตอล เน่ืองจากได้ลงทนุ
ด้วยจํานวนเงินสงูมาก เม่ือเทียบกบัธุรกิจอีก 2 ประเภทผลติภณัฑ์ของบริษัทฯ  แต่บริษัทฯ ยงัคงดําเนินการในธุรกิจของบริษัทฯ 
และบริษัทยอ่ย ทัง้ 3 ประเภทผลติภณัฑ์ 
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2.1 ลักษณะของผลติภัณฑ์ 
 

บริษัทฯ  ประกอบธุรกิจหลกัในด้านเป็นผู้ให้บริการด้านระบบเทคโนโลยีสารสนเทศ โดยมีโครงสร้างธุรกิจ  แบ่งได้เป็น  
7  กลุม่หลกั  ได้แก่ 

 

 1.   กลุ่มซอฟต์แวร์โปรแกรมประยุกต์  บริษัทเร่ิมจากงานด้านการบริการพฒันาโปรแกรมตามความต้องการของ
ลกูค้า (Tailor Made) เม่ือทําการพฒันาเรียบร้อยแล้วจึงนํามาเป็นซอฟต์แวร์โปรแกรมต้นแบบ และเป็นสินทรัพย์ทางปัญญา 
เพ่ือนําไปประยกุต์ใช้กบัองค์กรประเภทเดียวกนัหรือมีระบบการใช้งานใกล้เคียงกันและนําไปประยุกต์ใช้กับลกูค้ารายอ่ืนได้
ตอ่ไปโดยบริษัทเพียงปรับเปล่ียนในสว่นของรายละเอียดท่ีแตกต่างจากโปรแกรมต้นแบบท่ีมีอยู่ ให้เข้ากบัระบบขององค์กรนัน้ๆ 
และต่อมาบริษัทจึงทําการพัฒนาซอฟต์แวร์โปรแกรมดังกล่าวขึน้เป็นซอฟต์แวร์สําเร็จรูปท่ีลูกค้าสามารถซือ้และนําไป
ประยุกต์ใช้ได้เลย ปัจจุบันซอฟต์แวร์โปรแกรมประยุกต์ท่ีบริษัทพัฒนาขึน้ ได้แก่ ระบบสํานักงานอัตโนมัติแบบไร้กระดาษ  
ระบบบริหารงานธุรกิจค้าปลีก ลกูค้าร้อยละ 60 ของบริษัทเป็นหน่วยงานภาครัฐ ท่ีเหลืออีกร้อยละ 40 เป็นภาคเอกชนองค์กร
ใหญ่ท่ีเล็งเห็นถึงความสําคญัในการใช้ซอฟต์แวร์เพ่ือมาปรับปรุงระบบการบริหารการจดัการรวมถึงระบบสํานกังานอตัโนมติั 
เพ่ือการจดัเก็บเอกสารให้มีความสะดวก ถกูต้องแมน่ยํา และมีความทนัสมยัมากขึน้ 
 ปัจจุบนั บริษัทมีโปรแกรมซอฟต์แวร์ประยุกต์ท่ีพฒันาเสร็จและพร้อมจําหน่ายให้กับลกูค้า หรือสามารถปรับเปล่ียน
เพ่ือให้เข้ากบัลกูค้าแตล่ะรายได้ทนัทีดงัตอ่ไปนี ้

 

1) โปรแกรมระบบสํานกังานอตัโนมติัแบบไร้กระดาษ (Paperless Office Automation)   
          เป็นโปรแกรมสําหรับการบริหารงานสํานกังาน โดยมุ่งเน้นในเร่ืองการลดการใช้กระดาษในสํานกังาน และ
ช่วยให้การจดัเก็บค้นหาเอกสารทําได้อยา่งรวดเร็ว และในองค์กรสามารถติดตอ่ส่ือสาร กนัได้อยา่งมีประสทิธิภาพ  

 

                        2)    โปรแกรมบริหารการซือ้ - ขาย บนระบบเครือข่ายอินเทอร์เน็ต (E-Commerce) 
                 เป็นระบบการจดัการการทําธุรกรรมทัง้หมดได้บนระบบเครือข่ายอินเทอร์เนต ใช้ต้นทนุในการลงทนุต่ําใน

การทําธุรกิจ อีกทัง้เป็นการเพิ่มช่องทางการทําธุรกิจ ไม่ต้องมีหน้าร้านแสดงสินค้า สามารถเปิดดําเนินการ ได้ตลอด 24 ชัว่โมง 
มีการค้าขายได้อยา่งอิสระทัว่โลก ระบบงานรองรับทัง้ประเภท B-to-C, C-to-C และ B-to-B    ประกอบไปด้วยระบบตา่งๆ ดงันี ้
 

2.1   ระบบบริหารแคตตาลอ็คสนิค้า (Product Catalog Management) 
2.2    ระบบบริหารสัง่ซือ้สนิค้า (Shopping Cart Management) 
2.3    ระบบบริหารสมาชิก (Member Management) 
2.4    ระบบแลกของรางวลั (Award) 
2.5    ระบบการรับชําระเงิน (Payment Gateway Service) 

 

3)   โปรแกรมระบบบริหารงานธุรกิจค้าปลีก หรือ Retail Management System(RMS)  
      เ ป็นระบบการจัดการ ข้อมูล เ พ่ือช่ วยในการบ ริหารงานธุ ร กิจ ค้าปลีก  เ ช่น   ห้ างสรรพสิน ค้า                  

ซุปเปอร์ มาร์เก็ต ร้านหนังสือ ร้านขายเสือ้ผ้า ร้านอาหาร ร้านอะไหล่ โดยเร่ิมการจัดการตัง้แต่การสัง่ซือ้สินค้า การควบคุม
สต็อกสินค้า ป้ายราคาสินค้า ข้อมลูสมาชิก รวมถึงการวิเคราะห์ข้อมลูทางการตลาดทําให้สามารถให้การบริการลกูค้าได้อย่าง
รวดเร็ว และถกูต้องมากขึน้ทัง้ยงัทําให้สามารถบริหารปริมาณสตอ็กสนิค้าได้อย่างมีประสิทธิภาพเพ่ือรองรับการจําหน่ายสินค้า
นอกจากนีย้งัสามารถดรูายงานสรุปการขายตามหมวดสินค้าและรายงานกําไรเบือ้งต้นได้ทนัที ตลอดจนการออกรายงานภาษี
ซือ้และภาษีขายเพ่ือย่ืนทางกรมสรรพากรเหมาะสําหรับธุรกิจท่ีมีสาขาจํานวนมากและต้องการเช่ือมโยงข้อมลูจากสาขาไปยงั
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สํานกังานใหญ่ โดยไม่ต้องการเช่าคู่สายแบบ Leased Line ซึ่งทําให้เกิดค่าใช้จ่ายท่ีสงู แต่อาศยัหลกัการทํางานโดยการ
เช่ือมต่อแบบ Replicate ด้วยโปรแกรมท่ีบริษัทได้พฒันาขึน้ ทําให้การเช่ือมโยงแลกเปล่ียนข้อมลูระหว่างสํานกังานใหญ่กบั
สาขามีความทนัสมยัอยู่ตลอดเวลา นอกจากนีร้ะบบงาน RMS สามารถปรับปรุงเพ่ือเช่ือมต่อข้อมลูกบัโปรแกรมบญัชีของ 
Oracle และ SAP ได้อีกด้วย  

 

2.   กลุ่มโซลูช่ันนวัตกรรมทางด้านเทคโนโลยี (Innovation Technology Solution) 
      บริษัทฯ ได้มีการจดัหาโซลชูัน่ท่ีเก่ียวข้องกบันวตักรรมเข้ามาเพ่ือปรับเปล่ียน หรือต่อยอดสินค้าทางด้านนวตักรรม

ต่างๆ เพ่ือให้สามารถตอบสนองความต้องการในเร่ืองความทนัสมยั และแปลกใหม่ให้กบัลกูค้า รวมถึงเพ่ือนําเทคโนโลยีใหม่ๆ 
เข้ามาช่วยในการบริการจดัการได้อย่างมีประสิทธิภาพ หรือการนําเสนอต่างๆ มีความรวดเร็ว ชดัเจน ประหยดั และดึงดดูใจ
มากขึน้ รวมถงึช่วยเพิ่มมลูคา่ให้กบัผลติภณัฑ์หรือบริการของลกูค้าได้ 

 

1) โซลูช่ันส่ือประชาสัมพันธ์ดจิติอล (Digital Signage Solution)  
Digital Signage Solution   เป็นส่ือประชาสมัพนัธ์ในรูปแบบดิจิตอล    เป็นการประชาสมัพนัธ์นรูปแบบใหม่ท่ีสามารถ
นํามาแทนป้ายประกาศ  สามารถแสดงข้อมลู สนิค้า และบริการท่ีเป็นภาพน่ิงหรือภาพเคล่ือนไหวเพ่ือดงึดดูความสนใจ
ของผู้พบเห็นโดยลกูค้าสามารถท่ีจะปรับเปล่ียนเนือ้หาท่ีต้องการแสดงหรือประชาสมัพนัธ์ได้ตามเวลาท่ีกําหนด และ
สามารถปรับเปล่ียนเนือ้หาท่ีแสดงได้อย่างรวดเร็วไม่ต้องรอคนนําไปติดตัง้ สามารถควบคมุการแสดงเนือ้หาของจุด
ติดตัง้ต่างๆ  ได้จากสว่นกลาง  (Centralize Management)   โดยโซลชูัน่ส่ือประชา สมัพนัธ์ดิจิตอลประกอบด้วยสว่น
ตา่งๆ ดงันี ้

 Digital Signage Player เป็นระบบท่ีใช้ในการแสดงผลเนือ้หา (Digital Content) เช่น รูปภาพ, 
ภาพเคล่ือนไหว, วิดีโอ, เว็บไซต์ เป็นต้น ท่ีจะส่ือสารหรือประชาสมัพนัธ์ไปยงักลุม่ผู้ รับชม โดยสว่น Player 
จะมีหน้าท่ีในการติดต่อเพ่ือรับข้อมูลท่ีจะแสดงผลจากส่วนกลาง และนําข้อมูลเหล่านัน้มาแสดงตาม
ตารางเวลาท่ีกําหนด (Schedule) โดยตวั Player สามารถท่ีจะแสดงผลได้ทัง้แบบ 1 จอ หรือแบบออกหลาย
จอ เพ่ือให้เหมาะสมกบัจดุแสดง ซึง่ Player รองรับการทํางานแบบเคร่ืองเดียว (Stand Alone) ผ่านทาง 
Flash Drive หรือแบบควบคมุผา่นระบบเครือข่ายได้ (Network) 

 Centralize Management Software เป็น Software ท่ีใช้ในการควบคมุและจดัการ Digital Signage 
Player โดยสามารถจดัการเก่ียวกบัเนือ้หา (Digital Content) ท่ีจะแสดง, การจดัทําเป็นรายการเล่น 
(Playlist) และการจดัตารางเวลาในการแสดงผล ได้พร้อมๆ กนัจากศนูย์กลาง ซึง่ช่วยให้ประหยดัเวลาและ
ต้นทนุในการบริหารจดัการ รวมถงึความรวดเร็วในการปรับเปล่ียน (Update) ข้อมลูได้ตามความต้องการ 

 ระบบการแสดงผล (Display)  เป็นสว่นการแสดงผลเนือ้หา (Digital Content) ผ่านทางจอภาพ (LED/LCD 
Display), ผ่านทางจอแบบสมัผสั  (Touch Screen/Kiosk), ผ่านจอแสดงผลแบบเคล่ือนท่ี (Mobile 
Display), จอสําหรับใช้ภายนอก (Outdoor Display), จอแสดงผลแบบสามมิติ (3D Display) ซึ่งจะ
ครอบคลมุการใช้งานในการประชาสมัพนัธ์ในหลากหลายรูปแบบ และเหมาะ สมกบักลุม่เป้าหมาย 

 ระบบเสียง (Sound) มีโซลชูัน่ทางด้านระบบเสียงท่ีสามารถควบคมุเสียงให้อยู่เฉพาะจุดได้ ซึ่งจะช่วยให้
สามารถท่ีจะติดตัง้ระบบ Digital Signage ในบริเวณท่ีใกล้เคียงกนั แต่เสียงท่ีออกไม่รบกวนกนัได้ โดย
สามารถประยกุต์ไปใช้กบัสถานท่ีติดตัง้ท่ีต้องการควบคมุการกระจายของเสียงได้ การใช้งานหรือประโยชน์
จากผลติภณัฑ์ 
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 ช่วยดึงดูดความสนใจ ด้วยการสร้างรูปแบบการนําเสนอแบบใหม่ ทันสมัย ด้วยการแสดงภาพน่ิง 
ภาพเคล่ือนไหว ตวัอกัษรและเสียงพร้อมกนั 

 ง่ายต่อการใช้งาน ผู้ดูแลสามารถควบคุมการทํางานได้จากส่วนกลาง อีกทัง้ตวัเคร่ืองขนาดเล็กกะทดัรัด
สามารถติดตัง้ได้ในพืน้ท่ีท่ีจํากดั 

 ช่วยให้เราปรับเปล่ียนเนือ้หาได้สะดวกรวดเร็วตามตารางเวลา ผ่านเครือข่ายท่ีมีประสิทธิภาพ ทําให้ผู้ รับ
ข้อมลูเกิดความพงึพอใจ ในขณะรับชมเนือ้หาท่ีเหมาะสมกบัเหตกุารณ์ปัจจบุนั 

 ช่วยประหยดัพืน้ท่ีในการนําเสนอหรือประหยดัจดุในการติดตัง้เพราะสามารถเปล่ียนแปลงตามเวลา และ
กลุม่เป้าหมายได้ 

 ช่วยให้ประหยดัต้นทนุและเวลา เป็นการลงทนุท่ีคุ้มค่า ทําให้ช่วยประหยดัค่าใช้จ่ายในระยะยาวในด้านการ
จดัพิมพ์ ส่ือโปสเตอร์ บิลบอร์ด และกําลงัคน 

 ช่วยสร้าง “รายได้เสริม” ให้กบับริษัทเป็นตวัแสดงส่ือโฆษณาท่ีมีพลงัสงูสดุในยคุนี ้ดงันัน้จึงสามารถสร้าง
ความอยากจบัจ่ายให้กบัลกูค้าได้เป็นอยา่งดี หรือแม้กระทัง่ขายโฆษณาให้แก่ร้านค้าตา่งๆ 

 ช่วยให้สภาพแวดล้อมเกิดความสะอาดสวยงาม ลดการใช้กระดาษ หมกึพิมพ์ต่างๆ จากการทํางานพิมพ์ส่ือ
ประชาสมัพนัธ์ในรูปแบบเดิมๆ ท่ีต้องใช้กระดาษจํานวนมากช่วยสร้างบรรยากาศท่ีเป็นมิตรตอ่สิง่แวดล้อม 

 สามารถใช้งานร่วมกบั จอ Touch Screen เพ่ือเพิ่มความโดดเด่น ดงึดดูความสนใจสร้าง “ภาพลกัษณ์ท่ีดี”  
ให้แก่ลกูค้า 

 

นอกจากนีบ้ริษัทฯยงัให้บริการวิเคราะห์ ออกแบบ และพฒันาแอปพลิเคชั่นเพ่ือเช่ือมต่อกบัระบบ Digital 
Signage Solution โดยเช่ือมโยงกบัอปุกรณ์ตรวจจบัความเคล่ือนไหว เช่น Kinect, LEAP Motion และอปุกรณ์พกพา
ต่างๆ เช่น Smart Phone, Tablet เพ่ือให้การประชาสมัพนัธ์หรือโฆษณามีความน่าสนใจ ดงึดดู และเข้าถึงกลุม่ลกูค้า
มากขึน้ 

 

2) โซลูช่ันผู้ช่วยเสมือน (UC-Show : Virtual Assistance Solution) 

ผลิตภณัฑ์ UC-Show เป็น Digital Signage Solution แขนงหนึ่ง ถกูออกแบบมาเพ่ือเพิ่มศกัยภาพโฆษณา 
ประชาสมัพนัธ์แก่ลูกค้าและสร้างภาพลกัษณ์ท่ีดีต่อองค์กรทัง้ภาครัฐ และเอกชน ซึ่งสามารถทํางานร่วมกับ Digital 
Signage ได้เป็นอย่างดี ผลิตภณัฑ์ UC-Show ใช้เทคโนโลยีท่ีทนัสมยั สามารถฉายภาพเสมือนของคนได้อย่างมี
ชีวิตชีวาเพ่ือการโฆษณาท่ีไมซํ่า้รูปแบบ โดดเดน่ และดงึดดูตอ่สายตาผู้ รับชม UC-Show มีองค์ ประกอบตา่งๆ นี ้

 ระบบ Digital Signage Solution เพ่ือนํา Digital Signage Player มาประยกุต์ใช้ในการควบคมุข้อมลู 

 อปุกรณ์ Projector Shoot Throw ทําหน้าท่ีฉายแสงภาพเสมือนบคุคล 

 อปุกรณ์รับภาพ - เป็นสว่นรับภาพของ UC-Show โดยเป็น Acrylic ท่ีสร้างเป็นคน 
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 เป็น Digital Signage Solution ท่ีสามารถปรับแต่งเนือ้หาได้เป็นอย่างดี เพ่ือเหมาะกับการโฆษณา 
ประชาสมัพนัธ์ได้อยา่งหลากหลาย 

 ใช้ช่วยเผยแพร่โปรโมชัน่ เพ่ือช่วยสร้างรายได้ สง่เสริมการขาย 
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 ใช้ช่วยนําเสนอสินค้าและภาพประกอบเพ่ือดึงดูดลูกค้าได้เป็นอย่างดี และประยุกต์ให้นําเสนอได้หลาย
ภาษา 

 รองรับการใช้งานได้เป็นอยา่งดี ทัง้ใน สนามบิน ธนาคาร ร้านค้าปลีก สถานสขุภาพ และอีกหลายๆ แหง่ 

 ช่วยแสดงข่าวสารท่ีสอดคล้องกบักลุม่เป้าหมาย 
 

3) โซลูช่ันระบบควิ (Queue Solution) 

โซลชูัน่ระบบคิว (Queue Solution) เป็นระบบจดัการคิวแบบอตัโนมติัเพ่ือช่วยให้ลกูค้าสามารถนําไปช่วยในการบริหาร
จดัการคิวในการให้บริการต่างๆ เช่น การชําระเงิน, การฝาก-ถอน เงิน, การซือ้-ขาย, การเข้าลงทะเบียน, การรับบริการ
อ่ืนๆ ห้องจ่ายยา, ห้องลงทะเบียน, Counter Service, ประกนัสงัคม, ชําระค่าไฟฟ้า, ชําระค่าประปา, ชําระค่าโทรศพัท์, 
จดัคิว ลกูค้าร้านอาหาร เป็นต้น ซึง่สามารถช่วยเพิ่มประสทิธิภาพในการให้บริการ ผู้รอคิวสามารถทราบลําดบัในการรอ
คิวได้ ประหยัดแรงงานในการมีเจ้าหน้าท่ีมาบริหารจัดการคิวซึ่งยุ่งยากและอาจจะผิดพลาดได้ โดยระบบคิวนัน้มี
องค์ประกอบดงันี ้

 ป้ายแสดงผลภาพรวม เป็นส่วนจอแสดงผลของคิวท่ีกําลงัเรียก หรือรอคิวอยู่ ซึ่งมีทัง้รูปแบบท่ีเป็นป้ายคิว
โดยเฉพาะ หรือป้ายคิวท่ีรวม Digital Signage Solution เข้าไปเพ่ือแสดงข่าวสาร สาระ ความบนัเทิงหรือ
โฆษณาได้ 

 เคร่ืองกดบตัรคิวเป็นสว่นท่ีใช้ในการออกบตัรคิว ซึง่สามารถใช้ระบบ Kiosk (Touch Screen)  

 ระบบบริหารจดัการคิว และระบบเรียกคิว เป็นสว่น Software ท่ีใช้ในการควบคมุการจดัการคิวทัง้หมดซึ่ง
เช่ือมตอ่ไปยงัอปุกรณ์เรียกคิวแบบตา่งๆ ได้ 

 สามารถเช่ือมโยงกบั Digital Signage Solution เพ่ือเพิ่มการประชาสมัพนัธ์หรือโฆษณาในขณะท่ีแสดงคิวได้ 
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 สามารถรองรับการจดัการคิวแบบปรกติ หรือกรณีท่ีมีการเรียกคิวซํา้ได้ 

 สามารถรองรับการเช่ือมตอ่กบั Touch Screen, Thermal Printer ได้ 

 สามารถรองรับการพิมพ์บตัรคิวแบบมี logo  

 สามารถกําหนดความสําคญัของคิวได้ 

 มีระบบสําหรับตรวจสอบ (monitoring) สว่นต่างของระบบคิวแบบ real-time เช่น จํานวนคิวท่ีกําลงัคอยอยู ่
เป็นต้น 

 มีระบบรายงานสรุปท่ีแสดง จํานวนคิว, ระยะเวลาการรอรับบริการ, ระยะเวลาการให้บริการ เพ่ือแสดง
ข้อมลูรายวนั หรือสรุปเป็นรายเดือน 

 

4) โซลูช่ันระบบควิผ่านทางอนิเตอร์เน็ต/อุปกรณ์คอมพวิเตอร์พกพา (Internet/Mobile Queue) 
โซลชูัน่ระบบคิวผ่านอินเตอร์เน็ต/อุปกรณ์คอมพิวเตอร์พกพา เป็นโซลชูัน่ท่ีต่อยอดมาจากระบบคิว เพ่ือช่วยให้ลกูค้า
สามารถท่ีจะให้ผู้ ใช้งานสามารถจองคิว ผ่านทาง Web Browser หรืออปุกรณ์คอมพิวเตอร์พกพา (Smart Phone, 
Tablet) ซึง่จะช่วยให้ผู้ใช้งานสามารถจองคิวได้ก่อนท่ีจะถงึสถานท่ีจริง ซึง่มีองค์ประกอบดงันี ้

 ระบบคิว (Queue Solution System)  ใช้เป็นระบบหลกัในการจดัการคิว 

 ระบบบริหารจดัการคิว  ใช้ในการสร้างคิวและกําหนดความสมัพนัธ์ ความสําคญัของคิว, การ Monitoring 



สว่นท่ี 1 หน้า 14/29 
 

 ระบบ Application เปิดให้สามารถ จอง ตรวจสอบ และแจ้งเตือนคิว ผา่นทาง Smart Phone หรือ Tablet  
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 ผู้ ใช้งานสามารถท่ีจะออกบตัรคิวผ่านทางอินเตอร์เน็ตได้ ทําให้ไม่ได้ต้องเดินทางมาถึงร้านค้าซึ่งช่วยให้
ประหยดัเวลา 

 ผู้ ใช้งานสามารถตรวจสอบ หรือได้รับการแจ้งเตือนเม่ือใกล้ถึงคิว หรือเม่ือได้รับคิวท่ีจองแล้ว ผ่านทาง
อปุกรณ์คอมพิวเตอร์พกพา (Smart Phone หรือ Tablet) โดยไมต้่องยืนคอยอยูท่ี่หน้าร้าน  

 รองรับการทํางานร่วมกบัโซลชูัน่ระบบคิว (Queue Solution) 

 

3   กลุ่ม Digital Content 
                         บริษัทฯ ให้บริการรับออกแบบ Digital Content ต่างๆ เช่น ส่ือโฆษณา ส่ือสิ่งพิมพ์ต่างๆ  Web Design, 
Graphic Design, Digital Signage Content, การออกแบบจําลองในรูปแบบ 2D/3D, การทํา Animation ในรูปแบบ 2D/3D, 
รวมถึงส่ือการเรียนการสอน (E-Learning), การตดัต่อหรือสร้าง Effect บนวิดีโอ เพ่ือใช้โซลชูัน่ผู้ช่วยเสมือน (UC-Show : 
Virtual Assistance Solution) รวมถงึการให้บริการปรับปรุง/แก้ไขเนือ้หาเป็นประจําทกุเดือน 
 

4.   กลุ่มธุรกจินวัตกรรมในการบริหารจัดการห้องสมุด (Smart Library Solution) 
 บริษัทฯ มีโซลชูัน่เพ่ือใช้ในการบริการจดัการห้องสมดุ และนวตักรรมท่ีเก่ียวกบัห้องสมดุ โดยให้บริการตัง้แต่

การวางแผนในการจดัสร้างห้องสมดุ การนําเทคโนโลยีเพ่ือเข้ามาช่วยในการบริหารจดัการ หนงัสือ การยืม-คืนหนงัสือหรือส่ือ
ต่างๆ ผู้ใช้บริการ และระบบประตเูพ่ือตรวจสอบการนําหนงัสือออกไปโดยยงัไม่ได้ยืม (Security Gate) ตลอดจนให้คําแนะนํา
ในการจดัทําห้องแบบไม่ต้องมีคนดแูล หรือใช้เจ้าหน้าท่ีในการดแูลน้อยลง (Less-Staff Solution) ซึง่จะมีระบบหรืออปุกรณ์ท่ี
เก่ียวข้องดงันี ้

 ระบบบริการจดัการห้องสมดุ ซึ่งจะครอบคลมุการดําเนินงานต่างๆภายในห้องสมดุ เช่น การจดัการข้อมลู
หนังสือ ข้อมูลผู้ ใช้บริการหรือสมาชิก การตรวจนับหนังสือ และการยืมคืนหนังสือทัง้แบบปกติ และแบบ
อตัโนมติั รวมถึงมีระบบ web application เพ่ือให้สามารถเข้ามาค้นหา ดรูายละเอียด หรือจองหนงัสือจาก
ภายในและภายนอกห้องสมดุได้ 

 ตู้ ยืมหนงัสืออตัโนมติั (Self-service Station) ตู้ คืนหนงัสืออตัโนมติั (Book Drop) อปุกรณ์เพ่ือช่วยในการ
ตรวจนบัหนงัสือ ประตนิูรภยั(Security Gate) โดยสามารถใช้งานร่วมกบั RFID หรือเทคโนโลยีอ่ืนๆได้ 

 อปุกรณ์ท่ีเป็นนวตักรรมท่ีเก่ียวข้องกบัห้องสมดุ เช่น ตู้ฆา่เชือ้โรคในหนงัสือ (Book Sanitizer) 
 

5.   กลุ่มธุรกจิผลติภัณฑ์ฮาร์ดแวร์ 
  บริษัทฯ ขายพ่วงอปุกรณ์คอมพิวเตอร์และเทคโนโลยีสารสนเทศพร้อมไปกับผลิตภัณฑ์ซอฟต์แวร์ของบริษัท 

โดยเป็นการขายในงานโครงการท่ีมีข้อกําหนดให้บริษัทเป็นผู้ ติดตัง้ระบบเทคโนโลยีสารสนเทศท่ีรวมทัง้ซอฟต์แวร์และฮาร์ดแวร์
เข้าด้วยกนั นอกจากนีบ้ริษัทมีการจําหน่ายผลติภณัฑ์ฮาร์ดแวร์บางสว่นพร้อมโปรแกรมประยกุต์เพ่ือสง่เสริมการขายอีกด้วย  
 

6.   กลุ่มธุรกจิบริการรับเหมางานจัดจ้าง  
            บริษัทฯ ให้บริการงานจัดหา ติดตัง้ระบบแบบครบวงจรท่ีเก่ียวข้องกับระบบสารสนเทศ โดยรับให้บริการ ใน
โครงการท่ีมีข้อกําหนดให้บริษัทเป็นผู้ ติดตัง้ระบบเทคโนโลยีสารสนเทศท่ีรวมทัง้ซอฟต์แวร์และฮาร์ดแวร์เข้าด้วยกนั ตลอดจน
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การจดัหาเจ้าหน้าท่ีพนกังานเพ่ือช่วยดําเนินงานจริงและช่วยเหลือลกูค้า นอกจากนีบ้ริษัทยงัรวมถึงการให้บริการจัดหาและ
รับเหมางานท่ีเก่ียวข้องเพ่ือให้การดําเนินการในการติดตัง้ระบบสารสนเทศ สามารถทําได้อยา่งครบวงจร 
 

7.   ธุรกจิส่ือโทรทัศน์ และส่ือสมัยใหม่ 

        7.1  บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชั่น จํากัด ดําเนินธุรกิจ จัดหา และผลิตรายการโทรทศัน์ โดยมุ่งเน้นการผลิต
รายการประเภทข่าวสารและสาระ แพร่ภาพผ่านทางสถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ สถานีโทรทศัน์ผ่านดาวเทียมสปริงนิวส์ โดย
รายการท่ีได้รับความนิยมในลําดบัต้น ได้แก่ ปรากฎการณ์ข่าวจริง , 3 มมุข่าว , FACE TIME เผชิญหน้า , ลบั ลวง พราง ON 
TV , ไขปมข่าว และ SPRING REPORT เป็นต้น และผ่านช่องทางส่ือใหม่ เช่น เว็บไซต์ , ส่ือออนไลน์ และส่ือผ่าน
โทรศพัท์มือถือ เป็นต้น นอกจากนัน้บริษัทฯ ให้บริการจําหน่ายภาพข่าวและเนือ้หาข่าวแก่ผู้ผลิตรายการหรือผู้ ได้รับใบอนญุาต
แพร่ภาพโทรทศัน์ภาคพืน้ดินในระบบดิจิตอล 

ด้านธุรกิจส่ือใหม่ บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชั่น จํากัด จัดตัง้หน่วยงานในการเพ่ิมช่องทางการรับชม
สถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ ผา่น Platform ในส่ือออนไลน์ และส่ืออ่ืนๆ ท่ีสามารถเข้าถงึผู้ชมกลุม่เป้าหมายได้อย่างสะดวก รวดเร็ว 
ทัง้ในเขตกรุงเทพมหานคร และต่างจงัหวดั อาทิเช่น บนรถไฟฟ้าสายต่างๆ การติดตัง้โทรทศัน์รับข่าวสารในรถแท็กซ่ี การรับชม
ข่าวในอาคารสํานกังานและลฟิท์โดยสาร เป็นต้น บริษัทฯ ยงัมีแผนงานขยายธุรกิจส่ือใหม่ ทางด้านเว็บไซต์ และแอปพิเคชัน่ใน
ตลาด Online และ Mobile Phone เพิ่มขึน้ในอนาคต 

7.2 บริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิชัน่ จํากดั ได้รับใบอนญุาตจากคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทศัน์

และกิจการโทรคมนาคมแหง่ชาติ (กสทช.) จํานวน 2 ใบอนญุาต ได้แก่  

  1. ใบอนญุาตประกอบกิจการโทรทศัน์ ช่องรายการ สปริงนิวส์ แพร่ภาพในกิจการประเภทไม่ใช้คล่ืนความถ่ี

หรือโทรทศัน์ผา่นดาวเทียม ระยะเวลา 2 ปี ตัง้แตว่นัท่ี 21 มกราคม 2557 ถงึวนัท่ี 20 มกราคม 2559 

  2. ใบอนญุาตการประกอบกิจการโทรทศัน์ภาคพืน้ดินในระบบดิจิตอล ประเภทบริการทางธุรกิจระดบัชาติ 

หมวดหมูช่่องรายการข่าวสารและสาระ โดยชนะการประมลูในลําดบัท่ี 4 จํานวนเงิน 1,318.00 ล้านบาท ใบอนญุาตระยะเวลา 

15 ปี ตัง้แต่วนัท่ี 25 เมษายน 2557 ถึง 24 เมษายน 2572 เร่ิมดําเนินการแพร่ภาพโทรทศัน์ระบบดิจิทลัภาคพืน้ดิน ในช่ือ 

สถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ ช่อง 19 ตัง้แต่วนัท่ี 8 พฤษภาคม 2557 ออกอากาศ 24 ชัว่โมง โดยในระยะเร่ิมต้น บริษัทฯ ได้ทํา

สญัญาเช่าใช้โครงข่ายโทรทศัน์ระบบดิจิทลัของ บริษัท อสมท จํากดั (มหาชน) เป็นระยะเวลา 5 ปี ตัง้แต่วนัท่ี 1 กรกฎาคม 

2557 ถึงวนัท่ี 30 มิถนุายน 2562 ในส่วนของการผลิตรายการโทรทศัน์สถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ มุ่งเน้นการผลิตรายการ

ประเภทข่าวสารและสาระไม่ต่ํากว่าร้อยละ 70 และบริหารผงัรายการโทรทศัน์ให้ได้รับความนิยมเป็น 1 ใน 3 ลําดบัแรกของ

หมวดหมูช่่องรายการข่าวและสาระภายในปีแรก  

7.3 บริษัท ร่วมมือร่วมใจ จํากดั ดําเนินงานด้านผลติรายการโทรทศัน์ และบริหารส่ือโฆษณา โดยแพร่ภาพใน
สถานีโทรทศัน์ฟรีทีวี และสถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ ทัง้นี ้บริษัทฯ มีวางแผนงานด้านการผลติเนือ้หารายการโทรทศัน์เพิ่มขึน้ใน
อนาคต 
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ปัจจัยที่มีผลกระทบต่อโอกาสหรือข้อจาํกัดในการประกอบธุรกจิ 
 

1. บริษัทย่อย มีโอกาสในการแพร่ภาพรายการโทรทศัน์เข้าถึงผู้ชมรายการโทรทศัน์อย่างทัว่ถึงครอบคลมุพืน้ท่ีร้อย

ละ 95 ของประเทศภายในปี 2558 และได้รับประโยชน์จากกฎ Must Carry ท่ีสามารถแพร่ภาพผ่านทกุ platform 

ทัง้ในระบบโทรทศัน์ภาคพืน้ดินระบบดิจิตอล และผ่านกลอ่งรับสญัญาณโทรทศัน์ทัง้ในระบบบอกรับสมาชิกและ

ระบบผา่นดาวเทียมท่ีกําหนดให้กําหนดช่องรายการท่ีได้รับใบอนญุาตโทรทศัน์ภาคพืน้ดินในระบบดิจิตอล 

2. บริษัทย่อย มีศกัยภาพในการผลิตรายการประเภทข่าวและสาระท่ีได้รับความนิยมเพ่ิมมากขึน้ ซึง่มีฐานผู้ชมเดิม

จากสถานีโทรทศัน์ผา่นดาวเทียม และผู้ชมกลุม่ใหมท่ี่สนใจติดตามข่าวสารท่ีนําเสนออย่างรวดเร็ว รอบด้าน และ

เสริมศกัยภาพบุคลากรมืออาชีพเข้ามาเพ่ิมเติมเพ่ือมุ่งสู่ความเป็นสถานีโทรทศัน์ด้านข่าวสารอนัดับหนึ่งของ

ประเทศ 

3. ปัจจยัท่ีเป็นข้อจํากดัของบริษัทย่อย ได้แก่ การเตรียมความพร้อมในการแข่งขนัในธุรกิจส่ือท่ีมีผู้ประกอบการราย

เดิมจํานวน 6 ราย และผู้ประกอบการด้านผลติเนือ้หารายการท่ีมีประสบการณ์และมีผู้สนบัสนนุหรือแหลง่รายได้

ทางการเงินอยู่เดิมท่ีจะไปเพิ่มส่วนแบ่งรายได้จากการหารายได้จากการบริหารส่ือโฆษณาในระยะแรกของการ

เปล่ียนผา่นโทรทศัน์จากระบบอนาลอ็กไปสูร่ะบบดิจิตอล นอกจากนัน้มีปัจจยัท่ีเก่ียวเน่ืองจากความลา่ช้าในการ

ขยายโครงข่ายโทรทศัน์ภาคพืน้ดินในระบบดิจิตอลของบริษัท อสมท จํากดั (มหาชน) ท่ีบริษัทย่อยได้ลงนามใน

สญัญาเป็นผู้ เช่าใช้โครงข่าย ไม่สามารถดําเนินการติดตัง้เคร่ืองสง่และขยายโครงข่ายได้ตามเป้าหมายท่ี กสทช.

กําหนด ส่งผลต่อการขาดโอกาสในการเข้าถึงผู้ชมรายการโทรทศัน์ภาคพืน้ดินในระบบดิจิตอลในภมิูภาคพร้อม

กบัผู้ประกอบการในโครงข่ายอ่ืน 

ส่วนของบริษัทย่อย บริษัท  สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่  จํากดั รายได้หลกัของบริษัทมาจากการให้บริการด้านโฆษณา
และบริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากดั รายได้หลกัของบริษัทมาจากการขายสินค้าฮาร์ดแวร์ ซึ่งผลิตภายในประเทศและนําเข้าจาก
ต่างประเทศ  และบริษัท เอ็นไวรอนเมนทอล โซลชูัน่ อินทิเกรเตอร์ จํากดั รายได้หลกัของบริษัทมาจากการขายสินค้าประเภท
เคร่ืองมือและอปุกรณ์ด้านชีวภาพและสิง่แวดล้อม 

 

2.2 การตลาดและการแข่งขัน 
 

 2.2.1 นโยบายการแข่งขนั และจําหน่ายผลติภณัฑ์ของบริษัท 
 1) ธุรกิจ IT มีบริษัทฯ และบริษัทย่อยอีก 2 บริษัท คือบริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี จํากดั และบริษัท เอ็นไวรอนเมนทอล 
โซลชูั่น อินทิเกรเตอร์ จํากัด ดําเนินการอยู่ โดยถือว่าอยู่ในธุรกิจท่ีมีการแข่งขนัสงู และมีผู้ประกอบการรายเล็กรายน้อยเป็น
จํานวนมาก ในปัจจบุนั สามารถแบง่ประเภทของการดําเนินงานออกได้เป็น 4 ประเภทคือ การบริการด้านเทคโนโลย่ีสารสนเทศ 
การส่ือสารโทรคมนาคม ด้านซอฟท์แวร์ และด้านฮาร์ดแวร์ โดยตลาดการส่ือสารโทรคมนาคมจะมีขนาดใหญ่ีท่ีสดุ และมีอตัรา
การเจริญเติบโตค่อนข้างสงู (รวมโทรศพัท์มือถือ) โดยในปี2557 คาดว่าจะมีเป็นมลูค่า 505,831 ล้านบาท โดยมีปัจจยัหลกัมา
จากตลาดบริการส่ือสาร โดยเฉพาะการใช้งานโมบายอินเตอร์เน็ต  ท่ีในปีนีค้าดว่าจะมีมลูค่า 14,627 ล้านบาท ซึ่งเป็นผลมา
จากความนิยมรับข่าวสารทางโซเชียลมีเดียมากขึน้ ในขณะท่ีตลาดคอมพิวเตอร์ฮาร์ดแวร์ ในปี 2557 คาดว่าจะมีมลูค่า 91,174 
ล้านบาท ตามกระแสอปุกรณ์พกพา ท่ีเพิ่มขึน้อยา่งต่อเน่ือง นอกจากนี ้ยงัมีปัจจยัการใช้เทคโนโลยีขัน้สงู เพ่ือเพิ่มศกัยภาพการ
แข่งขนัทางธุรกิจ เช่น cloud computing และ big data เพ่ือนํามาจดัการและวิเคราะห์ข้อมลู ขององค์กรขนาดกลางและขนาด
ใหญ่เพิ่มขึน้ ซึง่จะสง่ผลให้มลูคา่ตลาดคอมพิวเตอร์ฮาร์ดแวร์ในประเทศสงูขึน้ตามไปด้วย 
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 ทัง้นี ้ในปี 2558 คาดว่าจะมีมลูค่าตลาดเพิ่มขึน้อีกประมาณร้อยละ 7-8 จากปี 2557 เน่ืองจากภาวะเศรษฐกิจใน
ประเทศยงัอยูร่ะหวา่งการฟืน้ตวั 
 แต่เดิมบริษัทฯ มีนโยบายในการดําเนินธุรกิจ โดยเน้นทางด้านซอฟท์แวร์เพียงอย่างเดียว ซึง่มีขนาดตลาดท่ีน้อยมาก 
และมีการแข่งขนัสงู ประกอบกบัการพฒันาโปรแกรมสําเร็จรูปท่ีมีออกมาอย่างต่อเน่ือง จากผู้พฒันาขนาดใหญ่ ทําให้ผู้พฒันา
ซอฟท์แวร์รายเลก็ๆ ต้องปรับตวัอยา่งมาก บริษัทฯจงึได้หนัมาเน้นงานทางด้าน System Integration ให้มากขึน้ โดยเป็นผู้จดัหา
ทัง้ฮาร์ดแวร์ ซอฟท์แวร์ ระบบส่ือสารเครือข่าย และการให้บริการอย่างครบวงจร ซึ่งเป็นการขยายโอกาสทางการตลาดของ
บริษัทฯให้ได้มากขึน้ อยา่งไรก็ตาม บริษัทฯก็ต้องใช้เงินทนุหมนุเวียนในการดําเนินงานสงูขึน้ตามไปด้วย ซึง่ลกูค้าเป้าหมายของ
บริษัทฯ ยงัคงเป็นกลุม่ราชการ รัฐวิสาหกิจ และบริษัทเอกชนขนาดกลางขึน้ไป 
 

2) ธุรกิจส่ือโทรทศัน์ และส่ือสมยัใหม่ มีบริษัทย่อยของบริษัทฯทัง้ 3 แห่งคือ  บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่  จํากดั
,บริษัท ร่วมมือร่วมใจ จํากดั และบริษัท สปริงนิวส์ เทเลวิชัน่ จํากดั เป็นผู้ ดําเนินงาน โดยมีรายได้หลกัมาจากค่าโฆษณา และ
รายได้รองมาจากการจดัสมัมนา หรืองาน Events ต่างๆตามความต้องการของลกูค้า ซึ่งแต่เดิมกลุ่มบริษัท สปริงนิวส์ฯ จะมี
รายได้เป็นค่าโฆษณาท่ีอยู่ใน Platform ของจากดาวเทียมและเคเบิล้ทีวี ท่ีมีการวางแผนการใช้งบโฆษณามาเพียงปีละ
ประมาณ 6,000 ล้านบาท แต่มีผู้ประกอบการรายเล็กรายน้อยท่ีแข่งขนักันอยู่ถึงกว่า 250 ราย แต่เม่ือทางสปริงนิวส์ ทีวี 
สามารถชนะการประมลูใบอนญุาตให้ใช้คล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทศัน์ในระบบดิจิตอล ประเภทบริการทางธุรกิจระดบัชาติ 
(หมวดหมู่ช่องรายการข่าวสารและสาระ)  โดยคณะกรรมการกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ (“กสทช”) แล้ว จะทําให้
สปริงนิวส์ สามารถขยบัมาแข่งขนัในตลาดใหญ่ ซึง่เม็ดเงินโฆษณารองรับกว่าปีละ 70,000 ล้านบาท และมีคู่แข่งขนัเพียง 24 
รายเทา่นัน้ โดยทางกสทช. คาดหมายวา่งบโฆษณาจะโตขึน้เป็นเทา่ตวัภายใน 5 ปี  

 

นโยบายการตลาดของผลิตภัณฑ์หรือบริการ  - เน่ืองจากสถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์เป็นสถานีข่าว จึงมีผลิตภณัฑ์
และบริการ โดยมีอตัราส่วนรายการข่าว 80% และรายการท่ีให้สาระ 20% ลกูค้าส่วนใหญ่เป็นบริษัทขายส่ือโฆษณา (Media 
Agencies) การทําการตลาดมีเป้าหมายเพ่ือให้มีผู้ชมมากขึน้ ผู้ชมนิยมและมีความรับรู้ในภาพลกัษณ์และรายการเป็นอย่างดี 
กลุ่มผู้ชมเป้าหมายหลกัคือ ชาย หญิง อายุ 25 ปีขึน้ไป อาศยัอยู่ในกรุงเทพฯ หวัเมืองและต่างจงัหวดั และมีรายได้ 20,000 
บาทขึน้ไป 

 

สถานะการแข่งขันภายในอุตสาหกรรมส่ือและแนวโน้ม 
เน่ืองจากสถานีโทรทศัน์สปริงนิวส์ เร่ิมเข้าสู่สถานีโทรทศัน์ระบบดิจิทัล เม่ือเดือนเมษายน 2557 จากการเป็นช่อง

ดาวเทียม ซึ่งมีมากกว่า 200 ช่อง จึงมีการแข่งขนัค่อนข้างสงู แต่ช่องทางการรับชมมีแค่ 50% เม่ือเปรียบเทียบกบั Free TV 
ส่วนสถานะแข่งขนัในระบบทีวีดิจิทลั ซึ่งประกอบไปด้วยสถานีข่าวอีก 6 ช่อง จากช่องทีวีดิจิทลั 24 ช่อง จึงมีแนวโน้มในการ
แข่งขนัธุรกิจส่ือในปีท่ีผา่นมาลดลง แตป่ริมาณผู้สามารถรับชมมากขึน้ทัว่ประเทศและช่องทางการรับชมเทียบเทา่ Free TV 

 

การจัดหาผลติภัณฑ์หรือบริการ  
 ก) บริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่ จํากดั ผลติงานรายการและข่าวสารสาระเอง  80% 

 ข) เป็นผู้ผลติจากบริษัทภายนอก ทัง้ในและตา่งประเทศ 20%  

โดยมีอตัราสว่นรายการข่าว 80% และรายการท่ีให้สาระ 20%  
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ปัจจัยความเส่ียง 
 

1.   ความเส่ียงจากการพึ่งพาบุคลากรที่มีความชาํนาญเฉพาะด้าน   
 

     ในส่วนของรายได้ท่ีมาจากการพฒันาและจําหน่ายซอฟต์แวร์ รวมทัง้ค่าดแูลบํารุงรักษาซอฟต์แวร์ ซึ่งพฒันาโดย
บคุลากรท่ีมีความชํานาญด้านการพฒันาระบบเทคโนโลยีสารสนเทศและการเขียนโปรแกรม และรายได้จากค่าโฆษณา สําหรับ
ธุรกิจส่ือโทรทศัน์ ไมว่า่จะเป็นผู้อยู่เบือ้งหน้า หรือเบือ้งหลงั เช่น ผู้ประกาศ ช่างภาพ ช่างเทคนิค นกัข่าว ผู้ กํากบัรายการ ผู้ผลิต
รายการ หรือผู้บริหารระดับสูงเป็นต้น ซึ่งต้องอาศัยผู้ ท่ีมีความรู้ความสามารถเฉพาะ และมีประสบการณ์ตรงในธุรกิจ เป็น
จํานวนมาก และมีความต้องการบคุคลากรเป็นจํานวนมาก  ดงันัน้หากบริษัทสญูเสียบคุลากรเหลา่นัน้ไปไม่ว่าด้วยเหตใุดก็ตาม 
จะทําให้มีผลกระทบต่อรายได้หลกัของบริษัทเป็นอย่างมาก ทัง้นีค้วามรุนแรงของผลกระทบขึน้อยู่กับจํานวนบุคลากรและ
ปริมาณงานท่ีจะสญูเสียไป ตลอดจนระยะเวลาท่ีจะจดัหาพนกังานหรือพฒันาพนกังานขึน้มาทดแทน ในอดีตท่ีผ่านมา แม้ว่า
บริษัทจะมีพนกังานลาออกและมีการรับพนกังานเข้าใหม่อยู่เสมอ แต่บริษัทยงัไม่เคยมีกรณีท่ีขาดแคลนพนกังานจนทําให้การ
สง่มอบงานลา่ช้า อยา่งไรก็ดีบริษัทมีมาตรการในการลดความเส่ียงจากการสญูเสียบคุลากรดงักลา่วคือ  

 1.1 ในธุรกิจไอที บริษัทมีการแบ่งแยกพนักงานเป็น 4 ฝ่าย ซึ่งมีหน้าท่ีความรับผิดชอบท่ีแตกต่างกันดังนี ้
ผู้พฒันาระบบ (System Analysis) ทําหน้าท่ีวิเคราะห์ระบบเพ่ือสง่ต่อให้ฝ่ายโปรแกรมเมอร์ (Programmer) นําไปเขียนและ
พฒันาระบบ และเจ้าหน้าท่ีฝ่ายติดตัง้และสนบัสนนุ (Support) โดยมีผู้ควบคมุการดําเนินการพฒันาของบคุลากรต่างๆ โดย 
ผู้จดัการโครงการ (Project Manager)  

 

     นอกจากนีโ้ปรแกรมเมอร์แตล่ะรายก็ยงัได้รับการมอบหมายงานตา่งๆ กนัไป โดยในการรับงานโครงการหนึ่งบริษัท
จะแบง่งานให้โปรแกรมเมอร์หลายคนร่วมกนัพฒันา ซึง่บริษัทจะไมใ่ห้โปรแกรมเมอร์รายใดรายหนึ่งรับผิดชอบงานทัง้หมดเพียง
คนเดียว ทําให้ลดความเส่ียงจากการพึง่โปรแกรมเมอร์รายเดียวในการพฒันาโปรแกรมใดโปรแกรมหนึ่ง นอกจากนี ้บริษัทยงัมี
นโยบายในการดูแลและส่งเสริมพนักงานให้มีความรู้สึกผูกพันและรักบริษัทรวมทัง้จัดให้มีอัตราเงินเดือนท่ีเหมาะสมและ
สวสัดิการพนกังานท่ีจงูใจให้พนกังานทํางานให้บริษัทในระยะยาวได้ นอกจากนีไ้ด้มีการสํารองอตัรากําลงัของหน่วยงานในฝ่าย
พฒันาระบบให้เกินไว้ประมาณ 5%ของจํานวนโปรแกรมเมอร์ท่ีมีทัง้หมด ทัง้นีบ้ริษัทยงัมีระบบการพฒันาโปรแกรมเมอร์ท่ีมี
ประสิทธิภาพเป็นขัน้เป็นตอน และสร้างแบบแผนการเรียนรู้ให้สามารถถ่ายทอดความรู้ในขัน้ตอนการทํางานได้ในช่วง
ระยะเวลาเร่ิมตัง้แต ่2 - 4 สปัดาห์เป็นต้นไป  

     ดงันัน้หากบริษัทจะต้องสญูเสียบุคลากรด้านโปรแกรมเมอร์บางส่วนไปก็จะสามารถพฒันาขึน้มาใหม่ได้โดยใช้
เวลาไม่นานนัก ด้านผู้พัฒนาระบบนัน้บริษัทมีนโยบายส่งเสริมให้โปรแกรมเมอร์ท่ีมีความเช่ียวชาญให้พัฒนาขึน้มาเป็น
ผู้พฒันาระบบท่ีมีประสิทธิภาพได้ โดยคดัเลือกจากโปรแกรมเมอร์ในบริษัทท่ีมีความรู้ความสามารถเพียงพอและมีศกัยภาพใน
การพฒันาตนเองได้ นอกจากนีบ้ริษัทมีการทําสญัญากับพนักงานท่ีเก่ียวข้องกับการพฒันาระบบทุกคน โดยมีข้อห้ามมิให้
โปรแกรมเมอร์รับทํางานให้กบัลกูค้าท่ีตนรับผิดชอบเป็นระยะเวลา 2 ปี นบัจากวนัท่ีพ้นสภาพจากการเป็นพนกังานของบริษัท 

 1.2 ในธุรกิจส่ือ กลุม่บริษัทย่อยท่ีดําเนินการอยู่ได้พยายามปรับเปล่ียนระบบการจ่ายผลตอบแทน ให้สอดคล้อง
กบัรายได้ของแตล่ะรายการ และสนบัสนนุให้นกัข่าวหรือผู้ประกาศ มีสว่นร่วมกบัรายการมากขึน้ ไม่ว่าจะเป็นทางด้านการผลิต
หรือการหารายได้ นอกจากนี ้กลุม่บริษัทยอ่ยยงัจดัสรรรายได้จากการขายโฆษณาบางสว่น กระจายให้กบัพนกังานทกุระดบัทกุ
คน ยกเว้นผู้บริหารและพนกังานในฝ่ายขาย เพ่ือให้พนกังานแตล่ะคน ได้ระลกึถงึวา่ตนเองมีสว่นร่วมในการหารายได้ของบริษัท 
และมีสว่นได้เสียในรายได้ของบริษัททกุบาททกุสตางค์ 
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 ในกรณีท่ีมีการรับพนักงานใหม่ บริษัท กําลงัอยู่ระหว่างการออกแบบสญัญาจ้างใหม่ ให้มีข้อกําหนดถึงความ
ผกูพนัท่ีพึงมีต่อกันและกนั โดยในส่วนของบริษัท จะต้องจดัให้มีการฝึกอบรม ให้ความรู้ และฝึกฝนให้พนกังานแต่ละส่วน มี
ความรู้ความชํานาญมากท่ีสดุ และดีท่ีสดุเท่าท่ีจะพึงมีได้ โดยเท่าเทียมกนัทกุคน ในขณะท่ีพนกังานจะต้องให้คํามัน่ท่ีจะไม่ไป
รับงานด้านอ่ืน โดยไม่ได้รับอนญุาตจากบริษัท และกรณีลาออก จะต้องไม่ไปทํางานให้กบัคู่แข่งขนัของบริษัท เป็นระยะเวลา
หนึง่ เป็นต้น   

 

2.   ความเส่ียงจากการถูกลอกเลียนแบบผลติภัณฑ์ 
 

ผลิตภณัฑ์ของบริษัทบางส่วนเป็นระบบโปรแกรมอาจจะถกูลอกเลียนแบบโดยเป็นการลอกเลียนแบบในระดบัของ 
Source Code เพ่ือนําไปใช้นอกเหนือจากท่ีได้กําหนดไว้ ซึง่ผู้พฒันาระบบได้ทําการใสร่หสัลบัซึง่เป็นการป้องกนัทําให้ลกูค้าไม่
สามารถเข้าถึง Source Code ของแต่ละโปรแกรมได้ เพ่ือเป็นการป้องกนัมิให้ลกูค้าลอกเลียน แบบไปใช้ในหน่วยงานหรือ
สถานท่ีอ่ืนๆ นอกเหนือจากสถานท่ีท่ีได้กําหนดไว้ตามสญัญาเทา่นัน้  

 

3.   ความเส่ียงจากภาวะการแข่งขันสูงและมีคู่แข่งทางการค้ามาก 
 

ธุรกิจโปรแกรมประยกุต์และโปรแกรมยทูิลิตีเ้ป็นธุรกิจท่ีคู่แข่งรายใหม่เกิดขึน้ได้เสมอและมกัใช้กลยทุธ์ด้านราคาใน
การแข่งขนั บริษัทจึงมีนโยบายในการพฒันาผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์ในเชิงลกึกลา่วคือจะเน้นการพฒันาซอฟต์แวร์ท่ีเช่ือมโยงการ
ใช้งานกบัโปรแกรมท่ีมีอยูเ่พ่ือเพิ่มขีดความสามารถให้กบัผลิตภณัฑ์เดิมให้ตอบสนองและสามารถใช้งานระหว่างฝ่ายงานต่างๆ  
ได้โดยเน้นกลุ่มลกูค้าระดบัองค์กรท่ีต้องการขยายและเช่ือมโยงระหว่างฝ่ายงานไม่เพียงจํากดัการใช้เพียงฝ่ายงานใดฝ่ายงาน
หนึ่งเท่านัน้ ในปัจจุบนัยังไม่มีคู่แข่งรายใดท่ีมีซอฟต์แวร์ระบบโปรแกรมท่ีมีความสามารถครอบคลุมระบบบริหารต่างๆ ใน
องค์กร    และเช่ือมโยงในแตล่ะฝ่ายงานได้มากเทา่กบัท่ีบริษัทมีอยูใ่นขณะเดียวกนัเพ่ือเป็นการรักษาสว่นแบ่งตลาดบริษัทยงัได้
พฒันาโปรแกรมระบบบริหารสําหรับลกูค้ารายย่อยท่ีมีความต้องการใช้งานไม่ซบัซ้อนภายในหน่วยงาน ซึง่ในระบบบริหารย่อย
นีคู้่แข่งของบริษัทจะเป็นบริษัทซอฟต์แวร์รายย่อยท่ีพัฒนาแต่ละระบบโปรแกรม ทัง้นีจุ้ดเด่นของซอฟต์แวร์ของบริษัท คือ 
สามารถทํางานในลกัษณะของ web application ในขณะท่ีผลิตภณัฑ์ส่วนใหญ่ท่ีมีอยู่ในตลาดยงัทํางานในลกัษณะของ 
client/server  
 สว่นของธุรกิจส่ือ ทัง้ 3 บริษัท ตา่งก็อยูใ่นอตุสาหกรรมท่ีมีการแข่งขนัท่ีสงูมาก และขาดแคลนบคุลากรท่ีมีคณุภาพมา
โดยตลอด โดยใน Platform ของระบบจานดาวเทียมและเคเบิล้ หรือเรียกว่าเวทีระดบัท้องถ่ิน มีผู้ประกอบการรายย่อยทัว่
ประเทศไม่ต่ํากว่า 700 ราย แต่มีผู้ประกอบการท่ีสามารถออกอากาศได้ทัว่ประเทศประมาณ 250 ราย ในขณะท่ีในเวที
ระดบัชาติ หรือท่ีเรียกว่า “ฟรีทีวี” หลงัจากการประมลูใบอนญุาตใบอนญุาตให้ใช้คล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทศัน์ทางธุรกิจ
ระดบัชาติ (หมวดหมูช่่องรายการข่าวสารและสาระ) โดยคณะกรรมการกิจการกระจายเสียงและกิจการโทรทศัน์ (“กสทช”) จะมี
ผู้ประกอบการเพิ่มขึน้จาก 5 ช่องธุรกิจ (ไม่รวมไทยพีบีเอส ท่ีเป็นโทรทศัน์สาธารณะ) เป็น 24 ช่องธุรกิจ ในขณะท่ีช่อง 5 และ
ช่อง 11 จะย้ายไปเป็นช่องทีวีสาธารณะร่วมกบั ไทยพีบีเอส ซึง่จะเกิดการแยง่ชิงบคุลากรในวงการนีค้อ่นข้างรุนแรงมาก 
 

4.   ความเส่ียงจากการเปล่ียนแปลงด้านเทคโนโลยีอย่างรวดเร็ว  
 

รายได้ของบริษัท ทัง้ผลิตภณัฑ์ด้านฮาร์ดแวร์ และผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์ รวมไปถึงธุรกิจส่ือ  ซึ่งเป็นผลิตภณัฑ์ท่ีมีการ
เปล่ียนแปลงด้านเทคโนโลยีอย่างรวดเร็ว โดยบริษัทมีรายได้ จากผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์เป็นส่วนใหญ่  อย่างไรก็ตามบริษัทมี
แนวทางป้องกนัการกระทบจากการเปล่ียนแปลงด้านเทคโนโลยีในหลายๆ ด้าน ได้แก่  

1) บริษัทไมมี่นโยบายเก็บสต๊อกสนิค้า แตล่ะโครงการบริษัทจะสัง่ซือ้ผลิตภณัฑ์ฮาร์ดแวร์เท่ากบัจํานวนท่ีลกูค้า
ต้องการและนําสง่ลกูค้าทัง้หมด  
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2) ในส่วนของผลิตภัณฑ์ด้านซอฟต์แวร์ การสั่งซือ้ซอฟต์แวร์ เพ่ือใช้เป็นเคร่ืองมือต้นแบบในการพัฒนา
ผลติภณัฑ์ จะสัง่ซือ้ในปริมาณท่ีบริษัทสามารถต่อรองสว่นลดราคาพิเศษได้ และมีปริมาณท่ีจดัซือ้ท่ีมีความเหมาะสมกบัการใช้
งานตามกาลสมยัของเทคโนโลยีท่ีเปล่ียนแปลงไป  

3) ในส่วนของผลิตภัณฑ์ซอฟต์แวร์ท่ีบริษัทผลิตขึน้มาเองได้มีการกําหนดบุคลากรท่ีรับผิดชอบงานด้านวิจัย
และพฒันา เพ่ือทําหน้าท่ีในการวิเคราะห์และปรับปรุงพฒันาซอฟต์แวร์ของบริษัทให้มีความสามารถในการตามเทคโนโลยีได้
ตลอดเวลา โดยท่ีผา่นมาบริษัทไมเ่คยเกิดความเสียหายอนัเน่ืองมาจากเทคโนโลยีท่ีเปล่ียนแปลงรวดเร็ว 

4) บริษัทจดัให้มีการอบรมพฒันาพนกังานเพ่ือเพิ่มพนูทกัษะให้สามารถติดตามเทคโนโลยีได้โดยตลอด และ
จนกระทัง่ปัจจบุนับริษัทยงัไมเ่คยประสบปัญหาจากการเปล่ียนแปลงเทคโนโลยี  

 

5.   ความเส่ียงจากความเสียหายที่อาจเกดิขึน้กับฐานข้อมูลของผลติภัณฑ์อันเน่ืองมาจากเหตุการณ์สุดวสัิย  
 

ในกรณีท่ีเกิดเหตุการณ์สุดวิสยัท่ีไม่สามารถบังคับหรือควบคุมได้  เช่น   ไฟดบั   ไฟไหม้   ซึ่งอาจก่อให้เกิดความ
เสียหายกบัฐานข้อมลูหรืองานท่ีอยูร่ะหวา่งพฒันา   บริษัทฯ ได้จดัให้พนกังานทําการจดัเก็บข้อมลูท่ีได้จากการผลิตทัง้หมดโดย
มีการจดัเก็บข้อมลูไว้ท่ีส่วนกลางทกุวนั และมีระบบไฟสํารองหากเกิดเหตกุารณ์ไฟดบัเกิดขึน้ ซึ่งจะทําให้พนกังานสามารถทํา
การสํารองข้อมลูได้ทนั สําหรับในกรณีหากเกิดเหตกุารณ์อนัอาจก่อให้เกิดความเสียหายกบัฐานข้อมลูนัน้ บริษัทมีมาตรการใน
การสํารองข้อมลูสําคญัโดยเก็บรักษาไว้ในท่ีท่ีปลอดภยัอ่ืน เช่น นําไปฝากไว้ใน ตู้ นิรภัยของทางธนาคาร เพ่ือให้มีฐานข้อมลู
สํารองหากมีกรณีฉกุเฉินดงักลา่วเกิดขึน้ 

 

6.   ความเส่ียงจากความไม่แน่นอนของรายได้หลักที่มีจากงานภาครัฐ 

ในปี 2557 บริษัทฯ   ยงัคงมีรายได้จากการประมลูงานภาครัฐคิดเป็นประมาณร้อยละ 80 ของรายได้ทัง้หมด   ซึ่ง
รายได้ส่วนนีข้ึน้อยู่กับความสามารถในการชนะการประมลูโครงการท่ีมีความไม่แน่นอนขึน้อยู่กบังบประมาณของหน่วยงาน
นัน้ๆ  และนโยบายต่างๆ  ของภาครัฐบาล อย่างไรก็ตามผลงานของบริษัทท่ีผ่านมาเป็นท่ียอมรับเน่ืองจากสามารถทํางานได้
ถกูต้องตรงตามเง่ือนไขและมีประวติัท่ีดีมาโดยตลอดทําให้ได้รับความไว้วางใจจากภาครัฐบาล และจากนโยบายของภาครัฐใน
การนําระบบเทคโนโลยีสารสนเทศเข้ามาใช้ในหน่วยงานต่างๆ  มากขึน้เพ่ือเพิ่มศกัยภาพให้กบัหน่วยงาน ดงันัน้จึงถือได้ว่าเป็น
โอกาสท่ีดีท่ีบริษัทได้มีประวติัการรับงานภาครัฐมากเพ่ือเป็นการรองรับสําหรับงานประมลูในอนาคต   แต่อย่างไรก็ตาม  บริษัท
ฯได้เตรียมผลกัดนัผลิตภณัฑ์ใหม่ๆ ท่ีเจาะกลุ่มลกูค้าในตลาดองค์กรธุรกิจเอกชนหรือกลุ่มบุคคลให้มากขึน้ ไม่ว่าจะเป็นการ
สง่ออกซอฟต์แวร์เพ่ือจําหน่ายในตลาดต่างประเทศ หรือการดําเนินงานผ่านบริษัทย่อยทัง้ 2 แห่ง คือ บริษัท ซิงค์ เทคโนโลยี 
จํากดั (Sync) ซึ่งดําเนินธุรกิจจําหน่ายเคร่ืองมืออิเล็กโทรนิกส์ทางการศึกษาและการแพทย์ และเคร่ืองมือวิทยาศาสตร์ และ
บริษัท เอ็นไวรอนเมนทอล โซลชูัน่ อินทิเกรเตอร์ จํากดั (ESI) ซึง่ดําเนินธุรกิจ ให้คําปรึกษาและจําหน่ายเคร่ืองมือในการบริหาร
สิ่งแวดล้อมในอาคาร โรงงาน หรือนิคมอตุสาหกรรม ในขณะท่ีรายได้ของบริษัท สปริงนิวส์ คอร์ปอเรชัน่ จํากดั ซึ่งเป็นบริษัท
ย่อยอีกแห่งหนึ่ง ท่ีทํารายได้มากกว่าร้อยละ 50 ของรายได้รวมของกลุม่บริษัทในเครือทัง้หมด เป็นรายได้ท่ีมาจากภาคเอกชน
เกือบทัง้หมด เพ่ือกระจายความเส่ียงในการประกอบธุรกิจออกไป 

 

7.   ความเส่ียงจากการรักษาความปลอดภัยในการเข้าถงึเคร่ืองมือสาํคัญในการทาํงาน 
กรณีพนกังานบริษัทสามารถเข้าถึงข้อมลูและเปล่ียนแปลงรายละเอียดของโปรแกรมได้ แม้ว่าได้กําหนดให้มีการตัง้

รหัสลบัเพ่ือเป็นการควบคุมการเข้าถึงข้อมลูในคอมพิวเตอร์แต่ละเคร่ือง แต่ในทางปฏิบัติเพ่ือความสะดวกคล่องตัวในการ
ทํางาน โปรแกรมเมอร์สามารถใส่รหสัและเข้าถึงฐานข้อมลูในเคร่ืองคอมพิวเตอร์แต่ละเคร่ืองได้ ซึ่งสามารถตรวจสอบได้ว่า
พนกังานคนใดท่ีเข้าไปทําการเปล่ียนแปลงแก้ไขและทําในเวลาใด ทัง้นีจ้ะมีการแบ่งระดบัการเข้าถึงข้อมลูและโปรแกรมตาม
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ความเหมาะสมของพนักงานในแต่ละตําแหน่งกล่าวคือเจ้าหน้าท่ีฝ่ายผู้พฒันาระบบ (System Analysis) สามารถเข้าถึง
โครงสร้างข้อมลูและแก้ไขโปรแกรมได้ โปรแกรมเมอร์สามารถเข้าไปสร้างและแก้ไขโปรแกรมได้แต่ไม่สามารถเข้าถึงโครงสร้าง
ข้อมลู และเจ้าหน้าท่ีฝ่ายติดตัง้และสนบัสนนุ (Support) สามารถสอบถามโครงสร้างข้อมลูและโปรแกรมได้จากรหสัเมนเูท่านัน้ 
นอกจากนีใ้นสญัญาจ้างของบุคลากรในส่วนของฝ่ายพฒันาระบบมีข้อความระบไุว้ชดัเจนในสญัญาว่าห้ามมิให้นําความลบั
ของบริษัทและลกูค้าของบริษัทไปเปิดเผย โดยมีการกําหนดคา่เสียหายไว้หากมีการฝ่าฝืนเกิดขึน้ 

  

8.   ความเส่ียงจากความล่าช้าในการรับเงนิ 
กรณีการเรียกเก็บชําระค่าบริการการออกแบบระบบและพัฒนาโปรแกรมให้กับลูกค้าประเภทงานโครงการ มี

ระยะเวลาการชําระเงินประมาณ 45-90 วนั ขึน้อยู่กบัผลิตภณัฑ์ซอฟต์แวร์และขนาดของโครงการหลงัจากท่ีได้มีการตรวจรับ
งานเรียบร้อยแล้ว แตเ่น่ืองจากการตรวจรับงานของหน่วยราชการซึง่เป็นกลุม่ลกูค้าหลกัของบริษัทคิดเป็นร้อยละ 80 ของรายได้
นัน้มีขัน้ตอนการอนมุติัและจํานวนบคุคลผู้ เก่ียวข้องมาก จึงทําให้เกิดความลา่ช้าในการรับชําระเงิน อาจจะต้องใช้เวลาเพิ่มอีก
ประมาณ  2 เดือน อาจทําให้มีผลตอ่สภาพคลอ่งของบริษัท และสง่ผลกระทบถึงการเข้ารับประมลูและรับงานในแต่ละโครงการ
ท่ีต้องมีการวางเงินประกนัในการเข้ารับงานต่อไป ทัง้นีบ้ริษัทมีนโยบายในการสํารองหนีส้ญูโดยพิจารณาจากลกูหนีแ้ต่ละราย
โดยประเมินจากระยะเวลาและมูลค่าลูกหนีค้งค้างประกอบกับประวัติการชําระเงินในอดีตและฐานะการเงินของลูกหนีใ้น
ปัจจบุนั 

ความเส่ียงกรณีความลา่ช้าในการเรียกเก็บเงินจากบริษัท อินเนอร์เทค คอร์ปอเรชัน่ จํากดั  (บ.อินเนอร์เทค) บริษัทฯ 
อยูร่ะหวา่งการติดตามคา่สนิค้าท่ีมีการค้างชําระอย่างใกล้ชิด โดยความลา่ช้าท่ีเกิดขึน้สง่ผลให้เกิดความเส่ียงในการได้รับชําระ
เงินล่าช้ากว่าระยะเวลาท่ีกําหนดไว้ในสญัญา แต่อย่างไรก็ดี บริษัทฯ เช่ือว่า จะได้รับเงินครบถ้วนตามท่ีระบสุญัญา เน่ืองจาก
บริษัทฯ สง่มอบงานและปฏิบติัตามสญัญาได้ถกูต้องครบถ้วนภายในระยะเวลาท่ีกําหนด 

ส่วนธุรกิจส่ือ ซึ่งรายได้ส่วนใหญ่มาจากภาคเอกชน จะมีระยะเวลาการชําระเงินประมาณ 0-90 วนั ขึน้อยู่กับว่ามี

บญัชีเครดิตกบัทางบริษัทฯ หรือไม่ และมีวงเงินซือ้ขายมากน้อยขนาดไหน ทําให้มีการหมนุเวียนสภาพคล่อง ท่ีดีกว่ารายได้

ท่ีมาจากทางภาครัฐ     
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ทรัพย์สินที่ใช้ในการประกอบธุรกจิ 
 

ประกอบด้วย 
 

1. อุปกรณ์และยานพาหนะ 
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2.  สนิทรัพย์ไม่มีตัวตน 
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3.  ใบอนุญาตให้ใช้คล่ืนความถ่ีเพ่ือให้บริการโทรทัศน์ 
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ข้อพพิาททางกฎหมาย 
 
 
            บริษัท โซลชูัน่ คอนเนอร์(1998 ) จํากดั ( มหาชน ) มีข้อพิพาททางกฎหมายโดยแบง่ออกได้ดงันี ้คือ 
 
1.   คดีท่ีฟ้องร้องในทางแพง่กบัลกูหนีก้ารค้าเพ่ือให้ชําระหนี ้จํานวน 4 ราย เป็นเงินจํานวน 18.15 ล้านบาท  
2.   คดีท่ีถกูลกูหนีท้างการค้าฟ้องแย้งให้บริษัท ฯ รับผิดชําระคา่ปรับและคา่เสียหาย จํานวน 2 ราย  เป็นเงินจํานวน  4.20 ล้าน
บาท  
      ขณะนีค้ดีทัง้หมดดงักลา่วอยูใ่นระหวา่งการดําเนินกระบวนพิจารณาของศาล  
      
            อยา่งไรก็ตาม ฝ่ายบริหารของบริษัทฯ เช่ือวา่ผลของคดีดงักลา่วจะไมมี่ผลกระทบอยา่งมีนยัสําคญัตอ่ฐานะการเงินของ
บริษัท 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



สว่นท่ี 1 หน้า 29/29 
 

ข้อมูลทั่วไป 
 
ที่ตัง้สาํนักงานใหญ่ 
เลขท่ี 333   อาคารเลา้เป้งงว้น  1 ชัน้ 18  โซนเอ   
ซอยเฉยพว่ง  ถนนวิภาวดีรังสิต  แขวงจอมพล   
เขตจตจุกัร  กรุงเทพมหานคร  10900 

โทรศพัท์ +66 (2) 273-8351-8   โทรสาร +66 (2) 273-
8359    http://www.slc1998.com 

Address 
333  Lao Peng Nguan 1 Tower, 18th Floor, Zone A,  
Soi Choeiphuang, Vibhavadi-Rangsit Road,  Chomphon, 
Chatuchak, Bangkok  10900  
Tel.  +66 (2) 273-8351-8   Fax.  +66 (2) 273-8359    
http://www.slc1998.com 
 

ประเภทกจิการและการดาํเนินธุรกจิ 
จําหน่าย  ตดิตัง้  และพฒันาซอฟต์แวร์ 
 

Type of Business and Nature of Operation 
Develop, sell, training, services and supports in 
information technology 

ทุนจดทะเบียน 
ทนุจดทะเบียน 100,680,660,688 บาท ทนุชําระแล้ว 
31,460,105,400 บาท (ณ วนัท่ี 5 มีนาคม 2558) 
มลูคา่หุ้นท่ีตราไว้หุ้นละ   1  บาท  

Capital 
Capital  100,680,660,688 THB / Paid-up 
31,460,105,400THB ( at March 5th, 2015) 
Shares at Par Value  1  THB  

นายทะเบียนหุ้น 
บริษัท ศนูย์รับฝากหลกัทรัพย์  (ประเทศไทย) จํากดั 
ตัง้อยูเ่ลขท่ี 62 อาคารตลาดหลกัทรัพย์แหง่ประเทศไทย 
ถนนรัชดาภิเษก  แขวงคลองเตย  เขตคลองเตย  กรุงเทพฯ 
10110 
โทรศพัท์ +66 (2) 229 2800  โทรสาร +66 (2) 654 5427 

Securities Registration 
Thailand Securities Depository (Thailand) Co., Ltd.  
62 The Stock Exchange of Thailand Building,  
Rachadapisek Road, Klongtoey,  Bangkok 10110, 
Thailand 

Tel: +66 (2) 229 2800   Fax: +66 (2) 654 5427 
ผู้สอบบัญชีอนุญาต 
บริษัท ซีดบัเบิล้ย ูดบัเบิล้ย ูพี จํากดั โดย 
นางสาววรรญา  พทุธเสถียร  ทะเบียนเลขท่ี  4387  หรือ 
นายเชิดสกลุ อ้นมงคล ทะเบียนเลขท่ี 1795 
128/150-153 อาคารพญาไทพลาซา่ ชัน้ 14 
ถนนพญาไท  แขวงทุง่พญาไท,  เขตราชเทวี,  กรุงเทพฯ 
10140 
โทรศพัท์ +66 (2) 214 6464   โทรสาร  +66 (2) 215 4772 

Certified Auditor 
CWWP Company Limited. By  
Miss. Wanraya Puttasatiean,  Registration No. 4387 or 
Mr.chardsakul Aonmonhkol, Registration No. 1795 
128/150-153 Phayatai Plaza Buiding, 14th Floor, 
Phayatai Road, Thungphayatai, Ratchatavee, Bangkok 
10400, Thailand 
Tel  +66 (2) 214 6464  Fax  +66 (2) 215 4772 
 

 


