
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  
บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จาํกัด (มหาชน) 

GLOBAL CONNECTIONS PUBLIC COMPANY LIMITED 
 

 
ส่วนที� 1 

การประกอบธุรกิจ



  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 
 

สว่นที� 1 หน้าที� 1 
 

1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกจิ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) (“บริษัท”) เป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถดุิบที�เกี�ยวเนื�องกบัพลาสติก

และปิโตรเคมี รวมถึงสารเติมแตง่ที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลติภณัฑ์พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ โดยบริษัทเป็นตวัแทนจดั

จําหน่ายสินค้า ให้กบับริษัทชั 6นนําทั 6งในด้านกําลงัการผลิตและเทคโนโลยีทั 6งภายในประเทศและต่างประเทศ รวมกันกว่า      

30 บริษัท อาทิเช่น บริษัท พีทีที โพลเิมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากดั (PTTPM) บริษัทในกลุม่ ปตท. ดําเนินธุรกิจทางการตลาด และ     

จัดจําหน่ายผลิตภัณฑ์โพลิเมอร์ของกลุ่ม ปตท. ซึ�งดําเนินธุรกิจพลังงาน และปิโตรเคมีอย่างครบวงจรรายใหญ่ของ      

ประเทศไทย และเป็นผู้ นําในภมูิภาคเอเชีย และผู้ผลิตสากลชั 6นนํา อาทิ ExxonMobil Chemical, Eastman Chemical, 

DuPont Performance Polymers, และ Chi Mei Corporation เป็นต้น ซึ�งบริษัทถือเป็นบริษัทไทยที�เป็นตวัแทนจําหนา่ยของ

บริษัทผู้ผลติเม็ดพลาสติก สารเติมแตง่ และเคมีภณัฑ์ที�เกี�ยวเนื�องกบัอตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีที�หลากหลายที�สดุ

ในประเทศไทย   

บริษัทก่อตั 6งขึ 6นเมื�อ วนัที� 27 กันยายน 2537 ด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท โดยเริ�มดําเนินการเชิงพาณิชย์         

ในวันที� 1 เมษายน 2538 โดยกลุ่มผู้ ก่อตั 6งที�มีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมพลาสติกจนถึงปัจจุบันมากกว่า 30 ปี             

ด้วยประสบการณ์ของทีมผู้บริหารเป็นสว่นสาํคญัที�ทําให้บริษัทมีผลกําไรอยา่งตอ่เนื�อง  

 
หมายเหต:ุ  จากแผนภาพข้างต้น  

- บริษัทมีรายได้ในปี 2552 จํานวนเงิน 2,665 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 22 จากปี 2551 ที�มีรายได้ 3,429 ล้านบาท เนื�องจาก       

ภาวะเศรษฐกิจของสหรัฐอเมริกาที�ชะลอตวัลง ประกอบกบัราคาสินค้าที�ลดลงตามความผนัผวนของราคานํ 6ามนั  

- บริษัทมีรายได้ในปี 2555-2556 ลดลง เหตุผลส่วนหนึ�งเกิดจากการเปลี�ยนแปลงสัญญาการเป็นตัวแทนจําหน่ายในเดือน

กรกฎาคม 2555  
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ในปี 2556 บริษัทมียอดขาย 3,159 ล้านบาท สาเหตสุ่วนหนึ�งเกิดจากการเปลี�ยนแปลงสญัญาการเป็นตวัแทน

จําหน่ายในเดือนกรกฎาคม 2555 ต่อมาบริษัทขยายฐานลูกค้าเพิ�มขึ 6น จนกระทั�งในปี 2557 และ 2558 มียอดขาย       

3,647 ล้านบาท และ 3,646 ล้านบาท ตามลําดบั ซึ�งใกล้เคียงกัน แต่เมื�อพิจารณาจากปริมาณขายปี 2558 และ 2557 

ประมาณ  63 พนัตนั และ 54 พนัตนั ตามลําดับ จะเห็นว่า บริษัทมีแนวโน้มการเติบโต ปริมาณสินค้าที�ขายได้เพิ�มขึ 6น     

อยา่งตอ่เนื�อง แตที่�ยอดขายมีมลูคา่ลดตํ�าลง เป็นผลสบืเนื�องจากราคาสนิค้าปรับตวัลดลงตามสภาวะตลาดระหวา่งปี 2558 

บริษัทแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจหลกั คือ 1. หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers 2. หน่วยธุรกิจ 

Specialty and Engineering Polymers และ 3. หนว่ยธุรกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additives กลา่วคือ 

บริษัทมีสินค้าครอบคลมุตั 6งแต่ Commodity Polymers ซึ�งเป็นวตัถดุิบพื 6นฐานในการแปรรูปสินค้าพลาสติกทั�วไป กระทั�ง 

Specialty and Engineering Polymers ซึ�งเป็นเม็ดพลาสติกเกรดพิเศษที�ให้ความแข็งแกร่ง คงทน และคณุสมบตัิอื�นที�

เหมาะสมกับงานด้านอุตสาหกรรม จนถึงสารเติมแต่งชนิดพิเศษที�เป็นสินค้าที�สร้างมูลค่าเพิ�มให้กับผลิตภัณฑ์ ทําให้

ผลติภณัฑ์ที�ผสมสารเติมแตง่ มีคณุสมบตัิพิเศษเพิ�มขึ 6น อาทิ ปอ้งกนัการเกิดปฏิกริยา Oxidation  ป้องกนัรังสี ป้องกนัเชื 6อรา 

แบคทีเรีย ปอ้งกนัการเกิดไฟฟา้สถิตย์ เป็นต้น  

บริษัทเป็นหนึ�งในสองบริษัทไทยที�มีสินค้าในกลุ่มปิโตรเคมีครอบคลมุทั 6ง Commodity และ Specialty Products   

ที�มีขนาดใหญ่ที�สุดในประเทศไทย โดยในปี 2558 บริษัทมีรายได้รวม 3,659 ล้านบาท แบ่งเป็นรายได้จากสินค้า 

Commodity Polymers 1,915 ล้านบาท รายได้จากสินค้า Specialty and Engineering Polymers 1,707 ล้านบาท     

รายได้จาก Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 24 ล้านบาท และรายได้อื�นๆ 13 ล้านบาท ซึ�งคิดเป็น

สดัสว่นร้อยละ 52, 47, 1 และ 0 ของรายได้รวม ตามลาํดบั  

บริษัทมีความเสี�ยงที�สําคญั ได้แก่ ความเสี�ยงจากหนี 6สญูของลกูหนี 6การค้า ความเสี�ยงทางด้านอตัราแลกเปลี�ยน 

ความเสี�ยงจากเงินทุนหมุนเวียน ความเสี�ยงจากการผันผวนของราคาสินค้าในตลาดโลกเป็นต้น ทั 6งนี 6 บริษัทได้ให้

ความสาํคญัในการบริหารความเสี�ยงด้านตา่งๆ อยา่งใกล้ชิด ดงัรายละเอียดที�ได้กลา่วไว้ในเรื�องปัจจยัเสี�ยง 
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สรุปฐานะการเงนิและผลการดาํเนินงาน 
 
 2556 2557 2558 
ฐานะการเงนิ (ล้านบาท) 
สนิทรัพย์หมนุเวียน 1,147 1,040 1,246 
สนิทรัพย์รวม l,281 1,171 1,378  
หนี 6สนิหมนุเวียน 870 767 936 
หนี 6สนิรวม 882 782 956 
สว่นของผู้ ถือหุ้น 399 389 422 
ผลการดาํเนินงาน (ล้านบาท) 
รายได้จากการขาย 3,159 3,647 3,646 
กําไรขั 6นต้น 219 200 229 
กําไรจากการดําเนินงาน 105 79 113 
กําไรสทุธิ 70 48 79 
อัตราส่วนทางการเงนิ 
อตัราผลตอบแทนจากสนิทรัพย์ (ร้อยละ) 5.80 3.88 6.22 
อตัราผลตอบแทนผู้ ถือหุ้น (ร้อยละ) 17.44 12.08 19.56 
อตัรากําไรสทุธิ (ร้อยละ) 2.21 1.31 2.17 
อตัราสว่นเงินทนุหมนุเวียน (เทา่) 1.32 1.36 1.33 
อตัราสว่นหนี 6สนิตอ่สว่นของผู้ ถือหุ้น (เทา่) 2.21 2.01 2.27 
มลูคา่ตามบญัชีตอ่หุ้น (บาท) 2.00 1.94 2.11 
กําไรตอ่หุ้น (บาท) 0.35 0.24 0.40 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

1.1 นโยบายในการดาํเนินงานของบริษัทหรือกลุ่มบริษัทในภาพรวม ตามที�คณะกรรมการบริษัทกาํหนด 

วิสัยทัศน์  

บริษัทมีเปา้หมาย ทําให้บริษัทเป็นองค์กรที�มีการเติบโตอยา่งยั�งยืน ด้วยผลกําไรที�มั�นคง ภายใต้การบริหารจดัการ 

ที�มีธรรมาภิบาลและพฒันาบคุลากรอยา่งตอ่เนื�อง ได้กําหนดวิสยัทศัน์ในการดําเนินธุรกิจ ดงันี 6 
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วิสัยทัศน์:  บริษัทมุ่งมั�นที�จะเป็นพันธมิตร/คู่คิดที�ดีที�สุดในการมีส่วนร่วมในการสร้างสรรค์รูปแบบการดําเนินธุรกิจ            

ที�ก่อให้เกิดประโยชน์สงูสดุกบัทกุฝ่าย และการให้บริการที�ดีเลศิในการจดัหาวตัถดุิบสนิค้าอตุสาหกรรม 

Vision:  Your best partner for solution and service in industrial raw material supply 

บริษัทตระหนักและเล็งเห็นถึงความสําคัญเรื�องวิสัยทัศน์ของบริษัท เพื�อวางแผนเป้าหมายในอนาคตและ           

ทิศทางการดําเนินงาน 

บริษัทจึงได้กําหนดนโยบายเกี�ยวกบัการพิจารณาทบทวนและอนมุตัิวิสยัทศัน์และภารกิจของบริษัทคือ กรรมการ

และผู้บริหารมีหน้าที�พิจารณาทบทวนวิสยัทศัน์และภารกิจของบริษัทเป็นประจําทุกปี และนําเสนอให้แก่คณะกรรมการ

บริษัทพิจารณาและอนุมัติวิสัยทัศน์ดังกล่าว โดยในปีที�ผ่านมาได้นําเสนอวิสยัทัศน์ เพื�อพิจารณาทบทวนพร้อมกับ           

การพิจารณางบประมาณประจําปี 2559 และที�ประชุมคณะกรรมการบริษัทพิจารณาเห็นควรให้คงวิสยัทศัน์ข้างต้นไว้ และ

ขอให้ศกึษาโอกาสการเติบโตในด้านอื�นๆ เช่น ด้านงานวิจยัและพฒันา และด้านเปิดตลาดสูส่ากลให้มากขึ 6น เป็นต้น 

บริษัทไม่ได้ทําหน้าที�เป็นตัวแทนจําหน่ายเพียงอย่างเดียว แต่บริษัทมีเป้าหมายในการเป็นตัวแทนจําหน่าย           

ที�ให้บริการลกูค้าได้ครบวงจร รวมทั 6งเป็นศนูย์รวมความรู้และเทคโนโลยีลา่สดุจากผู้ผลิตชั 6นนําของโลก จึงทําให้สามารถ     

ให้คําปรึกษาทางวิชาการที�เป็นประโยชน์แก่ลกูค้าในด้านการผลติ และเชื�อมโยงตอ่ไปถึงด้านการตลาด นอกจากนี 6 บริษัทถือ

หลกัพนัธมิตรในการทําธุรกิจกบัลกูค้า ผู้ผลติ และสถาบนัการเงินที�เน้นการเกื 6อกูลกนัเพื�อการค้าในระยะยาว โดยได้กําหนด

พนัธกิจ แนวทาง และเปา้หมายไว้ดงันี 6  

พันธกิจ: 

� มุง่มั�นในการเป็นบริษัทที�ดําเนินธุรกิจอยา่งมีจริยธรรม ไมทํ่าผิดกฎหมาย และมีจรรยาบรรณ 

� มุง่สร้างการเจริญเติบโตอยา่งยั�งยืน ทั 6งในด้านของผลกําไรและรายได้ 

� มุง่มั�นพฒันาความรู้ ทกัษะ ความเชี�ยวชาญของบคุลากรอยา่งตอ่เนื�องสูค่วามเป็นมืออาชีพ เพื�อก้าวไปสูค่วามเป็น

ผู้ นําทางการตลาด และรักษาความสามารถในการแขง่ขนั 

� เป็นผู้ นําทางการตลาด มีสินค้าครบวงจร การพฒันาผลิตภณัฑ์จากผู้ผลิตคณุภาพระดบัสากล การตอบสนองต่อ     

ความต้องการของลกูค้า 

� ฝึกอบรม และพฒันาพนกังานให้มีความรู้ความชํานาญในการปฎิบตัิงานอยา่งตอ่เนื�อง 

� การเป็นสื�อกลางในการสรรหาผู้ผลติที�ดีที�สดุ โดยสง่มอบเทคโนโลยีทนัสมยั เพื�อสร้างบริการที�มีคา่สูล่กูค้า 
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กลยุทธ์องค์กร: 

� รักษาตําแหนง่และฐานทางการตลาด (Market Positioning) ที�แข็งแกร่งในปัจจบุนั 

� รักษาความเป็นพนัธมิตรที�เข้มแข็งกบัทั 6งผู้ผลติและลกูค้า 

� นําเสนอการแก้ไขปัญหาได้อยา่งมืออาชีพและครบวงจร 

� เป็นผู้ นําสาํหรับผลติภณัฑ์ที�มีเทคโนโลยีขั 6นสงู 

� ขยายธุรกิจไปสูอ่ตุสาหกรรมที�มีการเติบโต 

� พฒันาตลาดสนิค้า และรูปแบบงานใหม่ๆ  จากระยะเริ�มต้น  

กลยุทธ์สาํหรับปี 2559:  VUCA 

V :   การสร้างสรรค์มลูคา่ด้วยนวตักรรมและความแตกตา่ง 

  Value creation thru Innovation and Differentiation  

U : ความมุง่มั�นในการสร้างความเตบิโตด้านยอดขายและกําไร 

  Uncompromisingness with Business Growth and Profit commitment  

C : การบริหารจดัการต้นทนุที�มีประสทิธิภาพและประสทิธิผล 

  Cost management thru Efficiency and Effectiveness 

A : การจดัสรรการลงทนุเพื�อสร้างความเติบโตและความยั�งยืนในอนาคต 

  Aligned investment for Future Growth and Sustainability 

เป้าหมายของบริษัท ในด้านต่างๆ: 

เปา้หมายด้านการดาํเนินธุรกิจ 

� ดําเนินธุรกิจเยี�ยงผู้ประกอบวิชาชีพ (Professional) ภายใต้นโยบายกํากับดูแลกิจการ/ธรรมาภิบาลที�ดี โดยให้

ความสาํคญักบัผู้มีสว่นได้เสยีทกุภาคสว่น  

� ดําเนินธุรกิจบนพื 6นฐานการให้ความสําคญักบัการบริหารความเสี�ยงอย่างเป็นระบบ โดยเฉพาะความเสี�ยงหลกั    

ในเรื�องของหนี 6สญู   

เปา้หมายด้านยอดขายและกําไร 

� รักษาการเติบโตที�ยั�งยืน ทั 6งในสว่นของยอดขายและกําไรสทุธิจากฐานธุรกิจปัจจบุนั  

เปา้หมายด้านสนิค้า 

� การมุง่เน้นขยายตลาดสนิค้าเกรดพิเศษ โดยมีเป้าหมายจะเพิ�มสดัสว่นยอดขายจากสินค้าเกรดพิเศษ ซึ�งสามารถ

เพิ�มมลูคา่ให้กบัผลติภณัฑ์ของลกูค้าให้มีคณุภาพสนิค้าสงูขึ 6น และสง่ผลให้บริษัทมีอตัรากําไรขั 6นต้นที�ดีขึ 6นด้วย 

� การมีสนิค้าที�ครบวงจรจากผู้ผลติที�มีคณุภาพสนิค้าดีที�สดุหรือผู้ผลติที�มีกําลงัการผลิตใหญ่ที�สดุในอนัดบัต้นๆ ของ

โลกไว้ให้บริการลกูค้าอยา่งสมํ�าเสมอและตอ่เนื�องตลอดเวลา 

� การเพิ�มชนิดของสนิค้า เพื�อสง่เสริมสนิค้าที�ปัจจบุนัขายอยูใ่นบางอตุสาหกรรม 

� การวิจยัและพฒันา เพื�อเพิ�มประสทิธิภาพของผลติภณัฑ์ ให้ตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้มากขึ 6น 
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เปา้หมายด้านคูค้่า 

� เน้นการตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้อยา่งรวดเร็ว ให้ทนักบัภาวะการแขง่ขนัที�เพิ�มสงูขึ 6น 

� การสร้างความไว้วางใจกับลูกค้า โดยมีนโยบายการขายเสมือนเป็นพันธมิตรกับทั 6งซัพพลายเออร์และ             

ลกูค้าผู้แปรรูป 

� การสร้างความไว้วางใจ และให้ความเคารพตอ่ผู้มีสว่นได้สว่นเสยีตอ่บริษัทในทกุๆ ด้าน 

� การสร้างฐานลกูค้าเดิมให้แนน่แฟน้ยิ�งขึ 6น และขยายฐานลกูค้าใหมใ่นลกัษณะพนัธมิตรระยะยาวตอ่เนื�อง 

� การสร้างความพร้อมในการแขง่ขนั และสร้างเปา้หมายในการขยายธุรกิจไปยงักลุม่ลกูค้าในระดบัภมูิภาค 

เปา้หมายด้านซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน 

� การสร้างความสมัพนัธ์และความไว้วางใจกับซพัพลายเออร์ และสถาบนัการเงินในลกัษณะพนัธมิตรระยะยาว    

โดยเน้นความโปร่งใส เปิดเผยข้อมลูที�ถกูต้อง และทนัตอ่เหตกุารณ์ 

� ลดต้นทุนและเพิ�มประสิทธิภาพให้ซัพพลายเออร์ในลักษณะการให้บริการของบริษัทแบบครบวงจร                

(Total Outsource Solution) ทั 6งด้านการตลาด การขาย การบริการด้านเทคนิค และโลจิสติกส์ 

� การร่วมพฒันาธุรกิจกบัซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน เพื�อให้บรรลเุปา้หมายของทั 6งสองฝ่าย 

แผนการดาํเนินงาน 

� รักษาฐานลกูค้าที�มีสถานะทางการเงินที�ดี มีการเติบโตทางธุรกิจหรือมีแนวโน้มที�ดี มองเห็นคณุค่าการบริการของ

บริษัท 

� เพิ�มสดัสว่นทางการตลาดและขยายกลุม่สนิค้าในฐานลกูค้าเปา้หมาย 

� ระบลุกูค้าที�จะขยายหรือย้ายฐานการผลติไปในประเทศข้างเคียง พร้อมหาลูท่างการเสนอบริการ 

� เข้าใจทิศทางธุรกิจของคูค้่าและหาจดุสมดลุกบัทิศทางของบริษัท 

� เพิ�มคูค้่าในกลุม่อตุสาหกรรมที�มีความชํานาญ พร้อมขยายฐานลกูค้าเพิ�มมากขึ 6น 

� ลดคา่ใช้จ่ายที�ไมก่่อให้เกิดประโยชน์ทางการขายหรือที�จะเพิ�มผลติภาพ 

1.2 การเปลี�ยนแปลงและพัฒนาการที�สาํคัญ  

ลาํดับเหตุการณ์ที�สาํคัญของบริษัท 

ปี 2537 ก่อตั 6งบริษัทขึ 6นด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท ในชื�อ “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด”               
เมื�อวนัที� 27 กนัยายน 2537 

ปี 2539 บริษัทได้รับการแต่งตั 6งจาก บริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด (เดิมชื�อ บริษัท ซีซีซี ค้าเคมีภณัฑ์ จํากัด)     
ให้เป็นตวัแทนจําหน่าย ซึ�งเป็นการเริ�มต้นการค้ากับกลุ่มปิโตรเคมีของปูนซิเมนต์ไทย โดยในขณะนั 6น
บริษัทยงัเป็นตวัแทนจําหน่ายที�มียอดขายเป็นอนัดบั 17 ของ บริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด และยงั
ได้รับการแต่งตั 6งจาก Eastman Chemical ซึ�งเป็นจุดเริ�มต้นของการเป็นตัวแทนจําหน่ายสินค้า          
เกรดพิเศษ (Specialty Product) และการทําการค้ากับบริษัทข้ามชาติ หลงัจากนั 6นมีบริษัทระดบัโลก
หลายรายได้ติดตอ่ให้บริษัทเป็นตวัแทนจําหนา่ยสนิค้า และบริษัทได้มีการเพิ�มทนุเป็น 10 ล้านบาท 
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ปี 2540  บริษัทมีการเพิ�มทนุเป็น 20 ล้านบาท เพื�อรองรับการขยายตวัของบริษัท และบริษัทได้รับแต่งตั 6งให้เป็น
ตวัแทนจําหน่ายของ DuPont Engineering Polymers (เปลี�ยนเป็น DuPont Performance Polymers  
ในปัจจุบนันี 6) ซึ�งเป็นผู้ผลิตเม็ดพลาสติก POLYAMIDE 66 หรือ NYLON 66 ที�ใหญ่ที�สดุในโลก และ
ตวัแทนจําหนา่ยของ Chi Mei Corporation ผู้ผลติ ABS รายใหญ่ที�สดุของโลก 

ปี 2543  Advanced Elastomer Systems (AES) ซึ�งภายหลงัได้ถกูควบรวมกิจการ โดย ExxonMobil ในปี 2545 
โดยเป็นผู้ผลติเม็ดพลาสติก PP ผสมยางที�ใหญ่ที�สดุในโลก ได้แต่งตั 6งให้บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่าย และ
บริษัทมีการขยายวงเงินสินเชื�อจาก 3 ธนาคารเป็น y ธนาคาร ทําให้สามารถขยายฐานลกูค้าได้เป็น
จํานวนมาก  

ปี 2546 บริษัทมีการเพิ�มทนุเป็น 100 ล้านบาท และย้ายที�ตั 6งคลงัสนิค้ามาอยูบ่ริเวณที�ตั 6งปัจจุบนัที�ถนนกิ�งแก้ว ซึ�ง
เป็นที�ตั 6งยุทธศาสตร์เนื�องจากอยู่ใกล้ลกูค้า มีความสะดวกรวดเร็ว และประหยดัค่าใช้จ่ายในการขนส่ง
จากแหล่งผลิตในประเทศที�นิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด หรือสินค้าที�นําเข้าจากต่างประเทศผ่านทาง
ท่าเรือนํ 6าลึกแหลมฉบงั และบริษัทยงัได้รับการแต่งตั 6งให้เป็นตวัแทนจําหน่ายจากบริษัท ไทยพลาสติก
และเคมีภณัฑ์ จํากดั (มหาชน) ผู้ผลติ PVC ที�ใหญ่ที�สดุในอาเซียน 

ปี 2547 บริษัทได้รับการแตง่ตั 6งให้เป็นตวัแทนจําหนา่ยจาก ExxonMobil Chemical ซึ�งเป็นบริษัทที�ผลิตปิโตรเคมี
ที�ใหญ่ที�สดุในโลก และ Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd.  

บริษัทได้ย้ายที�ตั 6งของสํานักงานใหญ่มาอยู่ที� เดียวกับคลังสินค้าเพื�อให้เกิดความสะดวกรวดเร็ว             
ในการดําเนินงาน 

ปี 2548 ทําการจดทะเบียนแปรสภาพ และเปลี�ยนชื�อบริษัทเป็น “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน)” 
เรียบร้อย เมื�อวนัที� 17 มีนาคม 2548 

 เพิ�มทนุจดทะเบียนเป็น 200 ล้านบาท เพื�อเสนอขายตอ่ประชาชน โดยบริษัทได้รับอนญุาตจากสํานกังาน
คณะกรรมการกํากบัหลกัทรัพย์และตลาดหลกัทรัพย์ (ก.ล.ต.) ให้เสนอขายหุ้นตอ่ประชาชนทั�วไปเมื�อวนัที� 
15 พฤศจิกายน 2548 

เมื�อวนัที� 6 ธันวาคม 2548 ได้เปิดให้มีการซื 6อขายหุ้นสามญัของบริษัทในตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศ
ไทยเป็นครั 6งแรก ในหมวดปิโตรเคมี ภายใต้ชื�อยอ่ “GC” 

ปี 2550 ลงนามร่วมกับธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในสญัญาให้การสนบัสนุนทางการเงินในโครงการ      
K - Dealer Financing เมื�อวนัที� 6 มิถนุายน 2550 โดยธนาคารจะสนบัสนนุวงเงินสนิเชื�อหมนุเวียนให้กบั
ลกูค้าของบริษัท เพื�อความสะดวกและประสทิธิภาพในการบริหารจดัการทางการเงิน   

ฉลองครบรอบ 10 ปีความสัมพันธ์ในฐานะพันธมิตรทางการค้ากับบริษัท DuPont เมื�อวันที�  
13 กนัยายน 2550 ณ โรงแรมสโุขทยั  

ปี 2555 บริษัทยตุิบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายสินค้าของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากดั ด้วยความเห็นพ้อง
ร่วมกนั ในขณะเดียวกนั ได้จดัหาสินค้าทดแทน โดยได้รับการแต่งตั 6งเป็นตวัแทนจําหน่ายสินค้าให้กับ 
บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากัด ซึ�งเป็นบริษัทในเครือของกลุ่ม ปตท. โดยมีผลตั 6งแต ่              
วนัที� 1 กรกฎาคม 2555 เป็นต้นมา 
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ปี 2556  บริษัทเปลี�ยนแปลงโครงสร้างกรรมการและการถือหุ้นของผู้ ถือหุ้นเดิม โดยคณุศิริ  ฐิรวฒันวงศ์ ได้ลาออก
จากการเป็นกรรมการบริษัท เนื�องจากต้องการเกษียณอายุการทํางานก่อนกําหนด โดยมีผลเมื�อ         
วนัที� 1 ตลุาคม 2556 

ปี 2557 เมื�อวนัที� 31 มีนาคม 2557 ณ ที�ทําการ บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) ได้มีพิธีลงนาม
ความร่วมมือด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์ และการตลาดกับบริษัท เทคโนกรีน จํากัด สําหรับสินค้า
นวัตกรรมใหม่ในการขจัดคราบนํ 6ามนั ย่อยสลายได้ในธรรมชาติ เป็นมิตรต่อสิ�งแวดล้อม ในโอกาสนี 6     
ถือเป็นสว่นหนึ�งของการพฒันาธุรกิจให้มีการเติบโตอยา่งยั�งยืน  โดยการสร้างความยั�งยืนของสิ�งแวดล้อม
เข้าสูก่ระบวนการทําธุรกิจอยา่งเป็นรูปธรรม 

 บริษัทได้รับบัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน เลขที� 2109/2557 ลงวันที�          
9 กนัยายน 2557 โดยได้รับการสง่เสริมการลงทนุในกิจการประเภท 7.12 กิจการศนูย์จดัหาจดัซื 6อชิ 6นสว่น
และผลติภณัฑ์ระหวา่งประเทศ (International Procurement Office - IPO)  

ปี 2558 รศ. เชาวลีย์ พงศ์ผาติโรจน์ แจ้งความประสงค์ขอลาออกจากการเป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ     
และกรรมการอิสระของบริษัท ด้วยเหตุผลด้านสขุภาพ โดยคณะกรรมการบริษัทมีมติแต่งตั 6ง คุณธานี    
พฒุิพนัธ์ุพฤทธิ~ เป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ และกรรมการอิสระแทนการลาออก และการแต่งตั 6ง    
มีผลวนัเดียวกนั ในวนัที� 1 มกราคม 2559 

1.3 โครงสร้างการถอืหุ้นของกลุ่มบริษัท   -ไมม่ี- 

1.4 ความสัมพันธ์กับกลุ่มธุรกิจของผู้ถอืหุ้นใหญ่   -ไมม่ี- 
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2. ลักษณะการประกอบธุรกจิ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) เป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถดุิบที�เกี�ยวเนื�องกบัพลาสติกและปิโตรเคมี 

รวมถึงสารเติมแตง่ที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลติภณัฑ์พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ โดยบริษัทเป็นผู้จดัจําหนา่ยสนิค้าให้กบั

บริษัทชั 6นนําทั 6งในด้านกําลงัการผลติและเทคโนโลยีทั 6งภายในประเทศและตา่งประเทศกวา่ 30 บริษัท ซึ�งถือวา่เป็นบริษัทไทย

ที�เป็นตวัแทนจําหน่ายของบริษัทผู้ผลิตเม็ดพลาสติกและเคมีภณัฑ์ที�เกี�ยวเนื�องกับอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีที�มี

สินค้าหลากหลายที�สดุในประเทศไทย (ที�มา: ข้อมลูจากบริษัท) และซพัพลายเออร์ของบริษัทในประเทศไทยสว่นใหญ่เป็น

บริษัทซพัพลายเออร์สินค้าอนัดบัต้นๆ ของประเทศไทยในผลิตภณัฑ์ประเภทนั 6นๆ ในส่วนซพัพลายเออร์ในต่างประเทศก็

เช่นกนัสว่นใหญ่จะเป็นผู้ผลติที�มีขนาดกําลงัการผลติอยูอ่นัดบัต้นๆ ของโลก 

บริษัทมีฐานลกูค้าที�เป็นผู้ประกอบการโรงงานแปรรูปพลาสติก ยาง และอื�นๆ เป็นจํานวนมากกว่า 2,300 ราย 

ครอบคลมุในหลากหลายอุตสาหกรรม อาทิเช่น บรรจุภณัฑ์ในรูปแบบต่างๆ บรรจุภณัฑ์อุตสาหกรรม บรรจุภณัฑ์อาหาร 

รวมถึงบรรจุภณัฑ์สําหรับเครื�องสําอาง และผลิตภัณฑ์ดูแลส่วนบุคคล (Personal Care Product) ชิ 6นส่วนยานยนต์ 

เครื�องใช้ไฟฟา้ ชิ 6นสว่นอตุสาหกรรมอิเลก็ทรอนิกส์ ชิ 6นสว่นเฟอร์นิเจอร์ เครื�องกีฬา เครื�องเขียน และของเด็กเลน่ เป็นต้น 

โครงสร้างรายได้ 

โครงสร้างรายได้ 

2556 2557 2558 

จาํนวนเงนิ ร้อยละ จาํนวนเงนิ ร้อยละ จาํนวนเงนิ ร้อยละ 

(ล้านบาท)  (ล้านบาท)  (ล้านบาท)  

Commodity Polymers 1,405 44 1,937 53 1,915 52 
Specialty and Engineering Polymers 1,737 55 1,692 46 1,707 47 
Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 17 1 18 1 24 1 

รวมรายได้จากการขาย 3,159 100 3,647 100 3,646 100 
รายได้อื�น 13 - l� - 13 - 

รวมรายได้ทั 6งสิ 6น 3,172 100 3,659 100 3,659 100 
อตัราการเติบโตของรายได้ (%) (15%) 15% - 

หมายเหต:ุ  รายได้อื�น หมายถึง รายได้ที�มาจากค่านายหน้ารับจากการติดต่อประสานงานเป็นตัวแทนขายสินค้า              

ให้แก่ซพัพลายเออร์ต่างประเทศ ดอกเบี 6ยรับจากธนาคาร กําไรจากอัตราแลกเปลี�ยนเงินตราต่างประเทศ     

และกําไรจากการขายสนิทรัพย์   
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2.1 ลักษณะของผลิตภณัฑ์และบริการ 

บทบาทของผู้ประกอบธุรกิจตัวแทนจาํหน่าย 

เนื�องจากลกัษณะการจดัจําหน่ายวตัถุดิบของผู้ผลิตอุตสาหกรรมปิโตรเคมีไปถึงลกูค้า ซึ�งมีลกัษณะกระจายอยู่

หลายแห่ง ทําให้บริษัทผู้ผลิตสินค้าในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีขนาดใหญ่สว่นใหญ่ เช่น ExxonMobil Chemical, Eastman 

Chemical, Chi Mei Corporation ไม่นิยมกระจายสินค้าด้วยตนเอง เนื�องจากต้นทนุในการดําเนินงานจะสงู และไม่คุ้มค่า  

ตอ่การดําเนินการ  

ขณะเดียวกันการที�วตัถุดิบในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีมีความหลากหลายสงูมาก ทําให้ผู้ ใช้วัตถุดิบมักต้องการ

วตัถดุิบจากผู้ผลติหลายราย ซึ�งหากผู้ใช้วตัถดุบิสั�งซื 6อสนิค้าจากทางผู้ผลติโดยตรงจะมคีวามยุง่ยากเสยีเวลา และมีคา่ใช้จ่าย

ต่อรายการที�สูงมาก เนื�องจากขาดความประหยัดต่อขนาดรายการระหว่างผู้ผลิตและผู้ ใช้วตัถุดิบในกรณีที�ไม่มีตัวแทน

จําหนา่ย สามารถแสดงได้ดงัแผนภาพดงัตอ่ไปนี 6 

 
 

 
 
 
 
 

ดังนั 6น  ตัวแทนจําหน่ายจึงมีความสําคัญที�จะเ ชื�อมโยงระหว่างผู้ ผลิตกับผู้ แปรรูป โดยช่วยลดต้นทุน                     

ในการจดัจําหนา่ยของผู้ผลติและอํานวยความสะดวกให้กบัผู้ ใช้วตัถดุิบ นอกจากนี 6 ลกัษณะพื 6นฐานของลกูค้าที�กระจายตวั

กบัความหลากหลายของวตัถดุิบ จึงทําให้เกิดชอ่งวา่งที�สามารถเพิ�มมลูคา่จากตวัแทนจําหนา่ยที�มีประสทิธิภาพที�จะรวบรวม

ผลิตภณัฑ์ที�หลากหลายจากผู้ผลิตมากรายไปสู่ผู้ ใช้อย่างทั�วถึง กล่าวได้ว่า ในมุมมองของลกูค้า ผู้ประกอบธุรกิจตวัแทน

จําหนา่ยได้นําความหลากหลายของสินค้า (Economy of Scope) มาให้ ในมมุมองของผู้ผลิต ตวัแทนจําหน่ายได้รวบรวม 

กําลงัซื 6อ (Economy of Scale) มาให้ แผนภาพตอ่ไปแสดงถึงบทบาทและประโยชน์ของตวัแทนจําหนา่ย 

 

  

) 
Suppliers 

Customers 

S1 S2 S3 S4 S5 Sn 

C1 C2 C3 C4 C5 Cn 

แผนภาพแสดงรายการ 

ที�ปราศจากตวัแทนจาํหน่าย 

) 
Suppliers

Customers

S1 S2 S3 S4 S5 Sn 

Global Connections Public Company Limited. 

C1 C2 C3 C4 C5 Cn 

Economy of Scope to Customers 

Economy of Scale to Suppliers 

แผนภาพแสดงรายการ 

ในกรณมีตีวัแทนจาํหน่าย 
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1

ตวัอยา่งข้างต้นเปรียบเทียบให้เห็นได้ชดัเจนยิ�งขึ 6น เช่น ในกรณีสนิค้าอปุโภคบริโภคที�ผู้บริโภคและผู้ผลติสนิค้านิยม

ซื 6อหาและขายสนิค้าผา่นห้างซุปเปอร์สโตร์ขนาดใหญ่ เช่น Tesco Lotus, Makro, และ BigC เป็นต้น  

นอกจากนี 6 เนื�องจากผู้ผลติในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีที�เป็นผู้ผลติระดบัโลก จะแตง่ตั 6งตวัแทนจําหน่ายในประเทศใด

ประเทศหนึ�งเพียง 1-2 ราย ด้วยเหตนีุ 6 จึงเป็นการยากพอสมควรที�คูแ่ขง่ขนัรายใหมจ่ะเข้ามาสูต่ลาด 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จาํกัด (มหาชน) แบ่งธุรกิจ ออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจหลัก คือ 

1. หนว่ยธุรกิจ Commodity Polymers 

2. หนว่ยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers 

3. หนว่ยธุรกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 

แผนผังแสดงการจัดโครงสร้างองค์กรตามหน่วยธุรกิจ  (Business Unit) และหน่วยธุรกิจย่อย (Sub Business Unit) 
สามารถแสดงได้ดังนี ] 

 
 
  
 

 
 
 

 
 

 

2.1.1 หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers 

หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers เป็นหน่วยธุรกิจที�ดแูลสินค้าประเภทวตัถดุิบพื 6นฐานที�มีความเปลี�ยนแปลง

ทางด้านราคาสูง โดยสินค้าประเภทนี 6จะเป็นสินค้าที�มีการซื 6อขายคล่องตัว ทําให้มีปริมาณและมูลค่าการซื 6อขายสูง          

โดยมากกวา่ร้อยละ 49 ของยอดขายในหนว่ยธุรกิจนี 6จะอยูใ่นรูปเครดิตทางการค้าไมเ่กิน 30 วนั            

หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers สามารถแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.1.1 หน่วยธุรกิจย่อยที�  1 (SBU 1.1) Import Commodities ซึ�งจะประกอบด้วย PE, PP, EVA, PET และ     
สินค้าเกรดพิเศษอื�นๆ ที�นําเข้าจากต่างประเทศ 

� หนว่ยธุรกิจนี 6จะดแูลสนิค้าที�เป็น Polyethylene และ Polypropylene ซึ�งเป็นวตัถดุิบสว่นใหญ่ที�ใช้ในอตุสาหกรรม 

บรรจภุณัฑ์ เช่น ถงุพลาสติก ขวด กลอ่งพลาสติก และบรรจภุณัฑ์อื�นๆ โดยจะเป็นวตัถดุิบที�ไมไ่ด้ผลติในประเทศ  
  

GC 

1. Import 

Commodities 

2. Other 

Commodities 

3. 

Polyolefin 

g. หน่วยธุรกิจ 
Commodity Polymers 

h. หน่วยธุรกิจ 
Specialty & Engineering Polymers 

2.  

Industrial 

Product 

1. 

Engineering 

Product 

3. หน่วยธุรกิจ  
Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 

2. Petro 

Chemical 

&Intermedia

te 

1.  

Additive 

3. Bio 

Chemical  

Product 
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2.1.1.2 หน่วยธุรกิจย่อยที� 2 (SBU 1.2) Other Commodities  

� หน่วยธุรกิจนี 6จะดแูลสินค้าที�ผลิตขึ 6นภายในประเทศทกุประเภทที�ไม่ใช่เกรด PE และ PP โดยซพัพลายเออร์หลกั         

ในประเทศคือ บริษัท ไออาร์พีซี โพลีออล จํากดั เป็นสินค้าในกลุม่ของ PU ( Polyurethane) ซึ�งอยู่ในรูปของเหลว 

(Liquid) และต้องมีการนําสารตั 6ง ต้นตั 6งแต่ 2 ตัวขึ 6นไปมาผสมในสูตร โดยสินค้า PU จะจัดอยู่ ในกลุ่ม 

Thermosetting ซึ�งจะไม่สามารถนํามา recycle ได้อีก สามารถนําไปใช้ในอตุสาหกรรมกลุม่รองเท้า เครื�องเย็น     

ตู้แช่ เฟอร์นิเจอร์ และงานก่อสร้าง 

2.1.1.3 หน่วยธุรกิจย่อยที� 3 (SBU 1.3) Polyolefin ซึ�งจะประกอบด้วย PE, PP จากผู้ผลิตในประเทศ 

� หนว่ยธุรกิจนี 6จะดแูลสินค้าที�เป็น Polyethylene และ Polypropylene ซึ�งเป็นวตัถดุิบสว่นใหญ่ที�ใช้ในอตุสาหกรรม  

บรรจุภัณฑ์ เช่น ถุงพลาสติก ขวด กล่องพลาสติก และบรรจุภัณฑ์อื�นๆ โดยจะเป็นวัตถุดิบที�ผลิตในประเทศ       

โดยซัพพลายเออร์หลกัคือ บริษัท พีทีที โพลีเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากัด (PTTPM) ซึ�งเป็นตัวแทนผู้ผลิตสินค้าเกรด 

HDPE, LLDPE, LDPE และกลุม่บริษัทที�เป็นพนัธมิตร ได้แก่ บริษัท ไออาร์พีซี จํากดั (มหาชน) ซึ�งเป็นผู้ผลิตสินค้า

ในกลุม่ HDPE, PP HOMO, PP COPO, และ PP Random และบริษัทเอ็ชเอ็มซี โปลเีมอส์ จํากดั จะมีสนิค้าเฉพาะ 

PP ทั 6ง PP HOMO, PP COPO, และ PP RANDOM โดยหนว่ยธุรกิจยอ่ยนี 6จะเป็นกลุม่ที�มีความผนัผวนในเรื�องของ

ราคาคอ่นข้างสงู ซึ�งยอดขายมากกวา่ร้อยละ 70 ของ BU1 จะอยูใ่นหนว่ยธุรกิจยอ่ยนี 6  

� นอกจากวตัถุดิบพื 6นฐานแล้ว ในกลุม่ผลิตภณัฑ์นี 6ยงัมีวตัถดุิบเกรดพิเศษที�พฒันาขึ 6นสําหรับงานเฉพาะ อาทิเช่น 

LDPE กลุม่ Wire & Cable ที�พฒันาเกรดเฉพาะเพื�อใช้ในอตุสาหกรรมสายไฟ, HDPE กลุม่งานฝา เป็นการพฒันา 

HDPE จากเกรดฉีดปกติให้ตอบสนองความต้องการของตลาดนํ 6าดื�ม ที�มีความต้องการคุณสมบตัิพิเศษในเรื�อง  

การป้องกันกลิ�นเจือปน หรือการทําหน้าที�เป็น Barrier,  LLDPE กลุ่ม ROTO MOLDING ที�พฒันาสําหรับ         

งานอตุสาหกรรมถงัขนาดใหญ่ในอตุสาหกรรมก่อสร้าง, และ LLDPE C6 พฒันาเพื�อเพิ�มความแข็งแรงในการซีลด์ 

และพฒันาในเรื�องลดความหนาของ Film  เป็นต้น 

2.1.2 หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers จะดูแลสินค้าในกลุ่มโพลีเมอร์ที�ไม่ได้ครอบคลุม                 

ในหน่วยธุรกิจ Commodity Polymers ส่วนใหญ่สินค้าเป็นสินค้าที�มีลกัษณะเฉพาะ มีคุณสมบัติแข็งแรง ทนทาน             

ทนความร้อน และสารเคมี เหมาะสาํหรับการใช้งานในอตุสาหกรรมยานยนต์ อิเลก็ทรอนิกส์ และเครื�องใช้ไฟฟา้ เป็นต้น 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers สามารถแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น 2 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.2.1 หน่วยธุรกิจย่อยที� 1 (SBU 2.1)  Engineering Products  

� หนว่ยธุรกิจยอ่ยที� 1 ดแูลสนิค้าประเภทพลาสติกวิศวกรรม และ Styrenic Plastic โดยพลาสติกแตล่ะชนิดในกลุม่นี 6

มีคณุสมบตัิและการใช้งานที�แตกตา่งกนัไป ตวัอยา่งเช่น งานบรรจภุณัฑ์ สว่นตกแตง่เสื 6อผ้า (ไม้แขวนเสื 6อ) ของเลน่ 

ส่วนประกอบรถยนต์ และชิ 6นส่วนอิเล็กทรอนิกส์ เป็นต้น โดยซัพพลายเออร์ที�บริษัทเป็นตัวแทนจําหน่าย              

ในหนว่ยธุรกิจนี 6 ได้แก่  
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1) DuPont Performance Polymers เป็นบริษัทเคมีภณัฑ์ชั 6นนําของโลก ซึ�งมีชื�อเสยีงในด้านนวตักรรมที�ลํ 6าหน้า 

และมีความเป็นมากว่า 200 ปี โดยเฉพาะเม็ดพลาสติกภายใต้ชื�อการค้า Zytel® (Polyamide หรือ Nylon) 

และ Delrin® (Polyacetal หรือ POM) 2 ผลติภณัฑ์นี 6 DuPont เป็นผู้ นําตลาดที�มีกําลงัการผลติสงูอนัดบัต้นๆ 

และมีฐานการผลิตกระจายอยู่ทั�วโลก ทั 6งยุโรป อเมริกา และเอเชีย ซึ�งฐานการผลิตในภูมิภาคเอเชียอยู่ที�

ประเทศสิงคโปร์ จีน ไต้หวัน เกาหลี และญี�ปุ่ น นอกจากนี 6 ยงัมีสินค้าอีกหลายชนิดที�บริษัททําตลาด เช่น  

Zytel HTN® (High Performance Polyamide), CRASTIN® (PBT), HYTREL® (TPC-ET), RYNITE® 

(PET) ซึ�งเป็นวสัดทีุ�ใช้ในการขึ 6นรูปชิ 6นงานพลาสติกในอตุสาหกรรมหลากหลาย บางชนิดทนความร้อนได้    

สงูมากจึงสามารถใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเล็กทรอนิกส์ และงานทดแทนโลหะ          

บางประเภทได้ เป็นต้น  นอกเหนือจากนี 6 ทางดูปองท์ยังมีผลิตภัณฑ์พลาสติกที�ผลิตขึ 6น โดยใช้พืช           

(Bio-Base) ได้แก่ ข้าวโพด เป็นวตัถดุิบตั 6งต้น โดยผ่านกระบวนการสงัเคราะห์ เพื�อให้ได้ผลิตภณัฑ์พลาสติก 

ที�ผลิตมาจากพืช และได้นําพลาสติกกลุม่นี 6มาทําการผสมกบัพลาสติกที�ผลิตจากปิโตรเคมี เพื�อเป็นการลด

การใช้พลาสติกที�ผลติจากปิโตรเคมีลงในสดัสว่นที�แตกต่างกนัไป เพื�อยงัคงคณุสมบตัิของผลิตภณัฑ์ที�ดีตาม

ความต้องการของตลาดอยู่ โดยมีการกําหนดตราสญัลกัษณ์สินค้าที�แตกต่างกันไปตามแต่ละชนิดของ

พลาสติกที�ผลิตได้ เช่น Hytrel® RS Thermoplastic Elastomers, Sorona® EP Thermoplastic Polymers, 

และ Zytel® RS Polyamide Polymers เป็นต้น 

2) Chisso Corporation เป็นบริษัทญี�ปุ่ นซึ�งชํานาญในการผลิตพลาสติกผสม (Compounding Plastic) เช่น 

พลาสติกที�มีการผสมสารหน่วงการติดไฟ (Flame Retardant) ใน Polypropylene (PP), พลาสติกเสริมแรง

ด้วยใยแก้วทั 6งขนาดสั 6นและยาว (PP ผสม Short และ Long Glass Fiber) โดยเฉพาะ PP Long Glass Fiber 

ซึ�งมีคณุสมบตัิเสริมให้ PP มีความแข็งแกร่งและแข็งแรงมากกว่า PP ทั�วไป และสินค้าที�ใช้ทําความสะอาด

ภายในเครื�องจักรที�ใช้ในการผลิตเมื�อต้องการเปลี�ยนสีหรือชนิดของ Polymers โดยมีชื�อทางการค้าว่า           

“Z Clean” ซึ�งเป็นสารทําความสะอาดในกระบอกหลอม (EXTRUDER) ของเครื�องแปรรูปพลาสติก          

โดยจดัจําหนา่ยให้กบัโรงงานพลาสติกขึ 6นรูปทั�วไป 

3) Cabot Plastics ในธุรกิจแม่สี สีดํา (Black Color Masterbatch) และพลาสติกกึ�งนําไฟฟ้า (Conductive 

Polymers) Cabot Plastics มีฐานการผลิตอยู่ในประเทศทางแถบยโุรป จีน และดไูบ ซึ�งเป็นโรงงานที�เริ�ม   

เปิดดําเนินการใหม่ในปี 2554 เป็นบริษัทที�ค้นพบขบวนการผลิต Carbon Black รายแรก และปัจจุบนัยงัคง

เป็นผู้ ผลิตรายใหญ่ที�สดุในโลก ทั 6งนี 6 นอกจากเม็ดสีดํา (Black Color Masterbatch) ที�เป็นสินค้าที�ใช้    

สําหรับเติมแต่งพลาสติกให้มีสีดําแล้ว ยงัมีพลาสติกกึ�งนําไฟฟ้า (Conductive Polymers) Cabot Plastics 

ซึ�งเป็นสนิค้าเฉพาะในอตุสาหกรรมอิเล็กทรอนิกส์ และสินค้าที�ต้องการเพิ�มความปลอดภยัด้านการนําไฟฟ้า 

(Safety Part) มีกลุ่มลกูค้าเฉพาะ มีขนาดของธุรกิจไม่ใหญ่มากนัก แต่ผู้ ที�อยู่ในธุรกิจนี 6จะต้องมีความรู้    

ความเข้าใจเฉพาะสาขานี 6อยา่งลกึซึ 6ง 

4) Chi Mei Corporation ผู้ผลิต ABS รายใหญ่ที�สดุในโลก และเป็นอนัดบั 2 ของโลกสําหรับการผลิต SBR  

และเป็นอันดับ 3 ของโลกสําหรับการผลิต Acrylic Polymers ในปัจจุบันยังได้ขยายการผลิตไปสู ่            

Poly Carbonate (PC) ซึ�งใช้ในงานผลิตแผ่น CD, VCD, Electronics parts, ขวดนม และอื�นๆ นอกจากนี 6   

ยงัได้เพิ�มสินค้าใหม่ๆ อยู่ตลอดเวลา และยงัมีกลุม่สินค้า Syrenic ได้แก่ GPPS, HIPS, SBC, ABS, SAN, 

ASA, SMMA, PMMA, PC, และ BR ซึ�งรวมทั 6งเกรดสนิค้าทั�วไปและเกรดสนิค้าพิเศษตา่งๆ 
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5) Trinseo (เปลี�ยนชื�อมาจาก Styron LLC. เนื�องจากมีการเปลี�ยนแปลงโครงสร้างผู้ ถือหุ้นในปี 2557 และ      

ในอดีตเคยเปลี�ยนชื�อมาจาก Dow Chemical Company “DOW” โดยการเปลี�ยนแปลงผู้ ถือหุ้นครั 6งลา่สดุนี 6 

สง่ผลในเชิงบวก เรื�อง การเพิ�มการลงทุน โดยมีแผนเพิ�มโรงงานผลิตให้มากขึ 6น เพื�อเพิ�มขีดความสามารถ    

ด้านการแข่งขนัสินค้ากลุ่มนี 6ให้มีโอกาสมากขึ 6น และเพื�อตอบสนองลกูค้าดีขึ 6น) Trinseo เป็นบริษัทที�มี

ความสามารถในด้านการตลาดและด้านเทคโนโลยีที�ลํ 6าสมยั เป็นผู้ นําผลิตภณัฑ์เม็ดพลาสติก ลาเท๊กซ์ และ

ยางระดบัโลก โดยมีผลติภณัฑ์ตา่งๆ ที�หลากหลาย และสามารถตอบสนองตรงตามความต้องการของตลาด 

อาทิเช่น MAGNUMTM (ABS), PULSETM (PC,PC/ABS), INSPIRETM (PP SPECIAL COMPOUND), และ 

VELVEXTM (REINFORCED ELASTOMER) ซึ�งเป็นวสัดทีุ�เหมาะสมกบังานขึ 6นรูปชิ 6นงานพลาสติกในกลุม่ของ

อตุสาหกรรมยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟา้ และอิเลก็ทรอนิกส์ เป็นต้น 

6) Denka ผู้ผลิต High Molecular Weight Polystyrene และ SBS ในประเทศญี�ปุ่ น ซึ�งปัจจุบนัได้ขยาย      

กําลงัการผลิต High Molecular Weight Polystyrene และ SBS มาที�ประเทศสิงคโปร์โดยเริ�มการผลิต     

เมื�อปลายปี 2549 คุณสมบัติของสินค้ามีลักษณะเฉพาะตัว และแตกต่างจากผู้ ผลิตรายอื�นๆ อาทิเช่น 

คณุลกัษณะใสพิเศษ  ซึ�งจะคล้ายแก้วมากกว่าสินค้ากลุม่เดียวกนั และสามารถนําไปใช้ปรับปรุงคณุสมบตัิ

ให้แก่กลุม่พลาสติก Polystyrene ได้ 

7) Styrolution หนึ�งในผู้ผลิต SMMA รายแรกๆ ของโลก ซึ�งเป็นผู้ผลิตในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีรายใหญ่ที�สดุ    

ในประเทศแคนาดา ปัจจุบนัได้ย้ายฐานการผลิตไปประเทศสหรัฐอเมริกา โดยใช้ชื�อทางการค้าว่า “NAS” 

ปัจจบุนับริษัทนําเข้าสนิค้าจาก Styrolution เพื�อมาจําหนา่ยในประเทศไทย โดยเป็นสินค้าที�สามารถนําไปใช้

ได้ในหลายกลุ่ม เช่น อุปกรณ์การแพทย์ เครื�องประดับ เครื�องใช้ไฟฟ้า เครื�องแต่งกาย และเครื�องใช้            

ในครัวเรือน เป็นต้น 

8) RTP ผู้ผลิตคอมปาวด์เกรดสินค้าพิเศษเกือบทกุประเภทที�เรียกว่ากลุม่ Super Engineering เช่น PEEK, 

PPS, LCP, Thermal Conductive, และ High Concentrate Long Glass Fiber เป็นต้น โดยเฉพาะ        

กลุม่ Long Glass Fiber ได้ดําเนินการขยายกําลงัการผลิตอย่างต่อเนื�อง เพราะเล็งเห็นถึงอตัราการเติบโต

ของสนิค้าในกลุม่นี 6ในแถบประเทศ ASEAN 

9) Toray ผู้ผลิตจากญี�ปุ่ นที�มีศกัยภาพเป็นอย่างมาก ได้มีการขยายกําลงัการผลิตในหลายกลุม่สินค้า เช่น 

Nylon, PBT, และ PPS ซึ�งเป็นกลุ่มสินค้าที�เล็งเห็นการเจริญเติบโตในอนาคต จึงมอบหมายให้บริษัท        

เป็นผู้ ดูแล ซึ�งเป็นกลุ่มสินค้า Engineering Plastic ที�มีคุณลกัษณะแข็งแกร่ง และปัจจุบันได้นํามาใช้   

ทดแทนโลหะในบาง Application โดยเฉพาะกลุม่อตุสาหกรรมยานยนต์ 

2.1.2.2  หน่วยธุรกิจย่อยที� 2 (SBU 2.2) Industrial Products   

สนิค้าในหนว่ยธุรกิจนี 6แบง่ออกเป็น � กลุม่หลกั คือ 
1. กลุม่ยางสงัเคราะห์ 
2. กลุม่พลาสติกกึ�งยาง หรือ Thermoplastic Elastomers (TPEs, TPO, TPVs) 
3. กลุม่พลาสติกสาํหรับกาวร้อน (Hot Melt Adhesive) และปรับปรุงคณุสมบตัิในยางสงัเคราะห์ 
4. กลุม่พลาสติกใสชนิด Copolyester 
5. กลุม่แร่ตา่งๆ เพื�อใช้สาํหรับปรับปรุงคณุสมบตัิบางประการในพลาสติกและยาง 
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โดยบริษัทมีซพัพลายเออร์หลกัได้แก ่

1) ExxonMobil Chemical เป็นผู้ผลิตปิโตรเลียมและปิโตรเคมีที�ใหญ่ที�สดุในโลก ครอบคลมุสินค้าหลายชนิด 

ได้แก่ 

� Specialty Elastomer - Synthetic Rubber ที�บริษัทดแูล ได้แก่ EPDM และ BUTYL Rubber ซึ�งเป็น

วัตถุดิบที�นําไปผลิตเป็นชิ 6นงานยางที�ใช้ในอุตสาหกรรมก่อสร้าง อุปกรณ์ในเครื�องใช้ไฟฟ้า และ     

ยานยนต์ ปัจจุบนั ExxonMobil เป็นผู้ผลิต EPDM โดยใช้ “Vistalon” เป็น Brand Name และ Butyl 

Rubber โดยเน้นกลุม่ Chloro & Bromo Butyl Rubber ที�มีกําลงัการผลิตใหญ่ที�สดุในโลก อีกทั 6ง      

มีการเพิ�มกําลังการผลิตในอีกหลายประเทศ โดยสินค้าในกลุ่มนี 6จะถูกจําหน่ายไปยังโรงงาน         

คอมปาวด์และโรงงานแปรรูปยางสงัเคราะห์ เช่น ผู้ผลิตยางรถยนต์ โดยธุรกิจนี 6ของ ExxonMobil 

ยงัคงเป็นธุรกิจที�มีอนาคตและมีอตัราการเติบโตสงูอยา่งตอ่เนื�อง 

� Specialty Elastomer - TPV เป็นเม็ดพลาสติกที�มีคณุสมบตัิคล้ายยางสงัเคราะห์คือ ทนสารเคมี   

ทนความร้อนได้ดี ในขณะที�สามารถทําการขึ 6นรูปได้เหมือนพลาสติกทั�วไป ใช้ชื�อทางการค้า 

SANTOPRENETM นิยมนําไปใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า และสินค้าอุปโภค เช่น     

ยางกันฝุ่ นสําหรับรถยนต์ ด้ามจับแปรงสีฟัน เป็นต้น ซึ�งปริมาณความต้องการของสินค้ากลุ่มนี 6         

มีทิศทางการเติบโตอย่างต่อเนื�อง กลุ่ม TPV นี 6ตอบสนองต่อการพฒันาสินค้าในกลุม่อตุสาหกรรม

ยานยนต์เป็นอย่างมาก เนื�องจากนํ 6าหนกัเบา สามารถขึ 6นรูปได้ง่าย สามารถนํากลบัมาใช้ใหม่ได้ 

(Recycle) และอตัราการผลติสงู เป็นต้น  

� Polyolefin Elastomer & Metallocene เป็นพลาสติกที�มีคณุสมบตัิด้านความยืดหยุ่นสงู โดย

พลาสติกกลุ่มนี 6เป็นพลาสติกที�ผลิตโดยใช้เทคโนโลยี Catalyst แบบใหม่ที�เรียกว่า Metallocene 

Technology ทําให้ผลิตสินค้ากลุ่ม Metallocene PE (mPE) โดยมีชื�อทางการค้าว่า EXACTTM, 

EXCEEDTM, ENABLETM และ PP base Elastomer คือ กลุ่มสินค้าภายใต้ชื�อ VISTAMAXXTM       

ซึ�งสามารถนํามาใช้ปรับปรุงคณุสมบตัิของ Polymers ต่างๆ ให้มีความอ่อนนุ่ม เหนียว ทนความเย็น   

ดีขึ 6น เพิ�มความสามารถในการรับแรงกระแทก (Impact Modifier) สินค้าในกลุ่มนี 6ก็ยงัสามารถใช้

ทดแทน EVA และ PVC-Soft ได้ในบาง Application อนัเนื�องมาจากข้อจํากัดในการกีดกัน PVC     

ในสินค้าสง่ออกบางประเภทอีกด้วย นอกจากการนําสินค้ากลุม่นี 6ไปใช้ปรับปรุงคณุสมบตัิด้านต่างๆ 

ดงักลา่วแล้ว ทั 6ง EXACTTM, EXCEEDTM, ENABLETM และ VISTAMAXXTM ยงัสามารถที�จะนําไปใช้

งานด้านบรรจุภัณฑ์ได้อีกด้วย เช่น การนําไปผลิตขึ 6นรูปฟิล์ม โดยใช้พลาสติกกลุ่มนี 6ทั 6งหมด หรือ

แม้กระทั�งจะนําไปผสมกบัพลาสติกกลุม่ PE และ PP เพื�อให้ได้คณุสมบตัิพิเศษตามที�ต้องการได้ 
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� Adhesive Industrial Business / AIB สินค้าในกลุม่นี 6 เป็นวตัถดุิบหลกัที�ใช้ผลิตกาวร้อน (Hot Melt 

Adhesive) ที�ช่วยการยดึติดของงานโดยทําให้กาวละลายด้วยความร้อนแล้วทาลงบนพื 6นผิวที�ต้องการ

จะยดึติดให้อยูใ่นลกัษณะที�ต้องการ สาํหรับกาว Hot melt มกัจะนําไปใช้ในงานประเภท Packaging, 

Book Binder, Pressure Sensitive Adhesive Tape (PSA) หรือเทปกาว รวมถึง สีทาถนน            

ซึ�ง ExxonMobil Chemical เป็นผู้ผลิตรายใหญ่ที�สดุในโลกทั 6ง Hydrocarbon Resin และ EVA 

Copolymer ทั 6งนี 6 ทาง ExxonMobil ได้มีนโยบายการเพิ�มกําลงัการผลิต เพื�อรองรับปริมาณ       

ความต้องการของลูกค้าในแถบ ASEAN ไม่เพียงแต่สินค้าทั 6งสองกลุ่มดังกล่าว ยังมีการเพิ�ม        

กลุ่ม Metallocene Product สําหรับกลุ่มงานกาวด้วย โดยที�บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายผลิตภณัฑ์

ของ ExxonMobil Chemical ในตลาดนี 6แตเ่พียงผู้ เดียวในประเทศไทย 

2) BST Elastomers (BSTE) โรงงานผลิตยางสงัเคราะห์ S-SBR (Solution Polymerization Styrene-

Butadiene Rubber) แห่งแรกในประเทศไทย ที�นิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด มีกําลงัการผลิตระหว่าง   

50,000 - 100,000 ตนัต่อปี S-SBR ถือได้ว่าเป็นยางสงัเคราะห์อีกชนิดหนึ�งที�มีคณุสมบตัิพิเศษ สว่นใหญ่

นํามาใช้ในการผลิตยางล้อรถยนต์และผลิตภัณฑ์ต่างๆ อีกหลากหลายประเภท ปัจจุบันปริมาณ             

ความต้องการยางสงัเคราะห์ S-SBR ทั�วโลกเพิ�มสงูขึ 6นอยา่งตอ่เนื�อง 

3) Eastman Chemical (ในส่วน Transparency Product) Eastman Chemical เดิมเป็นส่วนหนึ�งของ 

Eastman Kodak โดยสินค้ามี � กลุม่หลกั คือ  Copolyester และ Cellulose Polymer โดย Copolyester 

นิยมใช้ในอุตสาหกรรมบรรจุภณัฑ์ โดยเฉพาะอย่างยิ�งกลุ่มเครื�องสําอาง ที�เน้นความใสและรูปลกัษณ์ของ

บรรจภุณัฑ์เป็นพลาสติกที�ได้รับการยอมรับวา่เป็นมิตรกบัสิ�งแวดล้อม เนื�องจากสามารถใช้สญัลกัษณ์รีไซเคิล

เบอร์ 1 ได้เหมือน PET นอกจากนี 6 ยงัสามารถนําไปใช้ในอุตสาหกรรมเครื�องเขียน เครื�องมือช่าง ในขณะที� 

Cellulose Polymer เป็นพลาสติกที�ผลิตมาจากเยื�อไม้ธรรมชาติ (Bio-Base) ตลาดนี 6มีคู่แข่งขนัน้อยราย   

โดย Eastman เป็นผู้ผลติรายหลกัในตลาดโลก นอกจากสินค้าที�เป็นมิตรต่อสิ�งแวดล้อมข้างต้นแล้ว ปัจจุบนั 

Eastman Chemical ยังคงมีการพัฒนาสินค้าอย่างต่อเนื�อง โดยการออกสินค้ากลุ่มใหม่ที�รองรับ           

ความต้องการของตลาดโลก คือ พลาสติกใส (เหมือนแก้ว) ที�ไม่มีสาร BPA (Bis-Phenol A) ในขณะเดียวกนั

จะต้องมีคุณสมบตัิทนความร้อนได้ดีด้วย โดยสินค้าใหม่ของ Eastman Chemical นี 6 ได้ออกสู่ท้องตลาด 

ภายใต้แบรนด์ “Tritan” สําหรับตลาดหลกัที�เริ�มนิยมใช้กนัอย่างแพร่หลาย โดยเฉพาะสินค้าที�คํานึงถึงเรื�อง           

การปลอดสาร BPA (BPA Free) คือ ขวดนมเด็กชนิด BPA-Free ขวดนํ 6าดื�มทั�วไป (สําหรับเด็กและผู้ ใหญ่) 

กลอ่งบรรจอุาหาร และถงับรรจุนํ 6าดื�ม เป็นต้น นอกจากนี 6 ทาง Eastman Chemical ยงัคงเดินหน้าเพิ�มกําลงั

การผลติ Tritan อยา่งตอ่เนื�อง เนื�องจากเป็นตลาดที�มีทิศทางการเติบโตอยา่งตอ่เนื�องใน ASEAN 

4) OCV (Thailand) บริษัทในกลุม่ของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่าง 

Owens Corning Australia PTY (ประเทศออสเตรเลยี) และ Saint Gobain’s Reinforcement) ผู้ผลิตใยแก้ว 

(Fiber Glass) รายใหญ่ที�สดุในโลก มีฐานการผลติในสหรัฐอเมริกา เกาหลใีต้ และขยายกําลงัการผลิตใหม่ที�

ประเทศจีน โดย Fiber Glass ถือเป็นแร่ใยแก้วที�ใช้ในการเพิ�มคุณสมบตัิของพลาสติกหลายประเภท เช่น   

PP, Nylon, PET, PBT, และอื�นๆ ให้มีคณุสมบตัิความแข็งแกร่งมากขึ 6น รวมทั 6งยงัช่วยให้ทนความร้อนดีขึ 6น 

ได้อีกด้วย 
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5) Rio Tinto Mineral จากเดิมที�มีกลุม่สนิค้า Talcum อยู ่แตเ่นื�องจากเกิดการเปลี�ยนแปลงด้านการขายกิจการ

จึงทําให้ Rio Tinto Mineral เหลือเพียงกลุม่สินค้าเพียงกลุม่เดียวคือ กลุม่ Zinc borate สารกลุม่นี 6จดัเป็น   

แร่กลุ่มหนึ�ง ใช้สําหรับปรับปรุงคุณสมบัติพลาสติกในการลดหรือหน่วงการติดไฟและลดการเกิดควัน       

ขณะไหม้ได้ นอกจากนั 6น สามารถนําไปใช้ปรับปรุงคุณสมบัติบางประการของทั 6งพลาสติกและยาง           

โดยตลาดที�เกี�ยวข้องกบัสนิค้ากลุม่นี 6 โดยสว่นใหญ่จะเป็น ตลาด Intermediate ซึ�งครอบคลมุตั 6งแตผู่้ผลติเม็ด

ที�ทําการปรับปรุงคุณสมบตัิบางประการเอง บริษัทที�นําเม็ดพลาสติกมาปรับปรุงเปลี�ยนแปลง เพื�อให้ได้

คณุสมบตัิตรงตามความต้องการในการใช้งาน ได้แก่ Masterbatch producer และ Compounder ถึงแม้ว่า

จะมีการเปลี�ยนแปลงภายในของบริษัท Rio Tinto Mineral ก็ตาม แตใ่นขณะเดียวกนั บริษัทยงัคงเป็นตวัแทน

จําหนา่ยสนิค้าให้กบั Rio Tinto Mineral ในสว่นของ Zinc borate ได้อยา่งตอ่เนื�อง 

6) Imerys Mineral เป็นกลุ่มธุรกิจเหมืองแร่ Talcum ที�เกิดจากการควบรวมกิจการบางส่วนจากบริษัท          

Rio Tinto Mineral โดยบริษัทเป็นเจ้าของเหมืองแร่หลากหลายชนิด แต่ที�สําคญัมากคือเหมืองแร่ Talcum    

ที�ใหญ่ที�สดุในโลก ซึ�งสามารถนําไปใช้ในอุตสาหกรรมยางและพลาสติก โดย Talcum ทําหน้าที�ปรับปรุง

คณุสมบตัิในพลาสติกหลายชนิดและได้หลายด้านด้วยกัน เช่น เพิ�มความแข็งทรงรูป เพิ�มการทนความร้อน 

ช่วยลดการติดกนัของผิวฟิล์ม และช่วยลดระยะเวลาขึ 6นรูปได้ เป็นต้น นอกจากนั 6น ยงัสามารถนําไปปรับปรุง

คุณสมบัติของยางธรรมชาติ และยางสังเคราะห์ได้อีกด้วย เช่น เพื�อป้องกันการซึมผ่านของอากาศ              

ในยางให้ดีขึ 6น และช่วยให้การถอดแบบง่ายขึ 6น เป็นต้น 

7) Timcal Ltd. เป็นกลุม่บริษัทผู้ผลติ Graphite และ Carbon เกรดพิเศษ โดยมีเทคโนโลยีในการผลติ Graphite 

& Carbon เป็นของตนเองโดยเฉพาะและเป็นที�รู้จกักนัทั�วโลก โดย Timcal Ltd. นี 6เป็นสว่นหนึ�งของบริษัท

กลุม่ Imerys Mineral ด้วย ซึ�งสินค้ากลุม่นี 6มีการนํามาใช้สําหรับปรับปรุงคณุสมบตัิได้ทั 6งพลาสติกและยาง 

เพื�อให้คุณสมบัติพลาสติก และยางนั 6นมีคุณสมบัติพิเศษเฉพาะทาง เช่น มีคุณสมบัติกึ� งนําไฟฟ้า 

(Conductive) ทําให้ผิวชิ 6นงานลื�นขึ 6น (Low Friction) และการสง่ผา่นความร้อน (Thermal Conductive)  

8) Thai Synthetic Rubbers Company Limited (TSL) ก่อตั 6งขึ 6นในประเทศไทยปี ค.ศ. 1995 เป็นโรงงานผลิต

ยาง Poly-butadiene โรงงานแรกใน South East Asia ด้วยกําลงัการผลติ 65,000 ตนัตอ่ปี โดยใช้เทคโนโลยี

จาก UBE Industries (UBE) ของประเทศญี�ปุ่ น UBE ได้ชื�อวา่เป็นผู้ผลติรายหลกัของโลก โดยเฉพาะอย่างยิ�ง     

กลุ่ม High-cis poly-butadiene rubber ชนิด cobalt catalyst ซึ�งมีเกรดสินค้าที�หลากหลาย ที�ได้รับ        

การควบคมุคณุภาพด้านตา่งๆ ก่อนสง่ถึงมือลกูค้า รวมทั 6งยงัมีการพฒันาสนิค้าออกมาอย่างต่อเนื�อง เพื�อให้

เหมาะสมตอ่ความต้องการของตลาด เช่น ยางเกรดพิเศษ UBEPOL VCR เป็นต้น 

9) Campine เป็นผู้ผลิตเคมีกลุม่ Antimony มีประวตัิยาวนานกว่า 100 ปี ซึ�งสินค้ากลุม่ Antimony สามารถ

นําไปใช้ในหลายอตุสาหกรรม โดยหนึ�งในสนิค้ากลุม่นี 6 ทําหน้าที�เป็นสารหน่วงการติดไป โดยสามารถใช้งาน

ร่วมกบัสารเคมีกลุม่อื�นที�มีหน้าที�แบบเดียวกนั (Flame Retardant) 

นอกจากนี 6 หน่วยธุรกิจนี 6ยงัดแูลสินค้าอื�นๆ อีกด้วย เช่น Butadiene Rubber, Nanoclay, และ Silica ซึ�งการทํา

ธุรกิจสาํหรับสนิค้าในกลุม่นี 6ยงัสง่ผลให้เกิดความเข้าใจในภาพรวมและความสมัพนัธ์ในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีได้ลกึซึ 6งยิ�งขึ 6น 
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2.1.3 หน่วยธุรกิจ Specialty Chemicals 

หน่วยธุรกิจ Specialty Chemicals จะดแูลสินค้าประเภทสารเติมแต่ง และดแูลสินค้าอื�นๆ ในตลาดอตุสาหกรรม 

ปิโตรเคมี  

หน่วยธุรกิจ  Specialty Chemicals สามารถแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น h หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.3.1 หน่วยธุรกิจย่อยที� 1 (SBU 3.1) สารเติมแต่ง  

สารเติมแต่ง (Additives) สินค้าประเภทสารเติมแต่งนี 6 สามารถจําหน่ายให้กับสายการผลิตของบริษัท                 

ในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีได้ตั 6งแต่ผู้ผลิตเม็ดพลาสติก (เรซิ�น) ผู้ผลิตแม่สีที�เรียกกันว่า Masterbatch และ Compounder    

รวมไปถึงผู้แปรรูปผลิตภณัฑ์พลาสติก โดยสารเติมแต่งนี 6จะใช้ร่วมกับวตัถดุิบของอุตสาหกรรมปิโตรเคมีเพื�อให้สินค้านั 6นๆ     

มีคณุสมบตัิพิเศษตามที�ต้องการ ตวัอยา่งสินค้า ได้แก่ สารป้องกนัการเกิดปฏิกิริยา Oxidation (Antioxidant) ของพลาสติก 

สารปอ้งกนัรังส ีUV (UV Stabilizer) สารปอ้งกนัเชื 6อราและแบคทีเรีย (Antimicrobial agent) สารปอ้งกนัการเกิดไฟฟา้สถิตย์ 

(Antistatic agent) สารช่วยในการก่อผลกึ (Nucleating agent) สารเพิ�มความใส (Clarifying agent) และสารเพิ�มความขาว 

(Optical Brightener) เป็นต้น โดยในการทําการตลาดสินค้าในกลุ่มนี 6 บริษัทไม่ได้ทําหน้าที�เพียงแต่เป็นผู้กระจายสินค้า

เท่านั 6น แต่ยงัทําหน้าที�ทกุขั 6นตอนของการพฒันาตลาด ตั 6งแต่ให้ข้อมลูแนะนํา ร่วมทดลอง จนสามารถสร้างความต้องการ

ของสนิค้าชนิดดงักลา่วขึ 6นได้ ซึ�งทางบริษัทได้ร่วมมือกบัซพัพลายเออร์อยา่งใกล้ชิดในการให้บริการนี 6  

โดยบริษัท มีซพัพลายเออร์ในสว่นของสารเติมแตง่ ได้แก ่

1) AKZONOBEL POLYMER CHEMICAL BV ซึ�งเป็นบริษัทในกลุม่ของกลุม่ AKZO NOBEL จากประเทศ

เนเธอร์แลนด์ โดยที�สินค้าในกลุ่มของ AKZO NOBEL POLYMER CHEMICALS BV เป็นสารเติมแต่ง

ประเภทสารปอ้งกนัไฟฟา้สถิตย์ และสารหลอ่ลื�น เป็นต้น 

2) Milliken Chemical ในส่วนของ Nucleating Agent และ Clarifying Agent เป็นผู้ผลิตสารเติมแต่งที�

ปรับปรุงคุณสมบตัิของ Polyethylene และ Polypropylene ที�ดีที�สดุ มีสินค้าที�เกี�ยวข้องกับอุตสาหกรรม

หลากหลายประเภท เช่น อตุสาหกรรมชุดป้องกนัไฟไหม้ อตุสาหกรรมพรม เป็นต้น โดยบริษัทใหญ่ตั 6งอยู่ที�

ประเทศสหรัฐอเมริกา และเป็นบริษัทที�เคยได้รับการยกย่องให้เป็นบริษัทนายจ้างที�ดีติดอนัดบัแรกที�ดีที�สดุ

ของประเทศสหรัฐอเมริกาจาก FORTUNE magazine’s “Best Companies to Work For” ระหวา่ง 2551 ถึง 

2552 (ที�มา : Milliken website) และแผนกสารเคมีดงักลา่วสนบัสนนุลกูค้าทั�วโลก จากการวิจยัและพฒันา 

(R&D) ตั 6งแต่ระดบัห้องปฏิบตัิการไปยงัขั 6นการผลิตจริง ทีม Milliken Chemical ทั�วโลกพร้อมที�จะช่วยให้

ลูกค้าออกแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ และปรับปรุงผลิตภัณฑ์ที�มีอยู่  ซึ�งสร้างโอกาสที�จะเติบโตในตลาดใหม ่      

โดยการประยกุต์ใช้ 

นอกจากนี 6 บริษัทยงัคงคดัสรรสินค้าจากแหลง่ต่างๆ ภายนอกประเทศที�เป็นที�เชื�อถือได้ เพื�อรองรับความต้องการ

ของลกูค้าด้วยแล้วแตก่รณี 
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2.1.3.2 หน่วยธุรกิจย่อยที� 2 (SBU 3.2) ตลาดอุตสาหกรรมปิโตรเคมีและ Intermediate  

หนว่ยธุรกิจนี 6จะตา่งจากหนว่ยธุรกิจยอ่ยอื�น โดยหน่วยธุรกิจนี 6จะกําหนดขอบเขตของตลาดแล้วจึงพิจารณาสินค้า  

ที�มีศกัยภาพ ต่างจากหน่วยธุรกิจอื�นที�พิจารณาตวัสินค้าเป็นหลกั โดยหน่วยธุรกิจนี 6แบ่งตลาดเป็น 2 สว่นคือ อตุสาหกรรม 

ปิโตรเคมีขั 6นต้น ซึ�งครอบคลมุตั 6งแต่โรงกลั�นนํ 6ามนั โรงผลิตเอทิลีน ก๊าซปิโตรเลียมเหลว (LPG) และอตุสาหกรรมปิโตรเคมี  

ขั 6นกลาง (Intermediate) ซึ�งครอบคลมุผู้ผลิตเม็ดพลาสติก และกาว (เรซิ�น) ซึ�งผลิตสารตั 6งต้นที�เป็นองค์ประกอบหลกัของ

กลุม่ Downstream  

โดยซพัพลายเออร์หลกัของสินค้าในกลุม่นี 6คือ Chevron Phillips Chemical ซึ�งมีสินค้าหลกัเป็นสารประกอบ

ประเภท Mercaptan ได้แก่ 

- Tert-Dodecyl Mercaptan (TDM) เป็น Molecular Weight Modifier สาํหรับผลติ SBR, ABS, และ NR Latex 

- N-Dodecyl Mercaptan (NDDM)  เป็น Molecular Weight Modifier สําหรับผลิต Adhesive ชนิด Acrylic 

     Resins, BR, และ PS 

- N-Octyl Mercaptan (NOM)  เป็น Molecular Weight Modifier สาํหรับผลติ PMMA 

- Ethyl Mercaptan (EM)  เป็นสารเติมกลิ�นในก๊าซปิโตรเลยีมเหลว (LPG) 

- Dimethyl Disulfide (DMDS) เป็นสาร Anti-Coking ในโรงงาน Cracker และเป็นสารสําหรับการทํา    

     Pre-Sulfiding ใน Aromatic plant  

- Sulfolane W   เป็น solvent extractor for BTX unit 

- 2-Mercaptaethanol (BME)  เป็น modifier สาํหรับ Acrylic Resin และเป็น Stabilizers  

     สาํหรับ Specialty PVC และเป็นหนึ�งในวตัถดุิบของการผลติสาร  

     Corrosive Inhibition 

- Reference fuel    ประกอบด้วย 

� PRF-Isooctain, PRF-Octane Blends No. 80, PRF-N-Heptane, และ Toluene Reference Fuel ใช้สาํหรับ

การวดัคา่ออกเทนในนํ 6ามนัเบนซิน 

� Diesel Reference Fuel T and U ใช้สาํหรับการวดัคา่ซีเทนในนํ 6ามนัเบนซิน 
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2.1.3.3  หน่วยย่อยธุรกิจที� 3 (SBU 3.3) BioChemical - Micronice Products 

ผลิตภัณฑ์ในกลุ่ม Biochemical นี 6 ครอบคลุมการใช้งานกับทุกกลุ่มอุตสาหกรรม ลดการใช้เคมีสงัเคราะห์         

ลดของเสยีออกจากอตุสาหกรรม คืนความสมดลุให้สิ�งแวดล้อม ทั 6งประโยชน์ยงัครอบคลมุในหลายๆ ด้าน  ดงัตอ่ไปนี 6 

- เป็นมิตร และปลอดภยั กบัผู้ใช้งาน 

- ช่วยคงประสทิธิภาพของเครื�องจกัร และง่ายตอ่การบํารุงรักษา 

- ช่วยลดปัญหาการสญูเสยีพลงังานสว่นเกิน  

- ง่ายตอ่การแยกนํ 6ามนั ของเสยี ก่อนปลอ่ยนํ 6าทิ 6งซึ�งไมทํ่าลายจลุนิทรีย์ในบอ่บําบดั  

- ลดภาระตอ่ระบบบําบดั จลุนิทรีย์ทํางานได้เต็มประสทิธิภาพ 

- ลดการใช้นํ 6า โดยนํานํ 6ากลบัมาใช้ใหม ่ภายใต้การจดัการที�ถกูต้อง 

MICRO-NICE® เป็นชื�อที�ตั 6งขึ 6นเพื�อใช้เรียก สารสกัดจากธรรมชาติ (Phytochemical) ของประเทศไทย   

(Botanical Extract from Locally Plant) มีคุณสมบตัิจากธรรมชาติ เช่น ช่วยลดแรงตึงผิวและสลายกลิ�นเน่าเสีย              

โดยที�สาร MICRO-NICE® นี 6 สามารถยอ่ยสลายในธรรมชาติได้ไมน้่อยกวา่ร้อยละ 90 ภายใน 9 วนั 

การทํางานของ MICRO-NICE® มี 4 ขั 6นตอน 

1) แทรก คือ ผลติภณัฑ์จะแทรกเข้าไปภายในระหว่างพื 6นผิวที�ต้องการทําความสะอาดกบัสิ�งสกปรกต่างๆ เช่น 

คราบนํ 6ามนั คราบไขมนั และคราบโปรตีน เป็นต้น 

2) ลดแรงตึงผิว คือ การลดแรงตึงผิวของสิ�งสกปรก ทําให้สิ�งสกปรกหลดุออกจากกนั และหลดุออกจากพื 6นผิว 

คงเหลอืไว้ซึ�งความสะอาดของพื 6นผิวที�เป็นอยู ่โดยไมม่ีผลกระทบกบัพื 6นผิว 

3) ชะล้าง คือ MICRO-NICE® เป็นสตูรนํ 6า จึงสามารถชะล้างสิ�งสกปรกหลดุออกได้โดยง่ายและรวดเร็ว เพียง  

ใช้นํ 6าสะอาดเทา่นั 6น 

4) การสลายกลิ�น คือ MICRO-NICE® จะมีคุณสมบัติในการสลายกลิ�น (De-Oder) ที�เกิดจากการเน่า          

ในธรรมชาติ 

ผลติภณัฑ์ Micronice® แบง่ได้ 3 กลุม่ใหญ่ๆ ตามประเภทการใช้งาน 
1) กลุ่มระบบทาํความเยน็ ความร้อน 

� Micronice® D-5 GC สําหรับจัดการตะกรันแข็ง และป้องกันการเกิดตะกรันแข็ง และสนิมใหม ่      

ในสว่นของ Cooling Tower และ Chiller 

� Micronice® Flushing สาํหรับขจดัตะกรัน และสนิมเก่า ในสว่นของ Roller, Oil Cooler, และ Mold 

� Micronice® Bio AHU สําหรับขจดัเมือก ฝุ่ น ละอองนํ 6ามนั ในสว่นของ Coil ร้อนและเย็นของ AHU, 

Chiller, และ Industrial Air Conditioner 
2) กลุ่มทาํความสะอาด คราบนํ ]ามัน สนิม และสิ�งสกปรกบนพื ]นผิว  

� Micronice® Engine Cleaner ผลิตภณัฑ์พร้อมใช้ เหมาะกับทุกสภาพพื 6นผิว ขจัดคราบนํ 6ามัน          

คราบสกปรกทั�วไปได้ทั 6งแมพิ่มพ์ (mold) เครื�องจกัร และพื 6นโรงงาน 

� Micronice® Bio3Mex ผลติภณัฑ์เข้มข้น สาํหรับผสมเพื�อให้เหมาะกบัความหนกัเบาของคราบนํ 6ามนั 

และคราบสกปรก เหมาะกบัทกุสภาพพื 6นผิว ยกเว้น เหลก็ 
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� Micronice® Bio3Mex - RP2 และ Bio3Mex - RP4 ผลิตภณัฑ์เข้มข้น สําหรับผสมเพื�อให้เหมาะกบั

ความหนกัเบาของคราบนํ 6ามนั และคราบสกปรกที�หนกัและเหนียว เหมาะกบัทกุสภาพพื 6นผิว ยกเว้น 

อลมูิเนียม 
3) กลุ่มทาํความสะอาดในครัวเรือน อาคารสาํนักงาน โรงอาหาร และสายการผลิตอาหาร 

� Micronice® Bio Clean&Clear ผลิตภณัฑ์ล้างภาชนะ และสายการผลิตอาหารไม่ทิ 6งสารตกค้าง        

ขจดักลิ�นคาว ไมล่ะลายนํ 6ามนัลงในนํ 6า ไมเ่กิดก้อนไขมนัอดุตนัในทอ่ระบายนํ 6า และเกิดกลิ�นเหม็น 

� Micronice® Bio Clean ผลิตภณัฑ์ทําความสะอาดพื 6น ผนงั สขุภณัฑ์ในห้องนํ 6า ห้องครัว ลดปัญหา

ตะกรัน คราบไขสบู่เกาะฝั�งแน่น ไม่มีกลิ�นฉุนขณะใช้งาน ปลอดภยักับผู้ ใช้งานและกับผิวสขุภณัฑ์  

และไมทํ่าลายจลุนิทรีย์ในบอ่บําบดั 

� Micronice® Bio Hand Wash ผลติภณัฑ์ทําความสะอาดมือ ขจดัความมนั และกลิ�นคาว 

� Micronice® Bio Hand Clean ผลิตภณัฑ์ทําความสะอาดมือเข้มข้น สําหรับขจดันํ 6ามนั เหมาะ      

สาํหรับสว่นงานซอ่มบํารุง 

� Micronice® Bio Deodorizer ผลิตภณัฑ์สลายกลิ�นไม่พึงประสงค์ สําหรับในรถยนต์ ห้องประชุม 

คอนโด และร้านอาหาร 

ตารางแสดงตัวอย่างรายชื�อผลิตภณัฑ์และลักษณะการนําไปใช้งาน 

อักษรย่อ คําเตม็ ตัวอย่างลักษณะการนําไปใช้งาน 
PP POLYPROPYLENE ถงุร้อน กระสอบ เครื�องใช้ในครัวเรือน เครื�องใช้ไฟฟ้า ชิ 6นส่วนในรถยนต์    

หลอดกาแฟ ลงัอตุสาหกรรม และเปลือกแบตเตอรี�รถยนต์  

PE POLYETHYLENE (HDPE/LLDPE/LDPE/MDPE) ถงุพลาสตกิ ฟิล์มหด บรรจภุณัฑ์ประเภทตา่งๆ และขวด 
HDPE HIGH DENSITY POLYETHYLENE เชือก แหอวน ขวดบรรจภุณัฑ์ พาเลท ถงุหหูิ 6ว ถงั และลงัอตุสาหกรรม 
LLDPE LINEAR LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุณัฑ์ชนิดอ่อน เช่น ถงุอตุสาหกรรม และเครื�องใช้ในครัวเรือน 

MDPE MEDIUM DENSITY POLYETHYLENE ถงั และงานฉีดประเภทตา่งๆ 
LDPE LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุณัฑ์ชนิดอ่อน เช่น บรรจภุณัฑ์อาหาร ถงุซปิ ฟิล์มหด และ bubble film 
PVC POLYVINYL CHLORIDE ขวดแชมพ ูรองเท้า หนงัเทียม ชิ 6นส่วนงานอตุสาหกรรมประเภทตา่งๆ ทอ่นํ 6า

ชนิดแข็งและอ่อน และสายไฟ 
PET POLYETHYLENE TEREPTHALATE ขวดนํ 6าดื�ม บรรจภุณัฑ์เครื�องสําอาง และบรรจภุณัฑ์แบบแผ่น 

TPC-ET THERMOPLASTIC POLYETHER ESTER 
ELASTOMER 

ชิ 6นส่วนรองเท้ากีฬา และชิ 6นส่วนเครื�องกล 

PCT POLYCYCLOHEXAMETHYLENE 
TEREPTHALATE 

ชิ 6นส่วนอิเล็กทรอนิกส์ 

EPDM ETHYLENE PROPYLENE DIENE MONOMER ชิ 6นส่วนยานยนต์  

BUTYL BUTYL RUBBER ชิ 6นส่วนยานยนต์ และยางรถยนต์ 
GPPS GENERAL PURPOSE POLYSTYRENE เครื�องใช้ในครัวเรือน และบรรจภุณัฑ์ใช้แล้วทิ 6ง 
HIPS HIGH IMPACT POLYSTYRENE เครื�องใช้ไฟฟ้า 

SAN STYRENE ACRYLONITRILE บรรจภุณัฑ์ เครื�องสําอาง และไฟแช็ค 
ABS ACRYLONITRILE BUTADIENE STYRENE ชิ 6นส่วนยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเล็กทรอนิกส์ ของเล่นเดก็ และหมวกกนัน็อค 
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อักษรย่อ คําเตม็ ตัวอย่างลักษณะการนําไปใช้งาน 
TABS TRANSPARENT ABS ชิ 6นส่วนยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเล็กทรอนิกส์ และของเล่นเดก็ที�มีลกัษณะ

โปร่งแสง 
SBS STYRENE BUTADIENE STYRENE ไม้แขวนเสื 6อ และแก้วกาแฟชนิดใส 

SMMA STYRENE METHYLMATHACRYLATE เครื�องครัว และรองเท้าแฟชั�น 
PMMA ACRYLIC POLYMER ไฟท้ายรถยนต์ และเครื�องใช้ไฟฟ้า 

PPS POLYPHENYLENE SULFIDE อะไหล่ชิ 6นส่วนรถยนต์ และอิเล็คทรอนิคส์ 

HMPS HIGH MOLECULAR WEIGHT POLYSTYRENE เครื�องครัว 

โครงสร้างบริษัท และบริษัทในเครือ ณ วันที� 31 ธันวาคม 2558   -บริษัทไมม่ีบริษัทยอ่ยและบริษัทร่วม- 

2.2 การตลาดและการแข่งขัน 

2.2.1 กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย การจาํหน่าย และช่องทางการจาํหน่าย 

2.2.1.1 ลักษณะลูกค้าและกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของบริษัท 

ลกูค้าของบริษัทที�ซื 6อขายในปี 2558 มีทั 6งหมดมากกว่า 1,000 ราย โดยเป็นลูกค้าหลกัที�ค้าขายกันเป็นประจํา

มากกว่าร้อยละ 70 โดยลกูค้าของบริษัทสว่นใหญ่เป็นลกูค้าที�มีสดัสว่นการซื 6อขายแต่ละรายไม่เกินร้อยละ 5 ของยอดขาย

รวมของบริษัท และมลูค่าการซื 6อขายลกูค้ารายใหญ่ 10 รายแรกของบริษัทมีสดัสว่นประมาณร้อยละ 15 ของยอดขายรวม

บริษัท 

โดยบริษัทสามารถแบง่กลุม่ลกูค้าได้เป็น 3 กลุม่หลกั คือ  

1) ผู้แปรรูป (converter) เป็นผู้ ผลิตซึ�งนําเม็ดพลาสติกและวตัถุดิบอื�นๆ ที�สั�งซื 6อจากบริษัทมาแปรรูปเป็นสินค้า

สําเร็จรูปที�ใช้ในอตุสาหกรรมต่างๆ ได้แก่ อตุสาหกรรมบรรจุภณัฑ์ ยานยนต์ อิเล็กทรอนิกส์ เครื�องใช้ในครัวเรือน 

เครื�องใช้ไฟฟ้า บรรจุภณัฑ์เครื�องสําอาง ก่อสร้าง และเกษตร เป็นต้น ลกูค้ากลุ่มผู้ แปรรูปนี 6เป็นลกูค้าหลกัของ

บริษัท โดยยอดขายรวมของลูกค้ากลุ่มนี 6คิดเป็นประมาณมากกว่าร้อยละ 88 ของยอดขายทั 6งหมดของบริษัท 

ตวัอย่างของบริษัทลกูค้าในกลุม่ผู้ แปรรูปนี 6ที�เป็นที�รู้จกัแต่ไม่ได้เป็นลกูค้ารายใหญ่ของบริษัท ได้แก่ บมจ. ศรีไทย

ซุปเปอร์แวร์ บมจ. ที.กรุงไทยอตุสาหกรรม บมจ. ยเูนี�ยนพลาสติก กลุม่บริษัทไทยซมัมิท บมจ. พลาสติกและหีบห่อ

ไทย จํากดั บมจ. อาปิโก้พลาสติก และบมจ.ปัญจวฒันาพลาสติก เป็นต้น 

2) ผู้ค้าที� เป็นพันธมิตรทางธุรกิจ (Trade partner) เป็นผู้ ค้าที�เป็นพนัธมิตรกบับริษัทโดยจะรับสินค้าของบริษัทไป

ขายต่ออีกทอดหนึ�ง และในบางกรณีพนัธมิตรกลุม่นี 6จะแนะนําลกูค้ามาให้บริษัท เนื�องจากบริษัทมีวตัถุดิบที�ครบ

วงจร จึงเป็นการเกื 6อกลูกนัระหวา่งผู้ ค้ากบับริษัท ผู้ ค้าในกลุม่นี 6มียอดขายประมาณร้อยละ 5 ของยอดขายทั 6งหมด

ของบริษัท 

3) บริษัทประเภท Compounder ซึ�งเป็นผู้ผสมสีผสมวตัถดุิบชนิดต่างๆ เข้าด้วยกนัเพื�อให้ได้วตัถดุิบที�ตอบสนอง

ความต้องการลกูค้าได้ดียิ�งขึ 6น บริษัทขายสินค้าให้บริษัทประเภท Compounder และยงัเป็นพนัธมิตรกับบริษัท 

เพื�อการวิจัยและพัฒนาผลิตภณัฑ์ใหม่ๆ ยอดขายจากบริษัทในกลุ่มนี 6คิดเป็นประมาณร้อยละ 7 ของยอดขาย

ทั 6งหมดของบริษัท 
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กลุม่ลกูค้าเป้าหมายหลกัของบริษัทคือ บริษัทชั 6นนําในอตุสาหกรรมนั 6นๆ และมุ่งเน้นลกูค้าที�มีฐานะการเงินดี คือ    

มีระดบัความน่าเชื�อถือที�บริษัทจดักลุม่อยู่ในระดบั A จนถึง C+ บริษัทจะขายสินค้าให้ลกูค้าระดบัตํ�ากว่า C+ ก็ต่อเมื�อ   

ได้รับพิจารณาอนมุตัิเป็นกรณีพิเศษเท่านั 6น และจะอนมุตัิในวงเงินที�จํากดั โดยในปี 2558 บริษัทขยายกลุม่ลกูค้าเป้าหมาย        

ไปยงักลุม่ C+ เพิ�มมากขึ 6นกวา่ปีก่อน แตใ่นขณะเดียวกนั บริษัทยงัคงเล็งเห็นความสําคญัเรื�อง การป้องกนัความเสี�ยง และ

ได้ทําประกันคุ้ มครองความเสียหายของลูกหนี 6การค้ากับบริษัทประกันภัยอย่างต่อเนื�องตั 6งแต่ปี 2548 เป็นต้นมา              

โดยจะคุ้มครองสาํหรับหนี 6เสยีของลกูค้าของบริษัทที�อยูใ่นเงื�อนไขการประกนัภยั 

2.2.1.2 ช่องทางการจัดจาํหน่าย 

ช่องทางการจดัจําหนา่ยหลกัของบริษัทจะเป็นการจดัจําหนา่ยโดยตรงไปที�ลกูค้าโดยจะมีพนกังานขายที�ดแูลแต่ละ

หน่วยธุรกิจเป็นคนดูแล นอกจากนี 6 ยงัมีการเป็นพนัธมิตรกับผู้ ค้าพลาสติกรายอื�น ซึ�งเป็นตัวแทนจําหน่ายเม็ดพลาสติก

เช่นกัน โดยหากสินค้าชนิดใดที�พนัธมิตรไม่มีก็จะแนะนํามาที�บริษัท เนื�องจากบริษัทถือได้ว่าเป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถุดิบ

ทางด้านพลาสติกและปิโตรเคมีที�มีความหลากหลายของสนิค้ามากที�สดุ รวมถึงพนกังานขายสว่นใหญ่ของบริษัทจบมาทาง

สายเคมีหรือโพลิเมอร์ ทําให้สามารถให้ข้อมูลและบริการที�ครบถ้วน บริษัทเป็นพนัธมิตรกับกลุ่ม Compounder ซึ�งเป็น        

ผู้ผสมสี ผสมวตัถดุิบชนิดต่างๆ ซึ�งการเป็นพนัธมิตรกบักลุม่ Compounder นี 6 บริษัทจะมีการแลกเปลี�ยนข้อมลูและเข้าทํา

การวิจยัร่วมกบับริษัท Compounder ทําให้สามารถพฒันาสนิค้าใหมที่�ตอบสนองความต้องการลกูค้าได้ดียิ�งขึ 6น  

2.2.1.3 ที�ตั ]งคลังสินค้า 

ทําเลที�ตั 6งของบริษัทนบัเป็นทําเลยุทธศาสตร์ซึ�งเป็นจุดเด่นที�สําคญัประการหนึ�งที�สนบัสนุนให้การจัดส่งเป็นไป

อยา่งมีประสทิธิภาพ ด้วยเหตผุลที�สาํคญั 3 ประการ คือ 

� ประการแรก ลกูค้าขนาดใหญ่จํานวนมากรวมถึงลกูค้าที�ผลติชิ 6นสว่นยานยนต์ และบรรจุภณัฑ์พลาสติกมีโรงงาน

ในแถบสมุทรปราการ และต่อเนื�องไปชายฝั�งทะเลตะวันออก คลังสินค้าของบริษัทซึ�งอยู่ติดถนนกิ�งแก้ว              

บางนา-ตราด กม.12 จึงเป็นจุดกระจายสินค้าที�ใกล้กบัลกูค้าสําคญัเหลา่นี 6 ทําให้การจดัสง่เป็นไปได้อย่างรวดเร็ว

ฉบัไว และประหยดัต้นทนุในการขนสง่เป็นอยา่งมาก 

� ประการที�สอง ที�ตั 6งของคลงัสนิค้าของบริษัทเป็นจดุซึ�งอยูใ่นโซนนอกวงแหวน ซึ�งมิได้ถกูจํากดัเวลาเดินรถบรรทกุ

ขนาดใหญ่เหมือนกับโซนด้านใน ทําให้บริษัทสามารถใช้กําลังการจัดส่งทั 6งกําลังคน กําลังรถได้อย่างเต็ม

ประสทิธิภาพในกรณีการสง่มอบให้กบัลกูค้าที�อยูพื่ 6นที�โซนนอกวงแหวนด้วยกนั 

� ประการที�สาม ที�ตั 6งของคลงัสินค้าของบริษัทเป็นจุดที�มีความสะดวกรวดเร็ว และประหยัดค่าใช้จ่ายทั 6งในแง่    

ของเวลาและคา่ขนสง่ ในการขนสนิค้าจากผู้ผลติในประเทศที�ตั 6งโรงงานอยูที่�นิคมอตุสาหกรรม  มาบตาพดุ จงัหวดั

ระยองทั 6งสิ 6น รวมถึงสินค้าที�นําเข้าจากต่างประเทศผ่านทางท่าเรือนํ 6าลึกแหลมฉบัง และอยู่ใกล้กับลานสินค้า

ลาดกระบงั ซึ�งทําให้บริษัทสามารถเลือกจุดในการนําเข้าสินค้าให้เหมาะสมและควบคมุค่าใช้จ่ายในการขนสง่กบั

การขาย และการสง่มอบสนิค้าโดยตรงให้กบัลกูค้าได้อยา่งมีประสทิธิผล 
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2.2.2 สภาพการแข่งขัน 

2.2.2.1 แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรม และสภาพการแข่งขันในอนาคต 

เนื�องจากบริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด (มหาชน) เป็นบริษัทตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบของผู้ ผลิตใน

อตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีเป็นหลกั ดงันั 6น ยอดขายของบริษัทจะมีความเกี�ยวโยงกบัอตุสาหกรรมพลาสติกและ 

ปิโตรเคมีโดยตรง ข้อมูลจากสํานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม (www.oie.go.th.) ณ วนัที� 4 มกราคม 2559 ได้สรุปภาวะ

อตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมี ดงันี 6 

1) อุตสาหกรรมผลิตภณัฑ์พลาสติก  

� ภาพรวมผลิตภัณฑ์พลาสติก อุตสาหกรรมพลาสติกในช่วง 10 เดือน (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 การส่งออก

ผลิตภัณฑ์พลาสติกลดลงร้อยละ 4.37 เมื�อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน เนื�องจากการส่งออกไปยัง    

ตลาดหลกั ได้แก่ สหรัฐอเมริกา ญี�ปุ่ น และกลุม่ประเทศ CLMV ชะลอตวั บวกกบัราคาสินค้าที�ลดลงตาม

ทิศทางราคานํ 6ามันในตลาดโลก ส่งผลให้ปริมาณการผลิตสินค้าพลาสติกไม่เพิ�มขึ 6น ส่วนการนําเข้าของ

ผลิตภัณฑ์พลาสติกเพิ�มขึ 6นร้อยละ 4.04 ตามประเภทผลิตภัณฑ์ที�เป็นปัจจัยการผลิตของอุตสาหกรรม

ก่อสร้างและภาคเกษตร ได้แก่ พลาสติกปพืู 6น หลอด และทอ่ 

� การตลาดและการจาํหน่าย 

- การส่งออก ในช่วง 10 เดือน (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 ปริมาณการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติก       

(3916-3926) เทา่กบั 1,085,942 ตนั ลดลงร้อยละ 4.37 เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน สินค้าที�

มีการสง่ออกลดลงที�สําคญั ได้แก่ ใยยาวเดี�ยว พลาสติกปูพื 6น และของที�ใช้ลําเลียงหรือบรรจุสินค้า 

โดยลดลงร้อยละ 64.58, 19.20, และ 7.76 ตามลําดบั เมื�อเทียบกบัปีก่อน โดยภาพรวมประเทศไทย 

มีการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติกส่วนใหญ่ไปยังประเทศญี�ปุ่ น สหรัฐอเมริกา ออสเตรเลีย และ

มาเลเซีย คิดเป็นร้อยละ 18.28, 9.44, 6.72, และ 6.68 ตามลาํดบั 

- การนําเข้า ในช่วง 10 เดือน (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 ปริมาณการนําเข้าผลิตภัณฑ์พลาสติก         

(3916-3926) เท่ากับ 622,279 ตัน เพิ�มขึ 6นร้อยละ 4.04 เมื�อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน         

โดยสินค้าที�มีการนําเข้าเพิ�มขึ 6นที�สําคัญ ได้แก่ พลาสติกปูพื 6น หลอดหรือท่อ และใยยาวเดี�ยว         

โดยเพิ�มขึ 6นร้อยละ 24.50, 13.43, และ 10.58 ตามลําดบั โดยภาพรวมประเทศไทยนําเข้าผลิตภณัฑ์

พลาสติกส่วนใหญ่มาจากประเทศจีน ญี�ปุ่ น มาเลเซีย และสหรัฐอเมริกา คิดเป็นร้อยละ 27.33, 

24.73, 8.17, และ 6.04 ตามลาํดบั 
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ตารางแสดงปริมาณการนําเข้าและส่งออกผลติภณัฑ์พลาสติกระหว่างปี 2556-2558 

2556 2557 2558*

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 ม.ค. - ต.ค.

ปริมาณการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติก (หน่วย: ตัน)

รวม 1,057,834.00 1,133,414.02 276,016.94 276,274.11 307,169.01 273,953.96 260,350.00 273,318.00 281,097.00 904,952.00 1,085,942.00

YOY (%) 6.57 7.14 10.85 8.82 9.79 (0.45) (5.67) (0.97) (8.48) (5.41) (4.37)

QoQ (%) N/A N/A 0.29 0.09 11.18 (10.81) (4.96) 4.98 2.84 - -

ปริมาณการนําเข้าผลิตภัณฑ์พลาสติก (หน่วย: ตัน)

รวม 553,017.10 597,119.07 140,498.76 148,257.31 152,092.94 156,270.06 152,193.00 158,931.00 155,491.00 518,566.00 622,279.00

YOY (%) 2.13 7.97 5.96 6.38 6.90 12.58 8.32 13.11 2.23 4.67 4.04

QoQ (%) N/A N/A 1.22 5.52 2.59 2.74 (2.60) 4.42 (2.16) - -

ที�มา: Global Trade Atlas และศูนย์วิเคราะห์ข้อมลูเชิงลึกอุตสาหกรรมพลาสติก (PIU) สํานกังานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม

         *ประมาณการโดยสํานกังานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม

2557 2558

 
� สรุปภาวะเศรษฐกิจอุตสาหกรรมพลาสติกและแนวโน้ม  

- สรุปภาวะเศรษฐกิจอุตสาหกรรมพลาสติกปี 2558  
การส่งออก มีปริมาณการส่งออกผลิตภณัฑ์พลาสติก (3916-3926) เท่ากับ 1,085,942 ตนั ลดลง  

ร้อยละ 4.37 เมื�อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน สินค้าที�มีการส่งออกลดลง ได้แก่ ใยยาวเดี�ยว 

พลาสติกปพืู 6น และของที�ใช้ลําเลียงหรือบรรจุสินค้า โดยลดลงร้อยละ 148.42, 19.27, และ 6.49 

ตามลาํดบั เมื�อเทียบกบัปีก่อน  

การนําเข้า มีปริมาณการนําเข้าผลิตภณัฑ์พลาสติก (3916-3926) เท่ากับ 622,279 ตนั เพิ�มขึ 6น     

ร้อยละ 4.04 เมื�อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยสินค้าที�มีการนําเข้าเพิ�มขึ 6น ได้แก่ พลาสติก     

ปพืู 6น เครื�องประกอบของอาคาร หลอดหรือท่อ และใยยาวเดี�ยว โดยเพิ�มขึ 6นร้อยละ 21.15, 19.70, 

12.83, และ 10.73 ตามลาํดบั 

- แนวโน้มปี 2559 คาดวา่เศรษฐกิจไทยนา่จะมีแนวโน้มขยายตวัโดยมาตรการกระตุ้นค่าใช้จ่าย และ

การลงทุนของภาครัฐที�มีแนวโน้มเพิ�มขึ 6นอย่างต่อเนื�อง นอกจากนี 6 เศรษฐกิจประเทศคู่ค้าที�            

เริ�มขยายตัวดีขึ 6น ประกอบกับค่าเงินบาทที�มีแนวโน้มอ่อนค่าลง รวมทั 6งราคานํ 6ามันดิบที�น่าจะมี

แนวโน้มลดลงเช่นกนั ซึ�งจะสง่ผลดีตอ่ผลติภณัฑ์พลาสติกในเชิงบวก 

2) อุตสาหกรรมปิโตรเคมี 

� ภาพรวมอุตสาหกรรมปิโตรเคมี อุตสาหกรรมปิโตรเคมีช่วง 10 เดือนแรก (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558                

ราคาแนฟธาของตลาดเอเชียปรับตวัผนัผวนตามราคานํ 6ามนัดิบในตลาดลว่งหน้า โดยภาพรวมราคาเฉลี�ย

ปรับตวัลดลงเมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน 
  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 26 

� การผลิต  อตุสาหกรรมปิโตรเคมีของไทยช่วง 10 เดือนแรก (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 มีการลงทนุด้านการวิจัย

และพฒันา เพื�อยกระดบัการเป็นผู้ นําทางธุรกิจในการพฒันาสนิค้ากลุม่ที�มีมลูคา่เพิ�มสงูในภมูิภาคอาเซียน 

 โครงการเพิ�มกําลงัการผลิตมอนอเมอร์ซิลิโคนจาก 70,000 ตนัต่อปี เป็น 105,000 ตนัต่อปี และ

โครงการเพิ�มกําลงัการผลิตพอลิเมอร์ซิลิโคนจาก 54,000 ตนัต่อปี เป็น 74,000 ตนัต่อปี โดยสว่นขยายของ

โรงงานจะก่อสร้างแล้วเสร็จภายในปี 2560 

 การเจรจาร่วมทุนโครงการผลิตโพรพิลีนออกไซต์ (Propylene Oxide, PO) และพอลิออล 

(Polyols) ซึ�งผลิตภัณฑ์ทั 6งสองจะนําไปใช้เป็นวัตถุดิบ เพื�อผลิตผลิตภัณฑ์ที�มีมูลค่าเพิ�มสูงสําหรับใช้           

ในอตุสาหกรรมชิ 6นสว่นยานยนต์และสารเคลือบ กําลงัการผลิต 200,000 ตนัต่อปี รวมถึงมีแผนการลงทุน     

เพื�อเพิ�มกําลงัการผลิตพอลิเอทิลีนความหนาแน่นตํ�าเชิงเส้น (LLDPE) เป็น 800,00 ตนัต่อปี มีกําหนดเปิด

ดําเนินการในปี 2561  

 การเปิดดําเนินการโรงงานผลิตโซเดียมไบคาร์บอเนต กําลังการผลิต 100,000 ตันต่อปี            

เพื�อตอบสนองการขยายตัวของอุปสงค์ในตลาดผลิตภัณฑ์เพื�อสุขภาพ อาหาร และสินค้าโภคภัณฑ์ 

โดยเฉพาะในตลาดทวีปยโุรป 

 โครงการ Upstream Project for Hygiene & Value-Added Product (UHV) เป็นการปรับ

แผนการผลิต เพื�อมุ่งสู่การผลิตสินค้าปิโตรเคมีเกรดพิเศษ ซึ�งจะเสร็จสมบูรณ์ในช่วงปลายปี 2558            

โดยโพรพิลีนที�ผลิตได้จากโครงการจะใช้เป็นวตัถุดิบสําหรับโครงการขยายกําลงัการผลิต PP เพิ�มขึ 6นอีก 

300,000 ตนัตอ่ปี (PP 160,000 ตนัตอ่ปี และคอมพาวด์ของ PP 140,000 ตนัตอ่ปี) โดยโครงการสว่นขยายนี 6

มีกําหนดเสร็จในปี 2560 

 โครงการร่วมทุนกับประเทศญี�ปุ่ น เพื�อก่อสร้างโรงงานผลิตพอลิยริูเทน (PU) ในไทย ขณะนี 6อยู่

ระหว่างการศึกษาความเป็นไปได้ร่วมกัน หากโครงการแล้วเสร็จจะทําให้มีกําลงัการผลิตโพรพิลีนออกไซต์ 

(PO) และพอลอีิเทอร์พอลอิอล 200,000 และ 130,000 ตนัต่อปี ตามลําดบั ทั 6งนี 6 พอลิออลจะใช้เป็นวตัถดุิบ

หลกัสาํหรับการผลิตโฟม PU ที�ใช้ในอตุสาหกรรมยานยนต์ เฟอร์นิเจอร์ เครื�องนอน ก่อสร้าง เครื�องใช้ไฟฟ้า 

และอิเลก็ทรอนิกส์  

� การค้าระหว่างประเทศ 

- การส่งออก  
ผลิตภณัฑ์ปิโตรเคมีช่วง 10 เดือนแรก (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 ทั 6งระดบัต้นนํ 6า กลางนํ 6า และ   

ปลายนํ 6ามีมลูคา่รวม 6,058.20 ล้านเหรียญสหรัฐฯ มีแนวโน้มลดลงประมาณร้อยละ 28.85 เมื�อเทียบ

กบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน 

สําหรับการส่งออกผลิตภัณฑ์ปิโตรเคมีของปี 2558 ทั 6งระดับต้นนํ 6า กลางนํ 6า และปลายนํ 6า    

คาดว่าจะมีมูลค่ารวม 7,269.84 ล้านเหรียญสหรัฐฯ มีแนวโน้มลดลงประมาณร้อยละ 27.51         

เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน 
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- การนําเข้า  
ผลิตภณัฑ์ปิโตรเคมีช่วง 10 เดือนแรก (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 ทั 6งระดบัต้นนํ 6า กลางนํ 6า และ   

ปลายนํ 6ามีมลูคา่รวม 2,450.98 ล้านเหรียญสหรัฐฯ มีแนวโน้มลดลงประมาณร้อยละ 20.24 เมื�อเทียบ

กบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน 

สําหรับการนําเข้าผลิตภัณฑ์ปิโตรเคมีของปี 2558 ทั 6งระดับต้นนํ 6า กลางนํ 6า และปลายนํ 6า    

คาดว่าจะมีมูลค่ารวม 2,941.18 ล้านเหรียญสหรัฐฯ มีแนวโน้มลดลงประมาณร้อยละ 18.39         

เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีก่อน 

ตารางแสดงการส่งออกและการนําเข้า ผลิตภณัฑ์ปิโตรเคมีระหว่างปี 2556-2558 

การส่งออก 

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 ม.ค. - ต.ค.

ส่งออก 9,592.88 9,253.78 2,434.29 2,358.96 2,280.93 2,179.60 1,875.89 1,913.46 1,746.97 6,058.20 7,269.84

YOY (%) 3.09 (3.53) (2.07) 8.91 (1.89) (2.42) (22.93) (25.33) (28.75) (28.85) (27.51)

QoQ (%) -              -              8.75 (3.09) (3.31) (4.44) (13.93) 2.00 (8.70) -              -              

ต้นนํ ]า 2,561.09 2,030.26 609.99 527.59 452.65 440.03 330.11 373.19 257.97 1,006.60 1,207.92

YOY (%) 32.36 (20.73) (13.82) (13.20) (20.97) (17.10) (45.88) (34.89) (46.99) (46.18) (44.09)

QoQ (%) -              -              14.67 (13.51) (14.20) (2.79) (24.98) 13.05 (30.87) -              -              

กลางนํ ]า 1,314.18 1,074.77 292.27 276.51 293.28 212.71 195.92 222.81 154.30 622.72 747.26

YOY (%) (25.51) (18.22) (5.02) 3.38 (16.92) (33.45) (32.97) (25.82) (51.06) (35.02) (37.02)

QoQ (%) -              -              (8.75) (5.39) 6.06 (27.47) (7.89) 13.72 (30.75) -              -              

ปลายนํ ]า 5,717.61 6,148.77 1,532.03 1,554.87 1,535.00 1,526.87 1,349.86 1,317.46 1,334.70 4,428.88 5,314.66

YOY (%) 2.03 7.54 13.73 20.47 9.70 10.39 (11.89) (22.00) (19.11) (21.26) (20.45)

QoQ (%) -              -              10.52 1.49 (1.28) (0.53) (11.59) (2.40) 1.31 -              -              

ที�มา: กรมศลุกากร

      * ประมาณการโดยสํานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม

2558*

2557 2558

2556 2557

 
การนําเข้า 

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 ม.ค. - ต.ค.

นําเข้า 3,564.75    3,299.17    848.58       826.90       859.26       764.43       796.94       701.37       743.58       2,450.98    2,941.18    

YOY (8.29) (7.45) 23.66 (2.29) (6.97) (18.55) (6.08) (21.92) (19.50) (20.24) (18.39)

QoQ - - (10.75) (2.55) 3.91 (11.03) 4.25 (11.99) 6.02 - -

ต้นนํ ]า 377.15 332.46 58.68 77.29 114.77 81.72 38.57 48.31 64.78 157.60 189.12

YOY (28.28) (11.85) 133.13 1.34 (20.66) (31.03) (34.27) (42.47) (47.49) (51.70) (46.68)

QoQ - - (50.59) 31.71 48.49 (28.80) (52.80) 25.25 34.09 - -

กลางนํ ]า 735.58 695.76 229.13 173.82 158.99 133.82 144.50 135.19 165.73 481.57 577.88

YOY 13.86 (5.41) 86.51 (24.19) (15.39) (17.41) (36.93) (28.41) (3.04) (27.75) (24.99)

QoQ - - 35.46 (24.14) (8.53) (15.83) 7.98 (6.44) 22.59 - -

ปลายนํ ]า 2,452.02 2,270.95 560.77 575.79 585.50 548.89 613.87 517.37 513.07 1,811.81 2,174.18

YOY (9.63) (7.38) 4.27 6.48 (0.95) (16.58) 9.47 (17.29) (18.48) (12.89) (12.29)

QoQ - - (14.96) 2.68 1.68 (6.25) 11.84 (15.72) (0.83) - -

ที�มา: กรมศลุกากร

      * ประมาณการโดยสํานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม

2558*2556 2557

2557 2558
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� ราคาสินค้า 

ราคาเอธิลีนในตลาดเอเชียในช่วง 10 เดือนแรก (ม.ค.-ต.ค.) ปี 2558 ราคาเฉลี�ยอยู่ที� 31.77 บาทต่อ

กิโลกรัม และราคาโพรพิลีนเฉลี�ยอยู่ที�  30.16 บาทต่อกิโลกรัม โดยราคาของผลิตภัณฑ์เอธิลีนและ           

ราคาโพรพิลนีมีการปรับตวัลดลง เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีกอ่นที�ระดบัราคา 42.96 และ 47.93 บาทตอ่

กิโลกรัม ตามลาํดบั 

ราคาเม็ดพลาสติก (ราคาเฉลี�ย SE Asia CFR) LDPE, HDPE, และ PP มีระดบัราคาเฉลี�ยอยู่ที� 43.29, 

42.82, และ 41.44 บาทต่อกิโลกรัม ตามลําดบั ทั 6งนี 6 LDPE, HDPE, และ PP มีระดบัราคาเฉลี�ยลดลง       

เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปีก่อนที�ระดบัราคา 52.53, 51.06, และ 51.47 บาทตอ่กิโลกรัม ตามลาํดบั 

� สรุปภาวะเศรษฐกิจอุตสาหกรรมปิโตรเคมีและแนวโน้ม 

- สรุปภาวะเศรษฐกิจอุตสาหกรรมปิโตรเคมี  ในช่ว ง  10 เดื อน  (ม .ค . -ต .ค . ) ปี  2558                

มลูค่าการส่งออกและนําเข้าโดยรวมมีแนวโน้มลดลงร้อยละ 28.85 และ 20.24 ตามลําดบั คาดว่า  

เกิดจากการปรับลดลงของระดบัราคานํ 6ามนัดิบ ซึ�งเป็นวตัถดุิบหลกัของอตุสาหกรรมปิโตรเคมี และ

การฟื6นตัวของเศรษฐกิจโลกที�ยังคงมีความเปราะบาง โดยเฉพาะเศรษฐกิจของประเทศที�เป็น     

ตลาดสง่ออกหลกัของไทย ได้แก่ ประเทศจีน สหรัฐอเมริกา กลุม่สหภาพยโุรป และประเทศญี�ปุ่ น  

- แนวโน้ม  
ในปี 2558 การขยายตัวของอุตสาหกรรมปิโตรเคมีไทยคาดว่า มูลค่าการส่งออกและนําเข้าจะมี

แนวโน้มลดลงร้อยละ 27.51 และ 18.39 ตามลําดบั เมื�อเทียบกบัปีก่อน ทั 6งนี 6 ปัจจยัสําคญัน่าจะมา

จากการปรับลดลงอย่างมากของระดบัราคานํ 6ามนัดิบ ซึ�งเป็นวตัถุดิบหลกัของอตุสาหกรรม รวมถึง

การฟื6นตวัของเศรษฐกิจโลกที�ยงัคงเปราะบาง จะเป็นปัจจยัสําคญัที�อตุสาหกรรมต้องติดตาม ดงันั 6น 

ในระยะสั 6น ผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีควรปรับแผนการผลิตให้สอดคล้องกับภาวะเศรษฐกิจ    

ในประเทศและภาวะเศรษฐกิจโลก สว่นในระยะยาว เพื�อลดความเสี�ยง ควรลงทนุด้านการวิจยัและ

พฒันา เพื�อก้าวสูก่ารเป็นผู้ผลติสนิค้าที�มีมลูคา่เพิ�มสงู (Specialty Products) 

ในปี 2559 การขยายตัวของอุตสาหกรรมปิโตรเคมีไทยคาดว่า จะเพิ�มขึ 6นตามการคาดการณ์         

การขยายตวัของ GDP  และอตุสาหกรรมต่อเนื�อง โดยสํานกังานเศรษฐกิจการคลงัได้ประมาณการ

แนวโน้มการขยายตวัของเศรษฐกิจไทยอยูใ่นช่วงร้อยละ 3.3-4.3 (ที�มา: ขา่วกระทรวงการคลงั ฉบบัที� 

90/2558 วนัที� 28 ตลุาคม 2558) อยา่งไรก็ตาม การปรับตวัของระดบัราคานํ 6ามนัดิบ ภาวะเศรษฐกิจ

การค้าในภูมิภาคและภาวะเศรษฐกิจโลก การขยายตัวของอุตสาหกรรมอย่างต่อเนื�อง และ

อุตสาหกรรมปลายทาง ได้แก่ อุตสาหกรรมพลาสติก เป็นปัจจัยสําคญัที�อุตสาหกรรมต้องติดตาม

อยา่งใกล้ชิด  
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2.2.2.2 คู่แข่ง 

บริษัทประกอบธุรกิจเป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถุดิบในอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีครบวงจร ซึ�งจําหน่าย

วตัถดุิบทั 6ง Commodity Polymers, Specialty & Engineering Polymers และ Specialty Chemical ตวัแทนจําหน่าย          

ในประเทศไทยของอุตสาหกรรมนี 6ส่วนใหญ่จําหน่ายวัตถุดิบในกลุ่ม Commodity Polymers เป็นหลกั โดยมีคู่แข่ง               

ในขนาดเดียวกนัเพียงไมกี่�รายที�มีการจดัจําหนา่ยครอบคลมุถึงผลติภณัฑ์เกรดพิเศษ โดยโอกาสที�คูแ่ขง่ใหมจ่ะเข้ามาแข่งขนั

ในตลาดนั 6น ต้องอาศยัความสมัพนัธ์กับผู้ผลิต ซึ�งผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีระดบัโลกมกัจะแต่งตั 6งตวัแทนจําหน่าย    

ในประเทศเพียงประเทศละ 1-2 ราย นอกจากนี 6 ต้องมีขนาดใหญ่เพียงพอเพื�อที�จะสร้างความประหยัดต่อขนาดและ      

ความหลากหลายของสนิค้าอีกด้วย 

อยา่งไรก็ตาม ปัจจบุนัเริ�มมีคูแ่ขง่เข้ามาในตลาดมากขึ 6น แตส่ว่นมากแล้วมกัไมม่ีสนิค้าที�ครบวงจร ดงัเช่นที�บริษัทมี 

และคูแ่ขง่เหลา่นั 6นก็มุง่เน้นเฉพาะสนิค้าของตน 

รายได้จากการขายของบริษัทคู่แข่งเทียบเคียงกับบริษัท สามารถแสดงได้ดงัตารางตอ่ไปนี 6 (หนว่ย: ล้านบาท) 

  ที�มา:  บริษัท บิซิเนส ออนไลน์ จํากดั (มหาชน) และบริษัท 

   * งบการเงินปี 2550-2557 สิ 6นสดุวนัที� 5 มีนาคม 2551-2558 ตามลําดบั 

   ** งบการเงินของบริษัทคูแ่ข่งเปรียบเทียบทั 6งหมดมิได้จดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์ฯ ดงันั 6นจงึไมส่ามารถมีข้อมลูปี 2558 เทียบเคียง  

จากตารางข้างต้นจะเห็นว่า บริษัทมีสถานภาพ และศกัยภาพในการแข่งขนัเป็นอนัดบัต้นๆ เมื�อเทียบกบัตวัแทน

จําหนา่ยด้วยกนั ทั 6งนี 6หากพิจารณาถึงสถานภาพในการแขง่ขนัในภาพใหญ่ที�รวมเอาผู้ผลติเมด็พลาสติกทั 6งในกลุม่ปตท. และ

เอสซีจี เข้ามารวมด้วยบริษัทจะมีสว่นแบง่ตลาดระหวา่งร้อยละ 1-2 เทา่นั 6น 

  

รายชื�อบริษัท 2550 2551 2552 2553 2554 2555 2556 2557 2558 

บมจ. โกลบอล คอนเน็คชั�นส์  3,455 3,410 2,647 3,662 3,786 3,700 3,158 3,647 3,646 

บริษัท เลยีกเซ้ง เทรดดิ 6ง จํากดั 3,173 3,204 2,414 2,611 3,133 3,111 2,921 3,039 NA. 

บริษัท เอพี อพัโก้ จํากดั 2,250 2,257 1,814 2,401 2,611 2,464 2,494 2,553 NA. 

บริษัท ชนิกานต์โพลเีมอร์ส จํากดั  1,869 1,704 1,403 1,684 1,789 1,889 1,880 1,780 NA. 

บริษัท ตะลอ่มสนิพลาสติก จํากดั* 2,386 2,273 1,996 3,250 3,228 3,233 3,033 3,080 NA. 

บริษัท แกรนด์โพลเิมอร์ส อินเตอร์ จํากดั 1,726 1,814 1,877 2,683 3,277 3,355 3,658 3,616 NA. 
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2.2.2.3 กลยุทธ์ในการแข่งขัน 

� กลยุทธ์ด้านสินค้า 

บริษัทมีสินค้าที�หลากหลายและมีฐานลกูค้าที�กระจายตวัอยู่ในทุกอุตสาหกรรมทําให้บริษัทมีรายได้ที�ค่อนข้าง

สมํ�าเสมอไม่แปรผนัตามฤดกูาล เนื�องจากไม่ได้พึ�งพาสินค้าชนิดใดชนิดหนึ�งหรือลกูค้ารายใดรายหนึ�งเป็นพิเศษ บริษัทให้

ความสําคญัและเพิ�มรายได้จากสินค้า Specialty ให้มากขึ 6น เนื�องจากสินค้าประเภทนี 6เป็นสินค้าที�มีอตัรากําไรขั 6นต้นสงู 

ตลาดยงัมีโอกาสเติบโตได้อีกมาก และสอดคล้องกบับคุลากรของบริษัทที�มีความรู้ และทกัษะทางด้านเทคโนโลยี การเพิ�ม

รายได้สนิค้านี 6มากขึ 6นจะทําให้ความสามารถในการทํากําไรของบริษัทดีขึ 6น  

นอกจากนี 6 ในปัจจุบนับริษัทยงัได้ทําการวิจยัและพฒันาสินค้าใหม่ๆ ที�ตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้ดีขึ 6น 

นอกเหนือจากการเป็นพนัธมิตรกบักลุม่ Compounder ซึ�งเป็นผู้ผสมสี ผสมวตัถุดิบชนิดต่างๆ เข้าด้วยกันซึ�งมีประมาณ     

50 รายในตลาด ทําให้บริษัทเข้าใจความต้องการของลกูค้าได้ดียิ�งขึ 6น ยงัมีการทําวิจัยและพฒันาร่วมกับลกูค้าตลอดจน    

ซพัพลายเออร์ เพื�อพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้มีคุณสมบัติเฉพาะและเป็นมิตรกับสิ�งแวดล้อมมากยิ�งขึ 6น ตามกระแสการใส่ใจ

คณุภาพและสิ�งแวดล้อม ทําให้ผลติภณัฑ์ที�พฒันาขึ 6นมีความแตกตา่งจากผลติภณัฑ์โดยทั�วไปในท้องตลาด แตส่ามารถสร้าง

มลูคา่เพิ�มให้สนิค้าของบริษัทได้ด้วย 

� กลยุทธ์ด้านคู่ ค้า 

บริษัทดําเนินธุรกิจโดยใช้หลกัการพนัธมิตรทางธุรกิจ ยึดถือประโยชน์ระยะยาวเป็นหลกัทั 6งกับลกูค้าและผู้ผลิต  

โดยการแนะนํา และให้คําปรึกษาด้านต่างๆ ที�เป็นประโยชน์กับลกูค้า ขณะเดียวกันก็มีนโยบายพฒันาสินค้าของผู้ผลิต      

ให้เกิดประโยชน์ทั 6งสองด้านคือ ทั 6งลกูค้าและผู้ผลิต โดยบริษัทไม่มีนโยบายการซื 6อสินค้ากักตนุไว้เพื�อขายราคาแพง ซึ�งที�  

ผ่านมาบริษัทได้พิสจูน์ความจริงใจในการเป็นพนัธมิตรกบัลกูค้าในช่วงวิกฤตที�ผ่านมา เนื�องจากบริษัทได้ขายสินค้าให้กับ

ลกูค้าเหลา่นี 6ในราคาที�เป็นธรรม และจดัสรรปริมาณอยา่งเหมาะสม ในกรณีของผู้ผลิต สว่นใหญ่บริษัทจะเป็นตวัแทนให้กบั

ผู้ผลิตรายเดียวในหนึ�งผลิตภณัฑ์เพื�อทําให้บริษัทสามารถช่วยทําการตลาดให้กบัผู้ผลิตได้อย่างเต็มที� และเพื�อขจัดปัญหา

ความขดัแย้งทางผลประโยชน์ที�จะทําให้ผู้ผลิตคลางแคลงใจ บริษัทดําเนินธุรกิจโดยถือหลกัการพนัธมิตรเพราะถือหลกัว่า

การทําธุรกิจให้ประสบความสาํเร็จในระยะยาวต้องอาศยัความสาํเร็จของทั 6งลกูค้าและผู้ผลติ 

บริษัทมีนโยบายเป็นผู้ ให้บริการครบวงจร (Total Solutions and Service Provider) กบัลกูค้า โดยการให้บริการ 

Value added services กบัลกูค้า การให้บริการไม่เพียงแต่ขายและสง่ของให้ลกูค้าเท่านั 6น แต่ยงัรวมถึงการให้ข้อมลู และ  

ให้คําปรึกษากบัลกูค้าในการดําเนินธุรกิจรวมถึงให้ข้อมลูที�เป็นประโยชน์แก่ลกูค้าทั 6งด้านเทคโนโลยีและพฒันาการใหม่ๆ   

ในต่างประเทศ เพื�อเพิ�มศกัยภาพที�ลกูค้าต้องการ และอีกหนึ�งความแตกต่างคือ การแบ่งปันประสบการณ์ ไม่เฉพาะข้อมูล

ของสินค้าและบริการ แต่ยังรวมถึงข้อคิด/หลกัการในการบริหารจัดการองค์กร ประสบการณ์จากการเข้าจดทะเบียน          

ในตลาดหลกัทรัพย์ การจดัโครงการการบริหารสนิเชื�อทางการเงินในการช่วยแก้ปัญหาสภาพคลอ่งให้กบัลกูค้าที�มีศกัยภาพ

แต่ติดปัญหาทางการเงิน ทําให้ธุรกิจของลกูค้าและบริษัทสามารถขยายตวัไปได้พร้อมๆ กนั กระทั�งการจัดการทรัพยากร

มนษุย์ สง่เสริมให้บริษัทเป็นพนัธมิตรและคูค่ิดที�ดีที�สดุในการสร้างสรรรูปแบบการดําเนินธุรกิจให้กบัคูค้่าของบริษัทให้เติบโต

ร่วมกนัอยา่งยั�งยืน 
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2.3 ลักษณะการจัดให้ได้มาซึ�งผลิตภณัฑ์ 

บริษัทจดัหาผลติภณัฑ์และบริการจากผู้ผลติและผู้ จําหนา่ยชั 6นนํา โดยมีผู้จดัจําหนา่ยหลกั อาทิเช่น  

- AKZO Nobel Polymer Chemicals BV (ประเทศเนเธอร์แลนด์) 

- Asia Polymer Corporation (ประเทศไต้หวนั) 

- BST Elastomers Co., Ltd. 

- Cabot Plastics HongKong Ltd. (ประเทศฮ่องกง) 

- Chevron Philips Chemicals International N.V. (ประเทศสหรัฐอเมริกา) 

- Chi Mei Corporation (ประเทศไต้หวนั) 

- Denka Singapore PTE LTD (ประเทศสงิคโปร์) 

- DOW Chemical Thailand Limited 

- DuPont Performance Polymers (ประเทศไทย) 

- Dyna Chisso Thai Co., Ltd. 

- Eastman Chemical Ltd., Singapore Branch (ประเทศสงิคโปร์) 

- ExxonMobil Chemical Asia Pacific (ประเทศสงิคโปร์) 

- HMC Polymers 

- Imerys Mineral Ltd.(ประเทศฝรั�งเศส) 

- Inabata (ประเทศสงิคโปร์) 

- Integrated Refinery Petrochemical Complex (ประเทศไทย) (IRPC) 

- Itochu (Thailand) Ltd. (ประเทศสงิคโปร์) 

- LG CHEM LTD. (เกาหลใีต้) 

- Milliken Chemical 

- Mitsubishi Chemical (ประเทศญี�ปุ่ น) 

- NATPET (ประเทศซาอดุิอาระเบีย) / Noble Resources Pte. Ltd. (ประเทศสงิคโปร์) 

- Nova Chemical (international) S.A. (ประเทศ สวิสเซอร์แลนด์) 

- OCV (Thailand) บริษัทในกลุม่ของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่างOwens 
Corning Australia PTY (ประเทศออสเตรเลยี)  และ Saint Gobain’s Reinforcement) 

- PETLIN (MALAYSIA) SDN BHD 

- Petronas (ประเทศมาเลเซยี) 

- Pinnacle Plastic Asia Co., Ltd. 

- PTT Polymer Marketing Co., Ltd. 
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- Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd. 

- Sabic Asia Pacific Pte.Ltd. (ประเทศสงิคโปร์) 

- Styrolution Co., Ltd. 

- Technogreen Co., Ltd. 

- Trinseo (Hongkong) Limited (เปลี�ยนชื�อมาจาก Styron (Hongkong) Limited) 

- Timcal/Graphite and Carbon (Member of IMERYS) 

- Thai Synthetic Rubbers Company Limited (TSL), UBE Group 

- The Polyolefin Company (Singapore) PTE LTD. (ประเทศสงิคโปร์) 

- Tonen Chemical Corporation (ประเทศญี�ปุ่ น) 

- TPSC Asia PTE Ltd. (ประเทศสงิคโปร์) 

โดยทั�วไปแล้วสินค้าที�นําเข้ามาจากต่างประเทศมกัจะมีตวัแทนจําหน่ายในประเทศไทยเพียง 1-2 ราย ในขณะที�

สินค้าในประเทศจะมีตวัแทนจําหน่ายมากกว่านั 6นมาก เช่น กรณีของบริษัท พีทีพี โพลีเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากัด มีตวัแทน

จําหนา่ยมากกวา่ 30 รายเป็นต้น 

บริษัทมีการสั�งสนิค้าเก็บไว้ในคลงัสนิค้าเพื�อสง่มอบให้ลกูค้าเมื�อมีการสั�งซื 6อ แต่ในกรณีที�เป็นการสั�งสินค้าจํานวน

มาก บริษัทจะดําเนินการจดัสง่จากผู้ผลติจนถึงลกูค้าโดยตรง เพื�อลดต้นทนุและความยุง่ยากของการดําเนินการ 

การจัดหาสินค้าจากในประเทศช่วงปี 2556-2558 ประมาณร้อยละ 61- 69 และต่างประเทศประมาณร้อยละ     

31-39 ดงัแสดงได้ดงัตารางดงัตอ่ไปนี 6       หนว่ย: ล้านบาท 

 
2556 2557 2558 

มูลค่า มูลค่า มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ 
ยอดซื 6อในประเทศ 1,902 65 2,274 69 2,059 61 
ยอดซื 6อตา่งประเทศ 1,023 35 1,036 31 1,297 39 
รวม 2,925 100 3,310 100 3,356 100 

ช่วงปี 2556-2558 ยอดซื 6อในประเทศหลกัมาจากบริษัท พีทีที โพลีเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากดั คิดเป็นร้อยละ 41, 48, 

และ 49 ของยอดซื 6อในประเทศทั 6งหมด ตามลาํดบั ซึ�งมีแนวโน้มเติบโตขึ 6นอย่างต่อเนื�อง โดยบริษัทมีเป้าหมายที�จะพยายาม

ขยายฐานลกูค้าที�ใช้สนิค้ากลุม่ปตท. เพิ�มขึ 6น   
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นโยบายเกี�ยวกับสินค้าคงคลัง 

บริษัทมีนโยบายเก็บสนิค้าให้เหมาะสม และสอดคล้องกบัความจําเป็นสําหรับการสง่ให้ลกูค้าอย่างทนัเวลา โดยมี

ระยะเวลาการเก็บสนิค้าเฉลี�ยประมาณ 19 วนัสาํหรับสินค้าที�ผลิตในประเทศและเฉลี�ย 60-180 วนัสําหรับสินค้านําเข้าจาก

ตา่งประเทศ โดยบริษัทจะมีการกําหนดขนาดการสั�งซื 6อที�เป็นมาตรฐาน และมีการวางแผนเก็บสินค้าคงคลงัโดยพิจารณาถึง

ระยะเวลาการสั�งซื 6อ และมีการพยากรณ์ยอดขาย โดยจะเก็บสนิค้าประเภทที�มีระยะเวลาในการสั�งสินค้านานและมีความผนั

ผวนของราคาตํ�าไว้มากในคลงัสินค้า เพื�อสํารองไว้เพื�อจัดส่งให้ลกูค้า ทั 6งนี 6 บริษัทไม่มีนโยบายกักตุนสินค้าเพื�อเก็งกําไร 

บริษัทมีระบบควบคมุการเก็บสนิค้าโดยสนิค้าทกุชิ 6นที�นําเข้าจะต้องมีใบสง่สนิค้าจากผู้ผลิตและมีใบนําเข้าคลงัสินค้า สินค้า

ทกุชิ 6นที�ออกต้องมีใบจ่ายสนิค้าออกจากคลงัสินค้า ดงันั 6น จํานวนสินค้าในคลงัสินค้าจึงตรง และสอบทานได้กบัระบบบญัชี  

โดยบริษัทจะมีตรวจเช็คสินค้าที�มีการเบิกจ่ายสินค้าทุกวัน และ สุ่มตรวจเช็คสินค้าคงคลงัทุกเดือน และมีการตรวจเช็ค

ทั 6งหมดปีละ 2 ครั 6ง คือ ช่วงกลางปี และปลายปี ซึ�งกําหนดการตรวจนบัในแตล่ะปี จะกําหนดเป็นครั 6งไป 

บริษัทใช้ระบบ FIFO (First In, First Out) เพื�อไม่ให้เกิดปัญหาสินค้าเสื�อมสภาพจากการเก็บนานเกินควร 

นอกจากนี 6ยงัมีการใช้รายงานอายุสินค้าจากระบบ ERP เป็นเครื�องมือในการตรวจสอบอายุสินค้า ทั 6งนี 6 สินค้าของบริษัท      

มีอายกุารเก็บโดยไมเ่สื�อมสภาพเฉลี�ยประมาณไมน้่อยกวา่ 2 ปี 

บริษัทมีคลงัสนิค้าที�บริหารจดัการอยูใ่นบริเวณบริษัทและคลงัเช่าบนถนนกิ�งแก้ว โดยมีพื 6นที�แสดงดงัตารางตอ่ไปนี 6 

คลังสนิค้า พื ]นที� (ตารางเมตร) ความสามารถในการจัดเก็บ (ตัน) 

1 1,600 1,054 

2 1,200 1,020 

3 (คลงัชั�วคราว) 750 640 

4 (คลงัเชา่) 3,600 3,322 
รวม 7,150 6,036 

หมายเหต:ุ  

1) คลงัเช่า มีสญัญาเช่าสิ 6นสดุวนัที� 31 ธนัวาคม 2559 

2) กรณีที�พื 6นที�จัดเก็บไม่เพียงพอ สามารถเช่าพื 6นที�จัดเก็บกับบริษัทภายนอก ในลกัษณะ Outsource โดยมีค่าใช้จ่าย    

ผนัแปรตามปริมาณสนิค้าและจํานวนวนัที�นําฝาก ได้แก่ 

� บริษัท ยเูซ็น โลจิสติกส์ คลงัสนิค้าตั 6งอยูที่�สถานีขนสง่สนิค้าร่มเกล้า และคลงัสินค้าทณัฑ์บน ตั 6งอยู่บนถนนบางนา

ตราดกม. 19 

� บริษัท ยะมะโตะ อนุย ูจํากดั ตั 6งอยูบ่นถนนบางนาตราดกม. 19 

� บริษัท บีเอ็มที แปซิฟิค จํากดั ตั 6งอยูบ่นถนนสขุสวสัดิ~ จงัหวดัสมทรุปราการ 

� บริษัท คมนาสาน จํากดั จงัหวดัระยอง 
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การจดัเก็บสนิค้าของบริษัทจะมีหลกัเกณฑ์ในการพิจารณา คือ แบ่งตามประเภทของสินค้า โดยจดัแบ่งเป็นสินค้า

กลุม่ Commodity, Engineering, Chemical, Dangerous and Hazardous Cargo โดย 

� จัดเก็บสินค้าประเภท Commodity ไว้ที�คลงัสินค้าหลงัที� � คลังสินค้าชั�วคราว และคลงัเช่า สินค้าประเภท 

Commodity จะมีความเคลื�อนไหวบอ่ย  และปริมาณในการเคลื�อนไหวแตล่ะครั 6งค่อนข้างมาก แต่จะเป็นสินค้าที�มี

ราคาไมส่งู 

� จัดเก็บสินค้าประเภท Engineering ไว้ที�คลงัสินค้าหลงัที�หนึ�งบริเวณพื 6นที�ด้านล่าง และจัดเก็บสินค้าประเภท 

Chemical ไว้บริเวณชั 6นลอย เนื�องจากลกัษณะของสินค้าจะแตกต่างกัน และลกัษณะบรรจุภัณฑ์ของสินค้า

ประเภท Chemical จะแตกต่างจากเม็ดพลาสติกคือ จะบรรจุถุงและบรรจุอยู่ในกล่องกระดาษอีกชั 6นหนึ�ง            

ไม่สามารถซ้อนทบัได้ สินค้าประเภท Engineering และ Chemical จะมีความถี�ในการเคลื�อนไหว และปริมาณ   

การเคลื�อนไหวน้อยกวา่ประเภท Commodity สนิค้าสว่นใหญ่จะนําเข้าจากต่างประเทศ และจะมีมลูค่าของสินค้า

คอ่นข้างสงู ทั 6งนี 6 ในสนิค้าประเภท Chemical บางเกรดที�มีการแบ่งบรรจุภณัฑ์ จะจดัเก็บบรรจุภณัฑ์ที�ทําการแบ่ง

ไว้ต่างหากที�ชั 6นสําหรับวางสินค้าโดยแยกตามขนาดของบรรจุภัณฑ์และรหสัสินค้า ทั 6งนี 6 จําเป็นต้องตรวจสอบ

อุณหภูมิของคลงัสินค้า ซึ�งมีผลต่อการจัดเก็บสินค้าประเภท Chemical ไม่ให้ได้รับผลกระทบจากอุณหภูมิ           

ที�สงูเกินไปซึ�งจะสง่ผลตอ่คณุภาพของสนิค้า 

� การจดัเก็บสนิค้าประเภท Dangerous and Hazardous Cargo หรือสนิค้าอนัตราย เป็นสนิค้าเกรดพิเศษบางชนิด

ที�ต้องการการเก็บรักษาเป็นพิเศษนั 6น ทางบริษัทได้จัดเก็บไว้ที�คลังสินค้าที�ได้รับใบอนุญาตในการประกอบ        

การคลงัสนิค้าอนัตราย ได้แก่ บริษัท บีเอ็มที แปซิฟิค จํากดั (เดิมชื�อ บริษัท บางกอก โมเดอร์น เทอร์มินอล จํากดั) 

� การจดัเก็บสินค้าในคลงัสินค้าทณัฑ์บน เป็นสินค้าที�นําเข้ามาสําหรับลกูค้าที�ได้รับสิทธิพิเศษทางภาษี เนื�องจาก

กระบวนการในการนําเข้าสนิค้า โดยผา่นคลงัสนิค้าทณัฑ์บนจะยงัคงใช้สทิธิพิเศษทางภาษีที�ลกูค้ามีได้ (กลุม่ BOI 

หรือลกูค้าที�อยูใ่นพื 6นที� EPZ) 

� การจัดเก็บสินค้าในพื 6นที�ที�ขออนุมตัิตามโครงการ IPO (International Procurement Officer) เพื�อสนบัสนุน      

การขายสนิค้าให้กบัลกูค้าในกลุม่ที�ได้รับสิทธิพิเศษทางภาษี BOI หรือ EPZ ซึ�งเริ�มดําเนินการตั 6งแต่เดือนเมษายน 

2558 ทางบริษัทได้จดัเก็บไว้ที�คลงัสนิค้าหลงัที� 1 และแบง่พื 6นที�การจดัเก็บไว้อยา่งชดัเจน ซึ�งทําให้การจดัเก็บสนิค้า

ของคลงัทณัฑ์บนมีปริมาณลดลง 

  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 35 

บัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน 

บริษัทได้รับบัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน เลขที� 2109/2557 ลงวันที�          

9 กนัยายน 2557 โดยได้รับการสง่เสริมการลงทุนในกิจการประเภท 7.12 กิจการศูนย์จดัหาจัดซื 6อชิ 6นสว่นและ

ผลติภณัฑ์ระหวา่งประเทศ (International Procurement Office - IPO) โดยให้ได้รับสทิธิและประโยชน์ และปฏิบตัิ

ตามเงื�อนไขดงัตอ่ไปนี 6 

สทิธิประโยชน์ที�ได้รับ มีดงันี 6 

- ตามมาตรา 25 ให้ได้รับอนุญาตนําคนต่างด้าวซึ�งเป็นช่างฝีมือหรือผู้ ชํานาญการกับคู่สมรสและบคุคลซึ�งอยู ่  

ในอุปการะของบุคคลทั 6ง 2 ประเภทนี 6เข้ามาในราชอาณาจักรได้ตามจํานวนและกําหนดระยะเวลาให้อยู ่       

ในราชอาณาจกัรเทา่ที�คณะกรรมการพิจารณาเห็นสมควร 

- ตามมาตรา 26 ให้คนต่างด้าวซึ�งเป็นช่างฝีมือหรือผู้ ชํานาญการที�ได้รับอนุญาตให้อยู่ในราชอาณาจักร        

ตามมาตรา 25 ได้รับอนญุาตทํางานเฉพาะตําแหน่งหน้าที�การทํางานที�คณะกรรมการให้ความเห็นชอบตลอด

ระยะเวลาเทา่ที�ได้รับอนญุาตให้อยูใ่นราชอาณาจกัร 

- ตามมาตรา 28 ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสาํหรับเครื�องจกัรตามที�คณะกรรมการพิจารณาอนมุตัิ 

- ตามมาตรา 36(1) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสําหรับวตัถุดิบและวสัดจํุาเป็นที�ต้องนําเข้าจากต่างประเทศ    

เพื�อใช้ในการผลติเพื�อการสง่ออกเป็นระยะเวลาหนึ�งปี นบัแตว่นันําเข้าครั 6งแรก 

- ตามมาตรา 36(2) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสาํหรับของที�ผู้ ได้รับการสง่เสริมนําเข้ามาเพื�อสง่กลบัออกไปเป็น

ระยะเวลาหนึ�งปีนบัแตว่นัที�นําเข้าครั 6งแรก  

- ตามมาตรา 37 ให้ได้รับอนญุาตให้นําหรือสง่เงินออกนอกราชอาณาจกัรเป็นเงินตราตา่งประเทศได้ 

การที�บริษัทได้รับการสง่เสริมกิจการประเภทศนูย์จดัหาจดัซื 6อชิ 6นสว่นและผลติภณัฑ์ระหว่างประเทศ หรือ 

International Procurement Office - IPO บริษัทจะมีบทบาทในการเป็นคนกลางระหว่างโรงงานผู้ผลิตและ       

ซพัพลายเออร์โดย IPO จะทําหน้าที�เหมือนหน่วย Sourcing หรือ ฝ่ายจัดหาจัดซื 6อของผู้ผลิตดําเนินการจดัหา

วตัถุดิบที�ผู้ผลิตต้องการ และพร้อมที�จะจัดส่งให้ตามเวลาที�ต้องการ และ IPO จะเป็นผู้ รับผิดชอบดูแล และ       

เก็บจํานวนวตัถดุิบไมใ่ห้เกิดการขาด แคลน โดยลดภาระภาษี สําหรับผู้ผลิตเพื�อการสง่ออกและเพิ�มความสามารถ

ในการแขง่ขนัของบริษัท 

โดยลกัษณะการจัดเก็บสินค้า จะจดัแยกสินค้าแต่ละรหสัสินค้าให้อยู่ในกองและแถวเดียวกันเป็นหลกั               

โดยในแต่ละกองจะจัดเก็บสินค้านํ 6าหนกั 1,000-1,500 กิโลกรัม สินค้าของผู้ผลิตเดียวกนัจะจัดเก็บอยู่ในบริเวณ

เดียวกัน และในการจัดวางสินค้ามีการจัดทําเอกสารกํากับกองสินค้าและแถวสินค้าให้สามารถควบคุม           

ความถูกต้องในการดําเนิน  การนําเข้าเก็บและนําส่งมอบ อีกทั 6งการจัดแถวของสินค้าให้มีพื 6นที�สําหรับเดิน

ตรวจสอบความเรียบร้อยของสินค้าได้ สมํ�าเสมอ โดยคํานึงถึงความปลอดภยัของผู้ปฏิบตัิงานในคลงัสินค้าเป็น   

สิ�งสาํคญั 
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ทั 6งนี 6 ในการจดัเก็บสินค้า จะจดัเก็บสินค้าที�มีความเคลื�อนไหวสมํ�าเสมอของแต่ละคลงัสินค้าไว้บริเวณ

พื 6นที�ด้านหน้าใกล้ประตคูลงัสินค้า เพื�อความสะดวกรวดเร็วในการปฏิบตัิงาน โดยที�ในบางช่วงเวลาที�มีสินค้าเข้า

เป็นจํานวนมากอาจทําให้ไม่สามารถจัดวางสินค้าในเกรดเดียวกนัไว้ด้วยกนัได้ เนื�องจากการซ้อนทบัสินค้าด้วย

สินค้าใหม่จะทําให้การจดัเรียงและการเบิกจ่ายสินค้าไม่เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน (First In-First Out) 

ทั 6งนี 6 สนิค้าดงักลา่วจะถกูจดัวางเป็นแถวใหม่ และลงบนัทึกวนัรับสินค้าในเอกสารกํากบัสินค้า เพื�อเป็นข้อมลูและ

ใช้อ้างอิงในการเบิกจ่ายสินค้า และสามารถควบคุมการเบิกจ่ายให้เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน โดยอาศยั

ข้อมลู Lot Number จากโปรแกรม Microsoft Dynamic AX2009 (ERP system)            

2.4 งานที�ยงัไม่ส่งมอบ   -ไมม่ี- 
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3. ปัจจัยความเสี�ยง 

3.1 ความเสี�ยงจากการพึ�งพาซัพพลายเออร์หลัก หรือผู้ผลิตสินค้าน้อยราย 

ในอดีตสัดส่วนการซื 6อขายสินค้าจากซัพพลายเออร์หลักจากบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด มีสดัส่วนสูงถึง

ประมาณร้อยละ 50-60 จึงมีความเสี�ยงจากการพึ�งพาซพัพลายเออร์หลกั เป็นประเด็นสําคญั ดงัจะเห็นได้จากเหตุการณ์   

ยตุิบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายกับบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด ในปี 2555 สง่ผลกระทบต่อรายได้และกําไรของ

บริษัทพอสมควร อย่างไรก็ตาม บริษัทได้เตรียมความพร้อมและจัดหาสินค้าทดแทน โดยได้รับการแต่งตั 6งเป็นตวัแทน

จําหน่ายสินค้าให้กับ บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากัด ซึ�งเป็นบริษัทในเครือของกลุ่ม ปตท โดยมีผลตั 6งแต ่           

วนัที� 1 กรกฎาคม 2555 เป็นต้นมา 

ปัจจุบนั บริษัทได้กระจายโครงสร้างการจําหน่ายสินค้าให้มีการกระจายตวัมากขึ 6น จากเดิมที�พึ�งพาการจําหน่าย

สินค้าจากซพัพลายเออร์หลกัในประเทศเพียงรายเดียวกว่าร้อยละ 50-60 ของสินค้า ในปี 2558 ยอดจําหน่ายสงูสดุของ

ยอดขายทั 6งหมด ปรับลดลงมาพอควรจากในอดตีที�ระดบัร้อยละ 50-60 จากซพัพลายเออร์หลกัในประเทศมสีดัสว่นประมาณ

ร้อยละ 25 

อยา่งไรก็ตาม บริษัทยงัคงนโยบายเพิ�มความหลากหลายของสนิค้า โดยขยายตวัไปในตลาดและอตุสาหกรรมใหม ่

ดงัจะเห็นได้จากการขยายธุรกิจไปยงัตลาด/อตุสาหกรรมที�เกี�ยวข้องกบัยาง ยานยนต์และบรรจภุณัฑ์ มีการติดตอ่เพิ�มจํานวน

ซัพพลายเออร์และเพิ�มความหลากหลายของสินค้าในกลุ่มซัพพลายเออร์รายเดิม เพื�อให้เกิดการถ่วงดุลที�เหมาะสม 

ขณะเดียวกันได้มุ่งเน้นและริเริ�มสินค้าที�ผ่านการวิจัยและพัฒนาภายในองค์กร พัฒนาเป็นผลิตภัณฑ์ภายใต้แบรนด์         

ของตนเอง โดยการสนบัสนนุด้านเทคโนโลยีจากพนัธมิตรทั 6งในและต่างประเทศ ซึ�งจะช่วยเพิ�มความสามารถในการแข่งขนั

ได้ในอนาคต และลดความเสี�ยงจากการพึ�งพาซพัพลายเออร์หลกัได้ในระดบัหนึ�ง  

3.2  ความเสี�ยงจากการพึ�งพาพนักงาน 

เนื�องจากการขายของบริษัทสว่นใหญ่เป็นการขายผ่านพนกังานขาย ดงันั 6น ยอดขายของบริษัทจึงมีความสมัพนัธ์

โดยตรงกับบุคลากรฝ่ายขาย บริษัทจึงมีความเสี�ยงในการพึ�งพิงบุคลากรฝ่ายขายในด้านความสมัพันธ์ที�มีกับลูกค้า         

หากพนกังานขายออกจากบริษัทไป ลกูค้าก็อาจย้ายการซื 6อสินค้าตามไปด้วย ซึ�งอาจจะทําให้ยอดขายและกําไรของบริษัท

ลดลงได้ โดยเฉพาะสินค้าประเภท Commodity Polymers แต่ในการขายสินค้าเกรดพิเศษบางผลิตภณัฑ์  อาจจําเป็นต้อง

อาศัยความรู้ความชํานาญเฉพาะด้านของบุคลากรในการขายสินค้านั 6นๆ และสิ�งสําคัญการสนับสนุนด้านเทคนิคจาก                

ซพัพลายเออร์หากพนกังานขายคนดงักลา่วออกจากบริษัทไป บริษัทอาจประสบปัญหาด้านงานขายได้ 

อย่างไรก็ตาม ลกูค้าสว่นใหญ่มีประวตัิค้าขายกับบริษัทมานาน มีความประทบัใจต่อนโยบายของบริษัท ซึ�งช่วย   

ลดความเสี�ยงในการเสียลกูค้าได้ในระดบัหนึ�ง และผู้บริหารของบริษัทมีความรู้ความชํานาญในสินค้าทกุชนิดเป็นอย่างดี   

อีกทั 6ง มีการเยี�ยมเยียนลกูค้าตามวาระตา่งๆ ทําให้ความสมัพนัธ์ในรูปบริษัท และผู้บริหารเป็นไปด้วยดี และบริษัทมีนโยบาย

ในการฝึกอบรมให้กบัพนกังาน จึงสามารถพฒันาบคุลากรมาทดแทนได้อยา่งตอ่เนื�อง ประกอบกบัระบบฐานข้อมลูลกูค้าที�ดี 

จึงทําให้พนกังานใหม่สามารถติดตามลกูค้าเดิมได้โดยง่าย สิ�งที�สําคญัอีกประการหนึ�งคือ สินค้าเกรดพิเศษที�บริษัทเป็น

ตวัแทนสว่นใหญ่ หลงัจากผู้สั�งซื 6อของลกูค้ารับรองคณุภาพแล้ว จะไม่เปลี�ยนไปใช้ของบริษัทอื�นถ้าไม่มีเหตจํุาเป็นอย่างยิ�ง

จริงๆ เนื�องจากผู้ สั�งซื 6อของลูกค้ากําหนดรายละเอียดคุณภาพของวัตถุดิบไว้แล้ว นอกจากนี 6 ฐานลูกค้าบางกลุ่มผูกกับ    

สนิค้าเกรดพิเศษ จะมีต้นทนุที�สงูขึ 6นในการเปลี�ยนแปลง ทําให้การพึ�งพาพนกังานจากสว่นนี 6มีผลไมม่ากนกั 
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นอกจากที�กลา่วมาแล้ว บริษัทอยู่ระหว่างการดําเนินการพฒันาแผนการสืบทอด (Succession Plan) ในทกุระดบั

ของการบริหารในองค์กร เพื�อเป็นการเสริมสร้างความมั�นคงยั�งยืนขององค์กรและธุรกิจในระยะยาว 

3.3 ความเสี�ยงจากหนี ]สูญของลูกหนี ]การค้า 

บริษัทจําหน่ายสินค้าโดยให้สินเชื�อเกือบทั 6งหมด ดงันั 6นหากลกูหนี 6การค้าของบริษัทกลายเป็นหนี 6สญูเป็นจํานวน

มาก อาจส่งผลต่อสภาพคล่องเงินทุนหมุนเวียน หรือผลการดําเนินงานของบริษัทได้ อย่างไรก็ตาม บริษัทมีการกระจาย   

การขายให้แก่ลกูค้าในวงกว้าง โดยมียอดขายแตล่ะรายลกูค้าไม่เกินร้อยละ 5 ของยอดขายทั 6งหมด เพื�อกระจายความเสี�ยง  

และมีนโยบายตรวจสอบสินเชื�อของลกูค้าอย่างรัดกุมก่อนที�จะให้สินเชื�อกบัลกูค้า ติดตามดูพฤติกรรมและความสามารถ          

ในการชําระเงินอยา่งใกล้ชิด โดยบริษัทตั 6งคณะกรรมการพิจารณาสินเชื�อเพื�อพิจารณาวงเงินเครดิตสําหรับลกูค้าทั 6งรายเก่า

และรายใหม ่และมีการจดัตั 6งระบบการอนมุตัิสนิเชื�อให้กบัลกูค้าโดยแยกออกมาจากฝ่ายขาย เพื�อควบคมุรายการขายที�อาจ

มีความเสี�ยง  

ในการบริหารความเสี�ยงเรื�องนี 6 บริษัทได้โอนความเสี�ยงสว่นหนึ�งไปยงับริษัทประกันภยั โดยทําประกันคุ้มครอง

ความเสยีหายของลกูหนี 6การค้ากบับริษัทประกนัภยัอยา่งตอ่เนื�องตั 6งแตปี่ 2548 เป็นต้นมา โดยจะคุ้มครองสาํหรับหนี 6เสยีของ

ลูกค้าของบริษัทที�อยู่ในเงื�อนไขการประกันภัย โดยทางบริษัทประกันภัยจะกําหนดวงเงินคุ้ มครองสําหรับลูกค้าราย              

ที�เข้าเกณฑ์ตามเงื�อนไขประกัน สําหรับการสํารองค่าเผื�อหนี 6สงสยัจะสูญนั 6น บริษัทมีการพิจารณาความเสี�ยงของลกูหนี 6

การค้าจากประสบการณ์การเก็บเงินในอดีตและสถานะปัจจบุนัของลกูหนี 6คงค้างเปรียบเทียบกบัสาํรองคา่เผื�อหนี 6สญูที�ตั 6งอยู ่

และการคํ 6าประกนัจากบริษัทประกนัภยัวา่จําเป็นต้องมีการสาํรองเพิ�มเติมหรือไม ่

ทั 6งนี 6 ได้อธิบายเพิ�มเติมรายละเอียดสดัสว่นลกูหนี 6แยกตามอายหุนี 6ที�ค้างชําระรวมถึงตวัเลขการตั 6งสํารองค่าเผื�อหนี 6

สงสยัจะสญูในหวัข้อการวิเคราะห์และคําอธิบายของฝ่ายจดัการข้อ 14.1.2 หน้า 129-130 แล้ว  

3.4 ความเสี�ยงทางด้านอัตราแลกเปลี�ยน  

บริษัทมีการสั�งซื 6อสินค้าจากซพัพลายเออร์ทั 6งในและต่างประเทศ โดยสว่นใหญ่ของสินค้าเกรดพิเศษนั 6นจะสั�งซื 6อ

จากซพัพลายเออร์ต่างประเทศ ซึ�งซื 6อขายเป็นสกุลเงินดอลล่าร์สหรัฐเกือบทั 6งหมด ในปี 2558 บริษัทซื 6อสินค้าในสกุลเงิน

ต่างประเทศประมาณร้อยละ 39 ของยอดสั�งซื 6อทั 6งหมด ซึ�งหากอตัราแลกเปลี�ยนสกุลเงินบาทต่อสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ     

มีความผนัผวน อาจทําให้มีผลกระทบตอ่กําไรของบริษัทได้มาก 

เพื�อป้องกนัความเสี�ยงจากความผนัผวนของอตัราแลกเปลี�ยน บริษัทจึงติดตามความเคลื�อนไหวของค่าเงินบาท   

ต่อสกุลเงินเหรียญดอลลาร์สหรัฐฯ อย่างใกล้ชิด โดยขอคําปรึกษาจากธนาคารคู่ค้าประกอบการตัดสินใจว่า ควรจะ            

มีการป้องกันความเสี�ยงด้วยเครื�องมือทางการเงิน โดยการซื 6อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า (Forward Contract) 

ช่วงเวลาไหนอย่างไร บริษัทมีนโยบายชดัเจนในการไม่เก็งกําไรอตัราแลกเปลี�ยน โดยจะไม่ซื 6อหรือขายเงินตราต่างประเทศ

ลว่งหน้าหากไมม่ีภาระผกูพนัทางการค้า และบริษัทจะไมม่ีการขายลว่งหน้าโดยไมไ่ด้ตกลงอตัราแลกเปลี�ยนกบัลกูค้า จึงทํา

ให้สามารถปอ้งกนัความเสี�ยงได้ในระดบัหนึ�ง 
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3.5 ความเสี�ยงจากเงนิทุนหมุนเวียน  

บริษัทมีการสํารองสินค้าคงคลังไว้จํานวนหนึ�งเพื�อให้สามารถส่งมอบสินค้าให้กับลูกค้าได้อย่างรวดเร็ว              

โดยระยะเวลาขายสนิค้ารวมกบัระยะเวลาการเรียกเก็บเงินจากลกูค้าของบริษัทอยูที่�ประมาณ 112 วนั ซึ�งนานกวา่ระยะเวลา

การเรียกเก็บเงินจากเจ้าหนี 6การค้าของบริษัทที�มีระยะเวลาประมาณ 23 วัน ซึ�งมีผลทําให้บริษัทจําเป็นต้องมีเงินทุน

หมนุเวียนระดบัหนึ�งสาํหรับการดําเนินงานของบริษัทซึ�งมวีงจรเงินสด (Cash Cycle) อยูที่�ประมาณ 89 วนั หากยอดขายของ

บริษัทเพิ�มขึ 6นมากอยา่งมีนยัสําคญั บริษัทอาจต้องหาแหลง่เงินทนุเพิ�มเติมซึ�งมีต้นทนุทางการเงินสงูกว่าต้นทนุทางการเงิน

ของบริษัทในปัจจบุนั  

ในปัจจบุนั บริษัทสามารถซื 6อสนิค้าจากผู้ผลติหลกั เช่น บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ 6ง จํากดั ในรูปเครดิตตาม

สญัญาที�ตกลงไว้ 15 วนั ซึ�งหากบริษัทต้องการซื 6อสินค้าโดยได้เครดิตเทอมที�นานกว่านี 6 ก็สามารถดําเนินการได้ โดยติดต่อ

กบัผู้ผลติเป็นกรณีไป ซึ�งอาจจะมีต้นทนุทางการเงินสว่นเพิ�มขึ 6นบ้าง อย่างไรก็ตาม ปัจจุบนัแหลง่เงินทนุจากสถาบนัการเงิน

ยงัคงมีต้นทนุทางการเงินที�ตํ�ากวา่  

นอกจากนี 6 ปัจจุบันบริษัทมีวงเงินกู้ ยืมกับสถาบันการเงินหลายแห่ง ทําให้บริษัทมีวงเงินหมุนเวียนใช้ได้           

อย่างเพียงพอ โดย ณ 31 ธันวาคม 2558 บริษัทยงัมีวงเงินคงเหลือที�จะสามารถใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนได้อีกประมาณ     

ร้อยละ 51 จากวงเงินที�มีอยู่ทั 6งหมด ทําให้บริษัทมีฐานะเงินทุนหมุนเวียนที�เข้มแข็ง และ ณ 31 ธันวาคม 2558 บริษัทมี

อตัราสว่นหนี 6สินต่อทุนเพียง 2.27 เท่า อีกทั 6งความน่าเชื�อถือและการดําเนินงานที�โปร่งใสอย่างสมํ�าเสมอของบริษัททําให้

บริษัทได้รับเงื�อนไขและการสนบัสนนุวงเงินกู้จากธนาคารพาณิชย์ด้วยดี 

3.6   ความเสี�ยงจากความเปลี�ยนแปลงของราคาสินค้าในตลาดโลก 

ถึงแม้ว่าบริษัทจะมียอดขายส่วนใหญ่จากในประเทศ แต่ราคาสินค้าที�ขายในตลาดส่วนใหญ่จะขึ 6นอยู่กับราคา

สนิค้าในตลาดที�ผนัแปรตามอปุสงค์และอปุทานของตลาดโลก ตามลกัษณะสนิค้าในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีซึ�งมีลกัษณะเป็น 

Commodity กําไรของบริษัทจึงเปลี�ยนแปลงตามราคาสนิค้าในตลาด ซึ�งมีลกัษณะเป็นวฏัจกัร ความเสี�ยงของบริษัทจึงอาจ

เกิดขึ 6นในกรณีที�บริษัทซื 6อสนิค้ามาในราคาสงู และเกิดเหตกุารณ์ที�ราคาตลาดของสนิค้าดงักลา่วลดลง จากสถานการณ์ราคา

นํ 6ามนัที�ปรับตวัลดลงอย่างรุนแรงตั 6งแต่ไตรมาส 4 ของปี 2557 ต่อเนื�องมายงัปี 2558 ซึ�งส่งผลกระทบต่อราคาสินค้า      

ปิโตรเคมี และเม็ดพลาสติกที�ปรับตวัลดลง บริษัทจึงอาจจําเป็นต้องขายสินค้าคงคลงัที�มีอยู่ให้กบัลกูค้าในราคาที�ลดลงหรือ

ตํ�ากวา่ราคาที�ซื 6อมา ซึ�งจะสง่ผลทําให้กําไรของบริษัทลดลงและอาจขาดทนุในบางกรณี 

ที�ผ่านมาบริษัทพยายามลดความเสี�ยงนี 6ลงโดยการพยายามเก็บสินค้าคงคลังในระดับที�เหมาะสม ตามการ

คาดการณ์ทิศทางของอปุสงค์ และอปุทาน โดยเฉพาะสนิค้าที�มีความผนัผวนของราคามาก และติดตามการเปลี�ยนแปลงของ

ราคาตลาดตลอดเวลาจากข้อมลูที�ได้รับจากซพัพลายเออร์ระดบัโลกอยา่งครบวงจร ตั 6งแตผ่ลติภณัฑ์ต้นนํ 6าจนถึงปลายนํ 6าใน

อุตสาหกรรมปิโตรเคมี สําหรับลูกค้ารายใหญ่ที�มีการสั�งซื 6อล่วงหน้าในปริมาณมาก บริษัทจะได้รับการสนบัสนุนในเรื�อง

ปริมาณและราคาโดยตรงจากผู้ผลติ และ/หรือผู้ จําหนา่ยจึงทําให้ลดความเสี�ยงได้ นอกจากนี 6 สินค้าเกรดพิเศษของบริษัทยงั

ได้รับผลกระทบจากความผนัผวนของราคาสนิค้าตํ�ากวา่ เนื�องจากสามารถกําหนดราคาขายตามต้นทนุของบริษัทบวกกําไร 

(Cost Plus)  
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อย่างไรก็ตาม ถึงแม้จะพยายามลดปริมาณสินค้าคงคลงัลงแล้วจํานวนหนึ�ง เพราะโดยธรรมชาติของการดําเนิน

ธุรกิจการเป็นตวัแทนจําหน่าย การจดัเตรียมสินค้าตามความต้องการของลกูค้าให้เพียงพอกบัระยะเวลาในการสั�งซื 6อจาก

ต่างประเทศ (Lead Time) เป็นสิ�งจําเป็น ความเสี�ยงดงักลา่วจึงไม่สามารถหลีกเลี�ยงได้ทั 6งหมด แต่พยายามบริหารให้       

ลดผลกระทบให้มากที�สดุ  

3.7 ความเสี�ยงจากการที�ไม่ต่อสัญญาเป็นตัวแทนจาํหน่ายให้กับผู้ผลิต 

สญัญาตัวแทนจําหน่ายที�บริษัททํากับผู้ ผลิตมีทั 6งลักษณะสัญญาปีต่อปี หรือ ต่อทุก � ปี ซึ�งเป็นหลกัปฏิบัติ

โดยทั�วไปในอตุสาหกรรมปิโตรเคมี ทําให้บริษัทมีความเสี�ยงที�จะไม่ได้รับการต่อสญัญาเป็นตวัแทนจําหน่ายให้กบัผู้ผลิต   

หากไมส่ามารถทําตามข้อกําหนดของผู้ผลิตแต่ละราย เช่น ไม่สามารถสร้างยอดขายได้ตามเป้าหมายที�ผู้ผลิตกําหนด หรือ       

ไมส่ามารถดํารงระบบโครงสร้างพื 6นฐานได้ตามที�ผู้ผลติกําหนด  

อย่างไรก็ตาม บริษัทมีผลการดําเนินงานที�เติบโตอย่างต่อเนื�อง และมีลูกค้าประจําอยู่จํานวนมาก อีกทั 6ง               

มีการพฒันากลุ่มลกูค้าใหม่ในหลากหลายอุตสาหกรรม จึงสร้างความพึงพอใจให้กับผู้ผลิตมาตลอด ประกอบกับบริษัท       

มีการสื�อสารทํางานร่วมกนักบัทางผู้ผลติอยา่งใกล้ชิดเพื�ออธิบายความคืบหน้าของการขายและการพฒันาตลาดในประเทศ 

ทําให้ในกรณีที�ยอดขายไมเ่ป็นไปตามเปา้หมาย ทางผู้ผลติก็ยงัคงตอ่สญัญากบับริษัทเนื�องจากเข้าใจในเหตผุล และรับทราบ

ถึงสถานการณ์อยา่งใกล้ชิดอยูต่ลอดเวลา  

หากแต่ในบางครั 6งเมื�อนโยบายการดําเนินธุรกิจเปลี�ยนแปลงไปในทิศทางที�ไม่สอดคล้องกนัในบางประการ หรือ  

เกิดการควบรวมกิจการทําให้เกิดการทบัซ้อนของผลติภณัฑ์ อาจทําให้บริษัทจําเป็นต้องยตุิบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่าย

ของผู้ผลิตบางรายไป กรณีของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด และบริษัท บีเอเอสเอฟ ที�เกิดขึ 6นในปี 2555 และ 2554         

ก็เช่นกัน เพื�อให้การดําเนินธุรกิจเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผลมากขึ 6น ทั 6งสองฝ่าย จึงเห็นพ้อง                      

ในการยตุิบทบาทการเป็นตวัแทนจําหนา่ย และดําเนินธุรกิจของตนเองตอ่ไป  

อย่างไรก็ตาม สําหรับกรณีของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด ซึ�งบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายได้สิ 6นสดุลง    

ในวันที� 30 มิถุนายน 2555 ในปี 2556 เป็นปีที�ได้รับผลกระทบจากการยุติบทบาทกับทางกลุ่มเอสซีจีเต็มปี เพื�อมิให้         

การเปลี�ยนแปลงดังกล่าวมีผลกระทบต่อลกูค้ามากนกั ทางบริษัทได้จัดหาสินค้าที�มีคุณภาพจากบริษัท พีทีที โพลิเมอร์           

มาร์เก็ตติ 6ง จํากัด ซึ�งเป็นบริษัทในเครือของกลุ่ม ปตท มาทดแทน โดยบริษัทได้รับเป็นตวัแทนจําหน่ายอย่างเป็นทางการ

ตั 6งแต่วันที�  1 กรกฎาคม 2555 เป็นต้นมานั 6น ถึงแม้จะไม่สามารถทดแทนได้ทั 6งหมด ดังจะเห็นได้จากมูลค่าขาย                  

ในกลุ่ม Commodity ในปี 2556 ที�ลดลงจากปี 2555 ประมาณ 636 ล้านบาท หรือประมาณร้อยละ 31 แต่ในปี 2557 

ต่อเนื�องไปยงัปี 2558 บริษัทสามารถปรับตวั และสามารถเพิ�มฐานลกูค้าในกลุม่ Commodity ได้เพิ�มมากขึ 6น โดยบริษัทมี

ยอดขายในกลุ่มดังกล่าวจํานวนประมาณ 1,900 ล้านบาท ซึ�งถือว่าใกล้เคียงเมื�อเปรียบเทียบกับการขายสินค้าของ         

กลุม่เอสซีจี 

ดงันั 6นจะเห็นวา่ ด้วยการบริหารจดัการและประเมินความเสี�ยงที�อาจจะเกิดเหตกุารณ์ต่างๆ อยู่เสมอ ทําให้บริษัท

สามารถประเมินสถานการณ์ และวางแผนการดําเนินธุรกิจเพื�อรองรับความเสี�ยงที�อาจจะเกิดขึ 6น ทําให้บริษัทสามารถปรับตวั

และบรรเทาปัญหาเพื�อผา่นวิกฤตได้ 
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3.8   ความเสี�ยงที� มีผลกระทบต่อผู้ถือหุ้นหรือการลงทุนของผู้ถือหลักทรัพย์จากบริษัทที� มีผู้ถือหุ้นใหญ่
 มากกว่าร้อยละ 50 

ณ วนัที� 31 ธันวาคม 2558 ไม่มีผู้ ถือหุ้นรายใดถือหุ้นเกินกว่าร้อยละ 25 ของหุ้นที�จําหน่ายได้แล้วทั 6งหมด          
หากพิจารณาโดยแยกบุคคล บริษัทไม่มีความเสี�ยงในการมีผู้ ถือหุ้ นรายใหญ่ แต่อย่างไรก็ตามหากจะพิจารณา                
เป็นกลุ่มผู้ ถือหุ้นใหญ่ ซึ�งเป็นกลุ่มของผู้ ก่อตั 6งเดิม ประกอบด้วยนายสมชาย คุลีเมฆิน, นายสํารวย ทิชาชล, นายปิยะ       
จริยเศรษฐพงศ์ และนายเอกชยั ศิริจนัทนนัท์ ซึ�งถือหุ้นในบริษัทจํานวน 129,843,930 หุ้น (นบัรวมบคุคลตามมาตรา 258  
คิดเป็นร้อยละ 65 (มากกวา่ร้อยละ 50) ของจํานวนหุ้นที�จําหนา่ยได้แล้วทั 6งหมดของบริษัทจึงทําให้กลุม่ผู้ก่อตั 6งเดิม สามารถ
ควบคมุมติที�ประชมุผู้ ถือหุ้นได้เกือบทั 6งหมดไมว่า่จะเป็นเรื�องการแตง่ตั 6งกรรมการหรือการขอมติในเรื�องอื�นที�ต้องใช้เสียงสว่น
ใหญ่ของที�ประชุมผู้ ถือหุ้น ยกเว้นเรื�องที�กฎหมายหรือข้องบงัคบับริษัทกําหนดต้องให้ได้รับเสียง 2 ใน 3 หรือ 3 ใน 4 ของ      
ที�ประชมุผู้ ถือหุ้น ดงันั 6น ผู้ ถือหุ้นรายอื�นจึงอาจไมส่ามารถรวบรวมคะแนนเสียงเพื�อตรวจสอบและถ่วงดลุเรื�องที�ผู้ ถือหุ้นใหญ่
เสนอได้ 

ในอดีตที�ผ่านมา ตั 6งแต่เข้าจดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์ฯ เมื�อวันที� 6 ธันวาคม 2548 กลุ่มผู้ก่อตั 6งเดิมไม่เคย     
ใช้เสยีงควบคมุในการหาประโยชน์ให้กบักลุม่หรือเอาเปรียบผู้ ถือหุ้นรายย่อย และดแูลผู้ ถือหุ้นรายย่อยอย่างเท่าเทียม และ
ยดึหลกัธรรมาภิบาลและจริยธรรมมาโดยตลอด 
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4. ทรัพย์สินที�ใช้ในการประกอบธุรกจิ 
4.1 สินทรัพย์ถาวรหลัก ณ วันที� 31 ธันวาคม 2558 
รายการสินทรัพย์ ลักษณะกรรมสิทธิ 

(เป็นเจ้าของ/เช่าซื ]อ) 
มูลค่าทางบัญชี

สุทธิ 
(ล้านบาท) 

ภาระผูกพัน 

1. ที�ดินและส่วนปรับปรุงที�ดิน 
(ที�ดินที�ตั ]งบริษัท ตั ]งอยู่ที� เลขที�  13/1 หมู่ 2 ถนนกิ�งแก้ว 
ตําบลราชาเทวะ อําเภอบางพลี จังหวัดสมุทรปราการ 
10540 โดยมีพื ]นที� 12 ไร่ 3 งาน 1 ตร.ว.)  

เป็นเจ้าของ 52.72 ไม่มี 

2. อาคาร เป็นเจ้าของ 93.74 ไม่มี 
3. อุปกรณ์สาํนักงาน เครื�องตกแต่งและติดตั ]ง เป็นเจ้าของ 14.95 ไม่มี 
4. เครื�องจักร เครื�องมือและอุปกรณ์ เป็นเจ้าของ 18.72 ไม่มี 
5. ยานพาหนะ เช่าซื ]อ 14.90 ดูรายละเอียดใน

หมายเหตุ 
 เป็นเจ้าของ 12.40 ไม่มี 
รวม  207.43  
หกั ค่าเสื�อมราคาสะสม  (83.57)  
สินทรัพย์ถาวรหลักสุทธิ  123.86  

หมายเหต ุ:   ณ วนัที� 31 ธนัวาคม 2558 บริษัทมีภาระผกูพนัตามสญัญาเช่าการเงินกบับริษัทลสีซิ�งเหลอือยูอี่ก 7.5 ล้านบาท 

ซึ�งเป็นการเช่าซื 6อยานพาหนะจํานวน 4 คนั เพื�อใช้ในการดําเนินงานของกิจการโดยมีกําหนดการชําระค่าเช่า

เป็นรายเดือนอายขุองสญัญามีระยะเวลา 4-5 ปี 

 นอกจากนี 6 ณ วันที� 31 ธันวาคม 2558 บริษัทมีภาระผูกพันตามสิทธิในสญัญาเช่าระยะยาวเหลืออยู่อีกเป็น     

เวลา 1 ปีนับตั 6งแต่วันที� 1 มกราคม 2559 ถึงวันที� 31 ธันวาคม 2559 โดยมีจํานวนเงินที�ต้องจ่ายในอนาคตรวมทั 6งสิ 6น         

6.6 ล้านบาท ซึ�งเป็นการเช่าอาคารเพื�อใช้เก็บสนิค้าของกิจการโดยมีกําหนดการชําระคา่เช่าเป็นรายเดือน อายขุองสญัญามี

ระยะเวลา 3 ปี 

4.2 นโยบายการลงทุนในบริษัทย่อยและบริษัทร่วม 

ณ วนัที� 31 ธนัวาคม 2558 บริษัทไมม่ีการลงทนุในบริษัทยอ่ยหรือบริษัทร่วม 

 

5. ข้อพพิาททางกฎหมาย 

บริษัทไมม่ีข้อพิพาททางกฎหมายที�อาจมีผลกระทบด้านลบต่อสินทรัพย์ของบริษัทที�มีจํานวนสงูกว่าร้อยละ 5 ของ

สว่นของผู้ ถือหุ้น ณ วนัที� 31 ธนัวาคม 2558 หรือคดีที�กระทบตอ่การดําเนินธุรกิจของบริษัทอยา่งมีนยัสาํคญั 
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6. ข้อมูลทั�วไปและข้อมูลสําคัญอื�น 
 

ชื�อบริษัท : บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) ("บริษัท") 

ประกอบธุรกิจ : ประกอบธุรกิจเป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถุดิบที�เกี�ยวเนื�องกบัพลาสติกและ 
ปิโตรเคมี รวมถึงสารเติมแต่งที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลิตภัณฑ์
พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ 

ที�ตั 6งสาํนกังานใหญ่ : เลขที� 13/1 หมู ่2 ถนนกิ�งแก้ว ตําบลราชาเทวะ อําเภอบางพล ี

จงัหวดัสมทุรปราการ 10540 

เลขทะเบียนบริษัท : 0107548000153 

เว็บไซต์บริษัท : http://www.gc.co.th 

โทรศพัท์ : 0-2763-7921, 0-2763-7999, 0-2763-7923-42 

โทรสาร : 0-2763-7949, 0-2312-4880-1 

นกัลงทนุสมัพนัธ์ : 0-2763-7999 ตอ่ 201-204 

วนัก่อตั 6งบริษัท : 27 กนัยายน 2537 

วนัจดทะเบียนบริษัทมหาชนจํากดั : 17 มีนาคม 2548 

วนัที�เริ�มทําการซื 6อขายในตลาดหลกัทรัพย์ : 6 ธนัวาคม 2548 

นิติบคุคลที�บริษัทถือหุ้นมากกวา่ 10% : ไมม่ี 

ทนุจดทะเบียน : 200,000,000 บาท 

จํานวนหุ้นสามญั : 200,000,000 หุ้น 

รายนามบคุคลอ้างอิงอื�น  

นายทะเบียนหลกัทรัพย์ : บริษัท ศนูย์รับฝากหลกัทรัพย์ (ประเทศไทย) จํากดั  

ที�อยู ่93 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง  

กรุงเทพมหานคร 10400  

โทรศพัท์ 02-009-9000 โทรสาร 02-009-9991  

ผู้สอบบญัชี : บริษัท สาํนกังาน อีวาย จํากดั  

อาคารเลครัชดา ออฟฟิศ คอมเพลก็ซ์ ชั 6น 33,  

193/136-137 ถนนรัชดาภิเษก เขตคลองเตย  

กรุงเทพมหานคร 10110  

โทรศพัท์ 02-264-0777 โทรสาร 02-264-0789  
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