
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  
บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั!นส์ จาํกัด (มหาชน) 

GLOBAL CONNECTIONS PUBLIC COMPANY LIMITED 

 

 

ส่วนที! 1 

การประกอบธุรกิจ



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 1 

1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกิจ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด (มหาชน) (“บริษัท”) เป็นตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบที�เกี�ยวเนื�องกับพลาสติก

และปิโตรเคมี รวมถงึสารเติมแต่งที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลติภัณฑ์พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ โดยบริษัทเป็นตัวแทนจัด

จําหน่ายสินค้าให้กับบริษัทชั !นนํา ทั !งในด้านกําลังการผลิตและเทคโนโลยี ทั !งภายในประเทศและต่างประเทศรวมกัน 

กว่า 30 บริษัท อาทิเช่น บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด (PTTPM) เป็นบริษัทในกลุ่มปตท. ดําเนินธุรกิจทาง

การตลาดและจดัจําหน่ายผลติภัณฑ์โพลเิมอร์ของกลุ่มปตท. ซึ�งดําเนินธุรกิจพลงังานและปิโตรเคมีอย่างครบวงจรรายใหญ่

ของประเทศไทยและเป็นผู้ นําในภูมิภาคเอเชีย และผู้ ผลิตสากลชั !นนํา อาทิเช่น ExxonMobil Chemical, Eastman 

Chemical, DuPont Performance Polymers, และ Chi Mei Corporation เป็นต้น ซึ�งบริษัทถือเป็นบริษัทไทยที�เป็นตัวแทน

จําหน่ายของบริษัทผู้ ผลิตเม็ดพลาสติก สารเติมแต่ง และเคมีภัณฑ์ที�เกี�ยวเนื�องกับอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมี 

ที�หลากหลายที�สดุในประเทศไทย   

บริษัทก่อตั !งขึ !นเมื�อวันที� 27 กันยายน 2537 ด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท โดยเริ�มดําเนินการเชิงพาณิชย์ 

ในวันที�  1 เมษายน 2538 โดยกลุ่มผู้ ก่อตั !งที� มีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมพลาสติกจนถึงปัจจุบันมากกว่า 30 ปี  

ด้วยประสบการณ์ของทีมผู้บริหารเป็นสว่นสําคญัที�ทําให้บริษัทมีผลกําไรอย่างต่อเนื�อง  

โครงสร้างรายได้บริษัท ระหว่างปี 2546-2560 
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รายได้อื�นๆ Specialty Chemical Specialty & Engineering Polymer Commodity Polymer รายได้รวม

 

 

หมายเหตุ:  จากแผนภาพข้างต้น  

- รายได้สําหรับปี 2552 มูลค่า 2,665 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 22 จากปี 2551 ที�มีรายได้ 3,429 ล้านบาท เนื�องจากภาวะเศรษฐกิจของ
สหรัฐอเมริกาที�ชะลอตวัลง กอปรกบัราคาสนิค้าที�ลดลงตามความผนัผวนของราคานํ !ามนั 

- รายได้ระหวา่งปี 2555-2556 ลดลง เหตุผลสว่นหนึ�งเกิดจากการเปลี�ยนแปลงสญัญาการเป็นตัวแทนจําหนา่ยในเดือนกรกฎาคม 2555 

 

 

 

 

 

 

 

แหล่งที�มา: ข้อมูลบริษัท 
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สว่นที� 1 หน้าที� 2 

กราฟแสดงความสัมพันธ์ยอดขาย (ล้านบาท) และปริมาณขาย (พันตัน) ระหว่างปี 2556-2560 

 

 

หมายเหตุ:  จากแผนภาพข้างต้น 

- ในปี 2557 และ 2558 บริษัทมียอดขาย 3,647 ล้านบาท และ 3,646 ล้านบาท ตามลําดับ ซึ�งใกล้เคียงกัน แต่เมื�อพิจารณาจากปริมาณขาย 

ปี 2557 และ 2558 ประมาณ 54 พนัตัน และ 63 พนัตัน ตามลําดับ จะเห็นว่า บริษัทมีแนวโน้มการเติบโต ปริมาณสินค้าที�ขายได้เพิ�มขึ !น 

อย่างต่อเนื�อง แต่ที�ยอดขายมีมูลค่าตํ�าลงเป็นผลสืบเนื�องจากราคาสนิค้าปรับตวัลดลงตามสภาวะตลาดระหว่างปี 2558 

- ในปี 2559 บริษัทมียอดขาย 3,979 ล้านบาท เพิ�มขึ !น 333 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 9.1 จากปี 2558 และมีปริมาณสินค้าที�ขายได้ในปี 2559 
ประมาณ 73 พนัตัน เพิ�มขึ !น 10 พนัตัน คิดเป็นร้อยละ 15.9 จากปี 2558 สาเหตุหลกัของการเติบโตขึ !น เนื�องจากบริษัทพยายามเพิ�มฐาน
ลกูค้าที�มีศกัยภาพและรักษาฐานลกูค้าเดิมให้คงอยู่  

ในปี 2560 มียอดขาย 3,727 ล้านบาท ลดลง 252 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 6 จากยอดขายปี 2559 จํานวนเงิน 

3,979 ล้านบาท และมีปริมาณสินค้าที�ขายได้ 65 พันตัน ลดลง 8 พันตัน คิดเป็นร้อยละ 11 จากปี 2559 ที�มีประมาณ 73 

พนัตนั สาเหตหุลกัเนื�องจากความไม่แน่นอนจากเศรษฐกิจโลกและความผันผวนของตลาดเงิน ส่งผลให้เศรษฐกิจไทยชะลอ

ตวัและกระทบต่อธุรกิจขนาดเล็กและผู้ มีรายได้ปานกลาง ซึ�งถือเป็นกลุ่มที�มีกําลงั ซื !อหลกัของประเทศ จึงส่งผลกระทบต่อ 

การใช้จ่ายอปุโภคบริโภคต่างๆ รวมถงึผลติภัณฑ์ที�ทําจากวตัถุดิบ โดยเฉพาะสนิค้ากลุม่ Commodity Polymer ของบริษัท   
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แหล่งที�มา: ข้อมูลบริษัท 
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สว่นที� 1 หน้าที� 3 

บริษัทแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจหลกั ได้แก่  

1. หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers  

2. หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers  

3. หน่วยธุรกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additives  

สินค้าทั !ง 3 หน่วยธุรกิจหลกัครอบคลมุตั !งแต่ Commodity Polymers ซึ�งเป็นวัตถุดิบพื !นฐานในการแปรรูปสินค้า

พลาสติกทั�วไป และสินค้า Specialty and Engineering Polymers ซึ�งเป็นเม็ดพลาสติกเกรดพิเศษที�ให้ความแข็งแกร่ง 

คงทน และคุณสมบัติอื�นที�เหมาะสมกับงานด้านอุตสาหกรรม จนถึงสินค้า Specialty Chemical, Intermediate, and 

Additives ซึ�งเป็นสารเติมแต่งชนิดพิเศษที�เป็นสินค้าที�สร้างมูลค่าเพิ�มให้กับผลิตภัณฑ์ ทําให้ผลิตภัณฑ์ที�ผสมสารเติมแต่ง  

มีคณุสมบติัพิเศษเพิ�มขึ !น เช่น การป้องกนัการเกิดปฏิกริยา Oxidation การป้องกนัรังสี การป้องกันเชื !อราและแบคทีเรีย และ

การป้องกนัการเกิดไฟฟ้าสถิตย์ เป็นต้น  

โดยในปี 2560 บริษัทมีรายได้รวม 3,741 ล้านบาท แบ่งเป็นรายได้จากสินค้า Commodity Polymers 1,976  

ล้านบาท รายได้จากสินค้า Specialty and Engineering Polymers 1,714 ล้านบาท รายได้จาก Specialty Chemical, 

Intermediate, and Additive 37 ล้านบาท และรายได้อื�นๆ 14 ล้านบาท ซึ�งคิดเป็นสดัส่วนร้อยละ 53, 46, 1 และ 0 ของ

รายได้รวม ตามลาํดบั   

บริษัทมีความเสี�ยงที�สําคัญ ได้แก่ ความเสี�ยงจากหนี !สญูของลกูหนี !การค้า ความเสี�ยงทางด้านอัตราแลกเปลี�ยน 

ความเสี�ยงจากเงินทุนหมุนเวียน ความเสี�ยงจากการผันผวนของราคาสินค้า ในตลาดโลก เป็นต้น ทั !งนี ! บริษัทได้ให้

ความสาํคญัในการบริหารความเสี�ยงด้านต่างๆ อย่างใกล้ชิด ดงัรายละเอียดที�ได้กลา่วไว้ในเรื�องปัจจัยเสี�ยง 
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สว่นที� 1 หน้าที� 4 

สรุปฐานะการเงนิและผลการดาํเนินงาน 

 2558 2559 2560 

ฐานะการเงนิ (ล้านบาท)    

สนิทรัพย์หมนุเวียน 1,246 1,228 1,119 

สนิทรัพย์รวม 1,378 1,361 1,242 

หนี !สนิหมนุเวียน 936 914 784 

หนี !สนิรวม 956 930 797 

สว่นของผู้ ถือหุ้น 422 431 445 

ผลการดําเนินงาน (ล้านบาท)    

รายได้จากการขาย 3,646 3,979 3,727 

กําไรขั !นต้น 229 258 247 

กําไรจากการดําเนินงาน 113 131 126 

กําไรสาํหรับปี 79 93 90 

กําไรขาดทนุเบ็ดเสร็จอื�น - 0.5 - 

กําไรขาดทนุเบ็ดเสร็จรวมสาํหรับปี 79 93 90 

อัตราส่วนทางการเงนิ    

อตัราผลตอบแทนจากสนิทรัพย์ (ร้อยละ) 6.22 6.76 6.88 

อตัราผลตอบแทนผู้ ถือหุ้น (ร้อยละ) 19.56 21.69 20.44 

อตัรากําไรสทุธิ (ร้อยละ) 2.17 2.33 2.40 

อตัราสว่นเงินทนุหมนุเวียน (เท่า) 1.33 1.34 1.43 

อตัราสว่นหนี !สนิต่อสว่นของผู้ ถือหุ้น (เท่า) 2.27 2.16 1.79 

มลูค่าตามบัญชีต่อหุ้น (บาท) 2.11 2.16 2.22 

กําไรต่อหุ้น (บาท) 0.40 0.46 0.45 
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สว่นที� 1 หน้าที� 5 

1.1 นโยบายในการดําเนินงานของบริษัทหรือกลุ่มบริษัทในภาพรวม ตามที�คณะกรรมการบริษัทกําหนด 

วิสัยทัศน์  

บริษัทมีเป้าหมาย ทําให้บริษัทเป็นองค์กรที�มีการเติบโตอย่างยั�งยืน ด้วยผลกําไรที�มั�นคง ภายใต้การบริหารจัดการ 

ที�มีธรรมาภิบาลและพฒันาบคุลากรอย่างต่อเนื�อง ได้กําหนดวิสยัทศัน์ในการดําเนินธุรกิจ ดงันี � 

วิสัยทัศน์:  พันธมิตรที�ดีที�สุดในการตอบสนองความต้องการวัตถดุิบอุตสาหกรรม 

Vision:  Your best services for value creation in raw material supply  

บริษัทตระหนกัและเล็งเห็นถึงความสําคัญเรื�อง วิสยัทัศน์และเป้าหมายหลกัของบริษัททั �งระยะสั �นและระยะยาว

ดงันั �น จงึกําหนดให้คณะกรรมการบริษัทต้องพิจารณาทบทวนและอนุมัติเกี�ยวกับวิสยัทัศน์ เป้าหมาย ภารกิจ และกลยุทธ์

ของบริษัทเป็นประจําทกุปี และมีบทบาทหน้าที�ในการติดตามผลการดําเนินงานให้มีการนํากลยุทธ์ของบริษัทไปถือปฏิบัติ 

และกํากับดูแลให้ผลการดําเนินงานหรือกระบวนการทํางานของบริษัท เป็นไปในทิศทางที�สอดคล้องกับวิสยัทัศน์ และ

เป้าหมายหลกัของบริษัท 

โดยคณะกรรมการบริษัทมอบหมายให้คณะกรรมการบริหาร (Executive Committee) เป็นผู้ รับผิดชอบกํากับดูแล/

บริหารงานให้เป็นไปตามที�กําหนดไว้ และนําผลการดําเนินงานของบริษัทรายงานให้แก่คณะกรรมการบริษัทรับทราบในทุก

ไตรมาส หรือหากมีประเด็นเร่งด่วนที�มีผลกระทบอย่างมีสาระสาํคัญต้องรายงานอย่างทนักาลเสมอ  

อย่างไรก็ตาม บริษัทจัดให้มีการประชุมคณะผู้บริหาร (Management Meeting) เดือนละครั �ง ซึ�งประกอบด้วย 

ผู้บริหารระดบัผู้จดัการ (Manager) จนถึงกรรมการบริหาร (Executive Director) เพื�อพิจารณากําหนดแผนกลยุทธ์ทั �งระยะ

สั �นและระยะยาวของบริษัทให้สามารถบรรลุเป้าหมายหลักของบริษัท พร้อมทั �งติดตามผลการดําเนินงานของบริษัท 

งบประมาณ เทคโนโลยีสารสนเทศ นโยบายการเปิดเผย ข้อมูล การจัดการข้อมูลลับไม่ให้รั�วไหลซึ�งอาจมีผลต่อราคา

หลกัทรัพย์ของบริษัท การดแูลสภาพคลอ่งทางการเงินและความสามารถในการชําระหนี � และพิจารณาบริหารความเสี�ยงของ

บริษัทร่วมกนั และสื�อสารข้อมลูเหลา่นี �ให้แก่กรรมการ ผู้บริหาร และพนกังานทกุคนรับทราบตามความเหมาะสม เพื�อปลกูฝัง

ค่านิยมการกํากบัดแูลกิจการที�ดีให้กบัทกุคนจนกลายเป็นวฒันธรรมขององค์กร  

ในที�ประชมุคณะกรรมการบริษัท ครั �งที� 5/2560 เมื�อวนัที� 14 ธันวาคม 2560 บริษัทนําเสนอวิสยัทัศน์ เพื�อพิจารณา

ทบทวนพร้อมกับการพิจารณางบประมาณประจําปี 2561 และจากการพิจารณา คณะกรรมการบริษัทมีมติเห็นชอบกับ

วิสยัทัศน์ที�นําเสนอมา ซึ�งสื�อให้เห็นถึงความมุ่งมั�นเป็นพันธมิตรในการสร้างคุณค่าร่วมกับผู้ผลิตและลกูค้าผ่านการคิดค้น

นวัตกรรมใหม่ๆ และมีเป้าหมายเป็นตัวแทนจําหน่ายที�ให้บริการได้ครบวงจร เป็นศูนย์รวมความรู้และเทคโนโลยีล่าสุด  

จากผู้ ผลิตชั �นนําของโลก และให้คําปรึกษาทางวิชาการที�เป็นประโยชน์ทั �งในด้านการผลิตและเชื�อมโยงต่ อไปถึง 

ด้านการตลาด นอกจากนี � บริษัทถือหลกัพันธมิตรในการทําธุรกิจกับลกูค้า ผู้ผลิต และสถาบันการเงินที�เน้นการเกื �อกูลกัน  

เพื�อการค้าในระยะยาว โดยกําหนดพนัธกิจ แนวทาง และเป้าหมายไว้ดงันี �  
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พันธกิจ: 

q มุ่งมั�นในการเป็นบริษัทที�ดําเนินธุรกิจอย่างมีจริยธรรม ไม่ทําผิดกฎหมาย มีจรรยาบรรณ เคารพสทิธิ  

q มุ่งสร้างการเจริญเติบโตอย่างยั�งยืนทั �งในด้านของผลกําไรและรายได้ 

q มุ่งมั�นพฒันาความรู้ ทกัษะ ความเชี�ยวชาญของบคุลากรอย่างต่อเนื�องสูค่วามเป็นมืออาชีพ เพื�อก้าวไปสู่ความเป็น

ผู้ นําทางการตลาด และรักษาความสามารถในการแข่งขนั 

q เป็นผู้ นําทางการตลาด มีสินค้าครบวงจร การพัฒนาผลิตภัณฑ์จากผู้ผลิตคุณภาพระดับสากล การตอบสนองต่อ     

ความต้องการของลกูค้า 

q ฝึกอบรมและพฒันาพนกังานให้มีความรู้ความชํานาญในการปฎิบติังานอย่างต่อเนื�อง 

q การเป็นสื�อกลางในการสรรหาผู้ผลติที�ดีที�สดุ โดยสง่มอบเทคโนโลยีทนัสมยั เพื�อสร้างบริการที�มีคณุค่าสู่ลกูค้า 

กลยุทธ์องค์กร: 

q รักษาตําแหน่งและฐานทางการตลาด (Market Positioning) ที�แข็งแกร่งในปัจจบุนั 

q รักษาความเป็นพนัธมิตรที�เข้มแข็งกบัทั �งผู้ผลติ ลกูค้า และสถาบนัการเงิน 

q นําเสนอการแก้ไขปัญหาได้อย่างมืออาชีพและครบวงจร 

q เป็นผู้ นําสาํหรับผลติภัณฑ์ที�มีเทคโนโลยีขั �นสงู 

q ขยายธุรกิจไปสูอ่ตุสาหกรรมที�มีการเติบโต 

q พฒันาตลาดสนิค้าและรูปแบบงานใหม่ๆ จากระยะเริ�มต้น  

กลยุทธ์สําหรับปี 2561 : VUCAR 

V :   สร้างมูลค่าเพิ�มจากการพฒันางานและสร้างความแตกต่าง 

  Value creation thru Innovation and Differentiation  

U : ร่วมกนัลดระดบัสนิค้าคงคลงัที�เคลื�อนไหวช้า 

  Under/Lower Slow Move Inventory 

C : บริหารต้นทนุอย่างมีประสทิธิภาพและประสทิธิผล 

  Cost management thru Efficiency and Effectiveness 

A : มีกิจกรรมการค้ากบัลกูค้าใน Portfolio อย่างต่อเนื�อง 

  Active Customer Portfolio 

R : ทําการวิจยัและพฒันาสนิค้าบนพื �นฐานความต้องการของลกูค้า 

  Research and Development on Customer Needs in Market-Driven Product Development 
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เป้าหมายของบริษัทในด้านต่างๆ: 

เป้าหมายด้านการดําเนินธุรกิจ 

q ดําเนินธุรกิจเยี�ยงผู้ ประกอบวิชาชีพ (Professional) ภายใต้นโยบายกํากับดูแลกิจการ/ธรรมาภิบาลที�ดี โดยให้

ความสาํคญักบัผู้ มีสว่นได้เสยีทกุภาคส่วน  

q ดําเนินธุรกิจบนพื �นฐานการให้ความสําคัญกับการบริหารความเสี�ยงอย่างเป็นระบบ โดยเฉพาะความเสี�ยงหลัก     

ในเรื�องของหนี �สญู   

เป้าหมายด้านยอดขายและกําไร 

q รักษาการเติบโตที�ยั�งยืนทั �งในสว่นของยอดขายและกําไรสทุธิจากฐานธุรกิจปัจจุบัน  ในปี 2561 บริษัทมีเป้าหมาย

การเติบโตของปริมาณสนิค้าขายและกําไรขั �นต้นเท่ากบัร้อยละ 8 เมื�อเทียบกบัปี 2560 และสําหรับระยะยาว 3-5 ปี

ข้างหน้า บริษัทมีเป้าหมายการเติบโตของปริมาณสินค้าขายและกําไรขั �นต้นอยู่ที�ร้อยละ 5-8 ต่อปี โดยเป้าหมาย

ดงักลา่วจะสอดคล้องตามตวัเลข GDP ของประเทศไทย   

q บริหารต้นทนุอย่างมีประสทิธิภาพและประสทิธิผล 

เป้าหมายด้านสนิค้า 

q การมีสนิค้าที�ครบวงจรจากผู้ผลติที�มีคณุภาพสนิค้าดีที�สดุหรือผู้ผลิตที�มีกําลงัการผลิตใหญ่ที�สดุในอันดับต้นๆ ของ

โลกไว้ให้บริการลกูค้าอย่างสมํ�าเสมอและต่อเนื�องตลอดเวลา 

q การเพิ�มชนิดของสนิค้า เพื�อสง่เสริมสนิค้าที�ปัจจบุนัขายอยู่ในบางอุตสาหกรรม 

q การวิจยัและพฒันา เพื�อเพิ�มประสทิธิภาพของผลติภัณฑ์ ให้ตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้มากขึ �น 

q ลดระดบัสนิค้าคงคลงัที�เคลื�อนไหวช้า 

เป้าหมายด้านคู่ค้า 

q เน้นการตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้อย่างรวดเร็ว ให้ทนักบัภาวะการแข่งขนัที�เพิ�มสงูขึ �น 

q การสร้างความไว้วางใจกบัลกูค้า โดยมีนโยบายการขายเสมือนเป็นพนัธมิตรกบัซพัพลายเออร์และลกูค้าผู้แปรรูป 

q การสร้างความไว้วางใจและให้ความเคารพต่อผู้ มีสว่นได้ส่วนเสยีของบริษัทในทุกๆ ด้าน 

q การสร้างฐานลกูค้าเดิมให้แน่นแฟ้นยิ�งขึ �นและขยายฐานลกูค้าใหม่ในลกัษณะพนัธมิตรระยะยาวต่อเนื�อง 

q การสร้างความพร้อมในการแข่งขนัและสร้างเป้าหมายในการขยายธุรกิจไปยงักลุ่มลกูค้าในระดบัภูมิภาค 

เป้าหมายด้านซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน 

q การสร้างความสัมพันธ์และความไว้วางใจกับซัพพลายเออร์และสถาบันการเงินในลกัษณะพันธมิตรระยะยาว    

โดยเน้นความโปร่งใส เปิดเผยข้อมลูที�ถกูต้อง และทนัต่อเหตกุารณ์ 

q ลดต้นทุนและเพิ�มประสิทธิภาพให้ซัพพลายเออร์ในลักษณะการให้บริการของบริษัทแบบครบวงจร                

(Total Outsource Solution) ทั �งด้านการตลาด การขาย การบริการด้านเทคนิค และโลจิสติกส์ 

q การร่วมพฒันาธุรกิจกบัซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน เพื�อให้บรรลเุป้าหมายของทั �งสองฝ่าย 
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แผนการดําเนินงาน 

q รักษาฐานลกูค้าที�มีสถานะทางการเงินที�ดี มีการเติบโตทางธุรกิจหรือมีแนวโน้มที�ดี มองเห็นคุณค่าการบริการของ

บริษัท 

q เพิ�มสดัสว่นทางการตลาดและขยายกลุ่มสนิค้าในฐานลกูค้าเป้าหมาย 

q ระบลุกูค้าที�จะขยายหรือย้ายฐานการผลิตไปในประเทศข้างเคียง พร้อมหาลูท่างการเสนอบริการ 

q เข้าใจทิศทางธุรกิจของคู่ค้าและหาจดุสมดุลกบัทิศทางของบริษัท 

q เพิ�มคู่ค้าในกลุม่อตุสาหกรรมที�มีความชํานาญ พร้อมขยายฐานลกูค้าเพิ�มมากขึ �น 

q ลดค่าใช้จ่ายที�ไม่ก่อให้เกิดประโยชน์ทางการขายหรือที�จะเพิ�มผลติภาพ 

1.2 การเปลี�ยนแปลงและพัฒนาการที�สําคัญ  

ลําดับเหตุการณ์ที�สําคัญของบริษัท 

ปี 2537 ก่อตั �งบริษัทขึ �นด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท ในชื�อ “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด”  เมื�อวันที�  
27 กนัยายน 2537 

ปี 2539 บริษัทได้รับการแต่งตั �งจากบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด (เดิมชื�อ บริษัท ซีซีซี ค้าเคมีภัณฑ์ จํากัด) ให้เป็น
ตวัแทนจําหน่าย ซึ�งเป็นการเริ�มต้นการค้ากับกลุ่มปิโตรเคมีของปูนซิเมนต์ไทย โดยในขณะนั �น  บริษัทยังเป็น
ตวัแทนจําหน่ายที�มียอดขายเป็นอนัดบั 17 ของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด และยังได้รับการแต่งตั �งจาก 
Eastman Chemical ซึ�งเป็นจุดเริ�มต้นของการเป็นตัวแทนจําหน่ายสินค้าเกรดพิเศษ (Specialty Product) 
และการทําการค้ากบับริษัทข้ามชาติ หลงัจากนั �น มีบริษัทระดับโลกหลายรายได้ติดต่อให้บริษัทเป็นตัวแทน
จําหน่ายสนิค้า และบริษัทได้มีการเพิ�มทนุเป็น 10 ล้านบาท 

ปี 2540  บริษัทเพิ�มทนุเป็น 20 ล้านบาท เพื�อรองรับการขยายตวัของบริษัท  

บริษัทได้รับแต่งตั �งให้เป็นตัวแทนจําหน่ายของ DuPont Engineering Polymers ปัจจุบันชื�อ DuPont 
Performance Polymers ผู้ผลติเม็ดพลาสติก POLYAMIDE 66 หรือ NYLON 66 ที�ใหญ่ที�สดุในโลก และเป็น
ตวัแทนจําหน่ายของ Chi Mei Corporation ผู้ผลติ ABS รายใหญ่ที�สดุของโลก 

ปี 2543  บริษัทได้รับแต่งตั �งให้เป็นตัวแทนจําหน่ายของ Advance Elastomer Systems (AES) ซึ�งภายหลงัได้ถูกควบ
รวมกิจการ และเปลี�ยนชื�อเป็น ExxonMobil ซึ�งเป็นผู้ผลติเม็ดพลาสติก PP ผสมยางที�ใหญ่ที�สดุในโลก 

บริษัทขยายวงเงินสนิเชื�อจาก 3 ธนาคารเป็น 6 ธนาคาร ทําให้สามารถขยายฐานลกูค้าได้เป็นจํานวนมาก  

ปี 2546 บริษัทเพิ�มทนุเป็น 100 ล้านบาท และย้ายที�ตั �งคลงัสินค้ามาอยู่บริเวณที�ตั �งปัจจุบันที�ถนนกิ�งแก้ว ซึ�งเป็นที�ตั �ง
ยทุธศาสตร์ เนื�องจากอยู่ใกล้ลกูค้า มีความสะดวกรวดเร็ว และประหยัดค่าใช้จ่ายในการขนส่งจากแหล่งผลิต
ในประเทศที�นิคมอตุสาหกรรมมาบตาพดุ หรือสนิค้าที�นําเข้าจากต่างประเทศผ่านทางท่าเรือนํ �าลกึแหลมฉบงั  

บริษัทยังได้รับการแต่งตั �งให้เป็นตัวแทนจําหน่ายจากบริษัท ไทยพลาสติกและเคมีภัณฑ์ จํากัด (มหาชน) 
ผู้ผลติ PVC ที�ใหญ่ที�สดุในอาเซียน 
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ปี 2547 บริษัทได้รับการแต่งตั �งให้เป็นตัวแทนจําหน่ายจาก ExxonMobil Chemical ซึ�งเป็นบริษัทที�ผลิตปิโตรเคมี 

ที�ใหญ่ที�สดุในโลก และ Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd.  

บริษัทได้ย้ายที�ตั �งของสํานักงานใหญ่มาอยู่ ที� เ ดียวกับคลังสินค้าเพื�อให้เกิดความสะดวกรวดเร็วใน  

การดําเนินงาน 

ปี 2548 บริษัทจดทะเบียนแปรสภาพและเปลี�ยนชื�อบริษัทเป็น “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด (มหาชน)” เมื�อ
วนัที� 17 มีนาคม 2548  

บริษัทเพิ�มทุนจดทะเบียนเป็น 200 ล้านบาท เพื�อเสนอขายต่อประชาชน โดยบริษัทได้รับอนุญาตจาก
สาํนกังานคณะกรรมการกํากบัหลกัทรัพย์และตลาดหลกัทรัพย์ (ก.ล.ต.) ให้เสนอขายหุ้นต่อประชาชนทั�วไป
เมื�อวนัที� 15 พฤศจิกายน 2548 

เมื�อวันที� 6 ธันวาคม 2548 ได้เปิดให้มีการซื �อขายหุ้นสามัญของบริษัทในตลาดหลกัทรัพย์แห่งประเทศไทย
เป็นครั �งแรก ในหมวดปิโตรเคมี ภายใต้ชื�อย่อ “GC” 

ปี 2549 เมื�อวนัที� 14 กมุภาพนัธ์ 2549 คณุชนิตร ชาญชยัณรงค์ ลาออกจากการเป็นกรรมการและกรรมการตรวจสอบ 
เพื�อไปดํารงตําแหน่งสําคัญที�ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย โดยคณะกรรมการบริษัทมีมติแต่งตั �ง  
คุณสุชาติ ศุภพยัคฆ์ เป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ และกรรมการอิสระของบริษัท มีผลตั �งแต่วันที�  
22 กมุภาพนัธ์ 2549  

ปี 2550 บริษัทลงนามร่วมกับธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในสญัญาให้การสนับสนุนทางการเงินในโครงการ      
K-Dealer Financing เมื�อวันที� 6 มิถุนายน 2550 โดยธนาคารจะสนับสนุนวงเงินสินเชื�อหมุนเวียนให้กับ
ลกูค้าของบริษัท เพื�อความสะดวกและประสทิธิภาพในการบริหารจดัการทางการเงิน   

บริษัทฉลองครบรอบ 10 ปีความสัมพันธ์ในฐานะพันธมิตรทางการค้ากับบริษัท DuPont เมื�อวันที�  
13 กนัยายน 2550 ณ โรงแรมสโุขทยั  

ปี 2555 บริษัทยุติบทบาทการเป็นตัวแทนจําหน่ายสินค้าของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด  ด้วยความเห็นพ้อง
ร่วมกนั ในขณะเดียวกนัได้จดัหาสนิค้าทดแทน โดยได้รับการแต่งตั �งเป็นตัวแทนจําหน่ายสินค้าให้กับ บริษัท 
พีทีที โพลเิมอร์ มาร์เก็ตติ �ง จํากดั ซึ�งเป็นบริษัทในเครือของกลุม่ ปตท. โดยมีผลตั �งแต่วันที� 1 กรกฎาคม 2555 

เป็นต้นมา 

ปี 2556 บริษัทเปลี�ยนแปลงโครงสร้างกรรมการและการถือหุ้นของผู้ ถือหุ้นเดิม โดยคณุศิริ  ฐิรวัฒนวงศ์ ได้ลาออกจาก
การเป็นกรรมการบริษัท เนื�องจากต้องการเกษียณอายุการทํางานก่อนกําหนด โดยมีผลเมื�อวันที�  1 ตุลาคม 
2556 
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ปี 2557 บริษัทลงนามร่วมมือด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์และการตลาดกับบริษัท เทคโนกรีน จํากัด เมื�อวันที�  
31 มีนาคม 2557 เกี�ยวกบัสนิค้านวตักรรมใหม่ในการขจัดคราบนํ �ามัน โดยให้ย่อยสลายได้ในธรรมชาติ เป็น
มิตรต่อสิ�งแวดล้อม ซึ�งเป็นสว่นหนึ�งของการพัฒนาธุรกิจให้เติบโตอย่างยั�งยืน โดยการสร้างความยั�งยืนด้าน
สิ�งแวดล้อมเข้าสูก่ระบวนการทําธุรกิจอย่างเป็นรูปธรรม   

บริษัทได้รับบตัรสง่เสริมการลงทนุจากคณะกรรมการสง่เสริมการลงทุน เลขที� 2109/2557 ลงวันที� 9 กันยายน 
2557 โดยได้รับการสง่เสริมการลงทนุในกิจการประเภท 7.12 กิจการศูนย์จัดหาจัดซื �อชิ �นส่วนและผลิตภัณฑ์
ระหว่างประเทศ (International Procurement Office-IPO)  

ปี 2559 รศ. เชาวลีย์ พงศ์ผาติโรจน์ แจ้งความประสงค์ขอลาออกจากการเป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ  
และกรรมการอิสระของบริษัท ด้วยเหตุผลด้านสุขภาพ โดยคณะกรรมการบริษัทมีมติแต่งตั �งคุณธานี  
พฒุิพนัธุ์พฤทธิ! เป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ และกรรมการอิสระแทนการลาออก และการแต่งตั �งมีผล
วนัเดียวกนัในวนัที� 1 มกราคม 2559 

เมื�อวันที� 15 มิถุนายน 2559 บริษัทซื �อสินทรัพย์เพื�อดําเนินธุรกิจในโครงการผลิตไฟฟ้าจากพลังงาน
แสงอาทิตย์ชนิดติดตั �งบนหลงัคาอาคาร (PV Solar Rooftop) กําลงัการผลิตติดตั �ง 114.35 กิโลวัตต์ เพื�อ
จําหน่ายไฟฟ้าให้กับการไฟฟ้านครหลวง มูลค่าเงินลงทุนประมาณ 7 ล้านบาท และ ณ วันที� 31 ธันวาคม 
2559 อายสุมัปทานคงเหลอื 22 ปี  

ปี 2560 บริษัทได้รับการรับรองให้เป็นสมาชิกของโครงการแนวร่วมปฏิบัติ (Collective Action Coalition against 

corruption) ของภาคเอกชนไทยในการต่อต้านการทุจริต เมื�อวันที� 10 พฤศจิกายน 2560 เพื�อส่งเสริม 

การประกอบธุรกิจปราศจากการผูกขาด เน้นการใช้ระบบกลไกตลาดและการแข่งขันด้วยราคาและคุณภาพ
สินค้าเป็นหลัก และส่งเสริม /ผลักดันให้เกิดการประกอบธุรกิจอย่างโปร่งใส ซึ�งเป็นโครงการที�ได้รับ 

การสนับสนุนการจัดตั �งโดยรัฐบาลและสํานักงานคณะกรรมการป้องกันและปราบปรามการทุจริตแห่งชาติ 
(ป.ป.ช.) และดําเนินการจดัตั �งโดยความร่วมมือของ 8 องค์กรชั �นนําในภาคเอกชนไทย ได้แก่ สมาคมส่งเสริม
สถาบนักรรมการบริษัทไทย (IOD) หอการค้าไทย หอการค้าต่างชาติ สมาคมบริษัทจดทะเบียนไทย สมาคม
ธนาคารไทย สภาธุรกิจตลาดทนุไทย สภาอตุสาหกรรมแห่งประเทศไทย และสภาอุตสาหกรรมท่องเที�ยวแห่ง
ประเทศไทย  

 จากการสํารวจการกํากับดูแลกิจการของบริษัทจดทะเบียน บริษัทได้รับการประเมินอยู่ในรายชื�อบริษัทที�มี
คะแนนระดับ “ดีเลิศ” (Excellent) จากสมาคมส่งเสริมสถาบันกรรมการบริษัทไทย และได้รับรางวัลบริษัท  

จดทะเบียนดีเด่นด้านนักลงทุนสมัพันธ์ (Investor Relations Awards) สําหรับบริษัทจดทะเบียนในตลาด
หลกัทรัพย์ที�มีมลูค่าหลกัทรัพย์ตามราคาตลาดไม่เกิน 3,000 ล้านบาท จากงาน SET AWARD 2560 ด้วย 

1.3 โครงสร้างการถอืหุ้นของกลุ่มบริษัท   -ไม่มี- 

1.4 ความสัมพันธ์กับกลุ่มธุรกิจของผู้ถอืหุ้นใหญ่   -ไม่มี- 
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2. ลักษณะการประกอบธุรกิจ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด (มหาชน) เป็นตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบที�เกี�ยวเนื�องกับพลาสติกและ  

ปิโตรเคมี รวมถงึสารเติมแต่งที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลติภัณฑ์พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ โดยบริษัทเป็นผู้แทนจําหน่าย

สินค้าจากบริษัทชั �นนําในด้านกําลังการผลิตและเทคโนโลยีทั �งในประเทศและต่างประเทศกว่า 30 บริษัท ซึ�งถือว่าเป็น 

บริษัทไทยที�เป็นตัวแทนจําหน่ายเม็ดพลาสติกและเคมีภัณฑ์ที�เกี�ยวเนื�องกับอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีที�มีสินค้า

หลากหลายที�สดุในประเทศไทย (ที�มา: ข้อมูลจากบริษัท) โดยซัพพลายเออร์ทั �งในและต่างประเทศของบริษัทส่วนใหญ่เป็น 

ผู้ ที�มีกําลงัการผลติเป็นอนัดบัต้นๆ ของประเทศและของโลก 

บริษัทมีฐานลูกค้าที�เป็นผู้ ประกอบการโรงงานแปรรูปพลาสติก ยาง และอื�นๆ จํานวนมากกว่า 2,500 ราย 

ครอบคลมุในหลากหลายอุตสาหกรรม อาทิ บรรจุภัณฑ์อุตสาหกรรม  บรรจุภัณฑ์อาหาร บรรจุภัณฑ์สําหรับเครื�องสําอาง 

และผลิตภัณฑ์ดูแลส่วนบุคคล ชิ �นส่วนยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า ชิ �นส่วนอุตสาหกรรมอิเล็กทรอนิกส์ ชิ �นส่วนเฟอร์นิเจอร์ 

เครื�องกีฬา เครื�องเขียน และของเด็กเลน่ เป็นต้น 

 โครงสร้างรายได้  

โครงสร้างรายได้ 

2558 2559 2560 

จาํนวนเงนิ ร้อยละ จาํนวนเงนิ ร้อยละ จาํนวนเงนิ ร้อยละ 

(ล้านบาท)  (ล้านบาท)  (ล้านบาท)  

Commodity Polymers 1,915 52  2,287   57  1,976 

1,71   

53  

Specialty and Engineering Polymers 1,707 47  1,661   42  1,714 

3   

46  

Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 24 1  31   1  37  1  

รวมรายได้จากการขาย 3,646 100  3,979   100  3,727 100  

รายได้อื�น 13 -  6   -  14    -  

รวมรายได้ทั �งสิ �น 3,659 100  3,985   100  3,741 100  

อตัราการเติบโตของรายได้ (%) 0% 9% (6%) 

หมายเหต:ุ   

- รายได้อื�น หมายถงึ รายได้ที�มาจากค่านายหน้ารับจากการติดต่อประสานงานเป็นตัวแทนขายสินค้าให้แก่ซัพพลายเออร์

ต่างประเทศ ดอกเบี �ยรับจากธนาคาร กําไรจากอตัราแลกเปลี�ยนเงินตราต่างประเทศ และกําไรจากการขายสินทรัพย์ และ

ตั �งแต่เดือนกรกฎาคม 2559 บริษัทเริ�มมีรายได้จากการจําหน่ายไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์ที�ติดตั �งบนหลังคาจาก 

การไฟฟ้านครหลวง ซึ�งเป็นพลงังานสะอาดลดการสร้างมลพิษด้วยกําลงัการผลิตติดตั �ง 114.35 กิโลวตัต์  

โดยรายได้จากการจําหน่ายไฟฟ้าฯ ในปี 2559 (เดือนกรกฎาคม-ธันวาคม 2559) และ 2560 มีจํานวนเงิน 0.5 ล้านบาท 

และ 0.9 ล้านบาท ตามลาํดบั  และณ วนัที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทมีอายสุปัทานคงเหลอื 21 ปี  
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2.1 ลักษณะผลิตภัณฑ์และบริการ 

บทบาทของผู้ประกอบธุรกิจตัวแทนจาํหน่าย 

ลักษณะการจัดจําหน่ายวัตถุดิบของผู้ ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีไปถึงลูกค้ากระจายสู่ผู้ ซื �อรายย่อย                  

เป็นจํานวนมากและตั �งอยู่ในพื �นที�หลากหลาย ทําให้บริษัทผู้ผลิตสินค้าในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีขนาดใหญ่ส่วนใหญ่ เช่น 

ExxonMobil Chemical, Eastman Chemical, Chi Mei Corporation มักไม่กระจายสินค้าด้วยตนเองทั �งหมด เนื�องจาก

ต้นทนุในการดําเนินงานสงูและไม่คุ้มค่าต่อการดําเนินการ  

อีกทั �ง การที�วตัถดิุบในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีมีความหลากหลายสงูมาก ทําให้ความต้องการในการจัดหาวัตถุดิบ

จากผู้ใช้หรือผู้แปรรูปไปยงัผู้ผลติมีความหลากหลายตามไปด้วย การสั�งซื �อสินค้าหลายประเภทโดยตรงจากผู้ผลิตแต่ละราย  

มีความยุ่งยากและใช้เวลา เนื�องจากมีเงื�อนไขในการสั�งซื �อที�แตกต่างและแยกย่อยออกไป เช่น ผู้ ซื �อหรือผู้แปรรูปต้องซื �อ  

ในปริมาณขั �นตํ�าที�กําหนด ทําให้สินค้ามีต้นทุนต่อรายการที�สงู ขาดความประหยัดต่อขนาด (Economy of Scale) ระหว่าง

ผู้ผลติและผู้ใช้วตัถดิุบในกรณีที�ไม่มีตวัแทนจําหน่าย สามารถแสดงได้ดงัแผนภาพ 

แผนภาพแสดงรายการที�ปราศจากตัวแทนจาํหน่าย 

 

ดังนั �น ตัวแทนจําหน่ายจึงมีความสําคัญในการเชื�อมโยงระหว่างผู้ ผลิตกับผู้ แปรรูป โดยช่วยลดต้นทุน                     

ในการจัดจําหน่ายและอํานวยความสะดวกให้ทั �งผู้ผลิตและผู้ ใช้วัตถุดิบ นอกจากนี � ลกัษณะการกระจายตัวของผู้ ใช้และ

ความหลากหลายของวัตถุดิบที�ต้องการ จึงทําให้เกิดช่องว่างที�ตัวแทนจําหน่ายสามารถสร้างความแตกต่างเพิ�มมูลค่า  

จากการดําเนินงานที�มีประสิทธิภาพ ทําหน้าที�รวบรวมผลิตภัณฑ์และเทคโนโลยีที�หลากหลาย จากผู้ผลิตชั �นนําไปสู่ผู้ ซื �อ 

หรือผู้ แปรรูปอย่างทั�วถึง กล่าวคือผู้ ประกอบธุรกิจตัวแทนจําหน่ายได้นําความหลากหลายของสินค้าและเทคโนโลยี 

(Economy of Scope) มายังผู้ ซื �อหรือผู้แปรรูป พร้อมกับรวบรวมกําลงัซื �อและความต้องการ (Economy of Scale) ไปยัง

ผู้ผลติสนิค้านั�นเอง  แผนภาพแสดงบทบาทและประโยชน์ของผู้แทนจําหน่าย ในหน้าถดัไป 
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แผนภาพแสดงรายการในกรณีมีตัวแทนจําหน่าย 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

หากจะเปรียบเทียบในกรณีของสนิค้าอปุโภคบริโภค ที�ผู้ผลติสนิค้าและผู้ ซื �อนิยมซื �อขายผ่านทางตัวแทนจําหน่าย
เพื�อให้ได้ทั �งความหลากหลายและประหยัดต่อขนาดในการซื �อที�ชัดเจน ได้แก่ ห้างซุปเปอร์สโตร์ขนาดใหญ่ เช่น โฮมโปร ,  
ท็อปส์ ซุปเปอร์สโตร์, ฟู้ดแลนด์ ซุปเปอร์มาร์เก็ต, เทสโก้ โลตสั, บิ"กซี ซุปเปอร์เซ็นเตอร์ เป็นต้น 

นอกจากนี � ในด้านความสามารถในการแข่งขันของตัวแทนจําหน่าย ผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีที�เป็นบริษัท

ชั �นนําในด้านกําลงัการผลิตและเทคโนโลยีระดับโลกจะเลือกตัวแทนจําหน่ายที�มีศักยภาพในแต่ละประเทศเพียง 1-2 ราย

เท่านั �น ด้วยเหตนีุ �จงึเป็นการยากพอสมควรที�คู่แข่งขนัรายใหม่จะเข้ามาสูต่ลาด 
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1

. 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จาํกัด (มหาชน) แบ่งธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจหลักตามประเภทสินค้า คือ 

1. หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers 

2. หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers 

3. หน่วยธุรกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 

แผนผังแสดงการจดัโครงสร้างองค์กรตามหน่วยธุรกิจ  (Business Unit) และหน่วยธุรกิจย่อย (Sub Business Unit) 

สามารถแสดงได้ดังนี ! 

 

2.1.1 หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers 

หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers ประกอบด้วยสนิค้าในกลุ่มวัตถุดิบพื �นฐานที�ผันผวนด้านราคาสงู โดยสินค้า

ประเภทนี �เป็นสนิค้าที�มีปริมาณการใช้ค่อนข้างมากทําให้มีมูลค่าการซื �อขายสงูและคลอ่งตัว 

หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers แบ่งออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.1.1 หน่วยธุรกิจย่อยที� 1.1 (SBU 1.1) Import Commodities ประกอบด้วย PE, PP, EVA, PET และสินค้ากลุ่ม
Specialty Polyolefins อื�นๆ ที�นําเข้าจากต่างประเทศ 

สินค้ากลุ่ม Polyethylene และ Polypropylene ซึ�งเป็นวัตถุดิบหลักสําหรับอุตสาหกรรม บรรจุภัณฑ์ เช่น  

ขวดถงุพลาสติก กลอ่งพลาสติก และบรรจภุัณฑ์อื�นๆ โดยสนิค้าดงักลา่วนําเข้าจากต่างประเทศ  

2.1.1.2 หน่วยธุรกิจย่อยที� 1.2 (SBU 1.2) Other Commodities  

สนิค้าที�ผลติภายในประเทศทุกประเภท ยกเว้น Polyethylene และ Polypropylene  อาทิ สินค้าในกลุ่มของ PU 

(Polyurethane) ผลิตโดย บริษัท ไออาร์พีซี โพลีออล จํากัด สามารถนําไปใช้ในอุตสาหกรรมในกลุ่มรองเท้า เฟอร์นิเจอร์ 

เครื�องนอน ตู้แช่ และงานก่อสร้าง เป็นต้น 

2.1.1.3 หน่วยธุรกิจย่อยที� 1.3 (SBU 1.3) Polyolefin ซึ�งจะประกอบด้วย PE, PP จากผู้ผลิตในประเทศ 

สนิค้ากลุ่ม Polyethylene และ Polypropylene ที�ผลิตภายในประเทศ อาทิ HDPE, LLDPE, LDPE, PP HOMO, 

PP COPO, และ PP Random จากบริษัท พีทีที โพลีเมอร์ มาร์เก็ตติ �ง จํากัด (PTTPM), บริษัท ไออาร์พีซี จํากัด (มหาชน) 

และบริษัท เอ็ชเอ็มซี โปลเีมอส์ จํากดั  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 15 

นอกจากวตัถดิุบพื �นฐานแล้ว ในกลุม่ผลติภัณฑ์นี �ยงัมีวตัถดิุบเกรดพิเศษที�พัฒนาขึ �นสําหรับงานเฉพาะ อาทิเช่น, 

HDPE Insulation for Optic Fiber, HDPE กลุม่งานฝา เป็นการพฒันา HDPE จากเกรดฉีดปกติให้ตอบสนองความต้องการ

ของตลาดนํ �าดื�มที�มีความต้องการคุณสมบัติพิเศษในเรื�องการป้องกันกลิ�นเจือปน หรือการทําหน้าที�เป็น Barrier, LLDPE 

กลุ่ม ROTO MOLDING ที�พัฒนาสําหรับงานอุตสาหกรรมถังขนาดใหญ่ในอุตสาหกรรมก่อสร้างและ LLDPE C6 พัฒนา 

เพื�อเพิ�มความแข็งแรงและลดความหนาของ Film เป็นต้น 

2.1.2 หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers รับผิดชอบสินค้าเกรดพิเศษที�มีคุณสมบัติแข็งแรง ทนทาน  

ทนความร้อน และสารเคมี เหมาะสาํหรับการใช้งานในอตุสาหกรรมยานยนต์ อิเลก็ทรอนิกส์ และเครื�องใช้ไฟฟ้า รวมถึงบรรจุ

ภัณฑ์ที�พฒันาให้มีคณุสมบติัพิเศษ เช่น มีความเหนียวยืดหยุ่น ทนต่อการซมึผ่านของนํ �าและออกซิเจน เป็นต้น 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers แบ่งออกเป็น 2 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.2.1 หน่วยธุรกิจย่อยที� 2.1 (SBU 2.1)  Engineering Products  

สนิค้าในหน่วยธุรกิจนี �แบ่งออกเป็น 3 กลุม่หลกั คือ 

1. กลุม่พลาสติกวิศวกรรม Engineering Plastics (PA, PBT, POM, etc)  

2. กลุม่พลาสติกใสและ STYRENICS PLASTIC  (GPPS, HIPS, ABS, SMMA, PMMA, SBC, etc) 

3. กลุม่มาสเตอร์แบชสดํีา สขีาว และ CONDUCTIVE 

ซพัพลายเออร์ที�บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธุรกิจนี � ได้แก่  

1. DuPont Performance Polymers  

เป็นบริษัทเคมีภัณฑ์ชั �นนําซึ�งมีชื�อเสียงในด้านนวัตกรรมและเทคโนโลยี และมีประวัติความเป็นมากว่า 200 ปี 

โดยเฉพาะเม็ดพลาสติกภายใต้ชื�อการค้า Zytel
®
 (Polyamide หรือ Nylon) และ Delrin

®
 (Polyacetal หรือ POM)  

ซึ�ง 2 ผลิตภัณฑ์นี � DuPont เป็นผู้ นําตลาดที�มีกําลงัการผลิตสงูอันดับต้นๆ และมีฐานการผลิตกระจายอยู่ทั�วโลก ทั �งยุโรป 

อเมริกา และเอเชีย ซึ�งฐานการผลิตในภูมิภาคเอเชียอยู่ที�ประเทศสิงคโปร์ จีน ไต้หวัน เกาหลี และญี�ปุ่ น นอกจากนี � ยังมี

สินค้าอีกหลายชนิดที�บริษัททําตลาด เช่น  Zytel HTN
®
 (High Performance Polyamide), CRASTIN

®
 (PBT), HYTREL

®
 

(TPC-ET), RYNITE
®
 (PET) ซึ�งเป็นวสัดทีุ�ใช้ในการขึ �นรูปชิ �นงานพลาสติกในอตุสาหกรรมหลากหลาย บางชนิดทนความร้อน

ได้สงูมาก จึงสามารถใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเล็กทรอนิกส์ และงานทดแทนโลหะบางประเภทได้

นอกเหนือจากนี � ทางดูปองท์ยังมีผลิตภัณฑ์พลาสติกที�พัฒนาขึ �นจากพืช (Bio-Base Polymer) โดยใช้ข้าวโพดเป็นวัตถุดิบ 

ตั �งต้น ผ่านกระบวนการสงัเคราะห์และนําโพลิเมอร์ที�ได้มาผสมกับโพลิเมอร์ที�ผลิตจากปิโตรเลียม เพื�อเป็นการลดการใช้

พลาสติกที�ผลติจากปิโตรเลียมลง และยังคงคุณสมบัติของผลิตภัณฑ์ที�ดีตามความต้องการของตลาดอยู่ โดยมีการกําหนด

ตราสญัลกัษณ์สินค้าที�แตกต่างกันไปตามแต่ละชนิดของพลาสติกที�ผลิตได้ เช่น Hytrel
®
 RS Thermoplastic Elastomers, 

Sorona
®
 EP Thermoplastic Polymers, และ Zytel

®
 RS Polyamide Polymers เป็นต้น 
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2. Chisso Corporation  

เป็นบริษัทญี�ปุ่ นที�ชํานาญในการผลิตพลาสติกผสม (Compounding Plastic) เช่น พลาสติกที�มีการผสมสาร

หน่วงการติดไฟ (Flame Retardant) ใน Polypropylene (PP), พลาสติกเสริมแรงด้วยใยแก้วทั �งขนาดสั �นและยาว (PP ผสม 

Short และ Long Glass Fiber) โดยเฉพาะ PP Long Glass Fiber ซึ�งมีคุณสมบัติเสริมให้ PP มีความแข็งแกร่งและแข็งแรง

มากกว่า PP ทั�วไป นอกจากนี � ยังมีสินค้าในกลุ่มที�ใช้ทําความสะอาดภายในกระบอกหลอมหรือสกรูของเครื�องจักรขึ �นรูป

พลาสติกเมื�อต้องการเปลี�ยนสหีรือชนิดของ Polymers ภายใต้ชื�อการค้าว่า “Z Clean”      

3. Cabot Plastics  

เป็นบริษัทที�ค้นพบขบวนการผลติ Carbon Black รายแรกและเป็นผู้ผลติรายใหญ่ที�สดุในโลก ปัจจุบันยังเป็นผู้ นํา

ด้านคุณภาพในอุตสาหกรรมผู้ผลิตผงสีดํา (Carbon Powder) และแม่สีดํา (Black Masterbatch) รวมถึงพลาสติกกึ�งนํา

ไฟฟ้า (Conductive Polymers) มีฐานการผลติอยู่ในยโุรป จีน และดไูบ ซึ�งเป็นฐานการผลติใหม่ที�เริ�มดําเนินการในปี 2554  

4. CHI MEI CORPORATION  

เป็นผู้ผลิต ABS รายใหญ่ที�สดุในโลก และเป็นอันดับ 2 ของโลกในการผลิต SBR  และเป็นอันดับ 3 ของโลก

สําหรับการผลิต Acrylic Polymers ในปัจจุบันยังได้ขยายกําลังการผลิตไปสู่ Polycarbonate (PC) ซึ�งใช้ในงานผลิต 

Construction Sheet, Electronics Parts, บรรจุภัณฑ์และอื�นๆ และยังมีกลุ่มสินค้า Syrenic ได้แก่ GPPS, HIPS, SBC, 

ABS, SAN, ASA, SMMA, PMMA, และ BR โดยบริษัทยงัได้พฒันาสนิค้าใหม่ๆ ที�เน้นคณุภาพเพิ�มขึ �นอย่างต่อเนื�อง  

5. TRINSEO  

ในอดีตเคยเปลี�ยนชื�อมาจาก Dow Chemical Company “DOW” และล่าสดุในปี 2557 ได้เปลี�ยนชื�ออีกครั �งเป็น 

Styron LLC. เนื�องจากเปลี�ยนโครงสร้างผู้ ถือหุ้น ซึ�งการเปลี�ยนแปลงในครั �งนี � ถือเป็นการเพิ�มการลงทุน และส่งผลในเชิงบวก

ด้านการเพิ�มกําลงัผลติมากขึ �น เพื�อขยายขีดความสามารถด้านการแข่งขนั 

เป็นบริษัทที�มีความสามารถในด้านการตลาดและด้านเทคโนโลยีที�ลํ �าสมัย เป็นผู้ นําผลิตภัณฑ์พลาสติก  

คอมพาวด์และอัลลอยด์ เช่น MAGNUM
TM

 (ABS), PULSE
TM

 (PC,PC/ABS), INSPIRE
TM

 (PP SPECIAL COMPOUND), 

และ VELVEX
TM

 (REINFORCED ELASTOMER) ซึ�งเป็นวัสดุที�เหมาะกับงานขึ �นรูปพลาสติกในกลุ่มอุตสาหกรรมยานยนต์ 

เครื�องใช้ไฟฟ้า และอิเลก็ทรอนิกส์ 

6. DENKA  

เป็นผู้ผลิต High Molecular Weight Polystyrene และ SBS ในประเทศญี�ปุ่ น ปัจจุบันได้ขยายกําลงัการผลิต

High Molecular Weight Polystyrene และ SBS ในประเทศสิงคโปร์ คุณสมบัติของสินค้ามีลกัษณะเฉพาะตัวและแตกต่าง

จากผู้ ผลิตรายอื�นๆ เช่น มีคุณลักษณะใสใกล้เคียงแก้วมากกว่าสินค้าประเภทเดียวกัน และสามารถนําไปใช้ปรับปรุง

คณุสมบติัให้แก่พลาสติกในกลุม่ Polystyrene ได้อีกด้วย 
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7. STYROLUTION  

เป็นหนึ�งในผู้ผลิต SMMA รายแรกๆ ของโลก ซึ�งเป็นผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีรายใหญ่ที�สดุในแคนาดา 

และได้ย้ายฐานการผลติไปสหรัฐอเมริกา โดยใช้ชื�อทางการค้าว่า “NAS” สามารถนําไปใช้งานได้หลากหลายทั �งในอุปกรณ์

การแพทย์ เครื�องประดบั เครื�องใช้ไฟฟ้า เครื�องแต่งกาย และเครื�องใช้ในครัวเรือน เป็นต้น 

8. RTP  

เป็นผู้ผลิตพลาสติกคอมพาวด์เกรดพิเศษที�เรียกว่ากลุ่ม Super Engineering เช่น PEEK, PPS, LCP, Thermal 

Conductive, และ High Concentrate Long Glass Fiber เป็นต้น โดย RTP ได้ดําเนินการขยายกําลงัการผลิตสินค้ากลุ่ม 

Long Glass Fiber อย่างต่อเนื�อง เพื�อตอบสนองอตัราการเติบโตของสนิค้าในแถบประเทศ ASEAN 

9. TORAY  

ผู้ผลิตจากญี�ปุ่ นที�มีศักยภาพเป็นอย่างมาก มีการขยายกําลงัการผลิตสินค้าหลายกลุ่ม เช่น Nylon, PBT, และ 

PPS ซึ�งเป็นกลุ่มสินค้าที�เล็งเห็นการเจริญเติบโตในอนาคต และปัจจุบันถูกนํามาใช้ทดแทนโลหะในบาง Application 

โดยเฉพาะในกลุม่อตุสาหกรรมยานยนต์ 

2.1.2.2  หน่วยธุรกิจย่อยที� 2.2 (SBU 2.2) Industrial Products   

สนิค้าในหน่วยธุรกิจนี �แบ่งออกเป็น 5 กลุม่หลกั คือ 

1. กลุม่ยางสงัเคราะห์ (EPDM, BR, SBR, Butyl) 

2. กลุม่พลาสติกกึ�งยาง หรือ Thermoplastic Elastomers (TPEs, TPO, TPVs) 

3. กลุม่พลาสติกสาํหรับกาวร้อน (Hot Melt Adhesive) และปรับปรุงคณุสมบติัในยางสงัเคราะห์ 

4. กลุม่พลาสติกใสชนิด Copolyester & High Heat Copolyester 

5. กลุม่แร่ต่างๆ เพื�อใช้สาํหรับปรับปรุงคณุสมบติับางประการในพลาสติกและยาง 

ซพัพลายเออร์ที�บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธุรกิจนี � ได้แก่ 

1. ExxonMobil Chemical  

เป็นผู้ผลติปิโตรเลยีมและปิโตรเคมีที�ใหญ่ที�สดุในโลก ครอบคลมุสนิค้าหลายชนิด ได้แก่ 

§ Specialty Elastomer - Synthetic Rubber  

ได้แก่ EPDM และ BUTYL Rubber ซึ�งเป็นวัตถุดิบที�นําไปผลิตเป็นชิ �นส่วนยางที�ใช้ในอุตสาหกรรมก่อสร้าง 

อปุกรณ์ในเครื�องใช้ไฟฟ้า ผลิตยางคอมพาวด์ และโรงงานแปรรูปยางสงัเคราะห์ ยางล้อรถยนต์และชิ �นส่วนยานยนต์ โดย

อตุสาหกรรมดงักลา่วยงัคงมีอตัราการเติบโตสงูต่อเนื�อง ปัจจบุนัรวมกําลงัการผลิตใหม่ที�จะแล้วเสร็จในปี 2560-2561 จะทํา

ให้ ExxonMobil EPDM ภายใต้ชื�อ VISTALON
TM

 และ BUTYL RUBBER ทั �งชนิด Chloro Butyl และ Bromo Butyl เป็น

ผู้ผลติยางสงัเคราะห์ EPDM และ BUTYL ที�ใหญ่ที�สดุในโลก  
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§ Specialty Elastomer - TPV  

เป็นเทอร์โมพลาสติกที�มีคณุสมบติัคล้ายยางคือ ทนสารเคมี ทนความร้อนได้ดี ในขณะที�สามารถทําการขึ �นรูปได้

เหมือนพลาสติกทั�วไป ใช้ชื�อทางการค้า SANTOPRENE
TM

 นําไปใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า และสินค้า

อุปโภค เช่น ยางกันฝุ่ นสําหรับรถยนต์ ด้ามจับแปรงสีฟัน เป็นต้น  ซึ�งความต้องการสินค้าในกลุ่มนี !มีทิศทางเพิ�มขึ !นอย่าง

ต่อเนื�อง เนื�องจากสามารถตอบสนองต่อการพฒันาสนิค้าในกลุม่อตุสาหกรรมยานยนต์เป็นอย่างมาก ในด้านนํ !าหนักเบา ขึ !น

รูปได้ง่าย สามารถนํากลบัมาใช้ใหม่ได้ (Recycle) และได้อตัราการผลติสงู   

§ Polyolefin Elastomer & Metallocene  

เป็นพลาสติกที�มีคุณสมบัติด้านความยืดหยุ่น ผลิตโดยใช้เทคโนโลยี Catalyst แบบใหม่ที�เรียกว่า Metallocene 

Technology ทําให้สามารถออกแบบสนิค้าเพื�อตอบโจทย์การใช้งานได้หลากหลายประเภท เช่น Metallocene PE (mPE) ใช้

ชื�อทางการค้า EXACT
TM

, EXCEED
TM

, ENABLE
TM และ Metallocene PP ใช้ชื�อทางการค้าว่า VISTAMAXX

TM
 ใช้ปรับปรุง

คณุสมบติัของพลาสติกในกลุม่โพลโีอเลฟินส์ให้มีความยืดหยุ่น เหนียว ทนความเย็นได้ดีขึ !น ทนแรงกระแทก นอกจากนี !ยัง

สามารถใช้ทดแทน EVA และ PVC-Soft ในบาง Application และยงัถกูนําไปใช้งานบรรจุภัณฑ์ เช่น ฟิล์ม ขวด กล่อง หลอด 

ทั !งชั !นเดียวและหลายชั !น เพื�อให้ได้คณุสมบติัพิเศษตามความต้องการของผู้ขึ !นรูป 

§ Adhesive Industrial Business 

 เป็นวตัถดิุบหลกัที�ใช้ผลติกาวร้อน (Hot Melt Adhesive) ที�ใช้ในอุตสหากรรมบรรจุภัณฑ์, อุตสาหกรรมสิ�งพิมพ์, 

อตุสาหกรรมเฟอร์นิเจอร์ไม้, อตุสาหกรรมเทปกาวลาเบลและสติ"กเกอร์ รวมถงึสทีาถนน 

ปัจจุบัน ExxonMobil Chemical มีกําลงัการผลิตวัตถุดิบสําหรับ Hot Melt Adhesive เป็นอันดับหนึ�งของโลก 

และได้ขยายกําลงัการผลติและพฒันาสนิค้าใหม่ในกลุ่ม Metallocene Product เพื�อตอบสนองความต้องการที�เพิ�มขึ !น และ

รองรับการพฒันาไปสูส่นิค้าที�มีประสทิธิภาพมากขึ !นของผู้แปรรูปอีกด้วย  

2. BST Elastomers (BSTE)  

โรงงานผลติยางสงัเคราะห์ S-SBR (Solution Polymerization Styrene-Butadiene Rubber) แห่งแรกในประเทศ

ไทย ที�นิคมอตุสาหกรรมมาบตาพุด มีกําลงัการผลิตระหว่าง 50,000-100,000 ตันต่อปี S-SBR ถือได้ว่าเป็นยางสงัเคราะห์

อีกชนิดหนึ�งที�มีคุณสมบัติพิเศษ ส่วนใหญ่นํามาใช้ในการผลิตยางล้อรถยนต์และผลิตภัณฑ์ต่างๆ อีกหลากหลายประเภท 

ปัจจุบันปริมาณความต้องการยางสังเคราะห์ S-SBR ทั�วโลกเพิ�มสงูขึ !นอย่างต่อเนื�อง ทําให้สินค้าในกลุ่มนี !ยังคงมีอัตรา 

การเติบโตอย่างต่อเนื�องเช่นเดียวกนั 

3. Eastman Chemical  

ในส่วน Transparency Product Eastman Chemical เดิมเป็นส่วนหนึ�งของ Eastman Kodak โดยสินค้ามี  

2 กลุม่หลกั คือ Copolyester และ Cellulose Polymer  

Copolyester นิยมใช้ในอุตสาหกรรมบรรจุภัณฑ์ โดยเฉพาะบรรจุภัณฑ์เครื�องสําอางค์ที�เน้นความใส ความเงา 

และรูปลกัษณ์ของบรรจภุัณฑ์ นอกจากนี !ยงัมีการนําไปใช้ในอตุสาหกรรมเครื�องเขียน เครื�องมือช่าง บรรจุภัณฑ์อาหารที�เน้น

การออกแบบให้มีรูปลกัษณ์สวยงามแปลกตาอีกด้วย  
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Cellulose Polymer เป็นพลาสติกที�ผลิตจากเยื�อไม้ธรรมชาติ (Bio-Base) มีผู้ผลิตน้อยราย โดย Eastman เป็น

ผู้ผลติรายหลกัในตลาดโลก  

ปัจจุบัน Eastman Chemical ยังคงเน้นการพัฒนาสินค้าอย่างต่อเนื�อง  โดยมีสินค้าใหม่ที�ตอบสนอง 

ความต้องการของผู้แปรรูป และผู้ ใช้งานยุคใหม่ที�นิยมใช้บรรจุภัณฑ์ที�มีรูปลกัษณ์สวยงามทันสมัย ตอบโจทย์ Lifestyle 

ปัจจบุนัที�มีการเปลี�ยนแปลงรวดเร็ว และมีความปลอดภัยสงู โดยสินค้าดังกล่าวมีคุณสมบัติทนความร้อนสงู ใสเหมือนแก้ว 

ปราศจากสารต้องห้าม BPA (Bis-Phenol A) ภายใต้แบรนด์ “TRITAN”  ปัจจบุนัตลาดหลกัที�กําลงัเป็นที�นิยมคือ ขวดนมเด็ก

ชนิดใส BPA-Free, ขวดบรรจุนํ !าดื�มสําหรับเด็กและผู้ ใหญ่, Sport Bottle ที�นิยมออกแบบให้มีรูปร่างสวยงาม, กล่องบรรจุ

อาหาร และถงับรรจนํุ !าดื�ม เป็นต้น โดย Eastman Chemical มีการเพิ�มกําลงัการผลติอย่างต่อเนื�อง เพื�อรองรับความต้องการ

ตลาดที�เติบโตอย่างรวดเร็ว  

4. OCV (Thailand)  

เป็นกลุม่ของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่าง Owens Corning Australia PTY 

และ Saint Gobain)  

เป็นผู้ผลติใยแก้ว (Glass Fiber) รายใหญ่ที�สดุในโลก มีฐานการผลิตในสหรัฐอเมริกา เกาหลีใต้ และขยายกําลงั

การผลิตใหม่ที�ประเทศจีน โดย Glass Fiber ถือเป็นแร่ใยแก้วที�ใช้ในการเพิ�มคุณสมบัติให้กับพลาสติกหลายประเภท เช่น   

PP, Nylon, PET, PBT, และอื�นๆ ให้มีคณุสมบติัความแข็งแกร่งมากขึ !น รวมทั !งยงัช่วยให้ทนความร้อนดีขึ !นอีกด้วย 

5. RIO TINTO MINERAL  

จําหน่ายสนิค้าในกลุ่ม Zinc Borate เดิมแหล่งกําเนิดมาจาก U.S. BORAX บริษัทเหมืองแร่โลหะเก่าแก่ที�สดุใน

อเมริกา โดยเฉพาะแร่ BORATES ปัจจุบันยังคงมีกําลงัการผลิตใหญ่ที�สดุในโลกภายใต้การควบรวมกับกลุ่มบริษัท Rio 

Tinto Zinc (RTZ) บริษัทเหมืองแร่สงักะส ี(ZINC) ในยโุรปที�ใหญ่ที�สดุในโลก  

Zinc Borate ภายใต้เครื�องหมายการค้า “FIREBRAKE ZB” ใช้เป็นสารเติมแต่งในการลดหรือหน่วงการติดไฟ

และลดการเกิดควนั สามารถใช้ได้ทั !งในพลาสติกและยาง โดยใช้ร่วมกับสารเคมีป้องกันหรือหน่วงการลามไฟชนิดอื�นๆ เพื�อ

เพิ�มประสทิธิภาพ 

6. IMERYS  

เป็นกลุม่ธุรกิจเหมืองแร่ Talcum เริ�มต้นจากบริษัทเก่าแก่ในฝรั�งเศสภายใต้ชื�อ LUZENAC ต่อมาในปี 2549 ได้

ควบรวมกบับริษัทในกลุ่มเดียวกันคือ U.S. Borax ใช้ชื�อ Rio Tinto Mineral และในปี 2554 บริษัท Imerys ได้เข้าซื !อกิจการ

เหมืองทั !งหมดของ Luzenac และกลายเป็น Imerys Mineral ควบรวมกิจการเหมืองแร่ที�ใหญ่ที�สดุในโลก  

TALC หรือ Talcum ถูกนําไปใช้ในอุตสาหกรรมยางและพลาสติก ทําหน้าที�ปรับปรุงคุณสมบัติด้านความแข็ง 

ทรงรูป การทนความร้อน ลดการติดกนัของผิวฟิล์มหรือผิวยาง เพิ�มอตัราผลผลติ และลดระยะเวลาขึ !นรูปในพลาสติก 
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7. TIMCAL  

เป็นผู้ผลติ Graphite และ Carbon Black เกรดพิเศษ โดยมีเทคโนโลยีเฉพาะในการผลิต Graphite และ Carbon 

Balck เป็นที�รู้จกัทั�วโลก และเป็นสว่นหนึ�งของกลุม่บริษัท Imerys Mineral  

โดยสินค้าเกรดพิเศษดังกล่าวใช้ในการ ปรับปรุงคุณสมบัติพลาสติกและยาง ให้มีสมบัติกึ�ง นําไฟฟ้า 

(Conductive) ปรับผิวชิ !นงานให้ลื�นขึ !น (Low Friction) และมีความสามารถในการสง่ผ่านความร้อน (Thermal Conductive)  

8. THAI SYNTHETIC RUBBERS (TSL) หรือ UBE  

ก่อตั !งขึ !นในประเทศไทยปี 2538 เป็นโรงงานผลิตยาง Poly-Butadiene แห่งแรกใน South East Asia ด้วยกําลงั

การผลติ 65,000 ตนัต่อปี โดยใช้เทคโนโลยีจาก UBE Industries (UBE) ประเทศญี�ปุ่ น  

UBE ได้ชื�อว่าเป็นผู้ผลิตยาง BR รายหลกัของโลก โดยเฉพาะสินค้าในกลุ่ม High-cis poly-butadiene rubber 

(High-cis BR) ชนิด cobalt catalyst ซึ�งมีเกรดสินค้าที�หลากหลายภายใต้ระบบการควบคุมคุณภาพที�ดีเยี�ยม อีกทั !ง ยังมี 

การพฒันาสนิค้าเกรดพิเศษเพื�อตอบสนองต่อความต้องการของตลาด เช่น ยางเกรดพิเศษ UBEPOL VCR เป็นต้น 

9. CAMPINE  

เป็นผู้ผลติเคมีกลุม่ Antimony จากยโุรป มีประวติัยาวนานกว่า 100 ปี ซึ�งสินค้ากลุ่ม Antimony สามารถนําไปใช้

ในหลายอตุสาหกรรม โดยหนึ�งในสนิค้ากลุม่นี ! ทําหน้าที�เป็นสารหน่วงไฟ โดยสามารถใช้งานร่วมกับสารเคมีกลุ่มอื�นเพื�อเพิ�ม

ประสทิธิภาพป้องกนัการลามไฟได้  

2.1.3 หน่วยธุรกิจ Specialty Chemicals 

หน่วยธุรกิจ Specialty Chemicals จะดแูลสนิค้าประเภทสารเติมแต่ง และดูแลสินค้าอื�นๆ ในตลาดอุตสาหกรรม 

ปิโตรเคมี  

หน่วยธุรกิจ  Specialty Chemicals สามารถแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น ! หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.3.1 หน่วยธุรกิจย่อยที" 3.1 (SBU 3.1) สารเติมแต่ง  

สารเติมแต่ง (Additives) สามารถจําหน่ายให้กบัสายการผลิตของบริษัทในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีได้ตั !งแต่ผู้ผลิต

เม็ดพลาสติก (เรซิ�น), ผู้ผลติแม่สทีี�เรียกว่า Masterbatch และ Compounder รวมไปถงึผู้แปรรูปผลิตภัณฑ์พลาสติก โดยสาร

เติมแต่งนี !จะใช้ร่วมกบัวตัถดิุบของอตุสาหกรรมปิโตรเคมีเพื�อให้สินค้านั !นๆ มีคุณสมบัติพิเศษตามที�ต้องการ ตัวอย่างสินค้า 

ได้แก่ สารป้องกนัการเกิดปฏิกิริยา Oxidation (Antioxidant) ของพลาสติก สารป้องกันรังสี UV (UV Stabilizer) สารป้องกัน

เชื !อราและแบคทีเรีย (Antimicrobial agent) สารป้องกันการเกิดไฟฟ้าสถิตย์ (Antistatic agent) สารช่วยในการก่อผลึก 

(Nucleating agent) สารเพิ�มความใส (Clarifying agent) และสารเพิ�มความขาว (Optical Brightener) เป็นต้น โดยใน 

การทําการตลาดสินค้าในกลุ่มนี ! บริษัทไม่ได้ทําหน้าที�เพียงแต่เป็นผู้กระจายสินค้าเท่านั !น แต่ยังทําหน้าที�ทุกขั !นตอนของ  

การพัฒนาตลาด ตั !งแต่ให้ข้อมูลแนะนํา ร่วมทดลอง จนสามารถสร้างความต้องการของสินค้าชนิดดังกล่าวขึ !นได้ ซึ�งทาง

บริษัทได้ร่วมมือกบัซพัพลายเออร์อย่างใกล้ชิดในการให้บริการนี !  
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ซพัพลายเออร์ที�บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในสว่นของสารเติมแต่ง ได้แก่ 

1. AKZONOBEL POLYMER CHEMICAL BV  

เป็นกลุ่มบริษัท AKZO NOBEL จากประเทศเนเธอร์แลนด์ โดยที�สินค้าในกลุ่มของ AKZO NOBEL POLYMER 

CHEMICALS BV เป็นสารเติมแต่งประเภทสารป้องกนัไฟฟ้าสถิตย์  

2. MILLIKEN ในสว่นของ Nucleating Agent & Clarifying Agent 

เป็นผู้ผลติสารเติมแต่งที�ปรับปรุงคุณสมบัติของ Polyethylene และ Polypropylene ที�ดีที�สดุ มีสินค้าที�เกี�ยวข้อง

กบัอตุสาหกรรมหลากหลายประเภท เช่น อุตสาหกรรมชุดป้องกันไฟไหม้ อุตสาหกรรมพรม เป็นต้น โดยบริษัทใหญ่ตั !งอยู่ที�

สหรัฐอเมริกา ซึ�งเคยได้รับการยกย่องให้เป็นบริษัทนายจ้างที�ดีที�สดุของสหรัฐอเมริกาจาก FORTUNE magazine’s “Best 

Companies to Work For“ ระหว่างปี 2551-2552 (ที�มา: Milliken website) นอกจากนั !น ทางแผนกสารเคมีของบริษัทยัง

สนับสนุนลูกค้าทั�วโลกในด้านงานวิจัยและพัฒนา (R&D) ตั !งแต่ระดับห้องปฏิบัติการไปจนถึงขั !นตอนการผลิตจริง โดย

ทีมงาน Miliken Chemical ทั�วโลกพร้อมที�จะช่วยเหลือลูกค้าเสมอ ทั !งงานออกแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ หรืองานปรับปรุง

ผลติภัณฑ์ที�มีอยู่เดิม เพื�อสร้างโอกาสการเติบโตในตลาดใหม่ 

3. PMC BIOGENIX KOREA  

เป็นผู้ผลิตในส่วนของสาร Slip Agent และ Anti-Blocking ซึ�งใช้ผสมกับเม็ดพลาสติกเพื�อช่วยให้การขึ !นรูปดีขึ !น  

และคณุสมบติัของสารเติมแต่งนี !ก็ไม่สลายตวัง่าย สามารถใช้งานที�อณุหภูมิสงู เช่น งานฟิล์ม PP เป็นต้น  

นอกจากนี ! บริษัทยงัคงคดัสรรสินค้าจากแหล่งต่างๆ ภายนอกประเทศที�เชื�อถือได้ เพื�อรองรับความต้องการของ

ลกูค้าด้วย 

2.1.3.2 หน่วยธุรกิจย่อยที" 3.2 (SBU 3.2) ตลาดอุตสาหกรรมปิโตรเคมีและ Intermediate  

หน่วยธุรกิจนี !จะต่างจากหน่วยธุรกิจย่อยอื�น โดยหน่วยธุรกิจนี !จะกําหนดขอบเขตของตลาดแล้วจึงพิจารณาสินค้า  

ที�มีศกัยภาพ ต่างจากหน่วยธุรกิจอื�นที�พิจารณาตัวสนิค้าเป็นหลกั  

ซพัพลายเออร์หลกัที�บริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธุรกิจนี ! คือ Chevron Phillips Chemical    

สนิค้าในหน่วยธุรกิจนี !แบ่งออกเป็น 4 กลุม่หลกั คือ 

1. สนิค้าสาํหรับโรงกลั�นนํ !ามนั 

2. สนิค้าสาํหรับโรงผลติเอทิลนี 

3. สนิค้าสาํหรับก๊าซปิโตรเลยีมเหลว (LPG) 

4. สนิค้าสาํหรับอตุสาหกรรมปิโตรเคมีขั !นกลางที�ผลติเม็ดพลาสติก อะคริลิค และกาว (เรซิ�น) 

  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 22 

อุตสาหกรรมปิโตรเคมีขั !นกลางที�มีสารประกอบประเภท Mercaptan จะทําหน้าที�เป็น Chain modifier คือ ตัว

โยกย้ายสายโซ่ เพื�อให้ได้ Molecular Weight ที�ต้องการ และเพิ�มความแข็งแรงที�ทนต่อแรงกระแทก ได้แก่ 

Tert-Dodecyl Mercaptan (TDM) เป็น Chain Modifier สาํหรับผลติ SBR, ABS, NR 

N-Dodecyl Mercaptan (NDDM) เป็น Chain Modifier สาํหรับผลติ Adhesive ชนิด Acrylic Resins, BR, PS  

เป็น Chain Modifer สาํหรับผลติ Acrylic sheet 

N-Octyl Mercaptan (NOM) เป็น Chain Modifier สาํหรับผลติ PMMA 

2-Mercaptaethanol (BME) เป็น Chain Modifer สําหรับ Carboxylic group ในกลุ่มสินค้า Cement water reducer, 

Gelling Agent, และ Corrosion inhibitor  

เป็น Stabilizers สาํหรับ Specialty PVC 

Ethyl Mercaptan (EM) เป็นสารเติมกลิ�นในก๊าซปิโตรเลยีมเหลว (LPG) 

Dimethyl Disulfide (DMDS) เป็นสาร Anti-Coking ในโรงงาน Cracker  

เป็นสารสาํหรับการทํา Pre-Sulfiding ใน Aromatic Plant 

Sulfolane W เป็น Solvent Extractor for BTX unit 

Reference fuel ประกอบด้วย 

1. PRF-Isooctain, PRF-Octane Blends No. 80, PRF-N-Heptane, และ Toluene 

Reference Fuel ใช้สาํหรับการวดัค่าออกเทนในนํ !ามนัเบนซิน 

2. Diesel Reference Fuel T and U ใช้สาํหรับการวดัค่าซีเทนในนํ !ามนัเบนซิน 

 

2.1.3.3  หน่วยย่อยธุรกิจที" 3.3 (SBU 3.3) BioChemical - Micronice Products 

ผลติภัณฑ์ในกลุม่ Biochemical ครอบคลมุการใช้งานกบัทกุกลุม่อตุสาหกรรมที�มีการใช้นํ !าเพื�อลดความร้อนของ

เครื�องจกัร การทําความสะอาดคราบนํ !ามนัในโรงงาน การทําความสะอาดทั�วไปในอาคารสํานักงาน ลดการใช้เคมีสงัเคราะห์ 

ลดของเสยีออกจากอตุสาหกรรม คืนความสมดลุให้สิ�งแวดล้อม ทั !งประโยชน์ยงัครอบคลมุในหลายๆ ด้าน  ดงัต่อไปนี ! 

- เป็นมิตร และปลอดภัยกบัผู้ใช้งาน 

- ช่วยคงประสทิธิภาพของเครื�องจกัรและง่ายต่อการบํารุงรักษา 

- ช่วยลดปัญหาการสญูเสยีพลงังานส่วนเกิน  

- ง่ายต่อการแยกนํ !ามนั ของเสยี ก่อนปลอ่ยนํ !าทิ !งซึ�งไม่ทําลายจลุนิทรีย์ในบ่อบําบัด  

- ลดภาระต่อระบบบําบดั จลุนิทรีย์ทํางานได้เต็มประสทิธิภาพ 

  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 23 

MICRO-NICE
®
 เป็นชื�อที�ตั !งขึ !นเพื�อใช้เรียกสารสกัดจากธรรมชาติ (Phytochemical: Botanical Extract from 

Locally Plant) ของประเทศไทย  มีคณุสมบติัจากธรรมชาติ เช่น ช่วยลดแรงตงึผิวและสลายกลิ�นเน่าเสีย  โดยที�สาร MICRO-

NICE
® นี ! สามารถย่อยสลายในธรรมชาติได้ไม่น้อยกว่าร้อยละ 90 ภายใน 9 วนั 

การทํางานของ MICRO-NICE
® มี 4 ขั !นตอน ได้แก่ 

1. แทรก คือ ผลติภัณฑ์จะแทรกเข้าไปภายในระหว่างพื !นผิวที�ต้องการทําความสะอาดกับสิ�งสกปรกต่างๆ เช่น ชั !น
ของตะกรัน คราบนํ !ามนั คราบไขมนั และคราบโปรตีน เป็นต้น 

2. ลดแรงตงึผิว  คือ การลดแรงตงึผิวของสิ�งสกปรก ทําให้สิ�งสกปรกหลดุออกจากกัน และหลดุออกจากพื !นผิวได้ง่าย โดย
ไม่มีผลกระทบกบัพื !นผิว 

3. ชะล้าง  คือ MICRO-NICE
®
 เป็นสตูรนํ !าจึงสามารถชะล้างสิ�งสกปรกหลดุออกได้โดยง่ายและรวดเร็ว  เพียงใช้นํ !า

สะอาดเท่านั !น 

4. การสลายกลิ�น คือ MICRO-NICE
®
 จะมีคณุสมบติัในการสลายกลิ�น (De-Odor) ที�เกิดจากการเน่าในธรรมชาติ 

ผลติภัณฑ์ MICRO-NICE
®
 แบ่งได้ 3 กลุม่ตามประเภทการใช้งาน ดงันี ! 

1. กลุ่มการดูแลระบบนํ #าในคูลลิ"ง ทาวเวอร์ 

โดยทั�วไป การระบายความร้อนของนํ !าในคูลลิ�ง ทาวเวอร์ จะพบปัญหาเรื�องนํ !าไม่สามารถระบายความร้อน ณ 

จุดที�ต้องการได้อย่างมีประสิทธิภาพและต่อเนื�อง เกิดจากตะกรัน ตะไคร่ เมือก และสิ�งสกปรกจากภายนอก ซึ�งส่งผลให้

เครื�องทํางานหนกัและใช้พลงังานมากกว่าปกติยากต่อการบํารุงรักษา  

บริษัทจงึเสนอทางเลอืกให้แก่ลกูค้าโดยการใช้ผลติภัณฑ์ MICRO-NICE
® ในการดูแลระบบนํ !าในคูลลิ�ง ทาวเวอร์ 

ให้มีประสทิธิภาพ เพื�อให้สามารถระบายความร้อนได้คงที�และต่อเนื�อง โดยคํานึงถึงความปลอดภัยของผู้ ใช้งาน เครื�องจักร 

และสิ�งแวดล้อมเป็นหลกั พร้อมดชันีวดัผลที�มีนยัสาํคญั เช่น การวดัค่า ณ จดุแลกเปลี�ยนความร้อนในส่วนฟิวเลอร์ของคูลลิ�ง 

ทาวเวอร์ และ Oil Cooler และจดุแลกเปลี�ยนความร้อนของเครื�องทําความเย็น (Condenser-Chiller) ซึ�งทั !ง 2 จุดเป็นตัวชี !วัด

การใช้พลงังานได้อย่างดี  
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รูปแบบการดแูลระบบนํ !าคลูลิ�ง ทาวเวอร์ของบริษัท ดงันี !  

1. ทําความเข้าใจระบบนํ !าในแต่ละโรงงานของลกูค้า โดยการสํารวจและวาดแผนภาพซึ�งมีความแตกต่างกันตามชนิดและ

ขนาดของเครื�องจกัร 

2. นําเสนอปริมาณนํ !ายาที�ต้องใช้ตามปริมาณนํ !าในระบบคูลลิ�ง ทาวเวอร์ พร้อมจุดวัดที�เห็นผลชัดเจนตามที�ตกลงร่วมกัน 

โดยนํ !ายาที�เสนอในแต่ละสว่น ได้แก่ 

· MICRO-NICE
®
 D-5 GC สาํหรับชะลอและป้องกนัการเกิดตะกรันแข็งใหม่ และจดัการตะกรันแข็งเก่า 

· GC OKA สาํหรับชะลอการเจริญเติบโตของตะไคร่และเมือก 

· GC Chill Chill สาํหรับป้องกนัการเกิดสนิมในระบบผลิตนํ !าเย็นที�ตํ�ากว่า 20 องศาเซลเซียส 

· GC Dynamic สาํหรับขจดัตะกรันและสนิมเก่าในสว่นของ Roller, Oil Cooler, และ Mold (เฉพาะจดุ) 

· MICRO-NICE
®
 Bio AHU สาํหรับขจดัเมือก ฝุ่ น ละอองนํ !ามนั ในส่วนของ Coil ร้อนและเย็นของ AHU, Chiller, และ 

Industrial Air Conditioner 

3. ติดตั !งอปุกรณ์สาํหรับเติมนํ !ายาและควบคมุมาตราฐานค่านํ !าในระบบคูลลิ�ง ทาวเวอร์  

4. บริการดดูสิ�งสกปรกพร้อมทําความสะอาดคลูลิ�ง ทาวเวอร์ 

5. วดัผลลกัษณะทางกายภาพ ณ จดุต่างๆ ทั !งคณุภาพค่านํ !าและค่าพลงังาน โดยจดัทําเป็นรายงานตามตกลง 

2. กลุ่มทําความสะอาดคราบนํ #ามัน สนิม และสิ"งสกปรกบนพื #นผิว  

MICRO-NICE
®
 Engine Cleaner เป็นผลิตภัณฑ์พร้อมใช้เหมาะกับทุกสภาพพื !นผิว ขจัดคราบนํ !ามัน คราบ

สกปรกทั�วไปได้ทั !งแม่พิมพ์ เครื�องจกัร และพื !นโรงงาน 

MICRO-NICE
® 

Bio3Mex เป็นผลติภัณฑ์เข้มข้นสาํหรับผสมตามปริมาณที�เหมาะสมกับความหนักเบาของคราบ

นํ !ามันและคราบสกปรก สามารถใช้กับทุกสภาพพื !นผิว ยกเว้น เหล็ก และสามารถใช้ทําความสะอาดพื !นผิดก่อนพ่นสีหรือ

พิมพ์ลาย 

MICRO-NICE
®
 Bio3Mex - RP2 และ Bio3Mex - RP4 เป็นผลิตภัณฑ์เข้มข้นสําหรับผสมตามปริมาณที�

เหมาะสมกบัคราบสกปรก สามารถใช้กบัทกุสภาพพื !นผิว ยกเว้น อลมิูเนียม 

3. กลุ่มทําความสะอาดในครัวเรือน อาคารสํานักงาน โรงอาหาร และสายการผลิตอาหาร 

MICRO-NICE
®
 Clean&Clear เป็นผลิตภัณฑ์ล้างภาชนะและสายการผลิตอาหาร โดยไม่ทิ !งสารตกค้าง        

สามารถขจดักลิ�นคาว ไม่ละลายนํ !ามนัลงในนํ !า ไม่เกิดก้อนไขมนัอดุตนัในท่อระบายนํ !าและเกิดกลิ�นเหม็น 

MICRO-NICE
®
 B O Clean เป็นผลติภัณฑ์ทําความสะอาดพื !น ผนัง สขุภัณฑ์ในห้องนํ !า ห้องครัว เพื�อลดปัญหา

ตะกรัน คราบไขสบู่เกาะฝั�งแน่น ไม่มีกลิ�นฉนุขณะใช้งาน ปลอดภัยกับผู้ ใช้งานและกับผิวสขุภัณฑ์และไม่ทําลายจุลินทรีย์ใน

บ่อบําบดั 

MICRO-NICE
®
 Bio Hand Wash เป็นผลติภัณฑ์ทําความสะอาดมือ ขจดัความมนั และกลิ�นคาว 

MICRO-NICE
®
 Bio Deodorizer เป็นผลิตภัณฑ์สลายกลิ�นไม่พึงประสงค์สําหรับในรถยนต์ ห้องประชุม คอนโด 

และร้านอาหาร 
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ตารางแสดงตัวอย่างรายชื"อผลิตภัณฑ์และลักษณะการนําไปใช้งาน 

อักษรย่อ คําเต็ม ตัวอย่างลักษณะการนําไปใช้งาน 

PP POLYPROPYLENE ถงุร้อน กระสอบ เครื�องใช้ในครัวเรือน เครื�องใช้ไฟฟ้า ชิ !นสว่นในรถยนต์    
หลอดกาแฟ ลงัอตุสาหกรรม และเปลอืกแบตเตอรี�รถยนต์ 

PE POLYETHYLENE 
(HDPE/LLDPE/LDPE/MDPE) 

ถงุพลาสติก ฟิล์มหด บรรจภุัณฑ์ประเภทต่างๆ และขวด 

HDPE HIGH DENSITY POLYETHYLENE เชือก แหอวน ขวดบรรจภุัณฑ์ พาเลท ถงุหหิู !ว ถงั และลงัอตุสาหกรรม 

LLDPE LINEAR LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุัณฑ์ชนิดอ่อน เช่น ถงุอตุสาหกรรม และเครื�องใช้ในครัวเรือน 

MDPE MEDIUM DENSITY POLYETHYLENE ถงั และงานฉีดประเภทต่างๆ 

LDPE LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุัณฑ์ชนิดอ่อน เช่น บรรจภุัณฑ์อาหาร ถงุซิป ฟิล์มหด และ bubble film 

PVC POLYVINYL CHLORIDE ขวดแชมพ ูรองเท้า หนงัเทียม ชิ !นส่วนงานอตุสาหกรรมประเภทต่างๆ ท่อนํ !า
ชนิดแข็งและอ่อน และสายไฟ 

PET POLYETHYLENE TEREPTHALATE ขวดนํ !าดื�ม บรรจภุัณฑ์เครื�องสําอาง และบรรจภุัณฑ์แบบแผ่น 

TPC-ET THERMOPLASTIC POLYETHER ESTER 

ELASTOMER 

ชิ !นสว่นรองเท้ากีฬา และชิ !นสว่นเครื�องกล 

PCT POLYCYCLOHEXAMETHYLENE 

TEREPTHALATE 

ชิ !นสว่นอิเลก็ทรอนิกส์ 

EPDM ETHYLENE PROPYLENE DIENE 

MONOMER 

ชิ !นสว่นยานยนต์ 

BUTYL BUTYL RUBBER ชิ !นสว่นยานยนต์ และยางรถยนต์ 

GPPS GENERAL PURPOSE POLYSTYRENE เครื�องใช้ในครัวเรือน และบรรจภุัณฑ์ใช้แล้วทิ !ง 

HIPS HIGH IMPACT POLYSTYRENE เครื�องใช้ไฟฟ้า 

SAN STYRENE ACRYLONITRILE บรรจภุัณฑ์ เครื�องสาํอาง และไฟแช็ค 

ABS ACRYLONITRILE BUTADIENE STYRENE ชิ !นสว่นยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเลก็ทรอนิกส์ ของเลน่เด็ก และหมวกกนัน็อค 

TABS TRANSPARENT ABS ชิ !นสว่นยานยนต์ เครื�องใช้ไฟฟ้า อิเลก็ทรอนิกส์ และของเลน่เด็กที�มีลกัษณะ
โปร่งแสง 

SBS STYRENE BUTADIENE STYRENE ไม้แขวนเสื !อ และแก้วกาแฟชนิดใส 

SMMA STYRENE METHYLMATHACRYLATE เครื�องครัว และรองเท้าแฟชั�น 

PMMA ACRYLIC POLYMER ไฟท้ายรถยนต์ และเครื�องใช้ไฟฟ้า 

PPS POLYPHENYLENE SULFIDE อะไหลชิ่ !นสว่นรถยนต์ และอิเลค็ทรอนิคส์ 

HMPS HIGH MOLECULAR WEIGHT 

POLYSTYRENE 

เครื�องครัว 

 

  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 26 

โครงสร้างบริษัทและบริษัทในเครือ ณ วันที" 31 ธันวาคม 2560  - บริษัทไม่มีบริษัทย่อยและบริษัทร่วม   

2.2 การตลาดและการแข่งขัน 

2.2.1 กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย การจาํหน่าย และช่องทางการจาํหน่าย 

2.2.1.1 ลักษณะลูกค้าและกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของบริษัท  

ในปี 2560 บริษัทมีลกูค้าที�ซื !อขายทั !งหมดมากกว่า 1,124 ราย เป็นลกูค้าหลกัที�ค้าขายกันเป็นประจํามากกว่า

ร้อยละ 62 ของลกูค้าทั !งหมด โดยลกูค้าของบริษัทสว่นใหญ่เป็นลกูค้าที�มีสดัสว่นการซื !อขายแต่ละรายไม่เกินร้อยละ 2.5 ของ

ยอดขายทั !งหมด และมูลค่าการซื !อขายลกูค้ารายใหญ่ 10 รายแรกของบริษัทมีสัดส่วนประมาณร้อยละ15 ของยอดขาย

ทั !งหมด 

บริษัทแบ่งกลุม่ลกูค้าเป็น 3 กลุม่หลกั ได้แก่ 

1. ผู้แปรรูป (converter)  

เป็นผู้ ผลิตซึ�งนําเม็ดพลาสติกและวัตถุดิบอื�นๆ ที�สั�ง ซื !อจากบริษัทมาแปรรูปเป็นสินค้าสําเร็จรูปที�ใช้ใน

อตุสาหกรรมต่างๆ ได้แก่ อตุสาหกรรมบรรจภุัณฑ์ ยานยนต์ อิเลก็ทรอนิกส์ เครื�องใช้ในครัวเรือน เครื�องใช้ไฟฟ้า บรรจุภัณฑ์

เครื�องสาํอาง ก่อสร้าง และเกษตร เป็นต้น ลกูค้ากลุม่ผู้ แปรรูปนี !เป็นลกูค้าหลกัของบริษัท โดยยอดขายรวมของลกูค้ากลุ่มนี !

คิดเป็นประมาณมากกว่าร้อยละ 84 ของยอดขายทั !งหมด  

ตวัอย่างลกูค้ากลุม่ผู้แปรรูปนี !ที�เป็นที�รู้จกัแต่ไม่ได้เป็นลกูค้ารายใหญ่ของบริษัท ได้แก่ บมจ. ศรีไทยซุปเปอร์แวร์, 

บมจ. ที.กรุงไทยอตุสาหกรรม, บมจ. ยเูนี�ยนพลาสติก, กลุม่บริษัทไทยซมัมิท, บมจ. พลาสติกและหีบห่อไทย และบมจ. ปัญจ

วฒันาพลาสติก  เป็นต้น 

2. ผู้ค้าที"เป็นพันธมิตรทางธุรกิจ (Trade partner)  

เป็นผู้ ค้าที�เป็นพนัธมิตรกบับริษัทโดยจะรับสนิค้าของบริษัทไปขายต่ออีกทอดหนึ�ง และในบางกรณีพันธมิตรกลุ่ม

นี !จะแนะนําลกูค้ามาให้บริษัท เนื�องจากบริษัทมีวตัถดิุบที�ครบวงจร จงึเป็นการเกื !อกลูกันระหว่างผู้ ค้ากับบริษัท ผู้ ค้าในกลุ่มนี !

มียอดขายประมาณร้อยละ 5 ของยอดขายทั !งหมด 

3. บริษัทประเภท Compounder  

เป็นผู้ผสมสีผสมวัตถุดิบชนิดต่างๆ  เข้าด้วยกัน เพื�อให้ได้วัตถุดิบที�ตอบสนองความต้องการลกูค้าได้ดียิ�งขึ !น 

บริษัทขายสินค้าให้บริษัทประเภท Compounder และยังเป็นพันธมิตรกับบริษัท เพื�อการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ 

ยอดขายจากบริษัทในกลุม่นี !คิดเป็นประมาณร้อยละ 11 ของยอดขายทั !งหมด 

กลุ่มลกูค้าเป้าหมายหลกัของบริษัทคือ บริษัทชั !นนําในอุตสาหกรรมนั !นๆ และมุ่งเน้นลกูค้าที� มีฐานะการเงินดี 

น่าเชื�อถือ โดยมอบหมายให้คณะกรรมการสินเชื�อพิจารณาอนุมัติวงเงินและเครดิตเทอมที�เหมาะสมให้แก่ลกูค้าแต่ละราย 

และให้คํานงึถงึการป้องกนัความเสี�ยงเป็นสว่นสาํคัญ บริษัทได้ทําประกันคุ้มครองความเสียหายของลกูหนี !การค้ากับบริษัท

ประกนัภัยอย่างต่อเนื�องตั !งแต่ปี 2548 เป็นต้นมา โดยจะคุ้มครองสาํหรับหนี !เสียของลกูค้าที�อยู่ในเงื�อนไขการประกนัภัย 
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2.2.1.2 ช่องทางการจดัจาํหน่าย 

ช่องทางการจัดจําหน่ายหลกัของบริษัท คือ การจําหน่ายโดยตรงไปที�ลกูค้าโดยผ่านพนักงานขายผู้ดูแลสินค้า 

ในแต่หน่วยธุรกิจ และบริษัทยงัเปิดช่องทางเพื�อให้ลกูค้าหรือผู้แปรรูปสามารถติดต่อและเข้าถึงสินค้าของบริษัทได้ผ่านทาง

เวบไซต์ของบริษัท หรือทางอีเมล์ถึงหน่วยงานที�รับผิดชอบสินค้าในแต่ละหน่วยธุรกิจ รวมถึงสามารถเดินทางมายังบริษัท

โดยตรงในเวลาทําการ 08.30-17.30 น. ซึ�งบริษัทมีพนักงานขายและพนักงานสนับสนุนงานขายสามารถให้คําปรึกษาทาง

เทคนิคประจําที�สํานักงาน โดยสามารถให้คําแนะนําได้ทันที ทั !งนี ! พนักงานขายกว่าร้อยละ 90 ของบริษัทจบการศึกษา

โดยตรงทางด้านเคมีหรือโพลเิมอร์ จงึสามารถให้ข้อมลูเกี�ยวกบัสนิค้าและแนะนําการใช้งานที�เหมาะสมได้เป็นอย่างดี 

นอกจากนี ! บริษัทยงัเป็นพนัธมิตรกบักลุม่ผู้ขายสนิค้าและผู้ผลิตสินค้าที�หลากหลาย ซึ�งกระจายอยู่ในอุตสาหกรรม

ต่างๆ มากมาย อาทิเช่น กลุ่มผู้ผลิตพลาสติกคอมปาวด์ ผู้ผสมสี หรือแม้แต่กลุ่มผู้ ค้าเม็ดพลาสติกและตัวแทนจําหน่าย

ด้วยกนัเอง ทําให้บริษัทสามารถแลกเปลี�ยนข้อมูลด้านผลิตภัณฑ์และร่วมพัฒนาสินค้ากับผู้ผลิตให้ตรงตามความต้องการ

ของผู้แปรรูปได้มากขึ !น รวมถงึยงัได้รับคําแนะนําบอกต่อจากผู้ขายรายอื�นไปยงัลกูค้าหรือผู้แปรรูปรายใหม่ๆ เนื�องจากบริษัท

มีสนิค้าหลากหลายครบวงจรมากที�สดุอีกด้วย 

2.2.1.3 ที"ตั #งคลังสินค้า 

ทําเลที�ตั !งของบริษัทนับเป็นทําเลยุทธศาสตร์ ซึ�งเป็นจุดเด่นที�สําคัญประการหนึ�งที�สนับสนุนให้การจัดส่งเป็นไป

อย่างมีประสทิธิภาพ ด้วยเหตผุลที�สาํคญั 3 ประการ คือ 

1. ลกูค้าขนาดใหญ่จํานวนมากรวมถงึลกูค้าที�ผลติชิ !นสว่นยานยนต์และบรรจุภัณฑ์พลาสติกมีโรงงานในแถบสมุทรปราการ 

และต่อเนื�องไปชายฝั�งทะเลตะวนัออก คลงัสนิค้าของบริษัทซึ�งอยู่ติดถนนกิ�งแก้ว บางนา-ตราด กม.12 จึงเป็นจุดกระจาย

สินค้าที�ใกล้กับลกูค้าสําคัญเหล่านี ! ทําให้การจัดส่งเป็นไปได้อย่างรวดเร็วฉับไว  และประหยัดต้นทุนในการขนส่งเป็น

อย่างมาก 

2. ที�ตั !งของคลงัสนิค้าของบริษัทเป็นจดุซึ�งอยู่ในโซนนอกวงแหวน ซึ�งมิได้ถูกจํากัดเวลาเดินรถบรรทุกขนาดใหญ่เหมือนกับ

โซนด้านใน ทําให้บริษัทสามารถใช้กําลงัการจัดส่งทั !งกําลังคน กําลังรถได้อย่างเต็มประสิทธิภาพในกรณีการส่งมอบ

ให้กบัลกูค้าที�อยู่พื !นที�โซนนอกวงแหวนด้วยกนั 

3. ที�ตั !งของคลงัสินค้าของบริษัทเป็นจุดที�มีความสะดวกรวดเร็ว และประหยัดค่าใช้จ่ายทั !งในแง่ของเวลาและค่าขนส่งใน 

การขนสินค้าจากผู้ผลิตในประเทศที�ตั !งโรงงานอยู่ที�นิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด จังหวัดระยองทั !งสิ !น รวมถึงสินค้าที�

นําเข้าจากต่างประเทศผ่านทางท่าเรือนํ !าลึกแหลมฉบัง และอยู่ใกล้กับลานสินค้าลาดกระบัง ซึ�งทําให้บริษัทสามารถ

เลือกจุดในการนําเข้าสินค้าให้เหมาะสมและควบคุมค่าใช้จ่ายในการขนส่งกับการขาย และการส่งมอบสินค้าโดยตรง

ให้กบัลกูค้าได้อย่างมีประสทิธิผล 
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2.2.2 สภาพการแข่งขัน 

2.2.2.1 แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 

เนื�องจากบริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากัด (มหาชน) เ ป็นบริษัทตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบของผู้ ผลิต  

ในอตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีเป็นหลกั ดงันั !น ยอดขายของบริษัทจะมีความเกี�ยวโยงกับอุตสาหกรรมพลาสติกและ 

ปิโตรเคมีโดยตรง ข้อมูลจากสํานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม (www.oie.go.th.) บริษัทได้เรียบเรียงและสรุปภาวะ

อตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมี ดงันี ! 

1. อุตสาหกรรมพลาสติก  

อตุสาหกรรมพลาสติกภาพรวมปี 2560 มีการขยายตวัเพิ�มขึ !นกว่าปีก่อน เนื�องจากการฟื!นตัวของเศรษฐกิจโลกและ

ประเทศคู่ค้า โดยเฉพาะคู่ค้าในภูมิภาคเอเชียและอาเซียน และจากราคานํ !ามันในตลาดโลกปรับเพิ�มขึ !น ส่งผลให้มีมูลค่า  

การสง่ออกเพิ�มขึ !นตามเมื�อเทียบกบัหลายปีที�ผ่านมา ในขณะที�ปริมาณการสง่ออกเปลี�ยนแปลงเพิ�มขึ !นเลก็น้อย 

การตลาดและการจําหน่าย 

· ดัชนีผลผลิตและดัชนีการส่งสินค้า  
ปี 2560 ลดลงร้อยละ 1.20 และ 0.58 ตามลําดับ เมื�อเทียบกับปีก่อน ซึ�งกลุ่มผลิตภัณฑ์ที�ทําให้ดัชนีทั !งสองลดลง

อย่างมีนัยสําคัญ คือ ผลิตภัณฑ์เครื�องใช้ประจําโต๊ะอาหาร ครัว และห้องนํ !า คิดเป็นร้อยละ 18.02 และ 12.26 ตามลําดับ 

และผลติภัณฑ์พลาสติกแผ่น คิดเป็นร้อยละ 9.70 และ 9.56 ตามลาํดบั 

ดัชนีผลผลิตและดัชนีการส่งสินค้า 

ปี ดัชนีผลผลิต ดัชนีการส่งสินค้า 

2555 97.38 96.27 

2556 94.71 94.38 

2557 98.73 99.97 

2558 101.73 101.97 

2559 106.04 106.36 

2560 104.77 105.74 

ที�มา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั และศนูย์สารสนเทศเศรษฐกิจอตุสาหกรรม สํานกังานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 

· ปริมาณการส่งออก  

ปี 2560 มีปริมาณ 1,121,447 ตัน เพิ�มขึ !นจากปีก่อนร้อยละ 1.13 จากการส่งออกกลุ่มของที�ใช้ลําเลียงหรือ 

บรรจสุนิค้า และแผ่น แผ่นบาง ฟิลม์ ฟอยล์ และแถบอื�นๆ ที�ไม่เป็นแบบเซลลลูาร์  

· ปริมาณการนําเข้า  

ปี 2560 มีปริมาณ 750,982 ตนั เพิ�มขึ !นจากปีก่อนร้อยละ 7.53 จากการนําเข้ากลุ่มผลิตภัณฑ์พลาสติกปูพื !น ของ

ใช้ในครัวเรือน ของที�ใช้ลาํเลยีงหรือบรรจสุนิค้า และเครื�องสขุภัณฑ์  
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· มูลค่าการส่งออก  

ปี 2560 มีมลูค่า 4,083 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิ�มขึ !นจากปีก่อนร้อยละ 8.52 จากการส่งออกกลุ่มผลิตภัณฑ์อื�นๆ ที�

ทําด้วยพลาสติก แผ่น แผ่นบาง ฟิลม์ ฟอยล์ และแถบอื�นๆที�ไม่เป็นแบบเซลลลูาร์ และของที�ใช้ลาํเลยีงหรือบรรจุสนิค้า  

· มูลค่าการนําเข้า  

ปี 2560 มีมลูค่า 4,393 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิ�มขึ !นจากปีก่อนร้อยละ 7.48 จากการนําเข้ากลุ่มผลิตภัณฑ์พลาสติก

ปพืู !น และของที�ใช้ลาํเลยีงหรือบรรจสุนิค้า  

ปริมาณและมูลค่าการส่งออก-นําเข้า 

ปี ปริมาณการส่งออก 
(พันตัน) 

ปริมาณการนําเข้า 
(พันตัน) 

มูลค่าการส่งออก 
(ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

มูลค่าการนําเข้า 

(ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

2555 993 541 3,397 3,860 

2556 1,058 553 3,605 3,705 

2557 1,133 597 3,812 3,936 

2558 1,079 628 3,652 3,966 

2559 1,109 698 3,762 4,088 

2560 1,121 751 4,083 4,393 

ที�มา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั และศนูย์สารสนเทศเศรษฐกิจอตุสาหกรรม สํานงัานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม  

แนวโน้มอุตสาหกรรมพลาสติกปี 2561  

อุตสาหกรรมพลาสติกปี 2561 คาดว่าจะมีแนวโน้มดีขึ !นทั !งในเชิงปริมาณและมูลค่า เนื�องจากปัจจัยสนับสนุน  

ด้านเศรษฐกิจและการค้าโลกที�ขยายตวัต่อเนื�อง ซึ�งสาํนกังานเศรษฐกิจการคลงัคาดว่า ในภาพรวมปี 2561 ประเทศไทยจะมี 

GDP ขยายตวัเพิ�มขึ !นอยู่ระหว่างร้อยละ 3.7-4.7 หรือเฉลี�ยร้อยละ 4.2 รวมถึงมีผู้ผลิตพลาสติกรายใหญ่ของโลกใช้ไทยเป็น

ฐานการผลิตสําคัญ และมีแนวโน้มการลงทุนเพิ�มขึ !น ประกอบกับการฟื!นตัวของกําลงัซื !อภายในประเทศ ส่งผลให้ปริมาณ

และมูลค่าการส่งออกเพิ�มขึ !น อย่างไรก็ดี มูลค่าการส่งออกอาจจะมีการเปลี�ยนแปลงตามอัตราแลก เปลี�ยนที�มีการปรับตัว

ใหม่ในปี 2561  
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2. อุตสาหกรรมปิโตรเคมี 

อตุสาหกรรมปิโตรเคมี ปี 2560 ราคาแนฟทาของตลาดเอเชียปรับตัวผันผวน ตามการปรับตัวของราคานํ !ามันดิบ  

ในตลาดโลก โดยภาพรวมปรับตวัในทิศทางขาขึ !น และคาดว่าจะขยายตวัตามภาวะเศรษฐกิจการค้าในภูมิภาคเอเชีย 

การตลาดและการจําหน่าย 

· การส่งออกปิโตรเคมี  

ปี 2560 มีมลูค่ารวม 9,101.25 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิ�มขึ !นจากช่วงเดียวกนัของปี 2559 ร้อยละ 37.11 (%YoY) 

มูลค่าการส่งออกของอุตสาหรรมปิโตรเคมี (ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 
ปี ปิโตรเคมีขั #นต้น ปิโตรเคมีขั #นกลาง ปิโตรเคมีขั #นปลาย รวม 

2555 1,906.50 1,746.50 5,540.14 9,193.14 

2556 2,189.72 1,128.95 4,905.13 8,223.80 

2557 2,030.95 1,074.38 6,148.59 9,253.92 

2558 1,131.49 767.06 5,216.58 7,115.13 

2559 974.45 704.77 4,958.44 6,637.66 

2560 1,307.15 891.49 6,902.61 9,101.25 

ที�มา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั  

  · การนําเข้าปิโตรเคมี  

ปี 2560 มีมลูค่ารวม 4,,257.78 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิ�มขึ !นจากช่วงเดียวกนัของปี 2559 ร้อยละ 57.96 (%YoY) 

มูลค่าการนําเข้าของอุตสาหรรมปิโตรเคมี (ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 
ปี ปิโตรเคมีขั #นต้น ปิโตรเคมีขั #นกลาง ปิโตรเคมีขั #นปลาย รวม 

2555 526.26 638.25 2,686.67 3,851.18 

2556 327.50 630.61 2,106.77 3,064.88 

2557 1,081.55 686.73 2,270.82 4,039.10 

2558 197.08 548.31 2,109.15 2,854.54 

2559 182.22 449.96 2,063.26 2,695.44 

2560 213.85 571.62 3,472.31 4,257.78 

ที�มา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั 

สาเหตสุาํคญัที�ทําให้มลูค่าการสง่ออกและนําเข้าปรับตวัเพิ�มขึ !น เกิดจากการปรับเพิ�มขึ !นของราคานํ !ามันดิบ รวมถึง

เสถียรภาพทางการเมืองของประเทศผู้ผลิตในภูมิภาคต่างๆ และภาวะเศรษฐกิจของประเทศคู่ค้าสําคัญ โดยเฉพาะตลาด  

ในภูมิภาคอาเซียนและจีนปรับตวัดีขึ !น 
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· ราคาสินค้า  

ราคาเอทิลีนและโพรพิลีนในตลาดเอเชีย ปี 2560 เฉลี�ยอยู่ที�ประมาณ 37.04 และ 28.16 บาทต่อกิโลกรัม 

ตามลาํดบั ทั !งนี ! เมื�อเทียบกบัช่วงเดียวกนัของปี 2559 พบว่า ราคาเอทิลีนและโพรพิลีนปรับตัวเพิ�มขึ !นจากราคา 36.95 และ 

25.00 บาทต่อกิโลกรัม ตามลาํดบั 

ราคาเม็ดพลาสติก PE และ PP ปี 2560 ราคาจําหน่ายเม็ดพลาสติก (ราคาเฉลี�ย SE Asia CFR) ของ LDPE, 

HDPE และ PP มีราคาเฉลี�ยอยู่ที�ประมาณ 43.55, 39.83 และ 39.74 บาทต่อกิโลกรัม ตามลําดับ ทั !งนี ! เมื�อเทียบกับช่วง

เดียวกนัของปี 2559 พบว่าราคาเฉลี�ยของ LDPE และ PP ปรับตวัเพิ�มขึ !นจากระดับราคา 42.02 และ 37.31 บาทต่อกิโลกรัม 

ตามลาํดบั สว่น HDPE มีระดบัราเฉลี�ยลดลงจากระดบัราคา 40.16 บาทต่อกิโลกรัม 

แนวโน้มอุตสาหกรรมปิโตรเคมี ปี 2561  

ภาวะอุตสาหกรรมปิโตรเคมีปี 2561 คาดว่าจะมีการปรับตัวตามการคาดการณ์การขยายตัวของ GDP  

และอตุสาหกรรมต่อเนื�อง โดยอัตราการขยายตัวของ GDP ปี 2561 สํานักงานเศรษฐกิจการคลงัได้ประมาณการเศรษฐกิจ

ไทยมีแนวโน้มการขยายตัวอย่างต่อเนื�องอยู่ระหว่างร้อยละ 3.7 - 4.7 เฉลี�ยร้อยละ 4.2 (ข่าวกระทรวงการคลงั ฉบับที� 

15/2561 วันที� 29 มกราคม 2561) ปัจจัยสําคัญที�อุตสาหกรรมต้องติดตามคือ การปรับตัวของระดับราคานํ !ามันดิบ  

ภาวะเศรษฐกิจ การค้าในภูมิภาคเอเชีย และภาวะเศรษฐกิจโลก รวมถงึภาวะความมั�นคงทางการเมืองของประเทศผู้ผลิตใน

ภูมิภาคต่างๆ 

2.2.2.2 คู่แข่ง 

บริษัทประกอบธุรกิจเป็นตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบในอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีครบวงจร ซึ�งจําหน่าย

วัตถุดิบทั !ง Commodity Polymers, Specialty & Engineering Polymers และ Specialty Chemical ตัวแทนจําหน่าย          

ในประเทศไทยของอุตสาหกรรมนี !ส่วนใหญ่จําหน่ายวัตถุดิบในกลุ่ม  Commodity Polymers เป็นหลัก โดยมีคู่แข่ง               

ในขนาดเดียวกนัเพียงไม่กี�รายที�มีการจดัจําหน่ายครอบคลมุถึงผลิตภัณฑ์เกรดพิเศษ เนื�องจากโอกาสที�คู่แข่งใหม่จะเข้ามา

แข่งขันในตลาดนั !น ต้องอาศัยความสมัพันธ์กับผู้ ผลิต ซึ�งผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีระดับโลกมักจะแต่งตั !งตัวแทน

จําหน่ายในประเทศเพียงประเทศละ 1-2 ราย นอกจากนี ! ต้องมีขนาดใหญ่เพียงพอเพื�อที�จะสร้างความประหยัดต่อขนาดและ      

ความหลากหลายของสนิค้าอีกด้วย 

อย่างไรก็ตาม ปัจจุบันเริ�มมีคู่แข่งเข้ามาในตลาดมากขึ !น แต่ส่วน มากแล้วมักไม่มีสินค้าที�ครบวงจร ดังเช่นที� 

บริษัทมี และคู่แข่งเหลา่นั !นก็มุ่งเน้นเฉพาะสนิค้าของตน 
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รายได้จากการขายของบริษัทคู่แข่งเทียบเคียงกับบริษัท สามารถแสดงได้ดงัตารางต่อไปนี ! (หน่วย: ล้านบาท) 

รายชื"อบริษัท 2555 2556 2557 2558 2559 2560 

บมจ. โกลบอล คอนเน็คชั"นส์ 3,700 3,158 3,647 3,646 3,979 3,727 

บจก. เลยีกเซ้ง เทรดดิ !ง จํากดั 3,111 2,921 3,039 2,713 2,604 N/A 

บจก. เอพี อพัโก้ 2,464 2,494 2,553 2,554 2,612 N/A 

บจก. ตะลอ่มสนิพลาสติก* 3,233 3,033 3,080 3,043 3,018 N/A 

บจก. แกรนด์โพลเิมอร์ส อินเตอร์ 3,355 3,658 3,616 3,513 3,083 N/A 

บจก. เมกา โพลเีมอร์** - 2,279 3,639 3,235 4,697 N/A 

หมายเหตุ: งบการเงินของคู่แข่งที�นํามาเปรียบเทียบทั !งหมดนี ! ไม่ได้จดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์ฯ ดงันั !น จึงยงัไม่มีข้อมูลปี 2560  

ที�มา:  บริษัท บซิเินส ออนไลน์ จํากดั (มหาชน) และบริษัท 

    * งบการเงินปี 2555-2560 สิ !นสดุวนัที� 5 มีนาคม ตามลําดบั 

    ** บริษัท เมกา โพลีเมอร์ จดัตั !งเมื�อวนัที� 27 ธนัวาคม 2555 

จากตารางข้างต้นจะเห็นว่า บริษัทมีสถานภาพและศักยภาพในการแข่งขันเป็นอันดับต้นๆ เมื�อเทียบกับตัวแทน

จําหน่ายด้วยกัน ทั !งนี ! หากพิจารณาถึงสถานภาพในการแข่งขันในภาพใหญ่ที�รวมเอาผู้ผลิตเม็ดพลาสติกทั !งในกลุ่มปตท. 

และเอสซีจีเข้ามารวมด้วย บริษัทจะมีสว่นแบ่งตลาดระหว่างร้อยละ 1-2 เท่านั !น 

2.2.2.3 กลยุทธ์ในการแข่งขัน 

กลยทุธ์ด้านสนิค้า 

บริษัทมีสินค้าที�หลากหลายทําให้มีฐานลูกค้ากระจายตัวอยู่ในทุกอุตสาหกรรม บริษัทจึงมีรายได้ที�ค่อนข้าง

สมํ�าเสมอไม่แปรผันตามฤดูกาล เนื�องจากไม่ได้พึ�งพาสินค้าชนิดใดชนิดหนึ�งหรือลกูค้ารายใดรายหนึ�งเป็นหลกั บริษัทให้

ความสําคัญในการเพิ�มรายได้จากสินค้าในกลุ่ม Specialty ให้มากขึ !น เนื�องจากสินค้าประเภทนี !เป็นสินค้าที�มีอัตรากําไร

ขั !นต้นสูง ตลาดยังมีโอกาสเติบโตได้อีกมาก และมีโอกาสถูกทดแทนได้ช้าเนื�องจากต้องอาศัยความรู้และทักษะทางด้ าน

เทคโนโลยีในการพัฒนาสินค้าใหม่จากบุคคลากรหรือพนักงานขายที�มีความเชี�ยวชาญและมีประสบการณ์ การเพิ�มรายได้

สนิค้านี !มากขึ !นจะทําให้ความสามารถในการทํากําไรของบริษัทดีขึ !น  

นอกจากนี ! ในปัจจบุนับริษัทยงัได้ทําการวิจยัและพฒันาสนิค้าใหม่ๆ ที�ตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้ดีขึ !น 

นอกเหนือจากการเป็นพันธมิตรกับกลุ่ม Compounder ซึ�งเป็นผู้ผสมสี ผสมวัตถุดิบชนิดต่างๆ เข้าด้วยกันซึ�งมีประมาณ     

50 รายในตลาด ทําให้บริษัทเข้าใจความต้องการของลกูค้าได้ดียิ�งขึ !น  ยังมีการทําวิจัยและพัฒนาร่วมกับลกูค้าตลอดจน    

ซัพพลายเออร์เพื�อพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้มีคุณสมบัติเฉพาะและเป็นมิตรกับสิ�งแวดล้อมมากยิ�งขึ !น ตามกระแสการใส่ใจ

คุณภาพและสิ�งแวดล้อม ทําให้ผลิตภัณฑ์ที�พัฒนาขึ !นมีความแตกต่างจากผลิตภัณฑ์โดยทั�วไปในท้องตลาด และสามารถ

สร้างมูลค่าเพิ�มให้สินค้าของบริษัทได้ด้วย โดยปัจจุบันได้เพิ�มหน่วยงานวิจัยและพัฒนาเพื�อรองรับการพัฒนาสินค้าใหม่

ร่วมกับลูกค้า ซึ�งการพัฒนาแบ่งเป็นหลายด้านด้วยกัน เช่น พัฒนาสินค้าให้ตรงตามความต้องการใช้งานของลูกค้า,  

การพัฒนาโดยอิงแนวโน้มการตลาด, การพัฒนาในเชิงสินค้าต่อยอดเพื�อให้ลูกค้าได้นําไปพัฒนาสินค้าลูกค้าปลายทาง

เพิ�มขึ !นอีก, การพฒันาเพื�อสนองตอบต่อคู่ค้า เป็นต้น 
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กลยทุธ์ด้านคู่ค้า 

บริษัทดําเนินธุรกิจโดยใช้หลกัการพันธมิตรทางธุรกิจ ยึดถือประโยชน์ระยะยาวเป็นหลกัทั !งกับลกูค้าและผู้ผลิต   

โดยการแนะนําและให้คําปรึกษาด้านต่างๆ ที�เป็นประโยชน์กบัลกูค้า ขณะเดียวกนัก็มีนโยบายพัฒนาสินค้าของผู้ผลิตให้เกิด

ประโยชน์ทั !งสองด้านคือ ทั !งลกูค้าและผู้ผลิต โดยบริษัทไม่มีนโยบายการซื !อสินค้ากักตุนไว้เพื�อขายราคาแพง ซึ�งที�ผ่านมา

บริษัทได้พิสจูน์ความจริงใจในการเป็นพันธมิตรกับลกูค้าในช่วงวิกฤตที�ผ่านมา เนื�องจากบริษัทได้ขายสินค้าให้กับลกูค้า

เหลา่นี !ในราคาที�เป็นธรรม และจดัสรรปริมาณอย่างเหมาะสม ในกรณีของผู้ผลิต ส่วนใหญ่บริษัทจะเป็นตัวแทนให้กับผู้ผลิต

รายเดียวในหนึ�งผลิตภัณฑ์เพื�อทําให้บริษัทสามารถช่วยทําการตลาดให้กับผู้ ผลิตได้อย่างเต็มที� และเพื�อขจัดปัญหา  

ความขดัแย้งทางผลประโยชน์ที�จะทําให้ผู้ผลิตคลางแคลงใจ บริษัทดําเนินธุรกิจโดยถือหลกัการพันธมิตร  เพราะถือหลกัว่า

การทําธุรกิจให้ประสบความสาํเร็จในระยะยาวต้องอาศัยความสําเร็จของทั !งลกูค้าและผู้ผลติ 

บริษัทมีนโยบายเป็นผู้ ให้บริการครบวงจร (Total Solutions and Service Provider) กับลกูค้า โดยการให้บริการ 

Value added services กับลกูค้า การให้บริการไม่เพียงแต่ขายและส่งของให้ลกูค้าเท่านั !น แต่ยังรวมถึงการให้ข้อมูล และ  

ให้คําปรึกษากับลกูค้าในการดําเนินธุรกิจรวมถึงให้ข้อมูลที�เป็นประโยชน์แก่ลกูค้าทั !งด้านเทคโนโลยีและพัฒนาการใหม่ๆ   

ในต่างประเทศ เพื�อเพิ�มศกัยภาพที�ลกูค้าต้องการ และอีกหนึ�งความแตกต่างคือ การแบ่งปันประสบการณ์ ไม่เฉพาะข้อมูล

ของสินค้าและบริการ แต่ยังรวมถึงข้อคิด /หลักการในการบริหารจัดการองค์กร ประสบการณ์จากการเข้าจดทะเบียน          

ในตลาดหลกัทรัพย์ การจดัโครงการการบริหารสนิเชื�อทางการเงินในการช่วยแก้ปัญหาสภาพคล่องให้กับลกูค้าที�มีศักยภาพ

แต่ติดปัญหาทางการเงิน ทําให้ธุรกิจของลกูค้าและบริษัทสามารถขยายตัวไปได้พร้อมๆ กัน กระทั�งการจัดการทรัพยากร

มนษุย์ สง่เสริมให้บริษัทเป็นพนัธมิตรและคู่คิดที�ดีที�สดุในการสร้างสรรรูปแบบการดําเนินธุรกิจให้กับคู่ค้าของบริษัทให้เติบโต

ร่วมกนัอย่างยั�งยืน 

2.3 ลักษณะการจดัให้ได้มาซึ"งผลิตภัณฑ์ 

บริษัทจดัหาผลติภัณฑ์และบริการจากผู้ผลติและผู้ จําหน่ายชั !นนํา โดยมีผู้จดัจําหน่ายหลกั อาทิเช่น  

- AKZO Nobel Polymer Chemicals BV (เนเธอร์แลนด์) 

- Asia Polymer Corporation (ไต้หวนั) 

- BST Elastomers Co., Ltd. 

- Cabot Plastics HongKong Ltd. (ฮ่องกง) 

- Chevron Phillips Chemicals International N.V. (เบลเยี�ยม) 

- Chevron Phillips Chemical Company LP (สหรัฐอเมริกา) 

- Chi Mei Corporation (ไต้หวนั) 

- Denka Singapore PTE LTD (สงิคโปร์) 

- DuPont Performance Polymers (ไทย) 

- Dyna Chisso Thai Co., Ltd. 

- Eastman Chemical Ltd., Singapore Branch (สงิคโปร์) 
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- ExxonMobil Chemical Asia Pacific (สงิคโปร์) 

- HMC Polymers 

- Imerys Mineral Ltd. (ฝรั�งเศส) 

- Inabata (สงิคโปร์) 

- Integrated Refinery Petrochemical Complex (ไทย) (IRPC) 

- Itochu (Thailand) Ltd. (สงิคโปร์) 

- Milliken Chemical  

- Mitsubishi Chemical (ญี�ปุ่ น) 

- NATPET (ซาอดิุอาระเบีย)  

- Noble Resources Pte. Ltd. (สงิคโปร์) 

- Nova Chemical (international) S.A. (สวิสเซอร์แลนด์) 

- OCV (Thailand) บริษัทในกลุ่มของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่าง Owens 

Corning Australia PTY (ออสเตรเลยี)  และ Saint Gobain’s Reinforcement) 

- PETLIN (MALAYSIA) SDN BHD 

- Petronas (มาเลเซีย) 

- Pinnacle Plastic Asia Co., Ltd. 

- PMC (Brand Armoslip) 

- PTT Polymer Marketing Co., Ltd. 

- Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd. 

- Sabic Asia Pacific Pte.Ltd. (สงิคโปร์) 

- Styrolution Co., Ltd. 

- Technogreen Co., Ltd. (ไทย) 

- Trinseo (Hongkong) Limited (เปลี�ยนชื�อมาจาก Styron (Hongkong) Limited) 

- Timcal/Graphite and Carbon (Member of IMERYS) 

- Thai Synthetic Rubbers Company Limited (TSL), UBE Group 

- The Polyolefin Company (Singapore) PTE LTD. (สงิคโปร์) 

- TPSC Asia PTE Ltd. (สงิคโปร์) 
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โดยทั�วไปแล้วสนิค้าที�นําเข้ามาจากต่างประเทศมักจะมีตัวแทนจําหน่ายในประเทศไทยเพียง 1-2 ราย ในขณะที�

สินค้าในประเทศจะมีตัวแทนจําหน่ายมากกว่านั !นมาก เช่น กรณีของบริษัท พีทีที โพลีเมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด มีตัวแทน

จําหน่ายมากกว่า 30 รายเป็นต้น 

บริษัทมีการสั�งสนิค้าเก็บไว้ในคลงัสนิค้าเพื�อสง่มอบให้ลกูค้าเมื�อมีการสั�งซื !อ แต่ในกรณีที�เป็นการสั�งสินค้าจํานวน

มาก บริษัทจะดําเนินการจดัสง่จากผู้ผลติจนถงึลกูค้าโดยตรง เพื�อลดต้นทนุและขั !นตอนของการดําเนินการ 

การจดัหาสนิค้าจากในประเทศช่วงปี 2558-2560 ประมาณร้อยละ 60-62 จากยอดซื !อทั !งหมด และต่างประเทศ

ประมาณร้อยละ 38-40 จากยอดซื !อทั !งหมด ดงัแสดงได้ดงัตารางดงัต่อไปนี !          (หน่วย: ล้านบาท) 

 
2558 2559 2560 

มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ 

ยอดซื !อในประเทศ 2,059 61 2,176 60 2,077 62 

ยอดซื !อต่างประเทศ 1,297 39 1,459 40 1,293 38 

รวม 3,356 100 3,635 100 3,370 100 

ช่วงปี 2558-2560 ยอดซื !อในประเทศหลกัมาจากบริษัท พีทีที โพลเีมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด คิดเป็นร้อยละ 49, 53, 

และ #$ ของยอดซื !อในประเทศทั !งหมด ตามลาํดบั ซึ�งมีแนวโน้มเติบโตขึ !นอย่างต่อเนื�อง โดยบริษัทมีเป้าหมายที�จะพยายาม

ขยายฐานลกูค้าที�ใช้สนิค้ากลุม่ปตท. เพิ�มขึ !น   

นโยบายเกี"ยวกับสินค้าคงคลัง  

บริษัทมีนโยบายเก็บสนิค้าให้เหมาะสม และสอดคล้องกบัความจําเป็นสําหรับการส่งให้ลกูค้าอย่างทันเวลา โดย

มีระยะเวลาการเก็บสินค้าเฉลี�ยประมาณ 20 วันสําหรับสินค้าที�ผลิตในประเทศและเฉลี�ย 70-200 วัน สําหรับสินค้านําเข้า

จากต่างประเทศ โดยบริษัทจะมีการกําหนดขนาดการสั�งซื !อที�เป็นมาตรฐาน และมีการวางแผนเก็บสินค้าคงคลงัโดยพิจารณา

ถงึระยะเวลาการสั�งซื !อ และมีการพยากรณ์ยอดขาย โดยจะเก็บสินค้าประเภทที�มีระยะเวลาในการสั�งสินค้านานและมีความ

ผนัผวนของราคาตํ�าไว้มากในคลงัสนิค้า เพื�อสํารองไว้เพื�อจัดส่งให้ลกูค้า ทั !งนี ! บริษัทไม่มีนโยบายกักตุนสินค้าเพื�อเก็งกําไร 

บริษัทมีระบบควบคมุการเก็บสนิค้าโดยสนิค้าทกุชิ !นที�นําเข้าจะต้องมีใบส่งสินค้าจากผู้ผลิตและมีใบนําเข้าคลงัสินค้า สินค้า

ทกุชิ !นที�ออกต้องมีใบจ่ายสนิค้าออกจากคลงัสนิค้า ดังนั !น ปริมาณสินค้าในคลงัสินค้าจึงตรงและสอบทานได้กับระบบบัญชี  

โดยบริษัทตรวจเช็คสินค้าที�มีการเบิกจ่ายสินค้าทุกวัน สุ่มตรวจเช็คสินค้าคงคลงัทุกไตรมาส และแผนกบัญชีจะตรวจเช็ค

สนิค้าทั !งหมด 2 ครั !งต่อปี คือ ช่วงกลางปีและปลายปี ซึ�งกําหนดการตรวจนบัในแต่ละปีจะกําหนดเป็นครั !งไป 

บริษัทใช้ระบบ FIFO (First In, First Out) เพื�อไม่ให้เกิดปัญหาสินค้าเสื�อมสภาพจากการเก็บนานเกินควร 

นอกจากนี ! ยังมีการใช้รายงานอายุสินค้าจากระบบ ERP เป็นเครื�องมือในการตรวจสอบอายุสินค้า ทั !งนี ! สินค้าของบริษัท      

มีอายกุารเก็บโดยไม่เสื�อมสภาพเฉลี�ยประมาณไม่น้อยกว่า 2 ปี 
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บริษัทมีคลงัสินค้าที�บริหารจัดการอยู่ในบริเวณบริษัทและคลังเช่าบนถนนกิ�งแก้ว โดยมีพื !นที�แสดงดังตาราง

ต่อไปนี ! 

คลังสินค้า พื #นที" (ตารางเมตร) ความสามารถในการจดัเก็บ (ตัน) ความสามารถในการจดัเก็บ (พาเลท) 

1 1,600 1,054 843 

2 1,200 1,020 816 

3 คลงัชั�วคราว 750 640 512 

4 คลงัเช่า 3,600 3,322 2,658 

รวม 7,150 6,036 4,829 

หมายเหต:ุ  

1. คลงัเช่า มีสญัญาเช่าสิ !นสดุวนัที� 31 ธันวาคม 2562 

2. กรณีที�พื !นที�จดัเก็บไม่เพียงพอ สามารถเช่าพื !นที�จดัเก็บกบับริษัทภายนอกในลกัษณะ Outsource โดยมีค่าใช้จ่ายผันแปร

ตามปริมาณสนิค้าและจํานวนวนัที�นําฝาก ดงันี ! 

q บริษัท ยูเซ็น โลจิสติกส์ คลังสินค้าตั !งอยู่ที�สถานีขนส่งสินค้าร่มเกล้า และคลังสินค้าทัณฑ์บนตั !งอยู่บนถนน 

บางนา-ตราดกม. 19 

q บริษัท บีเอ็มที แปซิฟิค จํากดั ตั !งอยู่บนถนนสขุสวสัดิ% จงัหวดัสมทรุปราการ 

q บริษัท คมนาสาน จํากดั จงัหวดัระยอง 

การจดัเก็บสนิค้าของบริษัทจะมีหลกัเกณฑ์ในการพิจารณา คือ แบ่งตามประเภทของสนิค้า โดยจัดแบ่งเป็นสินค้า

กลุม่ Commodity, Engineering, Chemical, Dangerous and Hazardous Cargo โดย 

q จัดเก็บสินค้าประเภท Commodity ไว้ที�คลังสินค้าหลงัที�สอง, คลังสินค้าชั�วคราว, และคลังเช่า เนื�องจากมี 

ความเคลื�อนไหวบ่อยและปริมาณการเคลื�อนไหวแต่ละครั !งค่อนข้างมาก แต่เป็นสนิค้าที�มีราคาไม่สงู  

q จัดเก็บสินค้าประเภท Engineering ไว้ที�คลงัสินค้าหลงัที�หนึ�งบริเวณพื !นที�ด้านล่าง และจัดเก็บสินค้าประเภท 

Chemical ไว้บริเวณชั !นลอย เนื�องจากลกัษณะของสินค้าจะแตกต่างกัน และลกัษณะบรรจุภัณฑ์ของสินค้า

ประเภท Chemical จะแตกต่างจากเม็ดพลาสติกคือ จะบรรจุถุงและบรรจุอยู่ในกล่องกระดาษอีกชั !นหนึ�ง            

ไม่สามารถซ้อนทับได้ สินค้าประเภท Engineering และ Chemical จะมีความถี�ในการเคลื�อนไหว และปริมาณ   

การเคลื�อนไหวน้อยกว่าประเภท Commodity สินค้าส่วนใหญ่จะนําเข้าจากต่างประเทศ และจะมีมูลค่าของ

สนิค้าค่อนข้างสงู ทั !งนี ! ในสินค้าประเภท Chemical บางเกรดที�มีการแบ่งบรรจุภัณฑ์จะจัดเก็บบรรจุภัณฑ์ที�ทํา

การแบ่งไว้ต่างหากที�ชั !นสําหรับวางสินค้าโดยแยกตามขนาดของบรรจุภัณฑ์และรหัสสินค้า ทั !งนี ! จําเป็นต้อง

ตรวจสอบอุณหภูมิของคลงัสินค้า ซึ�งมีผลต่อการจัดเก็บสินค้าประเภท Chemical ไม่ให้ได้รับผลกระทบจาก

อณุหภูมิที�สงูเกินไปซึ�งจะสง่ผลต่อคุณภาพของสนิค้า 

q การจัดเก็บสินค้าประเภท Dangerous and Hazardous Cargo หรือสินค้าอันตราย เป็นสินค้าเกรดพิเศษบาง

ชนิดที�ต้องการการเก็บรักษาเป็นพิเศษนั !น ทางบริษัทได้จัดเก็บไว้ที�คลงัสินค้าที�ได้รับใบอนุญาตในการประกอบ        

การคลงัสนิค้าอนัตราย ได้แก่ บจก. บีเอ็มที แปซิฟิค (เดิมชื�อ บจก. บางกอก โมเดอร์น เทอร์มินอล) 
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q การจัดเก็บสินค้าในพื !นที�ที�ขออนุมัติตามโครงการ IPO (International Procurement Officer) เพื�อสนับสนุน      

การขายสนิค้าให้กบัลกูค้าในกลุม่ที�ได้รับสทิธิพิเศษทางภาษี BOI หรือ EPZ ซึ�งเริ�มดําเนินการตั !งแต่เดือนเมษายน 

2558 ทางบริษัทได้จัดเก็บไว้ที�คลังสินค้าหลังที�หนึ�ง และกําหนดพื !นที�การจัดเก็บไว้อย่างชัดเจน ซึ�งทําให้ 

การจดัเก็บสนิค้าของคลงัทณัฑ์บนมีปริมาณลดลง 

บัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน 

บริษัทได้รับบัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนเลขที� 2109/2557 ลงวันที� 9 กันยายน 

2557 โดยได้รับการสง่เสริมการลงทนุในกิจการประเภท 7.12 กิจการศนูย์จดัหาจัดซื !อชิ !นส่วนและผลิตภัณฑ์ระหว่างประเทศ 

(International Procurement Office - IPO) โดยให้ได้รับสทิธิและประโยชน์ และปฏิบติัตามเงื�อนไข ดงัต่อไปนี ! 

สทิธิประโยชน์ที�ได้รับ มีดงันี ! 

q ตามมาตรา 25 ให้ได้รับอนุญาตนําคนต่างด้าวซึ�งเป็นช่างฝีมือหรือผู้ ชํานาญการกับคู่สมรสและบุคคลซึ�งอยู่ใน

อุปการะของบุคคลทั !ง 2 ประเภทนี !เข้ามาในราชอาณาจักรได้ตามจํานวนและกําหนดระยะเวลาให้อยู่ใน

ราชอาณาจกัรเท่าที�คณะกรรมการพิจารณาเห็นสมควร 

q ตามมาตรา 26 ให้คนต่างด้าวซึ�งเป็นช่างฝีมือหรือผู้ ชํานาญการที�ได้รับอนญุาตให้อยู่ในราชอาณาจักรตามมาตรา 

25 ได้รับอนญุาตทํางานเฉพาะตําแหน่งหน้าที�การทํางานที�คณะกรรมการให้ความเห็นชอบตลอดระยะเวลาเท่าที�

ได้รับอนญุาตให้อยู่ในราชอาณาจกัร 

q ตามมาตรา 28 ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสาํหรับเครื�องจกัรตามที�คณะกรรมการพิจารณาอนุมติั 

q ตามมาตรา 36(1) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสาํหรับวตัถดิุบและวสัดจํุาเป็นที�ต้องนําเข้าจากต่างประเทศ เพื�อใช้

ในการผลติเพื�อการสง่ออกเป็นระยะเวลาหนึ�งปีนบัแต่วนันําเข้าครั !งแรก 

q ตามมาตรา 36(2) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสําหรับของที�ผู้ ได้รับการส่งเสริมนําเข้ามา เพื�อส่งกลบัออกไปเป็น

ระยะเวลาหนึ�งปีนบัแต่วนัที�นําเข้าครั !งแรก  

q ตามมาตรา 37 ให้ได้รับอนญุาตให้นําหรือสง่เงินออกนอกราชอาณาจกัรเป็นเงินตราต่างประเทศได้ 

เมื�อบริษัทได้รับการส่งเสริมกิจการประเภทศูนย์จัดหาจัดซื !อชิ !นส่วนและผลิตภัณฑ์ระหว่างประเทศ หรือ 

International Procurement Office - IPO ทําให้บริษัทมีบทบาทเป็นคนกลางระหว่างโรงงานผู้ผลิตและซัพพลายเออร์โดย 

IPO จะทําหน้าที�เหมือนหน่วย Sourcing หรือฝ่ายจัดหาจัดซื !อของโรงงานผู้ผลิตดําเนินการจัดหาวัตถุดิบและพร้อมจัดส่ง

ตามเวลาที�ต้องการ และ IPO จะเป็นผู้ รับผิดชอบดแูล และเก็บจํานวนวตัถดิุบไม่ให้เกิดขาด แคลน โดยลดภาระภาษี สําหรับ

ผู้ผลติเพื�อการสง่ออกและเพิ�มความสามารถในการแข่งขนัของบริษัท 

โดยลักษณะการจัดเก็บสินค้าจะจัดแยกสินค้าแต่ละรหัสสินค้าให้อยู่ในกองและแถวเดียวกันเป็นหลกั โดยใน 

แต่ละกองจะจัดเก็บสินค้านํ !าหนัก 1,000-1,500 กิโลกรัม สินค้าของผู้ผลิตเดียวกันจะจัดเก็บอยู่ในบริเวณเดียวกัน และใน

การจดัวางสนิค้ามีการจดัทําเอกสารกํากบักองสนิค้าและแถวสนิค้าให้สามารถควบคุมความถูกต้องในการดําเนินการนําเข้า

เก็บและนําส่งมอบ อีกทั !งการจัดแถวของสินค้าให้มีพื !นที�สําหรับเดินตรวจสอบความเรียบร้อยของสินค้าได้สมํ�าเสมอ โดย

คํานงึถงึความปลอดภัยของผู้ปฏิบติังานในคลงัสนิค้าเป็นสิ�งสาํคัญ 
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ทั !งนี ! ในการจัดเก็บสินค้าจะจัดเก็บสินค้าที�มีความเคลื�อนไหวสมํ�าเสมอของแต่ละคลังสินค้าไว้บริเวณพื !นที�

ด้านหน้าใกล้ประตคูลงัสนิค้า เพื�อความสะดวกรวดเร็วในการปฏิบัติงาน โดยที�ในบางช่วงเวลาที�มีสินค้าเข้าเป็นจํานวนมาก

อาจทําให้ไม่สามารถจัดวางสินค้าในเกรดเดียวกันไว้ด้วยกันได้ เนื�องจากการ ซ้อนทับสินค้าด้วยสินค้าใหม่จะทําให้ 

การจดัเรียงและการเบิกจ่ายสนิค้าไม่เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน (First In-First Out) ทั !งนี ! สินค้าดังกล่าวจะถูกจัดวาง

เป็นแถวใหม่ และลงบนัทกึวนัรับสนิค้าในเอกสารกํากบัสนิค้า เพื�อเป็นข้อมลูและใช้อ้างอิงในการเบิกจ่ายสินค้า และสามารถ

ควบคมุการเบิกจ่ายให้เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน โดยอาศัยข้อมูล Lot Number จากโปรแกรม Microsoft Dynamic 

AX2009 (ERP system)            

2.4 งานที"ยังไม่ส่งมอบ   -ไม่มี- 
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3. ปัจจัยความเสี"ยง 

3.1 ความเสี"ยงจากการพึ"งพาซัพพลายเออร์หลัก หรือผู้ผลิตสินค้าน้อยราย  

ในอดีตบริษัทซื !อสินค้าจากซัพพลายเออร์รายหนึ�งในสัดส่วนสูงกว่าร้อยละ 50-60 ของยอดซื !อทั !งหมด ต่อมา

บริษัทได้ยุติบทบาทการเป็นตัวแทนจําหน่ายกับซัพพลายเออร์รายนั !น ส่งผลกระทบต่อรายได้และกําไรของบริษัทใน

ระยะเวลาหนึ�ง อย่างไรก็ตาม ในครั !งนั !นบริษัทได้ประเมินความเสี�ยงและเตรียมความพร้อมโดยจัดหาสินค้าทดแทนได้

ต่อเนื�องทําให้ลดผลกระทบได้ในระดบัหนึ�ง 

บริษัทมียอดซื !อจากซพัพลายเออร์สงูสดุคือ บริษัท พีทีที โพลเิมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด ในสดัส่วนร้อยละ 32.7 จาก

ยอดซื !อทั !งหมดในปี 2560 ซึ�งเป็นสัดส่วนที�ปรับลดลงจากในอดีตซึ�งพึ�งพาการจําหน่ายสินค้าจากซัพพลายเออร์หลัก  

ในประเทศเพียงรายเดียว โดยบริษัทบริหารจัดการความเสี�ยงด้วยการกระจายโครงสร้างการจําหน่ายสินค้าให้หลากหลาย

มากขึ !น หาซัพพลายเออร์ทดแทนจากหลายแหล่งทั !งในประเทศและต่างประเทศด้วยกําแพงภาษีที�ลดลงทําให้สินค้าจาก

ต่างประเทศมีราคาที�แข่งขนัได้ เห็นได้จากการเติบโตของปริมาณสินค้าขายของซัพพลายเออร์ต่างประเทศระหว่างปี 2557-

2560 ในสดัสว่นร้อยละ 40.3, 42.9, 46.2, และ 44.0 ตามลาํดบั 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง 

1. บริษัทมีนโยบายเพิ�มความหลากหลายของสนิค้า โดยขยายตัวไปในตลาดและอุตสาหกรรมใหม่ในหลายๆ อุตสาหกรรม 

เช่น อตุสาหกรรมที�เกี�ยวข้องกบัยาง บรรจภุัณฑ์ ยานยนต์ รวมถงึอตุสาหกรรมปิโตรเคมีคอลและสารเติมแต่งมากขึ !น 

2. บริษัทมุ่งเน้นและริเริ�มสนิค้าที�ผ่านการวิจยัและพฒันาภายในองค์กรพฒันาเป็นผลิตภัณฑ์ภายใต้แบรนด์ของบริษัท  

3. บริษัทพยายามติดต่อเพิ�มจํานวนซัพพลายเออร์และเพิ�มความหลากหลายของสินค้าในกลุ่มซัพพลายเออร์รายเดิม 

เพื�อให้เกิดการถ่วงดุลที�เหมาะสม ซึ�งจะช่วยเพิ�มความสามารถในการแข่งขันได้ในอนาคต และลดความเสี�ยงจากการ

พึ�งพาซพัพลายเออร์หลกัได้ในระดบัหนึ�ง 

3.2  ความเสี"ยงจากการพึ"งพาพนักงาน 

การขายสินค้าส่วนใหญ่จะผ่านพนักงานขาย ดังนั !น ยอดขายของบริษัทจึงมีความสมัพันธ์โดยตรงกับบุคลากร

ฝ่ายขาย บริษัทจงึมีความเสี�ยงในการพึ�งพิงบคุลากรฝ่ายขายในด้านความสมัพนัธ์ที�มีกบัลกูค้า หากพนักงานขายลาออกจาก

บริษัท ลกูค้าอาจย้ายการซื !อสินค้าตามไปด้วยโดยเฉพาะสินค้าประเภท Commodity Polymers ซึ�งอาจทําให้ยอดขายและ

กําไรของบริษัทลดลง และจะมีผลกระทบต่อการขายสนิค้าเกรดพิเศษบางผลติภัณฑ์เท่านั !น เนื�องจากการขายสินค้าดังกล่าว 

จําเป็นต้องอาศยัความรู้ความชํานาญเฉพาะด้านของบคุลากรในการขายสินค้านั !นๆ ควบคู่กับการสนับสนุนด้านเทคนิคจาก

ซพัพลายเออร์เป็นสาํคญั หากพนกังานขายคนดงักลา่วออกจากบริษัท อาจส่งผลให้บริษัทประสบปัญหาด้านงานขายเพียง

ระยะเวลาอนัสั !นไม่กระทบมากนกั เนื�องจากซพัพลายเออร์ยงัคงสนบัสนนุบริษัทอย่างต่อเนื�อง 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. ลกูค้าสว่นใหญ่มีประวัติค้าขายกับบริษัทมานาน มีความไว้ใจต่อนโยบายของบริษัท ซึ�งช่วยทําให้ลดความเสี�ยงในการ

เสยีลกูค้าได้ในระดบัหนึ�ง และผู้บริหารของบริษัทมีความรู้ความชํานาญในสนิค้าทกุชนิดเป็นอย่างดี    

2. บริษัทมีการเยี�ยมเยียนลกูค้าตามวาระต่างๆ ทําให้ความสมัพนัธ์ในรูปบริษัทและผู้บริหารเป็นไปด้วยดี 
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3. ในการดูแลลูกค้าแต่ละราย จะมอบหมายให้พนักงานฝ่ายขาย 2 คน ช่วยกัน ดังนั !น เมื�อพนักงานขายคนใดคนหนึ�ง

ลาออกไป ยงัมีพนกังานฝ่ายขายอีกท่านช่วยประสานงานดแูลได้ต่อไป 

4. บริษัทมีนโยบายในการฝึกอบรมให้กบัพนักงาน จงึสามารถพฒันาบคุลากรมาทดแทนได้อย่างต่อเนื�อง  

5. บริษัทมีระบบฐานข้อมลูลกูค้าที�ดี จงึทําให้พนกังานใหม่สามารถติดตามลกูค้าเดิมได้โดยง่าย  

6. บริษัทพยายามพัฒนาให้บุคลากรในหน่วยงานสนับสนุนงานขาย (Sales Support) ช่วยงานพนักงานฝ่ายขายมากขึ !น 

เพื�อความคลอ่งตวัและการประสานงานต่อได้อย่างรวดเร็ว เมื�อพนกังานฝ่ายขายไม่อยู่สาํนกังาน เข้าพบลกูค้ารายอื�น 

7. สาํหรับสนิค้าเกรดพิเศษที�บริษัทเป็นตัวแทนส่วนใหญ่ หลงัจากผู้สั�งซื !อของลกูค้ารับรองคุณภาพแล้ว จะไม่เปลี�ยนไปใช้

ของบริษัทอื�นถ้าไม่มีเหตจํุาเป็นอย่างยิ�งจริงๆ เนื�องจากผู้สั�งซื !อของลกูค้ากําหนดรายละเอียด คุณภาพของวัตถุดิบไว้แล้ว 

นอกจากนี ! ฐานลกูค้าบางกลุ่มผูกกับสินค้าเกรดพิเศษ จะมีต้นทุนที�สงูขึ !นในการเปลี�ยนแปลงทําให้การพึ�งพาพนักงาน

จากสว่นนี !มีผลไม่มากนกั 

8. บริษัทอยู่ระหว่างการดําเนินการพัฒนาแผนการสืบทอด (Succession Plan) ในทุกระดับของการบริหารในองค์กร เพื�อ

เป็นการเสริมสร้างความมั�นคงยั�งยืนขององค์กรและธุรกิจในระยะยาว 

3.3 ความเสี"ยงจากหนี #สูญของลูกหนี #การค้า 

บริษัทจําหน่ายสนิค้าโดยให้สนิเชื�อเกือบทั !งหมด ดงันั !น หากลกูหนี !การค้าของบริษัทกลายเป็นหนี !สญูเป็นจํานวน

มาก อาจสง่ผลต่อสภาพคลอ่งเงินทนุหมนุเวียนหรือผลการดําเนินงานของบริษัทได้ 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. บริษัทมีกระจายการขายให้แก่ลกูค้าในวงกว้าง โดยมียอดขายแต่ละรายลกูค้าไม่เกินร้อยละ 5 ของยอดขายทั !งหมดเพื�อ

กระจายความเสี�ยง 

2. บริษัทมีนโยบายตรวจสอบสินเชื�อของลูกค้าอย่างรัดกุมก่อนที�จะให้สินเชื�อกับลูกค้า ติดตามดูพฤติกรรมและ

ความสามารถในการชําระเงินอย่างใกล้ชิด โดยบริษัทตั !งคณะกรรมการพิจารณาสนิเชื�อเพื�อพิจารณาวงเงินเครดิตสําหรับ

ลกูค้าทั !งรายเก่าและรายใหม่ และมีการจัดตั !งระบบการอนุมัติสินเชื� อให้กับลูกค้าโดยแยกออกมาจากฝ่ายขาย เพื�อ

ควบคมุรายการขายที�อาจมีความเสี�ยง  

3. บริษัทมีนโยบายโอนความเสี�ยงส่วนหนึ�งไปยังบริษัทประกันภัย โดยทําประกันคุ้มครองความเสียหายของลกูหนี !การค้า

กบับริษัทประกันภัยอย่างต่อเนื�องตั !งแต่ปี 2548 เป็นต้นมา โดยจะคุ้มครองสําหรับหนี !เสียของลกูค้าของบริษัทที�อยู่ใน

เงื�อนไขการประกันภัย โดยทางบริษัทประกันภัยจะกําหนดวงเงินคุ้ มครองสําหรับลกูค้ารายที�เข้าเกณฑ์ตามเงื�อนไข

ประกนั  

4. สาํหรับการประมาณการค่าเผื�อหนี !สงสยัจะสญูนั !น   บริษัทใช้ดุลยพินิจในการพิจารณาความเสี�ยงของลกูหนี !แต่ละราย

จากประสบการณ์การเก็บเงินในอดีตและสถานะทางการเงินปัจจบุนัของลกูหนี !คงค้างเปรียบเทียบกับค่าเผื�อหนี !สงสยัจะ

สญูที�มีอยู่และความคุ้มครองจากบริษัทประกนัภัยว่าจําเป็นต้องมีการสาํรองเพิ�มเติมหรือไม่ 

ทั !งนี ! ได้อธิบายเพิ�มเติมรายละเอียดสดัสว่นลกูหนี !แยกตามอายหุนี !ที�ค้างชําระรวมถึงตัวเลขการตั !งสํารองค่าเผื�อหนี !สงสยั    

จะสญูในหวัข้อการวิเคราะห์และคําอธิบายของฝ่ายจดัการข้อ 14.1.2 แล้ว  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 41 

3.4 ความเสี"ยงทางด้านอัตราแลกเปลี"ยน 

บริษัทมีการสั�งซื !อสนิค้าจากซพัพลายเออร์ทั !งในและต่างประเทศ โดยส่วนใหญ่ของสินค้าเกรดพิเศษนั !นจะสั�งซื !อ

จากซัพพลายเออร์ต่างประเทศ ซึ�งซื !อขายเป็นสกุลเงินดอลล่าร์สหรัฐเกือบทั !งหมด  ในปี 2560 บริษัทซื !อสินค้าในสกุลเงิน

ต่างประเทศประมาณร้อยละ 38 ของยอดสั�งซื !อทั !งหมด ซึ�งหากอัตราแลกเปลี�ยนสกุลเงินบาทต่อสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ     

มีความผนัผวนอาจทําให้มีผลกระทบต่อกําไรของบริษัทได้มาก 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. บริษัทติดตามความเคลื�อนไหวของค่าเงินบาทต่อสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ อย่างใกล้ชิด โดยขอคําปรึกษาจากธนาคารคู่

ค้าประกอบการตดัสนิใจ 

2. บริษัทป้องกันความเสี�ยงด้วยเครื�องมือทางการเงิน โดยการซื !อเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า ( Forward Contract) เพื�อ

จ่ายชําระเจ้าหนี !ต่างประเทศ 

3. บริษัทมีนโยบายชดัเจนในการไม่เก็งกําไรอัตราแลกเปลี�ยน  โดยจะไม่ซื !อหรือขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้าหากไม่มี

ภาระผกูพนัทางการค้า  

4. สว่นใหญ่บริษัทจะตั !งราคาขายโดยตกลงอตัราแลกเปลี�ยนกับลกูค้าไว้ล่วงหน้า จึงทําให้สามารถป้องกันความเสี�ยงได้ใน

ระดบัหนึ�ง 

3.5 ความเสี"ยงจากเงนิทุนหมุนเวียน  

บริษัทมีการสํารองสินค้าคงคลังไว้จํานวนหนึ�งเพื�อให้สามารถส่งมอบสินค้าให้กับลูกค้าได้อย่างรวดเร็ว  โดย

ระยะเวลาขายสินค้ารวมกับระยะเวลาการเรียกเก็บเงินจากลกูค้าของบริษัทอยู่ที�ประมาณ &&$ วัน ซึ�งนานกว่าระยะเวลา

จ่ายเจ้าหนี !การค้าของบริษัทที�มีระยะเวลาประมาณ '& วัน ทําให้บริษัทจําเป็นต้องมีเงินทุนหมุนเวียนระดับหนึ�งสําหรับ 

การดําเนินงานของบริษัทซึ�งมีวงจรเงินสด (Cash Cycle) อยู่ที�ประมาณ +' วัน หากยอดขายของบริษัทเพิ�มขึ !นมากอย่างมี

นยัสาํคญั บริษัทอาจต้องหาแหลง่เงินทนุเพิ�มเติมซึ�งมีต้นทนุทางการเงินสงูกว่าต้นทนุทางการเงินของบริษัทในปัจจบุนั  

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. ปัจจบุนับริษัทสามารถซื !อสนิค้าจากผู้ผลติหลกั เช่น บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด ในรูปเครดิตตามสญัญาที�

ตกลงไว้ 15 วัน ซึ�งหากบริษัทต้องการซื !อสินค้าโดยได้เครดิตเทอมที�นานกว่านี ! ก็สามารถดําเนินการได้ โดยติดต่อกับ

ผู้ผลติเป็นกรณีไป ซึ�งอาจจะมีต้นทนุทางการเงินสว่นเพิ�มขึ !นบ้าง  

2. บริษัทใช้แหล่งเงินทุนจากสถาบันการเงินโดยมีต้นทุนทางการเงินค่อนข้างตํ�า   ปัจจุบันบริษัทมีวงเงินกู้ ยืมกับสถาบัน

การเงินหลายแห่ง  ทําให้บริษัทมีวงเงินหมุนเวียนใช้ได้อย่างเพียงพอ โดย ณ วันที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทยังมีวงเงิน

คงเหลือที�จะสามารถใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนได้อีกประมาณร้อยละ -' จากวงเงินที�มีอยู่ทั !งหมด ทําให้บริษัทมีฐานะ

เงินทนุหมนุเวียนที�เข้มแข็ง และณ วันที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทมีอัตราส่วนหนี !สินต่อทุนเพียง &.-+ เท่า อีกทั !งความ

น่าเชื�อถือและการดําเนินงานที�โปร่งใสอย่างสมํ�าเสมอของบริษัททําให้บริษัทได้รับเงื�อนไขและการสนับสนุนวงเงินกู้จาก

ธนาคารพาณิชย์ด้วยดี 
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3.6   ความเสี"ยงจากความเปลี"ยนแปลงของราคาสินค้าในตลาดโลก 

สนิค้าของบริษัทสว่นใหญ่เป็นสนิค้าในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีที�มีลกัษณะเป็นสินค้าประเภท Commodity ที�ราคา

มีความผนัผวนตามราคาสนิค้าโภคภัณฑ์ในตลาดโลก ซึ�งผนัแปรตามอปุสงค์และอปุทานในขณะนั !นๆ จึงทําให้บริษัทมีความ

เสี�ยงที�เกิดขึ !นจากราคาสนิค้าที�ผนัผวนดงักลา่ว  

ตวัอย่าง กรณีบริษัทซื !อสนิค้ามาในราคาสงูและช่วงเวลาต่อมาเกิดเหตุการณ์ราคานํ !ามันดิบในตลาดโลกปรับตัว

ลดลงอย่างรุนแรง ส่งผลให้ราคาสินค้าปิโตรเคมีและเม็ดพลาสติกปรับตัวลดลง ในช่วงปลายปี 2557 ต่อเนื�องมาจนถึงปี 

2558 ซึ�งสง่ผลกระทบต่อราคาสนิค้าปิโตรเคมีและเม็ดพลาสติกลดลง ทําให้บริษัทต้องขายสินค้าคงคลงัที�มีอยู่ให้กับลกูค้าใน

ราคาที�ลดลงหรือตํ�ากว่าราคาที�ซื !อมาสง่ผลให้บริษัทเกิดขาดทนุในบางกรณี 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. บริษัทพยายามเก็บสนิค้าคงคลงัในระดบัที�เหมาะสมตามการคาดการณ์ทิศทางของอปุสงค์และอุปทาน โดยเฉพาะสินค้า

ที�มีความผนัผวนของราคามาก  

2. บริษัทติดตามการเปลี�ยนแปลงของราคาตลาดตลอดเวลาจากข้อมูลที�ได้รับจากซัพพลายเออร์ระดับโลกอย่างครบวงจร 

ตั !งแต่ผลติภัณฑ์ต้นนํ !าจนถงึปลายนํ !าในอตุสาหกรรมปิโตรเคมี  

3. สําหรับลกูค้ารายใหญ่ที�มีการสั�งซื !อล่วงหน้าในปริมาณมาก บริษัทจะได้รับการสนับสนุนในเรื� องปริมาณและราคา

โดยตรงจากผู้ผลติและ/หรือผู้ จําหน่ายจงึทําให้ลดความเสี�ยงได้  

4. กรณีสนิค้าเกรดพิเศษของบริษัทยังได้รับผลกระทบจากความผันผวนของราคาสินค้าตํ�ากว่า เนื�องจากสามารถกําหนด

ราคาขายตามต้นทนุของบริษัทบวกกําไร (Cost Plus)  

อย่างไรก็ตาม ถงึแม้จะพยายามลดปริมาณสินค้าคงคลงัลงแล้วจํานวนหนึ�ง เพราะโดยธรรมชาติของการดําเนิน

ธุรกิจการเป็นตัวแทนจําหน่าย การจัดเตรียมสินค้าตามความต้องการของลกูค้าให้เพียงพอกับระยะเวลาในการสั�งซื !อจาก

ต่างประเทศ (Lead Time) เป็นสิ�งจําเป็น ความเสี�ยงดังกล่าวจึงไม่สามารถหลีกเลี�ยงได้ทั !งหมด แต่พยายามบริหารให้       

ลดผลกระทบให้มากที�สดุ  

3.7 ความเสี"ยงจากการที"ไม่ต่อสัญญาเป็นตัวแทนจําหน่ายให้กับผู้ผลิต 

สญัญาตัวแทนจําหน่ายที�บริษัททํากับผู้ ผลิตมีทั !งลักษณะสัญญาปีต่อปี หรือต่อทุก 2 ปี ซึ�งเป็นหลักปฏิบัติ

โดยทั�วไปในอุตสาหกรรมปิโตรเคมี ทําให้บริษัทมีความเสี�ยงที�จะไม่ได้รับการต่อสญัญาเป็นตัวแทนจําหน่ายให้กับผู้ผลิต   

หากไม่สามารถทําตามข้อกําหนดของผู้ผลิตแต่ละราย เช่น ไม่สามารถสร้างยอดขายได้ตามเป้าหมายที�ผู้ผลิตกําหนด หรือ       

ไม่สามารถดํารงระบบโครงสร้างพื !นฐานได้ตามที�ผู้ผลิตกําหนด  

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. บริษัทมีผลการดําเนินงานที�เติบโตอย่างต่อเนื�องและมีลกูค้าประจําอยู่จํานวนมาก อีกทั !ง มีการพัฒนากลุ่มลกูค้าใหม่ใน

หลากหลายอตุสาหกรรม จงึสร้างความพงึพอใจให้กบัผู้ผลิตมาตลอด  

2. บริษัทสื�อสารการทํางานร่วมกนักบัทางผู้ผลติอย่างใกล้ชิด เพื�ออธิบายความคืบหน้าของการขายและการพัฒนาตลาดใน

ประเทศ ทําให้ในกรณีที�ยอดขายไม่เป็นไปตามเป้าหมาย ทางผู้ผลติก็ยงัคงต่อสญัญากับบริษัทเนื�องจากเข้าใจในเหตุผล

และรับทราบถงึสถานการณ์อย่างใกล้ชิดอยู่ตลอดเวลา  
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3. คณะกรรมการบริหารของบริษัทพิจารณาบริหารจัดการและประเมินความเสี�ยงที�อาจจะเกิดเหตุการณ์ต่างๆ อยู่เสมอ 

เป็นประจําทุกเดือน ทําให้บริษัทสามารถประเมินสถานการณ์และวางแผนการดําเนินธุรกิจ เพื�อรองรับความเสี�ยงที�

อาจจะเกิดขึ !น ทําให้บริษัทสามารถปรับตัวและบรรเทาปัญหาเพื� อผ่านวิกฤติได้ อาทิเช่น กรณีของบริษัท เอสซีจี 

พลาสติกส์ จํากดั ที�เกิดขึ !นในปี 2555 ซึ�งเกิดจากนโยบายการดําเนินธุรกิจเปลี�ยนแปลงไปในทิศทางที�ไม่สอดคล้องกันใน

บางประการ หรือกรณีของบริษัท บีเอเอสเอฟ จํากัด ที�เกิดขึ !นในปี 2554 เนื�องจากการควบรวมกิจการทําให้เกิดการทับ

ซ้อนของผลติภัณฑ์ ดงันั !น เพื�อให้การดําเนินธุรกิจเป็นไปอย่างมีประสทิธิภาพและประสิทธิผลมากขึ !น ทั !งสองฝ่ายจึงเห็น

พ้องในการยติุบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายและดําเนินธุรกิจของตนเองต่อไป   

กรณีของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด ซึ�งบทบาทการเป็นตัวแทนจําหน่ายได้สิ !นสดุลงในวันที� 30 มิถุนายน 

2555 และในปี 2556 เป็นปีที�ได้รับผลกระทบจากการยติุบทบาทกบัทางกลุ่มเอสซีจีเต็มปี เพื�อมิให้การเปลี�ยนแปลงดังกล่าว

มีผลกระทบต่อลกูค้ามากนกั ทางบริษัทได้จดัหาสนิค้าที�มีคณุภาพจากบริษัท พีทีที โพลเิมอร์ มาร์เก็ตติ !ง จํากัด ซึ�งเป็นบริษัท

ในเครือของกลุม่ปตท. มาทดแทน โดยบริษัทได้รับเป็นตวัแทนจําหน่ายอย่างเป็นทางการตั !งแต่วันที�  1 กรกฎาคม 2555 เป็น

ต้นมานั !น ถึงแม้จะไม่สามารถทดแทนได้ทั !งหมด ดังจะเห็นได้จากมูลค่าขายในกลุ่ม Commodity ในปี 2556 ที�ลดลงจาก 

ปี 2555 ประมาณ 636 ล้านบาท หรือประมาณร้อยละ 31 แต่ในปี 2557 ต่อเนื�องไปยังปี 2558 บริษัทสามารถปรับตัว และ

สามารถเพิ�มฐานลกูค้าในกลุ่ม Commodity ได้เพิ�มมากขึ !น โดยบริษัทมียอดขายในกลุ่มดังกล่าวจํานวนประมาณ 1,900 

ล้านบาท ซึ�งถือว่าใกล้เคียงเมื�อเปรียบเทียบกบัการขายสนิค้าของกลุ่มเอสซีจี 

3.8   ความเสี"ยงที"มีผลกระทบต่อผู้ถอืหุ้นหรือการลงทุนของผู้ถอืหลักทรัพย์จากบริษัทที"มีผู้ถือหุ้นใหญ่มากกว่า
 ร้อยละ 50 

ณ วันที� 31 ธันวาคม 2560 ไม่มีผู้ ถือหุ้นรายใดถือหุ้นเกินกว่าร้อยละ 25 ของหุ้นที�จําหน่ายได้แล้วทั !งหมด หาก

พิจารณาโดยแยกบคุคล บริษัทไม่มีความเสี�ยงในการมีผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ แต่อย่างไรก็ตาม หากจะพิจารณาเป็นกลุ่มผู้ ถือหุ้น

ใหญ่ ซึ�งเป็นกลุ่มของผู้ ก่อตั !งเดิมประกอบด้วย นายสมชาย คุลีเมฆิน, นายสํารวย ทิชาชล, นายปิยะ จริยเศรษฐพงศ์ และ

นายเอกชัย ศิริจันทนันท์ ซึ�งถือหุ้นในบริษัทจํานวน 125,030,330 หุ้น (นับรวมบุคคลตามมาตรา 258 คิดเป็นร้อยละ 62.5 

(มากกว่าร้อยละ 50) ของจํานวนหุ้นที�จําหน่ายได้แล้วทั !งหมดของบริษัทจงึทําให้กลุม่ผู้ ก่อตั !งเดิมสามารถควบคุมมติที�ประชุม

ผู้ ถือหุ้นได้เกือบทั !งหมดไม่ว่าจะเป็นเรื�องการแต่งตั !งกรรมการหรือการขอมติในเรื�องอื�นที�ต้องใช้เสียงส่วนใหญ่ของที�ประชุมผู้

ถือหุ้น ยกเว้น เรื�องที�กฎหมายหรือข้อบงัคบับริษัทกําหนดต้องให้ได้รับเสียง 2 ใน 3 หรือ 3 ใน 4 ของที�ประชุมผู้ ถือหุ้น ดังนั !น 

ผู้ ถือหุ้นรายอื�นจงึอาจไม่สามารถรวบรวมคะแนนเสียงเพื�อตรวจสอบและถ่วงดลุเรื�องที�ผู้ ถือหุ้นใหญ่เสนอได้ 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

กลุ่มผู้ ก่อตั !งเดิมยึดหลกัธรรมาภิบาลและจริยธรรมมาโดยตลอด โดยในอดีตที�ผ่านมา ตั !งแต่เข้าจดทะเบียนใน

ตลาดหลกัทรัพย์ฯ เมื�อวนัที� 6 ธันวาคม 2548 กลุ่มผู้ ก่อตั !งเดิมไม่เคยใช้เสียงควบคุมในการหาประโยชน์ให้กับกลุ่มหรือเอา

เปรียบผู้ ถือหุ้นรายย่อยและดแูลผู้ ถือหุ้นรายย่อยอย่างเท่าเทียม  

  



สว่นที� 1 การประกอบธุรกิจ  บริษัท โกลบอล คอนเนค็ชั�นส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นที� 1 หน้าที� 44 

3.9 ความเสี"ยงจากการเปลี"ยนแปลงของ IT Technology และภัยคุกคามทางอินเตอร์เน็ต 

พฒันาการของเทคโนโลยีที�เกิดขึ !นทําให้เกิดการคิดค้นนวัตกรรมใหม่ๆ ก่อให้เกิดการเปลี�ยนแปลงอย่างรวดเร็ว 

โดยส่งผลต่อรูปแบบการดําเนินชีวิตและการดําเนินงานของภาคธุรกิจอยู่ตลอดเวลา และมีแนวโน้มของการเปลี�ยนแปลง

อย่างต่อเนื�องและรวดเร็วขึ !น ดังเห็นได้จากการเปลี�ยนผ่านจากเทคโนโลยีอนาล็อก (Analog) มาเป็นเทคโนโลยีดิจิตอล 

(Digital) การสื�อสารแบบไร้สาย (Wireless) ทําให้สามารถเชื�อมโยงข้อมูลถึงกันได้อย่างไร้ขีดจํากัด และเมื�อมองในด้าน

องค์กร จะเห็นว่ารูปแบบการใช้งานด้าน IT มีการเปลี�ยนแปลงจากการเก็บรักษาข้อมูลของบริษัท โดยเปลี�ยนจากการเก็บ

ภายในบริษัท มาเป็นการเช่าพื !นที�จัดเก็บภายนอก หรือเรียกว่า Cloud Service ซึ�งสามารถรองรับข้อมูลเพิ�มขึ !นโดยใช้เงิน

ลงทุนตํ�ากว่าในอดีตค่อนข้างมาก แต่แลกกับความเสี�ยงเรื�องภัยคุมคามจากการโจมตีจากผู้ ไม่หวังดี (Hacker) จนส่งผล

กระทบให้ข้อมลูต่างๆ สญูหายหรือเสยีหาย และต้องใช้เวลากู้ คืนและเกิดการหยดุชะงกัในการดําเนินธุรกิจในแต่ละวนัได้ 

มาตรการรองรับเพื�อลดความเสี�ยง   

1. บริษัทเช่าพื !นที�จัดเก็บข้อมูลจากบริษัทที�เป็นเ จ้าของเทคโนโลยีระดับสากล ซึ�งมีใบรับรองคุณภาพด้าน ISO9001 

มาตรฐานระบบบริหารงานคุณภาพ , ISO20000 มาตรฐานงานบริหารด้าน IT สําหรับองค์กรในโลกดิจิตอล, และ 

ISO27001 มาตรฐานสากลสําหรับระบบการจัดการความปลอดภัยของข้อมูล ซึ�งนับเป็นมาตรการรองรับเพื�อลดความ

เสี�ยงจากการถกูโจมตีทางระบบเครือข่ายได้เป็นอย่างดี  

2. บริษัทจดัเก็บข้อมลูภายในช่องทางอื�นๆ เพิ�มเติมจากการเช่าพื !นที�ภายนอก ได้แก่ การจัดเก็บในห้องเซิร์ฟเวอร์ของบริษัท 

และการสาํรองข้อมลูทั !งหมดให้แก่ผู้บริหารนําไปจัดเก็บไว้ภายนอกบริษัท รวมถึงอยู่ระหว่างดําเนินการลงทุนจัดเตรียม

พื !นที�จดัเก็บข้อมลูสาํรองภายนอกเป็นแห่งที�สอง ซึ�งอยู่บนถนนกิ�งแก้วแต่คนละแห่งจากสํานักงาน เพื�อความปลอดภัย

ของข้อมลูเพิ�มขึ !น 

3. บริษัทลงทนุ Upgrade Firewall & Security System ให้มีประสทิธิภาพและเป็นปัจจบุนัเสมอ 

4. บริษัทมีพฒันาบคุลากรให้ความความรู้ความสามารถและก้าวตามให้ทนัต่อเทคโนโลยีที�เปลี�ยนแปลงไป รวมถึงพัฒนาให้

พนกังานทกุท่านตระหนกัถงึความปลอดภัยในการใช้งานเทคโนโลยีสารสนเทศ เพื�อให้พนักงานทุกคนมีความระมัดระวัง

ในการปฏิบติังานและใช้งานระบบเทคโนโลยีสารสนเทศ    
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4. ทรัพย์สินที"ใช้ในการประกอบธุรกิจ 

4.1 สินทรัพย์ถาวรหลัก ณ วันที" 31 ธันวาคม 2560  

รายการสินทรัพย์ ลักษณะกรรมสิทธิ 

(เป็นเจ้าของ/เช่าซื #อ) 

มูลค่าทางบัญชีสุทธิ 

(ล้านบาท) 

ภาระผูกพัน 

1. ที�ดินและสว่นปรับปรุงที�ดิน 

(ที�ดินที�ตั !งบริษัท ตั !งอยู่ที�เลขที� 13/1 หมู่ 2 ถนนกิ�งแก้ว ตําบล
ราชาเทวะ อําเภอบางพล ีจงัหวดัสมทุรปราการ 10540 โดยมี
พื !นที� 12 ไร่ 3 งาน 1 ตร.ว.)  

เป็นเจ้าของ 52.72 ไม่มี 

2. อาคาร เป็นเจ้าของ 93.74 ไม่มี 

3. อปุกรณ์สาํนกังาน เครื�องตกแต่งและติดตั !ง เป็นเจ้าของ 16.24 ไม่มี 

4. เครื�องจกัร เครื�องมือและอปุกรณ์ เป็นเจ้าของ 23.70 ไม่มี 

5. ยานพาหนะ เช่าซื !อ  10.40 ดรูายละเอียดใน
หมายเหตุ 

 เป็นเจ้าของ 15.93 ไม่มี 

รวม  212.73  

หกั ค่าเสื�อมราคาสะสม  (95.78)  

สนิทรัพย์ถาวรหลกัสทุธิ  116.95  

หมายเหต ุ:    

ณ วนัที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทมีภาระผกูพนัตามสญัญาเช่าการเงินกบับริษัทลสีซิ�งเหลืออยู่อีก 3.9 ล้านบาท ซึ�ง

เป็นการเช่าซื !อยานพาหนะจํานวน 3 คนั เพื�อใช้ในการดําเนินงานของกิจการโดยมีกําหนดการชําระค่าเช่าเป็นรายเดือนอายุ

ของสญัญามีระยะเวลา 4-5 ปี 

 นอกจากนี ! ณ วันที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทมีภาระผูกพันตามสิทธิในสัญญาเช่าระยะยาวเหลืออยู่อีกเป็น     

เวลา 2  ปีนับตั !งแต่วันที� 1 มกราคม 2561 ถึงวันที� 31 ธันวาคม 2562 โดยมีจํานวนเงินที�ต้องจ่ายในอนาคตรวมทั !งสิ !น         

14.4 ล้านบาท ซึ�งเป็นการเช่าอาคารเพื�อใช้เก็บสนิค้าของกิจการโดยมีกําหนดการชําระค่าเช่าเป็นรายเดือน อายุของสญัญา

มีระยะเวลา 3 ปี 

4.2 นโยบายการลงทนุในบริษัทย่อยและบริษัทร่วม 

ณ วนัที� 31 ธันวาคม 2560 บริษัทไม่มีการลงทนุในบริษัทย่อยหรือบริษัทร่วม 

 

5. ข้อพิพาททางกฎหมาย 

บริษัทไม่มีข้อพิพาททางกฎหมายที�อาจมีผลกระทบด้านลบต่อสินทรัพย์ของบริษัทที�มีจํานวนสงูกว่าร้อยละ 5 ของ

สว่นของผู้ ถือหุ้น ณ วนัที� 31 ธันวาคม 2560 หรือคดีที�กระทบต่อการดําเนินธุรกิจของบริษัทอย่างมีนยัสาํคัญ 
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6. ข้อมูลทั"วไปและข้อมูลสาํคัญอื"น 

ข้อมูลบริษัท   

ชื�อบริษัท : บริษัท โกลบอล คอนเน็คชั�นส์ จํากดั (มหาชน) ("บริษัท") 

ประกอบธุรกิจ : ประกอบธุรกิจเป็นตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบที�เกี�ยวเนื�องกับพลาสติกและ 
ปิโตรเคมี รวมถึงสารเติมแต่งที�ใช้ในกระบวนการแปรรูปผลิตภัณฑ์
พลาสติกและปิโตรเคมีอื�นๆ 

ที�ตั !งสาํนักงานใหญ่ : เลขที� 13/1 หมู่ 2 ถนนกิ�งแก้ว ตําบลราชาเทวะ อําเภอบางพล ี

จงัหวดัสมทุรปราการ 10540 

เลขทะเบียนบริษัท : 0107548000153 

เว็บไซต์บริษัท : http://www.gc.co.th 

โทรศพัท์ : 0-2763-7999 

โทรสาร : 0-2763-7949, 0-2312-4880-1 

นกัลงทนุสมัพนัธ์ : 0-2763-7999 ต่อ 201 และ 204 

วนัก่อตั !งบริษัท : 27 กนัยายน 2537 

วนัจดทะเบียนบริษัทมหาชนจํากดั : 17 มีนาคม 2548 

วนัที�เริ�มทําการซื !อขายในตลาดหลกัทรัพย์ : 6 ธันวาคม 2548 

นิติบคุคลที�บริษัทถือหุ้นมากกว่า 10% : ไม่มี 

ทนุจดทะเบียน : 200,000,000 บาท 

จํานวนหุ้นสามญั : 200,000,000 หุ้น 

รายนามบุคคลอ้างอิงอื"น  

นายทะเบียนหลกัทรัพย์ : บริษัท ศนูย์รับฝากหลกัทรัพย์ (ประเทศไทย) จํากดั  

ที�อยู่ 93 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง  

กรุงเทพมหานคร 10400  

โทรศพัท์ 0-2009-9000 โทรสาร 0-2009-9991  

ผู้สอบบัญชี : บริษัท สาํนกังาน อีวาย จํากดั  

อาคารเลครัชดา ออฟฟิศ คอมเพลก็ซ์ ชั !น 33,  

193/136-137 ถนนรัชดาภิเษก แขวงคลองเตย เขตคลองเตย  

กรุงเทพมหานคร 10110  

โทรศพัท์ 0-2264-0777 โทรสาร 0-2264-0789  


