
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จาํกัด (มหาชน) 

GLOBAL CONNECTIONS PUBLIC COMPANY LIMITED 
 

 

ส่วนทีÉ 1 

การประกอบธุรกิจ



สว่นทีÉ 1 การประกอบธรุกจิ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 1 

1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกจิ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากัด (มหาชน) (“บริษัท”) เป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถุดิบทีÉเกีÉยวเนืÉองกบัพลาสติก

และปิโตรเคมี รวมถงึสารเติมแต่งทีÉใช้ในกระบวนการแปรรูปผลิตภณัฑ์พลาสติกและปิโตรเคมีอืÉนๆ โดยบริษัทเป็นตวัแทนจัด

จําหน่ายสินค้าให้กับบริษัทชั Êนนํา ทั Êงในด้านกําลังการผลิตและเทคโนโลยี ทั Êงภายในประเทศและต่างประเทศรวมกัน 

กว่า 30 บริษัท อาทิเช่น  บริษัท จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลูชัÉนส์ จํากดั (GCM) เป็นบริษัทในกลุ่มปตท. ดําเนินธุรกิจทางการตลาด

และจัดจําหน่ายผลิตภัณฑ์โพลิเมอร์ของกลุ่มปตท. ซึÉงดําเนินธุรกิจพลังงานและปิโตรเคมีอย่างครบวงจรรายใหญ่ของ

ประเทศไทยและเป็นผู้ นําในภูมิภาคเอเชีย และผู้ผลิตสากลชั Êนนํา อาทิเช่น ExxonMobil Chemical, Eastman Chemical, 

DuPont Performance Polymers, และ Chi Mei Corporation เป็นต้น ซึÉงบริษัทถือเป็นบริษัทไทยทีÉเป็นตวัแทนจําหน่ายของ

บริ ษัทผู้ ผ ลิต เม็ดพลาสติก สารเ ติมแต่ ง แล ะเคมีภัณฑ์ ทีÉ เกีÉ ยวเ นืÉ องกับอุตสาหกรรมพลาส ติกและปิโตรเคมี 

ทีÉหลากหลายทีÉสดุในประเทศไทย   

บริษัทก่อตั Êงขึ ÊนเมืÉอวันทีÉ 27 กันยายน 2537 ด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท โดยเริÉมดําเนินการเชิงพาณิชย์ 

ในวันทีÉ  1 เมษายน 2538 โดยกลุ่มผู้ ก่อตั ÊงทีÉมีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมพลาสติกจนถึงปัจจุบันมากกว่า 30 ปี  

ด้วยประสบการณ์ของทีมผู้บริหารเป็นส่วนสําคญัทีÉทําให้บริษัทมีผลกําไรอย่างต่อเนืÉอง  

โครงสร้างรายได้บริษัท ระหว่างปี 2546-2561 
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รายได้อืÉนๆ Specialty Chemical Specialty & Engineering Polymer Commodity Polymer รายได้รวม

 
หมายเหต:ุ  จากแผนภาพข้างต้น  

- รายได้สําหรับปี 2552 มูลค่า 2,665 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 22 จากปี 2551 ทีÉมีรายได้ 3,429 ล้านบาท เนืÉองจากภาวะเศรษฐกิจของ

สหรัฐอเมริกาทีÉชะลอตวัลง กอปรกบัราคาสนิค้าทีÉลดลงตามความผนัผวนของราคานํ Êามนั 

- รายได้ระหว่างปี 2555-2556 ลดลง เหตุผลสว่นหนึÉงเกิดจากการเปลีÉยนแปลงสญัญาการเป็นตวัแทนจาํหน่ายในเดือนกรกฎาคม 2555 

 

แหล่งทีÉมา: ข้อมูลบริษัท 
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สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 2 

 

กราฟแสดงความสัมพันธ์ยอดขาย (ล้านบาท) และปริมาณขาย (พันตัน) ระหว่างปี 2556-2561 
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ในปี 2561 มียอดขาย 3,660 ล้านบาท ลดลง 67 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 2 จากยอดขายปี 2560 จํานวนเงิน 

3,727 ล้านบาท และมีปริมาณสินค้าทีÉขายได้ 64 พนัตนั ลดลง 1 พนัตนั คิดเป็นร้อยละ 2 จากปี 2560 ทีÉมีประมาณ 65 

พนัตนั สาเหตหุลกัมาจากยอดขายในกลุ่ม Commodity ลดลงจากภาวะการบริโภคภายในประเทศทีÉชะลอตวั จากกําลังซื Êอ

จากกลุ่มผู้ มีรายได้ปานกลาง ซึÉงเป็นคนกลุ่มใหญ่ยงัออ่นแอ ดงัจะเห็นได้จากดชันีการบริโภคภาคเอกชนในส่วนของสินค้าไม่

คงทน (Non-Durable Index) สินค้าคงทน (Semi-Durable Index) ทีÉขยายตวัไม่มากนกั กอปรกบัรายได้ดชันีการบริโภค 

(Service Index) ลดลงเมืÉอเทียบกับปีก่อน และการใช้จ่ายของนักท่องเทีÉยวทีÉลดตํÉากว่าปีก่อน ส่งผลไปยังการผลิต

ภาคอตุสาหกรรมในส่วนของพลาสติกและยางปรับตวัลดลง (ดชันีการผลิตภาคอตุสาหกรรม : MPI ติดลบ 5.8 จุด) ถึงแม้ใน

ภาพรวมอตุสาหกรรมอืÉนๆ จะขยายตวัได้บ้าง อาทิ อุตสาหกรรมรถยนต์ แรงกดดนัจากสงครามทางการค้าระหว่างจีนและ

สหรัฐฯ สําหรับเศรษฐกิจไทย มูลค่าการส่งออกมีอตัราการขยายตวัชะลอลง ภาวะความผันผวนของราคานํ Êามนั กระทบถึง

ผลิตภณัฑท์ีÉใช้เม็ดพลาสติกเป็นวตัถุดิบ โดยเฉพาะสินค้ากลุ่ม Commodity Polymer ของบริษัท  

ทั Êงนี Ê ยอดขายและปริมาณขายปี 2561 ทีÉลดลงเล็กน้อย เมืÉอเทียบกับปี 2560 บริษัทมองว่าในปี 2562 ปัจจัย

ภายในจะเป็นแรงขับเคลืÉอนสําคัญของเศรษฐกิจไทย เช่น การบริโภคภาคเอกชนขยายตัว รวมทั Êงรายได้ภาคเกษตรทีÉมี

แนวโน้มปรับดีขึ Êนในทุกสินค้า การบริโภคและการลงทุนทีÉขยายตัวต่อเนืÉองตั Êงแต่ต้นปี 2561 อาจส่งผลให้เศรษฐกิจไทยปี 

2562 ขยายตวัได้ อนัจะนํามาซึÉงผลประกอบการของบริษัททีÉจะเติบโตขึ Êนได้ในอนาคต 
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สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 3 

บริษัทแบง่หน่วยธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจหลกั ได้แก่  

1. หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers  

2. หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers  

3. หน่วยธุรกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additives  

สินค้าทั Êง 3 หน่วยธุรกิจหลักครอบคลุมตั Êงแต่ Commodity Polymers ซึÉงเป็นวตัถุดิบพื Êนฐานในการแปรรูปสินค้า

พลาสติกทัÉวไป และสินค้า Specialty and Engineering Polymers ซึÉงเป็นเม็ดพลาสติกเกรดพิเศษทีÉให้ความแข็งแรง คงทน 

และคณุสมบตัิอืÉนทีÉเหมาะสมกบังานด้านอตุสาหกรรม จนถงึสินค้า Specialty Chemical, Intermediate, and Additives ซึÉง

เป็นสารเติมแต่งชนิดพิ เศษทีÉ เป็นสินค้าทีÉสร้างมูลค่าเพิÉมให้กับผลิตภัณฑ์ ทําให้ผลิตภัณฑ์ทีÉผสมสารเติมแต่ง  

มีคณุสมบตัิพิเศษเพิÉมขึ Êน เช่น การป้องกนัการเกิดปฏิกริยา Oxidation การป้องกันรังสี UV การป้องกันเชื Êอราและแบคทีเรีย 

และการปอ้งกนัการเกิดไฟฟ้าสถิตย์ เป็นต้น  

โดยในปี 2561 บริษัทมีรายได้รวม 3,673 ล้านบาท แบ่งเป็นรายได้จากสินค้า Commodity Polymers 1,869  

ล้านบาท รายได้จากสินค้า Specialty and Engineering Polymers 1,757 ล้านบาท รายได้จาก Specialty Chemical, 

Intermediate, and Additive 34 ล้านบาท และรายได้อืÉนๆ 13 ล้านบาท ซึÉงคิดเป็นสดัส่วนร้อยละ 51, 48, 1 และ 0 ของ

รายได้รวม ตามลําดบั   

บริษัทมีความเสีÉยงทีÉสําคญั ได้แก่ ความเสีÉยงจากหนี Êสูญของลูกหนี Êการค้า ความเสีÉยงทางด้านอตัราแลกเปลีÉยน 

ความเสีÉยงจากเงินทุนหมุนเวียน ความเสีÉยงจากการผันผวนของราคาสินค้าในตลาดโลก เป็นต้น ทั Êงนี Ê บริษัทได้ให้

ความสําคญัในการบริหารความเสีÉยงด้านต่างๆ อย่างใกล้ชิด ดงัรายละเอียดทีÉได้กล่าวไว้ในเรืÉองปัจจยัเสีÉยง 
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สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 4 

สรุปฐานะการเงนิและผลการดาํเนินงาน 

 2559 2560 2561 

ฐานะการเงนิ (ล้านบาท)    

สินทรัพย์หมนุเวียน 1,228 1,119 1,154 

สินทรัพย์รวม 1,361 1,242 1,268 

หนี Êสินหมนุเวียน 914 784 808 

หนี Êสินรวม 930 797 817 

ส่วนของผู้ ถือหุ้น 431 445 451 

ผลการดาํเนินงาน (ล้านบาท)    

รายได้จากการขาย 3,979 3,727 3,660 

กําไรขั Êนต้น 258 247 263 

กําไรจากการดําเนินงาน 131 126 124 

กําไรสําหรับปี 93 90 86 

กําไรขาดทนุเบด็เสร็จอืÉน 0.5 - 0.4 

กําไรขาดทนุเบด็เสร็จรวมสําหรับปี 93 90 86 

อัตราส่วนทางการเงนิ    

อตัราผลตอบแทนจากสินทรัพย์ (ร้อยละ) 6.76 6.88 6.84 

อตัราผลตอบแทนผู้ ถือหุ้น (ร้อยละ) 21.69 20.44 19.17 

อตัรากําไรสุทธิ (ร้อยละ) 2.33 2.40 2.35 

อตัราส่วนเงินทนุหมนุเวียน (เท่า) 1.34 1.43 1.43 

อตัราส่วนหนี Êสินต่อส่วนของผู้ ถือหุ้น (เท่า) 2.16 1.79 1.81 

มลูค่าตามบญัชีต่อหุ้น (บาท) 2.16 2.22 2.25 

กําไรต่อหุ้น (บาท) 0.46 0.45 0.43 
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สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 5 

1.1 นโยบายในการดาํเนนิงานของบริษัทในภาพรวม ตามทีÉคณะกรรมการบริษัทกําหนด 

วิสัยทัศน์  

บริษัทมีเป้าหมาย ทําให้บริษัทเป็นองค์กรทีÉมีการเติบโตอย่างยัÉงยืน ด้วยผลกําไรทีÉมัÉนคง ภายใต้การบริหารจัดการ 

ทีÉมีธรรมาภิบาลและพฒันาบุคลากรอย่างต่อเนืÉอง ได้กําหนดวสิยัทศัน์ในการดําเนินธรุกิจ ดงันี Ê 

วิสัยทัศน์:  พันธมิตรทีÉดีทีÉสุดในการตอบสนองความต้องการวัตถุดิบอตุสาหกรรม 

Vision:  Your best services for value creation in raw material supply  

บริษัทตระหนักถึงความสําคัญของ วิสัยทัศน์และเป้าหมายหลักของบริษัททั Êงระยะสั Êนและระยะยาวดังนั Êน จึง

กําหนดให้คณะกรรมการบริษทัพิจารณาทบทวนและอนุมตัิวิสยัทศัน์ เป้าหมาย ภารกิจ และกลยุทธ์ของบริษัทเป็นประจําทุก

ปี และมีบทบาทหน้าทีÉในการติดตามผลการดําเนินงานให้มีการนํากลยุทธ์ของบริษัทไปถือปฏิบตัิ และกํากับดูแลให้ผลการ

ดําเนินงานหรือกระบวนการทํางานของบริษัท เป็นไปในทิศทางทีÉสอดคล้องกบัวิสยัทศัน์ และเป้าหมายหลกัของบริษัท 

โดยคณะกรรมการบริษัทมอบหมายให้คณะกรรมการบริหาร (Executive Committee) เป็นผู้รับผิดชอบกํากบัดูแล/

บริหารงานให้เป็นไปตามทีÉกําหนดไว้ และนําผลการดําเนินงานของบริษัทรายงานให้แก่คณะกรรมการบริษัทรับทราบในทุก

ไตรมาส หรือหากมีประเด็นเร่งด่วนทีÉมีผลกระทบอย่างมีสาระสําคญัต้องรายงานอย่างทนักาลเสมอ  

อย่างไรก็ตาม บริษัทจัดให้มีการประชุมคณะผู้บริหาร (Management Meeting) เดือนละครั Êง ซึÉงประกอบด้วย 

ผู้บริหารระดบัผู้จดัการ (Manager) จนถึงกรรมการบริหาร (Executive Director) เพืÉอพิจารณากําหนดแผนกลยุทธ์ทั Êงระยะ

สั Êนและระยะยาวของบริษัทให้สามารถบรรลุเป้าหมายหลักของบริษัท พร้อมทั Êงติดตามผลการดําเนินงานของบริษัท 

งบประมาณ เทคโนโลยีสารสนเทศ นโยบายการเปิดเผยข้อมูล การจัดการข้อมูลลับไม่ให้รัÉวไหลซึÉงอาจมีผลต่อราคา

หลกัทรัพย์ของบริษัท การดูแลสภาพคล่องทางการเงินและความสามารถในการชําระหนี Ê และพจิารณาบริหารความเสีÉยงของ

บริษัทร่วมกนั และสืÉอสารข้อมลูเหล่านี Êให้แก่กรรมการ ผู้บริหาร และพนกังานทกุคนรับทราบตามความเหมาะสม เพืÉอปลูกฝัง

ค่านิยมการกํากบัดแูลกิจการทีÉดีให้กบัทกุคนจนกลายเป็นวฒันธรรมขององค์กร  

ในทีÉประชุมคณะกรรมการบริษัท ครั ÊงทีÉ 6/2561 เมืÉอวนัทีÉ 13 ธนัวาคม 2561 บริษัทนําเสนอวิสัยทศัน์ เพืÉอพิจารณา

ทบทวนพร้อมกับการพิจารณางบประมาณประจําปี 2562 และจากการพิจารณา คณะกรรมการบริษัทมีมติเห็นชอบกับ

วิสัยทัศน์ทีÉนําเสนอมา ซึÉงสืÉอให้เห็นถึงความมุ่งมัÉนเป็นพันธมิตรในการสร้างคุณค่าร่วมกบัผู้ผลิตและลูกค้าผ่านการคิดค้น

นวัตกรรมใหม่ๆ และมีเป้าหมายเป็นตัวแทนจําหน่ายทีÉให้บริการได้ครบวงจร เป็นศูนย์รวมความรู้และเทคโนโลยีล่าสุด 

จากผู้ ผลิตชั Êนนําของโลก และให้คําปรึกษาทางวิชาการทีÉ เป็นประโยชน์ทั Êงในด้านการผลิตและเชืÉอมโยงต่อไปถึง 

ด้านการตลาด นอกจากนี Ê บริษัทถือหลกัพนัธมิตรในการทําธุรกิจกบัลูกค้า ผู้ผลิต และสถาบนัการเงินทีÉเน้นการเกื Êอกูลกัน 

เพืÉอการค้าในระยะยาว โดยกําหนดพนัธกิจ แนวทาง และเปา้หมายไว้ดงันี Ê  
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พันธกิจ: 

 มุ่งมัÉนในการเป็นบริษทัทีÉดําเนินธรุกิจอยา่งมีจริยธรรม ไม่ทําผิดกฎหมายและมีจรรยาบรรณ  

 มุ่งสร้างการเจริญเติบโตอย่างยัÉงยืน ทั Êงในด้านของผลกําไรและรายได้ 

 มุ่งมัÉนพฒันาความรู้ ทกัษะ ความเชีÉยวชาญของบคุลากรอย่างต่อเนืÉองสู่ความเป็นมืออาชีพ เพืÉอก้าวไปสู่ความเป็น

ผู้ นําทางการตลาด และรักษาความสามารถในการแข่งขนั 

 เป็นผู้ นําทางการตลาด มีสินค้าครบวงจร การพฒันาผลิตภณัฑ์จากผู้ผลิตคุณภาพระดบัสากล การตอบสนองต่อ     

ความต้องการของลูกค้า 

 ฝึกอบรมและพฒันาพนกังานให้มีความรู้ความชํานาญในการปฎิบตัิงานอย่างต่อเนืÉอง 

 การเป็นสืÉอกลางในการสรรหาผู้ผลิตทีÉดีทีÉสดุ โดยส่งมอบเทคโนโลยีทนัสมยั เพืÉอสร้างบริการทีÉมีคณุค่าสู่ลกูค้า 

กลยุทธ์องค์กร: 

 รักษาตําแหน่ง(Market Positioning) และขยายฐานทางการตลาด  

 รักษาความเป็นพนัธมิตรทีÉเข้มแข็งกบัทั Êงผู้ผลิต ลกูค้า และสถาบนัการเงนิ 

 นําเสนอการแก้ไขปัญหาให้อย่างมืออาชีพและครบวงจร 

 เป็นผู้ นําสําหรับผลิตภณัฑ์ทีÉมีเทคโนโลยีขั Êนสงู 

 ขยายธุรกิจไปสู่อตุสาหกรรมทีÉมกีารเติบโต 

 พฒันาตลาดสินค้าและแอปพลิเคชนัจากระยะเริÉมต้น  

 สะสมและบริหารจดัการฐานข้อมลูลกูค้าให้เกิดประโยชน์สูงสุด 

กลยุทธ์สําหรับปี 2562 : VALUE 

V :   สร้างมลูค่าเพิÉมจากการพฒันางานและสร้างความแตกต่าง 

  Value creation thru Innovation and Differentiation  

A : จดัสรรการลงทนุ เพืÉอรองรับการเติบโตในอนาคต 

  Aligned investment for future sustainable growth 

L : ร่วมกนัลดระดบัสินค้าคงคลงั โดยเฉพาะสินค้าทีÉเคลืÉอนไหวช้า 

  Lean inventory 

U : สะสมข้อมลูลูกค้า บริหารจดัการอย่างเป็นระบบและนํามาใช้ให้เกิดประโยชน์ 

  Utilized customer base and cumulate Big Data 

E : บริหารต้นทุนอย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล 

  Efficiency on Cost Management 
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เป้าหมายของบริษทัในด้านต่างๆ: 

เป้าหมายด้านการดําเนินธุรกิจ 

 ดําเนินธุรกิจเยีÉยงผู้ประกอบวิชาชีพ (Professional) ภายใต้นโยบายกํากับดูแลกิจการ/ธรรมาภิบาลทีÉดี โดยให้

ความสําคญักบัผู้ มีส่วนได้เสียทกุภาคส่วน  

 ดําเนินธุรกิจบนพื Êนฐานการให้ความสําคัญกับการบริหารความเสีÉยงอย่างเป็นระบบ โดยเฉพาะความเสีÉยงหลัก    

ในเรืÉองของหนี Êสญู   

เป้าหมายด้านยอดขายและกําไร 

 รักษาการเติบโตทีÉยัÉงยืนทั Êงในส่วนของยอดขายและกําไรสุทธิจากฐานธุรกิจปัจจุบนั ในปี 2562 บริษัทมีเป้าหมาย

การเติบโตของปริมาณสินค้าขายและกําไรขั Êนต้นเท่ากบัร้อยละ 8 เมืÉอเทียบกบัปี 2561 และสําหรับระยะยาว 3-5 ปี

ข้างหน้า บริษัทมีเป้าหมายการเติบโตของปริมาณสินค้าขายและกําไรขั Êนต้นอยู่ทีÉร้อยละ 5-8 ต่อปี โดยเป้าหมาย

ดงักล่าวจะสอดคล้องกบัตวัเลข GDP ของประเทศไทย   

 บริหารต้นทุนอย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล 

เป้าหมายด้านสินค้า 

 การมีสินค้าทีÉครบวงจรจากผู้ ผลิตทีÉมีคุณภาพสินค้าดีทีÉสุดหรือผู้ผลิตทีÉมีกําลงัการผลิตสูงทีÉสุดในอนัดับต้นๆ ของ

โลกไว้ให้บริการลูกค้าอยา่งสมํÉาเสมอและต่อเนืÉองตลอดเวลา 

 การเพิÉมชนิดของสินค้า และบริการ/สนบัสนุนสินค้าทีÉสามารถขายควบคู่กบัสินค้าปัจจุบนัของบริษัท อาทิ สารเติม

แต่ง หรือบริการ Cooling Tower Cleaning Solution  

 การวิจยัและพฒันา เพืÉอเพิÉมประสิทธิภาพของผลิตภณัฑ์ ให้ตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้มากขึ Êน 

 ลดระดบัสินค้าคงคลงัทีÉเคลืÉอนไหวช้า 

เป้าหมายด้านคู่ค้า 

 เน้นการตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้อย่างรวดเร็ว ให้ทนักบัภาวะการแข่งขนัทีÉเพิÉมสงูขึ Êน 

 การสร้างความไว้วางใจกบัลูกค้า โดยมีนโยบายการขายเสมอืนเป็นพนัธมิตรกบัซพัพลายเออร์และลกูค้าผู้แปรรูป 

 การสร้างความไว้วางใจและให้ความเคารพต่อผู้มีส่วนได้เสียของบริษัทในทกุๆ ด้าน 

 การสร้างฐานลกูค้าเดิมให้แน่นแฟน้ยิÉงขึ Êนและขยายฐานลกูค้าใหม่ในลกัษณะพนัธมิตรระยะยาวต่อเนืÉอง 

 การสร้างความพร้อมในการแข่งขนัและสร้างเปา้หมายในการขยายธุรกิจไปยงักลุ่มลกูค้าในระดบัภมูภิาค 

เป้าหมายด้านซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน 

 การสร้างความสัมพันธ์และความไว้วางใจกับซัพพลายเออร์และสถาบันการเงินในลักษณะพันธมิตรระยะยาว    

โดยเน้นความโปร่งใส เปิดเผยข้อมูลทีÉถกูต้อง และทนัต่อเหตกุารณ์ 

 ลดต้นทุนและเพิÉมประสิทธิภาพให้ซัพพลายเออร์ในลักษณะการให้บริการของบริษัทแบบครบวงจร                

(Total Outsource Solution) ทั Êงด้านการตลาด การขาย การบริการด้านเทคนิค และโลจิสติกส์ 

 การร่วมพฒันาธุรกิจกบัซพัพลายเออร์และสถาบนัการเงิน เพืÉอให้บรรลเุปา้หมายของทั Êงสองฝ่าย 
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แผนการดําเนินงาน 

 รักษาฐานลกูค้าทีÉมีสถานะทางการเงินทีÉดี มีการเติบโตทางธรุกิจหรือมีแนวโน้มทีÉดี มองเห็นคณุค่าการบริการของบริษัท 

 เพิÉมสดัส่วนทางการตลาดและขยายกลุ่มสินค้าในฐานลูกค้าเปา้หมาย 

 จดัหาผู้ผลิตทีÉมีคณุภาพ โดยเฉพาะในสินค้า Additive เพืÉอเพิÉมฐานของผลิตภณัฑ์ ทีÉมีคณุภาพและมีอตัรากําไรทีÉดี 

 จดัให้มีโครงการ S-curve เพืÉอศกึษา และพฒันา ธุรกิจใหม่ รวมถงึธุรกิจทีÉต่อยอดจากธุรกิจเดิม พฒันารูปแบบการ

จดัจําหน่าย 

 จดัสรรงบประมาณลงทนุเพืÉอขยายความสามารถด้านโลจิสติกส์ 

 เพิÉมคู่ค้าในกลุ่มอตุสาหกรรมทีÉมีความชํานาญ พร้อมขยายฐานลูกค้าเพิÉมมากขึ Êน 

 ลดค่าใช้จ่ายทีÉไม่ก่อให้เกิดประโยชน์ทางการขายหรือทีÉจะเพิÉมผลิตภาพ โดยปรับปรุงประสิทธิภาพในการทํางาน 

เพืÉอลดส่วนสูญเสีย ตลอดจนเพิÉมประสิทธิภาพในการบริหารจดัการเงินทนุหมนุเวียน 

1.2 การเปลีÉยนแปลงและพัฒนาการทีÉสําคัญ  

ลําดับเหตุการณ์ทีÉสําคัญของบริษัท 

ปี 2537 ก่อตั Êงบริษัทขึ Êนด้วยทุนจดทะเบียน 2 ล้านบาท ในชืÉอ “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากัด”  เมืÉอวันทีÉ  

27 กนัยายน 2537 

ปี 2539 บริษัทได้รับการแต่งตั Êงจากบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด (เดิมชืÉอ บริษัท ซีซีซี ค้าเคมีภณัฑ์ จํากดั) ให้เป็น

ตวัแทนจําหน่าย ซึÉงเป็นการเริÉมต้นการค้ากับกลุ่มปิโตรเคมีของปูนซิเมนต์ไทย โดยในขณะนั Êน บริษัทยังเป็น

ตวัแทนจําหน่ายทีÉมียอดขายเป็นอนัดบั 17 ของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากดั และยงัได้รับการแต่งตั Êงจาก 

Eastman Chemical ซึÉงเป็นจุดเริÉมต้นของการเป็นตวัแทนจําหน่ายสินค้าเกรดพิเศษ (Specialty Product) 

และการทําการค้ากบับริษัทข้ามชาติ หลงัจากนั Êน มีบริษัทระดบัโลกหลายรายได้ติดต่อให้บริษัทเป็นตวัแทน

จําหน่ายสินค้า และบริษัทได้มีการเพิÉมทุนเป็น 10 ล้านบาท 

ปี 2540  บริษัทเพิÉมทุนเป็น 20 ล้านบาท เพืÉอรองรับการขยายตวัของบริษัท  

บริษัทได้รับแต่งตั Êงให้เป็นตัวแทนจําหน่ายของ DuPont Engineering Polymers ปัจจุบนัชืÉอ DuPont 

Performance Polymers ผู้ผลิตเม็ดพลาสติก POLYAMIDE 66 หรือ NYLON 66 ทีÉใหญ่ทีÉสดุในโลก และเป็น

ตวัแทนจําหน่ายของ Chi Mei Corporation ผู้ผลิต ABS รายใหญ่ทีÉสุดของโลก 

ปี 2543  บริษัทได้รับแต่งตั Êงให้เป็นตวัแทนจําหน่ายของ Advance Elastomer Systems (AES) ซึÉงภายหลงัได้ถูกควบ

รวมกิจการ และเปลีÉยนชืÉอเป็น ExxonMobil ซึÉงเป็นผู้ผลิตเม็ดพลาสติก PP ผสมยางทีÉใหญ่ทีÉสดุในโลก 

บริษัทขยายวงเงินสินเชืÉอจาก 3 ธนาคารเป็น 6 ธนาคาร ทําให้สามารถขยายฐานลกูค้าได้เป็นจํานวนมาก  

ปี 2546 บริษัทเพิÉมทุนเป็น 100 ล้านบาท และย้ายทีÉตั Êงคลังสินค้ามาอยู่บริเวณทีÉตั ÊงปัจจุบนัทีÉถนนกิÉงแก้ว ซึÉงเป็นทีÉตั Êง

ยทุธศาสตร์ เนืÉองจากอยู่ใกล้ลูกค้า มีความสะดวกรวดเร็ว และประหยดัค่าใช้จ่ายในการขนส่งจากแหล่งผลิต

ในประเทศทีÉนิคมอตุสาหกรรมมาบตาพุด หรือสินค้าทีÉนําเข้าจากต่างประเทศผ่านทางท่าเรือนํ Êาลึกแหลมฉบงั  

บริษัทยังได้รับการแต่งตั Êงให้เป็นตัวแทนจําหน่ายจากบริษัท ไทยพลาสติกและเคมีภัณฑ์ จํากัด (มหาชน) 

ผู้ผลิต PVC ทีÉใหญ่ทีÉสุดในอาเซียน 



สว่นทีÉ 1 การประกอบธรุกจิ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 9 

ปี 2547 บริษัทได้รับการแต่งตั Êงให้เป็นตัวแทนจําหน่ายจาก ExxonMobil Chemical ซึÉงเป็นบริษัททีÉผลิตปิโตรเคมี 

ทีÉใหญ่ทีÉสดุในโลก และ Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd.  

บริษัทได้ย้ายทีÉตั Êงของสํานักงานใหญ่มาอยู่ ทีÉ เดียวกับคลังสินค้าเพืÉอให้เกิดความสะดวกรวดเร็วใน 

การดําเนินงาน 

ปี 2548 บริษัทจดทะเบียนแปรสภาพและเปลีÉยนชืÉอบริษัทเป็น “บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากัด (มหาชน)”  

เมืÉอวนัทีÉ 17 มีนาคม 2548  

บริษัทเพิÉมทุนจดทะเบียนเป็น 200 ล้านบาท เพืÉอเสนอขายต่อประชาชน โดยบริษัทได้รับอนุญาตจาก

สํานกังานคณะกรรมการกํากบัหลกัทรัพย์และตลาดหลกัทรัพย์ (ก.ล.ต.) ให้เสนอขายหุ้นต่อประชาชนทัÉวไป

เมืÉอวนัทีÉ 15 พฤศจิกายน 2548 

เมืÉอวันทีÉ 6 ธันวาคม 2548 ได้เปิดให้มีการซื Êอขายหุ้นสามญัของบริษัทในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย

เป็นครั Êงแรก ในหมวดปิโตรเคมี ภายใต้ชืÉอย่อ “GC” 

ปี 2549 เมืÉอวนัทีÉ 14 กุมภาพนัธ์ 2549 คุณชนิตร ชาญชยัณรงค์ ลาออกจากการเป็นกรรมการและกรรมการตรวจสอบ 

เพืÉอไปดํารงตําแหน่งสําคัญทีÉตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย โดยคณะกรรมการบริษัทมีมติแต่งตั Êง  

คุณสุชาติ ศุภพยัคฆ์ เป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ และกรรมการอิสระของบริษัท มีผลตั Êงแต่วันทีÉ  

22 กมุภาพนัธ์ 2549  

ปี 2550 บริษัทลงนามร่วมกับธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในสญัญาให้การสนบัสนุนทางการเงินในโครงการ      

K-Dealer Financing เมืÉอวนัทีÉ 6 มิถุนายน 2550 โดยธนาคารจะสนับสนุนวงเงินสินเชืÉอหมุนเวียนให้กับ

ลกูค้าของบริษัท เพืÉอความสะดวกและประสิทธิภาพในการบริหารจดัการทางการเงนิ   

บริษัทฉลองครบรอบ 10 ปีความสมัพนัธ์ในฐานะพนัธมิตรทางการค้ากบับริษทั DuPont  

เมืÉอวนัทีÉ 13 กนัยายน 2550 ณ โรงแรมสโุขทยั  

ปี 2555 บริษัทยุติบทบาทการเป็นตัวแทนจําหน่ายสินค้าของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด ด้วยความเห็นพ้อง

ร่วมกนั ในขณะเดียวกนัได้จดัหาสินค้าทดแทน โดยได้รับการแต่งตั Êงเป็นตวัแทนจําหน่ายสินค้าให้กบั บริษัท จี

ซี มาร์เก็ตติ Êง โซลูชัÉนส์ จํากดั ซึÉงเป็นบริษัทในเครือของกลุ่ม ปตท. โดยมีผลตั Êงแต่วนัทีÉ 1 กรกฎาคม 2555 เป็น

ต้นมา 

ปี 2556 บริษทัเปลีÉยนแปลงโครงสร้างกรรมการและการถือหุ้นของผู้ถือหุ้นเดิม โดยคณุศิริ  ฐิรวฒันวงศ์ ได้ลาออกจาก

การเป็นกรรมการบริษัท เนืÉองจากต้องการเกษียณอายุการทํางานก่อนกําหนด โดยมีผลเมืÉอวันทีÉ 1 ตุลาคม 

2556 
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ปี 2557 บริษัทลงนามร่วมมือด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์และการตลาดกับบริษัท เทคโนกรีน จํากัด เมืÉอวันทีÉ  

31 มีนาคม 2557 เกีÉยวกบัสินค้านวตักรรมใหม่ในการขจัดคราบนํ Êามนั โดยให้ย่อยสลายได้ในธรรมชาติ เป็น

มิตรต่อสิÉงแวดล้อม ซึÉงเป็นส่วนหนึÉงของการพฒันาธุรกิจให้เติบโตอย่างยัÉงยืน โดยการสร้างความยัÉงยืนด้าน

สิÉงแวดล้อมเข้าสู่กระบวนการทําธุรกิจอย่างเป็นรูปธรรม   

บริษัทได้รับบตัรส่งเสริมการลงทนุจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทนุ เลขทีÉ 2109/2557 ลงวนัทีÉ 9 กนัยายน 

2557 โดยได้รับการส่งเสริมการลงทนุในกิจการประเภท 7.12 กิจการศูนย์จัดหาจัดซื Êอชิ Êนส่วนและผลิตภัณฑ์

ระหว่างประเทศ (International Procurement Office-IPO)  

ปี 2559 รศ. เชาวลีย์ พงศ์ผาติโรจน์ แจ้งความประสงค์ขอลาออกจากการเป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ  

และกรรมการอิสระของบริษัท ด้วยเหตุผลด้านสุขภาพ โดยคณะกรรมการบริษัทมีมติแต่งตั Êงคุณธานี  

พุฒิพนัธ์ุพฤทธิÍ เป็นกรรมการ กรรมการตรวจสอบ และกรรมการอิสระแทนการลาออก และการแต่งตั Êงมีผล

วนัเดียวกนัในวนัทีÉ 1 มกราคม 2559 

เมืÉอวันทีÉ 15 มิถุนายน 2559 บริษัทซื Êอสินทรัพย์เพืÉอดําเนินธุรกิจในโครงการผลิตไฟฟ้าจากพลังงาน

แสงอาทิตย์ชนิดติดตั Êงบนหลงัคาอาคาร (PV Solar Rooftop) กําลงัการผลิตติดตั Êง 114.35 กิโลวตัต์ เพืÉอ

จําหน่ายไฟฟ้าให้กับการไฟฟ้านครหลวง มูลค่าเงินลงทุนประมาณ 7 ล้านบาท และ ณ วันทีÉ 31 ธันวาคม 

2559 อายุสมัปทานคงเหลือ 22 ปี  

ปี 2560 บริษัทได้รับการรับรองให้เป็นสมาชิกของโครงการแนวร่วมปฏิบตัิ (Collective Action Coalition against 

corruption) ของภาคเอกชนไทยในการต่อต้านการทุจริต เมืÉอวนัทีÉ 10 พฤศจิกายน 2560 เพืÉอส่งเสริม 

การประกอบธุรกิจปราศจากการผูกขาด เน้นการใช้ระบบกลไกตลาดและการแข่งขนัด้วยราคาและคุณภาพ

สินค้าเป็นหลัก และส่งเสริม/ผลักดันให้เกิดการประกอบธุรกิจอย่างโปร่งใส ซึÉงเป็นโครงการทีÉได้รับ 

การสนบัสนุนการจัดตั Êงโดยรัฐบาลและสํานักงานคณะกรรมการป้องกันและปราบปรามการทุจริตแห่งชาติ 

(ป.ป.ช.) และดําเนินการจดัตั Êงโดยความร่วมมือของ 8 องค์กรชั Êนนําในภาคเอกชนไทย ได้แก่ สมาคมส่งเสริม

สถาบนักรรมการบริษัทไทย (IOD) หอการค้าไทย หอการค้าต่างชาติ สมาคมบริษัทจดทะเบียนไทย สมาคม

ธนาคารไทย สภาธุรกิจตลาดทนุไทย สภาอตุสาหกรรมแห่งประเทศไทย และสภาอตุสาหกรรมท่องเทีÉยวแห่ง

ประเทศไทย 

บริษัทได้รับรางวลับริษัทจดทะเบียนดีเด่นด้านนกัลงทนุสมัพนัธ์ (Investor Relations Awards) สําหรับบริษัท

จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ทีÉมีมูลค่าหลักทรัพย์ตามราคาตลาดไม่เกิน 3,000 ล้านบาท จากงาน SET 

AWARD 2560 ด้วย 

ปี 2561 บริษัทได้ เข้ารับมอบโล่รางวลัและประกาศนียบตัรรับรองความสามารถทางนวตักรรมและองค์กรนวัตกรรม

ยอดเยีÉยม (INNOVATIONORGANIZATION) ประจําปี 2561 จากการเป็นองค์กรทีÉมีการส่งเสริมทางด้าน

นวัตกรรมอย่างต่อเนืÉอง เพืÉอองค์กรทีÉเติบโตอย่างยัÉงยืน เมืÉอวันทีÉ 5 ตุลาคม 2561 ณ ฮอลล์ 98 ศูนย์

นิทรรศการและการประชมุไบเทค บางนา 

จากการสํารวจการกํากับดูแลกิจการของบริษัทจดทะเบียน บริษัทได้รับการประเมินอยู่ในรายชืÉอบริษัททีÉมี

คะแนนระดบั “ดีเลิศ” (Excellent) จากสมาคมส่งเสริมสถาบนักรรมการบริษัทไทย เป็นปีทีÉ 2 ต่อเนืÉองจากปี  

2560 
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1.3 โครงสร้างการถือหุ้นของกลุ่มบริษัท   -ไม่มี- 

1.4 ความสัมพันธ์กับกลุ่มธุรกิจของผู้ถือหุ้นใหญ่   -ไม่มี- 

2. ลักษณะการประกอบธุรกิจ 

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากัด (มหาชน) เป็นตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบทีÉเกีÉยวเนืÉองกับพลาสติกและ 

ปิโตรเคมี รวมถงึสารเติมแต่งทีÉใช้ในกระบวนการแปรรูปผลิตภณัฑ์พลาสติกและปิโตรเคมอืีÉนๆ โดยบริษัทเป็นผู้แทนจําหน่าย

สินค้าจากบริษัทชั Êนนําในด้านกําลังการผลิตและเทคโนโลยีทั Êงในประเทศและต่างประเทศกว่า 30 บริษัท ซึÉงถือว่าเป็น 

บริษัทไทยทีÉเป็นตวัแทนจําหน่ายเม็ดพลาสติกและเคมีภัณฑ์ทีÉเกีÉยวเนืÉองกับอุตสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีทีÉมีสินค้า

หลากหลายทีÉสุดในประเทศไทย (ทีÉมา: ข้อมูลจากบริษัท) โดยซพัพลายเออร์ทั Êงในและต่างประเทศของบริษัทส่วนใหญ่เป็น 

ผู้ ทีÉมีกําลงัการผลิตเป็นอนัดบัต้นๆ ของประเทศและของโลก 

บริษัทมีฐานลูกค้าทีÉเป็นผู้ประกอบการโรงงานแปรรูปพลาสติก ยาง และอืÉนๆ จํานวนมากกว่า 2,500 ราย 

ครอบคลุมในหลากหลายอตุสาหกรรม อาทิ บรรจุภณัฑ์อุตสาหกรรม บรรจุภณัฑ์อาหาร บรรจุภัณฑ์สําหรับเครืÉองสําอาง 

และผลิตภัณฑ์ดูแลส่วนบุคคล ชิ Êนส่วนยานยนต์ เครืÉองใช้ไฟฟ้า ชิ Êนส่วนอุตสาหกรรมอิเล็กทรอนิกส์ ชิ Êนส่วนเฟอร์นิเจอร์ 

เครืÉองกีฬา เครืÉองเขียน และของเด็กเล่น เป็นต้น 

 โครงสร้างรายได้  

โครงสร้างรายได้ 

2559 2560 2561 

จาํนวนเงนิ ร้อยละ จํานวนเงนิ ร้อยละ จาํนวนเงนิ ร้อยละ 

(ล้านบาท)   (ล้านบาท)   (ล้านบาท)  

Commodity Polymers  2,287   57  1,976 53  1,869 51 

Specialty and Engineering Polymers  1,661   42  1,714 46  1,757 48 

Specialty Chemical, Intermediate, and Additive  31   1  37  1  34 1 

รวมรายได้จากการขาย  3,979   100  3,727 100  3,660 100 

รายได้อืÉน  6   -  14   -  13 - 

รวมรายได้ทั Êงสิ Êน  3,985   100  3,741 100  3,673 100 

อตัราการเติบโตของรายได้ (%) 9% (6%) (2%) 

หมายเหต:ุ   

- รายได้อืÉน หมายถงึ รายได้ทีÉมาจากค่านายหน้ารับจากการติดต่อประสานงานเป็นตวัแทนขายสินค้าให้แก่ซพัพลายเออร์

ต่างประเทศ ดอกเบี Êยรับจากธนาคาร กําไรจากอตัราแลกเปลีÉยนเงินตราต่างประเทศ และกําไรจากการขายสินทรัพย์ และ

ตั Êงแต่เดือนกรกฎาคม 2559 บริษัทเริÉมมีรายได้จากการจําหน่ายไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์ทีÉติดตั Êงบนหลังคาจาก 

การไฟฟา้นครหลวง ซึÉงเป็นพลงังานสะอาดลดการสร้างมลพิษด้วยกําลงัการผลิตติดตั Êง 114.35 กิโลวตัต์  

โดยรายได้จากการจําหน่ายไฟฟ้าฯ ในปี 2559 (เดือนกรกฎาคม-ธันวาคม 2559) 2560 และ 2561 มีจํานวนเงิน 0.5 ล้านบาท 

0.9 ล้านบาท และ 0.9 ล้านบาท ตามลําดบั และ ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2561 บริษทัมีอายสุปัทานคงเหลือ 20 ปี  
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2.1 ลักษณะผลิตภัณฑ์และบริการ 

บทบาทของผู้ประกอบธุรกิจตัวแทนจาํหน่าย 

ลักษณะการจัดจําหน่ายวัตถุดิบของผู้ ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีไปถึงลูกค้ากระจายสู่ผู้ ซื Êอรายย่อย                 

เป็นจํานวนมากและตั Êงอยู่ในพื ÊนทีÉหลากหลาย ทําให้บริษัทผู้ผลิตสินค้าในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีขนาดใหญ่ส่วนใหญ่ เช่น 

ExxonMobil Chemical, Eastman Chemical, Chi Mei Corporation มักไม่กระจายสินค้าด้วยตนเองทั Êงหมด เนืÉองจาก

ต้นทุนในการดําเนินงานสูงและไม่คุ้มค่าต่อการดําเนินการ  

อีกทั Êง การทีÉวตัถุดิบในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีมีความหลากหลายสงูมาก ทําให้ความต้องการในการจดัหาวตัถุดิบ

จากผู้ใช้หรือผู้แปรรูปไปยงัผู้ผลิตมีความหลากหลายตามไปด้วย การสัÉงซื Êอสินค้าหลายประเภทโดยตรงจากผู้ผลิตแต่ละราย 

มีความยุ่งยากและใช้เวลา เนืÉองจากมีเงืÉอนไขในการสัÉงซื ÊอทีÉแตกต่างและแยกย่อยออกไป เช่น ผู้ ซื Êอหรือผู้ แปรรูปต้องซื Êอ 

ในปริมาณขั ÊนตํÉาทีÉกําหนด ทําให้สินค้ามีต้นทุนต่อรายการทีÉสูง ขาดความประหยดัต่อขนาด (Economy of Scale) ระหว่าง

ผู้ผลิตและผู้ ใช้วตัถดุิบในกรณีทีÉไม่มีตวัแทนจําหน่าย สามารถแสดงได้ดงัแผนภาพ 

แผนภาพแสดงรายการทีÉปราศจากตัวแทนจาํหน่าย 

 

ดังนั Êน ตัวแทนจําหน่ายจึงมีความสําคัญในการเชืÉอมโยงระหว่างผู้ ผลิตกับผู้ แปรรูป โดยช่วยลดต้นทุน                     

ในการจัดจําหน่ายและอํานวยความสะดวกให้ทั Êงผู้ ผลิตและผู้ ใช้วตัถุดิบ นอกจากนี Ê ลักษณะการกระจายตัวของผู้ ใช้และ

ความหลากหลายของวัตถุดิบทีÉต้องการ จึงทําให้เกิดช่องว่างทีÉตัวแทนจําหน่ายสามารถสร้างความแตกต่างเพิÉมมูลค่า 

จากการดําเนินงานทีÉมีประสิทธิภาพ ทําหน้าทีÉรวบรวมผลิตภัณฑ์และเทคโนโลยีทีÉหลากหลายจากผู้ผลิตชั Êนนําไปสู่ผู้ ซื Êอ 

หรือผู้ แปรรูปอย่างทัÉวถึง กล่าวคือผู้ประกอบธุรกิจตัวแทนจําหน่ายได้นําความหลากหลายของสินค้าและเทคโนโลยี 

(Economy of Scope) มายงัผู้ ซื Êอหรือผู้แปรรูป พร้อมกบัรวบรวมกําลงัซื Êอและความต้องการ (Economy of Scale) ไปยงั

ผู้ผลิตสินค้านัÉนเอง  แผนภาพแสดงบทบาทและประโยชน์ของผู้แทนจําหน่าย ในหน้าถดัไป 
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แผนภาพแสดงรายการในกรณีมีตัวแทนจาํหน่าย 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

หากจะเปรียบเทียบในกรณีของสินค้าอปุโภคบริโภค ทีÉผู้ผลิตสินค้าและผู้ ซื Êอนิยมซื Êอขายผ่านทางตวัแทนจําหน่าย

เพืÉอให้ได้ทั Êงความหลากหลายและประหยัดต่อขนาดในการซื ÊอทีÉชัดเจน ได้แก่ ห้างซุปเปอร์สโตร์ขนาดใหญ่ เช่น โฮมโปร,  

ท็อปส์ ซุปเปอร์สโตร์, ฟู้ดแลนด์ ซุปเปอร์มาร์เกต็, เทสโก้ โลตสั, บิËกซี ซุปเปอร์เซน็เตอร์ เป็นต้น 

นอกจากนี Ê ในด้านความสามารถในการแข่งขนัของตวัแทนจําหน่าย ผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีทีÉเป็นบริษัท

ชั Êนนําในด้านกําลังการผลิตและเทคโนโลยีระดบัโลกจะเลือกตัวแทนจําหน่ายทีÉมีศักยภาพในแต่ละประเทศเพียง 1-2 ราย

เท่านั Êน ด้วยเหตุนี Êจึงเป็นการยากพอสมควรทีÉคู่แข่งขนัรายใหม่จะเข้ามาสู่ตลาด 
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1

บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จาํกัด (มหาชน) แบ่งธุรกิจออกเป็น 3 หน่วยธุรกจิหลักตามประเภทสนิค้า คือ 

1. หน่วยธรุกิจ Commodity Polymers 

2. หน่วยธรุกิจ Specialty and Engineering Polymers 

3. หน่วยธรุกิจ Specialty Chemical, Intermediate, and Additive 

แผนผังแสดงการจัดโครงสร้างองค์กรตามหน่วยธุรกจิ  (Business Unit) และหน่วยธุรกิจย่อย (Sub Business Unit) 

สามารถแสดงได้ดังนี Ê 

 

2.1.1 หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers 

หน่วยธรุกิจ Commodity Polymers ประกอบด้วยสินค้าในกลุ่มวตัถุดิบพื ÊนฐานทีÉผนัผวนด้านราคาสูง โดยสินค้า

ประเภทนี Êเป็นสินค้าทีÉมีปริมาณการใช้ค่อนข้างมากทําให้มีมลูค่าการซื Êอขายสงูและคล่องตวั 

หน่วยธุรกิจ Commodity Polymers แบ่งออกเป็น 3 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.1.1 หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 1.1 General Commodities  

สินค้ากลุ่ม Polyethylene และ Polypropylene ซึÉงเป็นวตัถุดิบหลักสําหรับอตุสาหกรรมบรรจุภณัฑ์ เช่น ขวด

ถงุพลาสติก กล่องพลาสติก เป็นต้น  

2.1.1.2 หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 1.2 Special Commodities  

สินค้ากลุ่มนี Êมีการพฒันาขึ Êนมาให้มีคุณสมบตัิพิเศษกว่ากลุ่ม General Commodities ซึÉงผู้ผลิตในประเทศไม่

สามารถผลิตเพืÉอตอบสนองความต้องการของลกูค้าได้  

  



สว่นทีÉ 1 การประกอบธรุกจิ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 15 

2.1.2 หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers รับผิดชอบสินค้าเกรดพิเศษทีÉมีคุณสมบตัิแข็งแรง ทนทาน  

ทนความร้อน และสารเคมี เหมาะสําหรับการใช้งานในอตุสาหกรรมยานยนต์ อิเล็กทรอนิกส์ และเครืÉองใช้ไฟฟ้า รวมถึงบรรจุ

ภณัฑ์ทีÉพฒันาให้มีคณุสมบตัิพิเศษ เช่น มคีวามเหนียวยืดหยุ่น ทนต่อการซึมผ่านของนํ Êาและออกซเิจน เป็นต้น 

หน่วยธุรกิจ Specialty and Engineering Polymers แบ่งออกเป็น 2 หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.2.1 หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 2.1 (SBU 2.1)  Engineering Products  

สินค้าในหน่วยธรุกิจนี Êแบง่ออกเป็น 3 กลุ่มหลกั คือ 

1. กลุ่มพลาสติกวิศวกรรม Engineering Plastics (PA, PBT, POM, etc)  

2. กลุ่มพลาสติกใสและ STYRENICS PLASTIC  (GPPS, HIPS, ABS, SMMA, PMMA, SBC, etc) 

3. กลุ่มมาสเตอร์แบชสีดํา สีขาว และ CONDUCTIVE 

ซพัพลายเออร์ทีÉบริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธุรกิจนี Ê ได้แก่  

1. DuPont Performance Polymers  

เป็นบริษัทเคมีภัณฑ์ชั ÊนนําซึÉงมีชืÉอเสียงในด้านนวตักรรมและเทคโนโลยี และมีประวติัความเป็นมากว่า 200 ปี 

โดยเฉพาะเม็ดพลาสติกภายใต้ชืÉอการค้า Zytel® (Polyamide หรือ Nylon) และ Delrin® (Polyacetal หรือ POM)  

ซึÉง 2 ผลิตภัณฑ์นี Ê DuPont เป็นผู้ นําตลาดทีÉมีกําลังการผลิตสูงอนัดับต้นๆ และมีฐานการผลิตกระจายอยู่ทัÉวโลก ทั Êงยุโรป 

อเมริกา และเอเชีย ซึÉงฐานการผลิตในภูมิภาคเอเชียอยู่ทีÉประเทศสิงคโปร์ จีน ไต้หวนั เกาหลี และญีÉปุ่ น นอกจากนี Ê ยังมี

สินค้าอีกหลายชนิดทีÉบริษัททําตลาด เช่น  Zytel HTN® (High Performance Polyamide), CRASTIN® (PBT), HYTREL® 

(TPC-ET), RYNITE® (PET) ซึÉงเป็นวสัดุทีÉใช้ในการขึ Êนรูปชิ Êนงานพลาสติกในอตุสาหกรรมหลากหลาย บางชนิดทนความร้อน

ได้สูงมาก จึงสามารถใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ เครืÉองใช้ไฟฟ้า อิเล็กทรอนิกส์ และงานทดแทนโลหะบางประเภทได้

นอกเหนือจากนี Ê ทางดูปองท์ยังมีผลิตภณัฑ์พลาสติกทีÉพฒันาขึ Êนจากพืช (Bio-Base Polymer) โดยใช้ข้าวโพดเป็นวัตถุดิบ 

ตั Êงต้น ผ่านกระบวนการสังเคราะห์และนําโพลิเมอร์ทีÉได้มาผสมกับโพลิเมอร์ทีÉผลิตจากปิโตรเลียม เพืÉอเป็นการลดการใช้

พลาสติกทีÉผลิตจากปิโตรเลียมลง และยงัคงคุณสมบตัิของผลิตภณัฑ์ทีÉดีตามความต้องการของตลาดอยู่ โดยมีการกําหนด

ตราสญัลักษณ์สินค้าทีÉแตกต่างกนัไปตามแต่ละชนิดของพลาสติกทีÉผลิตได้ เช่น Hytrel® RS Thermoplastic Elastomers, 

Sorona® EP Thermoplastic Polymers, และ Zytel® RS Polyamide Polymers เป็นต้น 
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2. Chisso Corporation  

เป็นบริษัทญีÉปุ่ นทีÉชํานาญในการผลิตพลาสติกผสม (Compounding Plastic) เช่น พลาสติกทีÉมีการผสมสาร

หน่วงการติดไฟ (Flame Retardant) ใน Polypropylene (PP), พลาสติกเสริมแรงด้วยใยแก้วทั Êงขนาดสั Êนและยาว (PP ผสม 

Short และ Long Glass Fiber) โดยเฉพาะ PP Long Glass Fiber ซึÉงมีคุณสมบตัิเสริมให้ PP มีความแข็งแกร่งและแข็งแรง

มากกว่า PP ทัÉวไป นอกจากนี Ê ยังมีสินค้าในกลุ่มทีÉใช้ทําความสะอาดภายในกระบอกหลอมหรือสกรูของเครืÉองจกัรขึ Êนรูป

พลาสติกเมืÉอต้องการเปลีÉยนสีหรือชนิดของ Polymers ภายใต้ชืÉอการค้าวา่ “Z Clean”      

3. Cabot Plastics  

เป็นบริษัททีÉค้นพบขบวนการผลิต Carbon Black รายแรกและเป็นผู้ผลิตรายใหญ่ทีÉสุดในโลก ปัจจบุนัยงัเป็นผู้ นํา

ด้านคุณภาพในอตุสาหกรรมผู้ผลิตผงสีดํา (Carbon Powder) และแม่สีดํา (Black Masterbatch) รวมถึงพลาสติกกึÉงนํา

ไฟฟ้า (Conductive Polymers) มีฐานการผลิตอยู่ในยโุรป จีน และดไูบ ซึÉงเป็นฐานการผลิตใหม่ทีÉเริÉมดําเนินการในปี 2554  

4. CHI MEI CORPORATION  

เป็นผู้ผลิต ABS รายใหญ่ทีÉสุดในโลก และเป็นอนัดบั 2 ของโลกในการผลิต SBR  และเป็นอนัดับ 3 ของโลก

สําหรับการผลิต Acrylic Polymers ในปัจจุบนัยังได้ขยายกําลังการผลิตไปสู่ Polycarbonate (PC) ซึÉงใช้ในงานผลิต 

Construction Sheet, Electronics Parts, บรรจุภณัฑ์และอืÉนๆ และยงัมีกลุ่มสินค้า Styrenic ได้แก่ GPPS, HIPS, SBC, 

ABS, SAN, ASA, SMMA, PMMA, และ BR โดยบริษัทยงัได้พฒันาสินค้าใหม่ๆ ทีÉเน้นคณุภาพเพิÉมขึ Êนอย่างต่อเนืÉอง  

5. TRINSEO  

ในอดีตเคยเปลีÉยนชืÉอมาจาก Dow Chemical Company “DOW” เป็น Styron LLC และล่าสุดในปี 2557 ได้

เปลีÉยนชืÉออีกครั Êงเป็น Trinseo. เนืÉองจากเปลีÉยนโครงสร้างผู้ ถือหุ้น ซึÉงการเปลีÉยนแปลงในครั Êงนี Ê ถือเป็นการเพิÉมการลงทุน 

และส่งผลในเชิงบวกด้านการเพิÉมกําลงัผลิตมากขึ Êน เพืÉอขยายขีดความสามารถด้านการแข่งขนั 

เป็นบริษัททีÉมีความสามารถในด้านการตลาดและด้านเทคโนโลยีทีÉ ลํ Êาสมัย เป็นผู้ นําผลิตภัณฑ์พลาสติก 

คอมพาวด์และอัลลอยด์ เช่น MAGNUMTM (ABS), PULSETM (PC,PC/ABS), INSPIRETM (PP SPECIAL COMPOUND), 

และ VELVEXTM (REINFORCED ELASTOMER) ซึÉงเป็นวสัดุทีÉเหมาะกบังานขึ Êนรูปพลาสติกในกลุ่มอตุสาหกรรมยานยนต์ 

เครืÉองใช้ไฟฟ้า และอเิล็กทรอนิกส์ 

6. DENKA  

เป็นผู้ผลิต High Molecular Weight Polystyrene และ SBS ในประเทศญีÉปุ่ น ปัจจุบนัได้ขยายกําลงัการผลิต

High Molecular Weight Polystyrene และ SBS ในประเทศสิงคโปร์ คุณสมบตัิของสินค้ามีลกัษณะเฉพาะตวัและแตกต่าง

จากผู้ ผลิตรายอืÉนๆ เช่น มีคุณลักษณะใสใกล้เคียงแก้วมากกว่าสินค้าประเภทเดียวกัน และสามารถนําไปใช้ปรับปรุง

คณุสมบตัใิห้แก่พลาสติกในกลุ่ม Polystyrene ได้อีกด้วย 
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7. STYROLUTION  

เป็นหนึÉงในผู้ผลิต SMMA รายแรกๆ ของโลก ซึÉงเป็นผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีรายใหญ่ทีÉสุดในแคนาดา 

และได้ย้ายฐานการผลิตไปสหรัฐอเมริกา โดยใช้ชืÉอทางการค้าว่า “NAS” สามารถนําไปใช้งานได้หลากหลายทั Êงในอปุกรณ์

การแพทย์ เครืÉองประดบั เครืÉองใช้ไฟฟ้า เครืÉองแต่งกาย และเครืÉองใช้ในครัวเรือน เป็นต้น 

8. RTP  

เป็นผู้ผลิตพลาสติกคอมพาวด์เกรดพิเศษทีÉเรียกว่ากลุ่ม Super Engineering เช่น PEEK, PPS, LCP, Thermal 

Conductive, และ High Concentrate Long Glass Fiber เป็นต้น โดย RTP ได้ดําเนินการขยายกําลงัการผลิตสินค้ากลุ่ม 

Long Glass Fiber อย่างต่อเนืÉอง เพืÉอตอบสนองอตัราการเติบโตของสินค้าในแถบประเทศ ASEAN 

9. TORAY  

ผู้ผลิตจากญีÉปุ่ นทีÉมีศักยภาพเป็นอย่างมาก มีการขยายกําลงัการผลิตสินค้าหลายกลุ่ม เช่น Nylon, PBT, และ 

PPS ซึÉงเป็นกลุ่มสินค้าทีÉเล็งเห็นการเจริญเติบโตในอนาคต และปัจจุบนัถูกนํามาใช้ทดแทนโลหะในบาง Application 

โดยเฉพาะในกลุ่มอุตสาหกรรมยานยนต์ 

2.1.2.2  หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 2.2 (SBU 2.2) Industrial Products   

สินค้าในหน่วยธรุกิจนี Êแบง่ออกเป็น 5 กลุ่มหลกั คือ 

1. กลุ่มยางสงัเคราะห์ (EPDM, BR, SBR, Butyl) 

2. กลุ่มพลาสติกกึÉงยาง หรือ Thermoplastic Elastomers (TPEs, TPO, TPVs) 

3. กลุ่มพลาสติกสําหรับกาวร้อน (Hot Melt Adhesive) และปรับปรุงคณุสมบตัิในยางสงัเคราะห์ 

4. กลุ่มพลาสติกใสชนิด Copolyester & High Heat Copolyester 

5. กลุ่มแร่ต่างๆ เพืÉอใช้สําหรับปรับปรุงคุณสมบตับิางประการในพลาสติกและยาง 

ซพัพลายเออร์ทีÉบริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธุรกิจนี Ê ได้แก่ 

1. ExxonMobil Chemical  

เป็นผู้ผลิตปิโตรเลียมและปิโตรเคมีทีÉใหญ่ทีÉสุดในโลก ครอบคลมุสินค้าหลายชนิด ได้แก่ 

 Specialty Elastomer - Synthetic Rubber  

ได้แก่ EPDM และ BUTYL Rubber ซึÉงเป็นวตัถุดิบทีÉนําไปผลิตเป็นชิ Êนส่วนยางทีÉใช้ในอุตสาหกรรมก่อสร้าง 

อปุกรณ์ในเครืÉองใช้ไฟฟ้า ผลิตยางคอมพาวด์ และโรงงานแปรรูปยางสงัเคราะห์ ยางล้อรถยนต์และชิ Êนส่วนยานยนต์ โดย

อตุสาหกรรมดงักล่าวยงัคงมีอตัราการเติบโตสงูต่อเนืÉอง ปัจจุบนัรวมกําลงัการผลิตใหม่ทีÉจะแล้วเสร็จในปี 2560-2561 จะทํา

ให้ ExxonMobil EPDM ภายใต้ชืÉอ VISTALONTM และ BUTYL RUBBER ทั Êงชนิด Chloro Butyl และ Bromo Butyl เป็น

ผู้ผลิตยางสงัเคราะห์ EPDM และ BUTYL ทีÉใหญ่ทีÉสุดในโลก  
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 Specialty Elastomer - TPV  

เป็นเทอร์โมพลาสติกทีÉมีคุณสมบตัิของยางคือ ทนสารเคมี ทนความร้อนได้ดี ในขณะทีÉสามารถทําการขึ Êนรูปได้

ด้วยกระบวนการแบบเทอร์โมพลาสติกทัÉวไป ใช้ชืÉอทางการค้า SANTOPRENETM นําไปใช้ในอุตสาหกรรมยานยนต์ 

เครืÉองใช้ไฟฟ้า โครงสร้างอาคาร และสินค้าอุปโภค เช่น ยางกันฝุ่ นสําหรับรถยนต์ ด้ามจับแปรงสีฟัน เป็นต้น ซึÉงความ

ต้องการสินค้าในกลุ่มนี ÊมีทิศทางเพิÉมขึ Êนอย่างต่อเนืÉอง เนืÉองจากสามารถตอบสนองต่อการพฒันาสินค้าในกลุ่มอตุสาหกรรม

ยานยนต์เป็นอย่างมาก ในด้านนํ Êาหนกัเบา ขึ Êนรูปได้ง่าย สามารถนํากลบัมาใช้ใหม่ได้ (Recycle) และได้อตัราการผลิตสงู   

 Polyolefin Elastomer & Metallocene  

เป็นพลาสติกทีÉมีคุณสมบตัิด้านความยืดหยุ่น ผลิตโดยใช้เทคโนโลยี Catalyst แบบใหม่ทีÉเรียกว่า Metallocene 

Technology ทําให้สามารถออกแบบสินค้าเพืÉอตอบโจทย์การใช้งานได้หลากหลายประเภท เช่น Metallocene PE (mPE) ใช้

ชืÉอทางการค้า EXACTTM, EXCEEDTM, ENABLETM และ Metallocene PP ใช้ชืÉอทางการค้าว่า VISTAMAXXTM ใช้ปรับปรุง

คณุสมบตัิของพลาสติกในกลุ่มโพลีโอเลฟินส์ให้มีความยืดหยุ่น เหนียว ทนความเย็นได้ดีขึ Êน ทนแรงกระแทก นอกจากนี Êยัง

สามารถใช้ทดแทน EVA และ PVC-Soft ในบาง Application และยงัถกูนําไปใช้งานบรรจุภณัฑ์ เช่น ฟิล์ม ขวด กล่อง หลอด 

ทั Êงชั Êนเดียวและหลายชั Êน เพืÉอให้ได้คณุสมบตัิพิเศษตามความต้องการของผู้ขึ Êนรูป 

 Adhesive Industrial Business 

ได้แก่ EVA high VA content (ESCORENE) และ Hydrocarbon resin หรือ Tackifying resin (ESCOREZ)  

เป็นวัตถุดิบหลักทีÉใช้ผลิตกาวร้อน (Hot Melt Adhesive) ทีÉใช้ในอุตสหากรรมบรรจุภัณฑ์, อุตสาหกรรมยานยนต์,

อตุสาหกรรมสิÉงพิมพ์, อตุสาหกรรมเฟอร์นิเจอร์ไม้, อตุสาหกรรมเทปกาวลาเบลและสติËกเกอร์ รวมถงึสีทาถนน 

ปัจจุบนั ExxonMobil Chemical มีกําลงัการผลิตวตัถุดิบสําหรับ Hot Melt Adhesive เป็นอนัดบัหนึÉงของโลก 

และได้ขยายกําลังการผลิต Tackifying Resin (ESCOREZ) และพัฒนาสินค้าใหม่ในกลุ่ม Metallocene Product ใน

ประเทศสิงคโปร์ในปี 2561 เพืÉอตอบสนองความต้องการทีÉเพิÉมขึ Êน และรองรับการพฒันาไปสู่สินค้าทีÉมีประสิทธิภาพมากขึ Êน

ของผู้แปรรูปอีกด้วย 

2. BST Elastomers (BSTE)  

โรงงานผลิตยางสงัเคราะห์ S-SBR (Solution Polymerization Styrene-Butadiene Rubber) แห่งแรกในประเทศ

ไทย ทีÉนิคมอตุสาหกรรมมาบตาพุด มีกําลงัการผลิตระหว่าง 50,000-100,000 ตนัต่อปี S-SBR ถือได้ว่าเป็นยางสงัเคราะห์

อีกชนิดหนึÉงทีÉมีคุณสมบตัิพิเศษ ส่วนใหญ่นํามาใช้ในการผลิตยางล้อรถยนต์และผลิตภณัฑ์ต่างๆ อีกหลากหลายประเภท 

ปัจจุบนัปริมาณความต้องการยางสังเคราะห์ S-SBR ทัÉวโลกเพิÉมสูงขึ Êนอย่างต่อเนืÉอง ทําให้สินค้าในกลุ่มนี Êยังคงมีอตัรา 

การเติบโตอย่างต่อเนืÉองเช่นเดียวกนั 

3. Eastman Chemical  

Eastman Chemical ในอดีตเป็นส่วนหนึÉงของ Eastman Kodak สินค้าทีÉบริษัททําตลาดคือพลาสติกใส  

(Transparency Product) ซึÉงมี Ś กลุ่มหลกั คือ Copolyester และ Cellulose Polymer 
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Copolyester นิยมใช้ในอุตสาหกรรมบรรจุภณัฑ์ โดยเฉพาะบรรจุภัณฑ์เครืÉองสําอางค์ทีÉเน้นความใส ความเงา 

และรูปลกัษณ์ของบรรจภุณัฑ์ นอกจากนี Êยงัมกีารนําไปใช้ในอตุสาหกรรมเครืÉองเขียน เครืÉองมือช่าง บรรจุภณัฑ์อาหารทีÉเน้น

การออกแบบให้มีรูปลกัษณ์สวยงามแปลกตาอีกด้วย  

Cellulose Polymer เป็นพลาสติกทีÉผลิตจากเยืÉอไม้ธรรมชาติ (Bio-Base) มีผู้ผลิตน้อยราย โดย Eastman เป็น

ผู้ผลิตรายหลกัในตลาดโลก  

ปัจจุบัน Eastman Chemical ยังคงเน้นการพัฒนาสินค้าอย่างต่อเนืÉอง โดยมีสินค้าใหม่ทีÉตอบสนอง 

ความต้องการของผู้แปรรูป และผู้ ใช้งานยุคใหม่ทีÉนิยมใช้บรรจุภณัฑ์ทีÉมีรูปลักษณ์สวยงามทันสมยั ตอบโจทย์ Lifestyle 

ปัจจบุนัทีÉมีการเปลีÉยนแปลงรวดเร็ว และมีความปลอดภยัสูง โดยสินค้าดังกล่าวมีคุณสมบตัิทนความร้อนสูง ใสเหมือนแก้ว 

ปราศจากสารต้องห้าม BPA (Bis-Phenol A) ภายใต้แบรนด์ “TRITAN”  ปัจจบุนัตลาดหลกัทีÉกําลงัเป็นทีÉนิยมคือ ขวดนมเด็ก

ชนิดใส BPA-Free, ขวดบรรจุนํ ÊาดืÉมสําหรับเด็กและผู้ ใหญ่, Sport Bottle ทีÉนิยมออกแบบให้มีรูปร่างสวยงาม, กลอ่งบรรจุ

อาหาร และถงับรรจนํุ ÊาดืÉม เป็นต้น โดย Eastman Chemical มีการเพิÉมกําลงัการผลิตอย่างต่อเนืÉอง เพืÉอรองรับความต้องการ

ตลาดทีÉเติบโตอย่างรวดเร็ว  

4. OCV (Thailand)  

เป็นกลุ่มของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่าง Owens Corning Australia PTY 

และ Saint Gobain ในปี 2016)  

เป็นผู้ผลิตใยแก้ว (Glass Fiber) รายใหญ่ทีÉสุดในโลก มีฐานการผลิตในสหรัฐอเมริกา เกาหลีใต้ และขยายกําลัง

การผลิตใหม่ทีÉประเทศจีน โดย Glass Fiber ถือเป็นแร่ใยแก้วทีÉใช้ในการเพิÉมคุณสมบตัิให้กับพลาสติกหลายประเภท เช่น   

PP, Nylon, PET, PBT, และอืÉนๆ ให้มีคณุสมบตัิความแข็งแกร่งมากขึ Êน รวมทั Êงยงัช่วยให้ทนความร้อนดีขึ Êนอีกด้วย 

5. RIO TINTO MINERAL  

จําหน่ายสินค้าหน่วงการติดไฟ (Flame Retardant) ในกลุ่ม Zinc Borate เดิมแหล่งกําเนิดมาจาก U.S. BORAX 

บริษัทเหมืองแร่โลหะเก่าแก่ทีÉสุดในอเมริกา โดยเฉพาะแร่ BORATES ปัจจุบนัยังคงมีกําลงัการผลิตใหญ่ทีÉสุดในโลกภายใต้

การควบรวมกบักลุ่มบริษทั Rio Tinto Zinc (RTZ) บริษัทเหมืองแร่สังกะสี (ZINC) ในยโุรปทีÉใหญ่ทีÉสดุในโลก  

Zinc Borate ภายใต้เครืÉองหมายการค้า “FIREBRAKE ZB” ใช้เป็นสารเติมแต่งในการลดหรือหน่วงการติดไฟ

และลดการเกิดควนั สามารถใช้ได้ทั Êงในพลาสติกและยาง โดยใช้ร่วมกบัสารเคมีปอ้งกันหรือหน่วงการลามไฟชนิดอืÉนๆ เพืÉอ

เพิÉมประสิทธิภาพ 

6. IMERYS  

เป็นกลุ่มธุรกิจเหมืองแร่ Talcum เริÉมต้นจากบริษัทเก่าแก่ในฝรัÉงเศสภายใต้ชืÉอ LUZENAC ต่อมาในปี 2549 ได้

ควบรวมกบับริษัทในกลุ่มเดียวกนัคือ U.S. Borax ใช้ชืÉอ Rio Tinto Mineral และในปี 2554 บริษัท Imerys ได้เข้าซื Êอกิจการ

เหมืองทั Êงหมดของ Luzenac และกลายเป็น Imerys Mineral ควบรวมกิจการเหมืองแร่ทีÉใหญ่ทีÉสดุในโลก  

TALC หรือ Talcum ถูกนําไปใช้ในอุตสาหกรรมยางและพลาสติก ทําหน้าทีÉปรับปรุงคุณสมบติัด้านความแข็ง 

ทรงรูป การทนความร้อน ลดการติดกนัของผิวฟิล์มหรือผิวยาง เพิÉมอตัราผลผลิต และลดระยะเวลาขึ Êนรูปในพลาสติก 
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7. TIMCAL  

เป็นผู้ผลิต Graphite และ Carbon Black เกรดพิเศษ โดยมเีทคโนโลยีเฉพาะในการผลิต Graphite และ Carbon 

Black เป็นทีÉรู้จกัทัÉวโลก และเป็นส่วนหนึÉงของกลุ่มบริษัท Imerys Mineral  

โดยสินค้าเกรดพิเศษดังกล่าวใช้ในการปรับปรุงคุณสมบัติพลาสติกและยาง ให้มีสมบัติกึÉงนําไฟฟ้า 

(Conductive) ปรับผิวชิ Êนงานให้ลืÉนขึ Êน (Low Friction) และมีความสามารถในการส่งผ่านความร้อน (Thermal Conductive)  

8. THAI SYNTHETIC RUBBERS (TSL) หรือ UBE  

ก่อตั Êงขึ Êนในประเทศไทยปี 2538 เป็นโรงงานผลิตยาง Poly-Butadiene แห่งแรกใน South East Asia ด้วยกําลงั

การผลิต 65,000 ตนัต่อปี โดยใช้เทคโนโลยีจาก UBE Industries (UBE) ประเทศญีÉปุ่ น  

UBE ได้ชืÉอว่าเป็นผู้ผลิตยาง BR รายหลกัของโลก โดยเฉพาะสินค้าในกลุ่ม High-cis poly-butadiene rubber 

(High-cis BR) ชนิด cobalt catalyst ซึÉงมีเกรดสินค้าทีÉหลากหลายภายใต้ระบบการควบคุมคุณภาพทีÉดีเยีÉยม อีกทั Êง ยังมี 

การพฒันาสินค้าเกรดพิเศษเพืÉอตอบสนองต่อความต้องการของตลาด เช่น ยางเกรดพิเศษ UBEPOL VCR เป็นต้น 

9. CAMPINE  

เป็นผู้ผลิตเคมีกลุ่ม Antimony จากยโุรป มีประวตัิยาวนานกว่า 100 ปี ซึÉงสินค้ากลุ่ม Antimony สามารถนําไปใช้

ในหลายอตุสาหกรรม โดยหนึÉงในสินค้ากลุ่มนี Ê ทําหน้าทีÉเป็นสารหน่วงไฟ โดยสามารถใช้งานร่วมกบัสารเคมีกลุ่มอืÉนเพืÉอเพิÉม

ประสิทธิภาพปอ้งกนัการลามไฟได้  

2.1.3 หน่วยธุรกิจ Specialty Chemicals 

หน่วยธรุกิจ Specialty Chemicals จะดแูลสินค้าประเภทสารเติมแต่ง และดแูลสินค้าอืÉนๆ ในตลาดอตุสาหกรรม 

ปิโตรเคมี  

หน่วยธุรกิจ  Specialty Chemicals สามารถแบ่งหน่วยธุรกิจออกเป็น Ś หน่วยธุรกิจย่อย ได้แก่ 

2.1.3.1 หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 3.1 (SBU 3.1) สารเตมิแต่ง  

สารเติมแต่ง (Additives) สามารถจําหน่ายให้กบัสายการผลิตของบริษัทในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีได้ตั Êงแต่ผู้ผลิต

เม็ดพลาสติก (เรซิÉน), ผู้ผลิตแม่สีทีÉเรียกวา่ Masterbatch และ Compounder รวมไปถึงผู้แปรรูปผลิตภณัฑ์พลาสติก โดยสาร

เติมแต่งนี Êจะใช้ร่วมกบัวตัถุดิบของอุตสาหกรรมปิโตรเคมีเพืÉอให้สินค้านั Êนๆ มีคุณสมบตัิพิเศษตามทีÉต้องการ ตัวอย่างสินค้า 

ได้แก่ สารป้องกันการเกิดปฏิกิริยา Oxidation (Antioxidant) ของพลาสติก สารป้องกันรังสี UV (UV Stabilizer,  

UV Absorbor) สารป้องกนัเชื Êอราและแบคทีเรีย (Antimicrobial agent) สารป้องกันการเกิดไฟฟ้าสถิตย์ (Antistatic agent) 

สารช่วยในการก่อผลึก (Nucleating agent) สารเพิÉมความใส (Clarifying agent) สารเพิÉมความขาว (Optical Brightener) 

สารเพิÉมความลืÉน (Slip Agent) และสารช่วยยบัยั Êงการกดักร่อนด้วยสารระเหย (Volatile Corrosion Inhibitor) เป็นต้น  

โดยในการทําการตลาดสินค้าในกลุ่มนี Ê บริษัทไม่ได้ทําหน้าทีÉเพียงแต่เป็นผู้ กระจายสินค้าเท่านั Êน แต่ยังทําหน้าทีÉ

ทุกขั Êนตอนของการพฒันาตลาด ตั Êงแต่ให้ข้อมูลแนะนํา ร่วมทดลอง จนสามารถสร้างความต้องการของสินค้าชนิดดงักล่าว

ขึ Êนได้ ซึÉงทางบริษัทได้ร่วมมือกบัซพัพลายเออร์อย่างใกล้ชิดในการให้บริการนี Ê  
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ซพัพลายเออร์ทีÉบริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในส่วนของสารเติมแต่ง ได้แก่ 

1. AKZONOBEL POLYMER CHEMICAL BV  

เป็นกลุ่มบริษัท AKZO NOBEL จากประเทศเนเธอร์แลนด์ โดยทีÉสินค้าในกลุ่มของ AKZO NOBEL POLYMER 

CHEMICALS BV เป็นสารเติมแต่งประเภทสารปอ้งกนัไฟฟา้สถิตย์  

2. MILLIKEN ในส่วนของ Nucleating Agent & Clarifying Agent 

เป็นผู้ผลิตสารเติมแต่งทีÉปรับปรุงคุณสมบตัิของ Polyethylene และ Polypropylene ทีÉดีทีÉสุด มีสินค้าทีÉเกีÉยวข้อง

กบัอตุสาหกรรมหลากหลายประเภท เช่น อตุสาหกรรมชุดป้องกันไฟไหม้ อตุสาหกรรมพรม เป็นต้น โดยบริษัทใหญ่ตั Êงอยู่ทีÉ

สหรัฐอเมริกา ซึÉงเคยได้รับการยกย่องให้เป็นบริษัทนายจ้างทีÉดีทีÉสุดของสหรัฐอเมริกาจาก FORTUNE magazine’s “Best 

Companies to Work For“ ระหว่างปี 2551-2552 (ทีÉมา: Milliken website) นอกจากนั Êน ทางแผนกสารเคมีของบริษัทยงั

สนับสนุนลูกค้าทัÉวโลกในด้านงานวิจัยและพัฒนา (R&D) ตั Êงแต่ระดับห้องปฏิบตัิการไปจนถึงขั Êนตอนการผลิตจริง โดย

ทีมงาน Miliken Chemical ทัÉวโลกพร้อมทีÉจะช่วยเหลือลูกค้าเสมอ ทั Êงงานออกแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ หรืองานปรับปรุง

ผลิตภณัฑท์ีÉมีอยู่เดิม เพืÉอสร้างโอกาสการเติบโตในตลาดใหม่ 

3. PMC BIOGENIX KOREA  

เป็นผู้ผลิตในส่วนของสาร Slip Agent และ Anti-Blocking ซึÉงใช้ผสมกับเม็ดพลาสติกเพืÉอช่วยให้การขึ Êนรูปดีขึ Êน  

และคณุสมบตัิของสารเติมแต่งนี Êก็ไม่สลายตวังา่ย สามารถใช้งานทีÉอณุหภมูสิงู เช่น งานฟิล์ม PP เป็นต้น  

นอกจากนี Ê บริษัทยังคงคัดสรรสินค้าจากแหล่งต่างๆ ภายนอกประเทศทีÉเชืÉอถือได้ เพืÉอรองรับความต้องการของ

ลกูค้าด้วย 

2.1.3.2 หน่วยธุรกิจย่อยทีÉ 3.2 (SBU 3.2) ตลาดอุตสาหกรรมปิโตรเคมีและ Intermediate  

หน่วยธรุกิจนี Êจะต่างจากหน่วยธรุกิจย่อยอืÉน โดยหน่วยธรุกิจนี Êจะกําหนดขอบเขตของตลาดแล้วจงึพิจารณาสินค้า  

ทีÉมีศกัยภาพ ต่างจากหน่วยธุรกจิอืÉนทีÉพิจารณาตวัสินค้าเป็นหลกั  

ซพัพลายเออร์หลกัทีÉบริษัทเป็นตวัแทนจําหน่ายในหน่วยธรุกิจนี Ê คือ Chevron Phillips Chemical    

สินค้าในหน่วยธรุกิจนี Êแบง่ออกเป็น 4 กลุ่มหลกั คือ 

1. สินค้าสําหรบัโรงกลัÉนนํ Êามนั 

2. สินค้าสําหรบัโรงผลิตเอทิลีน 

3. สินค้าสําหรบัก๊าซปิโตรเลียมเหลว (LPG) 

4. สินค้าสําหรบัอตุสาหกรรมปิโตรเคมีขั ÊนกลางทีÉผลติเม็ดพลาสติก อะคริลิค และกาว (เรซิÉน) 
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อตุสาหกรรมปิโตรเคมีขั ÊนกลางทีÉมีสารประกอบประเภท Mercaptan จะทําหน้าทีÉเป็น Chain modifier คือ ตวั

โยกย้ายสายโซ่ เพืÉอให้ได้ Molecular Weight ทีÉต้องการ และเพิÉมความแข็งแรงทีÉทนต่อแรงกระแทก ได้แก่ 

Tert-Dodecyl Mercaptan (TDM) เป็น Chain Modifier สําหรับผลิต SBR, ABS,  

N-Dodecyl Mercaptan (NDDM) เป็น Chain Modifier สําหรับผลิต Adhesive ชนิด Acrylic Resins, PS  

เป็น Chain Modifer สําหรับผลิต Acrylic sheet 

N-Octyl Mercaptan (NOM) เป็น Chain Modifier สําหรับผลิต PMMA 

2-Mercaptaethanol (BME) เป็น Chain Modifer สําหรับ Carboxylic group ในกลุ่มสินค้า Cement water reducer, 

Gelling Agent, และ Corrosion inhibitor  

เป็น Stabilizers สําหรับ Specialty PVC 

Ethyl Mercaptan (EM) เป็นสารเติมกลิÉนในก๊าซปิโตรเลียมเหลว (LPG) 

Dimethyl Disulfide (DMDS) เป็นสาร Anti-Coking ในโรงงาน Cracker  

เป็นสารสําหรับการทํา Pre-Sulfiding ใน Aromatic Plant และ Refinery Plant 

Sulfolane W เป็น Solvent Extractor for BTX unit 

Reference fuel ประกอบด้วย 

1. PRF-Isooctane, PRF-Octane Blends No. 80, PRF-N-Heptane, และ Toluene 

Reference Fuel ใช้สําหรับการวดัค่าออกเทนในนํ Êามนัเบนซนิ 

2. Diesel Reference Fuel T and U ใช้สําหรับการวดัค่าซีเทนในนํ Êามนัดีเซล 

 

2.1.3.3  หน่วยย่อยธุรกิจทีÉ 3.3 (SBU 3.3) BioChemical - Micronice Products 

ผลิตภณัฑ์ในกลุ่ม Biochemical ครอบคลมุการใช้งานกบัทกุกลุ่มอตุสาหกรรมทีÉมีการใช้นํ ÊาเพืÉอลดความร้อนของ

เครืÉองจกัร การทําความสะอาดคราบนํ Êามนัในโรงงาน การทําความสะอาดทัÉวไปในอาคารสํานกังาน ลดการใช้เคมีสงัเคราะห์ 

ลดของเสียออกจากอตุสาหกรรม คืนความสมดลุให้สิÉงแวดล้อม ทั Êงประโยชน์ยงัครอบคลมุในหลายๆ ด้าน  ดงัต่อไปนี Ê 

- เป็นมติร และปลอดภยักบัผู้ ใช้งาน 

- ช่วยคงประสิทธิภาพของเครืÉองจกัรและง่ายต่อการบํารุงรักษา 

- ช่วยลดปัญหาการสญูเสียพลงังานส่วนเกิน  

- ง่ายต่อการแยกนํ Êามนั ของเสีย ก่อนปล่อยนํ Êาทิ ÊงซึÉงไม่ทําลายจุลินทรีย์ในบอ่บําบดั  

- ลดภาระต่อระบบบําบดั จลุินทรีย์ทํางานได้เต็มประสิทธิภาพ 
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MICRO-NICE® เป็นชืÉอทีÉตั Êงขึ ÊนเพืÉอใช้เรียกสารสกดัจากธรรมชาติ (Phytochemical: Botanical Extract from 

Locally Plant) ของประเทศไทย  มีคณุสมบตัิจากธรรมชาติ เช่น ช่วยลดแรงตงึผิวและสลายกลิÉนเน่าเสีย  โดยทีÉสาร MICRO-

NICE® นี Ê สามารถย่อยสลายในธรรมชาติได้ไม่น้อยกวา่ร้อยละ 90 ภายใน 9 วนั 

การทํางานของ MICRO-NICE® มี 4 ขั Êนตอน ได้แก ่

1. แทรก คือ ผลิตภัณฑ์จะแทรกเข้าไปภายในระหว่างพื ÊนผิวทีÉต้องการทําความสะอาดกับสิÉงสกปรกต่างๆ เช่น  

ชั Êนของตะกรัน คราบนํ Êามนั คราบไขมนั และคราบโปรตีน เป็นต้น 

2. ลดแรงตึงผิว  คือ การลดแรงตึงผิวของสิÉงสกปรก ทําให้สิÉงสกปรกหลุดออกจากกัน และหลุดออกจากพื Êนผิวได้ง่าย  

โดยไม่มีผลกระทบกบัพื Êนผิว 

3. ชะล้าง  คือ MICRO-NICE® เป็นสูตรนํ Êาจึงสามารถชะล้างสิÉงสกปรกหลุดออกได้โดยง่ายและรวดเร็ว เพียงใช้นํ Êา

สะอาดเท่านั Êน 

4. การสลายกลิÉน คือ MICRO-NICE® จะมีคณุสมบตัิในการสลายกลิÉน (De-Odor) ทีÉเกิดจากการเน่าในธรรมชาติ 

ผลิตภณัฑ์ MICRO-NICE® แบ่งได้ 3 กลุ่มตามประเภทการใช้งาน ดงันี Ê 

1. กลุ่มการดูแลระบบนํ ÊาในคูลลิÉง ทาวเวอร์ 

โดยทัÉวไป การระบายความร้อนของนํ ÊาในคูลลิÉง ทาวเวอร์ จะพบปัญหาเรืÉองนํ Êาไม่สามารถระบายความร้อน ณ 

จุดทีÉต้องการได้อย่างมีประสิทธิภาพและต่อเนืÉอง เกิดจากตะกรัน ตะไคร่ เมือก และสิÉงสกปรกจากภายนอก ซึÉงส่งผลให้

เครืÉองทํางานหนกัและใช้พลงังานมากกว่าปกติยากต่อการบาํรุงรักษา  

บริษัทจึงเสนอทางเลือกให้แก่ลกูค้าโดยการใช้ผลิตภณัฑ์ MICRO-NICE® ในการดูแลระบบนํ ÊาในคูลลิÉง ทาวเวอร์ 

ให้มีประสิทธิภาพ เพืÉอให้สามารถระบายความร้อนได้คงทีÉและต่อเนืÉอง โดยคํานึงถึงความปลอดภยัของผู้ ใช้งาน เครืÉองจกัร 

และสิÉงแวดล้อมเป็นหลกั พร้อมดชันีวดัผลทีÉมีนยัสําคญั เช่น การวดัค่า ณ จุดแลกเปลีÉยนความร้อนในส่วนฟิวเลอร์ของคูลลิÉง 

ทาวเวอร์ และ Oil Cooler และจดุแลกเปลีÉยนความร้อนของเครืÉองทําความเยน็ (Condenser-Chiller) ซึÉงทั Êง 2 จดุเป็นตวัชี Êวดั

การใช้พลงังานได้อย่างดี  
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รูปแบบการดแูลระบบนํ ÊาคลูลิÉง ทาวเวอร์ของบริษทั ดงันี Ê  

1. ทําความเข้าใจระบบนํ Êาในแต่ละโรงงานของลูกค้า โดยการสํารวจและวาดแผนภาพซึÉงมีความแตกต่างกันตามชนิดและ

ขนาดของเครืÉองจกัร 

2. นําเสนอปริมาณนํ ÊายาทีÉต้องใช้ตามปริมาณนํ ÊาในระบบคูลลิÉง ทาวเวอร์ พร้อมจุดวัดทีÉเห็นผลชดัเจนตามทีÉตกลงร่วมกัน 

โดยนํ ÊายาทีÉเสนอในแต่ละส่วน ได้แก่ 

 MICRO-NICE® D-5 GC สําหรับชะลอและปอ้งกนัการเกิดตะกรันแข็งใหม่ และจดัการตะกรันแข็งเกา่ 

 GC OKA สําหรับชะลอการเจริญเติบโตของตะไคร่และเมือก 

 GC Chill Chill สําหรับปอ้งกันการเกิดสนิมในระบบผลิตนํ Êาเย็นทีÉตํÉากว่า 20 องศาเซลเซียส 

 GC Dynamic สําหรับขจดัตะกรันและสนิมเก่าในส่วนของ Roller, Oil Cooler, และ Mold (เฉพาะจดุ) 

 MICRO-NICE® Bio AHU สําหรับขจดัเมือก ฝุ่ น ละอองนํ Êามนั ในส่วนของ Coil ร้อนและเย็นของ AHU, Chiller, และ 

Industrial Air Conditioner 

3. ติดตั Êงอปุกรณ์สําหรับเติมนํ Êายาและควบคมุมาตรฐานค่านํ ÊาในระบบคลูลิÉง ทาวเวอร์  

4. บริการดูดสิÉงสกปรกพร้อมทําความสะอาดคลูลิÉง ทาวเวอร์ 

5. วดัผลลกัษณะทางกายภาพ ณ จดุต่างๆ ทั Êงคุณภาพค่านํ Êาและค่าพลงังาน โดยจดัทําเป็นรายงานตามตกลง 

2. กลุ่มทาํความสะอาดคราบนํ Êามัน สนิม และสิÉงสกปรกบนพื Êนผิว  

MICRO-NICE® Engine Cleaner เป็นผลิตภณัฑ์พร้อมใช้เหมาะกับทุกสภาพพื Êนผิว ขจัดคราบนํ Êามัน คราบ

สกปรกทัÉวไปได้ทั Êงแม่พิมพ์ เครืÉองจกัร และพื Êนโรงงาน 

MICRO-NICE® Bio3Mex เป็นผลิตภณัฑ์เข้มข้นสําหรับผสมตามปริมาณทีÉเหมาะสมกับความหนกัเบาของคราบ

นํ Êามันและคราบสกปรก สามารถใช้กับทุกสภาพพื Êนผิว ยกเว้น เหล็ก และสามารถใช้ทําความสะอาดพื Êนผิวก่อนพ่นสีหรือ

พิมพ์ลาย 

MICRO-NICE® Bio3Mex - RP2 และ Bio3Mex - RP4 เป็นผลิตภณัฑ์เข้มข้นสําหรับผสมตามปริมาณทีÉ

เหมาะสมกบัคราบสกปรก สามารถใช้กบัทกุสภาพพื Êนผิว ยกเว้น อลูมิเนียม 

3. กลุ่มทาํความสะอาดในครัวเรือน อาคารสํานักงาน โรงอาหาร และสายการผลิตอาหาร 

MICRO-NICE® Clean&Clear เป็นผลิตภัณฑ์ล้างภาชนะและสายการผลิตอาหาร โดยไม่ทิ Êงสารตกค้าง        

สามารถขจดักลิÉนคาว ไมล่ะลายนํ Êามันลงในนํ Êา ไม่เกิดก้อนไขมนัอดุตนัในท่อระบายนํ ÊาและเกิดกลิÉนเหม็น 

MICRO-NICE® B O Clean เป็นผลิตภณัฑ์ทําความสะอาดพื Êน ผนงั สุขภณัฑ์ในห้องนํ Êา ห้องครัว เพืÉอลดปัญหา

ตะกรัน คราบไขสบูเ่กาะฝัÉงแน่น ไมมี่กลิÉนฉนุขณะใช้งาน ปลอดภยักับผู้ ใช้งานและกับผิวสุขภณัฑ์และไม่ทําลายจุลินทรีย์ใน

บอ่บําบดั 

MICRO-NICE® Bio Hand Wash เป็นผลิตภณัฑ์ทําความสะอาดมือ ขจดัความมนั และกลิÉนคาว 

MICRO-NICE® Bio Deodorizer เป็นผลิตภณัฑ์สลายกลิÉนไม่พึงประสงค์สําหรับในรถยนต์ ห้องประชุม คอนโด 

และร้านอาหาร 
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ตารางแสดงตัวอย่างรายชืÉอผลิตภณัฑ์และลกัษณะการนําไปใช้งาน 

อักษรย่อ คําเตม็ ตัวอย่างลักษณะการนําไปใช้งาน 

PP POLYPROPYLENE ถงุร้อน กระสอบ เครืÉองใช้ในครัวเรือน เครืÉองใช้ไฟฟ้า ชิ Êนส่วนในรถยนต์    

หลอดกาแฟ ลงัอตุสาหกรรม และเปลือกแบตเตอรีÉรถยนต์ 

PE POLYETHYLENE 

(HDPE/LLDPE/LDPE/MDPE) 

ถงุพลาสตกิ ฟิล์มหด บรรจภุณัฑ์ประเภทต่างๆ และขวด 

HDPE HIGH DENSITY POLYETHYLENE เชือก แหอวน ขวดบรรจภุณัฑ์ พาเลท ถงุหหูิ Êว ถงั และลงัอตุสาหกรรม 

LLDPE LINEAR LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุณัฑ์ชนิดอ่อน เช่น ถุงอตุสาหกรรม และเครืÉองใช้ในครัวเรือน 

MDPE MEDIUM DENSITY POLYETHYLENE ถงั และงานฉีดประเภทต่างๆ 

LDPE LOW DENSITY POLYETHYLENE บรรจภุณัฑ์ชนิดอ่อน เช่น บรรจภุณัฑ์อาหาร ถงุซปิ ฟิล์มหด และ bubble 

film 

PVC POLYVINYL CHLORIDE ขวดแชมพ ูรองเท้า หนังเทียม ชิ Êนส่วนงานอตุสาหกรรมประเภทต่างๆ ท่อนํ Êา

ชนิดแข็งและออ่น และสายไฟ 

PET POLYETHYLENE TEREPTHALATE ขวดนํ ÊาดืÉม บรรจภุณัฑ์เครืÉองสําอาง และบรรจภุณัฑ์แบบแผ่น 

TPC-ET THERMOPLASTIC POLYETHER ESTER 

ELASTOMER 

ชิ Êนส่วนรองเท้ากีฬา และชิ Êนส่วนเครืÉองกล 

PCT POLYCYCLOHEXAMETHYLENE 

TEREPTHALATE 

ชิ Êนส่วนอเิล็กทรอนกิส์ 

EPDM ETHYLENE PROPYLENE DIENE 

MONOMER 

ชิ Êนส่วนยานยนต์ 

BUTYL BUTYL RUBBER ชิ Êนส่วนยานยนต์ และยางรถยนต์ 

GPPS GENERAL PURPOSE POLYSTYRENE เครืÉองใช้ในครัวเรือน และบรรจภุณัฑ์ใช้แล้วทิ Êง 

HIPS HIGH IMPACT POLYSTYRENE เครืÉองใช้ไฟฟ้า 

SAN STYRENE ACRYLONITRILE บรรจภุณัฑ์ เครืÉองสําอาง และไฟแช็ค 

ABS ACRYLONITRILE BUTADIENE STYRENE ชิ Êนส่วนยานยนต์ เครืÉองใช้ไฟฟา้ อเิล็กทรอนิกส์ ของเล่นเด็ก และหมวก

กนัน็อค 

TABS TRANSPARENT ABS ชิ Êนส่วนยานยนต์ เครืÉองใช้ไฟฟา้ อเิล็กทรอนิกส์ และของเล่นเด็กทีÉมีลกัษณะ

โปร่งแสง 

SBS STYRENE BUTADIENE STYRENE ไม้แขวนเสื Êอ และแก้วกาแฟชนิดใส 

SMMA STYRENE METHYLMATHACRYLATE เครืÉองครัว และรองเท้าแฟชัÉน 

PMMA ACRYLIC POLYMER ไฟท้ายรถยนต์ และเครืÉองใช้ไฟฟา้ 

PPS POLYPHENYLENE SULFIDE อะไหล่ชิ Êนส่วนรถยนต์ และอเิล็คทรอนิคส์ 

HMPS HIGH MOLECULAR WEIGHT 

POLYSTYRENE 

เครืÉองครัว 
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โครงสร้างบริษัทและบริษัทในเครือ ณ วันทีÉ 31 ธันวาคม 2561  - บริษัทไม่มีบริษัทย่อยและบริษัทร่วม   

2.2 การตลาดและการแข่งขัน 

2.2.1 กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย การจําหน่าย และช่องทางการจําหน่าย 

2.2.1.1 ลักษณะลูกค้าและกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของบริษัท  

ในปี 2561 บริษัทมีลูกค้าทีÉซื Êอขายทั Êงหมดมากกว่า 1,185 ราย เป็นลูกค้าหลกัทีÉค้าขายกันเป็นประจํามากกว่า

ร้อยละ 60 ของลูกค้าทั Êงหมด โดยลูกค้าของบริษัทส่วนใหญ่เป็นลูกค้าทีÉมีสดัส่วนการซื Êอขายแต่ละรายไม่เกินร้อยละ 3 ของ

ยอดขายทั Êงหมด และมูลค่าการซื Êอขายลูกค้ารายใหญ่ 10 รายแรกของบริษัทมีสัดส่วนประมาณร้อยละ15 ของยอดขาย

ทั Êงหมด 

บริษัทแบ่งกลุ่มลูกค้าเป็น 3 กลุ่มหลกั ได้แก่ 

1. ผู้แปรรูป (converter)  

เป็นผู้ ผลิตซึÉงนําเม็ดพลาสติกและวัตถุดิบอืÉนๆ ทีÉสัÉงซื Êอจากบริษัทมาแปรรูปเป็นสินค้าสําเร็จรูปทีÉ ใช้ใน

อตุสาหกรรมต่างๆ ได้แก่ อตุสาหกรรมบรรจภุณัฑ์ ยานยนต์ อิเล็กทรอนิกส์ เครืÉองใช้ในครัวเรือน เครืÉองใช้ไฟฟ้า บรรจุภณัฑ์

เครืÉองสําอาง ก่อสร้าง และเกษตร เป็นต้น ลูกค้ากลุ่มผู้แปรรูปนี Êเป็นลูกค้าหลกัของบริษัท โดยยอดขายรวมของลูกค้ากลุ่มนี Ê

คิดเป็นประมาณมากกว่าร้อยละ 82.69 ของยอดขายทั Êงหมด  

ตวัอย่างลูกค้ากลุ่มผู้แปรรูปนี ÊทีÉเป็นทีÉรู้จกัแต่ไม่ได้เป็นลูกค้ารายใหญ่ของบริษัท ได้แก่ บมจ. ศรีไทยซุปเปอร์แวร์, 

บมจ. ที.กรุงไทยอตุสาหกรรม, บมจ. ยูเนีÉยนพลาสติก, กลุ่มบริษทัไทยซมัมิท, บมจ. พลาสติกและหีบห่อไทย และบมจ. ปัญจ

วฒันาพลาสติก  เป็นต้น 

2. ผู้ค้าทีÉเป็นพันธมิตรทางธุรกิจ (Trade partner)  

เป็นผู้ ค้าทีÉเป็นพนัธมิตรกบับริษัทโดยจะรับสินค้าของบริษัทไปขายต่ออีกทอดหนึÉง และในบางกรณีพนัธมิตรกลุ่ม

นี Êจะแนะนําลกูค้ามาให้บริษัท เนืÉองจากบริษัทมีวตัถดุิบทีÉครบวงจร จึงเป็นการเกื Êอกลูกนัระหว่างผู้ ค้ากบับริษัท ผู้ ค้าในกลุ่มนี Ê

มียอดขายประมาณร้อยละ 6.44 ของยอดขายทั Êงหมด 

3. บริษัทประเภท Compounder  

เป็นผู้ผสมสีผสมวัตถุดิบชนิดต่างๆ เข้าด้วยกัน เพืÉอให้ได้วตัถุดิบทีÉตอบสนองความต้องการลูกค้าได้ดียิÉงขึ Êน 

บริษัทขายสินค้าให้บริษัทประเภท Compounder และยังเป็นพนัธมิตรกบับริษัท เพืÉอการวิจัยและพฒันาผลิตภณัฑ์ใหม่ๆ 

ยอดขายจากบริษัทในกลุ่มนี Êคิดเป็นประมาณร้อยละ 10.87 ของยอดขายทั Êงหมด 

กลุ่มลูกค้าเป้าหมายหลักของบริษัทคือ บริษัทชั Êนนําในอุตสาหกรรมนั Êนๆ และมุ่งเน้นลูกค้าทีÉมีฐานะการเงินดี 

น่าเชืÉอถือ โดยมอบหมายให้คณะกรรมการสินเชืÉอพิจารณาอนุมตัิวงเงินและเครดิตเทอมทีÉเหมาะสมให้แก่ลูกค้าแต่ละราย 

และให้คํานงึถงึการป้องกนัความเสีÉยงเป็นส่วนสําคญั บริษัทได้ทําประกันคุ้มครองความเสียหายของลูกหนี Êการค้ากบับริษัท

ประกนัภยัอย่างต่อเนืÉองตั Êงแต่ปี 2548 เป็นต้นมา โดยจะคุ้มครองสําหรับหนี Êเสียของลูกค้าทีÉอยู่ในเงืÉอนไขการประกนัภยั 
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2.2.1.2 ช่องทางการจัดจาํหน่าย 

ช่องทางการจัดจําหน่ายหลักของบริษัท คือ การจําหน่ายโดยตรงไปทีÉลูกค้าโดยผ่านพนักงานขายผู้ ดูแลสินค้า 

ในแต่หน่วยธุรกิจ และบริษัทยังเปิดช่องทางเพืÉอให้ลูกค้าหรือผู้แปรรูปสามารถติดต่อและเข้าถึงสินค้าของบริษัทได้ผ่านทาง

เวบไซต์ของบริษัท หรือทางอีเมล์ถึงหน่วยงานทีÉรับผิดชอบสินค้าในแต่ละหน่วยธุรกิจ รวมถึงสามารถเดินทางมายังบริษัท

โดยตรงในเวลาทําการ 08.30-17.30 น. ซึÉงบริษัทมีพนกังานขายและพนกังานสนบัสนุนงานขายสามารถให้คําปรึกษาทาง

เทคนิคประจําทีÉสํานกังาน โดยสามารถให้คําแนะนําได้ทันที ทั Êงนี Ê พนักงานขายกว่าร้อยละ 90 ของบริษัทจบการศึกษา

โดยตรงทางด้านเคมีหรือโพลิเมอร์ จงึสามารถให้ข้อมลูเกีÉยวกบัสินค้าและแนะนําการใช้งานทีÉเหมาะสมได้เป็นอย่างดี 

นอกจากนี Ê บริษัทยงัเป็นพนัธมิตรกบักลุ่มผู้ขายสินค้าและผู้ผลิตสินค้าทีÉหลากหลาย ซึÉงกระจายอยู่ในอตุสาหกรรม

ต่างๆ มากมาย อาทิเช่น กลุ่มผู้ผลิตพลาสติกคอมปาวด์ ผู้ผสมสี หรือแม้แต่กลุ่มผู้ ค้าเม็ดพลาสติกและตัวแทนจําหน่าย

ด้วยกันเอง ทําให้บริษัทสามารถแลกเปลีÉยนข้อมูลด้านผลิตภณัฑ์และร่วมพัฒนาสินค้ากับผู้ผลิตให้ตรงตามความต้องการ

ของผู้แปรรูปได้มากขึ Êน รวมถงึยงัได้รับคําแนะนําบอกต่อจากผู้ขายรายอืÉนไปยงัลกูค้าหรือผู้แปรรูปรายใหม่ๆ เนืÉองจากบริษัท

มีสินค้าหลากหลายครบวงจรมากทีÉสดุอีกด้วย 

2.2.1.3 ทีÉตั Êงคลังสินค้า 

ทําเลทีÉตั Êงของบริษัทนับเป็นทําเลยุทธศาสตร์ ซึÉงเป็นจุดเด่นทีÉสําคัญประการหนึÉงทีÉสนับสนุนให้การจัดส่งเป็นไป

อย่างมีประสิทธิภาพ ด้วยเหตผุลทีÉสําคญั 3 ประการ คือ 

1. ลกูค้าขนาดใหญ่จํานวนมากรวมถึงลูกค้าทีÉผลิตชิ Êนส่วนยานยนต์และบรรจุภณัฑ์พลาสติกมีโรงงานในแถบสมุทรปราการ 

และต่อเนืÉองไปชายฝัÉงทะเลตะวนัออก คลงัสินค้าของบริษัทซึÉงอยู่ติดถนนกิÉงแก้ว บางนา-ตราด กม.12 จึงเป็นจุดกระจาย

สินค้าทีÉใกล้กบัลูกค้าสําคญัเหล่านี Ê ทําให้การจัดส่งเป็นไปได้อย่างรวดเร็วฉับไว และประหยัดต้นทุนในการขนส่งเป็น

อย่างมาก 

2. ทีÉตั Êงของคลงัสินค้าของบริษัทเป็นจุดซึÉงอยู่ในโซนนอกวงแหวน ซึÉงมไิด้ถูกจํากดัเวลาเดินรถบรรทุกขนาดใหญ่เหมือนกบั

โซนด้านใน ทําให้บริษัทสามารถใช้กําลังการจัดส่งทั Êงกําลังคน กําลังรถได้อย่างเต็มประสิทธิภาพในกรณีการส่งมอบ

ให้กบัลกูค้าทีÉอยู่พื ÊนทีÉโซนนอกวงแหวนด้วยกนั 

3. ทีÉตั Êงของคลังสินค้าของบริษัทเป็นจุดทีÉมีความสะดวกรวดเร็ว และประหยัดค่าใช้จ่ายทั Êงในแง่ของเวลาและค่าขนส่งใน 

การขนสินค้าจากผู้ผลิตในประเทศทีÉตั Êงโรงงานอยู่ทีÉนิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด จังหวัดระยองทั Êงสิ Êน รวมถึงสินค้าทีÉ

นําเข้าจากต่างประเทศผ่านทางท่าเรือนํ Êาลึกแหลมฉบงั และอยู่ใกล้กับลานสินค้าลาดกระบงั ซึÉงทําให้บริษัทสามารถ

เลือกจุดในการนําเข้าสินค้าให้เหมาะสมและควบคุมค่าใช้จ่ายในการขนส่งกบัการขาย และการส่งมอบสินค้าโดยตรง

ให้กบัลกูค้าได้อย่างมีประสิทธิผล   
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2.2.2 สภาพการแข่งขัน 

2.2.2.1 แนวโน้มภาวะอุตสาหกรรมและสภาพการแข่งขันในอนาคต 

เนืÉองจากบริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากัด (มหาชน) เป็นบริษัทตัวแทนจําหน่ายวัตถุดิบของผู้ ผลิต 

ในอตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีเป็นหลกั ดงันั Êน ยอดขายของบริษัทจะมีความเกีÉยวโยงกบัอตุสาหกรรมพลาสติกและ 

ปิโตรเคมีโดยตรง ข้อมูลจากสํานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม (www.oie.go.th.) บริษัทได้เรียบเรียงและสรุปภาวะ

อตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมี ดงันี Ê 

1. อุตสาหกรรมพลาสตกิ  

อตุสาหกรรมพลาสติกภาพรวมปี 2561 คาดว่าดชันีผลผลิตจะเพิÉมขึ Êนร้อยละ 0.02 และดชันีการส่งสินค้าจะลดลง

ร้อยละ1.20 ในขณะทีÉมลูค่าการส่งออกจะเพิÉมขึ Êนร้อยละ 11.10 และมูลค่าการนําเข้าจะเพิÉมขึ Êนร้อยละ 8.42 เมืÉอเทียบกับปี 

2560 ซึÉงเป็นผลมาจากการฟืÊนตวัอย่างต่อเนืÉองของเศรษฐกิจโลก และความต้องการผลิตภณัฑ์พลาสติกของประเทศคู่ค้า 

โดยเฉพาะในภมูภิาคอาเซียน ประกอบกบัราคานํ ÊามนัซึÉงเป็นวตัถดุิบในการผลิตเม็ดพลาสติกปรับตวัสงูขึ Êน 

การตลาดและการจาํหน่าย 

 ดัชนีผลผลิตและดัชนีการส่งสินค้า  

ดัชนีผลผลิต ปี 2561 คาดวา่จะเพิÉมขึ Êนประมาณร้อยละ 0.02 เมืÉอเทียบกับปี 2560 โดยผลิตภณัฑ์ทีÉส่งผลให้ดชันี

ผลผลิตเพิÉมขึ Êน ได้แก่ ผลิตภณัฑ์เครืÉองใช้ประจําโต๊ะอาหาร ครัว และห้องนํ Êา และผลิตภณัฑ์ถงุพลาสติก คิดเป็นร้อยละ 6.27 

และ 2.04 ตามลําดบั 

ดัชนีการส่งสินค้า ปี 2561 คาดวา่จะลดลงร้อยละ 1.20 เมืÉอเทียบกบัปี 2560 ซึÉงลดลงเกือบทุกผลิตภณัฑ์ ยกเว้น 

ผลิตภัณฑ์เครืÉองใช้ประจําโต๊ะอาหาร ครัว และห้องนํ Êา โดยผลิตภัณฑ์ทีÉส่งผลให้ดัชนีการส่งสินค้าลดลงมากทีÉสุด คือ 

ผลิตภณัฑพ์ลาสติกแผ่น ร้อยละ 6.79 

ดัชนีผลผลิตและดัชนีการส่งสนิค้า 

ปี ดัชนีผลผลิต ดัชนีการส่งสินค้า 

2556 94.71 94.38 

2557 98.73 99.97 

2558 101.73 101.97 

2559 106.04 106.36 

2560 104.77 105.74 

 2561* 104.79 104.47 

ทีÉมา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั และศนูย์สารสนเทศเศรษฐกิจอตุสาหกรรม สํานักงานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 

หมายเหตุ *ปี 2561 เป็นตวัเลขคาดการณ์โดยสํานักงานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 
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 มูลค่าการส่งออกและนําเข้าผลิตภณัฑ์พลาสตกิ 

การส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติก ปี 2561 คาดว่าจะมีมูลค่า 4,376.61 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิÉมขึ Êนจากปี 2560 

ร้อยละ 11.10 จากการส่งออกทกุกลุ่มผลิตภณัฑ์พลาสติกปพืู Êน (3918) มากทีÉสดุ 

การนําเข้าผลิตภัณฑ์พลาสตกิ ปี 2561  มีมลูค่า 4,763.13 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิÉมขึ Êนจากปี 2560 ร้อยละ 8.42

จากการนําเข้าทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์ เช่น กลุ่มผลิตภณัฑ์ใยยางเดีÉยว (3916) เครืÉองสุขภัณฑ์ (3922) เครืÉองใช้ในครัวเรือน 

(3924) เป็นต้น  

 

ทีÉมา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั และศนูย์สารสนเทศเศรษฐกิจอตุสาหกรรม สํานังานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม  

หมายเหตุ *ปี 2561 เป็นตวัเลขคาดการณ์โดยสํานักงานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 

แนวโน้มอุตสาหกรรมพลาสตกิปี 2562  

อุตสาหกรรมพลาสติกปี 2562 คาดว่าจะมีแนวโน้มขยายตวัเพิÉมขึ Êนประมาณร้อยละ 3-5 เนืÉองจากไทยอาจได้รับ

ประโยชน์จากสงครามการค้า ราคานํ ÊามันดิบในตลาดโลกทีÉมีแนวโน้มสูงขึ Êน รวมทั Êงการมองหาคู่ค้าในแถบอาเซียนมากขึ Êน 

การส่งออกผลิตภณัฑ์พลาสติก คาดว่ามีมูลค่า 4,529.79 ล้านเหรียญสรหฐัฯ หรือเพิÉมขึ Êนร้อยละ 3.50 เมืÉอเทียบกับปี 2561 

ส่วนการนําเข้าผลิตภณัฑ์พลาสติก คาดว่ามีมูลค่า 4,953.65 ล้านเหรียญสหรัฐฯ หรือเพิÉมขึ Êนร้อยละ 4.00 เมืÉอเทียบกับปี 

2561  

  

ปริมาณและมูลค่าการส่งออก-นําเข้า 

ปี มูลค่าการส่งออก 

(ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

มูลค่าการนําเข้า 

(ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

2556 3,604.53 3,704.94 

2557 3,811.73 3,935.83 

2558 3,651.89 3,966.42 

2559 3,762.05 4,087.70 

2560 3,939.34 4,393.31 

 2561* 4,376.61 4,763.13 
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2. อุตสาหกรรมปิโตรเคมี 

อตุสาหกรรมปิโตรเคมี ปี 2561 คาดว่าจะมีมูลค่ารวม 11,352.58 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิÉมขึ Êนจากช่วงเดียวกนัของ

ปี 2560 ร้อยละ 24.51 สาเหตุสําคญัทีÉทําให้มลูค่าการส่งออกเพิÉมขึ Êน เกิดจากตลาดส่งออกหลักปิโตรเคมีของไทยขยายตัว 

ได้แก่ ประเทศจีน อินโดนีเซีย และ CLMV ส่วนการนําเข้าเกิดจากการปรับเพิÉมขึ Êนของราคาผลิตภัณฑ์ปิโตรเคมีตามราคา

นํ ÊามันดิบในตลาดโลกทีÉเปลีÉยนแปลง 

การตลาดและการจาํหน่าย 

 การส่งออกปิโตรเคมี  

ปี 2561 คาดว่าจะมมีลูค่ารวม 11,352.58 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิÉมขึ Êนจากช่วงเดียวกนัของปี 2560 ร้อยละ 24.51 (%YoY) 

มูลค่าการส่งออกของอุตสาหรรมปิโตรเคมี (ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

ปี ปิโตรเคมีขั Êนต้น ปิโตรเคมีขั Êนกลาง ปิโตรเคมีขั Êนปลาย รวม 

2555 1,907 1,747 5,540 9,193 

2556 2,190 1,129 4,905 8,224 

2557 2,031 1,074 6,149 9,254 

2558 1,131 767 5,217 7,115 

2559 974 705 4,958 6,638 

2560 1,307 908 6,902 9,101 

2561* 1,952 1,039 8,362 11,353 

ทีÉมา: กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั  

หมายเหตุ *ปี 2561 เป็นตวัเลขคาดการณ์โดยสํานกังานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 

 การนําเข้าปิโตรเคมี  

ปี 2561 มีมลูค่ารวม 4631.12 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพิÉมขึ Êนจากช่วงเดียวกนัของปี 2560 ร้อยละ 8.77 (%YoY) 

มูลค่าการนําเข้าของอุตสาหรรมปิโตรเคมี (ล้านเหรียญสหรัฐฯ) 

ปี ปิโตรเคมีขั Êนต้น ปิโตรเคมีขั Êนกลาง ปิโตรเคมีขั Êนปลาย รวม 

2555 526 638 2,687 3,851 

2556 328 631 2,107 3,065 

2557 1,081 687 2,271 4,039 

2558 197 548 2,109 2,855 

2559 182 450 2,063 2,695 

2560 214 572 3,472 4,258 

  2561* 310 582 3,739 4,631 

ทีÉมา:   กรมศลุกากร กระทรวงการคลงั 

หมายเหตุ *ปี 2561 เป็นตวัเลขคาดการณ์โดยสํานกังานเศรษฐกิจอตุสาหกรรม 
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 ราคาสินค้า  

ราคาเอทิลีนและโพรพิลีนในตลาดเอเชีย ปี 2561 คาดว่าจะมีราคาเฉลีÉยอยู่ทีÉประมาณ 37.73 และ 33.20 บาทต่อ

กิโลกรัม ตามลําดบั ทั Êงนี Ê เมืÉอเทียบกับช่วงเดียวกันของปี 2560 พบว่า ราคาเอทิลีนและโพรพิลีนปรับตวัเพิÉมขึ Êนจากราคา 

37.04 และ 28.16 บาทต่อกิโลกรัม ตามลําดบั 

ราคาเม็ดพลาสติก PE และ PP ปี 2561 คาดว่าจะมีราคาจําหน่ายเม็ดพลาสติก (ราคาเฉลีÉย SE Asia CFR) ของ 

LDPE, HDPE และ PP มีราคาเฉลีÉยอยู่ทีÉประมาณ 39.51, 35.61, 43.77 และ 41.58 บาทต่อกิโลกรัม ตามลําดบั ทั Êงนี Ê เมืÉอ

เทียบกบัช่วงเดียวกนัของปี 2560 พบวา่ราคาของ LDPE และ LLDPE มีการปรับตวัลดลงจากระดบัราคา 43.55 และ 40.20

บาทต่อกิโลกรัม ตามลําดับ ส่วน HDPE และ PP จะมีการปรับตวัเพิÉมขึ Êนจากระดบัราคา 39.83 และ 39.74 บาทต่อกิโลกรัม 

ตามลําดบั 

แนวโน้มอุตสาหกรรมปิโตรเคมี ปี 2562  

ภาวะอตุสาหกรรมปิโตรเคมีปี 2562 คาดว่าจะขยายตวัตามภาวะเศรษฐกิจโลก และการบริโภคภายในประเทศทีÉ

ขยายตวัอย่างต่อเนืÉอง ประกอบกบัการลงทนุของภาครัฐทีÉมีอย่างต่อเนืÉองในโครงสร้างพื Êนฐาน เช่น ระบบขนส่งทางราง และ

การฟืÊนตวัของภาคการส่งออก ส่งผลให้ปริมาณความต้องการใช้ผลิตภณัฑ์ปิโตรเคมีในประเทศมีแนวโน้มขยายตวัประมาณ

ร้อยละ 3.00 - 4.50 และคาดว่าปริมาณการส่งออกปิโตรเคมีของไทยจะขยายตัวประมาณร้อยละ 3.00 – 4.00 และมูลค่า

การส่งออกจะขยายตวัประมาณร้อยละ 10.00 – 15.00 ในปี 2562  

2.2.2.2 คู่แข่ง 

บริษัทประกอบธุรกิจเป็นตัวแทนจําหน่ายวตัถุดิบในอตุสาหกรรมพลาสติกและปิโตรเคมีครบวงจร ซึÉงจําหน่าย

วัตถุดิบทั Êง Commodity Polymers, Specialty & Engineering Polymers และ Specialty Chemical ตวัแทนจําหน่าย          

ในประเทศไทยของอุตสาหกรรมนี Êส่วนใหญ่จําหน่ายวัตถุดิบในกลุ่ม Commodity Polymers เป็นหลัก โดยมีคู่แข่ง               

ในขนาดเดียวกนัเพียงไม่กีÉรายทีÉมีการจดัจําหน่ายครอบคลุมถึงผลิตภณัฑ์เกรดพิเศษ เนืÉองจากโอกาสทีÉคู่แข่งใหม่จะเข้ามา

แข่งขันในตลาดนั Êน ต้องอาศัยความสัมพันธ์กับผู้ ผลิต ซึÉงผู้ผลิตในอุตสาหกรรมปิโตรเคมีระดับโลกมักจะแต่งตั Êงตัวแทน

จําหน่ายในประเทศเพียงประเทศละ 1-2 ราย นอกจากนี Ê ต้องมีขนาดใหญ่เพียงพอเพืÉอทีÉจะสร้างความประหยดัต่อขนาดและ      

ความหลากหลายของสินค้าอกีด้วย 

อย่างไรก็ตาม ปัจจุบนัเริÉมมีคู่แข่งเข้ามาในตลาดมากขึ Êน แต่ส่วนมากแล้วมักไม่มีสินค้าทีÉครบวงจร ดังเช่นทีÉ 

บริษัทมี และคู่แข่งเหล่านั Êนก็มุ่งเน้นเฉพาะสินค้าของตน 
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รายได้จากการขายของบริษัทคู่แข่งเทยีบเคียงกับบริษัท สามารถแสดงได้ดงัตารางต่อไปนี Ê (หน่วย: ล้านบาท) 

รายชืÉอบริษัท 2555 2556 2557 2558 2559 2560 2561 

บมจ. โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ 3,700 3,158 3,647 3,646 3,979 3,727 3,660 

บจก. เลียกเซ้ง เทรดดิ Êง จํากดั 3,111 2,921 3,039 2,713 2,604 2,759 N/A 

บจก. เอพี อพัโก้ 2,464 2,494 2,553 2,554 2,612 2,346 N/A 

บจก. ตะล่อมสินพลาสติก* 3,228 3,233 3,034 3,080 3,044 3,018 N/A 

บจก. แกรนด์โพลิเมอร์ส อินเตอร์ 3,355 3,658 3,616 3,513 3,083 3,199 N/A 

บจก. เมกา โพลีเมอร์** - 2,279 3,639 3,235 4,697 4,625 N/A 

หมายเหต:ุ งบการเงินของคู่แข่งทีÉนํามาเปรียบเทียบทั Êงหมดนี Ê ไม่ได้จดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์ฯ ดงันั Êน จงึยงัไม่มีข้อมลูปี 2561  

ทีÉมา:  บริษัท บิซิเนส ออนไลน์ จํากดั (มหาชน) และบริษัท 

    * งบการเงินปี 2555-2561 สิ ÊนสดุวนัทีÉ 5 มีนาคม ตามลาํดบั 

    ** บริษัท เมกา โพลเีมอร์ จดัตั ÊงเมืÉอวนัทีÉ 27 ธนัวาคม 2555 

จากตารางข้างต้นจะเห็นว่า บริษัทมีสถานภาพและศกัยภาพในการแข่งขนัเป็นอันดบัต้นๆ เมืÉอเทียบกบัตัวแทน

จําหน่ายด้วยกัน ทั Êงนี Ê หากพิจารณาถึงสถานภาพในการแข่งขันในภาพใหญ่ทีÉรวมเอาผู้ผลิตเม็ดพลาสติกทั Êงในกลุ่มปตท. 

และเอสซีจีเข้ามารวมด้วย บริษัทจะมีส่วนแบง่ตลาดระหว่างร้อยละ 1-2 เท่านั Êน 

2.2.2.3 กลยุทธ์ในการแข่งขัน  

กลยุทธ์ด้านสินค้า 

บริษัทมีสินค้าทีÉหลากหลายทําให้มีฐานลูกค้ากระจายตัวอยู่ในทุกอุตสาหกรรม บริษัทจึงมีรายได้ทีÉค่อนข้าง

สมํÉาเสมอไม่แปรผันตามฤดูกาล เนืÉองจากไม่ได้พึÉงพาสินค้าชนิดใดชนิดหนึÉงหรือลูกค้ารายใดรายหนึÉงเป็นหลัก บริษัทให้

ความสําคัญในการเพิÉมรายได้จากสินค้าในกลุ่ม Specialty ให้มากขึ Êน เนืÉองจากสินค้าประเภทนี Êเป็นสินค้าทีÉมีอตัรากําไร

ขั Êนต้นสูง ตลาดยังมีโอกาสเติบโตได้อีกมาก และมีโอกาสถูกทดแทนได้ช้าเนืÉองจากต้องอาศัยความรู้และทักษะทางด้าน

เทคโนโลยีในการพัฒนาสินค้าใหม่จากบุคคลากรหรือพนกังานขายทีÉมีความเชีÉยวชาญและมีประสบการณ์ การเพิÉมรายได้

สินค้านี Êมากขึ Êนจะทําให้ความสามารถในการทํากําไรของบริษัทดีขึ Êน  

นอกจากนี Ê ในปัจจุบนับริษัทยงัได้ทําการวิจยัและพฒันาสินค้าใหม่ๆ  ทีÉตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้ดีขึ Êน 

นอกเหนือจากการเป็นพนัธมิตรกับกลุ่ม Compounder ซึÉงเป็นผู้ผสมสี ผสมวัตถุดิบชนิดต่างๆ เข้าด้วยกนัซึÉงมีประมาณ     

50 รายในตลาด ทําให้บริษัทเข้าใจความต้องการของลูกค้าได้ดียิÉงขึ Êน ยังมีการทําวิจัยและพัฒนาร่วมกับลูกค้าตลอดจน    

ซัพพลายเออร์เพืÉอพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้มีคุณสมบัติเฉพาะและเป็นมิตรกับสิÉงแวดล้อมมากยิÉงขึ Êน ตามกระแสการใส่ใจ

คุณภาพและสิÉงแวดล้อม ทําให้ผลิตภัณฑ์ทีÉพัฒนาขึ Êนมีความแตกต่างจากผลิตภณัฑ์โดยทัÉวไปในท้องตลาด และสามารถ

สร้างมูลค่าเพิÉมให้สินค้าของบริษัทได้ด้วย โดยปัจจุบนับริษัทมีหน่วยงานวิจัยและพฒันาเพืÉอรองรับการพฒันาสินค้าใหม่

ร่วมกับลูกค้า ซึÉงการพัฒนาแบ่งเป็นหลายด้านด้วยกัน เช่น พัฒนาสินค้าให้ตรงตามความต้องการใช้งานของลูกค้า,  

การพฒันาโดยอิงแนวโน้มการตลาด, การพัฒนาในเชิงสินค้าต่อยอดเพืÉอให้ลูกค้าได้นําไปพัฒนาสินค้าลูกค้าปลายทาง

เพิÉมขึ Êนอีก, การพฒันาเพืÉอสนองตอบต่อคู่ค้า เป็นต้น 
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กลยุทธ์ด้านคู่ค้า 

บริษัทดําเนินธุรกิจโดยใช้หลกัการพนัธมิตรทางธุรกิจ ยึดถือประโยชน์ระยะยาวเป็นหลกัทั Êงกบัลูกค้าและผู้ผลิต  

โดยการแนะนําและให้คําปรึกษาด้านต่างๆ ทีÉเป็นประโยชน์กบัลูกค้า ขณะเดียวกันก็มีนโยบายพฒันาสินค้าของผู้ผลิตให้เกิด

ประโยชน์ทั Êงสองด้านคือ ทั Êงลูกค้าและผู้ผลิต โดยบริษัทไม่มีนโยบายการซื Êอสินค้ากักตุนไว้เพืÉอขายราคาแพง ซึÉงทีÉผ่านมา

บริษัทได้พิสูจน์ความจริงใจในการเป็นพันธมิตรกับลูกค้าในช่วงวิกฤตทีÉผ่านมา เนืÉองจากบริษัทได้ขายสินค้าให้กับลูกค้า

เหล่านี ÊในราคาทีÉเป็นธรรม และจดัสรรปริมาณอย่างเหมาะสม ในกรณีของผู้ผลิต ส่วนใหญ่บริษัทจะเป็นตัวแทนให้กบัผู้ผลิต

รายเดียวในหนึÉงผลิตภัณฑ์เพืÉอทําให้บริษัทสามารถช่วยทําการตลาดให้กับผู้ ผลิตได้อย่างเต็มทีÉ และเพืÉอขจัดปัญหา 

ความขัดแย้งทางผลประโยชน์ทีÉจะทําให้ผู้ผลิตคลางแคลงใจ บริษัทดําเนินธุรกิจโดยถือหลักการพนัธมิตร เพราะถือหลกัว่า

การทําธุรกิจให้ประสบความสําเร็จในระยะยาวต้องอาศยัความสําเร็จของทั Êงลกูค้าและผู้ผลิต 

บริษัทมีนโยบายเป็นผู้ ให้บริการครบวงจร (Total Solutions and Service Provider) กบัลูกค้า โดยการให้บริการ 

Value added services กบัลูกค้า การให้บริการไม่เพียงแต่ขายและส่งของให้ลูกค้าเท่านั Êน แต่ยงัรวมถึงการให้ข้อมลู และ  

ให้คําปรึกษากบัลูกค้าในการดําเนินธุรกิจรวมถึงให้ข้อมูลทีÉเป็นประโยชน์แก่ลูกค้าทั Êงด้านเทคโนโลยีและพฒันาการใหม่ๆ   

ในต่างประเทศ เพืÉอเพิÉมศกัยภาพทีÉลูกค้าต้องการ และอีกหนึÉงความแตกต่างคือ การแบ่งปันประสบการณ์ ไม่เฉพาะข้อมูล

ของสินค้าและบริการ แต่ยังรวมถึงข้อคิด/หลักการในการบริหารจัดการองค์กร ประสบการณ์จากการเข้าจดทะเบียน          

ในตลาดหลกัทรัพย์ การจดัโครงการการบริหารสินเชืÉอทางการเงินในการช่วยแก้ปัญหาสภาพคล่องให้กับลูกค้าทีÉมีศกัยภาพ

แต่ติดปัญหาทางการเงนิ ทําให้ธุรกิจของลูกค้าและบริษัทสามารถขยายตัวไปได้พร้อมๆ กัน กระทัÉงการจัดการทรัพยากร

มนุษย์ ส่งเสริมให้บริษัทเป็นพนัธมิตรและคู่คิดทีÉดีทีÉสดุในการสร้างสรรรูปแบบการดําเนินธุรกิจให้กบัคู่ค้าของบริษัทให้เติบโต

ร่วมกนัอย่างยัÉงยืน 

2.3 ลักษณะการจัดให้ได้มาซึÉงผลิตภณัฑ์ 

บริษัทจัดหาผลิตภณัฑ์และบริการจากผู้ผลิตและผู้ จําหน่ายชั Êนนํา โดยมผีู้จดัจําหน่ายหลกั อาทิเช่น  

- AKZO Nobel Polymer Chemicals BV (เนเธอร์แลนด์) 

- Asia Polymer Corporation (ไต้หวนั) 

- BST Elastomers Co., Ltd. 

- Cabot Plastics HongKong Ltd. (ฮ่องกง) 

- Chevron Phillips Chemicals International N.V. (เบลเยีÉยม) 

- Chevron Phillips Chemical Company LP (สหรัฐอเมริกา) 

- Chi Mei Corporation (ไต้หวนั) 

- Denka Singapore PTE LTD (สิงคโปร์) 

- DuPont Performance Polymers (ไทย) 

- Dyna Chisso Thai Co., Ltd. 

- Eastman Chemical Ltd., Singapore Branch (สิงคโปร์) 
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- ExxonMobil Chemical Asia Pacific (สิงคโปร์) 

- HMC Polymers 

- Imerys Mineral Ltd. (ฝรัÉงเศส) 

- Inabata (สิงคโปร์) 

- Integrated Refinery Petrochemical Complex (ไทย) (IRPC) 

- Itochu (Thailand) Ltd. (สิงคโปร์) 

- Milliken Chemical  

- Mitsubishi Chemical (ญีÉปุ่ น) 

- NATPET (ซาอดุิอาระเบีย)  

- Noble Resources Pte. Ltd. (สิงคโปร์) 

- Nova Chemical (international) S.A. (สวิสเซอร์แลนด์) 

- OCV (Thailand) บริษัทในกลุ่มของ OCV Reinforcement Co., LTD (เกิดจากการรวมกิจการระหว่าง Owens 

Corning Australia PTY (ออสเตรเลีย)  และ Saint Gobain’s Reinforcement) 

- PETLIN (MALAYSIA) SDN BHD 

- Petronas (มาเลเซีย) 

- Pinnacle Plastic Asia Co., Ltd. 

- PMC (Brand Armoslip) 

- GC Marketing Solutions Co., Ltd. 

- Rio Tinto Mineral Asia Pte., Ltd. 

- Sabic Asia Pacific Pte.Ltd. (สงิคโปร์) 

- Styrolution Co., Ltd. 

- Technogreen Co., Ltd. (ไทย) 

- Trinseo (Hongkong) Limited (เปลีÉยนชืÉอมาจาก Styron (Hongkong) Limited) 

- Timcal/Graphite and Carbon (Member of IMERYS) 

- Thai Synthetic Rubbers Company Limited (TSL), UBE Group 

- The Polyolefin Company (Singapore) PTE LTD. (สิงคโปร์) 

- TPSC Asia PTE Ltd. (สิงคโปร์) 
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โดยทัÉวไปแล้วสินค้าทีÉนําเข้ามาจากต่างประเทศมักจะมีตวัแทนจําหน่ายในประเทศไทยเพียง 1-2 ราย ในขณะทีÉ

สินค้าในประเทศจะมีตวัแทนจําหน่ายมากกว่านั Êนมาก เช่น กรณีของบริษทั จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลชูัÉนส์ จํากดั มีตวัแทนจําหน่าย

มากกว่า 30 รายเป็นต้น 

บริษัทมีการสัÉงสินค้าเก็บไว้ในคลงัสินค้าเพืÉอส่งมอบให้ลกูค้าเมืÉอมกีารสัÉงซื Êอ แต่ในกรณีทีÉเป็นการสัÉงสินค้าจํานวน

มาก บริษัทจะดําเนินการจดัส่งจากผู้ผลิตจนถงึลกูค้าโดยตรง เพืÉอลดต้นทนุและขั Êนตอนของการดําเนินการ 

การจดัหาสินค้าจากในประเทศช่วงปี 2559-2561 เป็นยอดซื Êอในประเทศประมาณร้อยละ 60-63 จากยอดซื Êอ

ทั Êงหมด และต่างประเทศประมาณร้อยละ 37-40 จากยอดซื Êอทั Êงหมด ดงัแสดงได้ดงัตารางดงัต่อไปนี Ê  

             (หน่วย: ล้านบาท) 

 
2559 2560 2561 

มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ 

ยอดซื Êอในประเทศ 2,176 60 2,077 62 2,129 63 

ยอดซื Êอต่างประเทศ 1,459 40 1,293 38 1,264 37 

รวม 3,635 100 3,370 100 3,393 100 

ช่วงปี 2559-2561 ยอดซื Êอในประเทศหลักมาจากบริษัท จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลูชัÉนส์ จํากัด (เดิมชืÉอ บริษัท พีทีที  

โพลิเมอร์ มาร์เก็ตติ Êง จํากดั) คิดเป็นร้อยละ 53, 53 และ 54 ของยอดซื Êอในประเทศทั Êงหมด ตามลําดบั ซึÉงมีแนวโน้มเติบโตขึ Êน

อย่างต่อเนืÉอง โดยบริษัทมีเปา้หมายทีÉจะพยายามขยายฐานลกูค้าทีÉใช้สินค้ากลุ่มปตท. เพิÉมขึ Êน   

นโยบายเกีÉยวกับสินค้าคงคลงั  

บริษัทมีนโยบายเก็บสินค้าให้เหมาะสม และสอดคล้องกบัความจําเป็นสําหรับการส่งให้ลูกค้าอย่างทนัเวลา โดย

มีระยะเวลาการเก็บสินค้าเฉลีÉยประมาณ 20 วนัสําหรับสินค้าทีÉผลิตในประเทศและเฉลีÉย 70-200 วนั สําหรับสินค้านําเข้า

จากต่างประเทศ โดยบริษทัจะมีการกําหนดขนาดการสัÉงซื ÊอทีÉเป็นมาตรฐาน และมีการวางแผนเก็บสินค้าคงคลงัโดยพิจารณา

ถงึระยะเวลาการสัÉงซื Êอ และมีการพยากรณ์ยอดขาย โดยจะเก็บสินค้าประเภททีÉมีระยะเวลาในการสัÉงสินค้านานและมีความ

ผนัผวนของราคาตํÉาไว้มากในคลังสินค้า เพืÉอสํารองไว้เพืÉอจดัส่งให้ลูกค้า ทั Êงนี Ê บริษัทไม่มีนโยบายกกัตุนสินค้าเพืÉอเก็งกําไร 

บริษัทมีระบบควบคมุการเก็บสินค้าโดยสินค้าทกุชิ ÊนทีÉนําเข้าจะต้องมีใบส่งสินค้าจากผู้ผลิตและมีใบนําเข้าคลังสินค้า สินค้า

ทกุชิ ÊนทีÉออกต้องมีใบจ่ายสินค้าออกจากคลงัสินค้า ดงันั Êน ปริมาณสินค้าในคลงัสินค้าจึงตรงและสอบทานได้กับระบบบญัชี  

โดยบริษัทตรวจเช็คสินค้าทีÉมีการเบิกจ่ายสินค้าทุกวัน สุ่มตรวจเช็คสินค้าคงคลังทุกไตรมาส และแผนกบญัชีจะตรวจเช็ค

สินค้าทั Êงหมด 1 ครั Êงต่อปี คือ ปลายปี ซึÉงกําหนดการตรวจนบัในแต่ละปีจะกําหนดเป็นครั Êงไป 

บริษัทใช้ระบบ FIFO (First In, First Out) เพืÉอไม่ให้เกิดปัญหาสินค้าเสืÉอมสภาพจากการเก็บนานเกินควร 

นอกจากนี Ê ยังมีการใช้รายงานอายุสินค้าจากระบบ ERP เป็นเครืÉองมือในการตรวจสอบอายุสินค้า ทั Êงนี Ê สินค้าของบริษัท      

มีอายกุารเก็บโดยไม่เสืÉอมสภาพเฉลีÉยประมาณไม่น้อยกว่า 2 ปี 
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บริษัทมีคลังสินค้าทีÉบริหารจัดการอยู่ในบริเวณบริษัทและคลังเช่าบนถนนกิÉงแก้ว โดยมีพื ÊนทีÉแสดงดังตาราง

ต่อไปนี Ê 

คลังสินค้า พื ÊนทีÉ (ตารางเมตร) ความสามารถในการจัดเก็บ (ตัน) ความสามารถในการจัดเก็บ (พาเลท) 

1 1,600 1,054 843 

2 1,200 1,020 816 

3 คลงัชัÉวคราว 750 640 512 

4 คลงัเช่า 3,600 3,322 2,658 

รวม 7,150 6,036 4,829 

หมายเหต:ุ  

1. คลงัเช่า มีสญัญาเช่าสิ ÊนสดุวนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2562 

2. กรณีทีÉพื ÊนทีÉจดัเก็บไม่เพียงพอ สามารถเช่าพื ÊนทีÉจดัเก็บกบับริษัทภายนอกในลกัษณะ Outsource โดยมีค่าใช้จ่ายผนัแปร

ตามปริมาณสินค้าและจํานวนวนัทีÉนําฝาก ดงันี Ê 

 บริษัท ยเูซน็ โลจิสติกส์ คลงัสินค้าตั Êงอยู่ทีÉสถานีขนส่งสินค้าร่มเกล้า ได้ย้ายสถานทีÉจดัเก็บสินค้า จากสถานีขนส่ง

สินค้าร่มเกล้า มาตั Êงอยู่ทีÉ ถนนบางพลี-ตําหรุ จงัหวดัสมทุรปราการ ตั Êงแต่เดือนกนัยายน 2561 เป็นต้นมา 

 บริษัท บีเอ็มที แปซฟิิค จํากดั ตั Êงอยู่บนถนนสขุสวสัดิÍ จงัหวดัสมทุรปราการ 

 บริษัท คมนาสาน จํากดั จงัหวดัระยอง 

 บริษัท เบอร์ลีÉ ยคุเกอร์ โลจิสติกส์ จํากดั ตั Êงอยู่บนถนนกิÉงแก้ว จงัหวดัสมุทรปราการ โดยเริÉมใช้บริการตั Êงแต่เดือน 

ตลุาคม 2561 เป็นต้นมา 

การจดัเก็บสินค้าของบริษัทจะมีหลกัเกณฑ์ในการพิจารณา คือ แบ่งตามประเภทของสินค้า โดยจดัแบง่เป็นสินค้า

กลุ่ม Commodity, Engineering, Chemical, Dangerous and Hazardous Cargo โดย 

 จัดเก็บสินค้าประเภท Commodity ไว้ทีÉคลังสินค้าหลังทีÉสอง, คลังสินค้าชัÉวคราว, และคลังเช่า เนืÉองจากมี 

ความเคลืÉอนไหวบอ่ยและปริมาณการเคลืÉอนไหวแต่ละครั Êงค่อนข้างมาก แต่เป็นสินค้าทีÉมีราคาไม่สงู  

 จดัเก็บสินค้าประเภท Engineering ไว้ทีÉคลังสินค้าหลังทีÉหนึÉงบริเวณพื ÊนทีÉด้านล่าง และจัดเก็บสินค้าประเภท 

Chemical ไว้บริเวณชั Êนลอย เนืÉองจากลักษณะของสินค้าจะแตกต่างกัน และลักษณะบรรจุภัณฑ์ของสินค้า

ประเภท Chemical จะแตกต่างจากเม็ดพลาสติกคือ จะบรรจุถุงและบรรจุอยู่ในกล่องกระดาษอีกชั ÊนหนึÉง            

ไม่สามารถซ้อนทบัได้ สินค้าประเภท Engineering และ Chemical จะมีความถีÉในการเคลืÉอนไหว และปริมาณ   

การเคลืÉอนไหวน้อยกว่าประเภท Commodity สินค้าส่วนใหญ่จะนําเข้าจากต่างประเทศ และจะมีมูลค่าของ

สินค้าค่อนข้างสูง ทั Êงนี Ê ในสินค้าประเภท Chemical บางเกรดทีÉมีการแบ่งบรรจุภณัฑ์จะจดัเก็บบรรจุภณัฑ์ทีÉทํา

การแบ่งไว้ต่างหากทีÉชั Êนสําหรับวางสินค้าโดยแยกตามขนาดของบรรจุภัณฑ์และรหัสสินค้า ทั Êงนี Ê จําเป็นต้อง

ตรวจสอบอุณหภูมิของคลังสินค้า ซึÉงมีผลต่อการจัดเก็บสินค้าประเภท Chemical ไม่ให้ได้รับผลกระทบจาก

อณุหภมูทีิÉสงูเกินไปซึÉงจะส่งผลต่อคุณภาพของสินค้า 
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 การจัดเก็บสินค้าประเภท Dangerous and Hazardous Cargo หรือสินค้าอนัตราย เป็นสินค้าเกรดพิเศษบาง

ชนิดทีÉต้องการการเก็บรักษาเป็นพิเศษนั Êน ทางบริษัทได้จัดเก็บไว้ทีÉคลังสินค้าทีÉได้รับใบอนุญาตในการประกอบ        

การคลงัสินค้าอนัตราย ได้แก่ บจก. บีเอม็ที แปซฟิิค (เดิมชืÉอ บจก. บางกอก โมเดอร์น เทอร์มินอล) 

 การจัดเก็บสินค้าในพื ÊนทีÉทีÉขออนุมัติตามโครงการ IPO (International Procurement Officer) เพืÉอสนับสนุน      

การขายสินค้าให้กบัลกูค้าในกลุ่มทีÉได้รับสิทธิพเิศษทางภาษี BOI หรือ EPZ ซึÉงเริÉมดําเนินการตั Êงแต่เดือนเมษายน 

2558 ทางบริษัทได้จดัเก็บไว้ทีÉคลงัสินค้าหลงัทีÉหนึÉง และกําหนดพื ÊนทีÉการจดัเก็บไว้อย่างชดัเจน และเปลีÉยนแปลง

การจดัเก็บสินค้าทีÉคลงัทณัฑ์บน เป็นการนําเข้าสินค้าแบบใช้สิทธิประโยชน์ IPO แทน  

บัตรส่งเสริมการลงทนุจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน 

บริษัทได้รับบตัรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนเลขทีÉ 2109/2557 ลงวนัทีÉ 9 กนัยายน 

2557 โดยได้รับการส่งเสริมการลงทนุในกิจการประเภท 7.12 กิจการศูนย์จดัหาจดัซื Êอชิ Êนส่วนและผลิตภณัฑ์ระหว่างประเทศ 

(International Procurement Office - IPO) โดยให้ได้รับสิทธิและประโยชน์ และปฏิบตัิตามเงืÉอนไข ดงัต่อไปนี Ê 

สิทธิประโยชน์ทีÉได้รับ มีดงันี Ê 

 ตามมาตรา 25 ให้ได้รับอนุญาตนําคนต่างด้าวซึÉงเป็นช่างฝีมือหรือผู้ชํานาญการกบัคู่สมรสและบุคคลซึÉงอยู่ใน

อุปการะของบุคคลทั Êง 2 ประเภทนี Êเข้ามาในราชอาณาจักรได้ตามจํานวนและกําหนดระยะเวลาให้อยู่ใน

ราชอาณาจกัรเท่าทีÉคณะกรรมการพจิารณาเห็นสมควร 

 ตามมาตรา 26 ให้คนต่างด้าวซึÉงเป็นช่างฝีมือหรือผู้ ชํานาญการทีÉได้รับอนญุาตให้อยู่ในราชอาณาจกัรตามมาตรา 

25 ได้รับอนญุาตทํางานเฉพาะตําแหน่งหน้าทีÉการทํางานทีÉคณะกรรมการให้ความเห็นชอบตลอดระยะเวลาเท่าทีÉ

ได้รับอนญุาตให้อยู่ในราชอาณาจกัร 

 ตามมาตรา 28 ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสําหรับเครืÉองจกัรตามทีÉคณะกรรมการพิจารณาอนมุตัิ 

 ตามมาตรา 36(1) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสําหรับวตัถดุิบและวสัดุจําเป็นทีÉต้องนําเข้าจากต่างประเทศ เพืÉอใช้

ในการผลิตเพืÉอการส่งออกเป็นระยะเวลาหนึÉงปีนบัแต่วนันําเข้าครั Êงแรก 

 ตามมาตรา 36(2) ให้ได้รับยกเว้นอากรขาเข้าสําหรับของทีÉผู้ ได้รับการส่งเสริมนําเข้ามา เพืÉอส่งกลบัออกไปเป็น

ระยะเวลาหนึÉงปีนบัแต่วนัทีÉนําเข้าครั Êงแรก  

 ตามมาตรา 37 ให้ได้รับอนญุาตให้นําหรือส่งเงินออกนอกราชอาณาจกัรเป็นเงินตราต่างประเทศได้ 

เมืÉอบริษัทได้รับการส่งเสริมกิจการประเภทศูนย์จัดหาจัดซื Êอชิ Êนส่วนและผลิตภัณฑ์ระหว่างประเทศ หรือ 

International Procurement Office - IPO ทําให้บริษัทมีบทบาทเป็นคนกลางระหว่างโรงงานผู้ผลิตและซพัพลายเออร์โดย 

IPO จะทําหน้าทีÉเหมือนหน่วย Sourcing หรือฝ่ายจดัหาจดัซื Êอของโรงงานผู้ผลิตดําเนินการจดัหาวตัถุดิบและพร้อมจดัส่ง

ตามเวลาทีÉต้องการ และ IPO จะเป็นผู้ รับผิดชอบดแูล และเก็บจํานวนวตัถุดิบไม่ให้เกิดขาด แคลน โดยลดภาระภาษี สําหรับ

ผู้ผลิตเพืÉอการส่งออกและเพิÉมความสามารถในการแข่งขันของบริษัท 

โดยลักษณะการจัดเก็บสินค้าจะจัดแยกสินค้าแต่ละรหัสสินค้าให้อยู่ในกองและแถวเดียวกันเป็นหลัก โดยใน 

แต่ละกองจะจดัเก็บสินค้านํ Êาหนกั 1,000-1,500 กิโลกรัม สินค้าของผู้ผลิตเดียวกนัจะจดัเก็บอยู่ในบริเวณเดียวกนั และใน

การจดัวางสินค้ามีการจัดทําเอกสารกํากบักองสินค้าและแถวสินค้าให้สามารถควบคุมความถูกต้องในการดําเนินการนําเข้า
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เก็บและนําส่งมอบ อีกทั Êงการจัดแถวของสินค้าให้มีพื ÊนทีÉสําหรับเดินตรวจสอบความเรียบร้อยของสินค้าได้สมํÉาเสมอ โดย

คํานึงถงึความปลอดภยัของผู้ปฏิบตัิงานในคลงัสินค้าเป็นสิÉงสําคญั 

ทั Êงนี Ê ในการจัดเก็บสินค้าจะจัดเก็บสินค้าทีÉมีความเคลืÉอนไหวสมํÉาเสมอของแต่ละคลังสินค้าไว้บริเวณพื ÊนทีÉ

ด้านหน้าใกล้ประตคูลงัสินค้า เพืÉอความสะดวกรวดเร็วในการปฏิบตัิงาน โดยทีÉในบางช่วงเวลาทีÉมีสินค้าเข้าเป็นจํานวนมาก

อาจทําให้ไม่สามารถจัดวางสินค้าในเกรดเดียวกันไว้ด้วยกันได้ เนืÉองจากการซ้อนทับสินค้าด้วยสินค้าใหม่จะทําให้ 

การจดัเรียงและการเบกิจ่ายสินค้าไม่เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน (First In-First Out) ทั Êงนี Ê สินค้าดงักล่าวจะถูกจดัวาง

เป็นแถวใหม่ และลงบนัทกึวนัรับสินค้าในเอกสารกํากบัสินค้า เพืÉอเป็นข้อมลูและใช้อ้างอิงในการเบิกจ่ายสินค้า และสามารถ

ควบคมุการเบิกจ่ายให้เป็นไปตามหลกัเข้าก่อน-ออกก่อน โดยอาศัยข้อมูล Lot Number จากโปรแกรม Microsoft Dynamic 

AX2009 (ERP system)            

2.4 งานทีÉยังไม่ส่งมอบ   -ไม่มี- 
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3. ปัจจยัความเสีÉยง 

3.1 ความเสีÉยงจากการพึÉงพาซัพพลายเออร์หลัก หรือผู้ผลิตสินค้าน้อยราย  

ในอดีตบริษัทซื Êอสินค้าจากซัพพลายเออร์รายหนึÉงในสัดส่วนสูงกว่าร้อยละ 50-60 ของยอดซื Êอทั Êงหมด ต่อมา

บริษัทได้ยุติบทบาทการเป็นตัวแทนจําหน่ายกับซัพพลายเออร์รายนั Êน ส่งผลกระทบต่อรายได้และกําไรของบริษัทใน

ระยะเวลาหนึÉง อย่างไรก็ตาม ในครั Êงนั Êนบริษัทได้ประเมินความเสีÉยงและเตรียมความพร้อมโดยจัดหาสินค้าทดแทนได้

ต่อเนืÉองทําให้ลดผลกระทบได้ในระดบัหนึÉง 

บริษัทมียอดซื Êอจากซพัพลายเออร์สูงสุดคือ บริษัท บริษัท จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลูชัÉนส์ จํากดั (เดิมชืÉอ บริษัท พีทีที  

โพลิเมอร์ มาร์เกต็ติ Êง จํากัด) ในสดัส่วนร้อยละ 32.2 จากยอดซื Êอทั Êงหมดในปี 2561 ซึÉงเป็นสดัส่วนทีÉปรับลดลงจากในอดีตซึÉง

พึÉงพาการจําหน่ายสินค้าจากซัพพลายเออร์หลักในประเทศเพียงรายเดียว โดยบริษัทบริหารจัดการความเสีÉยงด้วยการ

กระจายโครงสร้างการจําหน่ายสินค้าให้หลากหลายมากขึ Êน หาซพัพลายเออร์ทดแทนจากหลายแหล่งทั Êงในประเทศและ

ต่างประเทศด้วยกําแพงภาษีทีÉลดลงทําให้สินค้าจากต่างประเทศมีราคาทีÉแข่งขนัได้ เห็นได้จากการเติบโตของปริมาณสินค้า

ขายของซพัพลายเออร์ต่างประเทศระหว่างปี 2557-2561 ในสดัส่วนร้อยละ 40.3, 42.9, 46.2, 44.0 และ 41.6 ตามลําดบั 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง 

1. บริษัทมีนโยบายเพิÉมความหลากหลายของสินค้า โดยขยายตวัไปในตลาดและอตุสาหกรรมใหม่ในหลายๆ อตุสาหกรรม 

เช่น อตุสาหกรรมทีÉเกีÉยวข้องกบัยาง บรรจภุณัฑ์ ยานยนต์ รวมถงึอตุสาหกรรมปิโตรเคมีคอลและสารเติมแต่งมากขึ Êน 

2. บริษัทมุ่งเน้นและริเริÉมสินค้าทีÉผ่านการวิจยัและพฒันาภายในองค์กรพฒันาเป็นผลิตภณัฑ์ภายใต้แบรนด์ของบริษัท  

3. บริษัทพยายามติดต่อเพิÉมจํานวนซัพพลายเออร์และเพิÉมความหลากหลายของสินค้าในกลุ่มซัพพลายเออร์รายเดิม 

เพืÉอให้เกิดการถ่วงดุลทีÉเหมาะสม ซึÉงจะช่วยเพิÉมความสามารถในการแข่งขันได้ในอนาคต และลดความเสีÉยงจากการ

พึÉงพาซพัพลายเออร์หลกัได้ในระดบัหนึÉง 

3.2  ความเสีÉยงจากการพึÉงพาพนักงาน 

การขายสินค้าส่วนใหญ่จะผ่านพนกังานขาย ดังนั Êน ยอดขายของบริษัทจึงมีความสมัพันธ์โดยตรงกับบุคลากร

ฝ่ายขาย บริษัทจึงมีความเสีÉยงในการพึÉงพงิบุคลากรฝ่ายขายในด้านความสมัพนัธ์ทีÉมีกบัลกูค้า หากพนกังานขายลาออกจาก

บริษัท ลูกค้าอาจย้ายการซื Êอสินค้าตามไปด้วยโดยเฉพาะสินค้าประเภท Commodity Polymers ซึÉงอาจทําให้ยอดขายและ

กําไรของบริษัทลดลง และจะมีผลกระทบต่อการขายสินค้าเกรดพิเศษบางผลิตภณัฑ์เท่านั Êน เนืÉองจากการขายสินค้าดงักล่าว 

จําเป็นต้องอาศยัความรู้ความชํานาญเฉพาะด้านของบคุลากรในการขายสินค้านั Êนๆ ควบคู่กบัการสนบัสนุนด้านเทคนิคจาก

ซพัพลายเออร์เป็นสําคญั หากพนักงานขายคนดงักล่าวออกจากบริษัท อาจส่งผลให้บริษัทประสบปัญหาด้านงานขายเพียง

ระยะเวลาอนัสั Êนไม่กระทบมากนกั เนืÉองจากซพัพลายเออร์ยงัคงสนบัสนนุบริษัทอย่างต่อเนืÉอง 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. ลูกค้าส่วนใหญ่มีประวัติค้าขายกบับริษัทมานาน มีความไว้ใจต่อนโยบายของบริษัท ซึÉงช่วยทําให้ลดความเสีÉยงในการ

เสียลกูค้าได้ในระดบัหนึÉง และผู้บริหารของบริษทัมีความรู้ความชํานาญในสินค้าทกุชนิดเป็นอย่างดี    

2. บริษัทมีการเยีÉยมเยียนลกูค้าตามวาระต่างๆ ทําให้ความสมัพนัธ์ในรูปบริษัทและผู้บริหารเป็นไปด้วยดี 
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3. ในการดูแลลูกค้าแต่ละราย จะมอบหมายให้พนักงานฝ่ายขาย 2 คน ช่วยกัน ดังนั Êน เมืÉอพนักงานขายคนใดคนหนึÉง

ลาออกไป ยงัมีพนกังานฝ่ายขายอีกท่านช่วยประสานงานดแูลได้ต่อไป 

4. บริษัทมีนโยบายในการฝึกอบรมให้กบัพนกังาน จงึสามารถพฒันาบคุลากรมาทดแทนได้อย่างต่อเนืÉอง  

5. บริษัทมีระบบฐานข้อมลูลกูค้าทีÉดี จงึทําให้พนกังานใหม่สามารถติดตามลกูค้าเดิมได้โดยง่าย  

6. บริษัทพยายามพฒันาให้บุคลากรในหน่วยงานสนบัสนุนงานขาย (Sales Support) ช่วยงานพนกังานฝ่ายขายมากขึ Êน 

เพืÉอความคล่องตวัและการประสานงานต่อได้อย่างรวดเร็ว เมืÉอพนกังานฝ่ายขายไม่อยู่สํานกังาน  

7. สําหรับสินค้าเกรดพิเศษทีÉบริษัทเป็นตวัแทนส่วนใหญ่ หลังจากผู้สัÉงซื Êอของลูกค้ารับรองคุณภาพแล้ว จะไม่เปลีÉยนไปใช้

ของบริษัทอืÉนถ้าไม่มีเหตจํุาเป็นอย่างยิÉงจริงๆ เนืÉองจากผู้สัÉงซื Êอของลูกค้ากําหนดรายละเอียด คุณภาพของวตัถุดิบไว้แล้ว 

นอกจากนี Ê ฐานลูกค้าบางกลุ่มผูกกับสินค้าเกรดพิเศษ จะมีต้นทุนทีÉสูงขึ ÊนในการเปลีÉยนแปลงทําให้การพึÉงพาพนกังาน

จากส่วนนี Êมีผลไม่มากนกั 

8. บริษัทอยู่ระหว่างการดําเนินการพฒันาแผนการสืบทอด (Succession Plan) ในทุกระดบัของการบริหารในองค์กร เพืÉอ

เป็นการเสริมสร้างความมัÉนคงยัÉงยืนขององค์กรและธุรกิจในระยะยาว 

3.3 ความเสีÉยงจากหนี Êสูญของลูกหนี Êการค้า 

บริษัทจําหน่ายสินค้าโดยให้สินเชืÉอเกือบทั Êงหมด ดงันั Êน หากลูกหนี Êการค้าของบริษัทกลายเป็นหนี Êสูญเป็นจํานวน

มาก อาจส่งผลต่อสภาพคล่องเงินทนุหมนุเวียนหรือผลการดําเนินงานของบริษทัได้ 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. บริษัทมีกระจายการขายให้แก่ลูกค้าในวงกว้าง โดยมียอดขายแต่ละรายลูกค้าไม่เกินร้อยละ 5 ของยอดขายทั ÊงหมดเพืÉอ

กระจายความเสีÉยง 

2. บริษัทมีนโยบายตรวจสอบสินเชืÉอของลูกค้าอย่างรัดกุมก่อนทีÉจะให้สินเชืÉอกับลูกค้า ติดตามดูพฤติกรรมและ

ความสามารถในการชําระเงินอย่างใกล้ชิด โดยบริษทัตั ÊงคณะกรรมการพิจารณาสินเชืÉอเพืÉอพิจารณาวงเงินเครดิตสําหรับ

ลูกค้าทั Êงรายเก่าและรายใหม่ และมีการจัดตั ÊงระบบการอนุมัติสินเชืÉอให้กับลูกค้าโดยแยกออกมาจากฝ่ายขาย เพืÉอ

ควบคมุรายการขายทีÉอาจมีความเสีÉยง  

3. บริษัทมีนโยบายโอนความเสีÉยงส่วนหนึÉงไปยงับริษัทประกันภยั โดยทําประกันคุ้มครองความเสียหายของลูกหนี Êการค้ากบั

บริษัทประกนัภยัอย่างต่อเนืÉองตั Êงแต่ปี 2548 เป็นต้นมา โดยจะคุ้มครองสําหรับหนี Êเสียของลูกค้าของบริษัททีÉอยู่ในเงืÉอนไข

การประกนัภยั โดยทางบริษัทประกนัภยัจะกําหนดวงเงินคุ้มครองสําหรับลกูค้ารายทีÉเข้าเกณฑ์ตามเงืÉอนไขประกนั  

4. สําหรับการประมาณการค่าเผืÉอหนี Êสงสยัจะสญูนั Êน บริษัทใช้ดุลยพินิจในการพจิารณาความเสีÉยงของลูกหนี Êแต่ละรายจาก

ประสบการณ์การเก็บเงนิในอดีตและสถานะทางการเงินปัจจุบนัของลูกหนี Êคงค้างเปรียบเทียบกบัค่าเผืÉอหนี Êสงสยัจะสูญ

ทีÉมีอยู่และความคุ้มครองจากบริษัทประกันภยัวา่จําเป็นต้องมีการสํารองเพิÉมเติมหรือไม่ 

ทั Êงนี Ê ได้อธิบายเพิÉมเติมรายละเอียดสดัส่วนลกูหนี Êแยกตามอายหุนี ÊทีÉค้างชําระรวมถึงตัวเลขการตั Êงสํารองค่าเผืÉอหนี Êสงสยั    

จะสูญในหวัข้อการวเิคราะห์และคําอธิบายของฝ่ายจดัการข้อ 14.1.2 แล้ว  
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3.4 ความเสีÉยงทางด้านอัตราแลกเปลีÉยน 

บริษัทมีการสัÉงซื Êอสินค้าจากซพัพลายเออร์ทั Êงในและต่างประเทศ โดยส่วนใหญ่ของสินค้าเกรดพิเศษนั ÊนจะสัÉงซื Êอ

จากซพัพลายเออร์ต่างประเทศ ซึÉงซื Êอขายเป็นสกุลเงินดอลล่าร์สหรัฐเกือบทั Êงหมด ในปี 2561 บริษัทซื Êอสินค้าในสกุลเงิน

ต่างประเทศประมาณร้อยละ 37 ของยอดสัÉงซื Êอทั Êงหมด ซึÉงหากอตัราแลกเปลีÉยนสกุลเงินบาทต่อสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ     

มีความผนัผวนอาจทําให้มีผลกระทบต่อกําไรของบริษัทได้มาก 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. บริษัทติดตามความเคลืÉอนไหวของค่าเงินบาทต่อสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ อย่างใกล้ชิด โดยขอคําปรึกษาจากธนาคาร 

คู่ค้าประกอบการตดัสินใจ 

2. บริษัทป้องกันความเสีÉยงด้วยเครืÉองมือทางการเงิน โดยการซื Êอเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า (Forward Contract)  

เพืÉอจ่ายชําระเจ้าหนี Êต่างประเทศ 

3. บริษัทมีนโยบายชดัเจนในการไม่เก็งกําไรอตัราแลกเปลีÉยน  โดยจะไม่ซื Êอหรือขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้าหากไม่มี

ภาระผกูพนัทางการค้า  

4. ส่วนใหญ่บริษัทจะตั ÊงราคาขายโดยตกลงอตัราแลกเปลีÉยนกับลูกค้าไว้ล่วงหน้า จึงทําให้สามารถป้องกันความเสีÉยง 

ได้ในระดบัหนึÉง 

3.5 ความเสีÉยงจากเงนิทุนหมุนเวียน  

บริษัทมีการสํารองสินค้าคงคลังไว้จํานวนหนึÉงเพืÉอให้สามารถส่งมอบสินค้าให้กับลูกค้าได้อย่างรวดเร็ว โดย

ระยะเวลาขายสินค้ารวมกับระยะเวลาการเรียกเก็บเงินจากลูกค้าของบริษัทอยู่ทีÉประมาณ 114 วัน ซึÉงนานกว่าระยะเวลา

จ่ายเจ้าหนี Êการค้าของบริษัททีÉมีระยะเวลาประมาณ 19 วัน ทําให้บริษัทจําเป็นต้องมีเงินทุนหมุนเวียนระดบัหนึÉงสําหรับการ

ดําเนินงานของบริษัทซึÉงมีวงจรเงินสด (Cash Cycle) อยู่ทีÉประมาณ 95 วัน หากยอดขายของบริษัทเพิÉมขึ Êนมากอย่างมี

นยัสําคญั บริษัทอาจต้องหาแหล่งเงินทุนเพิÉมเติมซึÉงมีต้นทนุทางการเงนิสงูกว่าต้นทุนทางการเงินของบริษัทในปัจจุบนั  

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. ปัจจุบนับริษัทสามารถซื Êอสินค้าจากผู้ผลิตหลกั เช่น บริษัท จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลชูัÉนส์ จํากดั (เดิมชืÉอ บริษัท พีทีที โพลิเมอร์ 

มาร์เก็ตติ Êง จํากดั) ในรูปเครดิตตามสญัญาทีÉตกลงไว้ 15 วนั ซึÉงหากบริษทัต้องการซื Êอสินค้าโดยได้เครดิตเทอมทีÉนานกว่า

นี Ê ก็สามารถดําเนินการได้ โดยติดต่อกบัผู้ผลิตเป็นกรณีไป ซึÉงอาจจะมีต้นทนุทางการเงนิส่วนเพิÉมขึ Êนบ้าง  

2. บริษัทใช้แหล่งเงินทุนจากสถาบนัการเงินโดยมีต้นทุนทางการเงินค่อนข้างตํÉา ปัจจุบนับริษัทมีวงเงินกู้ ยืมกับสถาบนั

การเงินหลายแห่ง ทําให้บริษัทมีวงเงินหมุนเวียนใช้ได้อย่างเพียงพอ โดย ณ วนัทีÉ 31 ธันวาคม 2561 บริษัทยังมีวงเงิน

คงเหลือทีÉจะสามารถใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนได้อีกประมาณร้อยละ 74 จากวงเงินทีÉมีอยู่ทั Êงหมด ทําให้บริษัทมีฐานะ

เงินทุนหมุนเวียนทีÉเข้มแข็ง และณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2561 บริษัทมีอัตราส่วนหนี Êสินต่อทุนเพียง 1.81 เท่า อีกทั Êงความ

น่าเชืÉอถือและการดําเนินงานทีÉโปร่งใสอย่างสมํÉาเสมอของบริษัททําให้บริษัทได้รับเงืÉอนไขและการสนบัสนุนวงเงินกู้จาก

ธนาคารพาณิชย์ด้วยดี 
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3.6   ความเสีÉยงจากความเปลีÉยนแปลงของราคาสินค้าในตลาดโลก 

สินค้าของบริษัทส่วนใหญ่เป็นสินค้าในอตุสาหกรรมปิโตรเคมีทีÉมีลกัษณะเป็นสินค้าประเภท Commodity ทีÉราคา

มีความผนัผวนตามราคาสินค้าโภคภณัฑ์ในตลาดโลก ซึÉงผนัแปรตามอปุสงค์และอปุทานในขณะนั Êนๆ จึงทําให้บริษัทมีความ

เสีÉยงทีÉเกิดขึ Êนจากราคาสินค้าทีÉผนัผวนดงักล่าว  

ตวัอย่าง กรณีบริษัทซื Êอสินค้ามาในราคาสงูและช่วงเวลาต่อมาเกิดเหตุการณ์ราคานํ Êามนัดิบในตลาดโลกปรับตวั

ลดลงอย่างรุนแรง ส่งผลให้ราคาสินค้าปิโตรเคมีและเม็ดพลาสติกปรับตัวลดลง ในช่วงปลายปี 2557 ต่อเนืÉองมาจนถึงปี 

2558 ซึÉงส่งผลกระทบต่อราคาสินค้าปิโตรเคมีและเม็ดพลาสติกลดลง ทําให้บริษัทต้องขายสินค้าคงคลงัทีÉมีอยู่ให้กบัลกูค้าใน

ราคาทีÉลดลงหรือตํÉากว่าราคาทีÉซื Êอมาส่งผลให้บริษทัเกิดขาดทนุในบางกรณี 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. บริษัทพยายามเก็บสินค้าคงคลงัในระดบัทีÉเหมาะสมตามการคาดการณ์ทิศทางของอปุสงค์และอปุทาน โดยเฉพาะสินค้า

ทีÉมีความผนัผวนของราคามาก  

2. บริษัทติดตามการเปลีÉยนแปลงของราคาตลาดตลอดเวลาจากข้อมูลทีÉได้รับจากซพัพลายเออร์ระดบัโลกอย่างครบวงจร 

ตั Êงแต่ผลิตภณัฑ์ต้นนํ Êาจนถงึปลายนํ Êาในอตุสาหกรรมปิโตรเคมี  

3. สําหรับลูกค้ารายใหญ่ทีÉมีการสัÉงซื Êอล่วงหน้าในปริมาณมาก บริษัทจะได้รับการสนับสนุนในเรืÉองปริมาณและราคา

โดยตรงจากผู้ผลิตและ/หรือผู้ จําหน่ายจงึทําให้ลดความเสีÉยงได้  

4. กรณีสินค้าเกรดพิเศษของบริษัทยังได้รับผลกระทบจากความผันผวนของราคาสินค้าตํÉากว่า เนืÉองจากสามารถกําหนด

ราคาขายตามต้นทนุของบริษัทบวกกําไร (Cost Plus)  

อย่างไรก็ตาม ถึงแม้จะพยายามลดปริมาณสินค้าคงคลงัลงแล้วจํานวนหนึÉง เพราะโดยธรรมชาติของการดําเนิน

ธุรกิจการเป็นตวัแทนจําหน่าย การจัดเตรียมสินค้าตามความต้องการของลูกค้าให้เพียงพอกบัระยะเวลาในการสัÉงซื Êอจาก

ต่างประเทศ (Lead Time) เป็นสิÉงจําเป็น ความเสีÉยงดังกล่าวจึงไม่สามารถหลีกเลีÉยงได้ทั Êงหมด แต่พยายามบริหารให้       

ลดผลกระทบให้มากทีÉสดุ  

3.7 ความเสีÉยงจากการทีÉไม่ต่อสัญญาเป็นตัวแทนจําหน่ายให้กับผู้ผลติ 

สัญญาตัวแทนจําหน่ายทีÉบริษัททํากับผู้ ผลิตมีทั Êงลักษณะสัญญาปีต่อปี หรือต่อทุก 2 ปี ซึÉงเป็นหลักปฏิบัติ

โดยทัÉวไปในอุตสาหกรรมปิโตรเคมี ทําให้บริษัทมีความเสีÉยงทีÉจะไม่ได้รับการต่อสัญญาเป็นตัวแทนจําหน่ายให้กับผู้ผลิต   

หากไม่สามารถทําตามข้อกําหนดของผู้ผลิตแต่ละราย เช่น ไม่สามารถสร้างยอดขายได้ตามเป้าหมายทีÉผู้ผลิตกําหนด หรือ       

ไม่สามารถดํารงระบบโครงสร้างพื Êนฐานได้ตามทีÉผู้ผลิตกําหนด  

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. บริษัทมีผลการดําเนินงานทีÉเติบโตอย่างต่อเนืÉองและมีลูกค้าประจําอยู่จํานวนมาก อีกทั Êง มีการพฒันากลุ่มลูกค้าใหม่ใน

หลากหลายอตุสาหกรรม จึงสร้างความพงึพอใจให้กบัผู้ผลิตมาตลอด  

2. บริษัทสืÉอสารการทํางานร่วมกนักบัทางผู้ผลิตอย่างใกล้ชิด เพืÉออธิบายความคืบหน้าของการขายและการพฒันาตลาดใน

ประเทศ ทําให้ในกรณีทีÉยอดขายไม่เป็นไปตามเป้าหมาย ทางผู้ผลิตก็ยงัคงต่อสญัญากบับริษัทเนืÉองจากเข้าใจในเหตุผล

และรับทราบถึงสถานการณ์อย่างใกล้ชิดอยู่ตลอดเวลา  



สว่นทีÉ 1 การประกอบธรุกจิ  บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากดั (มหาชน) 

สว่นทีÉ 1 หน้าทีÉ 43 

3. คณะกรรมการบริหารของบริษัทพิจารณาบริหารจัดการและประเมินความเสีÉยงทีÉอาจจะเกิดเหตุการณ์ต่างๆ อยู่เสมอ 

เป็นประจําทุกเดือน ทําให้บริษัทสามารถประเมินสถานการณ์และวางแผนการดําเนินธุรกิจ เพืÉอรองรับความเสีÉยงทีÉ

อาจจะเกิดขึ Êน ทําให้บริษัทสามารถปรับตัวและบรรเทาปัญหาเพืÉอผ่านวิกฤติได้ อาทิเช่น กรณีของบริษัท เอสซีจี 

พลาสติกส์ จํากดั ทีÉเกิดขึ Êนในปี 2555 ซึÉงเกดิจากนโยบายการดําเนินธุรกิจเปลีÉยนแปลงไปในทิศทางทีÉไม่สอดคล้องกันใน

บางประการ หรือกรณีของบริษัท บีเอเอสเอฟ จํากดั ทีÉเกิดขึ Êนในปี 2554 เนืÉองจากการควบรวมกิจการทําให้เกิดการทับ

ซ้อนของผลิตภณัฑ์ ดงันั Êน เพืÉอให้การดําเนินธุรกิจเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผลมากขึ Êน ทั Êงสองฝ่ายจึงเห็น

พ้องในการยตุิบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายและดําเนินธุรกจิของตนเองต่อไป   

กรณีของบริษัท เอสซีจี พลาสติกส์ จํากัด ซึÉงบทบาทการเป็นตวัแทนจําหน่ายได้สิ ÊนสุดลงในวันทีÉ 30 มิถุนายน 

2555 และในปี 2556 เป็นปีทีÉได้รับผลกระทบจากการยตุิบทบาทกบัทางกลุ่มเอสซีจีเต็มปี เพืÉอมิให้การเปลีÉยนแปลงดงักล่าว

มีผลกระทบต่อลกูค้ามากนกั ทางบริษัทได้จดัหาสินค้าทีÉมีคุณภาพจากบริษัท จีซี มาร์เก็ตติ Êง โซลูชัÉนส์ จํากดั  ซึÉงเป็นบริษัท

ในเครือของกลุ่มปตท. มาทดแทน โดยบริษัทได้รับเป็นตวัแทนจําหน่ายอย่างเป็นทางการตั Êงแต่วนัทีÉ 1 กรกฎาคม 2555 เป็น

ต้นมานั Êน ถึงแม้จะไม่สามารถทดแทนได้ทั Êงหมด ดงัจะเห็นได้จากมูลค่าขายในกลุ่ม Commodity ในปี 2556 ทีÉลดลงจาก 

ปี 2555 ประมาณ 636 ล้านบาท หรือประมาณร้อยละ 31 แต่ในปี 2557 ต่อเนืÉองไปยงัปี 2558 บริษัทสามารถปรับตัว และ

สามารถเพิÉมฐานลูกค้าในกลุ่ม Commodity ได้เพิÉมมากขึ Êน โดยบริษัทมียอดขายในกลุ่มดังกล่าวจํานวนประมาณ 1,900 

ล้านบาท ซึÉงถือว่าใกล้เคียงเมืÉอเปรียบเทียบกบัการขายสินค้าของกลุ่มเอสซีจี 

3.8   ความเสีÉยงทีÉมีผลกระทบต่อผู้ถือหุ้นหรือการลงทนุของผู้ถือหลักทรัพย์จากบริษัททีÉมีผู้ถือหุ้นใหญ่มากกว่า

 ร้อยละ 50 

ณ วนัทีÉ 31 ธันวาคม 2561 ไม่มีผู้ ถือหุ้นรายใดถือหุ้นเกินกว่าร้อยละ 25 ของหุ้นทีÉจําหน่ายได้แล้วทั Êงหมด หาก

พิจารณาโดยแยกบุคคล บริษัทไม่มคีวามเสีÉยงในการมีผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ แต่อย่างไรก็ตาม หากจะพิจารณาเป็นกลุ่มผู้ ถือหุ้น

ใหญ่ ซึÉงเป็นกลุ่มของผู้ก่อตั Êงเดิมและกรรมการบริหาร ประกอบด้วย นายสมชาย คุลีเมฆิน, นายสํารวย ทิชาชล, นายปิยะ 

จริยเศรษฐพงศ์ และนางนิศาพร ศิริจันทนนัท์ ซึÉงถือหุ้นในบริษัทจํานวน 125,030,330 หุ้น (นบัรวมบุคคลตามมาตรา 258 

คิดเป็นร้อยละ 62.50 (มากกว่าร้อยละ 50) ของจํานวนหุ้นทีÉจําหน่ายได้แล้วทั Êงหมดของบริษัทจึงทําให้กลุ่มผู้ก่อตั Êงเดิม

สามารถควบคมุมติทีÉประชุมผู้ถือหุ้นได้เกือบทั Êงหมดไม่ว่าจะเป็นเรืÉองการแต่งตั ÊงกรรมการหรือการขอมติในเรืÉองอืÉนทีÉต้องใช้

เสียงส่วนใหญ่ของทีÉประชมุผู้ ถือหุ้น ยกเว้น เรืÉองทีÉกฎหมายหรือข้อบงัคบับริษทักําหนดต้องให้ได้รับเสียง 2 ใน 3 หรือ 3 ใน 4 

ของทีÉประชุมผู้ ถือหุ้น ดงันั Êน ผู้ ถือหุ้นรายอืÉนจึงอาจไม่สามารถรวบรวมคะแนนเสียงเพืÉอตรวจสอบและถ่วงดุลเรืÉองทีÉผู้ ถือหุ้น

ใหญ่เสนอได้ 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

กลุ่มผู้ ก่อตั Êงเดิมยึดหลักธรรมาภิบาลและจริยธรรมมาโดยตลอด โดยในอดีตทีÉผ่านมา ตั Êงแต่เข้าจดทะเบียนใน

ตลาดหลกัทรัพย์ฯ เมืÉอวนัทีÉ 6 ธนัวาคม 2548 กลุ่มผู้ก่อตั Êงเดิมไม่เคยใช้เสียงควบคุมในการหาประโยชน์ให้กบักลุ่มหรือเอา

เปรียบผู้ ถือหุ้นรายย่อยและดูแลผู้ ถือหุ้นรายย่อยอย่างเท่าเทียม  
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3.9 ความเสีÉยงจากการเปลีÉยนแปลงของ IT Technology และภัยคกุคามทางอินเตอร์เน็ต 

พฒันาการของเทคโนโลยีทีÉเกิดขึ Êนทําให้เกิดการคิดค้นนวตักรรมใหม่ๆ ก่อให้เกิดการเปลีÉยนแปลงอย่างรวดเร็ว 

โดยส่งผลต่อรูปแบบการดําเนินชีวิตและการดําเนินงานของภาคธุรกิจอยู่ตลอดเวลา และมีแนวโน้มของการเปลีÉยนแปลง

อย่างต่อเนืÉองและรวดเร็วขึ Êน ดังเห็นได้จากการเปลีÉยนผ่านจากเทคโนโลยีอนาล็อก (Analog) มาเป็นเทคโนโลยีดิจิตอล 

(Digital) การสืÉอสารแบบไร้สาย (Wireless) ทําให้สามารถเชืÉอมโยงข้อมูลถึงกนัได้อย่างไร้ขีดจํากัด และเมืÉอมองในด้าน

องค์กร จะเห็นว่ารูปแบบการใช้งานด้าน IT มีการเปลีÉยนแปลงจากการเก็บรักษาข้อมูลของบริษัท โดยเปลีÉยนจากการเก็บ

ภายในบริษัท มาเป็นการเช่าพื ÊนทีÉจดัเก็บภายนอก หรือเรียกว่า Cloud Service ซึÉงสามารถรองรับข้อมูลเพิÉมขึ Êนโดยใช้เงิน

ลงทุนตํÉากว่าในอดีตค่อนข้างมาก แต่แลกกับความเสีÉยงเรืÉองภัยคุมคามจากการโจมตีจากผู้ ไม่หวังดี (Hacker) จนส่งผล

กระทบให้ข้อมลูต่างๆ สญูหายหรือเสียหาย และต้องใช้เวลากู้ คืนและเกิดการหยดุชะงกัในการดําเนินธุรกิจในแต่ละวนัได้ 

มาตรการรองรับเพืÉอลดความเสีÉยง   

1. บริษัทเช่าพื ÊนทีÉจัดเก็บข้อมูลจากบริษัททีÉเป็นเจ้าของเทคโนโลยีระดับสากล ซึÉงมีใบรับรองคุณภาพด้าน ISO9001 

มาตรฐานระบบบริหารงานคุณภาพ, ISO20000 มาตรฐานงานบริหารด้าน IT สําหรับองค์กรในโลกดิจิตอล, และ 

ISO27001 มาตรฐานสากลสําหรับระบบการจัดการความปลอดภยัของข้อมลู ซึÉงนบัเป็นมาตรการรองรับเพืÉอลดความ

เสีÉยงจากการถกูโจมตีทางระบบเครือข่ายได้เป็นอย่างดี  

2. บริษัทจดัเก็บข้อมลูภายในช่องทางอืÉนๆ เพิÉมเติมจากการเช่าพื ÊนทีÉภายนอก ได้แก่ การจดัเก็บในห้องเซิร์ฟเวอร์ของบริษัท 

และการสํารองข้อมูลทั Êงหมดให้แก่ผู้บริหารนําไปจัดเก็บไว้ภายนอกบริษัท รวมถึงอยู่ระหว่างดําเนินการลงทุนจดัเตรียม

พื ÊนทีÉจัดเก็บข้อมูลสํารองภายนอกเป็นแห่งทีÉสอง ซึÉงอยู่บนถนนกิÉงแก้วแต่คนละแห่งจากสํานักงาน เพืÉอความปลอดภัย

ของข้อมลูเพิÉมขึ Êน 

3. บริษัทลงทนุ Upgrade Firewall & Security System ให้มีประสิทธิภาพและเป็นปัจจบุนัเสมอ 

4. บริษัทพัฒนาบุคลากรให้มีความรู้ความสามารถและก้าวตามให้ทันต่อเทคโนโลยีทีÉเปลีÉยนแปลงไป รวมถึงพัฒนาให้

พนกังานทกุท่านตระหนกัถงึความปลอดภยัในการใช้งานเทคโนโลยีสารสนเทศ เพืÉอให้พนกังานทุกคนมีความระมดัระวัง

ในการปฏิบตัิงานและใช้งานระบบเทคโนโลยีสารสนเทศ    
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4. ทรัพย์สนิทีÉใช้ในการประกอบธุรกิจ 

4.1 สินทรัพย์ถาวรหลัก ณ วันทีÉ 31 ธันวาคม 2561  

รายการสินทรัพย์ ลักษณะกรรมสิทธ ิ

(เป็นเจ้าของ/เช่าซื Êอ) 

มูลค่าทางบัญชีสทุธิ 

(ล้านบาท) 

ภาระผูกพัน 

1. ทีÉดินและส่วนปรับปรุงทีÉดิน 

(ทีÉดินทีÉตั Êงบริษัท ตั Êงอยู่ทีÉเลขทีÉ 13/1 หมู่ 2 ถนนกิÉงแก้ว ตําบล

ราชาเทวะ อําเภอบางพลี จังหวดัสมทุรปราการ 10540 โดยมี

พื ÊนทีÉ 12 ไร่ 3 งาน 1 ตร.ว.)  

เป็นเจ้าของ 52.72 ไม่ม ี

2. อาคาร เป็นเจ้าของ 94.64 ไม่ม ี

3. อปุกรณ์สํานกังาน เครืÉองตกแต่งและติดตั Êง เป็นเจ้าของ 15.71 ไม่ม ี

4. เครืÉองจกัร เครืÉองมือและอปุกรณ์ เป็นเจ้าของ 24.98 ไม่ม ี

5. ยานพาหนะ เช่าซื Êอ  10.40 ดรูายละเอียดใน

หมายเหต ุ

 เป็นเจ้าของ 15.95 ไม่ม ี

รวม  214.40  

หกั ค่าเสืÉอมราคาสะสม  (104.65)  

สินทรัพย์ถาวรหลกัสทุธิ  109.75  

หมายเหต ุ:    

ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2560 บริษัทมีภาระผูกพนัตามสญัญาเช่าการเงินกบับริษัทลีสซิÉงเหลืออยู่อีก 2.2 ล้านบาท ซึÉง

เป็นการเช่าซื Êอยานพาหนะจํานวน 3 คนั เพืÉอใช้ในการดําเนินงานของกิจการโดยมีกําหนดการชําระค่าเช่าเป็นรายเดือนอายุ

ของสญัญามีระยะเวลา 4-5 ปี 

 นอกจากนี Ê ณ วันทีÉ 31 ธันวาคม 2561 บริษัทมีภาระผูกพันตามสิทธิในสัญญาเช่าระยะยาวเหลืออยู่อีกเป็น     

เวลา 1  ปีนับตั Êงแต่วันทีÉ 1 มกราคม 2562 ถึงวันทีÉ 31 ธันวาคม 2562 โดยมีจํานวนเงินทีÉต้องจ่ายในอนาคตรวมทั Êงสิ Êน         

7.2 ล้านบาท ซึÉงเป็นการเช่าอาคารเพืÉอใช้เก็บสินค้าของกิจการโดยมีกําหนดการชําระค่าเช่าเป็นรายเดือน อายุของสัญญามี

ระยะเวลา 3 ปี 

4.2 นโยบายการลงทุนในบริษัทย่อยและบริษทัร่วม 

ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2561 บริษัทไม่มีการลงทนุในบริษัทย่อยหรือบริษัทร่วม 

 

5. ข้อพิพาททางกฎหมาย 

บริษัทไม่มีข้อพิพาททางกฎหมายทีÉอาจมีผลกระทบด้านลบต่อสินทรัพย์ของบริษัททีÉมีจํานวนสูงกว่าร้อยละ 5 ของ

ส่วนของผู้ถือหุ้น ณ วนัทีÉ 31 ธันวาคม 2561 หรือคดีทีÉกระทบต่อการดําเนินธุรกิจของบริษัทอย่างมีนยัสําคญั 
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6. ข้อมูลทัÉวไปและข้อมูลสาํคัญอืÉน 

ข้อมลูบริษัท   

ชืÉอบริษัท : บริษัท โกลบอล คอนเน็คชัÉนส์ จํากดั (มหาชน) ("บริษัท") 

ประกอบธรุกิจ : ประกอบธุรกิจเป็นตวัแทนจําหน่ายวตัถุดิบทีÉเกีÉยวเนืÉองกับพลาสติกและ 

ปิโตรเคมี รวมถึงสารเติมแต่งทีÉใช้ในกระบวนการแปรรูปผลิตภัณฑ์

พลาสติกและปิโตรเคมีอืÉนๆ 

ทีÉตั Êงสํานกังานใหญ่ : เลขทีÉ 13/1 หมู่ 2 ถนนกิÉงแก้ว ตําบลราชาเทวะ อาํเภอบางพลี 

จงัหวดัสมทุรปราการ 10540 

เลขทะเบียนบริษัท : 0107548000153 

เว็บไซต์บริษัท : http://www.gc.co.th 

โทรศพัท์ : 0-2763-7999 

โทรสาร : 0-2763-7949, 0-2312-4880-1 

นกัลงทนุสมัพนัธ์ : 0-2763-7999 ต่อ 201 และ 204 

วนัก่อตั Êงบริษทั : 27 กนัยายน 2537 

วนัจดทะเบียนบริษัทมหาชนจํากัด : 17 มีนาคม 2548 

วนัทีÉเริÉมทําการซื Êอขายในตลาดหลกัทรัพย์ : 6 ธนัวาคม 2548 

นิติบคุคลทีÉบริษัทถือหุ้นมากกว่า 10% : ไม่มี 

ทนุจดทะเบยีน : 200,000,000 บาท 

จํานวนหุ้นสามญั : 200,000,000 หุ้น 

รายนามบุคคลอ้างอิงอืÉน  

นายทะเบียนหลกัทรัพย์ : บริษัท ศนูย์รับฝากหลกัทรัพย์ (ประเทศไทย) จํากดั  

ทีÉอยู่ 93 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง  

กรุงเทพมหานคร 10400  

โทรศพัท์ 0-2009-9000 โทรสาร 0-2009-9991  

ผู้สอบบญัชี : บริษัท สํานกังาน อีวาย จํากดั  

อาคารเลครัชดา ออฟฟิศ คอมเพล็กซ์ ชั Êน 33,  

193/136-137 ถนนรัชดาภิเษก แขวงคลองเตย เขตคลองเตย  

กรุงเทพมหานคร 10110  

โทรศพัท์ 0-2264-0777 โทรสาร 0-2264-0789  


