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ส่วนที ่1 
การประกอบธุรกิจ 

 
1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกิจ 
 
  1.1  ประวัติความเป็นมาและพัฒนาการที่ส าคัญ 
  บริษัท ลีซ อิท จํากัด (มหาชน) (“บริษัทฯ”) จดทะเบียนจัดตั้งบริษัทเมื่อวันที่ 25 สิงหาคม 2549 ด้วยทุนจด
ทะเบียน 200 ล้านบาทโดยมีทุนชําระแล้วจํานวน 60 ล้านบาท มีบริษัท เอสวีโอเอ จํากัด (มหาชน) (“เอสวีโอเอ”) เป็นผู้ถือหุ้น
ใหญ่ ถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 99.99 เร่ิมต้นมีวัตถุประสงค์เพ่ือประกอบธุรกิจสนับสนุนการค้าของกลุ่มเอสวีโอเอ ในฐานะ บริษัท
ด้านการเงินของเอสวีโอเอ (Financial Arm) โดยการให้บริการสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน (Leasing) และสินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ
(Hire Purchase) โดยเน้นกลุ่มลูกค้าที่เป็นผู้จัดจําหน่ายสินค้าให้แก่กลุ่มเอสวีโอเอ กลุ่มผู้บริโภคที่ใช้ผลิตภัณฑ์ของกลุ่มเอสวีโอ
เอเป็นหลัก รวมถึงการให้บริการรับโอนสิทธิเรียกร้องลูกหนี้การค้า ( Factoring) ให้แก่ลูกค้าของกลุ่มเอสวีโอเอที่ต้องการเงินทุน
หมุนเวียนในช่วงระยะเวลาที่รอหนี้ครบกําหนดชําระ 
  เน่ืองจากการเติบโตของกลุ่มธุรกิจเทคโนโลยีสารสนเทศ (“Information Technology” หรือ “IT”) ทําให้ผลิตภัณฑ์
ทางด้าน IT มีความหลากหลายมากขึ้นและมีตลาดในแต่ละผลิตภัณฑ์แตกต่างกันออกไป ในขณะที่ธุรกิจเอสวีโอเอจํากัดอยู่เพียง
ตลาดบางผลิตภัณฑ์ ทําให้บริษัทฯ หันไปให้การสนับสนุนสินเชื่อของสินค้านอกกลุ่มเอสวีโอเอ รวมทั้งขยายธุรกิจในการ
สนับสนุนสินเชื่อนอกจากสินค้า IT เพ่ือให้บริษัทฯ สามารถบริหารจัดการและสามารถแข่งขันกับผู้ประกอบการในกลุ่มธุรกิจ
เดียวกันได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
  หลังจากที่รูปแบบการดําเนินธุรกิจได้เปลี่ยนแปลงไปตามที่กล่าวข้างต้น บริษัทฯจึงมุ่งเน้นการเติบโตและการ
แข่งขันทางธุรกิจโดยมีการพัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ทางการเงินเพ่ือต่อยอดการทําธุรกิจที่สามารถตอบสนองความต้องการของ
ลูกค้า จึงได้เพ่ิมสินเชื่อหลากหลายประเภทมากขึ้น ได้แก่ สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง (Bid Bond) สินเชื่อเพ่ือ
สนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) รวมถึงบริการจัดหาสินค้า (Trade Finance) 
  และเมื่อวันที่ 16 พฤษภาคม 2556 บริษัทฯ ได้ทําการแปรสภาพเป็นบริษัทมหาชนจํากัด พร้อมทั้งเปลี่ยนชื่อเป็น
บริษัท ลีซ อิท จํากัด (มหาชน) 
  พัฒนาการที่สําคัญของบริษัทฯ ในช่วงระยะเวลาที่ผ่านมา มีรายละเอียดดังต่อไปนี้  
 
ปี 2550 
 เพ่ิมทุนชําระแล้วจํานวน 40 ล้านบาท จากทุนชําระแล้วเดิม 60 ล้านบาท เป็น 100 ล้านบาท  
 เร่ิมประกอบธุรกิจให้บริการสินเชื่อเช่าซื้อแก่กลุ่มลูกค้ารายย่อยที่ใช้ผลิตภัณฑ์ของกลุ่มเอสวีโอเอ เช่น นักศึกษาและ

บุคลากรของมหาวิทยาลัยคริสเตียน เป็นต้น 
ปี 2552 
 เปลี่ยนแนวทางรูปแบบการดําเนินธุรกิจจากเดิมที่วางจุดยืนเป็นบริษัทด้านการเงินของเอสวีโอเอ (Financial Arm) มา

เป็นการดําเนินธุรกิจที่มุ่งการสร้างกําไรซึ่งเป็นจุดเร่ิมต้นในการนําเสนอผลิตภัณฑ์ทางการเงินใหม่ๆ ออกสู่ลูกค้า 
 เร่ิมประกอบธุรกิจบริการจัดหาสินค้า  (Trade Finance) ให้แก่ลูกค้าที่ใช้ผลิตภัณฑ์ทางการเงินอยู่แล้วไม่ว่าจะเป็นสินเชื่อ

สัญญาเช่าทางการเงิน สินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ หรือสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง 
ปี 2553 
 เร่ิมประกอบธุรกิจให้บริการสินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง (Bid Bond) โดยทําหน้าที่เป็นตัวกลางระหว่าง

ธนาคารผู้ออกหนังสือค้ําประกันกับลูกค้าที่เป็นผู้ประกอบการ 
 ชะลอและลดการให้บริการสินเชื่อเช่าซื้อแก่กลุ่มลูกค้ารายย่อย เนื่องจากต้นทุนการดําเนินการสูง และมีความเสี่ยง ไม่

เหมาะสมกับขนาดขององค์กร 
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ปี 2555 
 เร่ิมดําเนินธุรกิจให้การสนับสนุนสินเชื่อ เพ่ือสนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) สําหรับลูกค้าของบริษัทฯ   

ที่มีประวัติดี มีทักษะและขีดความสามารถในการทํางานโครงการน้ันๆ แต่มีข้อจํากัดเร่ืองเงินทุนหมุนเวียน โดยเน้นลูกหนี้
ที่เป็นโครงการของภาครัฐเป็นสําคัญ 

 ย้ายสํานักงานจากชั้น 32 มาอยู่ที่ชั้น 21 อาคารไอที โปรเฟสชั่นแนลเพ่ือรองรับการขยายตัวของธุรกิจ  
ม.ค.-พ.ค. ปี 2556 
 ลดทุนจดทะเบียนจาก 200 ,000,000 บาท เหลือ 100 ,000,000 บาท โดยการลดมูลค่าหุ้นที่ตราไว้จากหุ้นละ 1 0.00 บาท   

เป็นหุ้นละ 5.00 บาท ส่งผลทําให้ทุนจดทะเบียนของบริษัทฯ เท่ากับ 100 ,000,000 บาท แบ่งออกเป็นหุ้นสามัญจํานวน 
20,000,000 หุ้น มูลค่าหุ้นละ 5.00 บาท และมีการชําระค่าหุ้นเต็มจํานวนแล้ว 

 แปรสภาพเป็นบริษัทมหาชน 
 เปลี่ยนแปลงมูลค่าที่ตราไว้จากหุ้นละ 5.00 บาท เป็นหุ้นละ 1.00 บาท 
 เพ่ิมทุนจดทะเบียนจํานวน 16,000,000 บาทจากทุนจดทะเบียนเดิม 100,000,000 บาท เป็น 116,000,000 บาท โดยการ

ออกหุ้นสามัญใหม่จํานวน 16,000,000 หุ้น มูลที่ตราไว้หุ้นละ 1.00 บาทโดยจัดสรรให้กับ ดร. ประสิทธิ์ กาญจนศักด์ิชัย *   

ซึ่งเป็นบุคคลในวงจํากัด ในราคาเสนอขายหุ้นละ 1.50 บาท  
 เพ่ิมทุนจดทะเบียน จํานวน 84 ,000,000 บาท จากทุนจดทะเบียนเดิม 116,000,000 บาท เป็น 200,000,000 บาท โดย

การออกหุ้นสามัญใหม่จํานวน 84,000,000 หุ้น มูลที่ตราไว้หุ้นละ 1.00 บาท ซึ่งรายละเอียดการจัดสรรเป็นดังนี้ 
(1) หุ้นสามัญเพ่ิมทุน จํานวน 33,600,000 หุ้นเสนอขายให้แก่ผู้ถือหุ้นของเอสวีโอเอ ตามสัดส่วนการถือหุ้นของผู้ถือหุ้น

ดังกล่าวในเอสวีโอเอ (Pre-emptiveright)  
(2) หุ้นสามัญเพ่ิมทุนจํานวน 46,200,000 หุ้นเสนอขายให้แก่ประชาชนทั่วไป 
(3) หุ้นสามัญเพ่ิมทุนจํานวน 4,200,000 หุ้นเสนอขายให้แก่กรรมการและพนักงานของบริษัทฯ 
ในกรณีที่มีหุ้นเหลือจากการจองซื้อของผู้ถือหุ้นเอสวีโอเอ ตามข้อ (1) ให้เสนอขายหุ้นที่เหลือดังกล่าวให้แก่ประชาชนตาม
ข้อ (2)  

 ปี 2557 
 ในระหว่างวันที่ 12 - 14 มีนาคม 2557 บริษัทฯได้เสนอขายหุ้นสามัญให้แก่ผู้ถือหุ้นสามัญและผู้ถือหุ้นบุริมสิทธิของบริษัท 

เอสวีโอเอ จํากัด (มหาชน) ตามสัดส่วนการถือหุ้นของผู้ถือหุ้นดังกล่าวในบริษัท เอสวีโอเอ จํากัด (มหาชน) จํานวน 33.6 
ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 1 บาท ในราคาเสนอขายหุ้นละ 1.80 บาท  

 ในระหว่างวันที่ 17 - 19 มีนาคม 2557 บริษัทฯได้เสนอขายหุ้นสามัญให้แก่ประชาชน กรรมการและพนักงานของบริษัทฯ
เป็นครั้งแรกจํานวน 50.4 ล้านหุ้น มูลค่าหุ้นที่ตราไว้หุ้นละ 1 บาท ในราคาเสนอขายหุ้นละ 1.80 บาท โดยบริษัทฯได้จด
ทะเบียนเปลี่ยนแปลงทุนที่ออกจําหน่ายและชําระแล้วจากจํานวน 116 ล้านบาท (หุ้นสามัญ 116 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้
หุ้นละ 1 บาท) เป็นจํานวน 200 ล้านบาท (หุ้นสามัญ 200 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 1 บาท) กับกระทรวงพาณิชย์แล้ว
เมื่อวันที่ 20 มีนาคม 2557 และตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (mai) ได้รับหุ้นสามัญจํานวน 200 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตรา
ไว้หุ้นละ 1 บาท เป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนและเริ่มทําการซ้ือขายได้ตั้งแต่วันที่ 25 มีนาคม 2557 ในการออกจําหน่ายหุ้น
สามัญเพ่ิมทุนดังกล่าว บริษัทฯมีค่าใช้จ่ายที่เก่ียวข้องกับการเสนอขายหุ้นดังกล่าวเป็นจํานวน 4.5 ล้านบาท (สุทธิจาก
ภาษีเงินได้ 1.1 ล้านบาท) ซึ่งบริษัทฯแสดงเป็นรายการหักจากส่วนเกินมูลค่าหุ้นสามัญ 

 วันที่ 27 มีนาคม 2557 นายมินทร์ อิงค์ธเนศ ได้ลาออกจากการเป็นกรรมการบริษัท ทั้งนี้เพ่ือลดอํานาจการควบคุม ให้
ฝ่ายบริหารของบริษัทฯ มีอํานาจในการบริหารจัดการได้อย่างเป็นอิสระ 

 วันที่ 24 มิถุนายน 2557 คณะกรรมการบริษัทฯ ได้มติให้ออกตั๋วแลกเงิน ( Bill of exchange) วงเงิน ณ ขณะใดขณะหนึ่ง
ไม่เกิน 200 ล้านบาท ในรูปแบบเสนอขายกรณีทั่วไป หรือกรณีวงจํากัด ประเภทผู้ลงทุนรายใหญ่ และผู้ลงทุนสถาบัน 
โดยไม่จํากัดจํานวนใบ ตามประกาศ ของ ก.ล.ต. ที่ทจ.9/2552 หรือฉบับแก้ไข หรือกรณีวงจํากัด ณ ขณะใดขณะหนึ่งไม่
เกิน 10 ฉบับ ซึ่งทําให้บริษัทฯ สามารถลดต้นทุนทางการเงินได้เป็นจํานวนมาก 
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 หมายเหตุ : *เนื่องจากในขณะนั้นบริษัทฯ มีความต้องการเงินทุนเพื่อขยายธุรกิจ แต่เอสวีโอเอไม่มีนโยบายท่ีจะขยายการลงทุนไปในธุรกิจท่ี

ไม่ใช่ธุรกิจหลัก (Core Business)  ดังนั้นบริษัทฯ จึงมีความจําเป็นท่ีต้องหาผู้ร่วมลงทุนรายใหม่  โดย     ดร.ประสิทธ์ิ กาญจนศักดิ์ชัย เป็นเจ้าของธุรกิจ
จําหน่ายวัสดุก่อสร้างจํานวน 3 บริษัท รวมทั้งเป็นนักลงทุนท่ีมีศักยภาพในด้านเงินทุน และสามารถตัดสินใจลงทุนกับบริษัทฯ ได้ในระยะเวลาที่เหมาะสม
กับความต้องการใช้เงินของบริษัทฯ โดยการเข้ามาลงทุนในครั้งนี้ ดร.ประสิทธ์ิจะเข้ามาในฐานะผู้ถือหุ้นโดยมิได้มีส่วนร่วมในการบริหารบริษัทฯ 

 
1.2 ภาพรวมการประกอบธุรกิจ 
บริษัทฯ ประกอบธุรกิจให้บริการสินเชื่อกลุ่มลูกค้าที่เป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมที่มีข้อจํากัดในการ

ขอสินเชื่อจากสถาบันการเงิน โดยแบ่งบริการออกเป็น 4 ประเภท ดังนี้ 
1. สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงินหรือลีสซ่ิง (Leasing) : ให้บริการสินเชื่อในรูปแบบสัญญาเช่าทาง

การเงินหรือสัญญาเช่าทรัพย์ที่มีอายุสัญญาตั้งแต่ 3 ปีขึ้นไป แก่กลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการที่มีสัญญาเช่ากับหน่วยงานภาครัฐ 
รัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนขนาดใหญ่ 

2. สินเชื่อสัญญาเช่าซ้ือ (HirePurchase) : ให้บริการสินเชื่อในรูปแบบสัญญาเช่าซื้อ ที่มีอายุไม่เกิน 3 ปี
แก่กลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการที่มีสัญญาเช่ากับหน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนขนาดใหญ่ 

3. สินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องหรือแฟคตอริ่ง (Factoring) : ให้บริการสินเชื่อการรับโอนสิทธิ
เรียกร้อง แก่กลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการที่มีลูกหนี้การค้าเป็นหน่วยงานราชการ รัฐวิสาหกิจ และเอกชนขนาดใหญ่เป็นหลัก โดย
บริษัทฯ จะรับซื้อลูกหนี้การค้าประมาณร้อยละ 70 –95 ของมูลค่าในเอกสาร 

4. บริการเสริมอื่น ๆ ได้แก่ 
- สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง  (Bid Bond) : ให้บริการสินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ํา

ประกันซอง สําหรับกลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการที่ต้องการเข้าไปประมูลงานในหน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ 
- สินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) : ให้การสนับสนุนเงินทุนเพ่ือใช้ในการ

จัดหาและ/หรือจัดเตรียมสินค้า (Pre-Finance) ล่วงหน้าก่อนการส่งมอบงานให้หน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงาน
เอกชนขนาดใหญ่ 

- บริการจัดหาสินค้า ( Trade Finance) : จัดหาสินค้าให้แก่กลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการที่ขาดเงินทุนใน
การจัดหาสินค้าเพ่ือทําการส่งมอบงานต่อให้หน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนขนาดใหญ่ 

โดยบริษัทฯ ให้บริการสินเชื่อแบบครบวงจรซ่ึงจะช่วยให้ผู้ประกอบการสามารถดําเนินการได้ตั้งแต่เริ่มประมูลงาน 
จัดหาสินค้า หรือให้กู้เงินเพ่ือไปจัดหาสินค้า เพ่ือให้ลูกค้าสามารถส่งมอบงานให้กับคู่สัญญาได้ โดยหลังจากส่งมอบงานและผ่าน
การตรวจรับแล้ว ก็จะมีบริการสินเชื่อในรูปแบบของสัญญาเช่าทางการเงิน สัญญาเช่าซื้อ หรือสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง
รองรับ 
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1.3 โครงสร้างรายได้ 
 

ประเภทของรายได ้ ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 
ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

รายได้ดอกเบ้ีย1)                 
- ตามสัญญาเช่าการเงิน 18.26 26.22 23.26 24.85 25.94 24.78 27.14 21.19 
- ตามสัญญาเช่าซื้อ 10.56  15.17 9.94 10.61 8.74 8.35 8.33 6.50 
- การซื้อสิทธิเรียกร้อง 20.25  29.08 21.81  23.30 22.13 21.15 24.08 18.80 
- การให้กู้ยืมเงิน -    - 10.11 10.80 16.74 16.00 20.41 15.94 

รวมรายได้ดอกเบี้ย    49.07 70.47    65.12 69.56 73.55 70.28 79.96 62.43 

รายได้จากค่าธรรมเนียม
และบริการ2) 

        
 

    
 

- ตามสัญญาเช่าการเงิน 0.33 0.48 0.24 0.25 0.03 0.03 0.26 0.21 
- ตามสัญญาเช่าซื้อ 0.18  0.26 0.20 0.22 0.07 0.07 0.18 0.14 
- การซื้อสิทธิเรียกร้อง 6.80  9.76      4.25 4.54 4.63 4.42 8.61 6.72 
- การให้กู้ยืมเงิน -    -      8.87 9.48 11.28 

 
10.78 14.50 11.33 

- การค้ําประกันซอง 0.83 1.19 0.80 0.86 2.42 2.31 3.64 2.84 
รวมรายได้จากค่าธรรมเนียม
และบริการ 

8.14 11.69    14.36 15.35 18.43 17.61 27.19 21.24 

รายได้อื่น  :              
รายได้จากบริการจัดหาสินค้า 
(Trade Finance) 

7.96 11.43      8.13 8.69 5.61 5.36 6.42 5.01 

ดอกเบี้ยรับธนาคาร 0.02 0.03 0.01 0.02 0.01 0.01 0.28 0.22 
รายได้อื่น3) 4.45 6.38 5.99 6.38 7.05 6.74 14.21 11.10 

รวมรายได้อื่น  12.43 17.84 14.13 15.09 12.67 12.11 20.91 16.33 
รวมรายได ้    69.64 100.00 93.61 100.00 104.65 100.00 128.07 100.00 
หมายเหตุ 1)  รายได้ดอกเบี้ยในปี 2554 ไม่ตรงกับงบการเงิน เนื่องจากทําการปรับรายได้ดอกเบี้ยรับธนาคารจากการบันทึกเป็นรายได้ดอกเบี้ย เป็น
รายได้อ่ืนๆ เพื่อประโยชน์ในการเปรียบเทียบ 
 2)  รายละเอียดรายได้ค่าธรรมเนียมและบริการ 
  - ตามสัญญาเช่าการเงิน และสัญญาเช่าซื้อหมายถึงค่าธรรมเนียมในการเซ็นสัญญาและโอนสิทธิ  
  - การซื้อสิทธิเรียกร้อง หมายถึงค่าธรรมเนียมในการเปิดวงเงินและค่าธรรมเนียมบริการ  
  - การให้กู้ยืมเงิน และการค้ําประกันซองหมายถึงค่าธรรมเนียมในการให้บริการ  
 3)  รายได้อ่ืน เช่น รายได้ดอกเบี้ยจ่ายชําระล่าช้า รายได้ค่าขายซากทรัพย์สิน เป็นต้น  
 

1.4 เป้าหมายการด าเนินธุรกิจ 
 บริษัทฯ มีเป้าหมายที่จะเป็นแหล่งเงินทุนทางเลือกที่ไม่ใช่สถาบันการเงินให้แก่ผู้ประกอบการธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อม (SME) ที่ไม่สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนได้เช่น มีข้อจํากัดในเร่ืองหลักทรัพย์ค้ําประกัน หรือระยะเวลาการประกอบ
ธุรกิจน้อยกว่า 3 ปี ซึ่งสถาบันการเงินไม่สามารถพิจารณาให้การสนับสนุนได้ แต่ผู้บริหารและทีมงานมีประสบการณ์ ความ
ชํานาญในธุรกิจน้ันๆ เป็นอย่างดี และเป็นธุรกิจที่มีศักยภาพในการเติบโต ทําให้ธุรกิจเหล่านี้ต้องใช้การสนับสนุนเงินทุนนอก
ระบบอันเป็นอุปสรรคต่อการขยายตัว ดังนั้นเพ่ือตอบสนองแนวทางดังกล่าวบริษัทฯ จึงมุ่งเน้นพัฒนาผลิตภัณฑ์ ที่มีความ
หลากหลายสามารถตอบสนองให้ครบวงจรธุรกิจ (Total Finanical Solution) สําหรับผู้ประกอบการดังกล่าวโดยมีเป้าหมายดังนี้ 

(1) เป็นผู้ประกอบการหลัก ที่ไม่ใช่สถาบันการเงินที่ให้การสนับสนุนด้านสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน และ
สินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ เพ่ือจัดหาอุปกรณ์การเรียนการสอนด้านไอทีแก่ภาคการศึกษาของรัฐ 
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(2) เป็นผู้ประกอบการหลัก ที่ไม่มีผู้ถือหุ้นเป็นสถาบันการเงิน ที่ให้การสนับสนุนด้านสินเชื่อรับโอนสิทธิเรียกร้อง
ที่เน้นการรับซื้อลดลูกหนี้การค้าภาครัฐ  

(3) พัฒนาสร้างผลิตภัณฑ์เสริมในหลายๆ รูปแบบ (Tailor made) เพ่ือให้ลูกค้าหรือคู่ค้าในผลิตภัณฑ์หลัก        
มีทางเลือกในการใช้บริการเพ่ือเพ่ิมอํานาจการแข่งขันกับคู่แข่งในการสร้างรายได้และยอดขายที่สูงขึ้น เช่น สินเชื่อเพ่ือการจัดหา
หนังสือค้ําประกันซอง (Bid Bond) สินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) และบริการจัดหาสินค้า      
(Trade Finance) 
 
2. ลักษณะการประกอบธุรกิจ 
การประกอบธุรกิจของแต่ละสายผลิตภัณฑ์ 

2.1   ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการ 
  บริษัทฯ ประกอบธุรกิจให้บริการสินเชื่อแก่กลุ่มลูกค้าที่เป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมที่มีข้อจํากัดใน
การขอสินเชื่อสถาบันการเงิน โดยแบ่งสินเชื่อออกเป็น 4 ประเภท ดังนี้ 

2.1.1 ธุรกิจการให้สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงินหรือลีสซ่ิง (Leasing) 
 กรณีโอนสิทธิเรียกร้อง - ดําเนินการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับชําระค่าเช่าจากลูกหนี้ของลูกค้ามาที่

บริษัทฯ โดยบริษัทฯจะมีหนังสือบอกกล่าวการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับชําระค่าเช่าไปที่ลูกหนี้ของลูกค้าที่เป็นส่วนราชการ 
รัฐวิสาหกิจ หรือเอกชนขนาดใหญ่โดยดําเนินการโอนสิทธิแบบเบ็ดเสร็จเด็ดขาดซึ่งบริษัทฯ จะมอบหมายให้ฝ่ายขายและ
การตลาดนําเอกสารโอนสิทธิไปให้ลูกหนี้ลงนามรับทราบ   ถึงแม้ลูกหนี้ของลูกค้าจะเป็นผู้ชําระค่าเช่าให้แก่บริษัทฯ โดยตรง 
อย่างไรก็ตาม ณ วันทําสัญญา ลูกค้าจะต้องมอบเช็คลงวันที่ล่วงหน้าไว้ให้แก่บริษัทฯ ตามงวดที่ต้องชําระ หากลูกหนี้ของลูกค้าไม่
ชําระค่าเช่าตามเวลาที่กําหนด บริษัทฯ จะนําเช็คที่ลูกค้ามอบไว้ให้ชําระค่าเช่าให้แก่บริษัทฯ แทน และภายหลังหากลูกหนี้ของ
ลูกค้าได้มีการจ่ายชําระเงินเข้ามาบริษัทฯ จะคืนเงินจากการรับโอนสิทธิ์ดังกล่าวให้แก่ลูกค้าทันที 

 กรณีไม่โอนสิทธิเรียกร้อง - รับชําระค่าเช่าจากลูกค้าโดยตรง โดยไม่มีการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับ
ชําระค่าเช่าจากลูกหนี้ของลูกค้าโดยลูกค้าจะทําการมอบเช็คลงวันที่ล่วงหน้าไว้ให้ ณ วันทําสัญญา ซึ่งเช็คจะต้องลงวันที่ล่วงหน้า
ตามวันครบกําหนดชําระในสัญญา 

2.1.2 ธุรกิจการให้สินเชื่อสัญญาเช่าซ้ือ (HirePurchase) 
บริษัทฯ ให้บริการสินเชื่อสัญญาเช่าซื้อแก่ผู้ประกอบการ ที่ต้องการซื้อทรัพย์สินประเภทคอมพิวเตอร์ ซอฟต์แวร์ 

อุปกรณ์ไอที เครื่องใช้ไฟฟ้า รวมไปถึงอุปกรณ์การเรียนการสอนต่างๆ ที่มีสัญญาเช่ากับหน่วยงานราชการ หน่วยงานรัฐวิสาหกิจ 
หรือเอกชนขนาดใหญ่ โดยบริษัทฯ จะซ้ือทรัพย์สินจากลูกค้า แล้วนํามาให้ลูกค้าเช่าต่อ  (ในบางกรณีอาจ ทําการจัดหาทรัพย์สิน
จากผู้จําหน่าย (Supplier) ตามความต้องการของลูกค้า แล้วนํามาให้ลูกค้าเช่าต่อ) โดยกรรมสิทธิ์ ของทรัพย์สินให้เช่า ซื้อจะเป็น
ของบริษัทฯ และเมื่อ ชําระเงินค่างวดครบกําหนด สัญญาเช่าซื้อแล้ว ลูกค้า หรือผู้เช่าซื้อ จะได้กรรมสิทธิ์ในสินทรัพย์นั้นๆ  โดย
บริษัทฯ จะให้สินเชื่อแก่ลูกค้าในอัตราร้อยละ 7 0 – 100 ของมูลค่าสินค้าและคิดดอกเบี้ยในอัตราคงที่ สัญญาเช่าซื้อที่บริษัทฯ 
ให้บริการ กับลูกค้าจะมีอายุ ไม่เกิน 3 ปี รูปแบบในการทําสัญญาเช่าซื้อจะเป็นในลักษณะเดียวกับการทําสัญญาเช่าทางการเงิน
ดังนี ้

 กรณีโอนสิทธิเรียกร้อง – ให้ลูกค้าโอนสิทธิเรียกร้องในการรับชําระค่าเช่าจากลูกหนี้ของลูกค้ามาที่บริษัทฯ 
โดยบริษัทฯ จะแจ้งการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับชําระค่าเช่าโดยตรงไปที่ลูกหนี้ของลูกค้าที่เป็นส่วนราชการ รัฐวิสาหกิจ หรือ
เอกชนขนาดใหญ่และ ณ วันทําสัญญา ลูกค้าจะต้องมอบเช็คลงวันที่ล่วงหน้าไว้ให้แก่บริษัทฯ ตามงวดที่ต้องชําระ 

 กรณีไม่โอนสิทธิเรียกร้อง - รับชําระค่าเช่าจากลูกค้าโดยตรง โดยไม่มีการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับชําระค่า
เช่าจากลูกหนี้ของลูกค้า โดยลูกค้าจะทําการมอบเช็คลงวันที่ล่วงหน้าไว้ให้ ณ วันทําสัญญา  
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ขั้นตอนการให้สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงินและสินเชื่อสัญญาเช่าซ้ือ  
1. ลูกค้าแจ้งความประสงค์ทําสัญญาเช่าทางการเงิน/เช่าซื้อบริษัทฯ จะทําการตรวจสอบข้อมูลของลูกค้าจากเอกสาร

ประกอบการพิจารณาเช่น หนังสือรับรองบริษัทจดทะเบียน รายการเคลื่อนไหวทางบัญชีกับสถาบันการเงิน (Bank Statement)  
งบการเงิน และสัญญาเช่าระหว่างลูกค้ากับลูกหนี้ของลูกค้า เป็นต้น และทําเอกสารนําเสนอให้ผู้บริหารพิจารณา 

2. เมื่อผู้บริหารอนุมัติการให้สินเชื่อ บริษัทฯ จะจัดเตรียมสัญญาและชุดเอกสารนําไปให้ลูกค้าลงนามและรับเช็คจาก
ลูกค้า ณ วันที่เซ็นสัญญา  

3. กรณีมีการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับเงินบริษัทฯ จะมีหนังสือบอกกล่าวการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับเงินแจ้งไป
ยังลูกหนี้และให้ลูกหนี้ลงนามรับทราบในหนังสือบอกกล่าวการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับเงินดังกล่าว 

4. ณ วันครบกําหนดชําระค่างวด 
 กรณีมีการโอนสิทธิ – ลูกหนี้จะชําระค่าเช่ามายังบริษัทฯ โดยตรงตามเงื่อนไขของการโอนสิทธิโดยปกติ

เงินค่าเช่าที่ลูกหนี้ต้องจ่ายจะมีมูลค่าสูงกว่าเงินค่างวดที่ลูกค้าจะต้องชําระคืนให้แก่บริษัทฯ โดยบริษัทฯ จะทําการคืนเงินส่วนต่าง
ให้แก่ลูกค้าภายหลังจากที่ได้หักชําระค่างวดที่ต้องจ่ายคืนบริษัทฯ แล้ว (หากลูกหนี้ไม่ชําระค่างวดตามเวลาที่กําหนด บริษัทฯ จะ
นําเช็คชําระหนี้ที่ได้รับณ วันทําสัญญาเข้าเรียกเก็บแทน และหากลูกหนี้ได้ชําระเงินเข้ามาภายหลัง บริษัทฯ จะคืนเงินดังกล่าว
ให้กับลูกค้าทันท)ี 

 กรณีไม่มีการโอนสิทธิเรียกร้อง  – ลูกหนี้จะชําระค่าเช่าแก่ลูกค้าโดยตรง ในขณะที่บริษัทฯ จะนําเช็ค
ชําระหนี้ของลูกค้าเข้าเรียกเก็บตามกําหนดเวลาที่ระบุไว้ในสัญญา 

5. เมื่อครบกําหนดตามที่ระบุในสัญญา ลูกค้าตามสัญญาเช่าทางการเงินจะต้องรับซื้อทรัพย์สินตามมูลค่าซากที่ตกลง
ไว้ ณ วันทําสัญญา ส่วนลูกค้าตามสัญญาเช่าซื้อจะได้รับกรรมสิทธิ์ในทรัพย์สินนั้น 

ในกรณีที่ลูกค้าส่งมอบสินค้าให้แก่หน่วยงานราชการ หน่วยงานรัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนเรียบร้อยแล้ว และ
ลูกค้ารายดังกล่าวต้องการทําสัญญาเช่าทางการเงินหรือสัญญาเช่าซื้อกับบริษัทฯ ลูกค้าจะต้องทําการขายสินค้าเพ่ือให้กรรมสิทธิ์
ตกเป็นของบริษัทฯ ก่อน แล้วบริษัทฯ จึงจะสามารถดําเนินการทําการให้เช่าหรือเช่าซื้อตามแบบของสัญญาเช่าทางการเงินหรือ
สัญญาเช่าซื้อกลับอีกคร้ัง 

 
 
 
 
 
 

ลูกค้า 

3. แจ้งการโอนสิทธิเรียกร้องแก่ลูกหนี้ 
(กรณีมีการโอนสิทธิ) 

1. แจ้งการขอทําสัญญา 

2. ทําเอกสารสัญญาเช่าให้ลูกค้าลงนาม
และบริษัทฯให้สินเชื่อแก่ลูกค้าโดย
ปกติในอัตราร้อยละ 70-100 ของ

มูลค่าสินค้า 

ลูกหน้ีของลูกค้า 

กรณีโอนสิทธ ิ
ลูกหนี้ชําระค่าเช่าแก่บริษัทฯ 

กรณีไม่มีการโอนสิทธ ิ
ลูกหนี้จะชําระค่าเช่าแก่ลูกค้าโดยตรง 

กรณีไม่มีการโอนสิทธ ิ
บริษัทฯ จะนําเช็คที่ลูกค้าทําไว ้
ณ วันทําสัญญาเช้าบัญชีบริษัทฯ 
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2.  บริษัทฯ แจ้งการโอนสิทธิ 
การรับเงินมาท่ีลูกหนี้ 

4.  ลูกหนี้ชําระเงินแก่บริษัทฯ โดยส่วนต่าง 
หลังจากหักค่าธรรมเนียมต่างๆ แล้ว 
จะคืนให้แก่ลูกค้าทั้งหมด 

ความแตกต่างระหว่างสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงินและสินเชื่อสัญญาเช่าซ้ือ  
ลักษณะ สัญญาเช่าทางการเงิน สินเชื่อเช่าซ้ือ 

วัตถุประสงค์ในการเช่า ใช้ทรัพย์สินระยะยาวตลอด หรือ 
เกือบหมดอายุการใช้งาน 

เพ่ือเป็นเจ้าของทรัพย์สิน 

กรรมสิทธิ์ในทรัพย์สิน เป็นของผู้ให้เช่าจนสิ้นสุดสัญญา  
เมื่อสิ้นสุดสัญญาผู้เช่าใช้สิทธิในการซ้ือทรัพย์สิน 

เป็นของผู้ให้เช่าซื้อจนกระทั่งผู้เช่าซื้อ 
ได้ชําระค่างวดและปฏิบัติตามเงื่อนไขครบถ้วน 
กรรมสิทธิ์จึงตกเป็นของผู้เช่าซ้ือ 

ระยะเวลาการให้สินเชื่อ 3 ปีขึ้นไป ไม่เกิน 3 ป ี
 
2.1.3 ธุรกิจการให้สินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องหรือแฟคตอริ่ง (Factoring) 

  บริษัทฯ ให้บริการสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง โดยเป็นการให้บริการสินเชื่อระยะสั้น เพ่ือเป็นเงินทุนหมุนเวียน
ในธุรกิจสําหรับผู้ประกอบการ โดยบริษัทฯ จะรับซื้อลูกหนี้การค้า โดยไม่ต้องใช้หลักทรัพย์ค้ําประกัน แต่จะโอนสิทธิเรียกร้องใน
หนี้การค้าของลูกค้าให้กับบริษัทฯ เป็นหลักประกัน โดยเป็นการรับโอนสิทธิแบบไล่เบี้ย (With Recourse) คือบริษัทฯ มีสิทธิไล่
เบี้ยจากลูกค้าได้ กรณีที่เกิดหนี้สูญหรือลูกหนี้ไม่ชําระเงินตามกําหนดเวลา โดยบริษัทฯ จะเน้นให้บริการกับผู้ประกอบการขนาด
กลางและขนาดย่อมที่ต้องการเงินสดไปใช้หมุนเวียนในกิจการและเป็นธุรกิจที่มีการซ้ือขายสินค้าและบริการที่ไม่มีความซับซ้อน
ในตัวเนื้อหาของหนี้การค้า เช่น เป็นการซ้ือมาขายไปในสินค้าทั่วๆ ไป หรือเป็นการให้บริการบํารุงรักษาอุปกรณ์ไอที อุปกรณ์
สํานักงานทั่วๆ ไป โดยบริษัทฯ จะหลีกเลี่ยงการรับซื้อหน้ีการค้าที่มีเงื่อนไขการส่งมอบ หรือสินค้าและบริการที่มีความซับซ้อนที่
อาจจะเกิดข้อโต้เถียงในความสมบูรณ์ของหนี้การค้า เช่น หนี้การค้าที่เกิดจากการพัฒนาระบบงานไอที หรือหนี้การค้าในภาคการ
ก่อสร้าง เป็นต้น โดยบริษัทฯ จะเน้นการรับซื้อลูกหนี้การค้าที่เป็นหน่วยงานราชการและรัฐวิสาหกิจเป็นหลักรวมถึงลูกหนี้การค้า
ที่เป็นภาคเอกชนขนาดใหญ่ซึ่งส่วนใหญ่บริษัทฯ จะรับซื้อลูกหนี้การค้าที่มีอายุไม่เกิน 90 วัน โดยบริษัทฯ จะรับซื้อลูกหนี้การค้า
ประมาณร้อยละ 70-95 ของมูลค่าในเอกสาร และเมื่อครบกําหนดชําระเงิน บริษัทฯ จะดําเนินการเรียกเก็บเงินจากลูกหนี้โดยตรง 
และเมื่อหักดอกเบี้ยและค่าธรรมเนียมต่างๆ เรียบร้อยแล้ว บริษัทฯ จะคืนเงินส่วนต่างให้กับลูกค้า 
  ทั้งนี้ อัตราดอกเบี้ย สัดส่วนการรับซื้อหนี้ จะขึ้นอยู่กับขนาดของกิจการ ฐานะการเงินของลูกค้า รวมถึงคุณภาพ
ของลูกหนี้การค้า    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ขั้นตอนการให้สินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง (Factoring) 
1. ลูกค้าขออนุมัติวงเงินกับบริษัทฯ โดยบริษัทฯ จะดําเนินการตรวจสอบประวัติลูกค้าจากเอกสารสําคัญ เช่น หนังสือ

รับรองบริษัทจดทะเบียน Bank Statement และงบการเงิน เป็นต้น รวมทั้งตรวจสอบประวัติลูกหนี้ และเสนอให้ผู้บริหารพิจารณา 
ภายหลังเมื่อผู้บริหารอนุมัติ ลงนามในสัญญาเรียบร้อยแล้ว ลูกค้าจะนําบัญชีลูกหนี้มาเสนอขายต่อบริษัทฯ  

2. เมื่อผู้บริหารได้พิจารณาอนุมัติให้รับซื้อบัญชีลูกหนี้ดังกล่าวแล้วบริษัทฯ และลูกค้าจะทําการแจ้งบอกกล่าวการโอน
สิทธิเรียกร้องในการชําระเงินไปยังลูกหนี้(บริษัทฯ อาจแจ้งการโอนสิทธิทาง ไปรษณีย์ หรือให้ฝ่ายขายนําเอกสารไปให้ลูกหนี้ลง
นามรับทราบการโอนสิทธิ ขึ้นอยู่กับมูลค่าซ้ือขายบัญชีลูกหนี้) ในกรณีที่ไม่สามารถโอนสิทธิการรับเงินได้ เน่ืองจาก ข้อจํากัดของ

3. บริษัทฯ รับซื้อลูกหนี้ ประมาณ 
ร้อยละ 70-95 ของมูลค่าในสัญญา 

1.  ลูกค้าขออนุมัติวงเงิน และ 
นําบัญชีลูกหนี้แต่ละรายมาเสนอ
ขาย 
 

ลูกค้า ลูกหน้ีของลูกค้า 
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ลูกหนี้บางราย  บริษัทฯ จะให้ลูกค้ามอบอํานาจการเก็บเงินให้แก่บริษัทฯ หรือใช้บัญชีควบคุมการรับเงิน (Escrow Account) 
เพ่ือให้บริษัทฯ สามารถควบคุมการจ่ายชําระเงินของลูกหนี้ได้ 

3. เมื่อบริษัทฯ รับซื้อลูกหนี้การค้าเรียบร้อยแล้ว บริษัทฯ จะจ่ายเงินตามยอดที่รับซื้อ (หลังหักดอกเบี้ยและ
ค่าธรรมเนียมต่างๆ) 

4. เมื่อถึงวันครบกําหนดชําระเงิน บริษัทฯ จะดําเนินการจัดเก็บหน้ีกับลูกหนี้ จากนั้นบริษัทฯ จะจ่าย เงินส่วนที่เหลือ
ให้กับลูกค้าหลังจากหักภาระหนี้คงค้างหรือค่าใช้จ่ายต่างๆ แล้ว 

  
ธุรกิจการให้บริการเสริมอื่นๆ 
 บริษัทฯ  มีบริการเสริมรูปแบบต่างๆ เพ่ือให้บริการของบริษัทฯ ครบวงจรมากยิ่งขึ้น โดยส่วนใหญ่เป็นการ

สนับสนุนสินเชื่อล่วงหน้า (Pre Finance) โดยลูกค้าที่บริษัทฯ จะให้บริการเสริมส่วนใหญ่จะต้องเป็นลูกค้าเดิมของบริษัทฯ ที่มี
ประวัติการชําระเงินที่ดี เน่ืองจากความเสี่ยงในการให้บริการเสริมค่อนข้างสูง ได้แก่ 

 
2.1.4 การให้สินเชื่อเพื่อการจัดหาหนังสือค้ าประกันซอง (Bid Bond) 
บริษัทฯ เริ่มดําเนินธุรกิจการให้สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง (Bid Bond) เมื่อปี 2553 โดยเป็นการให้

สินเชื่อเพ่ือการสนับสนุนการออกหนังสือค้ําประกันธนาคารหรือหลักประกันซองให้แก่ลูกค้าผู้ประกอบการที่มีความประสงค์เข้า
ร่วมประมูลงานในหน่วยงานราชการ หน่วยงานรัฐวิสาหกิจ จะเป็นการให้สินเชื่อตามมูลค่าหลักประกันซอง ลูกค้าจะต้องนํา
หนังสือค้ําประกันธนาคารหรือหลักประกันซองคืนให้แก่บริษัทฯ ตามวันเวลาที่กําหนด โดยบริษัทฯ จะได้รับค่าตอบแทนการ
ให้บริการในรูปแบบของค่าธรรมเนียม โดยบริษัทฯ ใช้วงเงินที่มีกับธนาคารในการปล่อยสินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกัน
ซอง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ขั้นตอนการจัดหาหนังสือค้ าประกันซอง (Bid Bond) 
 

1. ลูกค้าแจ้งความประสงค์ขออนุมัติวงเงินสําหรับการออกหลักประกันซอง บริษัทฯ จะทําการตรวจสอบประวัติของ
ลูกค้าจากเอกสารประกอบการพิจารณา เช่น ข้อกําหนดของผู้ว่าจ้าง ( Term of Reference) ของหน่วยงานที่ลูกค้าจะเข้าประมูล
งบการเงินและBank Statement เป็นต้น และเสนอให้ผู้บริหารพิจารณา 

2. เมื่อผู้บริหารอนุมัติ บริษัทฯ จะทําเรื่องขอเพ่ิมApprove list ต่อธนาคารที่บริษัทฯ มีวงเงิน 
3. เมื่อธนาคารอนุมัติเพ่ิม Approve list บริษัทฯ จะดําเนินการ เพ่ือให้ธนาคารออกหนังสือค้ําประกันซองให้ 
4. ลูกค้าชําระค่าธรรมเนียมและบริษัทฯ ส่งมอบหลักประกันซองให้แก่ลูกค้าเมื่อได้รับชําระค่าธรรมเนียมครบถ้วน  เมื่อ

ครบกําหนด ลูกค้าจะนําหลักประกันซองมาคืนแก่บริษัทฯ และบริษัทฯ จะนําหลักประกันซองคืนแก่ธนาคาร หากลูกค้าไม่คืน
หลักประกันซองแก่บริษัทฯ ภายในเวลาที่กําหนดจะต้องชําระค่าปรับให้แก่บริษัทฯ 

 
 

2.  ทําเรื่องขอเพิ่มList Approve list 

1. ลูกค้าขออนุมัติวงเงิน 

4.  ลูกค้าชําระค่าธรรมเนียม และ 
บริษัทฯส่งมอบหลักประกันซอง 

3.  ธนาคารเพิ่ม Approve list  
อนุมัติการออกหลักประกันซอง 

ลูกค้า ธนาคาร 
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2.1.5 ธุรกิจให้บริการสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) 
 บริษัทฯ ให้บริการสินเชื่อแก่ลูกค้าที่ต้องการเงินทุนในการจัดหาสินค้าเพ่ือทําการส่งมอบให้กับหน่วยงานราชการ 
หน่วยงานรัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนขนาดใหญ่ โดยลูกค้าจะต้องมีสัญญาในการส่งมอบสินค้าและบริการระหว่างลูกค้า
และลูกหนี้การค้าให้บริษัทฯ เพ่ือประกอบการพิจารณาเน่ืองจากการให้บริการสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการเพ่ือให้ลูกค้าสามารถ
จัดหาสินค้ามาส่งมอบได้  ถือว่ามีความเสี่ยงสูงจึงทําให้ลูกค้าเกือบทั้งหมดในส่วนของสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการจะเป็นลูกค้า
ที่มีการติดต่อธุรกิจกับบริษัทฯ อย่างสม่ําเสมอ และมีประวัติการชําระเงินที่ดี เพ่ือลดความเสี่ยงดังกล่าว รวมทั้งจะต้องโอนสิทธิ
เรียกร้องในการชําระเงินของลูกหนี้ให้กับบริษัทฯ เมื่อลูกค้าได้ทําการส่งมอบสินค้าให้แก่ลูกหนี้และได้ใบตรวจรับมอบงานแล้ว
ลูกค้าส่วนใหญ่จะมาขอสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องกับบริษัทฯ เพ่ือนําเงินที่ได้จากสินเชื่อดังกล่าวมาชําระคืนเงินกู้  อย่างไรก็
ตาม ในกรณีที่ลูกหนี้ของลูกค้าตรวจรับมอบงานล่าช้าทําให้ลูกค้าไม่สามารถนําใบตรวจรับมอบงานมาเปลี่ยนเป็นสินเชื่อการรับ
โอนสิทธิเรียกร้องเพ่ือนําเงินมาชําระคืนบริษัทฯ ได้ภายในเวลาที่กําหนดจะต้องชําระดอกเบี้ยและค่าปรับให้แก่บริษัทฯ   
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
ขั้นตอนการให้บริการสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ 

1. ลูกค้าแจ้งขอรับบริการสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการด้วยการขออนุมัติวงเงินกับบริษัทฯ และบริษัทฯ จะทําการ
พิจารณาการให้สินเชื่อจากศักยภาพและความสามารถในการส่งมอบงานของลูกค้าประกอบกับพิจารณาสัญญาการรับงานและ
การส่งมอบสินค้าระหว่างลูกค้าและลูกหนี้เพ่ือเป็นการยืนยันว่าจะมีการส่งมอบสินค้าดังกล่าวตามวันและเวลาที่กําหนดได้จริง 
โดยบริษัทฯ จะดําเนินการตรวจสอบประวัติลูกค้าจากเอกสารสําคัญ เช่น หนังสือรับรองบริษัทจดทะเบียน Bank Statement    
งบการเงิน สัญญาระหว่างลูกค้าและลูกหนี้ เป็นต้น และนําเสนอให้ผู้บริหารพิจารณาอนุมัติ โดยลูกค้าที่จะรับบริการสินเชื่อเพ่ือ
สนับสนุนโครงการจะต้องเป็นลูกค้าเก่าที่มีประวัติการติดต่อดีและมีศักยภาพในการดําเนินการและส่งมอบงานได้ 

2. เมื่อผู้บริหารอนุมัติ บริษัทฯ จะดําเนินการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับเงินจากสัญญาดังกล่าว โดยจะมีเอกสารบอก
กล่าวการโอนสิทธิไปยังลูกหนี้และให้ลูกหนี้ลงนามรับทราบในจดหมายบอกกล่าวการโอนสิทธิ 

3. บริษัทฯ จะทําสัญญาเงินกู้และชุดเอกสารนําไปให้ลูกค้าลงนามและรับเช็คสั่งจ่ายลงวันที่ล่วงหน้า 
4. ลูกค้าทําการส่งมอบงานให้แก่ลูกหนี้ และเมื่อลูกหนี้ตรวจรับสินค้าเรียบร้อยแล้วจะออกเอกสารใบตรวจรับมอบงาน

เพ่ือเป็นหลักฐานประกอบการรับเงินตามสัญญา 
5. ลูกค้านําใบตรวจรับมอบงานมาเพ่ือขอสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องกับบริษัทฯ และนําเงินที่ได้รับจากการที่

บริษัทฯ รับซื้อหนี้ทางการค้าที่มีใบตรวจรับมอบงานดังกล่าวมาทําการชําระหนี้สินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ 
 
 
 
 
 
 

3. ลูกค้าส่งเอกสาร และเช็คลงวันท่ี  
ล่วงหน้าให้กับบริษัทฯ และบริษัทฯ  
ให้เงินกู้กับทางลูกค้า 

4.  ลูกค้าส่งมอบงาน และรับเอกสาร 
ตรวจรับมอบงานจากลูกหนี้ 

2.  แจ้งการโอนสิทธิ 
การรับเงินมาท่ีลูกหนี้  

1. ลูกค้าขออนุมัติวงเงิน 5.  ลูกค้านําใบตรวจรับมอบงาน 
เพื่อเปลี่ยนเงื่อนไขเป็นสินเชื่อการรับ 
โอนสิทธิเรียกร้องเพื่อชําระหนี้ 

ลูกค้า ลูกหน้ีของลูกค้า 
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4. ส่งมอบสินค้าให้ลูกหนี้โดยตรงตาม 
วันและเวลาที่กําหนด โดยบริษัทฯ  
ลูกค้าและลูกหนี้ของลูกค้าจะทําการ 
ตรวจรับสินค้าพร้อมกัน 

2.1.6 ธุรกิจให้บริการจัดหาสินค้า (Trade Finance) 
บริษัทฯ ให้บริการจัดหาสินค้าเพ่ือขายให้แก่ผู้ประกอบการที่ขาดเงินทุนในการจัดหาสินค้าเพ่ือทําการส่งมอบต่อ

ให้กับหน่วยงานราชการ หน่วยงานรัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงานเอกชนขนาดใหญ่โดยบริษัทฯ จะเข้าไปดําเนินการจัดหาสินค้าตาม
ความต้องการของลูกค้าจากผู้จําหน่ายสินค้า ( Supplier) และนําไปขายต่อให้แก่ลูกค้าด้วยการคิดส่วนต่างจากราคาต้นทุนกับ
ราคาขาย  เมื่อจัดหาสินค้าตามความต้องการของลูกค้าเรียบร้อยแล้ว บริษัทฯ จะมอบหมายให้ Supplier ส่งมอบสินค้าดังกล่าว
ไปยังลูกหนี้โดยตรงตามวันและเวลาที่กําหนดไว้ ซึ่งบริษัทฯ จะเป็นผู้ไปตรวจเช็คสินค้าพร้อมกับลูกค้าและลูกหนี้ ณ สถานที่ที่
จัดส่ง เนื่องจากการให้บริการจัดหาสินค้าเพ่ือให้ลูกค้าสามารถจัดหาสินค้ามาส่งมอบได้ถือว่ามีความเสี่ยงสูง จึงทําให้ลูกค้าเกือบ
ทั้งหมดจะเป็นลูกค้าที่มีการติดต่อธุรกิจกับบริษัทฯ อย่างสม่ําเสมอ และมีประวัติการชําระเงินที่ดี เพ่ือลดความเสี่ยงดังกล่าว  
รวมทั้งจะต้องโอนสิทธิเรียกร้องในการชําระเงินของลูกหนี้ให้กับบริษัทฯ หรือทําหนังสือมอบอํานาจให้บริษัทฯ เป็นผู้รับเงินจาก
ลูกหนี้โดยตรง ซึ่งโดยส่วนใหญ่หลังจากบริษัทฯ จัดหาสินค้าให้แก่ลูกค้าแล้ว และลูกค้าได้ทําการส่งมอบสินค้าให้แก่ลูกหนี้และได้
ใบตรวจรับมอบงานแล้วลูกค้าจะมาขอสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง สินเชื่อประเภทสัญญาเช่าทางการเงิน หรือสัญญาเช่าซื้อ
กับบริษัทฯ เพ่ือนําเงินที่ได้จากสินเชื่อดังกล่าวมาชําระคืนค่าสินค้า  อย่างไรก็ตาม ในกรณีที่ลูกหนี้ของลูกค้าตรวจรับมอบงาน
ล่าช้าทําให้ลูกค้าไม่สามารถนําใบตรวจรับมอบงานมาเปลี่ยนเป็นสินเชื่ออื่นๆ เพ่ือนําเงินมาชําระคืนบริษัทฯ ได้ภายในเวลาที่
กําหนดจะต้องชําระดอกเบี้ยและค่าปรับให้แก่บริษัทฯ 
 
 
 
     
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
ขั้นตอนการให้บริการการจัดหาสินค้า 

1. ลูกค้าแจ้งขอรับบริการการจัดหาสินค้า ด้วยการขออนุมัติวงเงินเครดิตกับบริษัทฯ และบริษัทฯ จะทําการพิจารณา
จากศักยภาพและความสามารถในการส่งมอบงานของลูกค้า ประกอบกับพิจารณาสัญญาการรับงานและการส่งมอบสินค้าระหว่าง
ลูกค้าและลูกหนี้เพ่ือเป็นการยืนยันว่าจะมีการส่งมอบสินค้าดังกล่าวตามวันและเวลาที่กําหนดได้จริง โดยบริษัทฯ จะดําเนินการ
ตรวจสอบประวัติลูกค้าจากเอกสารสําคัญ เช่น หนังสือรับรองบริษัทจดทะเบียน Bank Statement และงบการเงิน เป็นต้น และ
นําเสนอให้ผู้บริหารพิจารณาโดยลูกค้าที่จะรับบริการสินเชื่อจัดหาสินค้า ส่วนใหญ่จะต้องเป็นลูกค้าเก่าที่มีประวัติการติดต่อดีและ
มีศักยภาพในการดําเนินการและส่งมอบงานได้ 

2. เมื่อผู้บริหารอนุมัติ บริษัทฯ จะดําเนินการโอนสิทธิเรียกร้องในการรับเงินจากสัญญาดังกล่าว โดยจะมีเอกสารบอก
กล่าวการโอนสิทธิไปยังลูกหนี้และให้ลูกหนี้ลงนามรับทราบในจดหมายบอกกล่าวการโอนสิทธิ 

3. บริษัทฯ จัดหาสินค้าจากผู้ขายสินค้า (Supplier) ตามความต้องการของลูกค้า ซึ่งโดยส่วนใหญ่แล้ว ประเภทและ
ลักษณะของสินค้าจะถูกระบุอยู่ในสัญญาระหว่างลูกค้าและลูกหนี้เรียบร้อยแล้ว 

4. Supplier ทําการส่งมอบสินค้าตามวันและเวลาที่กําหนดไปให้แก่ลูกหนี้การค้าของลูกค้าโดยตรง โดยบริษัทฯ ลูกค้า
และลูกหนี้ของลูกค้าจะทําการตรวจรับสินค้าพร้อมกัน 

5. ลูกค้ารับเอกสาร 
ตรวจรับมอบงานจากลูกหนี ้

2.แจ้งการโอนสิทธิการ
รับเงินมาท่ีลูกหนี้  

 

1. ลูกค้าขออนุมัติวงเงิน 

 

3. จัดหาสินค้าตามความ
ต้องการของลูกค้า 

6. ลูกค้านําใบตรวจรับมอบงานเพื่อ 
เปลี่ยนเงื่อนไขเป็นสินเชื่อการรับโอน 
สิทธิเรียกร้องสัญญาเช่าทางการเงิน  
หรือสัญญาเช่าซื้อเพื่อชําระค่าสินค้า 

ลูกค้า ผู้จ าหน่ายสินค้า 

ลูกหน้ีของลูกค้า 
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5. เมื่อลูกหนี้ตรวจรับสินค้าเรียบร้อยแล้วจะออกเอกสารใบตรวจรับมอบงานให้แก่ลูกค้าเพ่ือเป็นหลักฐานประกอบการ
รับเงินตามสัญญา 

6. ลูกค้านําใบตรวจรับมอบงานมาเพ่ือขอสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน หรือสัญญา
เช่าซื้อกับบริษัทฯ และนําเงินที่ได้จากการที่บริษัทฯ รับซื้อหนี้ทางการค้าที่มี ใบตรวจรับมอบงาน หรือการได้รับสินเชื่อสัญญาเช่า
ทางการเงิน หรือสัญญาเช่าซื้อจากบริษัทฯ แล้วแต่กรณีมาทําการชําระหนี้ค่าสินค้า 

 
กระบวนการพิจารณาสินเชื่อ  บริษัทฯ มีกระบวนการพิจารณาสินเชื่อดังนี้  

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  โดย แนวทางในการพิจารณาสินเชื่อของบริษัทฯ เป็นดังนี ้

1) การพิจารณาเบื้องต้น เจ้าหน้าที่ฝ่ายขายเป็นผู้ติดต่อรวบรวมข้อมูล รวบรวมเอกสารของลูกค้านําเข้าที่ประชุม
เพ่ือร่วมหาแนวทางหรือความเป็นไปได้ในการให้สินเชื่อ ซึ่งในที่ประชุมจะประกอบไปด้วย 

- กรรมการผู้จัดการ 
- ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ 
- ผู้จัดการทั่วไป 
- ผู้ช่วยผู้จัดการแผนกเครดิต 
- ผู้ช่วยผู้จัดการแผนกการขายและการตลาด 

  ใน การประชุมนี้จะยังไม่พิจารณาเพ่ือ อนุมัติสินเชื่อ แต่เป็นการประชุมเพ่ือให้แนวทาง  ตลอดจนข้อจํากัดต่างๆ และ
ความเป็นไปได้ที่ลูกค้าจะได้รับการพิจารณาอนุมัติสินเชื่อ ซึ่งในขั้นตอนนี้ฝ่ายขายของบริษัทฯจะติดต่อแจ้งให้ลูกค้าทราบผลการ
พิจารณาเบื้องต้น เพ่ือทําความเข้าใจกับลูกค้าให้ทราบถึง แนวทาง  ตลอดจนข้อจํากัดต่างๆ และความเป็นไปได้ หากมีความ

เจ้าหน้าที่ฝ่ายขาย 

นําเสนอข้อมูลเข้าที่ประชุมฝ่าย
บริหารของบริษัทฯ เพ่ือพิจารณา

เบื้องต้น 

กรณีที่ต้องขอเอกสาร 
หรือข้อมูลอื่นเพ่ิมเติม 

กรณีเป็นไปตามเงื่อนไข
และเอกสารครบถ้วน 

ฝ่ายควบคุมสินเชื่อตรวจสอบเอกสารและข้อมูลต่างๆ พร้อมจัดทําใบคําขอเสนออนุมัติวงเงิน
เพ่ือเสนอต่อผู้มีอํานาจอนุมัติวงเงินสินเชื่อแต่ละประเภท 

แจ้งผลการอนุมัติวงเงิน
ดําเนินการเรื่องสัญญา 

เบิกจ่ายเงินตามเงื่อนไข 
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จําเป็นที่ต้องมีปรับเปลี่ยนเงื่อนไขต่างๆ ลูกค้าจะได้ทราบก่อนที่จะให้ดําเนินการในขั้นตอนต่อไป โดยจะพิจารณาถึง ประเด็น
หลักๆ 5 ข้อ คือ 
 

1. ลูกหนี้ของลูกค้าจะต้องเป็นภาคราชการหรือภาคเอกชนขนาดใหญ่ 
2. สามารถโอนสิทธิการรับเงินได้ หากไม่ได้ สามารถที่จะมอบอํานาจการรับชําระเงินหรือใช้บัญชีควบคุม

เพ่ือที่จะควบคุมการชําระเงินได้ 
3. ลูกค้าเป็นผู้ประกอบการที่ทําธุรกิจอยู่ในอุตสาหกรรมนั้นๆ 
4. ผลิตภัณฑ์ที่ลูกค้าจะส่งมอบให้แก่ลูกหนี้ ไม่มีความซับซ้อน และไม่ มีเงื่อนไขในการส่งมอบ ที่ไม่สามารถ

ควบคุมได้ 
5. หากเกิดปัญหาที่ลูกหนี้ไม่สามารถชําระหนี้ได้  ลูกค้ามีความสามารถที่จะชําระคืนบริษัทฯ ได้  

  เมื่อผ่านการอนุมัติในที่ประชุมแล้ว จึงจะเข้าสู่ขั้นตอนการ ขออนุมัติสินเชื่อ ( Credit Approval) เพ่ือทําการอนุมัติใน
ขั้นตอนต่อๆ ไป  

2) การตรวจสอบข้อมูลและการวิเคราะห์สินเชื่อ  เจ้าหน้าที่จะดําเนินการต รวจสอบข้อมูลของลูกค้าจากกรมพัฒนา
ธุรกิจการค้า ข้อมูลทางการเงินจาก  บริษัท บิสซิเนสออนไลน์ จํากัด (มหาชน)  งบการเงินของลูกค้าการเดินบัญชีกับธนาคาร
รวมทั้งตรวจสอบข้อมูลของลูกหนี้การค้า พร้อมทั้งจัดทําใบคําขออนุมัติสินเชื่อ ( Credit Approval) โดยใช้ “นโยบายการให้สินเชื่อ
แต่ละประเภท”  มาเป็นแนวทางในการขออนุมัติสินเชื่อแต่ละประเภท  เพ่ือนําเสนอขออนุมัติสินเชื่อต่อผู้มีอํานาจอนุมัติต่อไป  โดย
บริษัทฯ จะมีการอนุมัติสินเชื่อแต่ละผลิตภัณฑ์แยกจากกันตามนโยบายของแต่ละผลิตภัณฑ์ 

 
 การอนุมัติสินเชื่อ   

บริษัทฯ ได้กําหนดอํานาจในการอนุมัติสินเชื่อ โดยใช้กับสินเชื่อทุกประเภทที่ให้บริการ ได้แก่ สินเชื่อ การรับโอน
สิทธิเรียกร้อง สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน  สินเชื่อสัญญา เช่าซื้อ สินเชื่อ เพ่ือสนับสนุนโครงการ บริการจัดหาสินค้า สินเชื่อเพ่ือ
การจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง ดังนี้ 
  ผู้เสนอ ผู้อนุมัติ วงเงิน (บาท) 
การอนุมัติสินเชื่อแต่ละประเภท  กรรมการ

ผู้จัดการ 
คณะกรรมการ

บริษัท 
>10,000,000 

ผู้ช่วยกรรมการ
ผู้จัดการ 

กรรมการ
ผู้จัดการ 

กรณีที่ลูกค้ามีลูกหนี้เป็นภาคเอกชน 
ไม่เกิน 10,000,000 บาทต่อลูกค้า 1 ราย 
กรณีที่ลูกค้ามีลูกหนี้เป็นภาคราชการ 
ไม่เกิน 10,000,000 บาทต่อ 1 สัญญา และรวมกัน
ทุกสัญญาไม่เกิน 50,000,000 บาท ต่อลูกค้า 1 ราย 

ผู้จัดการทั่วไป ผู้ช่วยกรรมการ
ผู้จัดการ 

<= 1,000,000 

การเปลี่ยนแปลงอัตราดอกเบี้ยรับ 
รายได้ค่าธรรมเนียมและบริการ 
และอัตรากําไรจากการจัดหาสินค้า 

กรรมการ
ผู้จัดการ 

คณะกรรมการ
บริษัท 

 

 หมายเหตุ : กรณีการขอสินเชื่อไม่เป็นไปตามนโยบายที่บริษัทฯ กําหนดในหน้า 18-20 จะต้องได้รับการอนุมัติจาก
กรรมการผู้จัดการ 
 โดยลูกค้าแต่ละรายของบริษัทฯ จะมีการกําหนดวงเงินรวมในการให้สินเชื่อทุกประเภท  รวมทั้ง มีการกําหนด
หลักเกณฑ์การกํากับลูกหนี้รายใหญ่ ( Single Lending Limit) ของลูกค้าแต่ละราย ซึ่งรวมถึงลูกค้าใน กลุ่มเดียวกันจะสามารถขอ
สินเชื่อรวมทุกประเภทได้ไม่เกิน 20% จากยอดลูกหนี้คงค้างทั้งหมดของบริษัทฯ 
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 ในขณะเดียวกัน บริษัทฯ ได้มีการกําหนดวงเงินลูกหนี้  โดยวงเงินลูกหนี้ที่เป็นหน่วยงานราชการ และหน่วยงาน
รัฐวิสาหกิจ จะไม่มีการจํากัดวงเงิน เน่ืองจากความเสี่ยงในการไม่สามารถเรียกเก็บเงินได้ค่อนข้างต่ํา ในขณะที่ลูกหนี้ภาคเอกชน 
จะถูกกําหนดโดยพิจารณาจากฐานะการเงิน และผลประกอบการของลูกหนี้แต่ละราย 

 
 การควบคุมและติดตามลูกหนี้ 

  บริษัทฯ ดําเนินการติดตามหนี้ค้างชําระตั้งแต่วันแรกที่ลูกค้าค้างชําระ ไม่ว่าลูกค้าจะมีปัญหาจากการดําเนิน
ธุรกิจหรือจากปัจจัยอื่นๆ ที่อาจส่งผลให้เกิดการผิดนัดชําระ ทําให้บริษัทฯ ไม่สามารถรับชําระหนี้ได้ บริษัท ฯ มีหน่วยงานติดตาม
ลูกค้าอย่างใกล้ชิดและสม่ําเสมอ บริษัท ฯ ยึดการติดตามหนี้ที่จะต้องเป็นไปอย่างรวดเร็วและมีประสิทธิภาพสูงสุด ทั้งนี้คุณภาพ
หนี้ของลูกค้าทุกกลุ่มจะมีการติดตามอย่างใกล้ชิด และรายงานผลการติดตามต่อผู้บริหารเป็นประจําทุกสัปดาห์ ซึ่งมาต รการ
ติดตามจะดําเนินการดังนี้ 

1. ค้างชําระไม่เกิน 3 เดือน  ฝ่ายปฏิบัติการและฝ่ายการตลาดติดตามลูกค้าเพ่ือหาสาเหตุ  
 การ ล่าช้าของหนี้การค้านั้น พร้อมเจรจาแก้ไขหนี้ 
 และรายงานสรุปในที่ประชุมผู้บริหาร 

2. ค้างชําระเกิน 3 เดือน ไม่มีความคืบหน้าออกจดหมายทวงถามโดยฝ่ายปฏิบัติการ  
3. ค้างชําระเกิน 4 เดือน ลูกค้าไม่สามารถปฏิบัติตามเงื่อนไขที่เคยเจรจากันได้ 
  ให้ฝ่ายปฏิบัติการส่งจดหมายทวงถามในนามฝ่ายกฎหมาย 
4. ค้างชําระเกิน 6 เดือน ลูกค้าไม่ปฏิบัติตามที่ตกลงกันบริษัท ฯ จะส่งเร่ืองไปที่ 
  ฝ่าย กฎหมายของบริษัทฯ (Outsource) ให้ดําเนินการ 
  กับลูกค้าต่อไป โดยมีฝ่ายปฏิบัติการดูแลติดตามงาน 
  อย่างใกล้ชิด  
5. กรณีความเสียหายที่เกิดขึ้นอย่างชัดเจน บริษัท ฯ ดําเนินการในแต่ละมาตรการพร้อมๆ กันโดย 
  ไม่รอเวลาหรือขั้นตอนในแต่ละมาตรการซ่ึงต้องดําเนินการ 
  ทุกวิธีการรวดเร็วและ มีประสิทธิภาพสูงสุด 
 

2.2   การตลาดและภาวะการณ์แข่งขัน 
  กลยุทธ์ในการแข่งขัน 

2.2.1 การมีผลิตภัณฑ์หลักและผลิตภัณฑ์เสริมที่หลากหลายครบวงจร 
บริษัทฯให้ความสําคัญกับ  ”การแข่งขันอย่างเป็นธรรม ” จึงพัฒนาผลิตภัณฑ์ทางการเงินให้ครบวงจรการทํา

ธุรกิจที่จะทําให้ลูกค้าสามารถแข่งขันได้โดยลดอุปสรรคด้านจัดหาแหล่งเงินทุนเพ่ือใช้ในการดําเนินธุรกิจปัจจุบันบริษัทฯ มี
ผลิตภัณฑ์หลักที่ให้บริการแก่ลูกค้า ได้แก่ สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน สินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ และสินเชื่อการรับโอนสิทธิ
เรียกร้องนอกจากผลิตภัณฑ์หลักเหล่านี้แล้ว บริษัทฯ ยังมีบริการเสริมต่างๆที่พร้อมให้บริการแก่ลูกค้า ซึ่งเป็นการสนับสนุน
สินเชื่อล่วงหน้า (Pre Finance) เช่น สินเชื่อเพ่ือกา รจัดหาหนังสือ ค้ําประกันซอง เพ่ือให้ลูกค้าสามารถดําเนินธุรกิจได้ตั้งแต่เริ่ม
ประมูลงาน รวมทั้งสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการและบริการจัดหาสินค้า เพ่ือช่วยให้ลูกค้าสามารถจัดหาสินค้าหลังจากประมูลงาน
ได้ก่อนที่จะให้บริการสินเชื่อที่เป็นผลิตภัณฑ์หลักอื่นๆ ต่อไป 

2.2.2 การบริการที่ครบวงจร รวดเร็ว และมีประสิทธิภาพ 
ผู้บริหารและพนักงาน ของบริษัทฯ มีประสบการณ์ ตรงในสายธุรกิจที่ให้บริการ ตลอดจนบริษัทฯ มีการจัด

โครงสร้างองค์กรและกระบวนการพิจารณาสินเชื่อประเภทต่างๆ ให้สั้นและกระชับ ทําให้บริษัทฯ สามารถตอบสนองความ
ต้องการของลูกค้าได้อย่างรวดเร็วและมีประสิทธิภาพซึ่งจะช่วยให้ลูกค้าสามารถตอบสนองต่อความต้องการของตลาด และ
แข่งขันกับคู่แข่งในอุตสาหกรรมของตนเองได้อย่างทันท่วงทีนอกจากนี้ พนักงานฝ่ายการตลาดของบริษัทฯ เป็นผู้มีความสามารถ
ที่หลากหลายคือมีประสบการณ์ทั้งด้านควบคุมสินเชื่อ รวมทั้งด้านการขาย ส่งผลทําให้สามารถเข้าใจความต้องการของลูกค้า  
รวมทั้งสามารถให้แนวทางเบื้องต้นถึงความเป็นไปได้ในการพิจารณาสินเชื่อของบริษัทฯ เพ่ือที่ลูกค้าจะสามารถประเมิน
สถานการณ์ที่จะเข้าแข่งขันกับคู่แข่งได้ 
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2.2.3 ความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้า 
พนักงานของบริษัทฯ มีการเข้าพบลูกค้าเป็นประจํา เพ่ือรับทราบถึงความต้องการเพ่ิมเติม หรือปัญหาการใช้

บริการของลูกค้า นอกจากนี้ พนักงานขายของบริษัทฯ สามารถให้คําแนะนําเก่ียวกับประเภทของบริการที่เหมาะสม ตลอดจน
ข้อมูลที่เพียงพอเพ่ือประกอบการตัดสินใจของลูกค้า การที่บริษัทฯ มีความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้า ย่อมเป็นการสร้างความไว้วางใจ
ให้แก่ลูกค้า เมื่อลูกค้าต้องการแหล่งเงินทุน ลูกค้าก็จะกลับมาใช้บริการที่บริษัทฯ นอกจากนี้ การใกล้ชิดกับลูกค้าทําให้บริษัทฯ 
เข้าใจในความต้องการของลูกค้า รวมไปถึงรับรู้ถึงความต้องการใหม่ๆที่เกิดขึ้น ทําให้บริษัทฯ สามารถพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ
ออกมาเพ่ือตอบสนองลูกค้าได้มากขึ้น 

2.2.4 อัตราค่าบริการที่ชัดเจน 
อัตราค่าบริการของบริษัทฯถูกกําหนดอย่างชัดเจน ไม่มีอัตราค่าบริการแฝง ลูกค้าจึงมั่นใจได้ว่าบริษัทฯ ไม่มี

การคิดค่าบริการในลักษณะที่เป็นการเอาเปรียบลูกค้าถึงแม้ว่าอัตราค่าบริการที่บริษัทฯ เรียกเก็บจากลูกค้าจะสูงกว่าเมื่อเทียบกับ
สถาบันการเงิน แต่ส่วนใหญ่ยังคงต่ํากว่าการใช้บริการการเงินนอกระบบหรือการใช้บริการของผู้ประกอบการที่ไม่ใช่สถาบัน
การเงินด้วยกันถึงแม้กลุ่มลูกค้าเป้าหมายของบริษัทฯ และผู้ประกอบการอื่นที่ไม่ใช่สถาบันการเงินจะเป็นกลุ่มเดียวกันคือ
ผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อม แต่บริษัทฯ จะคัดเลือกเฉพาะผู้ประกอบการที่มีลูกหนี้ขนาดใหญ่เช่น หน่วยงานราชการ 
รัฐวิสาหกิจ หรือลูกหนี้เอกชนรายใหญ่ ดังนั้นความเสี่ยงจึงถูกจํากัดในระดับหน่ึง จึงทําให้สามารถลดภาระหนี้สูญที่อาจเกิดขึ้น 
และสามารถลดค่าบริการลงให้เหมาะสมกับความเสี่ยงที่รับได้ ในขณะที่ผู้ให้บริการนอกระบบจะไม่คัดกรองลูกค้าจึงตั้งอัตรา
ค่าบริการในระดับสูงเพ่ือครอบคลุมความเสี่ยงเฉลี่ยโดยรวมรวมทั้งบางรายอาจมีการคิดค่าบริการแฝงต่างๆ เช่น การคิด
ค่าบริการจัดเก็บหน้ีในอัตราร้อยละของจํานวนเงินที่จัดเก็บ ในขณะที่บริษัทฯ คิดค่าบริการเป็นอัตราคงที่ ตามจํานวนครั้งหรือ
ระยะทางในการจัดเก็บเนื่องจากอัตราค่าบริการของบริษัทฯ ที่ชัดเจน ทําให้ลูกค้าสามารถประเมินต้นทุนการแข่งขันของตนเองได้
อย่างถูกต้อง ช่วยให้ลูกค้าสามารถที่จะวางแผนในการดําเนินธุรกิจได้อย่างเหมาะสม ทําให้ลูกค้ามีความพอใจในการบริการของ
บริษัทฯ 

2.2.5 ความยืดหยุ่นในการให้สินเชื่อ 
ปรัชญาการให้บริการสินเชื่อในทุกผลิตภัณฑ์การเงินต่างๆของบริษัทฯ ไม่ได้ตั้งอยู่บนความจําเป็นที่ต้องมี

หลักประกันประกอบการพิจารณาสินเชื่อ เน่ืองจากบริษัทฯ เข้าใจถึงภาระการหาหลักประกันในการขอกู้ยืมเงินของผู้ประกอบการ 
ซึ่งเป็นข้อจํากัดหลักในการเข้าถึงแหล่งเงินทุนและเป็นเหตุผลสําคัญในการขาดโอกาสในการแข่งขันและเติบโต แต่ทุกผลิตภัณฑ์
การเงินต่างๆของบริษัทฯจะให้ความสําคัญกับผู้ที่เป็นผู้ชําระหนี้ขั้นตอนสุดท้าย และผู้ครอบครองสินค้า บริการ หรือสินทรัพย์
ดังนั้น ถึงแม้ลูกค้าของบริษัทฯ จะไม่มีหลักประกัน บริษัทฯ จะพิจารณาการให้สินเชื่อแก่ลูกค้าที่มีลูกหนี้เป็นหน่วยงานราชการ
รัฐวิสาหกิจหรือองค์กรเอกชนขนาดใหญ่ซึ่งมีความสามารถในการชําระหนี้สูงด้วยแนวคิดนี้จึงทําให้บริษัทฯ เป็นทางเลือกที่สําคัญ
สําหรับลูกค้าที่ประกอบธุรกิจขนาดกลางและขนาดย่อมในการหาเงินทุนเพ่ือประกอบธุรกิจ 

2.2.6 ความเชี่ยวชาญในอุตสาหกรรมไอที 
  สินค้าไอทีเป็นสินค้าที่มีความสําคัญในชีวิตประจําวันของผู้บริโภค และได้รับความนิยม มากขึ้นเร่ือยๆ  ในช่วง
เวลาที่ผ่านมา และจากข้อมูลของศูนย์เทคโนโลยีอิเล็กทรอนิกส์และคอมพิวเตอร์แห่งชาติ  อุตสาหกรรมไอทีมีแนวโน้มการเติบโต
สูงขึ้นจากการลงทุนทั้งของหน่วยงานราชการ และรัฐวิสาหกิจเนื่องจาก สินค้าไอทีนั้นเป็นสินค้าที่มีการเปลี่ยนแปลงรวดเร็ว และมี
วงจรชีวิตของผลิตภัณฑ์ที่ค่อนข้างสั้นและการที่ บริษัทฯ อยู่ในกลุ่ม เอสวีโอเอ ซึ่งเป็นผู้นําด้านสินค้าไอทีมานาน มากกว่า 25 ปี 
บริษัทฯ จึงมีความเชี่ยวชาญชํานาญในอุตสาหกรรมไอที มีการติดตามข้อมูลข่าวสาร และสามารถคาดการณ์แนวโน้มของ
อุตสาหกรรมไอทีได้อย่างแม่นยําทําให้เข้าใจสภาพการแข่งขันในอุตสาหกรรมไอทีและเข้าใจในความต้องการของลูกค้าเป็นอย่าง
ดีบริษัทฯ จึงสามารถที่จะปรับตัวให้สอดคล้องกับการเคลื่อนไหวของอุตสาหกรรมไอทีได้อย่างรวดเร็วและดําเนินธุรกิจได้อย่างมี
ประสิทธิภาพ ซ่ึงจะส่งผลทําให้บริษัทฯ สามารถแข่งขันกับผู้ประกอบการรายอื่นได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
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 ลักษณะลูกค้า 
  ลูกค้าของบริษัทฯ เป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมที่ มีศักยภาพในการเติบโต มีความสามารถ
และมีประสบการณ์ในการดําเนินธุรกิจสามารถผ่อนชําระหนี้ได้ตามกําหนดแต่ขาดแหล่งเงินทุนสนับสนุน เน่ืองจากมีข้อจํากัดใน
การขอสินเชื่อจากสถาบันการเงิน ไม่ว่าจะเป็นเร่ืองทุนจดทะเบียน หลักทรัพย์ค้ําประกัน  โดยจากตารางยอดการให้สินเชื่อและ
การให้บริการแยกตามประเภทธุรกิจ ลูกค้าส่วนใหญ่ของบริษัท ฯ จะประกอบธุรกิจ ไอที ซึ่งบริษัทฯ มีความเชียวชาญและเป็น
ธุรกิจเริ่มต้นของบริษัท โดยในปี 2555-2557 มีสัดส่วนร้อยละ  55.28 ร้อยละ 53.21 และ ร้อยละ 48.52  ตามลําดับ  ในปี 2556-
2557 จะเห็นได้ว่าสัดส่วน สินเชื่อจากธุรกิจ บริการเพ่ิมมากขึ้น  จากร้อยละ 3.35 เป็นร้อยละ 10.91 ตามลําดับ เนื่องจากบริษัทฯ  
ขยายตลาดการบริการสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการให้แก่ลูกค้าในธุรกิจบริการด้านการจัดหาแรงงานให้หน่วยงานภาครัฐ  และมี
สัดส่วนการให้สินเชื่อในธุรกิจอื่นๆ เพ่ิมขึ้นจากร้อยละ 2.46 ในปี 2556 เป็น ร้อยละ 11.42 ในปี 2557 จากการที่บริษัทฯ ได้ขยาย
การให้สินเชื่อไปยังกลุ่มลูกค้าอื่นๆ ที่แตกต่างจากเดิมให้มากขึ้น เช่น ธุรกิจการซ้ือค้ารถขุดตีนตะขาบ เป็นต้น 
 
ตารางแสดงยอดการให้สินเชื่อและการให้บริการแยกตามธุรกิจ 
                           หน่วย : ล้านบาท 

ประเภทธุรกิจ 
 ปี 2554   ปี 2555   ปี 2556  ปี 2557 

 ยอดสินเชื่อ   ร้อยละ   ยอดสินเชื่อ   ร้อยละ   ยอดสินเชื่อ   ร้อยละ   ยอดสินเชื่อ   ร้อยละ  

Computer & IT      879.14         61.43     1,309.44         55.28     1,493.39         53.21  1,322.33 48.52 

ก่อสร้าง            -               -         525.80         22.20       668.25         23.81  310.33 11.39 

การพิมพ์และบรรจุภัณฑ ์      289.48         20.23       313.90         13.25       246.16          8.77  230.52 8.46 

โรงพยาบาล      131.64          9.20       116.56          4.92       188.98          6.73  175.31 6.43 

บริการ        68.48          4.78         59.52          2.51         94.09          3.35  297.28 10.91 

สินค้า premium/ของชําร่วย        13.96          0.98         15.53          0.66         22.35          0.80  10.88 0.40 

ครุภัณฑ์อุปกรณ์ทางการศึกษา/เครื่องดนตร ี        12.30          0.86          9.62          0.41         18.72          0.67  7.12 0.26 

/อุปกรณ์ทางวิทยาศาสตร์ทางการแพทย ์       
   

  

โฆษณา/สื่อประชาสัมพันธ์         0.44          0.03          6.51          0.27          5.91          0.21  60.37 2.21 

อ่ืน ๆ        35.79          2.50         11.85          0.50         68.99          2.46  311.35 11.42 

รวม      1,431.23          100.00       2,368.73          100.00       2,806.84          100.00  2,725.49 100.00 

 
    ภาวะอุตสาหกรรมและการแข่งขัน 

ภาวะอุตสาหกรรม 
  ธุรกิจการให้สินเชื่อประเภทสัญญาเช่าทางการเงินหรือลีสซิ่ง และ สัญญาเช่าซื้อ 
  ลีสซิ่งและเช่าซื้อ มีความแตกต่างในเรื่องกรรมสิทธิ์เป็นสําคัญ โดยเมื่อครบกําหนดตามสัญญาลีสซิ่ง 
กรรมสิทธิ์จะตกเป็นของผู้ให้บริการ (ผู้ให้กู้)  ในขณะที่เช่าซื้อกรรมสิทธิ์จะตกเป็นของผู้เช่า (ผู้กู้) โดยลีสซิ่งมีอัตราการเติบโตสูง
มากในระยะหลัง ซึ่งเป็นผลมาจากการสนับสนุนทางภาษีจากภาครัฐให้แก่ผู้เช่าที่เป็นนิติบุคคล  ผู้ให้บริการสินเชื่อส่วนใหญ่จะ
เน้นการให้บริการสินทรัพย์ประเภทรถยนต์ หรือเคร่ืองจักร ในขณะที่จะไม่ค่อยนิยมให้สินเชื่อ ITเน่ืองจากข้อจํากัดของเทคโนโลยี
ที่มีการเปลี่ยนแปลงค่อนข้างเร็ว อย่างไรก็ตาม จากการที่บริษัทฯ มีความเชี่ยวชาญในอุตสาหกรรม IT และอุตสาหกรรมดังกล่าว
ยังคงมีความต้องการสูง โดยเฉพาะอย่างยิ่งในภาคการศึกษาของหน่วยงานภาครัฐ และรัฐวิสาหกิจ รวมทั้งเอกชนขนาดใหญ่ซึ่ง
เป็นกลุ่มลูกหนี้หลักที่บริษัทฯ เน้นการให้บริการ  จะช่วยส่งผลให้บริษัทฯ สามารถเติบโตตามอุตสาหกรรมดังกล่าว   
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  ธุรกิจการให้สินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องหรือแฟคตอริ่ง 
  สําหรับธุรกิจแฟคตอริ่งนั้นถึงแม้จะมีข้อได้เปรียบมากกว่าสินเชื่อธุรกิจประเภทอื่นที่ไม่ต้องใช้หลักประกันใน
การขอสินเชื่อ แต่ในปัจจุบันระบบการให้สินเชื่อรูปแบบใหม่ๆ ของสถาบันการเงินมีการอํานวยความสะดวกแก่ผู้กู้เป็นอย่างมาก 
ประกอบกับการเพ่ิมขึ้นของช่องทางการระดมทุนที่หลากหลายในระยะหลัง ส่งผลให้ธุรกิจแฟคตอริ่งต้องพัฒนาตัวเองจากสภาวะ
การแข่งขันที่สูงขึ้น 
  โดยสถาบันการเงินยังถือเป็นผู้ประกอบธุรกิจแฟคตอริ่งรายใหญ่ในประเทศไทยที่มีความได้เปรียบคู่แข่งราย
อื่น โดยเฉพาะด้านต้นทุนทางการเงินที่ต่ํากว่า แต่เน่ืองจากเป็นองค์กรขนาดใหญ่จึงมีความล่าช้าในการให้บริการ รวมทั้งมี
ข้อจํากัดค่อนข้างมาก บริษัทฯ ซึ่งเป็นองค์กรขนาดเล็กจึงสามารถให้บริการลูกค้าได้รวดเร็วและมีประสิทธิภาพตรงตามความ
ต้องการของลูกค้ามากกว่า 

 
ลูกค้าเป้าหมายของบริษัทฯ เป็นคนละกลุ่มกับลูกค้าของผู้ให้บริการที่เป็นสถาบันการเงินเน่ืองจากลูกค้า

ของบริษัทฯ ส่วนใหญ่จะเป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมที่มีข้อจํากัดในเร่ืองทุนจดทะเบียน และหลักทรัพย์ค้ํา
ประกัน  ทําให้ผู้ประกอบการดังกล่าวไม่ได้รับการสนับสนุนจากสถาบันการเงิน  ในขณะเดียวกัน ความล่าช้าในกระบวนการ
พิจารณาของสถาบันการเงิน รวมทั้งสถาบันการเงินส่วนใหญ่ไม่เน้นลูกหนี้ที่เป็นภาคราชการ หรือรัฐวิสาหกิจ เนื่องจากระยะเวลา
ของงาน หรือระยะเวลาการชําระเงินกําหนดได้ไม่ชัดเจน เหมือนบริษัทเอกชนขนาดใหญ่ ทําให้ผู้ประกอบการกลุ่มดังกล่าวหันมา
ใช้บริการของผู้ให้สินเชื่อที่ไม่ได้เป็นสถาบันการเงิน อีกทั้งธนาคารพาณิชย์ยังมีข้อจํากัดในการให้สินเชื่อภายใต้การกํากับดูแล
ของธนาคารแห่งประเทศไทย ส่งผลทําให้คู่แข่งส่วนใหญ่ของบริษัทฯ เป็นผู้ประกอบการผู้ให้สินเชื่อที่ไม่ได้เป็นสถาบันการเงิน ซึ่ง
แต่ละรายจะมีบริการสินเชื่อที่แตกต่างกัน โดยบริษัทฯจะเน้นลูกค้าที่มีลูกหนี้การค้าเป็นหน่วยงานรัฐบาล และรัฐวิสาหกิจเป็นส่วน
ใหญ่ รวมทั้งฐานลูกค้าของบริษัทฯ ส่วนใหญ่ประกอบธุรกิจด้านไอที ในขณะที่ผู้ประกอบการรายอื่นจะจะเน้นลูกค้าที่มีลูกหนี้
การค้าเป็นบริษัทเอกชน และมีฐานลูกค้าที่ประกอบธุรกิจด้านอุตสาหกรรมรถยนต์เป็นส่วนใหญ่ ทําให้การแข่งขันในธุรกิจสินเชื่อ
ของบริษัทฯ ไม่สูงมาก 
 
 

3. ปัจจัยความเสี่ยง 
3.1 ความเสี่ยงด้านสินเชื่อ 
เน่ืองจากลักษณะการให้สินเชื่อของบริษัทฯ เป็นการให้สินเชื่อที่ไม่มีหลักประกัน ในกรณีที่เป็นสินเชื่อสัญญาเช่าทาง

การเงินและสัญญาเช่าซื้อ ความเสี่ยงด้านสินเชื่อจะเกิดจากทั้งคุณภาพของลูกหนี้การค้า คุณภาพของลูกค้า รวมถึงคุณภาพของ
สินค้าและบริการที่ลูกค้าส่งมอบให้กับลูกหนี้การค้า สําหรับสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง ความเสี่ยงด้านสินเชื่อจะเกิดจาก
คุณภาพของลูกหนี้เป็นส่วนสําคัญ ในขณะที่สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง สินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ และบริการ
จัดหาสินค้า ความเสี่ยงด้านสินเชื่อจะเกิดจากคุณภาพของลูกค้าเป็นสําคัญ  โดยลักษณะการให้สินเชื่อของบริษัทฯ จะไม่เน้น
ความสําคัญของหลักประกัน เนื่องจากทางบริษัทฯ จะมีการทําธุรกรรมกับทางลูกหนี้การค้าในส่วนที่เป็นภาคราชการ ภาค
รัฐวิสาหกิจ ซึ่งมีการจัดทําโอนสิทธิรับเงินเป็นส่วนใหญ่ จึงถือเป็นการช่วยลดความเสี่ยงลงในระดับเบื้องต้นแล้ว 

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ มีการบริหารจัดการด้านสินเชื่อ ด้วยการตั้งเกณฑ์และกําหนดขั้นตอนในการตรวจสอบทั้ง
ลูกค้าและลูกหนี้การค้าอย่างรัดกุมก่อนการอนุมัติสินเชื่อในแต่ละประเภท ในส่วนของคุณภาพสินค้าและบริการ เนื่องจากสินค้า
และบริการส่วนใหญ่ที่บริษัทฯ ให้สินเชื่อเป็นธุรกิจด้าน IT ซึ่งบริษัทฯ มีความเชี่ยวชาญในด้าน IT อยู่แล้ว ดังนั้น จึงสามารถ
ตรวจสอบคุณภาพสินค้าและบริการได้ก่อนที่จะอนุมัติสินเชื่อให้กับลูกค้า ด้วยมาตรการดังกล่าว บริษัทฯ จึงเชื่อมั่นในคุณภาพ
ของลูกค้า ลูกหนี้การค้า รวมทั้งคุณภาพของสินค้าและบริการที่จะส่งมอบให้กับลูกหนี้การค้า โดยที่ผ่านมาในปี 2556 และ ปี 
2557 บริษัทฯ มีค่าเผื่อหน้ีสูญจํานวน 11.40 ล้านบาท และ 16.90 ล้านบาท ตามลําดับ ซึ่งคิดเป็นร้อยละ 1.67 และร้อยละ 1.97 
ของยอดลูกหนี้คงค้างของบริษัทฯ ณ สิ้นปี 2556 และ ปี 2557 
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3.2 ความเสี่ยงด้านความผันผวนของอัตราดอกเบี้ย 
ดอกเบี้ยเงินกู้เป็นต้นทุนหลักของบริษัท ฯ ซ่ึงแปรผันตามภาวะอัตราดอกเบี้ยในตลาด และมีผลต่อการกําหนดอัตรา

ดอกเบี้ยที่คิดกับลูกค้า ซึ่งการเปลี่ยนแปลงของอัตราดอกเบี้ยอาจส่งผลกระทบต่อผลการดําเนินงานของบริษัทฯ 
บริษัทฯ จึงมีนโยบายและแนวทางการบริหารความเสี่ยงจากความผันผวนของอัตราดอกเบี้ย เน่ืองจาก ต้นทุนของ

บริษัทฯ ส่วนใหญ่ เกิดจากการกู้ยืมระยะสั้น  ดังนั้นในส่วนที่เป็นสินเชื่อระยะสั้นไม่ว่าจะเป็นสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง 
สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง สินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ และบริการจัดหาสินค้า บริษัทฯ จะสามารถปรับอัตรา
ดอกเบี้ยหรือค่าธรรมเนียมตามต้นทุนทางการเงินที่มีการเปลี่ยนแปลง สําหรับสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงินและ สินเชื่อสัญญาเช่า
ซื้อ บริษัทฯคิดอัตราดอกเบี้ยกับลูกค้าเป็นอัตราดอกเบี้ยคงที่ อย่างไรก็ตาม ส่วนต่างระหว่างต้นทุนทางการเงินของบริษัทฯ กับ
อัตราดอกเบี้ยที่คิดกับลูกค้า จะมีการบวกเพ่ิมเพ่ือให้เพียงพอกับความเสี่ยงด้านความผันผวนของอัตราดอกเบี้ยที่อาจเกิดขึ้น   

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯได้บริหารจัดการในการหาแหล่งเงินทุนที่มีระยะเวลาสอดคล้องกับสินเชื่อแต่ละประเภท 
(Matching Source) เพ่ือลดความเสี่ยงในด้านความผันผวนของอัตราดอกเบี้ยอีกแนวทางหนึ่งด้วย 

 
3.3 ความเสี่ยงด้านสภาพคล่องทางการเงิน 
ณ วันที่ 3 1 ธันวาคม  2557 บริษัทฯ มีสถาบันการเงินที่ให้ การสนับสนุนในด้านการเงินหลายแห่งโดยมีวงเงินรวม

ทั้งสิ้น 995.00 ล้านบาททั้งนี้วงเงินส่วนใหญ่เป็นวงเงินระยะสั้นเป็นจํานวน 845.00 ล้านบาท  ประกอบด้วยวงเงินเบิกเกินบัญชี
และตั๋วสัญญาใช้เงิน (P/N) ซึ่งอาจมีความเสี่ยงในการถูกเรียกให้ชําระคืนเงินก่อน กําหนดระยะเวลา หรือ กรณีสถาบันการเงินไม่
ต่ออายุสัญญาตั๋วสัญญาใช้เงิน 

อย่างไรก็ตามบริษัท ฯ ได้มีการบริหารสภาพคล่องเพ่ือป้องกันความเสี่ยงดังกล่าวโดย พยายามจัดสรรแหล่งใช้ไป 
(Use of Fund) ของเงินทุนให้สอดคล้องกับแหล่งได้มาของเงินทุน (Source of Fund) รวมถึงการจัดหาแหล่งเงินทุนจากการใช้
เครื่องมือทางการเงินใหม่ๆ ซึ่งเป็นผลมาจากการที่บริษัทฯเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ เช่นการขายลดตั๋วแลกเงิน (Bill 
of Exchange) ให้แก่ผู้ลงทุน จะช่วยทําให้บริษัทฯสามารถบริหารสภาพคล่องได้ดีขึ้น รวมทั้งเพ่ิมความสามารถในการหาแหล่ง
เงินทุนในการปล่อยสินเชื่อในอนาคต ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2556 และ 2557 บริษัทฯ มีสัดส่วนหนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้นเท่ากับ  
2.59 เท่า และ 1.36 เท่าตามลําดับ 

 
3.4 ความเสี่ยงด้านการตลาดและการแข่งขัน 
บริษัทฯ มีความเสี่ยงจาก การแข่งขันกับผู้ให้บริการสินเชื่อที่เป็นสถาบันการเงิน หรือผู้ให้สินเชื่อที่มีผู้ถือหุ้นที่เป็น

สถาบันการเงิน อย่างไรก็ตาม ลูกค้าเป้าหมายของบริษัทฯ เป็นคนละกลุ่มกับลูกค้าของผู้ให้บริการที่เป็นสถาบันการเงินเน่ืองจาก
ลูกค้าของบริษัทฯ ส่วนใหญ่จะเป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมที่มีข้อจํากัดในเร่ืองทุนจดทะเบียนและหลักทรัพย์ค้ํา
ประกัน ทําให้ผู้ประกอบการดังกล่าวไม่ได้รับการสนับสนุนจากสถาบันการเงินและไม่ได้รับสินเชื่อที่ต้องการอย่างทันเวลา  ใน
ขณะเดียวกัน ความล่าช้าในกระบวนการพิจารณาของสถาบันการเงิน รวมทั้งสถาบันการเงินส่วนใหญ่จะไ ม่เน้นลูกหนี้ที่เป็นภาค
ราชการ หรือรัฐวิสาหกิจ เนื่องจากระยะเวลาของงานหรือระยะเวลาการชําระเงินกําหนดได้ไม่ชัดเจนเหมือนบริษัทเอกชนขนาด
ใหญ่ ทําให้ผู้ประกอบการกลุ่มดังกล่าวหันมาใช้บริการของผู้ให้สินเชื่อที่ไม่ได้เป็นสถาบันการเงิน 

คู่แข่งขันของบริษัทฯ ส่วนใหญ่จึงเป็นผู้ให้บริการสินเชื่อที่ไม่ใช่สถาบันการเงิน โดยแต่ละผู้ประกอบการต่างเน้นการ
ให้บริการสินเชื่อในแต่ละประเภทที่แตกต่างกัน ในขณะที่บริษัทฯ มีการให้บริการสินเชื่อที่ครบวงจรตั้งแต่การสนับสนุนสินเชื่อ
ล่วงหน้า (Pre Finance) เช่น สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง ( Bid Bond) เพ่ือให้ลูกค้าสามารถดําเนินธุรกิจได้ตั้งแต่
เร่ิมประมูลงาน รวมทั้งสินเชื่อเพ่ือสนับสนุนโครงการ ( Project Backup Financing) และบริการจัดหาสินค้า (Trade Finance) 
เพ่ือช่วยให้ลูกค้าสามารถจัดหาสินค้าหลังจากประมูลงานได้ ก่อนที่จะให้บริการสินเชื่อที่เป็นผลิตภัณฑ์หลักอื่นๆ  (Post-Finance) 
ไม่ว่าจะเป็นสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน สินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ หรือสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้องต่อไป และด้วยกลยุทธ์
การตลาดที่สําคัญของบริษัทฯ ไม่ว่าจะเป็นการบริการที่ครบวงจร รวดเร็ว และมีประสิทธิภาพ ความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้า อัตรา
ค่าบริการที่ชัดเจน  ความยืดหยุ่นในการให้สินเชื่อ รวมทั้งความเชี่ยวชาญในอุตสาหกรรมไอที ซึ่งปัจจุบันหน่วยงานราชการและ
รัฐวิสาหกิจ รวมทั้งเอกชนขนาดใหญ่มีการลงทุนในการพัฒนางานด้านไอทีค่อนข้างมาก ทําให้บริษัทฯ สามารถแข่งกับ
ผู้ประกอบการรายอื่นได้อย่างมีประสิทธิภาพ 



บริษัท ลีซ อิท จ ากัด (มหาชน)                                                                                                                              แบบ 56-1 แบบ 69-1 
 

ส่วนที่ 1 หน้า 18 
 

3.5 ความเสี่ยงในการพ่ึงพิงบุคลากร 
ในการประกอบธุรกิจของบริษัทฯ พนักงานถือเป็นบุคลากรที่สําคัญ โดยเฉพาะเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายและการตลาดเพราะ

จะเป็นผู้ที่เข้าถึงและติดต่อกับลูกค้า ซึ่งบุคลากรเหล่านี้ ถือเป็นทรัพยากรที่สําคัญในการดําเนินธุรกิจของบริษัทฯ ดังนั้น หากต้อง
เสียบุคลากรเหล่านี้ไป อาจส่งผลกระทบต่อธุรกิจของบริษัทฯ อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ มีมาตรการในการลดความเสี่ยงจากการ
สูญเสียบุคลากรดังกล่าว โดยบริษัทฯ ได้ให้ความสําคัญกับการพัฒนาและส่งเสริมบุคลากรให้มีส่วนร่วมในการดําเนินงานและ
เติบโตไปพร้อมๆ กับความสําเร็จของบริษัทฯ มีการจ่ายค่าตอบแทนในอัตราตลาดเพ่ือจูงใจให้บุคลากรดังกล่าวทํางานกับบริษัทฯ 
อย่างต่อเน่ือง รวมทั้งบริษัทฯ ได้มีการจัดสรรหุ้นสามัญเพ่ิมทุนจํานวน 4,200,000 หุ้น เพ่ือเสนอขาย ให้แก่กรรมการและพนักงาน
ของบริษัทฯ พร้อมกับการเสนอขายให้แก่ประชาชน (ในราคาเดียวกัน) ซึ่ง เป็นการเปิดโอกาสให้พนักงานเป็นเจ้าของบริษัทฯ  ที่
ร่วมสร้างมารวมทั้งจะช่วยเสริมสร้างกําลังใจ และแรงจูงใจให้พนักงานทํางานอยู่กับบริษัทฯ ในระยะยาว นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังมี
นโยบายในการพัฒนาความรู้ความสามารถในการทํางานเป็นทีม ไม่ยึดติดกับตัวบุคคล  ซึ่งจะช่วยลดความเสี่ยงจากการพ่ึงพิง
บุคลากรคนใดคนหนึ่งโดยเฉพาะ อย่างไรก็ตามจากอดีตที่ผ่านมาอัตราหมุนเวียนของบุคลากรในตําแหน่งที่สําคัญอยู่ในระดับที่ต่ํา
มาก ซึ่งสะท้อนถึงความภักดีของบุคลากรที่มีต่อองค์กร รวมถึงความเชื่อมั่นในศักยภาพขององค์กร 

 
3.6 ความเสี่ยงจากอิทธิพลในการบริหารงานของผู้ถือหุ้นรายใหญ่ 
ณ วันที่ 14 มิถุนายน 2556 บริษัท เอสวีโอเอ จํากัด (มหาชน) (“เอสวีโอเอ ”) ถือหุ้นในบริษัท ฯ ร้อยละ 86.21 ของ

จํานวนหุ้นที่จําหน่ายได้แล้วทั้งหมดของบริษัทฯ และภายหลังการเสนอขายหุ้นให้กับประชาชนในครั้งนี้  รวมทั้งเอสวีโอเอจะเสนอ
ขายหุ้นที่ตนถืออยู่ต่อประชาชน จํานวน 6,000,000 หุ้น โดยขายหุ้นดังกล่าวพร้อมกับ การเสนอขายหุ้นให้กับประชาชน และใน
ราคาเดียวกัน สัดส่วนการถือหุ้นของ เอสวีโอเอจะลดลงเหลือร้อยละ  47 ซึ่งผู้ถือหุ้นรายใหญ่ดังกล่าวยังคงสามารถควบคุมมติที่
ประชุมผู้ถือหุ้นได้ในเร่ืองที่กฎหมายกําหนดหรือข้อบังคับของบริษัทฯ กําหนดให้ต้องได้รับคะแนนเสียงไม่น้อยกว่า 3 ใน 4 ของ
จํานวนเสียงของผู้ถือหุ้นที่มาประชุมและมีสิทธิออกเสียง เน่ืองจากผู้ถือหุ้นรายใหญ่สามารถใช้เสียงซึ่งเกินกว่าร้อยละ 25 สําหรับ
การใช้สิทธิในการคัดค้านในมติต่างๆ ได้ ส่งผลให้ผู้ถือหุ้นรายอื่นไม่อาจถ่วงดุลการออกเสียงของผู้ถือหุ้นรายใหญ่ได้ 

อย่างไรก็ตาม ผู้ถือหุ้นใหญ่ มีความต้องการให้อิสระ แก่บริษัทฯ ในการดําเนินธุรกิจ เนื่องจาก ธุรกิจของบริษัทฯ เป็น
ธุรกิจการเงิน อย่างชัดเจน แตกต่างจากธุรกิจของเอสวีโอเอ ถึง แม้ว่าเอสวีโอเอจะยังคงเป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ แต่ก็ตระหนักดีว่าธุรกิจ
ลักษณะนี้ต้องการความเชี่ยวชาญในการบริหารงาน โดยจะเห็นได้ว่า ผู้บริหารของบริษัทฯ ส่วนใหญ่เป็นผู้มีประสบการณ์ในธุรกิจ
ด้านการเงิน ในขณะเดียวกัน บริษัทฯ ได้มีการแต่งตั้งกรรมการอิสระเข้ามาเป็นคณะกรรมการตรวจสอบจํานวน 5 ท่าน จาก
จํานวนกรรมการทั้งหมด 7 ท่าน ซึ่งมีประสบการณ์ ธุรกิจด้านการเงินหรือมีความ รู้เฉพาะด้านที่เอื้อ ประโยชน์ ต่อการประกอบ
ธุรกิจของ บริษัทฯ ทั้งสิ้น  เพ่ือทําหน้าที่ให้คําแนะนําในการดําเนินธุรกิจ รวมทั้งตรวจสอบ พิจารณา และกลั่นกรองมิให้เกิด
รายการที่อาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์ในอนาคต และเพ่ือให้เกิดความโปร่งใสในการดําเนินงานของบริษัทฯ โดย
ภายหลังจากการเสนอขายหุ้นเพ่ิมทุนแล้วโครงสร้างการบริหารทั้งในระดับกรรมการและผู้บริหารจะยังคงเป็นเช่นเดิม 

 
3.7 ความเสี่ยงจากการปฏิบัติตามเงื่อนไขที่ก าหนดไว้ในสัญญากู้ยืมเงินจากสถาบันการเงิน  
เน่ืองจากเอสวีโอเอ เป็นผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของบริษัทฯ ณ วันที่14 มิถุนายน 2556  ถือหุ้นในบริษัทฯ ร้อยละ 86.21

ของจํานวนหุ้นที่จําหน่ายได้แล้วทั้งหมดของบริษัทฯ  และภายหลังการเสนอขายหุ้นให้กับประชาชนในครั้งนี้ รวมทั้งเอสวีโอเอจะ
เสนอขายหุ้นที่ตนถืออยู่ต่อประชาชน จํานวน 6,000,000 หุ้น โดยขายหุ้นดังกล่าวพร้อมกับการเสนอขายหุ้นให้กับประชาชนและ
ในราคาเดียวกัน  สัดส่วนการถือหุ้นของเอสวีโอเอจะลดลงเหลือร้อยละ 47  ซึ่งสถาบันการเงินที่บริษัทฯ กู้ยืมเงินจํานวน 3 แห่ง 
ได้กําหนดเงื่อนไขในสัญญากู้ยืมเงินว่าเอสวีโอเอ จะต้องดํารงสัดส่วนการถือหุ้นไม่น้อยกว่าร้อยละ 47       ถึงแม้ว่าหุ้นที่       
เอสวีโอเอถือทั้งหมดจะอยู่ในกําหนดระยะเวลาห้ามซื้อขายหุ้นเป็นระยะเวลา 12เดือนนับแต่วันที่หุ้นของบริษัทฯ  เร่ิมทําการซื้อ
ขายในตลาดหลักทรัพย์ฯ  โดยภายหลังจากวันที่หุ้นของบริษัทฯ เริ่มทําการซ้ือขายในตลาดหลักทรัพย์ครบกําหนดระยะเวลา  6 
เดือน เอสวีโอเอจะสามารถทยอยขายหุ้นได้ในจํานวนร้อยละ 25 ของจํานวนหุ้นทั้งหมดที่ถูกสั่งห้ามขาย และอีกร้อยละ 75 เมื่อ
ครบ 12 เดือน ดังนั้น บริษัทฯ จึงมีความเสี่ยงการผิดเงื่อนไขตามสัญญากู้ยืมเงินของสถาบันการเงิน 3 แห่ง  หากเอสวีโอเอ
จําหน่ายหุ้นที่ตนถืออยู่ภายหลังจากระยะเวลาดังกล่าว และส่งผลให้สัดส่วนการถือหุ้นน้อยกว่าร้อยละ 47 
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4.  ทรัพย์สินที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ 
4.1  ลูกหนี้การค้าและลูกหนี้จากการให้สินเชื่อ 
สินทรัพย์ที่ได้จากการประกอบธุรกิจของบริษัท คือ ลูกหนี้การค้าและลูกหนี้จากการให้สินเชื่อประเภทต่างๆ โดย

สามารถแยกตามประเภทการให้สินเชื่อและการให้บริการ ดังนี้ 
  

 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ลูกหนี ้
(ล้านบาท) 

ร้อย
ละ 

ลูกหนี ้
(ล้านบาท) 

ร้อยละ 
ลูกหนี ้

(ล้านบาท) 
ร้อยละ 

ลูกหนี ้
(ล้านบาท) 

ร้อยละ 

สินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน 185.00 39.92  226.55  37.21 270.91 39.65 258.74 30.12 

สินเชื่อสัญญาเช่าซื้อ 75.13 16.21    76.60 12.58 72.92 10.67 78.03 9.08 

สินเชื่อการรับโอนสิทธิ
เรียกร้อง (Factoring) 

169.87 36.65  156.19 25.66 152.20 22.28 265.10 30.86 

บริการจัดหาสินค้า 
(Trade Finance) 

33.48 7.22  54.70 8.99 60.41 8.84 52.15 6.07 

สินเชื่อเพื่อสนับสนุน
โครงการ (Project Backup 
Financing) 

-    -    94.74 15.56 126.80 18.56 205.02 23.87 

รวม 463.48 100.00  608.78 100.00  683.24 100.00 859.04 100.00 
หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
 

ทั้งนี้ หากแบ่งลูกหนี้การค้าและลูกหนี้จากการให้สินเชื่อแต่ละประเภทตามรายละเอียดอายุของยอดหนี้คงค้าง และ
การสํารองค่าเผื่อหน้ีสงสัยจะสูญจะเป็นดังนี้ 

 
4.2  ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าทางการเงิน 

 

ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าทางการเงิน 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

- ลูกหนี้ปกติยังไม่ถึงกําหนดชําระ 178.33 96.39 217.94 96.20 246.01 90.81 241.60 93.38 

- ค้างชําระน้อยกว่า 1 เดือน 6.56 3.55 8.29 3.66 11.82 4.36 11.09 4.29 

- ค้างชําระตั้งแต่ 1-3 เดือน - - 0.19 0.08 9.64 3.56 5.67 2.18 

- ค้างชําระตั้งแต่ 3-6 เดือน 0.11 0.06 -    - 2.31 0.85 0.05 0.02 

- ค้างชําระตั้งแต่ 6-12 เดือน -    - 0.13 0.06 1.13 0.42 0.03 0.01 

- ค้างชําระตั้งแต่ 12-18 เดือน -    - - - - - 0.15 0.06 

- ค้างชําระตั้งแต่ 18 เดือนข้ึนไป -    - -    - - - 0.15 0.06 

- ลูกหนี้ท่ีอยู่ในระหว่างดําเนินคดีตามกฎหมาย -    - -    - - - - - 

รวม 185.00 100.00 226.55 100.00 270.91 100.00 258.74 100.00 
ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ -  -  1.34  0.56  
ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าทางการเงิน – สุทธิ 185.00  226.55  269.57  258.18  

หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
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4.3 ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าซ้ือ 
 

ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าซื้อ 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ล้านบาท ร้อยละ 
ล้าน
บาท 

ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

- ลูกหนี้ปกตยิังไม่ถึงกําหนดชําระ 72.24 96.16 68.59 89.54 69.31 95.05 75.29 96.49 
 - ค้างชําระน้อยกว่า 1 เดือน 2.77 3.69 4.00 5.22 2.30 3.15 1.85 2.37 
 - ค้างชําระตั้งแต่ 1-3 เดือน 0.05 0.07 3.95 5.16 1.31 1.80 0.89 1.14 
 - ค้างชําระตั้งแต่ 3-6 เดือน 0.06 0.08 0.06 0.08 - - - - 
 - ค้างชําระตั้งแต่ 6-12 เดือน -    - -    - -    - -    - 
 - ค้างชําระตั้งแต่ 12-18 เดือน -    - -    - -    - -    - 
 - ค้างชําระตั้งแต่ 18 เดือนข้ึนไป -    - -    - -    - -    - 
 - ลูกหนี้ท่ีอยู่ในระหว่างดําเนินคดีตาม
กฎหมาย 

-    - -    - -    - -    - 

รวม 75.12 100.00 76.60 100.00 72.92 100.00 78.03 100.00 
ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ -  -  0.05  0.04  
ลูกหนี้ตามสัญญาเช่าซื้อ – สุทธิ 75.12  76.60  72.87  77.99  

หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
 
4.4 ลูกหนี้จากการรับโอนสิทธิเรียกร้อง 
 

ลูกหนี้จากการซื้อสิทธิเรียกร้อง 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

- ลูกหนี้ปกติยังไม่ถึงกําหนดชําระ 153.14 90.16 129.77 83.09 139.02 91.34 248.12 93.59 
- ค้างชําระน้อยกว่า 1 เดือน 3.25 1.91 20.97 13.43 7.19 4.72 8.85 3.34 
- ค้างชําระตั้งแต่ 1-3 เดือน 7.79 4.59 0.04 0.03 3.54 2.33 0.39 0.15 
- ค้างชําระตั้งแต่ 3-6 เดือน 2.72 1.60 -    - - - 0.12 0.05 
- ค้างชําระตั้งแต่ 6-12 เดือน -    - -    - -    - 5.39 2.03 
- ค้างชําระตั้งแต่ 12-18 เดือน -    - 1.99 1.27 -    - - - 
- ค้างชําระตั้งแต่ 18 เดือนข้ึนไป -    - -    - -    - - - 
- ลูกหนี้ท่ีอยู่ในระหว่างดําเนินคดีตามกฎหมาย 2.96 1.74 3.41 2.18 2.45 1.62 2.23 0.84 

รวม 169.86 100.00 156.18 100.00 152.20 100.00 265.10 100.00 

ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ 3.15 

 

5.22 

 

7.52 
 

10.01  

ลูกหนี้จากการซื้อสิทธิเรียกร้อง – สุทธิ 166.71 

 

150.96 

 

144.68 

 

255.09  

หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
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4.5 ลูกหนี้ตามสัญญากู้ยืมเงนิ (Project Backup Financing) 
 

ลูกหนี้ตามสัญญากู้ยืมเงิน 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

- ลูกหนี้ปกติยังไม่ถึงกําหนดชําระ -    -    86.56 91.36 121.10 95.50 198.40 96.77 
- ค้างชําระน้อยกว่า 1 เดือน -    -    8.19 8.64 5.70 4.50 2.30 1.12 
- ค้างชําระตั้งแต่ 1-3 เดือน -    -    -    -    -    -    - - 
- ค้างชําระตั้งแต่ 3-6 เดือน -    -    -    -    -    -    3.97 1.94 
- ค้างชําระตั้งแต่ 6-12 เดือน -    -    -    -    -    -    - - 
- ค้างชําระตั้งแต่ 12-18 เดือน -    -    -    -    -    -    - - 

- ค้างชําระตั้งแต่ 18 เดือนข้ึนไป -    -    -    -    -    -    - - 
- ลูกหนี้ท่ีอยู่ในระหว่างดําเนินคดีตามกฎหมาย -    -    -    -    -    -    0.35 0.17 

รวม -    -    94.75 100.00 126.80 100.00 205.02 100 
ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ -  -  0.06  2.93  
ลูกหนี้ตามสัญญากู้ยืมเงิน – สุทธิ -  94.75  126.74  202.09  

หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
 
4.6 ลูกหนี้การค้า(Trade Finance) 

ลูกหนี้การค้า 
ปี 2554 ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 

ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ 

- ลูกหนี้ปกติยังไม่ถึงกําหนดชําระ 16.21 48.43 37.80 69.10 44.85 74.24 48.30 92.62 
  - ค้างชําระน้อยกว่า 1 เดือน 4.76 14.22 5.14 9.40 2.99 4.95 - - 
  - ค้างชําระตั้งแต่ 1-3 เดือน 5.22 15.60 10.08 18.43 8.04 13.31 - - 
  - ค้างชําระตั้งแต่ 3-6 เดือน 4.72 14.10 -    - 2.85    4.72 - - 
  - ค้างชําระตั้งแต่ 6-12 เดือน -    - -    - -    - 1.86 3.57 
  - ค้างชําระตั้งแต่ 12-18 เดือน - - -    - -    - - - 
  - ค้างชําระตั้งแต่ 18 เดือนข้ึนไป -    - -    - -    - - - 
  - ลูกหนี้ท่ีอยู่ในระหว่างดําเนินคดีตามกฎหมาย 2.56 7.65 1.68 3.07 1.68 2.78 1.99 3.81 

รวม 33.47 100.00 54.70 100.00 60.41 100.00 52.15 100.00 
ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ 1.68  1.68  2.44  3.37  
ลูกหนี้การค้า – สุทธิ 31.79  53.02  57.97  48.78  

หมายเหตุ : มูลค่าของลูกหนี้คงค้างรวมดอกเบี้ยค้างรับ 
 

นโยบายการตั้งส ารองค่าเผ่ือหนี้สงสัยจะสูญ   
บริษัทฯ มีนโยบายในการตั้งสํารองหน้ีสงสัยจะสูญจากอายุหนี้เป็นเกณฑ์ดังนี ้

 
 

 
 
 
 
 

ตารางการตั้งค่าเผ่ือหนี้สงสัยจะสูญ 
อายุลูกหนี ้ ร้อยละจากยอดหนี้ 

1. ค้างชําระน้อยกว่าหรือเท่ากับ 1 เดือน 1 
2. ค้างชําระมากกว่า 1 เดือน 2 
3. ค้างชําระมากกว่า 3 เดือน 20 
4. ค้างชําระมากกว่า 6 เดือน 50 
5. ค้างชําระมากกว่า 12 เดือน 100 
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เน่ืองด้วยวิธีการพิจารณาตั้งสํารองหนี้สูญดังกล่าวข้างต้นใช้การพิจารณาแต่ละสัญญา ดังนั้นในกรณีที่ลูกค้ามีปัญหา
เน่ืองจากไม่สามารถส่งมอบงานได้ตามกําหนด และมีแนวโน้มที่จะไม่สามารถส่งมอบงานตามสัญญาอื่นด้วย บริษัทฯ จะต้องตั้ง
สํารองค่าเผ่ือหนี้สงสัยจะสูญทุกๆ สัญญาที่ลูกค้านํามาทําธุรกรรมกับบริษัทโดยสุทธิกับหลักประกันอื่น (ถ้ามี) เช่น เงินมัดจํารับ, 
เงินส่วนต่างรอคืนลูกค้า เป็นต้น 

   
  นโยบายการตัดหนี้สูญ 

บริษัทฯ มีนโยบายการตัดหนี้สูญตามกฎกระทรวงฉบับที่  186 ออกตามความในประมวลรัษฎากรว่าด้วยการจําหน่าย
หนี้สูญจากบัญชีลูกหนี้  โดยจะต้องได้รับความเห็นชอบและอนุมัติจากฝ่ายบริหาร หรือคณะกรรมการบริษัทแล้วแต่กรณีตามตาราง
อํานาจอนุมัติ (Authority Table) 

 
4.7 อาคารและอุปกรณ์ 
 รายละเอียดของทรัพย์สินที่ใช้ในการประกอบธุรกิจณ วันที่ 31 ธันวาคม 2557 บริษัทฯ มีทรัพย์สินที่ใช้ในการ

ประกอบธุรกิจดังต่อไปนี้  
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

5. ข้อพิพาททางกฎหมาย 
 
  ณ วันที่  31 ธันวาคม 2557 บริษัทฯ ไม่เป็นคู่ความหรือคู่กรณี ในคดีดังต่อไปนี้ 

1. คดีที่อาจมีผลกระทบด้านลบต่อสินทรัพย์ของบริษัทฯ หรือบริษัทย่อยที่มีจํานวนสูงกว่าร้อยละ 5 ของส่วนของผู้ถือ
หุ้น ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2557 

2. คดีที่ส่งผลกระทบต่อการดําเนินธุรกิจของบริษัทฯ อย่างมีนัยสําคัญ แต่ไม่สามารถประเมินผลกระทบเป็นตัวเลขได้ 
3. คดีที่ไม่ได้เกิดจากการประกอบธุรกิจโดยปกติของบริษัทฯ 

 
 
 
 
 
 
 
 

ประเภทของทรัพย์สิน ลักษณะกรรมสิทธิ์ 

มูลค่าตามบัญชีสุทธิ 

ภาระผูกพัน 

ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2557 

(บาท) 
ส่วนปรับปรุงสํานักงานเช่า เป็นของผู้ให้เช่า 641,525.00 ตามสัญญาเช่า 
ยานพาหนะ เป็นของลีซ อิท 5,908,982.00 ไม่ม ี
อุปกรณ์สํานักงาน เป็นของลีซ อิท 433,015.00 ไม่ม ี
เครื่องตกแต่งสํานักงาน เป็นของลีซ อิท 433,299.00 ไม่ม ี
คอมพิวเตอร์และอุปกรณ์ เป็นของลีซ อิท 364,273.00 ไม่ม ี
โปรแกรมคอมพิวเตอร ์ เป็นของลีซ อิท 1,228,095.00 ไม่ม ี

รวม   9,009,189.00   
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6. ข้อมูลทั่วไปและข้อมูลส าคัญอื่น 
 

ชื่อบริษัท บริษัท ลีซ อิท จํากัด (มหาชน) 
 
ที่ตั้งสํานักงานใหญ่ 900/17 ถนนพระราม 3 แขวงบางโพงพาง เขตยานนาวา กรุงเทพฯ 10120 
 
ลักษณะการประกอบธุรกิจ ประกอบธุรกิจให้บริการสินเชื่อสัญญาเช่าทางการเงิน (Leasing) สัญญาเช่าซื้อ (Hire 

Purchase) และสินเชื่อการรับโอนสิทธิเรียกร้อง (Factoring)  รวมทั้งมีบริการทางการเงิน
เสริมอื่นๆ เช่น สินเชื่อเพ่ือการจัดหาหนังสือค้ําประกันซอง (Bid Bond) สินเชื่อเพ่ือ
สนับสนุนโครงการ (Project Backup Financing) และบริการจัดหาสินค้า ( Trade 
Finance) 

 
เลขทะเบียนบริษัท 0107556000353 
 
โทรศัพท์ 0-2686-3200-4 
 
โทรสาร 0-2686-3228 
 
เว็บไซต์ www.leaseit.co.th 
 
 
บุคคลอ้างอิง 
นายทะเบียนหลักทรัพย ์ บริษัท ศูนย์รับฝากหลักทรัพย์ (ประเทศไทย) จํากัด 
 เลขที่ 62 อาคารตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย ชั้น 7 
 ถนนรัชดาภิเษก แขวงคลองเตย เขตคลองเตย กรุงเทพมหานคร 10110 
 โทรศัพท์ 66(0)-2229-2800 โทรสาร 66(0)-2654-5642 
 หรือ TSD Call Center 66(0)-2229-2888 
 
ผู้สอบบัญชี นางสาวศิริวรรณ สุรเทพินทร์ ผู้สอบบัญชีรับอนุญาตเลขที่ 4604 
 นางสาวรัตนา จาละ       ผู้สอบบัญชีรับอนุญาตเลขที่ 3 734 
 นางสาวรัชดา ยงสวัสด์ิวาณิชย์  ผู้สอบบัญชีรับอนุญาตเลขที่ 4951 
  
 บริษัท สํานักงาน อีวาย จํากัด 
 อาคารเลครัชดา ชั้น 33 เลขที่ 193/136-137 ถนนรัชดาภิเษก แขวงคลองเตย  
 เขตคลองเตย กรุงเทพมหานคร 10110 
 โทรศัพท์ 66(0)-2264-0777  โทรสาร 66(0)-2264-0789-90 
 
 


