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สว่นที่ 1 หน้าที่ 1 
 

 

บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากัด (มหาชน) (AJA) 

 

บริษัทย่อย 

• บริษัท สยามแอดวานซ์ อีเลคทรอนิค จ ากดั 
(51%) 

• บริษัท เอเจ อีคอมเมิร์ซ จ ากดั (เดิมชื่อ บริษัท 
ทีแอนด์ซี แอดวานซ์ อีเลคทรอนิค จ ากดั) 
(99%)  

• บริษัท เอเจ เวนดิง้ จ ากดั (55%) 

• บริษัท แฮปปี ้วิชัน่ส์ จ ากดั (99%) 

• บริษัท ยไูท กรุ๊ป จ ากดั (51%) 

 

บริษัทร่วมและการร่วมค้า 

• บริษัท ไรเซน เอนเนอร์จี จ ากดั (45%) 

• บริษัท บีแอลทีซี อินคอร์ปอเรชัน่ (ประเทศ
ไทย) จ ากดั (60%) 

• บริษัท เมืองไทย ดิจิตอล จ ากดั (30%) 

 

เงนิลงทุนระยะยาวอื่น 

• บริษัท เวนดิง้ คอร์ปอเรชัน่ จ ากดั (0%)* 

ส่วนที่ 1 การประกอบธุรกิจ 

1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกิจ 

บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั(มหาชน) (“บริษัท”) (เดิมช่ือ บริษัท คราวน์ เทค แอดวานซ์ จ ากดั (มหาชน)

ด าเนินธุรกิจจดัหาและจดัจ าหน่ายผลิตภณัฑ์เคร่ืองใช้ไฟฟ้า ภายใต้ตราสินค้า “ AJ ” ตัง้แต่ปี 2544 มาจนถึงปัจจุบนัเป็น

เวลากว่า 17 ปี โดยผู้บริหารบริษัทต้องการพัฒนาตราสินค้าของบริษัทให้เป็นที่รู้จักและยอมรับของผู้บริโภคในฐานะผู้

จ าหนา่ยเคร่ืองใช้ไฟฟ้าของคนไทยที่มีคณุภาพและราคาที่เหมาะสม สามารถแขง่ขนัได้ ทดัเทียมกบัผู้จ าหนา่ยเคร่ืองใช้ไฟฟ้า

จากตา่งประเทศ ในช่วงแรกของการด าเนินธุรกิจ บริษัทน าเข้าและจ าหนา่ยเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีง (Audio and 

Visual) อาทิเช่น เคร่ืองเลน่วีซีดี ดีวีดี และชดุโฮมเธียเตอร์ เป็นต้น จากนัน้จึงขยายขอบเขตการด าเนินธุรกิจโดยเพิ่มสินค้าใน

กลุม่ เคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือน (Home Appliance) อาทิเช่น แอร์เคลื่อนที่ หม้อเอนกประสงค์ เตาแม่เหล็กไฟฟ้า เคร่ืองซกั

ผ้า กระติกน า้ร้อน เป็นต้น  และบริษัทได้ขยายธุรกิจมาอยา่งตอ่เนื่อง  จนปัจจุบนับริษัทมีบริษัทย่อยทัง้หมด 5 บริษัท  บริษัท

ร่วมและร่วมการค้า 3 บริษัท และเงินลงทนุระยะยาวอื่น 1 บริษัท โดยมีโครงสร้างการถือหุ้นของกลุม่บริษัท ดงันี ้

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

   
หมายเหต*ุ  เม่ือวนัท่ี 9 กมุภาพนัธ์ 2561 ในการประชมุคณะกรรมการบริษัท มีมตอินมุตัใิห้บริษัทสละสทิธิการจองซือ้หุ้นเพิ่มทนุของกิจการท่ีบริษัทได้
ไปลงทนุ ท าให้สดัสว่นการถือหุ้นของบริษัทลดลงจากร้อยละ 17.67 เหลือ ร้อยละ 14.48 ของทนุจดทะเบียนทัง้หมด และเม่ือวนัท่ี 5 เมษายน 2561 ท่ี
ประชมุคณะกรรมการบริษัทได้มีมตอินมุตัใิห้บริษัทจ าหน่ายเงินลงทนุระยะยาวอ่ืนทัง้หมด  ทัง้นี ้ การจ าหน่ายไปในหุ้นสามญัทัง้หมดใน บริษัท เวนดิง้ 
คอร์ปอเรชัน่ จ ากัด  ในครัง้นี ้จะเป็นประโยชน์ต่อบริษัทเพ่ือช่วยเสริมสภาพคล่องและน าไปใช้ลงทนุในการขยายธุรกิจหรือลงทนุในธุรกิจท่ีมีความ
น่าสนใจ ซึง่จะช่วยสร้างการเตบิโตและแข็งแกร่งให้กบักลุม่บริษัท 
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บริษัท ประเภทธุรกิจ 
ทุนจดทะเบียน  

(ล้านบาท) 

ประเภท

หุ้น 

จ านวนหุ้นที่

ถือ (ร้อยละ) 

จ านวนหุ้น

ทัง้หมด 

บริษัท สยามแอดวานซ์ อีเลคท

รอนิค จ ากดั 

จ าหน่ายสมาร์ทโฟน แท็บ

เล็ต และอปุกรณ์เสริม  

50 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 51 255,000 

บริษัท เอเจ อีคอมเมิร์ซ จ ากดั 

(เดิมช่ือ บริษัท ทีแอนด์ซี แอด

วานซ์ อีเล็คทรอนิค จ ากดั) 

ประกอบธุรกิจอีคอมเมิร์ซ

ด้วยการเป็นตวัแทนบอกรับ

สมาชิกและให้บริการ

สมาชิกอาลีบาบาใน

ประเทศไทย 

5 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 99 49,500 

บริษัท เอเจ เวนดิง้ จ ากดั ประกอบธุรกิจขายอาหาร

ส าเร็จรูปและเคร่ืองดื่ม ผ่าน

เคร่ืองจ าหน่ายสินค้า

อปุโภคอตัโนมตัิ (Vending 

Machine) 

70 

มลูคา่ตราไว้ 10 บาท 

หุ้นสามญั 55 3,850,000 

บริษัท แฮปปี ้วิชัน่ส์ จ ากดั ผลิตรายการละครโทรทศัน์ 

และสื่อบนัเทิงตา่งๆ 

20 

มลูคา่ตราไว้ 10 บาท 

หุ้นสามญั 99 1,980,000 

บริษัท ยไูท กรุ๊ป จ ากดั ธุรกิจส่งออกสินค้าและให้ 

บริการแก่สมาชิกในการซือ้

ขายสินค้าผ่านทางเว็บไซต์ 

50 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

(ทนุช าระแล้ว 25% ) 

หุ้นสามญั 

 

51 254,999 

บริษัท ไรเซน เอนเนอร์จี จ ากดั ประกอบธุรกิจน าเข้าและ

เป็นตวัแทนจ าหน่ายรถยนต์

พลงังานไฟฟ้าภายใต้ตรา

สินค้า “BYD” 

50 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 45 225,000 

บ ริ ษั ท  บี แ อ ล ที ซี  อิ น ค อ ร์

ปอเรชัน่ (ประเทศไทย) จ ากดั 

ธุรกิจโลจิสติกส์ 36.50 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 60 220,027 

บริษัท เมืองไทย ดิจิตอล จ ากดั น าเข้า ขายสง่ ขายปลีก 

เคร่ืองใช้ไฟฟ้า 

3 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 30 9,000 

บริษัท เวนดิ ง้  คอ ร์ปอเรชั่น 

จ ากดั 

ขายปลีกเคร่ืองรับช าระเงิน

อตัโนมตัิ การให้บริการเติม

เงินโทรศพัท์ระบบเติมเงิน

ลว่งหน้า และรับช าระเงิน

ออนไลน์ 

830 

มลูคา่ตราไว้ 100 บาท 

หุ้นสามญั 0 0 
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วิสัยทัศน์ วัตถุประสงค์ เป้าหมาย และกลยุทธ์ในการด าเนินธุรกิจของบริษัท 

วิสัยทัศน์ “AJA จะเป็น Holding Company ที่กระจายการลงทนุในธุรกิจใหม่ๆ  และสร้างแตธุ่รกิจที่มีการเจริญเติบโตยัง่ยืน” 

พันธกิจ“AJA จะเป็น Holding Company ที่มีเทคโนโลยีที่ดีที่สดุใน Southeast Asia โดยมุ่งสร้างแบรนด์สินค้า ที่มี

เทคโนโลยีสงู และบริการท่ีดี 

บริษัทยดึวิสยัทศัน์ และพนัธกิจดงักลา่วมาใช้ในการก าหนดวตัถปุระสงค์ในการด าเนินธุรกิจให้เป็นผู้ประกอบการ

คนไทยที่เป็นผู้น าในธุรกิจนี ้ ส าหรับในปี 2562 นี ้ บริษัทมีเป้าหมายการด าเนินธุรกิจในสว่นหลกั ๆ  คือ 

1. บริษัทมีเป้าหมายในการเติบโตของธุรกิจเคร่ืองใช้ไฟฟ้า ซึ่งเป็นธุรกิจหลกัในปัจจุบนั โดยตัง้เป้ายอดขายในปี 

2562 เพิ่มขึน้ร้อยละ 10 เมื่อเปรียบเทียบกบัยอดขายในปีที่ผา่นมา 

2. สนบัสนนุการด าเนินธุรกิจในบริษัทย่อย บริษัทร่วมและการร่วมค้า และเน้นการลงทนุที่สร้างมูลค่าให้กับผู้มี

สว่นได้เสยีทกุสว่นของบริษัทในระยะยาว ดงันี ้

2.1 ได้รับสว่นแบง่การตลาดร้อยละ 5 ของสมาร์ทโฟนในตลาดสว่นอื่น หรือ 25,000 เคร่ือง ตอ่เดือน   

2.2 ขยายการให้บริการวางตู้ ขายอาหารส าเร็จรูปและเคร่ืองดื่ม ผ่านเคร่ืองจ าหน่ายสินค้าอัตโนมัติ 

(Vending Machine) ให้ได้ 1,500 ตู้ภายในระยะเวลา 5 ปี  

2.3 เพิ่มลกูค้าใหมแ่ละรักษาฐานลกูค้าเดิมให้คงอยู่ไม่ต ่ากว่าร้อยละ 50 ตลอดจนสร้างมลูค่าเพิ่มให้ธุรกิจ

บริการอีคอมเมิร์ซโดยให้เพิ่มบริการ VAS Service และขยายธุรกิจ Trading บน Alibaba โดย

ตัง้เป้าหมายให้มีจ านวนสมาชิกไมต่ ่ากวา่ 1,500 รายในระยะเวลา 5 ปี 

2.4 เร่ิมสร้างแบรนด์ “BYD” ให้เป็นท่ีรู้จกัในธุรกิจรถยนต์พลงังานไฟฟ้าในไทยให้ใช้รถไฟฟ้า 100% เพื่อลด

คาร์บอนจากการเผาไหม้ของเคร่ืองยนต์สนัดาป แก้ปัญหา PM 2.5 พร้อมทัง้ควบคู่กบัการท าการตลาด

แบบ B To B หมายถึง การขายแบบเฉพาะกลุม่ธุรกิจถึงธุรกิจ โดยเน้นไปที่ระบบขนสง่มวลชนเป็นหลกั 

ได้แก่ รถแท็กซี่ รถเมล์ รวมถึงรถประเภทพิเศษอย่างรถลากกระเป๋าในสนามบิน และรถโฟล์คลิฟท์ที่ใช้

ยกของในโกดงัเป็นต้น โดยตัง้เป้าหมายการขายไว้ที่ 200 คนั 

2.5 การเป็นผู้น าทางด้านซพัพลายเชนอจัฉริยะ โดยใช้เทคโนโลยีสาระสนเทศที่ล า้สมยัเพื่อสนบัสนนุ SME 

ยคุใหม ่ภายใต้เคร่ืองหมายการค้า  Best Express ในประเทศไทย ซึง่เป็นธุรกิจในเครือ เบสท์ กรุ๊ป  

โดยตัง้เป้าหมาย ท าการเปิดรับตวัแทนในไทยกว่า 80 ราย มาร่วมสร้างเครือข่ายซพัพลายเชนอจัฉริยะ

เช่ือมตอ่ไทยจีนและเครือขา่ยโลจิสติกส์สมยัใหมท่ัว่โลก  

ในส่วนของกลยุทธ์ในการด าเนินธุรกิจนัน้ บริษัทจะก าหนดให้เหมาะสมกับการวางต าแหน่งทางการตลาดของ

ผลติภณัฑ์โดยมุง่เน้นเจาะกลุม่ลกูค้าเป้าหมายที่ผู้ใช้สนิค้าระดบักลางลงมา โดยมีกลยทุธ์หลกัดงันีค้ือ 

1. กลยทุธ์ส าหรับผลติภณัฑ์เคร่ืองใช้ไฟฟ้าและสมาร์ทโฟน คือ 

1.1 สร้างช่องทางการขายตรงถึงกลุม่เป้าหมายใกล้ที่สดุ โดยขายผา่นร้านมือถือยอ่ย (Retailer) 
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1.2 หาทีมงานขายที่มีประสบการณ์การท างานตรงสายงานและอยูใ่นพืน้ท่ีอยูแ่ล้ว 

1.3 เพิ่มสนิค้าใหมเ่พื่อทดแทนสนิค้าเดิมให้ทนัสมยัสอดคล้องกบัยคุสมยัในปัจจบุนั 

1.4 พฒันาสือ่ออนไลน์ในการสัง่สนิค้า การช าระเงิน การจดัสง่ เพื่อความรวดเร็ว ประหยดัและลดความเสีย่ง 

1.5 ประเมินความคุ้มคา่แตล่ะช่องทางจดัจ าหนา่ยให้เหมาะสมและเกิดประโยชน์สงูสดุ 

2. กลยทุธ์ในการลงทนุในธุรกิจที่การให้บริการวางตู้ขายอาหารส าเร็จรูปและเคร่ืองดื่ม ผ่านเคร่ืองจ าหน่ายสินค้า

อปุโภคอตัโนมตัิ (Vending Machine) คือ 

2.1 สร้างการรับรู้ตราสญัลกัษณ์ “ เติมสดช่ืน  AJV ” ให้เป็นที่รู้จกัในกลุม่ธุรกิจและตอบสนองความต้องการ

ของคนยคุใหมท่ี่ต้องการความสะดวก รวดเร็ว สามารถซือ้ง่ายแม้ในยามค ่าคืน  

2.2 หาพนัธมิตรที่แข็งแกร่งที่ช่วยเสริมสร้างความสามารถในการแข่งขนัทางธุรกิจ  เช่น กลุ่มธุรกิจโรงงาน

อตุสาหกรรม โรงพยาบาล ห้างสรรพสนิค้า เพื่อสร้างผลตอบแทนที่เหมาะสม คุ้มคา่แก่การลงทนุ 

3. กลยทุธ์ส าหรับการขยายตวัสูธุ่รกิจที่เก่ียวเนื่องกบัดิจิตอล คือ  

3.1 รักษาฐานลกูค้าเดิม และสร้างสรรค์ธุรกิจใหมท่ี่เก่ียวเนื่องเพื่อเพิ่มลกูค้าใหม่ 

3.2 เป็นพนัธมิตรร่วมกบัคูค้่า ในการให้บริการ Bundle Alibaba Package ทางด้าน  Financial Service และ

การจดัสมัมนาร่วมกบัหนว่ยงานรัฐเพื่อให้ลกูค้ามีความเข้าใจในการสง่ออกสนิค้าไทยสูต่ลาดโลก 

 

บริษัทเช่ือมัน่วา่แนวคิดที่บริษัทก าหนดไว้ และการผลกัดนัการด าเนินการตามกลยทุธ์ที่ก าหนดข้างต้นจะสามารถ

สร้างยอดขาย และผลการประกอบการที่ดีให้บริษัทในปี 2562 และในอนาคตตอ่ไป 
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2. ลักษณะการประกอบธุรกิจ 

2.1 โครงสร้างรายได้ของบริษัท 

โครงสร้างรายได้จากการขายและการ
ให้บริการ    แยกตามกลุ่ม ผลิตภัณฑ์ 

(หน่วย : พันบาท) 

 
ปี 2559 

 
ปี 2560 

 
ปี 2561 

1. รายได้จากการขายสินค้า กลุม่ AV 835,180 66.95% 570,141 72.87% 322,954 48.34% 

2. รายได้จากการขายสินค้า กลุม่ AP 412,225 33.04% 173,535 22.18% 89,097 13.34% 

3. รายได้จากการขาย – ลิขสิทธ์ิละคร 150 0.01% 15,519 1.98% - - 

4. รายได้จากการขาย – อาหารและ

เคร่ืองดื่มจากตู้หยอดเหรียญอตัโนมตัิ 

- - 23,168 2.96% 68,008 10.16% 

5. รายได้จากการขาย – โทรศพัท์มือถือและ

อปุกรณ์ 

- - - - 169,642 25.39% 

6. รายได้จากการขาย – รถยนต์พลงังาน

ไฟฟ้าและอปุกรณ์ 

- - - - 18,065 2.70% 

7. รายได้จากการขาย – อ่ืนๆ - - - - 354 0.06% 

รายได้จาการขายก่อนหกัส่วนลดและส ารอง
ค่าเผื่อสินค้ารับคืน 

 1,247,555 100.00% 782,363 100.00% 668,120 100.00% 

หกั สว่นลดจา่ย  (178,285) (14.29)% (127,808) (16.34)% (48,569) (7.27)% 

ส ารองคา่เผ่ือสินค้ารับคืน (ส ารองเพ่ิม) / กลบั
รายการ 

 3,878 0.31% 2,431 0.31% (10,179) (1.52)% 

รายได้จากการขาย - สุทธิ 1,073,148 99.88% 656,986 96.27% 609,372 97.62% 
รายได้จากการให้บริการ 1,273 0.12% 5,152 0.75% 14,881 2.38% 
 รวมรายได้จากการขายและการให้บริการ 1,074,421 100.00% 662,138 100.00% 624,253 100.00% 

 

2.2 ลักษณะผลิตภณัฑ์และบริการ  

2.2.1 ธุรกิจหลักของบริษัท  

บริษัทด าเนินธุรกิจจัดหาและจัดจ าหน่ายผลิตภัณฑ์เคร่ืองใช้ไฟฟ้าภายใต้ตราสินค้า “AJ” ซึ่งกลุ่มบริษัทได้จัดหา
ผลติภณัฑ์ให้มีความหลากหลาย มีเทคโนโลยีที่ทนัสมยัและคณุภาพเช่ือถือได้ ปัจจบุนักลุม่บริษัทจ าหนา่ยเคร่ืองใช้ไฟฟ้ากว่า 
227 รุ่น โดยแบง่ประเภทผลติภณัฑ์ออกเป็น 2 กลุม่ คือ เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีง และเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือน 
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1) เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสียง (Audio and Visual Product : AV) 

เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสียงถือเป็นกลุม่สินค้าหลกัของกลุม่บริษัท โดยมีสดัส่วนรายได้ประมาณร้อยละ  
48 – ร้อยละ 73 ของรายได้จากการขายรวมของกลุม่บริษัทตลอดระยะเวลา 3 ปีที่ผ่านมา ปัจจุบนักลุ่มบริษัทมีสินค้า
กลุม่เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีงประมาณ 227 รุ่น โดยสามารถจ าแนกกลุม่ยอ่ยได้ดงันี ้

- เคร่ืองเล่นดวีีดี เคร่ืองเล่นดีวดีีบลูเรย์ และเคร่ืองเล่นดวีีดีแบบพกพา 
เคร่ืองเลน่ดีวีดี เคร่ืองเลน่ดีวีดีบลเูรย์ และเคร่ืองเลน่ดีวีดีแบบพกพา (Portable DVD Player) จดัเป็นสินค้า

หลกัโดยมีสดัสว่นรายได้คิดเป็นร้อยละ 10- ร้อยละ 25 ของรายได้จากการขายในกลุม่ของเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภท
ภาพและเสียงตลอดระยะเวลา 3 ปีที่ผ่านมา ปัจจุบนักลุม่บริษัทจ าหน่ายทัง้เคร่ืองเลน่ดีวีดี เคร่ืองเลน่ดีวีดีบลเูรย์ 
แบบตัง้โต๊ะ และเคร่ืองเลน่ดีวีดีแบบพกพา จ านวน 23 รุ่น ตามล าดบั โดยเคร่ืองเลน่ดีวีดีของกลุม่บริษัทสามารถ
รองรับระบบไฟล์ DVD, DVD-R, VCD, CD, CD-R, SVCD และ MP3 รวมทัง้สามารถเช่ือมต่อกับพอร์ต USB และ 
SD card ส าหรับเคร่ืองเลน่ดีวีดีบางรุ่นยงัรองรับภาพ HDMI ซึง่มีความละเอียดได้ถึง 1080p และเสยีงในระบบ 5.1   

ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองเลน่ดีวีดี 

  

 

  

 

ส าหรับเคร่ืองเลน่ดีวีดีแบบพกพา (Portable DVD Player) นัน้จะมีจอภาพ LCD/LED และช่องเสยีบหฟัูงในตวั 
สามารถรับสญัญาณโทรทศัน์ได้ รองรับไฟล์ในรูปแบบ DVD, MPEG4, VCD, MPEG-1, MPEG-2, MP3, CD-
AUDIO, WMA, Picture CD (JPEG) สามารถเชื่อมตอ่กบัพอร์ต USB และ SD card ส าหรับบางรุ่นมีระบบป้องกนั
การสะเทือนขณะเลน่ สามารถหมนุจอและน าไปติดตัง้ภายในรถยนต์ได้ 

ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองเลน่ดีวีดีแบบพกพา 

 

 
 

  

 
- เคร่ืองเสียง ล าโพง และชุมโฮมเธียเตอร์ 

สินค้าเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในกลุ่มเคร่ืองเสียงประกอบด้วย ชุดโฮมเธียเตอร์ ชุดไมโครคอมโพเนนท์ ล าโพง วิทยุ
พกพา แอมป์ภาคขยาย และ เป็นต้น โดยเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในกลุม่เคร่ืองเสยีงมีสดัสว่นรายได้คิดเป็นร้อยละ 45 – ร้อย
ละ 53 ของรายได้จากการขายในกลุม่ของเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีงตลอดระยะเวลา 3 ปีที่ผา่นมา  
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ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในกลุม่เคร่ืองเสยีง 

ชดุโฮมเธียเตอร์ 

   

ไมโครคอมโพเนนท์ 
   

ล าโพง 
 

 
 

 
ล าโพงเคลือ่นท่ี                                    
 
 
 
 
 
 
วิทยพุกพา 
 

 

  

 
แอมป์ภาคขยาย 

 
  

 
 
 
ชดุล าโพงบลทูธู       
 
 
 
มิวสคิบ๊อกซ์               
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- เคร่ืองเล่นคาราโอเกะและชุดเคร่ืองเสียงคาราโอเกะ 
เคร่ืองเลน่คาราโอเกะและชดุเคร่ืองเสยีงคาราโอเกะเป็นกลุม่สินค้าที่บริษัทเร่ิมท าตลาดตัง้แต่ปี 2553 เป็นต้น

มาและได้รับการตอบรับจากผู้บริโภคเป็นอยา่งดี โดยมีสดัสว่นรายได้ประมาณร้อยละ 1 – ร้อยละ 3 ของรายได้จาก
การขายในกลุม่ของเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีงทัง้หมด  

 

ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองเลน่คาราโอเกะ ชดุเคร่ืองเสยีงคาราโอเกะ และโปรแกรมคาราโอเกะออนไลน์ 

 

    

 
- เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสียงอื่นๆ  

นอกจากผลติภณัฑ์เคร่ืองใช้ไฟฟ้าในกลุม่หลกัแล้ว กลุม่บริษัทยงัจ าหนา่ยเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีง
อื่นๆ ซึ่งเป็นสินค้าที่เก่ียวข้องกบัผลิตภณัฑ์ของกลุ่มบริษัท อาทิเช่น โทรทศัน์ LED ซึ่งรองรับสญัญาณภาพแบบ 
HDMI โทรทศัน์ DVD-TV ที่ติดตัง้เคร่ืองเลน่ดีวีดีในตวั และไมโครโฟน เป็นต้น 

ตวัอยา่งเคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทภาพและเสยีงอื่นๆ 

  
 

LED TV LED TV DIGITAL TV 
 

- โทรศัพท์มือถอืและอุปกรณ์เสริม 

โทรศพัท์มือถือเป็นกลุม่สนิค้าใหม่ที่กลุม่บริษัท เร่ิมท าตลาดตัง้แต่ปี 2561 เป็นต้นมา และได้รับการตอบ

รับจากผู้บริโภคเป็นอย่างดี นอกจากโทรศพัท์มือถือแล้ว กลุ่มบริษัทยงัได้เร่ิมท าตลาดอปุกรณ์เสริมส าหรับ

โทรศพัท์มือถือควบคูไ่ปด้วย 
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2) เคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือน (Home Appliance: AP) 

กลุม่บริษัทเร่ิมท าการตลาดเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือนตัง้แต่ปี 2552 เป็นต้นมา ซึ่งได้รับการตอบรับจากผู้บริโภค
เป็นอยา่งดี ท าให้กลุม่บริษัทมีสดัสว่นรายได้จากเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือนเพิ่มขึน้อยา่งตอ่เนื่อง โดยมีสดัสว่นประมาณ
ร้อยละ 16 – ร้อยละ 23 ของรายได้รวมของกลุม่บริษัทตลอดระยะเวลา 3 ปีที่ผา่นมา  

สนิค้าในกลุม่เคร่ืองใช้ไฟฟ้าประเภทเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือนสามารถแบง่ได้เป็น 2 กลุม่ยอ่ย ได้แก่  
1. เคร่ืองใช้ภายในครัวเรือนขนาดใหญ่ เช่น เคร่ืองปรับอากาศแบบเคลือ่นท่ี ตู้ เย็น เคร่ืองซกัผ้า เป็นต้น 
2. เคร่ืองใช้ภายในครัวเรือนขนาดเล็ก เช่น กระติกน า้ร้อน หม้อหงุข้าว หม้อเอนกประสงค์ เตารีด เคร่ืองป่ัน เตา

แมเ่หลก็ไฟฟ้า เตาไมโครเวฟ เป็นต้น  

ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือนขนาดใหญ่ 

   

 

 

ตวัอยา่งสนิค้าเคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือนขนาดเลก็ 

 

   

   
 
 
 
                                      

 

2.2.2 ธุรกิจอื่น 

ในปี 2561 บริษัทมีการลงทนุในบริษัทยอ่ย บริษัทร่วมและการร่วมค้า โดยประกอบธุรกิจใน 5 กลุม่ธุรกิจหลกั คือ  
1) ธุรกิจสมาร์ทโฟน แท็บเล็ต และอปุกรณ์เสริม ซึ่งจ าหน่ายสินค้าภายใต้ตราสินค้า AJ และร่วมกบัพนัธมิตร

ทางธุรกิจภายใต้ตราสนิค้า MGT,  ASTON และ DENGO  

2) ธุรกิจอีคอมเมิร์ซด้วยการเป็นตวัแทนบอกรับสมาชิกและให้บริการสมาชิกอาลีบาบาในประเทศไทย รวมถึง

การให้บริการท่ีเก่ียวเนื่อง เช่น การให้บริการเพิ่มตู้แสดงสนิค้าในเว็ปไซต์ เพื่อเพิ่มโอกาสยอดขายเป็นต้น 
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3) ธุรกิจขายอาหารส าเร็จรูปและเคร่ืองดื่ม ผ่านเคร่ืองจ าหน่ายสินค้าอปุโภคและบริโภค (Vending Machine) 

ซึ่งเป็นตู้จ าหน่ายสินค้าอตัโนมตัิและสามารถให้บริการได้ตลอด 24 ชัว่โมง สะดวกรวดเร็วและตอบสนอง

ความต้องการของสงัคมยคุใหม่ 

4) ธุรกิจจ าหน่ายรถยนต์พลงังานไฟฟ้าภายใต้ตราสินค้า “BYD” ที่ครอบคลมุทัง้รถยนต์ส่วนบคุคล รถยนต์

สาธารณะ รวมไปถึงรถโดยสารขนาดใหญ่ เพื่อตอบสนองความต้องการของตลาดที่ตอนนีก้ าลงัมุง่หน้าเข้าสู่

ตลาดรถยนต์ไฟฟ้าพลงังานบริสทุธ์ที่เป็นมิตรกบัสิง่แวดล้อม  

5) ธุรกิจโลจิสติกส์ ภายใต้เคร่ืองหมายการค้า  Best Express ในประเทศไทย ซึ่งเป็นธุรกิจขนสง่ขนาดใหญ่

ระดบัโลก ในเครือ เบสท์ กรุ๊ป เพื่อด าเนินการขยายสาขาในรูปแบบแฟรนไชส์ โดยเปิดโอกาสนกัลงทุน รุ่น

ใหมล่งทนุในกิจการจดัสง่พสัดทุี่สร้างรายได้สงู  

 

2.3 การตลาดและการแข่งขนั 

2.3.1 ลูกค้ากลุ่มเป้าหมายและช่องทางการจัดจ าหน่าย 

กลุ่มบริษัทจ าหน่ายเคร่ืองใช้ไฟฟ้าผ่านธุรกิจค้าปลีกสมยัใหม่ (Modern Trade) และตัวแทนจ าหน่ายต่างๆ ไปยัง
ผู้บริโภคปลายทาง (End User) คือ กลุม่ผู้บริโภคระดบักลางลงมาจนถึงระดบัลา่งซึง่เป็นลกูค้ากลุม่เป้าหมายของกลุม่บริษัท 
ผู้บริโภคในกลุม่ดงักลา่วเป็นตลาดขนาดใหญ่และมีก าลงัซือ้ในระดบัปานกลาง เช่น นกัศกึษา หรือวยัท างานระยะต้น เป็นต้น 
ซึ่งสว่นมากอาศยัอยู่ตวัคนเดียวหรือเป็นครอบครัวขนาดเล็ก และบางส่วนมีการย้ายที่อยู่อาศยับ่อย จึงเป็นกลุ่มที่มีความ
ออ่นไหวตอ่ราคาและต้องการผลติภณัฑ์ที่มีคณุภาพดีในราคาที่ไมส่งูนกั  

นอกเหนือจากกลุ่มลูกค้าหลักแล้ว กลุ่มบริษัทยังมองถึงโอกาสในการขยายฐานลูกค้าให้กว้างขึน้ โดยผลิตภัณฑ์
เคร่ืองใช้ไฟฟ้าในบางกลุม่มุง่เน้นลกูค้ากลุม่เป้าหมายในระดบักลางขึน้ไป อาทิเช่น เคร่ืองเลน่คาราโอเกะ และเคร่ืองเลน่ดีวี
ดีบลเูรย์ เป็นต้น 

ช่องทางการจัดจ าหน่าย 

เนื่องด้วยสินค้าของกลุ่มบริษัทเป็นเคร่ืองใช้ไฟฟ้าเพื่อความบันเทิงในครัวเรือน (Home Entertainment) และ
เคร่ืองใช้ไฟฟ้าในครัวเรือน จึงต้องเลอืกช่องทางการจดัจ าหนา่ยที่สามารถเข้าถึงผู้บริโภคปลายทางได้อย่างครอบคลมุและมี
ประสทิธิภาพท่ีสดุ โดยจดัจ าหนา่ยผา่นช่องทาง 

1) ธุรกิจค้าปลกีสมยัใหม ่(Modern Trade)  

2) ตวัแทนจ าหนา่ยและร้านยอ่ย 

3) จ าหนา่ยให้กบัผู้บริโภคโดยตรง เช่น การจดังานแสดงสนิค้าตามสถานท่ีตา่ง ๆ 

4) ช่องทางอื่น ๆ เช่น ผา่นทาง Website , Facebook เป็นต้น 
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2.3.2 กลยุทธ์ในการด าเนินธุรกิจของกลุ่มบริษัท 

กลุม่บริษัทวางต าแหนง่ทางการตลาดของผลติภณัฑ์โดยมุง่เน้นเจาะกลุม่ลกูค้าเป้าหมายที่ผู้ ใช้สินค้าระดบักลางลงมา 
โดยสินค้าของกลุม่บริษัทจะเป็นเคร่ืองใช้ไฟฟ้าคณุภาพใกล้เคียงหรือเทียบเคียงได้กบัสินค้าของผู้ประกอบการต่างชาติใน
ราคาที่ถกูกวา่ และมีคณุภาพสงูกว่าเมื่อเปรียบเทียบผู้ประกอบการในประเทศหรือสินค้าน าเข้าราคาถกูจากต่างประเทศซึ่ง
มกัจะเน้นการแข่งขนัทางราคามากกว่าคุณภาพสินค้า โดยกลุ่มบริษัทได้ก าหนดกลยุทธ์ในด้านการตลาดและผลิตภณัฑ์ 
เพื่อให้สอดคล้องกบัลกัษณะลกูค้ากลุม่เป้าหมาย ดงันี ้

1. การสร้างคุณค่าในตราสินค้า (Brand Equity) และการรับรู้ในตราสินค้า (Brand Awareness)  

นอกจากคุณภาพของตัวสินค้าแล้ว กลุ่มบริษัทตระหนกัดีว่า ตราสินค้า (Brand) ถือเป็นปัจจัยส าคัญอย่างยิ่งต่อ
ความส าเร็จทางการตลาด โดยนอกเหนือจากปัจจยัด้านคณุภาพและราคาแล้ว ความคุ้นเคยและเช่ือถือในตราสินค้านบัเป็น
ปัจจยัส าคญัในการตดัสินใจซือ้ของผู้ ใช้สินค้า กลุม่บริษัทจึงให้ความส าคญัในการสร้างคณุค่าและการสร้างการรับรู้ในตรา
สินค้า “AJ” โดยในช่วงแรกของการท าการตลาดกลุม่บริษัทมุ่งเน้นการสร้างภาพลกัษณ์ว่า “AJ ตราสินค้าของคนไทย ที่มี
คณุภาพและความคงทน”  เพื่อสร้างความเช่ือมัน่ให้ผู้ที่ใช้สินค้ามัน่ใจถึงอายกุารใช้งานของสินค้า จากนัน้กลุม่บริษัทได้ให้
นกัแสดงอาวโุสคือ คณุสมบตัิ เมทะนี ซึง่ได้รับการลงช่ือในกินเนสบุ๊คส์วา่เป็นนกัแสดงที่รับบทพระเอกมากที่สดุในโลก เข้ามา
เป็นพรีเซ็นเตอร์ให้กบัผลิตภณัฑ์ของกลุม่บริษัท ภายใต้สโลแกนที่ว่า “AJ พระเอกตวัจริง” เพื่อสะท้อนให้เห็นถึงภาพลกัษณ์
ของความคงทน และอายใุช้งานยาวนานเช่นเดียวกบัคณุสมบตัิ เมทะนี ซึง่เป็นพระเอกขวญัใจของคนไทยมาอยา่งยาวนาน  

กลุม่บริษัทได้พยายามสร้างการรับรู้ในตราสนิค้าของผู้บริโภคผา่นช่องทางตา่งๆ อยา่งตอ่เนื่อง ไมว่า่จะเป็นด้านสือ่
โฆษณาโทรทศัน์และวิทย ุ ป้ายโฆษณา สิง่พมิพ์ ไปจนถึงการเป็นผู้สนบัสนนุรายการโทรทศัน์ ภาพยนตร์ และทีมฟตุบอล
ตา่งๆ รวมทัง้การสมัภาษณ์ผู้มีช่ือเสยีงในวงการตา่งๆ ถึงการใช้สนิค้าของกลุม่บริษัท เพื่อสร้างความเช่ือมัน่ถงึคณุภาพสนิค้า
และท าให้ตราสนิค้าของกลุม่บริษัทเป็นท่ีคุ้นเคยของผู้บริโภคโดยทัว่ไป ซึง่การรับรู้ในตราสนิค้าและความเช่ือถือในตวับริษัท
ถือเป็นหนึง่ในปัจจยัที่มีความส าคญัในการตดัสนิใจซือ้ ณ จดุซือ้ของผู้บริโภค  

ทัง้นีใ้นปี 2555 ตราสนิค้า AJ ของกลุม่บริษัทได้รับเลอืกให้เป็น “Trusted Brand” ในหมวดเคร่ืองเลน่ดีวดีี จากการ
ส ารวจความคดิเห็นผู้บริโภคใน 8 ประเทศซึง่จดัโดยนติยสาร รีดเดอร์ส ไดเจสท์ เก่ียวกบัตราสนิค้าที่ผู้บริโภคไว้วางใจทัง้ใน
ด้านของความเช่ือถือ คณุภาพ คณุคา่ ความเข้าใจในความต้องการของผู้บริโภค ความรับผิดชอบตอ่สงัคม และความคดิริเร่ิม
สร้างสรรค์ในการน าเสนอสนิค้าใหมสู่ต่ลาดเสมอ จากผลการส ารวจดงักลา่ว ผู้บริหารจงึเช่ือมัน่วา่ตราสนิค้า AJ จะเป็นหนึง่
ในตราสนิค้าของคนไทยที่ผู้บริโภคโดยสว่นใหญ่กลา่วถึงในล าดบัต้นๆ 

2. การคัดเลือกและสรรหาสินค้าที่มีคุณภาพตรงความต้องการตลาด ตลอดจนมีการให้บริการหลังการขาย
และรับประกันคุณภาพ 

กลุม่บริษัทตระหนกัดีวา่การสร้างการรับรู้ในตราสนิค้าจะสร้างโอกาสในการตดัสนิใจเลอืกซือ้สนิค้าจากผู้บริโภค อยา่งไร
ก็ตามการตดัสินใจเลือกซือ้สินค้าของผู้บริโภคนัน้ กลุ่มบริษัทต้องมีสินค้าที่มีคณุภาพและคณุลกัษณะที่ตรงความต้องการ
ของผู้บริโภคประกอบด้วย โดยฝ่ายขายและการตลาดของกลุม่บริษัทได้ท าการส ารวจตลาดและความต้องการของผู้บริโภค
ตลอดจนเปรียบเทียบคณุลกัษณะผลิตภณัฑ์ของกลุ่มบริษัทกบัผู้ประกอบการรายอื่น เพื่อน าข้อมลูมาพฒันาและปรับปรุง
ผลติภณัฑ์ของกลุม่บริษัทให้ตรงกบัความต้องการของผู้บริโภคและสามารถแขง่ขนัได้กบัผู้ประกอบการรายอื่น 



 
  บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั (มหาชน) 

 

สว่นที่ 1 หน้าที่ 12 
 

ตลอดจนรับประกนัคณุภาพสนิค้า 1 ปี พร้อมทัง้มศีนูย์บริการหลงัการขายกวา่ 80 แหง่ทัว่ประเทศ เพื่ออ านวยความ
สะดวกให้แก่ผู้ซือ้สนิค้าของกลุม่บริษัทท่ีจะมาใช้บริการ  

 

3. การก าหนดราคาที่เหมาะสม 
กลุม่ลกูค้าเป้าหมายของบริษัทสว่นใหญ่เป็นผู้บริโภคระดบักลางถึงระดบัลา่ง ดงันัน้การก าหนดราคาจึงเป็นกลยทุธ์ที่

ส าคญั เนื่องจากลกูค้าพิจารณาความคุ้มค่าด้านราคาและคณุภาพมากกว่าความคงทนของผลิตภณัฑ์ในแง่การจับจ่ายใช้
สอยของผู้บริโภค จึงท าให้ราคาสนิค้าถือเป็นหนึง่ในปัจจยัส าคญัที่ผู้บริโภคใช้ในการตดัสินใจในการซือ้ผลิตภณัฑ์ในปัจจุบนั
เพิ่มขึน้ โดยมีคณุภาพเทียบเคียงสนิค้าของผู้ประกอบการตา่งชาติแตม่รีาคาใกล้เคียงกบัของผู้ประกอบการรายอื่นในประเทศ 
ทัง้นี ้กลุม่บริษัทเช่ือวา่จากคณุภาพและการก าหนดราคาที่เหมาะสมของสินค้าของกลุม่บริษัท เป็นหนึ่งในปัจจยัส าคญัที่ท า
ให้ตราสนิค้า AJ เป็นท่ียอมรับของผู้บริโภค 

4. การบริหารช่องทางการจ าหน่ายและพนักงานขาย 

ปัจจบุนัพฤติกรรมของผู้บริโภคปัจจบุนัโดยเฉพาะกลุม่ลกูค้าเป้าหมายของกลุม่บริษัท มีการจบัจ่ายใช้สอยและซือ้สินค้า
เคร่ืองใช้ไฟฟ้าผา่นร้านค้าปลกีในลกัษณะโมเดิร์นเทรดเป็นหลกั ดงันัน้กลุม่บริษัทจึงเน้นการบริหารช่องทางการจ าหน่ายใน
ลกัษณะที่สอดคล้องกบัลกูค้ากลุม่เป้าหมาย โดยให้ความส าคญักบัช่องทางการจ าหน่ายในกลุ่มธุรกิจโมเดิร์นเทรดเป็นหลกั
และด้วยลกัษณะการประกอบธุรกิจโมเดิร์นเทรดนัน้ ผู้จ าหน่ายสินค้า (Vender) จะต้องท าสญัญากบัห้าง โดยมีการก าหนด
รายละเอียดเง่ือนไขทางการค้าตา่งๆ เช่น ยอดขาย สว่นลดทางการค้า คา่ใช้จ่ายในการสนบัสนนุกิจกรรมต่างๆ ค่าใช้จ่ายใน
การกระจายสินค้า และการมีพนกังานขายประจ าตามจุดจ าหน่ายสินค้า เป็นต้น ท าให้เป็นข้อจ ากัดในการเข้าสูธุ่รกิจของ
ผู้ประกอบการรายใหม ่ในขณะที่ผู้ประกอบการปัจจบุนัแตล่ะรายจะต้องท าการติดตามยอดจ าหน่ายสินค้าของตนในห้างแต่
ละสาขาอยา่งใกล้ชิด เพื่อปรับเปลีย่นแผนการสง่เสริมการจ าหนา่ยสินค้าแต่ละรุ่นของตนให้มีความเหมาะสมกบัลกูค้าที่เข้า
มาจบัจ่ายในห้างให้สามารถแขง่ขนัได้กบัผู้ประกอบการรายอื่นรวมทัง้เป็นไปตามเป้าหมายที่ตกลงไว้ร่วมกบัห้าง 

การบริหารพนกังานขาย (PC) ถือเป็นหนึง่ในกลไกส าคญัในการบริหารช่องทางการจ าหนา่ย ที่จะช่วยสนบัสนนุให้รายได้
ของกลุม่บริษัทเป็นไปตามเป้าหมายตามทีต่กลงกบัห้าง และเป็นช่องทางในการเก็บรวบรวมข้อมลู ณ จดุจ าหนา่ยสนิค้า
ให้แก่กลุม่บริษัท ซึง่ช่วยให้กลุม่บริษัทสามารถก าหนดและปรับเปลีย่นแผนการตลาดได้อยา่งรวดเร็วและเหมาะสมในแตล่ะ
ช่วงเวลา ปัจจบุนักลุม่บริษัทมีพนกังานขาย (PC) เกือบ 348 คน กระจายอยูต่ามช่องทางการจ าหนา่ยตา่งๆ   

ทัง้นี ้ปัจจบุนักลุม่บริษัทมีการบริหารจดัการพนกังานขายในหลากหลายรูปแบบ เช่น  

- อบรมพนกังานขายก่อนการปฏิบตัิหน้าที่เพื่อให้มีความรู้ความเข้าใจในตวัสนิค้าของกลุม่บริษัทเพื่อให้สามารถ
น าเสนอ และแนะน าสนิค้าให้แก่ลกูค้าได้อยา่งเหมาะสม ซึง่จะสง่ตอ่การตดัสนิใจซือ้ของลกูค้า ณ จดุจ าหน่าย
สนิค้า 

- การดแูลการปฏิบตัิงานของพนกังานขายอยา่งใกล้ชิดเพื่อช่วยกระตุ้นและแก้ไขปัญหาหน้างาน และจดัประชุม
พนกังานขายอยา่งสม ่าเสมอทกุเดือนเพื่อแลกเปลีย่นข้อมลูการปฏิบตัิงาน ตลอดจนสร้างความสมัพนัธ์อนัดีใน
หมูพ่นกังานขาย และสร้างความรู้สกึในการเป็นสว่นหนึง่ขององค์กร  

- การก าหนดเป้าในการขายและการก าหนดคา่ตอบแทนพนกังานขายที่มคีวามเหมาะสมเพื่อสร้างแรงจงูใจใน
การปฏิบตัิงาน 



 
  บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั (มหาชน) 

 

สว่นที่ 1 หน้าที่ 13 
 

- การวางระบบการจดัสง่ข้อมลูรายวนัในเร่ืองการจ าหนา่ยสนิค้าและสนิค้าคงเหลอืในแตล่ะรุ่นเพื่อเพิ่ม
ประสทิธิภาพในการบริหารสนิค้าคงคลงัและการวางแผนการตลาดของกลุม่บริษัท 

การบริหารช่องทางการจ าหนา่ยและพนกังานขายที่ดี จะสง่ผลให้กลุม่บริษัทสามารถรักษาความสามารถในการแข่งขนั
และเติบโตในธุรกิจได้อยา่งตอ่เนื่อง 

 

2.4  การจัดหาผลติภณัฑ์ 

การจดัหาผลติภณัฑ์ของกลุม่บริษัทมีขัน้ตอนดงัตอ่ไปนี ้

 

กลุม่บริษัทน าเข้าผลติภณัฑ์เคร่ืองใช้ไฟฟ้าทัง้หมดจากต่างประเทศ โดยบริษัทเป็นผู้น าเข้าจากประเทศจีนมากกว่าร้อย
ละ 90  โดยบริษัทได้ก าหนดทะเบียนผู้ผลติ (Vendor List) ให้ความส าคญัในเร่ืองความนา่เช่ือถือของผู้ผลิตทัง้ในแง่คณุภาพ
ของผลติภณัฑ์ ความช านาญ ความสามารถในการผลติและจดัสง่สนิค้าให้ทนัเวลา รวมถึงประวตัิการด าเนินงานที่น่าเช่ือถือ
ของผู้ผลติเป็นหลกัส าคญั โดยยดึหลกั 6R คือ 

Right Quality - การจดัซือ้สนิค้าที่มีคณุสมบตัิตรงกบัความต้องการของตลาด  
Right Quantity - การพิจารณาปริมาณจดัซือ้ที่เหมาะสม สอดคล้องกบัการขาย 
Right Time - การก าหนดระยะเวลาจดัซือ้และสง่มอบที่เหมาะสม เพื่อป้องกนัสนิค้าขาดตลาด 
Right Price - ราคาสนิค้าที่เหมาะสมกบัคณุภาพสนิค้าและสามารถแขง่ขนักบัผู้ประกอบการรายอื่นได้ 
Right Source - เลอืกผู้ผลติที่มีความนา่เช่ือถือ สามารถผลติสนิค้าที่มีคณุภาพตรงตามมาตรฐานของกระทรวง 
  อตุสาหกรรม 
Right Place - ตรวจสอบการจดัสง่สนิค้าให้ถกูต้อง 

ในการคัดเลือกผู้ ผลิตส าหรับผลิตภัณฑ์ที่พัฒนาขึน้ใหม่นัน้ กลุ่มบริษัทมีนโยบายที่จะให้น า้ หนักผู้ ผลิตหรือตัวแทน
สง่ออกสินค้าที่อยู่ในทะเบียนผู้ผลิต (Vendor List) ของกลุม่บริษัทมากกว่าผู้ผลิตรายใหม่ที่ไม่เคยมีรายการค้ากนัมาก่อน 
รวมถึงความช านาญในการผลติสนิค้าที่แตกตา่งกนัไปในแตล่ะผู้ผลติ 

 
 

 

 

 

 

การจัดซือ้ผลติภณัฑ์ 

- การพฒันาผลิตภณัฑ์ใหม ่
- จดัซือ้สินค้าเดิม 

น าเข้าผลติภณัฑ์ 

- สินค้าส าเร็จรูป 

- ชิน้สว่นเคร่ืองใช้ไฟฟ้า 

ตรวจสอบคุณภาพสินค้า 

- Quality Control 
- Quality Assurance 
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3. ปัจจัยความเสี่ยง 

การพิจารณาปัจจยัความเสี่ยงของบริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั(มหาชน) จะแยกพิจารณาเป็น 2 สว่น

หลกัตามลกัษณะการท าธุรกิจคือ ความเสี่ยงของบริษัทใหญ่ และความเสี่ยงของบริษัทย่อย ทัง้นีเ้นื่องจากธุรกิจที่ด าเนินอยู่

ในปัจจบุนัมีความแตกตา่งกนัพอสมควร เมื่อพิจารณาในรายละเอียด พอจะสรุปได้ดงันีค้ือ 

1. ความเสีย่งของธุรกิจของบริษัทใหญ่ 

1.1  ความเสีย่งเนื่องจากภาวะเศรษฐกิจที่ซบเซา จากสภาพเศรษฐกิจที่ถดถอยในช่วง 3-5 ปีที่ผา่นมาสง่ผล

ต่อก าลงัซือ้ของผู้บริโภคที่เป็นผู้ซือ้สินค้าของบริษัทโดยตรง   เนื่องจากสินค้าที่บริษัทจ าหน่ายอยู่คือ

สินค้าประเภทเคร่ืองเสียงและเคร่ืองใช้ในครัวเรือน  โดยมีกลุ่มลกูค้าเป้าหมายที่ครอบคลมุทุกกลุ่ม

ตัง้แต่ กลุ่มลูกค้าที่มีรายได้น้อยจนถึงกลุ่มลูกค้าที่มีรายได้สูง เมื่อเกิดสภาพก าลงัซือ้ตกต ่าลงก็จะ

กระทบกบัยอดขายของบริษัททนัที  แต่อย่างไรก็ตามบริษัทก็พยายามพฒันากลยทุธ์ทางการตลาดทัง้

ในด้านตวัผลติภณัฑ์ให้มีความหลากหลาย  และการลด แลก แจก แถมเพื่อกระตุ้นก าลงัซือ้ ซึง่ได้ผลอยู่

ในระดบัหนึง่ 

1.2  ความเสี่ยงเนื่องจากการเปลี่ยนแปลงทางเทคโนโลยี สินค้ากลุ่มเคร่ืองเสียงนัน้เป็นกลุ่มสินค้า

อิเล็กทรอนิกส์เป็นหลกั เช่น เคร่ืองเล่นดีวีดี เป็นต้น   โดยที่สินค้าในกลุ่มนีม้ีการเปลี่ยนแปลงทาง

เทคโนโลยีค่อนข้างเร็ว ก็จะสง่ผลให้เกิดความล้าสมยัของสินค้า ดงันัน้บริษัทจึงจ าเป็นจะต้องพฒันา

สนิค้าให้ทนัสมยัอยูเ่สมอในขณะเดียวกนัก็จะต้องจบัตาถึงการเปลีย่นแปลงพฤติกรรมของผู้บริโภค ซึ่ง

บริษัทพบวา่การตอบสนองตอ่การเปลีย่นแปลงทางเทคโนโลยีดงักลา่ว ตลาดในกรุงเทพฯและหวัเมือง

หลกั กบัตลาดตา่งจงัหวดัมีการตอบสนองที่แตกตา่งกนั จึงจะต้องน าเสนอสนิค้าให้มีความแตกตา่งกนั  

1.3  ความเสีย่งจากอตัราแลกเปลีย่น เช่นเดียวกบัผู้น าเข้าสนิค้าจากตา่งประเทศมาจ าหนา่ยในประเทศไทย

รายอื่น ๆ ซึ่งจะมีความเสี่ยงที่สืบเนื่องจากการเปลี่ยนแปลงของอตัราแลกเปลี่ยน ในส่วนของบริษัท

กลุม่เคร่ืองใช้ไฟฟ้านัน้ใช้การสัง่ซือ้สนิค้าเป็นเงินเหรียญดอลลา่ร์สหรัฐ เป็นหลกั   

2. ความเสีย่งของบริษัทยอ่ย 

การลงทนุในบริษัทยอ่ยของบริษัทนัน้จะยดึนโยบายร่วมลงทนุโดยบริษัทจะต้องเป็นผู้ ถือหุ้นรายหลกัที่มีสดัสว่นการ

ถือหุ้นอย่างมีนยัส าคญั เพื่อที่จะลดความเสี่ยงส าหรับความรู้ความช านาญในธุรกิจนัน้ ๆ ในขณะเดียวกนัก็สามารถที่จะ

ก าหนดทิศทางการท างานได้พอสมควร แตใ่นทางกลบักันบริษัทก็จะมีความเสีย่งที่เกิดขึน้จากการท างานร่วมกนั เนื่องจากแต่

ละบริษัทท่ีด าเนินธุรกิจมาระยะหนึ่งแล้วนัน้ก็จะมีวิถีการท างาน และวฒันธรรมในการท างาน ของตนเอง เมื่อมีผู้ ถือหุ้นราย

ใหมแ่ละเป็นผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ซึ่งเข้ามาร่วมบริหารงานด้วยนัน้ ก็จะต้องหลอมรวมวฒันธรรมในการท างานให้เดินร่วมกนัได้ 

แตเ่นื่องจากเป็นบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลกัทรัพย์แหง่ประเทศไทย ดงันัน้จึงมีข้อก าหนด และระเบียบวิธีปฏิบตัิที่คอ่นข้าง
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จะรัดกุม เพื่อจะเป็นไปตามระเบียบของการควบคุมภายใน อีกทัง้มีหน้าที่โดยตรงในการเปิดเผยข้อมูลต่อสารธารณะชน 

ดงันัน้บริษัทย่อยจึงจ าเป็นจะต้องมีการปรับตวั และปรับวิธีการท างานค่อนข้างมาก ซึ่งอาจจะสง่ผลต่อการท างานร่วมกัน 

นอกจากนีแ้ล้วบริษัทย่อยยงัมีความเสี่ยงที่มาจากทิศทางของธุรกิจนัน้ ๆ ในอนาคตอีกด้วย  ส าหรับบริษัทย่อย บริษัทร่วม

และบริษัทร่วมการค้ามีความเสีย่งที่พอจะสรุปได้ดงันีค้ือ 

2.1 บริษัท สยามแอดวานซ์ อีเลคทรอนิค จ ากดั คือ 

2.1.1 ความเสีย่งจากการเปลีย่นแปลงทางเทคโนโลยี ปัจจบุนัต้องยอมรับวา่ โทรศพัท์สมาร์ทโฟน แท็ปเล็ต และ

อปุรณ์เสริมมีการเปลีย่นแปลงทางเทคโนโลยีอยา่งตอ่เนื่องและรวดเร็ว อีกทัง้พฤติกรรมการเลอืกใช้สินค้า

ของผู้ บริโภคก็สามารถเปลี่ยนแปลงได้ง่ายและรวดเร็วเช่นกัน ท าให้บริษัทต้องติดตามและจัดหา

ผลติภณัฑ์ใหมท่ี่มีเทคโนโลยีที่ทนัสมยัและตรงใจผู้บริโภค    

2.1.2 ความเสีย่งของการสญูหายของสนิค้าคงคลงั เนื่องจากบริษัทมีช่องทางการขายผ่าน Retail Sales Team 

50 คน แบง่เป็น 5 ภาค ได้แก่ ภาคเหนือ ภาคอีสาน ภาคตะวนัตก ภาคตะวนัออก และภาคใต้ ซึ่งอาจเกิด

ความเสี่ยงเก่ียวกบัการสญูหายของสินค้าคงคลงัในแต่ละ Retail Sale ได้ อย่างไรก็ตามทุกสิน้เดือน 

บริษัทมีการตรวจสอบสนิค้าคงคลงัในแตล่ะพืน้ท่ีอยูต่ลอดเวลา โดยฝ่ายบญัชีเป็นประจ าทกุเดือน โดยไม่

มีการแจ้งให้ทราบลว่งหน้า (Spot Check) ซึง่ในการตรวจนบัสนิค้าคงคลงัดงักลา่ว ฝ่ายบญัชีจะตรวจนบั

สนิค้าคงคลงัในแตล่ะ Retail Sale  และเปรียบเทียบกบัยอดคงเหลอืในระบบคอมพิวเตอร์ 

2.2 บริษัท เอเจเวนดิง้ จ ากดั คือ 

2.2.1 ความเสีย่งจากการสญูหายและเสียหายของตู้จ าหน่ายเคร่ืองดื่มและสินค้าส าเร็จรูปอตัโนมตัิ (Vending 

Machine)  เนื่องจากธุรกิจของบริษัทเป็นการจ าหน่ายเคร่ืองดื่มและสินค้าส าเร็จรูปอตัโนมตัิ ผ่านตู้

อตัโนมตัิ บริษัทจึงต้องน าตู้สนิค้าที่เป็นสนิทรัพย์หลกัที่ใช้ในการด าเนินธุรกิจเพื่อสร้างรายได้หลัก ไว้ตาม

อาคารโรงงาน โรงพยาบาล ห้างสรรพสินค้า และที่สาธารณะเพื่อให้ลูกค้าสามารถใช้บริการได้อย่าง

สะดวกตลอด 24 ชั่วโมง ท าให้เกิดความเสี่ยงในการสญูหายและเสียหายของตู้จ าหน่ายเคร่ืองดื่มและ

สินค้าส าเร็จรูปอัตโนมตัิขึน้ได้ ทัง้ในรูปแบบโจรกรรม ไฟไหม้ น า้ท่วมหรือถูกงัด บริษัทจึงมุ่งเน้นการ

คดัเลือกตู้ที่มีความแข็งแรงคงทน และมีระบบการป้องกนัการ Sensor ธนบตัิปลอม เป็นต้น รวมถึงการ

เลอืกท าเลที่ดีเพื่อลดความเสีย่งดงักลา่ว 

2.3 บริษัท ไรเซน เอนเนอร์จี จ ากดั บริษัท เอเจ อีคอมเมิร์ซ จ ากดั และ บริษัท ยไูท กรุ๊ป จ ากดั 

2.3.1 ความเสีย่งจากการไมไ่ด้รับการตอ่อายสุญัญาตวัแทนจ าหนา่ย  

 สญัญาตวัแทนจ าหนา่ยเป็นปัจจยัส าคญัส าหรับธุรกิจตวัแทนจ าหน่าย สญัญาของบริษัทย่อยและบริษัท

ร่วมค้า มีลกัษณะทัง้ที่สามารถต่อสัญญาได้โดยอัตโนมัติและมีก าหนดระยะเวลาในการต่อสญัญา 

ส าหรับสญัญาในลกัษณะที่มีการก าหนดระยะเวลาในการต่อสญัญา ท าให้บริษัทมีความเสี่ยงจากการที่

คูส่ญัญาจะขอยกเลกิสญัญาเมื่อถึงก าหนดและมีโอกาสสญูเสยีรายได้จากการเป็นตวัแทน อยา่งไรก็ตาม 
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จากการด าเนินธุรกิจระหวา่งกนัมาเป็นเวลานานมีสมัพนัธไมตรีที่ดีตอ่กนัมาโดยตลอด และได้ปฏิบตัิตาม

เง่ือนไขที่ระบใุนสญัญามา บริษัทจะได้รับความไว้วางใจให้ตอ่อายสุญัญา  

 ในระหว่างการตกลงในการต่อสญัญา อาจมีโอกาสที่คู่สญัญาจะขอเปลี่ยนแปลงข้อก าหนดเพื่อเพิ่ม

ผลตอบแทนในสญัญาให้เป็นไปตามลกัษณะการประกอบธุรกิจปกติ อย่างไรก็ตาม จากการที่บริษัทและ

คูส่ญัญามีการท าธุรกิจร่วมกนัมา หากคูส่ญัญาขอขึน้อตัราค่าตอบแทน บริษัทจะเจรจาตอ่รองเพื่อให้การ

เปลีย่นแปลงอตัราคา่ตอบแทนดงักลา่วเป็นไปในอตัราที่บริษัทและคู่สญัญาได้รับผลประโยชน์ร่วมกนัทัง้

สองฝ่าย 

2.3.2 ความเสีย่งจากการท่ีเจ้าของสนิค้าจะเข้ามาประกอบธุรกิจในประเทศไทย 

จากการที่บริษัทย่อย บริษัทร่วมและบริษัทร่วมการค้าของบริษัท ด าเนินธุรกิจเป็นตวัแทนในการจัดหา

สมาชิกและเป็นตวัแทนจ าหน่ายสินค้า ซึ่งส่วนใหญ่บริษัทเหล่านีจ้ะเป็นผู้ท าตลาดเอง เพื่อสนบัสนนุให้สามารถ

จ าหนา่ยสนิค้าที่ตนเป็นตวัแทนจ าหนา่ยให้มากขึน้ อย่างไรก็ตามหากเจ้าของสินค้าต้องการเข้ามาท าตลาดเองก็มี

โอกาสที่จะสามารถท าได้ แต่อาจไม่ง่ายนกั เนื่องจากผู้ ใช้รถยนต์ในประเทศไทยมีพฤติกรรมเฉพาะตวั ซึ่งจะต้อง

อาศัยความเข้าใจและความช านาญพอสมควรประกอบกับขนาดของตลาดไม่ใหญ่นัก  ดังนัน้การร่วมมือกับ

ผู้ประกอบการภายในประเทศนา่จะเป็นทางเลอืกที่ดีที่สดุ 

2.4 บริษัท บีแอลทีซี อินคอร์ปอเรชัน่ (ประเทศไทย) จ ากดั 

2.4.1 ความเสีย่งจากการแขง่ขนัในอตุสาหกรรมการให้บริการด้านโลจิสติกส์ในการขนสง่ ปัจจุบนัมีผู้ ให้บริการ

ในลกัษณะใกล้เคียงหลายราย  ดงันัน้หากมีการแข่งขนัที่รุนแรงมากขึน้หรือมีผู้ประกอบการรายใหม่เข้า

มา อาจท าให้มีผลกระทบตอ่ผลการด าเนินงานของบริษัทได้ ซึ่งการแขง่ขนัอาจท าให้บริษัทมีลกูค้าน้อยลง 

หรืออาจ ท าให้ต้องลดราคาส าหรับการให้บริการอาจมีผลท าให้รายได้ลดลง และมีผลกระทบท าให้ก าไร

ลดลงตามด้วย   แต่อย่างไรบริษัทก็เน้นการบริการที่ดีสง่เร็ว สง่ไว สินค้าไม่เสียหาย และเน้นพฒันาการ

ให้บริการให้ดียิ่งขึน้เพื่อตอบโจทย์ความต้องการของลกูค้าในยคุ 4.0 ให้ได้มากที่สดุ  
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4.  ทรัพย์สินที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ 

4.1  รายละเอียดทรัพย์สนิที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ 

ณ วนัท่ี 31 ธนัวาคม 2561 กลุม่บริษัทมีทรัพย์สนิถาวรหลกัที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ ดงันี ้

ที่ดนิ อาคาร และอุปกรณ์ 

รายการ 
ลกัษณะ 
กรรมสทิธ์ิ 

 มลูคา่ตามบญัชี 
(ล้านบาท)  

ภาระผกูพนั 

1.       ส านกังานใหญ่ 

      427/2 ถนนพระราม2 แขวงแสมด า เขตบางขนุเทียน 
กรุงเทพมหานคร 10150 

-      ที่ดิน 13 ไร่ 2 งาน 87.2 ตารางวา โฉนดเลขที่ 4123 และ 
4124 

เจ้าของ            143.52  - 

2.       สาขา (โรงงาน) 
 

    

30/10-14 หมู่5 ถ.เลียบคลองสี่วาพาสวัสดิ์ ต.คอกกระบือ 
อ.เมืองสมทุรสาคร จ.สมทุรสาคร 74000  

    

-      ที่ดิน 6 ไร่ 80.6 ตารางวา โฉนดเลขที่ 56823, 60967, 
64921 และ 66720 

เจ้าของ              17.32  - 

-      และสว่นปรับปรุงที่ดิน เจ้าของ              6.13  - 

-      อาคารและสว่นปรับปรุงอาคาร เจ้าของ              55.07  - 

-      เคร่ืองใช้ส านกังาน เจ้าของ                4.43  - 

          **ทัง้นีบ้ริษัทมีเคร่ืองใช้ส านกังานภายใต้สญัญาเช่าทาง
การเงิน 
             รวมอยูเ่ทา่กบั 0.19 ลบ. 

  - 

-      เคร่ืองมือเคร่ืองใช้ เคร่ืองจกัร (รถโฟล์คลฟิต์) 
-     เคร่ืองรับช าระเงินอตัโนมตัิ 
-      สนิทรัพย์ระหวา่งก่อสร้างและติดตัง้ 

เจ้าของ 
เจ้าของ 
เจ้าของ 

             4.30 
34.31 
4.15  

- 
- 
- 

3.       ยานพาหนะ เจ้าของ              7.70  สญัญาเชา่ทางการเงิน  

รวม          276.93    
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ณ 31 ธนัวาคม 2561 กลุม่บริษัทมีรถยนต์ทีใ่ช้ในการขนสง่สนิค้าได้แก่รถขนสง่ 4 ล้อ (ปิกอพั) จ านวน 20 คนั รถขนสง่ 6 
ล้อ จ านวน 3 คนั รถบรรทกุ HINO 4 WHEELS จ านวน 1 คนั รถนัง่ไฟฟ้า จ านวน 1 คนั รถตู้  จ านวน 1 คนั และรถจกัรยานยนต์ 
จ านวน 1 คนั โดยทกุคนัได้มีการท าประกนัภยัในกรณีอบุตัิเหตไุว้ทัง้หมด 

กลุม่บริษัทได้มีท าประกนัภยัส าหรับอาคารส านกังานและคลงัสนิค้ารวมถึงสว่นปรับปรุงอาคาร เคร่ืองจกัร อปุกรณ์ และ
สนิค้าคงเหลอืทัง้ในสว่นท่ีเก็บในคลงัสนิค้าส านกังานใหญ่ และทีจ่ดัเก็บในคลงัสนิค้าเชา่ 1 แหง่ เป็นทนุประกนัทัง้สิน้ 543 
ล้านบาท 

ณ 31 ธนัวาคม 2561 บริษัทมีสนิทรัพย์ไมม่ีตวัตนได้แก่ โปรแกรมคอมพิวเตอร์ ประกอบด้วยคา่ลขิสทิธ์ิซอฟต์แวร์ตา่งๆ ท่ี
บริษัทใช้ในการด าเนินธุรกิจ ท่ีตดิตัง้แล้วและท่ีอยูร่ะหวา่งติดตัง้ รวมถงึคา่ลขิสทิธ์ิเพลงที่ใช้กบัเคร่ืองเลน่คาราโอเกะ มลูคา่
ตามบญัชี 1.93 ล้านบาท 

4.2     สัญญาที่ส าคัญในการประกอบธุรกิจ 

ณ 31 ธนัวาคม 2561 บริษัทมีสญัญาที่ส าคญัในการประกอบธุรกิจดงัรายละเอียดตอ่ไปนี ้

4.2.1   สญัญาซือ้ขายสนิค้า 

บริษัทท าสญัญาซือ้ขายสนิค้ากบัธุรกิจโมเดิร์นเทรด 8 ราย เพื่อวางจ าหนา่ยสนิค้าภายใต้เคร่ืองหมายการค้า 
“AJ” ในห้างโมเดิร์นเทรดตา่งๆ โดยมีรายละเอียดที่ส าคญัดงันี ้

คูส่ญัญา : ผู้ประกอบธุรกิจโมเดิร์นเทรด 
อายสุญัญา : 1 ปี ตอ่สญัญาโดยอตัโนมตัิจนกวา่ฝ่ายหนึง่ฝ่ายใดจะบอกเลกิสญัญา 
การบอกเลกิสญัญา : เมื่อฝ่ายหนึง่ฝ่ายใดละเมิดสญัญา หรือบอกยกเลกิสญัญาลว่งหน้าไมน้่อยกวา่ 30 วนั 
เครดิตเทอม : 60 วนั 
รายละเอียดที่ส าคญั 

1. สนิค้าท่ีบริษัทวางจ าหนา่ยจะต้องเป็นสนิค้าถกูกฎหมาย และปฏิบตัิตามกฎหมายท่ีเก่ียวข้อง เช่น ลขิสทิธ์ิ
สทิธิบตัร เคร่ืองหมายการค้า ความปลอดภยัตามมาตรฐานอตุสาหกรรม เป็นต้น สนิค้าต้องอยูใ่นสภาพ
สมบรูณ์และมีบาร์โค้ดตามมาตรฐานท่ีกระทรวงอตุสาหกรรมก าหนด  

2. ทางห้างมีสทิธิท ารายการคืนสนิค้าได้หากสนิค้าไมอ่ยูใ่นสภาพสมบรูณ์ เป็นสนิค้ารายการพิเศษที่สามารถ
คืนได้รวมถงึสนิค้าที่หมดอาย ุโดยบริษัทต้องไปรับคืนสนิค้าจากสถานท่ีที่ห้างก าหนดภายในเวลาทีก่ าหนด 

3. ห้างโมเดิร์นเทรดจะช าระคา่สนิค้าตามบิลสง่สนิค้าในแตล่ะงวดเดอืนตามระยะเวลาการให้เครดติ ในกรณี
ที่เป็นการขายแบบมเีง่ือนไขจ่ายช าระคา่สนิค้าเมื่อขายได้ จะช าระตามยอดขายที่เกิดขึน้จริงโดยห้างจะ
สรุปรายงานยอดขายแตล่ะรอบระยะเวลาให้กบับริษัท 

4. บริษัทจะต้องจา่ยคา่สนบัสนนุรายการสง่เสริมการขาย คา่สนบัสนนุการตลาด สว่นลดประจ าปี และ/หรือ
คา่กระจายสนิค้าให้กบัห้าง กรณีมีการจดัรายการสง่เสริมการขาย บริษัทจะต้องเสนอรายการสนิค้าและ
ราคาเป็นลายลกัษณ์อกัษรให้กบัทางห้างเพื่อพิจารณา 
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5. บริษัทต้องจดัให้มีสนิค้าตวัอยา่งที่มีคณุภาพและคณุสมบตัิเช่นเดยีวกบัสนิค้าที่ขายให้กบัทางห้าง โดยไม่
คิดมลูคา่หรือคา่ตอบแทนใดๆ โดยก าหนดสง่คืนสนิค้าตวัอยา่งเป็นไปท่ีตกลงกนัในแตล่ะคราว ซึง่บริษัท
จะต้องรับคืนสนิค้าตามสภาพท่ีเป็นอยู ่ณ วนัรับคืน 

6. บริษัทต้องจดัให้มีพนกังานขายประจ าสาขาของห้าง โดยบริษัทเป็นผู้ รับผิดชอบความเสยีหายที่อาจเกิดขึน้
จากพนกังานขายของบริษัท 

7. การเจรจาสว่นลดการค้าจะมกีารตอ่รองเจรจากนัปีละครัง้ โดยขึน้กบัปริมาณที่ทางห้างจะสัง่ซือ้ ตามที่มี
การเจรจาตกลงเป้าหมายยอดขายร่วมกนัในแตล่ะปี ยกเว้นสว่นลดพิเศษ เช่น สว่นลดสนิค้าจดัรายการ 
รายการสง่เสริมการขายตา่งๆ ซึง่จะเจรจาเป็นครัง้คราว 

8. บริษัทเป็นผู้ รับผิดชอบคา่ใช้จา่ยในการขนสง่และไปรับคืนสนิค้า ในกรณีสนิค้าสง่ผิด หรือลา่ช้ากวา่ก าหนด 
ทางห้างโมเดิร์นเทรดสามารถเรียกคา่เสยีหายได้ตามอตัราที่ตกลง 

4.2.2  สญัญาแตง่ตัง้ศนูย์บริการ 

บริษัทได้ท าสญัญาแตง่ตัง้ผู้ให้บริการซอ่มเคร่ืองใช้ไฟฟ้าและอปุกรณ์อิเลก็ทรอนิกส์ท่ีต้องการเข้าร่วมเป็น
ศนูย์บริการลกูค้าของกลุม่บริษัท จ านวน 80 ราย โดยมีรายละเอียดที่ส าคญัดงันี ้

คูส่ญัญา : ผู้ให้บริการซอ่มเคร่ืองใช้ไฟฟ้าและอปุกรณ์อิเลก็ทรอนิกส์ 
อายสุญัญา : จนกวา่ฝ่ายหนึง่ฝ่ายใดบอกยกเลกิสญัญา 
การบอกเลกิสญัญา : สญัญาจะถกูยกเลกิเมื่อ 

1. เมื่อฝ่ายใดฝ่ายหนึง่ละเมิดสญัญา  
2. คูส่ญัญาถกูร้องเรียนโดยมีหลกัฐานจากลกูค้าวา่หยอ่นประสทิธิภาพในการซอ่ม

หรือให้บริการรวมถงึไมซ่ื่อสตัย์ หรือมีพฤติกรรมเอาเปรียบลกูค้า  
3. บอกเลกิสญัญาเป็นลายลกัษณ์อกัษรลว่งหน้า 90 วนั 

รายละเอียดที่ส าคญั 
1. ผู้ได้รับการแตง่ตัง้เป็นศนูย์บริการมีหน้าที่ด าเนินการซอ่ม ให้ค าแนะน าและค าปรึกษาด้านเทคนิคให้กบั

ผู้ใช้ผลติภณัฑ์ของกลุม่บริษัท โดยจะต้องจดัให้มีชา่งที่มคีวามสามารถด้านเทคนิคประจ าศนูย์บริการ จดั
ให้มีสถานท่ีเพื่อการซอ่มแซมสนิค้าและส ารองอะไหล ่โดยจะต้องผา่นความเห็นชอบของบริษัท และจะต้อง
ส ารองอะไหลต่ามจ านวนท่ีสมควร 

2. ห้ามศนูย์บริการปฏิเสธลกูค้าไมว่า่ผลติภณัฑ์ดงักลา่วจะอยูใ่นเง่ือนไขการรับประกนัหรือไม่ หรือจ าหนา่ย
โดยผู้ใด และต้องใช้อะไหลแ่ท้ของกลุม่บริษัทในการซอ่มแซมผลติภณัฑ์ เว้นแตจ่ะได้แจ้งและได้รับความ
ยินยอมจากลกูค้าแล้ว ทัง้นีศ้นูย์บริการสามารถซือ้อะไหลแ่ท้โดยมีสว่นลดการค้าจากบริษัท ทัง้นีใ้นการ
จ าหนา่ยอะไหลแ่ท้ให้กบัลกูค้าจะต้องจ าหนา่ยในราคาที่บริษัทก าหนดเทา่นัน้ 

3. ศนูย์บริการจะต้องรับประกนัการตรวจและซอ่มแซมผลติภณัฑ์ของกลุม่บริษัทท่ีศนูย์บริการเป็นผู้ซอ่มเป็น
ระยะเวลา 3 เดือน ไมว่า่ผลติภณัฑ์ดงักลา่วนัน้จะอยูใ่นระยะเวลาประกนัของบริษัทหรือไม ่และรับผิดชอบ
ตอ่ความเสยีหายทีเ่กิดขึน้กบัสนิค้าของลกูค้าและบริษัทท่ีอยูใ่นระหวา่งการดแูลของศนูย์บริการ 
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4. ศนูย์บริการมีหน้าที่สง่หลกัฐานและเอกสารเก่ียวกบัการตรวจเช็คและซอ่มแซมผลติภณัฑ์ที่ให้บริการทกุ
เดือน เพื่อรับการชดเชยอะไหลแ่ละคา่บริการจากบริษัทตามอตัราที่ก าหนด 

5. บริษัทมีสทิธิในการเข้าตรวจสอบคณุภาพและมาตรฐานการให้บริการของศนูย์บริการ โดยไมต้่องแจ้งให้
ทราบลว่งหน้า  

2.2.3 สญัญาบริการขนสง่ 

บริษัทได้วา่จ้างผู้ให้บริการขนสง่ 6 รายเพื่อท าหน้าที่ขนสง่สนิค้าของกลุม่บริษัทไปยงัห้างร้านในตา่งจงัหวดั โดย
มีรายละเอยีดที่ส าคญัดงันี ้
คูส่ญัญา : ผู้ให้บริการขนสง่สนิค้า 
อตัราคา่ขนสง่ : อตัราตามขนาดกลอ่งบรรจสุนิค้าหรือตามประเภทสนิค้า / อตัราเหมารายเที่ยว 
เครดิตเทอม : 30 วนั 
รายละเอียดที่ส าคญั 

1. บริษัทขนสง่คิดอตัราค่าขนสง่สินค้าใน 2 ลกัษณะ คือ คิดอตัราตามขนาดกลอ่งบรรจุภณัฑ์และบวกเพิ่ม
ตามประเภทสินค้าในกรณีที่เป็นสินค้าชิน้ใหญ่ เช่น โทรทศัน์ เคร่ืองซกัผ้า เป็นต้น ซึ่งต้องระมดัระวงัใน
การขนส่งเพิ่มขึน้โดยคิดอตัราตามระยะทางขนส่งและเพิ่มค่าขนส่งในกรณีพื น้ที่ห่างไกลหรือนอกเขต
อ าเภอ หรือคิดอตัราคา่ขนสง่แบบเหมา โดยอตัราคา่ขนสง่ขึน้อยู่กบัประเภทรถยนต์ขนสง่ ระยะทาง และ
ราคาน า้มนั หากมีการเปลีย่นแปลงอตัราคา่ขนสง่ ผู้ รับจ้างจะแจ้งให้ทราบเป็นลายลกัษณ์อกัษร 

2. กรณีรับคืนสนิค้าจากร้านค้า คิดอตัราคา่ขนสง่เทา่กบัการขนสง่สนิค้า โดยบริษัทต้องไปรับสนิค้าคืนจากผู้
รับจ้างขนสง่ภายในระยะเลาที่ก าหนด 

3. ผู้ รับจ้างรับผิดชอบกรณีสินค้าสญูหายหรือเกิดความเสียหายระหว่างการขนส่งตามจริงแต่ไม่เกินอตัรา
สงูสดุที่ผู้ รับจ้างก าหนดไว้ต่อกลอ่ง ยกเว้นกรณีที่ไม่ได้เกิดจากการขนสง่ เช่น สินค้าหมดอาย ุสินค้าขาด
บรรจ ุหรือกลอ่งสนิค้าฉีกขาดโดยไมไ่ด้เกิดจากการขนสง่ เป็นต้น ทัง้นีผู้้ รับจ้างจะไม่เปิดกลอ่งบรรจุภณัฑ์
สนิค้าโดยเด็ดขาด 

4.2.4   สญัญาวา่จ้างรถยนต์ขนสง่ 

บริษัทวา่จ้างบคุคลธรรมดา 4 ราย เพื่อท าหน้าทีค่นขบัรถขนสง่สนิค้าของกลุม่บริษัท โดยมีรายละเอียดที่ส าคัญ
ดงันี ้

คูส่ญัญา : ผู้ รับจ้างขนสง่ 
อายสุญัญา : 1 ปี  
การบอกเลกิสญัญา : เมื่อฝ่ายใดฝ่ายหนึง่ละเมิดสญัญา  
รายละเอียดที่ส าคญั 
1. ผู้ รับจ้างต้องได้รับอนญุาตตามกฎหมายขนสง่ทางบก และมีประสบการณ์ ความช านาญในการขนสง่  
2. ผู้ รับจ้างเป็นผู้ รับผิดชอบในการจดัหารถขนสง่รวมถงึคา่ใช้จา่ยที่เกิดขึน้ทัง้หมดในการขนสง่ อาทเิช่น คา่

น า้มนั คา่ทางดว่น คา่ผา่นทาง เป็นต้น โดยผู้ รับจ้างจะต้องรับผิดชอบดแูลทรัพย์สนิของบริษัทและวางเงิน
ประกนัความเสยีหายจ านวน 10,000 บาท 
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3. ผู้ รับจ้างคดิคา่จ้างในอตัราเที่ยวละ 1,000 บาท และคิดจดุที่ไปสง่สนิค้าเพิม่เตมิจดุละ 100 บาท ส าหรับ
พืน้ท่ีกรุงเทพมหานครและปริมณฑล 

 

4.2.5  สญัญาอนญุาตให้ใช้ลขิสทิธ์ิ 

บริษัทท าสญัญาขออนญุาตใช้ลขิสทิธ์ิในงานเพลงจากเจ้าของลขิสทิธ์ิหรือผู้มีสทิธิในงานเพลงจ านวน 6 ราย 
เพื่อใช้ร่วมกบัเคร่ืองเลน่คาราโอเกะของกลุม่บริษัท โดยมีรายละเอียดที่ส าคญัดงันี ้

คูส่ญัญา : บริษัทคา่ยเพลงเจ้าของลขิสทิธ์ิ และผู้มีสทิธิในงานเพลงลขิสทิธ์ิ 

รูปแบบลขิสทิธ์ิ : ลขิสทิธ์ิในเนือ้ร้อง ท านอง และโสตทศันวตัถใุนรูปแบบ VCD Karaoke และ MIDI 
อายสุญัญา : 1 – 3 ปี หรือจนกวา่จะครบจ านวนสทิธิที่ได้รับ 
การบอกเลกิสญัญา : เมื่อฝ่ายใดฝ่ายหนึง่ละเมิดสญัญา หรือบอกเลกิสญัญาเป็นลายลกัษณ์อกัษร 
  ลว่งหน้า 30 วนั 
รายละเอียดที่ส าคญั 
1. บริษัทได้รับสทิธิในการบนัทกึเพลงคาราโอเกะลงในเคร่ืองเลน่คาราโอเกะภายใต้เคร่ืองหมายการค้า “AJ” 

โดยสามารถบนัทกึเพลงท่ีได้รับลขิสทิธ์ิลงในเคร่ืองเลน่คาราโอเกะในการจ าหนา่ยครัง้แรกตามจ านวนเพลง
ที่ตกลงในสญัญา และได้รับสทิธิในการเพิ่มเติมเพลงตามที่ระบใุนสญัญาให้กับลกูค้าหลงัการขาย โดย
ผา่นระบบหรือสถานท่ีที่กลุม่บริษัทได้จดัเตรียมไว้ 

2. เคร่ืองเลน่คาราโอเกะทีจ่ดัจ าหนา่ยเป็นไปเพื่อความบนัเทงิในท่ีพกัอาศยั (Home-use) ภายในประเทศไทย
เทา่นัน้ และบริษัทจะต้องจดัให้มีระบบป้องกนัการละเมดิลขิสทิธ์ิเพลงท่ีถกูบนัทกึในเคร่ืองเลน่คาราโอเกะ 
เพื่อป้องกนัการท าซ า้โดยไมไ่ด้รับอนญุาต 

3. บริษัทจ่ายช าระคา่ตอบแทนการใช้ลขิสทิธ์ิส าหรับการบนัทึกเพลงลงในเคร่ืองเลน่คาราโอเกะเพ่ือจ าหน่าย
ครัง้แรกให้กับเจ้าของลิขสิทธ์ิในอตัราเหมาจ่ายตามจ านวนสิทธ์ิหรือระยะเวลาในการใช้ลิขสิทธ์ิ หรือใน
อตัราตามจ านวนสิทธ์ิหรือจ านวนเคร่ืองคาราโอเกะที่จดัจ าหน่ายภายในระยะเวลาที่ก าหนด โดยจะต้อง
แจ้งจ านวนสทิธ์ิท่ีใช้ไปหรือเคร่ืองคาราโอเกะท่ีจดัหาและจดัจ าหนา่ยให้กบัเจ้าของลขิสทิธ์ิตามระยะเวลาท่ี
ก าหนด 

4.  ส าหรับลขิสทิธ์ิในการเพ่ิมเติมเพลง (Update) ให้กบัลกูค้าภายหลงัการขายนัน้ บริษัทจะช าระคา่ตอบแทน
ให้กับเจ้าของลิขสิทธ์ิในลักษณะเหมาจ่าย หรือในอัตราตามจ านวนเพลงและจ านวนเคร่ืองเล่นท่ีขอ
อนญุาตท าซ า้เพิ่มเติม 
ทัง้นีใ้นการตดัจ าหน่ายค่าลิขสิทธ์ิเพลงนัน้ แม้ว่าในสญัญาลิขสิทธ์ิจะระบุเง่ือนไขการใช้ลิขสิทธ์ิใน 2 
ลกัษณะ คือก าหนดจ านวนสทิธ์ิท่ีได้รับในเวลาที่ก าหนดหรือตามก าหนดระยะเวลาของสญัญา อย่างไรก็
ตามบริษัทเลือกวิธีการตัดจ าหน่ายค่าลิขสิทธ์ิตามระยะเวลาของสญัญา เน่ืองจากบริษัทประเมินว่า
จ านวนสทิธ์ิท่ีบริษัทได้รับจากเจ้าของลขิสทิธ์ินัน้มีมากเพียงพอตอ่จ านวนยอดขายเคร่ืองเลน่คาราโอเกะท่ี
บริษัทคาดการณ์ไว้และคาดว่าจะครบก าหนดเวลาในสญัญาก่อนท่ีบริษัทจะใช้สิทธ์ิดังกล่าวจนครบ
จ านวน 
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4.2.6  สญัญาเช่าคลงัสนิค้า 

บริษัทเชา่คลงัสนิค้าในพืน้ท่ีใกล้เคียงกบัส านกังานใหญ่และคลงัสนิค้าของบริษัท โดยท าสญัญาเชา่กบันิติ
บคุคล ซึง่มใิช่บริษัทท่ีมีความเก่ียวข้องกบักลุม่บริษัท โดยมีรายละเอียดที่ส าคญัดงันี ้

สถานท่ีตัง้ อตัราคา่เช่า/เดือน ขนาดพืน้ท่ี ระยะเวลาเช่า 
32 ตกึบี ถนนแสมด า แขวงแสมด า เขต
บางขนุเทยีน กรุงเทพฯ 

97,200 บาท 1,620 ต.ร.ม. 
3 ปี 

สิน้สดุ 31 มีนาคม 2562 
29/7 หมู ่5 ต.คอกกระบือ อ.เมือง จ.
สมทุรสาคร 

75,000 บาท 1,040 ต.ร.ม. 
6 เดือน สิน้สดุวนัท่ี 30 

มิถนุายน 2561 

ทัง้นี ้คลงัสินค้าดังกล่าวถูกใช้เป็นคลงัย่อยเพื่อเป็นวางพักสินค้า โดยที่ผ่านมาบริษัทมีการต่อสญัญาเช่า
คลงัสนิค้าดงักลา่วอยา่งตอ่เนื่อง 

4.2.7 สญัญาแตง่ตัง้ตวัแทน 

บริษัทท าสญัญาแต่งตัง้ตัวแทนกับบริษัทแห่งหนึ่งภายใต้สญัญาดังกล่าว บริษัทผู้ เป็นตัวแทนมีหน้าที่จัดหา
สมาชิกและให้บริการแก่สมาชิกในการเข้าซือ้ขายสินค้าผ่านทางเว็ปไซต์ ที่บริษัทท าสญัญาเป็นตวัแทนจัดหา
สมาชิกและให้บริการแก่สมาชิก โดยบริษัทมีภาระผูกพันในการจ่ายค่านายหน้าตามที่ระบุในสญัญา สญัญา
แตง่ตัง้ตวัแทนมีก าหนดระยะเวลา 12 เดือน 

4.2.8 สญัญาความร่วมมือ 
บริษัทท าสญัญาความร่วมมือกบัสถาบนัการเงินแหง่หนึง่และบริษัทแหง่หนึง่ที่บริษัทท าสญัญาเป็นตวัแทนจดัหา

สมาชิกในการซือ้ขายสินค้าผ่านเว็ปไซต์ ซึ่งสถาบันการเงินดังกล่าวจะเป็นผู้ จัดกิจกรรมทางการตลาดและ

ให้บริการธุรกรรมทางการเงินในการซือ้ขายสินค้าผ่านเว็ปไซต์ โดยบริษัทมีภาระผกูพนัในการจ่ายค่าธรรมเนียม

ตามที่ระบใุนสญัญา สญัญาความร่วมมือมีก าหนดระยะเวลา 12 เดือน 

4.2.9 สญัญาตวัแทน 

บริษัทท าสญัญาเป็นตวัแทนกบับริษัทแหง่หนึง่ ภายใต้สญัญาดงักลา่ว บริษัทเป็นตวัแทนจดัหาสมาชิกและ

ให้บริการแก่สมาชิกในการเข้าซือ้ขายสนิค้าผา่นทางเว็ปไซต์ของบริษัทดงักลา่ว โดยบริษัทได้รับสว่นแบง่จาก

รายได้คา่สมาชิกดงักลา่วตามที่ระบใุนสญัญา สญัญาตวัแทนมกี าหนดระยะเวลา 12 เดือน 

 

4.3  เคร่ืองหมายการค้า 
บริษัทได้จดทะเบียนเคร่ืองหมายการค้า “AJ” กบักรมส านกังานเคร่ืองหมายทางการค้า กรมทรัพย์สนิทางปัญญา 

 

 
 
 



 
  บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั (มหาชน) 

 

สว่นที่ 1 หน้าที่ 23 
 

5. ข้อพิพาททางกฎหมาย 

ณ วนัท่ี 31 ธนัวาคม 2561 บริษัทไมม่ีข้อพิพาททางกฎหมายที่คดีอาจมีผลกระทบด้านลบตอ่การด าเนินธุรกิจของบริษัท
อยา่งมีนยัส าคญั และบริษัทไมม่ีข้อพิพาททางกฎหมายที่คดีอาจมีผลกระทบด้านลบตอ่สนิทรัพย์ของบริษัทท่ีมีจ านวนสงูกว่า
ร้อยละ 5 ของสว่นของผู้ ถือหุ้น 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
  บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั (มหาชน) 

 

สว่นที่ 1 หน้าที่ 24 
 

6. ข้อมูลทั่วไปและข้อมูลอื่น 

 

ข้อมูลทั่วไปของบริษัท 

ชื่อบริษัท  : บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จ ากดั (มหาชน)  

   (เดิมช่ือ บริษัท คราวน์ เทค แอดวานซ์ จ ากดั (มหาชน) 

ชื่อย่อบริษัท : AJA 

เลขทะเบียนบริษัท : ทะเบียนเลขที่ 0107554000135 

ประเภทธุรกิจ : ประกอบกิจการขายสง่และขายปลกีเคร่ืองใช้ไฟฟ้า  

   โทรศพัท์มือถือ รวมทัง้ชิน้สว่นอปุกรณ์  

ทุนจดทะเบียน : 526,925,023.00 บาท 

จ านวนหุ้นสามัญ : 5,269,250,230 หุ้น มลูคา่ที่ตราไว้หุ้นละ 0.10 บาท 

ผู้ถอืหุ้น  : ปัจจบุนัผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ได้แก่ นายอมร มีมะโน ถือหุ้นร้อยละ 11.70 

ปีที่จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย :  27 กมุภาพนัธ์ 2557 

รอบปีบัญชี : 1 มกราคม – 31 ธนัวาคม 

เว็ปไซต์  : http://www.ajthai.com 

ที่ตัง้ส านักงานใหญ่ : 427/2 ถนนพระรามที่ 2 แขวงแสมด า เขตบางขนุเทียน กรุงเทพฯ 10150 

   โทรศพัท์ 0-2451-6888 

 

บุคคลอ้างอิง 

นายทะเบียนหลักทรัพย์ : บริษัท ศนูย์รับฝากหลกัทรัพย์ (ประเทศไทย) จ ากดั 

   93 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง กรุงเทพฯ 10400 

   โทรศพัท์ 0-2009-9000 โทรสาร 0-2009-9991 

   SET Contact Center 0-2009-9999 

ผู้สอบบัญชี : บริษัท เคพีเอ็มจี ภมูิไชย สอบบญัชี จ ากดั 

   ชัน้ 50 เอ็มไพร์ทาวเวอร์ เลขท่ี 1 ถนนสาทรใต้ 

   ยานนาวา สาทร กรุงเทพมหานคร 10120 

 

http://www.ajthai.com/

