
บรษิทั มาสเตอรค์ลู อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จาํกดั (มหาชน) 

 

 
 หน้า 2  
  

 

1.  นโยบายและภาพรวมการประกอบธรุกิจ 

บริษัท มาสเตอร์คูล อินเตอร์เนชั Éนแนล จํากัด (มหาชน) (“บริษัทฯ”) มีชืÉอภาษาอังกฤษคือ Masterkool 

International Public Company Limited ก่อตั ÊงขึÊนเมืÉอวนัทีÉ 3 มถิุนายน 2545 โดยนายนพชยั วรีะมาน และกลุ่มเพืÉอน 

ปจัจุบนัดาํเนินธุรกจิหลกัโดยการจดัหาและจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์ทําความเย็น ไดแ้ก่ พดัลมไอเย็น พดัลมไอนํÊา และพดั

ลมอุตสาหกรรม ภายใต้ตราสนิคา้ “MASTERKOOL” และ “Cooltop” และให้บรกิารเช่าใชผ้ลิตภณัฑ์ดงักล่าวสําหรบัการ

จดักจิกรรมกลางแจง้ รวมถงึใหบ้รกิารออกแบบตดิตั Êงระบบระบายความรอ้นภายในอาคารโรงงานหรอืคลงัสนิคา้ รวมถึง

ใหบ้รกิารรบัประกนั บาํรงุรกัษาภายหลงัการขายหรอืตดิตั Êง โดยปจัจุบนับรษิทัฯ จดัจําหน่ายสนิคา้ผ่านตวัแทนจําหน่ายใน

ประเทศมากกวา่ 200 ราย ครอบคลุมทุกภมูภิาคทั Éวประเทศ และจําหน่ายตามหา้งคา้ปลกีสมยัใหม่ เช่น แมค็โคร โฮมโปร ์

เมกาโฮม และไทวสัดุ เป็นต้น ซึÉงมจีํานวนสาขา ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2558 จํานวน 204 สาขา รวมทั Êงจําหน่ายผ่าน

ช่องทางออนไลน์ตามเวบ็ไซต์ช ั Êนนํา เช่น Lazada 24shopping และ Tarad.com เป็นต้น  นอกจากนีÊ บรษิัทฯ ยงัส่ง

สนิคา้ออกไปจําหน่ายในต่างประเทศมากกว่า 30 ประเทศทั Éวโลก ภายใต้ตราสนิคา้ “MASTERKOOL” โดยในปี 2558 

บรษิทัฯ มสีดัสว่นการจําหน่ายสนิคา้ในต่างประเทศประมาณรอ้ยละ 18.5 ของยอดรายไดข้ายและบรกิาร 

นอกจากนีÊ บรษิทัฯ มบีรษิทัย่อย 1 แห่ง คอื บรษิทั อินโนว์ กรนี โซลูช ั Éน จํากดั (“บรษิทัย่อย” หรอื “ingreen”) 

ซึÉงบรษิัทฯ มีสดัส่วนการถือหุ้นใน ingreen ร้อยละ 99.98 ดําเนินธุรกจิเป็นผูจ้ําหน่ายและให้บรกิารระบบโอโซน ซึÉง

สามารถประยุกต์ใช้งานได้หลากหลาย เช่น ใช้กบัระบบทําความเย็นภายในอาคาร ใช้กบัระบบซกัผ้า เพืÉอช่วยเพิÉม

ประสทิธภิาพ ประหยดัพลงังาน และลดการใชส้ารเคม ีและใชก้บัระบบนํÊาประปาเพืÉอช่วยลดสารประกอบอินทรยี์ในนํÊาทีÉ

เป็นสาเหตุหนึÉงของการเกดิสารก่อมะเรง็ เป็นต้น นอกจากนีÊ บรษิทัย่อยยงัไดค้ดิคน้และพฒันาผลิตภณัฑ์เครืÉองล้างผกั

โอโซน และนําเขา้ผลติภณัฑเ์ครืÉองดบักลิÉนรองเท้าดว้ยโอโซน ซึÉงสนิคา้ทั Êงสองชนิดจําหน่ายภายใต้ตราสนิคา้ “ingreen” 

และเริÉมวางจําหน่ายตามหา้งคา้ปลกีสมยัใหมผ่า่นชอ่งทางของบรษิทัฯ ในไตรมาสทีÉ 3 ปี 2557  

 

1.1  วิสยัทศัน์ วตัถปุระสงค ์เป้าหมาย หรือกลยุทธใ์นการดาํเนินธรุกิจ 

 วิสยัทศัน์ (Vision)  

มาสเตอรค์ลู เราคอืผูนํ้าตวัจรงิสําหรบัความเยน็ยุคใหม ่ในการแกป้ญัหาอากาศรอ้นโดยไมต่อ้งใชแ้อรแ์ละ

พดัลม เป็นองค์กรคุณภาพยั Éงยนืสาํหรบัลูกคา้ คูค่า้ พนกังาน ผูถ้อืหุน้และสงัคม  

 พนัธกิจ (Mission)  

สรา้งตราสนิคา้มาสเตอรค์ลูใหเ้ป็นทีÉยอมรบัและจดจําในตลาดลูกคา้องค์กร ลูกคา้รายย่อย และมสีว่นแบง่

การตลาดพดัลมไอนํÊาและพดัลมไอเยน็สงูทีÉสดุในประเทศไทย 

 เป้าหมายในการดาํเนินธรุกิจของบริษทัฯ  

บรษิทัฯ มเีป้าหมายในการสรา้ง Brand Masterkool ใหเ้ป็นทีÉรูจ้กั จดจํา และเป็น Top of mind brand ใน

ความผูนํ้าดา้นพดัลมไอนํÊาและพดัลมไอเยน็ โดยมสีว่นแบง่การตลาดสงูทีÉสดุในประเทศไทย 

 กลยุทธก์ารดาํเนินธรุกิจ  

เพืÉอบรรลุเป้าหมายในการดาํเนินธุรกจิ บรษิทัฯ มนีโยบายทีÉมุง่เน้นกลยุทธ์ 3 ดา้น ไดแ้ก ่ 

1) กลยุทธ์ดา้นการตลาด โดยทําการตลาดผา่นสืÉอประชาสมัพนัธ์ต่างดา้นๆ อย่างต่อเนืÉอง  

2) กลยุทธ์การสรา้งแบรนด ์แบง่เป็น 2 สว่น ดงันีÊ 
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2.1) ภาพลักษณ์ขององค์กร (Corporate Branding) เน้นความเป็นผู้นําในด้านต่างๆ ภายใต้

สโลแกน “ผูนํ้าตวัจริง ความเยน็ยุคใหม่” เชน่ เป็นรายแรกในประเทศไทย รูจ้รงิ ออกแบบและพฒันาสนิคา้ดว้ย

ตวัเอง มทีมีงานทีÉเชีÉยวชาญมคีวามรู ้เขา้ใจสนิคา้และตลาดอย่างแทจ้รงิ มคีวามพรอ้มทั Êงสนิคา้และบรกิาร เป็นตน้ 

2.2) ภาพลกัษณ์ของผลติภณัฑ์ (Product Branding) มุ่งเน้นจุดเด่นของคุณภาพผลิตภณัฑ์ในดา้น

ความเยน็และประหยดัพลงังาน ในฐานะผลิตภณัฑ์ทางเลือกใหม่ของความเย็นสบายภายใต้สโลแกน “เยน็ได้ใจ 

ประหยดัได้จริง”  

3) กลยุทธ์การสรา้งความพงึพอใจใหลู้กคา้ โดยมกีารสาํรวจความพงึพอใจจากลูกคา้จากแบบสอบถาม การ

โทรศพัท์พูดคยุสอบถามความพงึพอใจของลูกคา้หลงัการขายหรอืบรกิารอย่างใกลช้ดิ เพืÉอนําผลวเิคราะห์ขอ้มูลมา

ทําแผนการปรบัปรงุผลติภณัฑแ์ละบรกิาร   

 

1.2  การเปลีÉยนแปลงและพฒันาการทีÉสาํคญั 

ปี 2545 – ปี 2553 

 

 

 

 

บรษิทั มาสเตอรค์ลู อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (“บรษิทัฯ”) เริÉมจดัตั ÊงขึÊนเมืÉอวนัทีÉ 3 มถิุนายน 

2545 โดยนายนพชยั วรีะมาน และกลุ่มเพืÉอน ดว้ยทุนจดทะเบยีนเริÉมต้น 2,000,000 บาท 

แบ่งเป็นหุ้นสามญัจํานวน 200,000 หุ้น มูลค่าทีÉตราไวหุ้้นละ 10 บาท เพืÉอประกอบธุรกจิ

หลกัผลติและจําหน่ายพดัลมไอนํÊา โดยบรษิทัฯ เป็นรายแรกทีÉมกีารวจิยัและพฒันาพดัลมไอ

นํÊา เพืÉอใชใ้นการแกป้ญัหาอากาศรอ้นในสถานทีÉทีÉไมส่ามารถตดิตั ÊงเครืÉองปรบัอากาศได ้

บริษัทฯ เพิÉมทุนจดทะเบียนอีก 4 คร ั Êงจาก 2,000,000 บาท เป็น 44,400,000 บาทในปี 

ŚŝŝŚ แบง่เป็นหุน้สามญัจํานวน 4,440,000 หุน้ มลูคา่ทีÉตราไวหุ้้นละ 10 บาท โดยเสนอขาย

หุ้นและจดัสรรให้แก่ผูถ้ือหุ้นเดมิ เพืÉอรองรบัการขยายตวัทางธุรกจิของบรษิทัฯ โดยทีÉการ

เพิÉมทุนคร ั ÊงทีÉ Ŝ บรษิทัฯ ไดเ้สนอขายและจดัสรรหุ้นเพิÉมทุนบางส่วนจํานวน 440,000 หุ้น 

ใหก้บับรษิทัร่วมทุน เค-เอสเอ็มอี จํากดั (“K-SME”) ทีÉราคาหุ้นละ 20 บาท (มูลค่าทีÉตราไว้

หุน้ละ 10 บาท) 

ในปี 2551 บรษิทัฯ ไดร้บัรางวลั PM Award ประจําปี 2551 (Prime Minister’s Export 

Award 2008) ประเภทใชต้ราสนิคา้ตวัเอง (Thai-Owned Brand)   

ในปี 2552 บริษัทฯ และผู้ถือหุ้นของบริษัทฯ 3 รายร่วมลงนามในสญัญาร่วมลงทุนและ

สญัญาระหว่างผูถ้ือหุ้นกบั  K-SME (รายละเอียดปรากฏตามหวัขอ้ 9.3 ขอ้ตกลงระหว่างผู้

ถือหุ้น)  นอกจากนีÊ  บริษัทฯ ไดเ้ริÉมทดลองนําเขา้พัดลมไอเย็นซึÉงเป็นผลิตภณัฑ์ใหม่มา

จําหน่ายภายในประเทศ 

ปี 2554 บรษิทัฯ รว่มกอ่ตั Êงบรษิทั อนิโนว์ กรนี โซลูช ั Éน จํากดั (“ingreen”) กบับุคลทีÉไม่เกีÉยวขอ้งกนั 

ดว้ยทุนจดทะเบยีนเริÉมแรก 1,000,000 บาท จํานวน 10,000 หุ้น มูลค่าทีÉตราไวหุ้้นละ 100 

บาท โดยบรษิทัฯ ถอืหุน้ในสดัสว่นรอ้ยละ 49.99 เพืÉอดาํเนินธุรกจิเกีÉยวกบัผลติภณัฑโ์อโซน 

ปี 2556 

 

บริษทัฯ เพิÉมทุนจดทะเบียนครั ÊงทีÉ 5 จาก 44,400,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามญัจํานวน 

4,440,000 หุ้น มูลค่าทีÉตราไวหุ้้นละ 10 บาท เป็น 70,000,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามญั

จํานวน 7,000,000 หุน้ มลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 10 บาท โดยเสนอขายหุน้และจดัสรรให้แก่ผูถ้ือ

หุน้เดมิ กรรมการ ผูบ้รหิารและพนกังานบางสว่นทีÉราคาตามมลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 10 บาท 

บรษิทัฯ ซืÊอหุน้ ingreen เพิÉมจากผูถ้อืหุ้นเดมิทีÉไม่ใช่บุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกนัจํานวน 5,000 หุ้น 
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มลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 100 บาท ทีÉราคาตามมลูคา่ทางบญัชขีอง ingreen ณ ขณะนั Êน ส่งผลให้

บรษิทัฯ มสีดัส่วนการถือหุ้นใน ingreen รอ้ยละ 99.98 และทําให้ ingreen มีสถานะเป็น

บรษิทัย่อยของบรษิทัฯ 

ปี 2557 ทีÉประชมุวสิามญัผูถ้อืหุน้ คร ั ÊงทีÉ 2/2557 เมืÉอวนัทีÉ 9 กนัยายน 2557 ไดม้มีติอนุมตัิให้บรษิทัฯ 

ดาํเนินการดงันีÊ 

 แปรสภาพเป็นบรษิทัมหาชนจํากดั 

 เปลีÉยนแปลงมลูคา่ทีÉตราไวจ้ากหุน้ละ 10 บาทเป็นหุน้ละ 0.25 บาท 

 เพิÉมทุนจดทะเบยีนจาก 70,000,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามญัจํานวน 280,000,000 หุ้น 

มูลค่าทีÉตราไว้หุ้นละ 0.25 บาท เป็น 120,000,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามญัจํานวน 

480,000,000 หุน้ มลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 0.25 บาท โดยมรีายละเอยีดการจดัสรรดงันีÊ 

- หุน้สามญัเพิÉมทุนจํานวน 80,000,000 หุน้ จดัสรรใหแ้กผู่ถ้อืหุน้เดมิตามสดัสว่นการ

ถอืหุน้ 

- หุน้สามญัเพิÉมทุนจํานวน 120,000,000 หุน้ จดัสรรใหแ้กป่ระชาชนทั Éวไป  

บรษิัทฯ เพิÉมทุนจดทะเบยีนชําระแล้วคร ั ÊงทีÉ 6 จาก 70,000,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามญั

จํานวน 280,000,000 หุ้น มูลค่าทีÉตราไวหุ้้นละ 0.25 บาท เป็น 90,000,000 บาท แบ่งเป็น

หุ้นสามญัจํานวน 360,000,000 หุ้น มูลค่าทีÉตราไวหุ้้นละ 0.25 บาท โดยเสนอขายหุ้นและ

จดัสรรใหแ้กผู่ถ้อืหุน้เดมิตามสดัสว่นการถอืหุน้ ทีÉราคาตามมลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 0.25 บาท 

ปี 2558 บรษิทัฯ เขา้จดทะเบยีนในตลาดหลกัทรพัย์ เอม็ เอ ไอ (mai) และเสนอขายหุน้สามญัเพิÉมทุน

ต่อประชาชนทั Éวไปครั Êงแรก (IPO) ในกลุ่มอุตสาหกรรมบรกิาร ดว้ยรหสัหลกัทรพัย์ KOOL 

เมืÉอวนัทีÉ 23 กนัยายน 2558   

 

1.3 โครงสร้างการถือหุ้น ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2557 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1.4  ความสมัพนัธ์กบักลุ่มธรุกิจของผูถ้ือหุ้นใหญ่ 

บรษิทัฯ ดาํเนินธุรกจิโดยไมม่คีวามสมัพนัธ์กบักลุ่มธุรกจิของผูถ้อืหุน้รายใหญ่ 

  

บริษทั มาสเตอรค์ลู อินเตอรเ์นชั Éนแนล จาํกดั (มหาชน) 
ทุนจดทะเบยีน 120.00 ลา้นบาท 
ทุนชาํระแลว้ 120.00 ลา้นบาท 

บริษทั อินโนว ์กรีน โซลูชั Éน จาํกดั 
ทุนจดทะเบยีน 1.00 ลา้นบาท 
ทุนชาํระแลว้ 1.00 ลา้นบาท 

รอ้ยละ 99.98 
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2.  ลกัษณะการประกอบธรุกิจ 

2.1  โครงสร้างรายได้ 

โครงสรา้งรายไดข้องบรษิทัฯ ตามงบการเงนิรวม ระหวา่งปี 2556 – ปี 2558 สามารถแบง่ไดด้งันีÊ 

 โครงสรา้งรายไดต้ามกลุ่มผลติภณัฑ์ 

ประเภทรายได้ 
2556 2557 2558 

ลา้นบาท รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ 

รายไดจ้ากการขายกลุ่มพดัลมไอเยน็ (Evaporative Fan) 159.20 51.8 339.19 73.2 522.39 81.5 

รายไดจ้ากการขายกลุ่มพดัลมไอนํÊา (Misting Fan) 85.94 27.9 56.78 12.3 43.31 6.8 

รายไดจ้ากการขายกลุ่มพดัลมอุตสาหกรรมและพดัลมระบาย

อากาศ (Industrial and Ventilation Fan) 
24.77 8.1 32.25 7.0 30.47 4.8 

รายไดจ้ากการขายอะไหล่และผลติภณัฑเ์กีÉยวกบัโอโซน 10.41 3.4 7.98 1.7 11.18 1.7 

รวมรายได้จากการขาย 280.33 91.2 436.21 94.1 607.35 94.8 

รายไดจ้ากการใหบ้รกิารř/ 25.03 8.1 22.44 4.8 29.06 4.5 

รวมรายได้ขายและบริการ 305.36 99.3 458.65 99.0 636.41 99.3 

รายไดอ้ืÉนๆ2/ 2.14 0.7 4.84 1.0 4.37 0.7 

รวมรายได้ 307.50 100.0 463.49 100.0 640.78 100.0 
1/ รายไดจ้ากการบรกิาร เชน่ ใหบ้รกิารเชา่พดัลม ใหบ้รกิารบํารงุรกัษาและรบัประกนัสนิคา้ ใหบ้รกิารระบบโอโซน เป็น

ตน้  
2/ รายไดอ้ืÉนๆ เชน่ รายไดเ้งนิอุดหนุนจากรฐับาล ดอกเบีÊยรบั กาํไร (ขาดทุน) จากอตัราแลกเปลีÉยน และ กาํไร (ขาดทุน) 

จากการจําหน่ายทรพัย์สนิ เป็นตน้ 

 

 โครงสรา้งรายไดต้ามชอ่งทางการจดัจําหน่าย 

ช่องทางจดัจาํหน่าย 
2556 2557 2558 

ลา้นบาท รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ 

ธุรกจิคา้ปลกีสมยัใหม่ (Modern Trade)1/ 58.27 19.1 156.53 34.1 273.28 42.9 

การจําหน่ายใหก้บัผูบ้รโิภคโดยตรง (Direct) 134.26 44.0 139.35 30.4 136.77 21.5 

ตวัแทนจําหน่ายในประเทศ (Dealer) 67.87 22.2 92.55 20.2 108.61 17.1 

ตวัแทนจําหน่ายต่างประเทศ (Agent) 44.96 14.7 70.22 15.3 117.75 18.5 

รวมรายได้ขายและบริการ 305.36 100.0 458.65 100.0 636.41 100.0 
1/ ชอ่งทางธุรกจิคา้ปลกีสมยัใหม ่(Modern Trade) เชน่ หา้งคา้ปลกีสมยัใหม ่แคค็ตาลอ็ก และออนไลน์ เป็นตน้ 

 

 โครงสรา้งรายไดต้ามภมูภิาค 

แหล่งทีÉมาของรายได้ 
2556 2557 2558 

ลา้น

บาท 

รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ ลา้นบาท รอ้ยละ 

ในประเทศ 260.40 85.3 388.43 84.7 518.66 81.5 

ต่างประเทศ 44.96 14.7 70.22 15.3 117.75 18.5 

รวมรายได้ขายและบริการ 305.36 100.0 458.65 100.0 633.45 100.0 
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2.2  ลกัษณะผลิตภณัฑห์รือบริการ  

ผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ แบง่ออกเป็น 2 ประเภท ไดแ้ก ่1) ผลติภณัฑท์ีÉเกีÉยวกบัการลดความรอ้นและระบายอากาศ 

เช่น พัดลมไอนํÊ า (Misting Fan) พัดลมไอเย็น (Evaporative Fan) พัดลมอุตสาหกรรมและพัดลมระบายอากาศ 

(Industrial and Ventilation Fan) เป็นต้น  นอกจากการจําหน่ายแล้วบรษิทัฯ ยงัให้บรกิารเช่าผลิตภณัฑ์ดงักล่าว และ

ใหบ้รกิารปรกึษาและติดตั Êงระบบการแกไ้ขปญัหาอากาศรอ้นแบบครบวงจร และนําเสนอทางเลือกทีÉเหมาะสมกบัความ

ต้องการและงบประมาณของลูกคา้ โดยบริษทัฯ มีทีมวศิวกรทีÉมคีวามเชีÉยวชาญเป็นผูอ้อกแบบและติดตั Êงระบบระบาย

ความรอ้น และ 2) ผลติภณัฑท์ีÉเกีÉยวกบัระบบโอโซน เชน่ ระบบโอโซนสําหรบัเครืÉองปรบัอากาศภายในอาคารขนาดใหญ่ 

ระบบโอโซนสําหรบัระบบซักผา้ ระบบโอโซนสําหรบันํÊาประปา เครืÉองล้างผกัโอโซน และเครืÉองกําจดักลิÉนรองเท้าดว้ย

โอโซน เป็นตน้ โดยรายละเอยีดแต่ละกลุ่มผลติภณัฑม์ดีงันีÊ 

1. ผลิตภณัฑป์ระเภทลดความร้อนและระบายอากาศ 

(ก) กลุ่มพดัลมไอนํÊา (Misting Fan) 

พดัลมไอนํÊาเป็นระบบทําความเยน็ประกอบดว้ยพดัลมและเครืÉองสรา้งละอองนํÊา โดยใชเ้ทคโนโลยีหลกัการ

ระเหยแบบฉับพลนัของละอองนํÊาทีÉจบัตวักบัความรอ้นภายในอากาศ ซึÉงจะช่วยลดอุณหภูมใินพืÊนทีÉไดป้ระมาณ 5 - 15 

องศาเซลเซยีส และยงัชว่ยลดความรอ้นในสายการผลติชิÊนงาน เครืÉองจกัร ลดไฟฟ้าสถิตให้ไดต้ามมาตรฐานกระบวนการ

ผลิต ลดฝุ่น กลิÉน ควนั ให้ความสดชืÉนแบบธรรมชาติ เหมาะสําหรบัพืÊนทีÉบรเิวณกลางแจ้ง พืÊนทีÉเปิดโล่งหรอือาคารทีÉมี

อากาศหมุนเวยีนตลอดเวลา ซึÉงผลิตภณัฑ์พดัลมไอนํÊาจัดจําหน่ายภายใต้เครืÉองหมายการคา้ “MASTERKOOL” โดย

สามารถแบง่ออกเป็น 2 ระบบ ดงันีÊ  

 พดัลมไอนํÊาระบบแรงดนัสงู (High Pressure) 

พดัลมไอนํÊาระบบแรงดนัสงูประกอบดว้ยป ั ËมนํÊาแรงดนัสงู พดัลมและหวัพ่นละอองนํÊาขนาดเล็ก โดย

บรษิทัฯ มผีลติภณัฑพ์ดัลมไอนํÊาระบบแรงดนัสงูจําหน่ายทั Êงหมด 4 ขนาด ไดแ้ก่ พดัลมหน้ากวา้งขนาด 20 นิÊว 24 นิÊว 26 

นิÊวและ 30 นิÊว โดยทีÉพดัลมจะมหีวัพ่นละอองนํÊาขนาดเลก็ในการสรา้งละอองหมอกทีÉมคีวามละเอยีดถงึ 5 ไมครอน ซึÉงช่วย

ดดูซบัความรอ้นจากอากาศไดด้ ีโดยผลติภณัฑพ์ดัลมไอนํÊาระบบแรงดนัสงูมจีําหน่ายทั Êงแบบตั Êง แบบแขวน แบบเคลืÉอนทีÉ 

และงานระบบ เหมาะสาํหรบัพืÊนทีÉบรเิวณกลางแจ้ง พืÊนทีÉเปิดโล่งหรอือาคารทีÉมอีากาศหมุนเวยีนตลอดเวลา บรษิทัฯ จะ

เป็นผูผ้ลติเองจากโรงงานทีÉพนัสนิคม โดยประกอบขึÊนจากชิÊนส่วนทีÉนําเขา้จากต่างประเทศบางส่วน และชิÊนส่วนทีÉจดัหา

จากในประเทศบางสว่น 

  

 

 

 

 

 

 

รูป ตวัอย่างระบบการทําความเยน็ดว้ยพดัลมไอนํÊาแบบระบบแรงดนัสงู 
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 พดัลมไอนํÊาระบบจานหมนุความเรว็สงู (Centrifugal Force) 

พดัลมไอนํÊาระบบจานหมุนความเรว็สูงใชแ้รงเหวีÉยงหนีจุดศูนย์กลางสรา้งละอองนํÊาขนาด 8 - 15 

ไมครอน โดยสามารถปรบัขนาดละอองนํÊาและตั Êงเวลาพ่นละอองนํÊาได ้โดยผลิตภณัฑ์พดัลมไอนํÊาระบบแรงเหวีÉยงหนี

ศนูย์กลางมจีําหน่ายทั Êงแบบตั Êง แบบแขวน และแบบเคลืÉอนทีÉ โดยพดัลมมขีนาดหน้ากวา้ง 24 และ 26 นิÊว โดยปจัจุบนั

บรษิทัฯ มพีดัลมไอนํÊาระบบจานหมนุความเรว็สงูประมาณ 3 รุ่น  นอกจากนีÊ พดัลมไอนํÊาระบบจานหมุนความเรว็สูงของ

บรษิทัฯ ไดร้บัอนุสทิธบิตัรหมายเลข 5664 สาํหรบัพดัลมทําละอองนํÊาดว้ยแรงเหวีÉยงหนีศูนย์กลางความเรว็สูง จากกรม

ทรพัย์สนิทางปญัญา กระทรวงพาณิชย์ 

 

(ข) กลุ่มพดัลมไอเยน็ (Evaporative Fan) 

บรษิทัฯ เริÉมมกีารนําพดัลมไอเย็นเขา้มาทดลองขายในช่วงประมาณปี 2552 โดยกลุ่มพดัลมไอเย็นเป็น

ผลติภณัฑน์วตักรรมใหมใ่นการสรา้งลมเยน็โดยไม่ทําให้เกดิละอองนํÊาและไม่เปียก และยงัประหยดัพลงังานกว่าการใช้

เครืÉองปรบัอากาศสงูสดุถงึประมาณรอ้ยละ 40 ถงึรอ้ยละ 60  ผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็นเป็นเทคโนโลยีใหม่ซึÉงใชห้ลกัการ

ระเหยของนํÊาทีÉผา่นแผน่แลกเปลีÉยนความรอ้น (Cooling Pad) เพืÉอลดความรอ้น โดยใชนํ้ÊาหมุนเวยีนแลกเปลีÉยนความ

รอ้นกบัอากาศแลว้ถ่ายเทเป็นความเยน็  ทั ÊงนีÊ พดัลมไอเยน็สามารถลดอุณหภูมขิองอากาศภายนอกไดป้ระมาณ 4 – 15 

องศาเซลเซยีส เพิÉมการระบายหมนุเวยีนอากาศภายในอาคารทําใหอ้ากาศบรสิทุธิ Í ออกแบบโดยผสมผสานกบัระบบปรบั

อากาศทั Éวไป นอกจากผลิตภณัฑ์พัดลมไอเย็นมปีระสทิธิภาพในการทําความเย็นสูง และประหยดัพลงังานไฟฟ้าแล้ว 

ผลติภณัฑพ์ดัลมไอเยน็ของบรษิทัฯ ยงัมรีะบบฆา่เชืÊอโรคในนํÊาดว้ยระบบโอโซนซึÉงจะใหอ้ากาศทีÉสดชืÉนปราศจากเชืÊอโรค  

ปจัจุบนัพัดลมไอเย็นของบรษิัทฯ มีจําหน่ายทั ÊงแบบเคลืÉอนทีÉ แบบ

แขวน เหมาะสําหรบัใชใ้นบา้น รา้นคา้ พืÊนทีÉกลางแจ้ง และงานระบบเหมาะสําหรบั

โรงงาน คลังสินค้า อาคารขนาดใหญ่ เพืÉอทดแทนระบบเครืÉองปรบัอากาศทีÉใช้

พลังงานมาก โดยจัดจําหน่ายภายใต้เครืÉองหมายการค้า “MASTERKOOL” ซึÉง

บรษิทัฯ เป็นผูอ้อกแบบผลติภณัฑ์เองในบางรุ่น และจ้างผูร้บัจ้างผลิตในประเทศจีน

ผลิตเป็นสินค้าสําเร็จรูปและนําเขา้มาจําหน่ายในประเทศและส่งออกต่างประเทศ 

ขณะทีÉบางรุน่บรษิทัฯ นําผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูมาขายโดยตรง โดยทีÉรุ่นทีÉบรษิทัฯ เป็น

ผูอ้อกแบบเอง บรษิทัฯ ไดย้ืÉนขอรบัสทิธบิตัรการออกแบบผลติภณัฑส์าํหรบัพดัลมไอ

เยน็แลว้กบักรมทรพัย์สนิทางปญัญา กระทรวงพาณิชย์   
รูป แผ่นแลกเปลีÉยนความรอ้นซึÉงเป็น หลกัการ

สาํคญัของพดัลมไอเยน็ 

ปจัจุบนับรษิัทฯ จัดจําหน่ายผลิตภณัฑ์พัดลมไอเย็น

ดว้ยกนัทั Êงหมด 3 ชนิดรวมทั ÊงสิÊนประมาณ 11 รุ่น ไดแ้ก่ พดัลม

ไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉ MASTERKOOL I-Kool (“MIK”) พดัลมไอ

เย็นชนิดแขวนขนาดเล็ก MASTERKOOL     U-Kool 03 และ

เ ค รืÉ อ ง ส ร้ า ง ล ม เ ย็ น ข น า ด ใ ห ญ่ ช นิ ด ติ ด ตั Êง ใ น อ า ค า ร 

MASTERKOOL U-Kool (“MUK”) ทีÉ เหมาะสําหร ับโรงงาน

อุตสาหกรรม หรอือาคารคลงัสนิคา้สนิค้าขนาดใหญ่ ในขณะทีÉ

พัดลมไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉเหมาะสําหร ับลูกค้ารายย่อยใช้

อุปโภคในครวัเรอืน รา้นคา้ รา้นอาหาร โรงแรม ฯลฯ 
 รูป ตวัอย่างผลติภณัฑ์พดัลมไอเยน็ 
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(ค) กลุ่มพดัลมอุตสาหกรรมและพดัลมระบายอากาศ (Industrial and Ventilation Fan) 

 พดัลมอุตสาหกรรม  

บริษัทฯ จัดหาและจัดจําหน่ายพัดลมอุตสาหกรรมภายใต้

เครืÉองหมายการคา้ “MASTERKOOL” ม ี3 ขนาด ไดแ้ก่ พดัลมหน้ากวา้งขนาด 20 

นิÊว 24 นิÊว และ 30 นิÊว ซึÉงใช้ว ัสดุทีÉมีความคงทนสูง นอกจากนีÊ  บริษัทฯ ยังจัด

จําหน่ายพดัลมอุตสาหกรรมภายใต้ตราสนิคา้ “Cool Top” ซึÉงเป็น Fighting Brand 

ราคาประหยดั โดยม ี3 ขนาด ไดแ้ก่ พดัลมหน้ากวา้งขนาด 20 นิÊว 24 นิÊว และ 30 

นิÊว ทั ÊงนีÊ พดัลมอุตสาหกรรมมทีั Êงแบบตั ÊงพืÊนและแขวน สามารถปรบัส่ายได ้90 องศา 

และปรบัลมได ้3 ระดบั ให้ลมแรงครอบคลุมพืÊนทีÉ 30-50 ตารางเมตร ซึÉงสามารถใช้

ระบายความรอ้น ทําใหอ้ากาศถ่ายเทไดส้ะดวก และลดอุณหภมูไิดเ้ป็นอย่างด ี 

 พดัลมระบายอากาศ 

บรษิทัฯ จดัหาและจดัจําหน่ายพดัลมระบายอากาศ ซึÉงใชเ้พืÉอควบคุมทิศทางการระบายอากาศใน

พืÊนทีÉทีÉตอ้งการ เชน่ ตอ้งการนําเอาอากาศภายนอกอาคารเขา้มาแลกเปลีÉยนความรอ้นกบัอากาศภายในอาคาร หรอื การ

นําเอาอากาศภายในอาคารออกไปสู่ภายนอกอาคาร หรอืการควบคุมให้อากาศภายในอาคารได้มกีารหมุนเวยีนหรือ

เคลืÉอนทีÉไดค้รอบคลุมพืÊนทีÉภายในอาคาร เป็นต้น ทั ÊงนีÊ ผลิตภณัฑ์กลุ่มพดัลมระบายอากาศเป็นองค์ประกอบหนึÉงในการ

ตดิตั Êงระบบระบายความรอ้นใหก้บัลูกคา้ของบรษิทัฯ 

 
 

 

(ง) งานบรกิารใหเ้ชา่ 

บรษิทัฯ ให้บรกิารอุปกรณ์ สนิคา้หรอืระบบทีÉเกีÉยวขอ้งกบัการแก้ไขปญัหาอากาศรอ้นและทําความเย็น

ภายนอกอาคารหรอืพืÊนทีÉกลางแจ้งทีÉไม่สามารถติดตั Êงระบบปรบัอากาศได ้เหมาะสําหรบัการจดังานตามเทศกาลต่างๆ  

นอกจากนีÊ งานบรกิารให้เช่าของบรษิทัฯ ยงัครอบคลุมถึงอุปกรณ์อืÉนๆ เพืÉอให้งานบรกิารงานเช่าของบรษิทัฯ เป็นการ

บรกิารแบบครบวงจร (one-stop service) โดยบรษิทัฯ ทีมวศิวกรทีÉมคีวามรู ้ความเชีÉยวชาญ ให้คําปรกึษาและนําเสนอ

ทางเลอืกทีÉเหมาะสมสาํหรบัลูกคา้แต่ละราย  

ทั ÊงนีÊ  บรษิัทฯ ให้บรกิารเช่าใช้งานผลิตภณัฑ์ของบรษิัทฯ ไดแ้ก่ พดัลมไอนํÊา และพัดลมไอเย็น พัดลม

อุตสาหกรรม เครืÉองสรา้งหมอก รวมถงึอุปกรณ์เกีÉยวเนืÉองอืÉนๆ เชน่ เครืÉองปรบัอากาศ เต็นท์ เวที โต๊ะ เกา้อีÊ สําหรบัการ

จดักจิกรรมภายนอกอาคาร เชน่ งานจดัเลีÊยง งานแขง่ขนักฬีา งานแถลงขา่วเปิดตวัผลติภณัฑ ์เป็นตน้ 

 

  

รูป พดัลมอุตสาหกรรม 

รูป ตวัอย่างพดัลมระบายอากาศ 
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(จ) งานบรกิารหลงัการขาย 

บรษิทั ฯ มนีโยบายรบัประกนัสนิคา้  ซึÉงมรีะยะเวลารบัประกนัซ่อมและเปลีÉยนอะไหล่ทุกชิÊนส่วนฟรเีป็น

ระยะเวลา 1 ปี  ภายหลงัจากการซืÊอสนิคา้ และมทีมีชา่งเทคนิคคอยบรกิารหลงัการขายทุกภูมภิาคทั Éวประเทศ  ซึÉงลูกคา้

สามารถตดิต่อแจง้และสอบถามขอ้มลูไดผ้า่น Call center ไดท้ีÉเบอรโ์ทรศพัท์ 0 2953 8800 ไดทุ้กวนั นอกจากนีÊ บรษิทัฯ 

ให้บรกิารต่ออายุการรบัประกนัสนิคา้ (Warranty) ภายหลงัจากทีÉหมดประกนัสนิคา้แล้ว รวมไปถึงการขายบรกิารการ

บาํรงุรกัษา (Maintenance) เป็นรายปีสาํหรบัสนิคา้ทีÉหมดอายุการรบัประกนัแลว้ 

 

ผลิตภณัฑ์ทีÉเกีÉยวกบัระบบโอโซน 

บรษิทัฯ มนีโยบายใหบ้รษิทั อนิโนว ์กรนี โซลูช ั Éน จํากดั ซึÉงเป็นบรษิทัย่อย ดาํเนินธุรกจิทีÉเกีÉยวขอ้งกบัผลิตภณัฑ์ทีÉ

ชว่ยในการประหยดัพลงังานและรกัษาสิÉงแวดลอ้ม โดยดาํเนินธุรกจิจดัหา จดัจําหน่าย ใหเ้ชา่ใชง้าน และบรกิารระบบผลิต

โอโซนเพืÉอการอนุรกัษ์พลงังานและรกัษาสิÉงแวดลอ้ม เชน่ การปรบัปรุงคุณภาพของนํÊา และการฆ่าเชืÊอโรคในระบบต่างๆ 

ซึÉงคณุสมบตัขิองโอโซนเมืÉอไปทําปฏกิริยิากบัสารใดๆ แลว้ จะสลายตวัไปเป็นอ๊อกซิเจนจึงทําให้ไม่มสีารเคมตีกคา้ง และ

โอโซนยงัชว่ยป้องกนัการเกดิตะกรนัทีÉเกดิขึÊนใหมโ่ดยการยบัยั Êงกรดคาร์บอลิคและแคลเซียมในนํÊาซึÉงเป็นสาเหตุของการ

เกดิตะกรนั อกีทั ÊงยงัมคีณุสมบตัใินการสลายตะกรนัทีÉเกาะอยู่ในท่อเดมิภายในระบบ ทําให้ไม่ต้องเติมสารเคมเีพืÉอลดการ

เกดิตะกรนัและฆา่เชืÊอโรคในนํÊา  

จากคณุสมบตัขิองโอโซนดงักล่าวบรษิทัฯ จึงไดป้ระยุกต์ใชร้ะบบโอโซนกบัระบบหล่อเย็น (Cooling Tower) ของ

ระบบปรบัอากาศในอาคารขนาดใหญ่ และใชก้บัระบบซกัผา้ของโรงพยาบาล ซึÉงสามารถช่วยประหยดัค่าใชจ้่ายพลงังาน

และสารเคมไีดอ้ย่างน่าพอใจ โดยปจัจุบนับรษิทัฯ มรีายไดท้ั Êงจากการจําหน่าย การแบ่งรายไดท้ีÉเกดิจากผลต่างของการ

ประหยัดค่าใช้จ่ายทีÉเกดิขึÊนก่อนการติดตั Êงระบบ และการให้เช่าใช้งาน เป็นต้น ซึÉงปจัจุบนับริษัทฯ มีลูกค้าหลกัเป็น

หา้งสรรพสนิคา้ขนาดใหญ่ โรงแรม โรงพยาบาล เป็นตน้  นอกจากนีÊ ระบบโอโซนของบรษิทัฯ ยงัสามารถประยุกต์ใชง้าน

ดา้นอืÉนๆ เช่น เพืÉอลดการใชค้ลอรีนและสารก่อมะเร็งในสระว่ายนํÊา บําบดันํÊาเสียและฆ่าเชืÊอโรค ปรบัปรุงคุณภาพ

นํÊาประปาโดยชว่ยลดสารประกอบอนิทรยี์ในนํÊาทีÉเป็นสาเหตุหนึÉงของการเกดิสารกอ่มะเรง็ เป็นตน้  
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นอกจากงานระบบโอโซนขนาดใหญ่แลว้ บรษิทัฯ ยงัไดป้ระยุกต์ใชง้านโอโซนในการพฒันาผลิตภณัฑ์ใหม่ๆ เพืÉอ

ใชใ้นครวัเรอืน ไดแ้ก ่1) เครืÉองลา้งผกัระบบโอโซนซึÉงไดม้กีารนําเทคโนโลยโีอโซนเขา้มาใชเ้พืÉอให้ผกัและผลไมท้ีÉผ่านการ

ลา้งดว้ยเครืÉองนีÊมคีวามสด สะอาด ปราศจากเชืÉอโรคและสารเคมตีกคา้ง โดยทีÉบรษิทัฯ เป็นผูอ้อกแบบผลิตภณัฑ์เองและ

จา้งผูผ้ลติในต่างประเทศทําการผลติ และบรษิทัฯ ไดย้ืÉนขอรบัสทิธิบตัรการออกแบบผลิตภณัฑ์สําหรบัเครืÉองล้างผกัดว้ย

โอโซนแล้วกบักรมทรพัย์สนิทางปญัญา กระทรวงพาณิชย์ และ 2) เครืÉองกําจดักลิÉนรองเท้าดว้ยโอโซนซึÉงบริษทัฯ ได้

ทดลองนําสนิคา้เขา้มาขาย ซึÉงประยุกต์ใชก๊้าซโอโซนมาทําลายเชืÊอแบคทเีรยีอย่างรวดเรว็ ทําใหส้ามารถกําจดัแบคทีÉเรยีทีÉ

สะสมในรองเท้าไดเ้ป็นอย่างดี โดยผลิตภณัฑ์ดงักล่าววางจําหน่ายภายใต้เครืÉองหมายการคา้ “ingreen” ทีÉห้างคา้ปลีก

สมยัใหม ่และทีÉบรษิทัฯ แลว้ตั Êงแต่เดอืนสงิหาคมปี 2557 

 

 

 

 

  

รูป  ตวัอย่างงานระบบโอโซน 

รูป เครืÉองลา้งผกัระบบโอโซน รูป เครืÉองกําจดักลิÉนรองเทา้ 
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2.2.1 บตัรส่งเสริมการลงทนุ สิทธิบตัร อนุสิทธิบตัร ใบอนุญาตและมาตรฐานสากล 

1. บตัรสง่เสรมิการลงทุนจากคณะกรรมการสง่เสริมการลงทุนสาํหรบักจิการผลติเครืÉองใชไ้ฟฟ้า  

บตัรส่งเสรมิเลขทีÉ 1811(5)/2554 

วนัทีÉยืÉนคําขออนุญาต 12 กรกฎาคม 2554 

ประเภทกจิการ ผลติเครืÉองทําความเยน็ระบบไอนํÊา 

สทิธปิระโยชน์ 1. ไดร้บัอนุญาตนําคนต่างดา้วทีÉเป็นช่างฝีมอืหรอืผูช้ํานาญการเขา้มาในราชอาณาจกัรไดต้าม

ระยะเวลาเท่าทีÉคณะกรรมการส่งเสรมิการลงทุนพจิารณาเหน็สมควร 

2. ไดร้บัยกเวน้อากรขาเขา้สําหรบัเครืÉองจกัรตามทีÉคณะกรรมการส่งเสรมิการลงทุนพจิารณา

อนุมตั ิ

3. ไดร้บัยกเวน้ภาษเีงินไดนิ้ตบิุคคลสําหรบักําไรสุทธทิีÉไดจ้ากการประกอบกจิการทีÉไดร้บัการ

ส่งเสรมิกําหนดเวลาแปดปี นบัแต่วนัทีÉเริÉมมรีายไดจ้ากการประกอบกจิการนั Êน (วนัทีÉ 15 

มนีาคม 2555) และในกรณีทีÉประกอบกจิการขาดทุนในระหว่างเวลาทีÉไดร้บัยกเวน้ภาษเีงนิ

ไดนิ้ตบิุคคลจะไดร้บัอนุญาตใหนํ้าผลขาดทุนประจําปีทีÉเกดิขึÊนในระหว่างเวลานั Êนไปหกัออก

จากกําไรสุทธทิีÉเกดิขึÊนภายหลงัระยะเวลาได้รบัยกเวน้ภาษเีงนิไดนิ้ตบิุคคลมกีําหนดเวลาไม่

เกนิหา้ปีนบัแต่วนัพน้กําหนดเวลานั Êน โดยจะเลอืกหกัจากกําไรสุทธขิองปีใด ปีหนึÉงหรอื

หลายปีกไ็ด ้

4. ไดร้บัยกเวน้ไม่ตอ้งนําเงนิปนัผลจากกจิการทีÉไดร้บัการส่งเสรมิซึÉงไดร้บัการยกเวน้ภาษเีงนิ

ไดนิ้ตบิุคคลไปรวมคํานวณเพืÉอเสยีภาษเีงนิไดต้ลอดระยะเวลาทีÉได้รบัการส่งเสรมิ 

5. ไดร้บัยกเวน้อากรขาเขา้สําหรบัวตัถุดบิและวสัดุจําเป็นทีÉตอ้งนําเขา้จากต่างประเทศเพืÉอใช้

ในการผลติเพืÉอการส่งออกเป็นระยะเวลาหนึÉงปี นบัแต่วนันําเขา้ครั Êงแรก 

6. ไดร้บัยกเวน้อากรขาเขา้สําหรบัของทีÉนําเขา้มาเพืÉอส่งกลบัออกไปเป็นระยะเวลาหนึÉงปี นบั

แต่วนัทีÉนําเขา้ครั Êงแรก 

7. ไดร้บัอนุญาตใหนํ้าหรอืส่งเงนิออกนอกราชอาณาจกัรเป็นตราต่างประเทศได ้

 

2. สทิธบิตัรการออกแบบผลติภณัฑส์าํหรบัชุดอุปกรณ์ควบคมุเวลาการทํางานป ั ËมนํÊาแรงดนัสงู 

สทิธบิตัรเลขทีÉ 1002002474 

วนัทีÉยืÉนคําขออนุญาต 9 กนัยายน 2553 

ชืÉอแสดงถงึการประดษิฐ ์ ชุดอุปกรณ์ควบคุมเวลาการทํางานป ั ËมนํÊาแรงดนัสูง 

ระยะเวลาการคุม้ครอง 28 พฤศจกิายน 2557 – 8 กนัยายน 2563  

สทิธปิระโยชน์ ไดร้บัการคุม้ครองสิÉงประดษิฐต์ามระยะเวลาการคุม้ครอง 

 

3. อนุสทิธบิตัรสาํหรบัการประดษิฐ์พดัลมทําละอองนํÊาดว้ยแรงเหวีÉยงหนีศนูย์กลางความเรว็สงู 

อนุสทิธบิตัรเลขทีÉ 5664 

วนัทีÉยืÉนคําขออนุญาต 30 กนัยายน 2553 

ชืÉอแสดงถงึการประดษิฐ ์ พดัลมทําละอองนํÊาดว้ยแรงเหวีÉยงหนีศูนยก์ลางความเรว็สูง 

ระยะเวลาการคุม้ครอง 20 ตุลาคม 2551 – 19 ตุลาคม 2557  

(ปจัจุบนัอยูร่ะหว่างการยืÉนต่ออายอุนุสทิธบิตัร ทั ÊงนีÊ สามารถต่ออายไุด ้2 ครั Êง ครั Êงละ 2 ปี โดยจะ

หมดระยะเวลาคุม้ครองหลงัจากต่ออาย ุ2 ครั ÊงในวนัทีÉ 19 ตุลาคม 2661) 

สทิธปิระโยชน์ ไดร้บัการคุม้ครองสิÉงประดษิฐต์ามระยะเวลาการคุม้ครอง 
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4. ใบอนุญาต และมาตรฐานสากล 

ใบอนุญาต/ มาตรฐานสากล ระยะเวลาทีÉได้รบัการรบัรอง รายละเอียด 

1. ใบอนุญาตมาตรฐานผลติภณัฑ ์

มอก. 934-2533 

ตลอดระยะเวลา 

การประกอบกจิการ 

แสดงเครืÉองหมายมาตรฐานกบัผลติภณัฑ์

พดัลมไฟฟ้ากระแสสลบั 

2. ISO 9001:2008 16 ธนัวาคม 2556 ถงึ 

15 ธนัวาคม 2559 

การรบัรองมาตรฐานสากลดา้นการจดัการ

ระบบคุณภาพ 

3. ใบอนุญาตนําผลติภณัฑ ์เขา้มา

เพืÉอจําหน่ายฯ  

-เลขทีÉ น 8825-1618/934  

-เลขทีÉ น 8857-1619/934 

ตลอดระยะเวลา 

การประกอบกจิการ 

การอนุญาตใหนํ้าเขา้ผลติภณัฑท์ีÉมพีระราช

กฤษฎกีาใหต้อ้งเป็นไปตามมาตรฐานเขา้มา

เพืÉอจําหน่ายในราชอาณาจกัร สําหรบัพดัลม

ไอเยน็ซึÉงนําเขา้จากต่างประเทศ  

 

2.3  การตลาดและการแข่งขนั 

2.3.1 กลยุทธใ์นการดาํเนินธรุกิจของบริษทัฯ 

บรษิทัฯ มเีป้าหมายทีÉจะเป็นผูนํ้าดา้นพดัลมไอนํÊาและพดัลมไอเยน็ โดยมสีว่นแบง่การตลาดสงูทีÉสุดในประเทศไทย 

ภายใตส้โลแกน “มาสเตอรค์ลู ผู้นําตวัจริง ความเยน็ยุคใหม่” ทั ÊงนีÊ ผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ เป็นผลิตภณัฑ์ทางเลือก

ระหว่างพัดลมและเครืÉองปรบัอากาศ ซึÉงรวมเอาขอ้ดขีองทั Êงสองอย่างเขา้ดว้ยกนัคอื ให้อากาศเย็นมากกว่าพดัลมและ

ประหยดัคา่ไฟฟ้ามากกวา่เครืÉองปรบัอากาศ ภายใตส้โลแกน “เยน็ได้ใจ ประหยดัได้จริง” เพืÉอให้บรษิทัฯ กา้วไปสู่ความ

เป็นผูนํ้าดา้นเครืÉองสรา้งลมเยน็ทีÉประหยดัพลงังาน โดยบรษิทัฯ จะเน้นการออกแบบและสรรหาผลติภณัฑ์ทีÉมคีุณภาพและ

ประสทิธภิาพทีÉด ีมกีารรบัประกนัสนิคา้ และมศีนูย์บรกิารลูกคา้ครอบคลุมทุกภมูภิาคทั Éวประเทศ เพืÉอสรา้งความประทบัใจ

ใหก้บัลูกคา้เมืÉอไดร้บัประสบการณ์การใชผ้ลติภณัฑข์อง  บรษิทัฯ โดยทีÉบรษิทัฯ ไดก้ําหนดกลยุทธ์ทีÉสําคญัในการดําเนิน

ธุรกจิดงัต่อไปนีÊ 

1)   กลยุทธด้์านการตลาดและการประชาสมัพนัธ ์

บรษิทัฯ ให้ความสําคญัต่อกลยุทธ์ดา้นการตลาดและประชาสมัพนัธ์ โดยเน้นการประชาสมัพนัธ์ในส่วนของตรา

สนิคา้และเครืÉองหมายการคา้ “MASTERKOOL” รวมทั Êงผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ ผ่านช่องทางและกจิกรรมต่างๆ อย่าง

ต่อเนืÉอง โดยสามารถสรุปนโยบายการส่งเสรมิการขายและการประชาสมัพนัธ์ ตวัอย่างกจิกรรมต่างๆ และช่องทางการ

โฆษณาประชาสมัพนัธ์ได ้ดงันีÊ 

(ก) บรษิทัฯ มกีารประชาสมัพนัธ์ผา่นทางเวบ็ไซต์ของบรษิทัฯ อย่างต่อเนืÉอง (www.masterkool.com) เพืÉอเป็น

ชอ่งทางสาํหรบัประชาสมัพนัธ์ลูกคา้ทุกประเภทในการเขา้ถึงขอ้มูลและทําความรูจ้กับรษิทัฯ ผลิตภณัฑ์ทีÉ

บรษิทัฯ จําหน่าย รวมไปถงึชอ่งทางเวบ็ไซต์ www.masterkool-direct.com เพืÉอจําหน่ายสนิคา้โดยตรงต่อ

ลูกคา้ของบรษิทัฯ ดว้ย 

(ข) บรษิทัฯ มกีารทําประชาสมัพนัธ์ผ่านสืÉอสิÉงพิมพ์ต่างๆ เพืÉอให้ตราสนิคา้ และผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ เป็นทีÉ

รูจ้กัมากขึÊน เชน่ โบรชวัรผ์ลติภณัฑ ์หนงัสอื Corporate Book และคอลมัน์ในหนงัสอืพมิพ์ เป็นตน้ 

(ค) บรษิทัฯ มกีารออกโฆษณาเพืÉอประชาสมัพนัธ์บรษิทัฯ และผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ ผ่านสืÉอโทรทศัน์ สืÉอวทิยุ 

และสืÉอป้ายโฆษณา (Billboard) เช่น การโฆษณาผ่านสถานีวทิยุ อสมท. สถานีกรนีเวฟ รายการโทรทศัน์

สะเกด็ขา่วชอ่ง 7 รายการ 5 เชา้ขา่วใหญ่ชอ่ง 5 และป้ายโฆษณาขนาดใหญ่บรเิวณถนนพระราม 2 เป็นตน้ 
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(ง) บรษิทัฯ ทําการประชาสมัพนัธ์ผา่นสืÉอสงัคมออนไลน์ (Social Media) ต่างๆ ดงันีÊ 

- สืÉอ Facebook Page ทีÉ http://www.facebook.com/MasterkoolFan  

- สืÉอ YouTube ทีÉ http://www.youtube.com/user/masterkoolfan 

- สืÉอ LINE (Line ID: Masterkool-Direct) 

(จ) บรษิทัฯ มกีารประชาสมัพนัธ์ผา่นการออกบธู และงานอเีวน้ท์ต่างๆ ทั Êงในประเทศ และต่างประเทศ อย่าง

ต่อเนืÉอง  

- งานแสดงสนิคา้ในประเทศ เชน่ งาน Thailand Industrial Fair 2015 งาน Food & Hotel Thailand 

2015 งาน Homepro Expo งานบา้นและสวนแฟร ์และงานกาชาด เป็นตน้ 

- งานแสดงสนิคา้ในต่างประเทศ เชน่ งาน Canton Fair 2015 (ประเทศจนี) งาน Thailand Week 

Hanoi 2015 (ประเทศเวยีดนาม) งาน Thailand Week Mumbai 2015 (ประเทศอนิเดยี) เป็นตน้ 

(ฉ) หน้า 15 (ฉ) บรษิทัฯ ใหค้วามสาํคญัต่อการให้การสนับสนุนกจิกรรมและงานทางดา้นสงัคมอย่างต่อเนืÉอง 

เชน่ การมอบพดัลมไอเยน็ของบรษิทัฯ ใหก้บัวดั สถานปฏบิตัธิรรม และโรงเรยีน เพืÉอแกป้ญัหาอากาศรอ้น  

(ช) การทํารายการส่งเสรมิการขาย หรอืจดัรายการส่วนลดทางการคา้เป็นพิเศษในช่วงเวลาหนึÉงให้กบัลูกคา้

ประเภทต่างๆ ของบรษิทัฯ  

 ทั ÊงนีÊ นอกเหนือจากช่องทางการประชาสมัพนัธ์ทีÉได้กล่าวมาข้างต้น

แลว้ บรษิทัฯ เลง็เหน็ถงึความสาํคญัในการเขา้ถงึลูกคา้โดยตรงเพืÉอสรา้งความ

รบัรูถ้งึผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ โดยไดจ้ดัใหม้เีจา้หน้าทีÉอยู่ประจําแผนกในสาขา

ของหา้งคา้ปลกีสมยัใหม ่เพืÉอประชาสมัพนัธ์ ให้คําแนะนําและสรา้งความรบัรู้

เกีÉยวกบัผลิตภณัฑ์และตราสินค้าของบริษัทฯ  ทั ÊงนีÊ  ปจัจุบนักลุ่มลูกค้าใน

ชอ่งทางหา้งคา้ปลีกสมยัใหม่ เป็นกลุ่มลูกคา้ทีÉสรา้งรายไดใ้ห้กบับรษิทัฯ มาก

ทีÉสุด เนืÉองจากเป็นช่องทางจําหน่ายขนาดใหญ่กระจายครอบคลุมในทุก

ภมูภิาคทั Éวประเทศและเขา้ถึงผูบ้รโิภคไดโ้ดยตรง และมแีนวโน้มการเพิÉมขึÊน

ของสาขาอย่างต่อเนืÉอง รวมทั Êงในปี 2558 บรษิทัฯ จะไดเ้ริÉมนําผลิตภณัฑ์เขา้

ไปจําหน่ายในหา้งคา้ปลกีรายใหมเ่พิÉมเตมิ เชน่ ไทวสัด ุเป็นตน้  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
รูป การประชาสมัพนัธผ์า่นสืÉอต่างๆ 
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รูป งานแสดงสนิคา้ Canton Fair ทีÉประเทศจนี 

 

2)  กลยุทธด้์านการพฒันาและคดัเลือกสินค้าทีÉมีคณุภาพตรงตามความต้องการของผูบ้ริโภค  

บริษัทฯ ตระหนักถึงความสําคญัของความต้องการของผู้บริโภค โดยเมืÉอได้สร้างความรบัรู้ในตราสินค้าและ

เครืÉองหมายการคา้ของบริษทัฯ แล้ว บริษัทฯ ต้องมีสินค้าทีÉมีคุณภาพและคุณลักษณะทีÉตรงตามความต้องการของ

ผูบ้รโิภค และเหมาะสมกบัตราสนิคา้ของบรษิทัฯ  ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ มกีารสาํรวจและสอบถามความตอ้งการของผูบ้รโิภค และ

พฒันาผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ เพืÉอตอบสนองความตอ้งการของผูบ้รโิภคอย่างต่อเนืÉอง รวมทั Êงมกีารศกึษาเปรยีบเทียบกบั

ผลติภณัฑข์องคูแ่ขง่เพืÉอการพฒันาใหไ้ดค้ณุภาพทีÉดกีวา่อยู่เสมอ โดยชว่งเริÉมต้นบรษิทัฯ จําหน่ายผลิตภณัฑ์เกีÉยวกบัพดั

ลมไอนํÊาเป็นหลกั ซึÉงผูบ้รโิภคมคีวามกงัวลเกีÉยวกบัละอองนํÊาทีÉอาจทําใหเ้ปียก หรอืปว่ย  บรษิทัฯ จงึเริÉมสรรหาและพฒันา

ผลติภณัฑพ์ดัลมไอเยน็ซึÉงไมม่ลีะอองนํÊา พรอ้มกบัระบบโอโซนทีÉชว่ยกาํจดัเชืÊอโรคเพืÉอตอบโจทย์ความกงัวลของผูบ้รโิภค 

โดยทีÉบรษิัทฯ ยังคงพฒันาและคดัเลือกสนิคา้ทีÉมีคุณภาพตรงตามความต้องการของผู้บริโภคอย่างต่อเนืÉอง ซึÉงล่าสุด 

บรษิัทฯ ไดม้กีารพฒันาระบบควบคุมความชืÊนในพดัลมไอเย็น เพืÉอช่วยควบคุมระดบัความชืÊนทีÉพอเหมาะจากการใช ้   

พดัลมไอเยน็ของบรษิทัฯ  

นอกจากนีÊ บรษิทัฯ ยงัมกีระบวนการและข ั Êนตอนการคน้ควา้ วจิยั พฒันา และคดัสรรผลติภณัฑท์ีÉมคีุณภาพตรงกบั

ความตอ้งการของลูกคา้อย่างต่อเนืÉอง ผา่นการรว่มมอืกนัของทุกฝ่ายในบรษิทัฯ และร่วมมอืพฒันากบัสถาบนัเทคโนโลยี

พระจอมเกล้าเจ้าคุณทหารลาดกระบงัในบางโครงการ โดยมคีวามต้องการของลูกคา้เป็นเป้าหมายทีÉสําคญั นอกจากนีÊ 

บรษิทัฯ มกีระบวนการควบคมุคณุภาพของสนิคา้และบรกิาร โดยมกีารคดัเลือกผูผ้ลิตทีÉเชืÉอถือได ้มมีาตรฐานในการผลิต

สนิคา้ทีÉมคีณุภาพตามทีÉบรษิทัฯ กาํหนด ซึÉงบรษิทัฯ มกีารสุ่มตรวจสอบคุณภาพของผลิตภณัฑ์อย่างสมํÉาเสมอ เพืÉอสรา้ง

ความเชืÉอม ั Éนใหผู้บ้รโิภคถงึผลติภณัฑท์ีÉมคีณุภาพและมคีณุลกัษณะตรงตามความตอ้งการ ทั ÊงนีÊเมืÉอผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ 

มคีณุภาพจนสามารถไดร้บัความไวว้างใจจากลูกคา้แล้วย่อมเกดิการบอกต่อและนํามาซึÉงชืÉอเสยีงของตราสนิคา้พรอ้มทั Êง

ลูกคา้รายใหม่อย่างต่อเนืÉอง ดงันั Êน บรษิัทฯ จึงให้ความสําคญัมากกบัการพฒันาและการคดัเลือกสินคา้ทีÉมคีุณภาพซึÉง

ตอบสนองความตอ้งการของลูกคา้ 

 

3)  กลยุทธด้์านการกาํหนดราคาทีÉเหมาะสม 

บรษิทัฯ มกีลยุทธ์การกาํหนดราคาทีÉเหมาะสมกบัคุณภาพของสนิคา้และอยู่ในระดบัทีÉสามารถแข่งขนักบัคู่แข่งใน

ตลาดได ้ซึÉงบรษิทัฯ วางตําแหน่งผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ เป็นสนิคา้ทีÉมคีุณภาพดแีละคุม้ค่าต่อผูบ้รโิภค พรอ้มทั Êงมบีรกิาร
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หลงัการขาย การรบัประกนัสนิคา้ และมศีนูย์ซ่อมและบรกิาร  ซึÉงอาจจะแตกต่างจากคู่แข่งรายย่อยบางรายทีÉเน้นเฉพาะ

การขายสินค้าราคาถูก นอกจากคุณภาพและบรกิารแล้ว บรษิัทฯ ยงัมีกลยุทธ์การกําหนดราคาทีÉคํานึงถึงกลุ่มลูกค้า

เป้าหมายของบรษิทัฯ ซึÉงสามารถแบง่ไดเ้ป็น 2 กลุ่มหลกั ไดแ้ก ่ลูกคา้รายย่อยใชง้านตามบา้น และลูกคา้องค์กรใชง้านใน

โรงงานหรอืคลังสนิคา้ นอกจากนีÊ ผลิตภณัฑ์ทีÉมกีารแข่งขนัสูงและมยีอดขายจํานวนมาก บรษิทัฯ อาจพิจารณาราคา

เปรียบเทียบกบัสินคา้ของคู่แข่งในรุ่นทีÉเทียบเคียงได ้ ทั ÊงนีÊ  บริษทัฯ เชืÉอว่าจากคุณภาพและการกําหนดราคาสินคา้ทีÉ

เหมาะสม จะเป็นหนึÉงในปจัจยัสาํคญัทีÉทําใหบ้รษิทัฯ และตราสนิคา้ของบรษิทัฯ เป็นทีÉยอมรบัในตลาดพดัลมไอเย็นทั Êงใน

ประเทศและต่างประเทศ 

 

Ŝ)  กลยุทธก์ารบริหารช่องทางการจาํหน่ายและพนักงานขาย 

ภายหลังจากทีÉได้ผลิตภณัฑ์ทีÉมีคุณภาพและราคาทีÉเหมาะสมแล้ว บริษัทฯ จะได้พิจารณาถึงวิธีการส่งมอบ

ผลติภณัฑท์ีÉดแีก่ลูกคา้และการจดัจําหน่ายสนิคา้ โดยบรษิทัฯ มชี่องทางการจดัจําหน่าย 4 ช่องทาง ไดแ้ก่ จดัจําหน่าย

โดยตรงจากบรษิทัฯ จําหน่ายผา่นหา้งคา้ปลกีสมยัใหมแ่ละเวป็ไซต์ จําหน่ายผา่นตวัแทนจําหน่ายในประเทศ และตวัแทน

จําหน่ายในต่างประเทศ ซึÉงปจัจุบนับรษิทัฯ มยีอดจําหน่ายผ่านช่องทางห้างคา้ปลีกมากทีÉสุด ซึÉงเป็นช่องทางทีÉสามารถ

เขา้ถึงผูบ้รโิภคไดง้่ายและมสีาขากระจายอยู่ทั Éวประเทศ รวมถึงลูกค้าจะได้สมัผสัถึงประสทิธิภาพของสนิค้าก่อนการ

ตดัสนิใจซืÊอสนิคา้ ซึÉงมผีลต่อการตดัสนิใจซืÊอสนิคา้ของลูกคา้ ทั ÊงนีÊ ณ ปจัจุบนั บรษิทัฯ จําหน่ายสนิคา้ผ่านห้างคา้ปลีก 

เชน่ แมค็โคร โฮมโปร บิËกซจีมัโบ ้เมกาโฮม และไทวสัด ุเป็นตน้  

อย่างไรกด็ ีปจัจยัทีÉสาํคญัทีÉสดุประการหนึÉงทีÉจะทําใหป้ระสบความสาํเรจ็ในการจําหน่ายสนิคา้ผ่านช่องทางห้างคา้

ปลกีสมยัใหม ่คอื การใหบ้รกิารของพนักงานขาย (Product Consultant : PC) ซึÉงเป็นผูใ้ห้ขอ้มูลการใชง้านของสนิคา้แก่

ลูกคา้โดยตรง โดยบรษิทัฯ มนีโยบายใหม้พีนกังานขายประจําอยู่ในทุกสาขาของหา้งคา้ปลกีสมยัใหม่ทีÉจําหน่ายสนิคา้ของ

บรษิทัฯ และให้ความสําคญัในการพฒันาทกัษะความรู ้ความสามารถการใชง้านผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ อย่างสมํÉาเสมอ 

รวมทั ÊงมวีธิกีารบรหิารจดัการพนกังานขายซึÉงปจัจุบนัมมีากกว่า 200 คน ดงันีÊ 

-  อบรมพนักงานขายก่อนการปฏิบตัิหน้าทีÉ เพืÉอให้มีความรู้ ความเขา้ใจสนิค้าของบริษัทฯ เพืÉอให้สามารถ

นําเสนอและใหค้าํแนะนําสนิคา้แกลู่กคา้ไดถู้กตอ้ง 

-  การกาํหนดเป้าหมายและคา่ตอบแทนในการขายทีÉมคีวามเหมาะสม เพืÉอสรา้งแรงจูงใจในการปฏบิตังิาน 

-  การตดิตามการปฏบิตังิานของพนกังานขายอย่างใกลช้ดิ เพืÉอชว่ยสนบัสนุนและแกไ้ขปญัหาทีÉอาจเกดิขึÊน และ

มกีารจดัประชุมพนักงานขายอย่างสมํÉาเสมอทุกเดอืนเพืÉอแลกเปลีÉยนขอ้มูลการปฏบิตัิงาน ตลอดจนสรา้ง

ความสมัพนัธ์อนัดใีนหมูพ่นกังานขาย  

- การวางระบบจัดส่งข้อมูลรายวันในเรืÉองการจําหน่ายสินค้า และสินค้าคงเหลือในแต่ละรุ่น เพืÉอเพิÉม

ประสทิธภิาพในการบรหิารสนิคา้คงคลงัและการวางแผนการตลาด 

 

5)   กลยุทธก์ารบริการหลงัการขายและสร้างความพึงพอใจให้ลูกค้า 

โดยทั Éวไปบริษทัฯ จะรบัประกนัคุณภาพสนิค้าเป็นระยะเวลา 1 ปีภายหลงัจากทีÉจําหน่ายให้ลูกค้า บรษิทัฯ ให้

ความสาํคญักบัคณุภาพสนิคา้ การบรกิารหลงัการขาย และความพงึพอใจของลูกคา้ เนืÉองจากเป็นปจัจยัสําคญัในการสรา้ง

ความเชืÉอถอืในผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ ทําใหเ้กดิการซืÊอซํÊาและบอกต่อไปยงัผูบ้รโิภครายอืÉน ซึÉงจะส่งผลต่อยอดจําหน่าย

ของบรษิทัฯ ในอนาคต โดยเฉพาะความพึงพอใจของลูกคา้ถือเป็นหนึÉงในเป้าหมายหลกัในการดําเนินธุรกจิของบรษิทัฯ 

จงึมกีารสาํรวจความพงึพอใจของลูกคา้จากแบบสอบถาม การโทรศพัท์พูดคุยสอบถามความพึงพอใจของลูกคา้หลงัการ

ขายหรอืบรกิารอย่างใกลช้ดิ เพืÉอนําผลวเิคราะห์ขอ้มลูมาทําแผนการปรบัปรงุผลติภณัฑแ์ละบรกิารต่อไป 
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2.3.2  ลกัษณะและกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย  

บรษิทัฯ มกีลุ่มลูกคา้หลากหลายประเภทไม่ว่าจะเป็นลูกคา้อุตสาหกรรม หน่วยงานราชการ สถาบนัการศกึษา 

โรงแรม โรงพยาบาล ศูนย์การคา้ สถานทีÉท่องเทีÉยว รา้นอาหาร ลูกคา้รายย่อยทีÉใชใ้นครวัเรอืน ฯลฯ โดยสามารถแยก

ประเภทของลูกคา้ตามกลุ่มผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ ดงันีÊ 

กลุ่มสินค้า ลูกค้าเป้าหมาย 

พดัลมไอนํÊา  งานกจิกรรมกลางแจง้ แหล่งท่องเทีÉยว โรงแรม รา้นอาหาร บรเิวณกลางแจง้ วดั สนาม

กฬีา โรงงานอุตสาหกรรม ฯลฯ 

พดัลมไอเยน็ ลูกคา้รายย่อย แหล่งท่องเทีÉยว โรงแรม รา้นอาหาร โรงพยาบาล วดั สนามกฬีา โรงงาน

อุตสาหกรรม โรงเรยีน คลงัสนิคา้ ฯลฯ 

พดัลมระบายอากาศและ

พดัลมอุตสาหกรรม  

แหล่งท่องเทีÉยว รา้นอาหาร โรงพยาบาล วดั สนามกฬีา โรงงานอุตสาหกรรม คลงัสนิคา้ 

ฯลฯ 

ระบบโอโซน ศนูย์การคา้ โรงแรม โรงพยาบาล โรงงานผลตินํÊาประปา ลูกคา้รายย่อย (สาํหรบัเครืÉอง

ลา้งผกัโอโซนและเครืÉองดบักลิÉนรองเทา้โอโซน) ฯลฯ 

   

กลุ่มลูกคา้ในประเทศสามารถแบ่งไดเ้ป็น 2 กลุ่ม คอื ลูกคา้องค์กร และลูกคา้รายย่อย โดยผลิตภณัฑ์กลุ่มพดัลม 

ไอนํÊาไดแ้ก ่พดัลมไอนํÊาแรงดนัสงูและพดัลมไอนํÊาจานหมนุความเรว็สงู มกีลุ่มเป้าหมายเป็นองคก์รทีÉมพีืÊนทีÉกลางแจ้ง เช่น 

แหล่งท่องเทีÉยว โรงแรม รา้นอาหาร การจดังานกจิกรรมบรเิวณกลางแจ้ง ฟาร์มเลีÊยงสตัว์ วดั สนามกีฬา โรงงาน

อุตสาหกรรม เป็นตน้ สว่นผลติภณัฑก์ลุ่มพดัลมไอเยน็ขนาดใหญ่ทีÉใชใ้นงานระบบและผลติภณัฑก์ลุ่มพดัลมระบายอากาศ

และพดัลมอุตสาหกรรมมกีลุ่มเป้าหมายเป็นองค์กรทีÉมพีืÊนทีÉเปิดและต้องการระบายอากาศ เช่น โรงงานอุตสาหกรรม 

คลงัสนิคา้ แหล่งท่องเทีÉยว รา้นอาหาร วดั สนามกฬีาในรม่ เป็นตน้  นอกจากนีÊ ผลติภณัฑก์ลุ่มพดัลมไอเย็นแบบเคลืÉอนทีÉ

มกีลุ่มเป้าหมายเป็นลูกคา้รายย่อยใชต้ามบา้นไปจนถงึลูกคา้ประเภทองค์กร 

 

2.3.3  การจาํหน่ายและช่องทางการจดัจาํหน่าย 

บรษิทัฯ จดัจําหน่ายผลติภณัฑผ์า่นทางชอ่งทางการจดัจําหน่าย 4 ชอ่งทางหลกั ไดแ้ก ่การจําหน่ายให้กบัผูบ้รโิภค

โดยตรง (Direct) ธุรกจิคา้ปลีกสมยัใหม่ (Modern Trade) ตวัแทนจําหน่ายในประเทศ (Dealer) และตวัแทนจําหน่าย

ต่างประเทศ (Agent) 
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1) การจาํหน่ายให้กบัผูบ้ริโภคโดยตรง (Direct) 

บรษิทัฯ จําหน่ายผลิตภณัฑ์ทุกประเภทให้กบัลูกคา้ทุกประเภทโดยตรงจากหน้ารา้นของบรษิทัฯ ซึÉงตั Êงอยู่เลขทีÉ 

12/16-17 และ 20 ถนนเทศบาลสงเคราะห์ แขวงลาดยาว เขตจตุจกัร กรงุเทพฯ และขายผ่านพนักงานขายของ  บรษิทัฯ 

ซึÉงลูกค้าหลกัส่วนใหญ่จะเป็นลูกคา้ประเภทองค์กร เช่น ลูกคา้งานกจิกรรมกลางแจ้ง โรงงานอุตสาหกรรม คลังสนิค้า 

โรงแรม โรงพยาบาล สถานศึกษา สถานทีÉราชการ เป็นต้น โดยในปี 2558 บรษิัทฯ มีสดัส่วนการจัดจําหน่ายให้กบั

ผูบ้รโิภคโดยตรงรอ้ยละ 21.1 ของรายไดข้ายและบรกิาร 

 
รูป หน้ารา้นบรษิทัฯ 

 

2) ธรุกิจค้าปลีกสมยัใหม่ (Modern Trade)  

บรษิทัฯ มกีารจําหน่ายผลติภณัฑ์พดัลมไอนํÊา พดัลมไอเย็น และพดัลมอุตสาหกรรมแบบเคลืÉอนทีÉ เครืÉองล้างผกั

โอโซน และเครืÉองกาํจดักลิÉนรองเทา้ดว้ยโอโซนผ่านช่องทางธุรกจิคา้ปลีกสมยัใหม่ ซึÉงลูกคา้ส่วนใหญ่เป็นประเภทลูกคา้

รายย่อย โดยทีÉบรษิทัฯ แบง่ธุรกจิคา้ปลกีสมยัใหม ่(Modern Trade) เป็น 2 ประเภท ดงันีÊ 

ก) จําหน่ายผ่านห้างค้าปลีกสมยัใหม่ทีÉมีหน้าร้านลูกค้าสามารถสมัผสัและทดลองใช้สินคา้ พร้อมทั Êงรบัรู้

ประสทิธภิาพของผลติภณัฑ์ไดก้่อนตดัสนิใจซืÊอ เช่น โฮมโปร แมค็โคร บิËกซีจมัโบ ้เมกาโฮม และไทวสัด ุ

เป็นต้น โดยทีÉในปี 2556 – ปี 2558 จํานวนสาขาของห้างคา้ปลีกสมยัใหม่ทีÉบรษิทัฯ ไดร้บัอนุญาตให้นํา

สนิคา้ไปจําหน่ายสามารถแบง่ได ้ดงันีÊ 

แบง่ตามผูค้า้ปลกีสมยัใหม่ 
30 เมษายน 2556 30 เมษายน 2557 30 ธนัวาคม 2558 

(สาขา) (สาขา) (สาขา) 

โฮมโปร (Home Pro) 20 58 71 

แมค็โคร (MAKRO) 19 47 65 

เมกาโฮม (Mega Home) - 4 5 

ไทวสัด ุ(เริÉมจําหน่ายในปี 2558) - - 19 

โกลบอลเฮา้ส์ - - 30 

บิËกซ ีจมัโบ ้(Big C Jumbo) - 3 10 

บญุถาวร - - 4 

รวมสาขาของผูค้า้ปลกีสมยัใหม่ 39 112 204 
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ข) จําหน่ายผา่นแคต็ตาลอ็ก โบรชวัร ์และเวบ็ไซต์ เชน่ ทวีไีดเรค็ 7-แคต็ตาลอ็ก (www.24shopping.co.th) 

www.masterkool-direct.com www.lazada.co.th www.tarad.com www.pantavanij.com เป็นตน้   

ทั ÊงนีÊ ในปี 2558 บรษิทัฯ มสีดัสว่นการจดัจําหน่ายผา่นชอ่งทางธุรกจิคา้ปลีกสมยัใหม่รอ้ยละ 43.2 ของรายไดข้าย

และบรกิาร ซึÉงพจิารณาไดว้า่เป็นชอ่งทางทีÉมยีอดจําหน่ายสงูทีÉสดุของบรษิทัฯ 

 
รูป การจําหน่ายผ่านเวบ็ไซต์ของบรษิทัฯ 

 

 
รูป การจําหน่ายผ่านธุรกจิคา้ปลกีสมยัใหม่ 

 

 
รูป การจําหน่ายผ่านเวบ็ไซต์ lazada.co.th 
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3) ตวัแทนจาํหน่ายในประเทศ (Dealer)  

การจําหน่ายผลติภณัฑแ์ละบรกิารในประเทศ บรษิทัฯ มชีอ่งทางการจดัจําหน่ายผลติภณัฑผ์า่นตวัแทนจําหน่ายใน

ประเทศ ซึÉงครอบคลุมถงึ พดัลมไอนํÊา พดัลมไอเยน็ และพดัลมอุตสาหกรรม ทั ÊงแบบเคลืÉอนทีÉและติดตั Êงงานระบบ รวมถึง

การบรกิารหลงัการขายและบรกิารงานเชา่ ซึÉงลูกคา้ของตวัแทนจําหน่ายมทีั Êงลูกคา้องคก์รและลูกคา้รายย่อย ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ 

มตีวัแทนจําหน่ายในประเทศครอบคลุมทุกภูมภิาคทั Éวประเทศ โดยทีÉในปี 2556 – ปี 2558 บริษทัฯ มจีํานวนตัวแทน

จําหน่ายในประเทศ (Dealer) ดงันีÊ  

จํานวน 
31 ธนัวาคม 2556 31 ธนัวาคม 2557 31 ธนัวาคม 2558 

(แห่ง) (แห่ง) (แห่ง) 

ตวัแทนจําหน่าย (Dealer) 144 283 211 

 

ทั ÊงนีÊ ตวัแทนจําหน่ายในประเทศของบรษิทัฯ จะตอ้งผา่นข ั Êนตอนการพจิารณาแต่งตั Êง ซึÉงคํานึงถึงความสามารถใน

การขายตามเป้าหมาย ขนาดหน้ารา้น ฐานะการเงนิและความสามารถในการชาํระคา่สนิคา้ เป็นหลกั โดยบรษิทัฯ จะมกีาร

ตดิตาม และประเมนิผลงานของตวัแทนจําหน่ายอย่างสมํÉาเสมอ เพืÉอช่วยให้ตวัแทนจําหน่ายของบรษิทัฯ ขายสนิคา้ได้

ตามเป้าการขายทีÉต ั Êงไว ้  นอกจากนีÊ บรษิทัฯ จะเป็นผูก้ําหนดเงืÉอนไขการให้วงเงนิเครดติและระยะเวลาการชําระเงิน 

พรอ้มทั Êงส่วนลด โดยพิจารณาจากประวตัิการชําระหนีÊในอดตี เป้าหมายยอดขายทีÉตกลงร่วมกนั ความสามารถในการ

ชาํระหนีÊ เงนิทุนในกจิการ หลกัทรพัย์คํÊาประกนั และปจัจยัอืÉนๆ ทั ÊงนีÊ ในปี 2558 บรษิทัฯ มสีดัส่วนการจดัจําหน่ายผ่าน

ตวัแทนจําหน่ายในประเทศรอ้ยละ 17.1 ของรายไดข้ายและบรกิาร 

 

4) ตวัแทนจาํหน่ายต่างประเทศ (Agent) 

การจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ ในตลาดต่างประเทศ บรษิทัฯ มตีัวแทนจําหน่ายสนิค้าทีÉมคีวามรู ้ความ

เชีÉยวชาญในพืÊนทีÉท้องถิÉนในแต่ละประเทศ ซึÉงมคีวามเขา้ใจในความต้องการของลูกคา้ในแต่ละผลิตภณัฑ์ในแต่ละพืÊนทีÉ 

โดยบริษทัฯ เริÉมจดัจําหน่ายในประเทศกรีซเป็นแห่งแรกในเดอืนกุมภาพนัธ์ ปี 2547 และ ณ สิÊนปี 2558 บริษทัฯ มี

ตวัแทนจดัจําหน่ายต่างประเทศใน 37 ประเทศทั Éวโลก เชน่ ญีÉปุน่ เยอรมนั สเปน ออสเตรเลีย อินเดยี สงิคโปร์ เวยีดนาม 

พมา่ กมัพูชา มาเลเซยี เป็นตน้  ทั ÊงนีÊ ในปี 2558 บรษิทัฯ มสีดัส่วนการจดัจําหน่ายผ่านตวัแทนจําหน่ายในต่างประเทศ

รอ้ยละ 18.5 ของรายไดข้ายและบรกิาร 

จํานวนตวัแทนจําหน่ายต่างประเทศ (Agent) ในปี 2556 – ปี 2558 แบง่ตามภมูภิาค  

จาํนวนตวัแทนจาํหน่ายต่างประเทศแบ่งตามภมิูภาค 

31 ธนัวาคม 

2556 

31 ธนัวาคม 

2557 

31 ธนัวาคม 

2558 

(สาขา) (สาขา) (สาขา) 

เอเชยี (ยกเวน้ประเทศไทย) 19 23 13 

ตะวนัออกกลาง 6 3 6 

ยุโรป 2 8 8 

แอฟรกิา 4 4 6 

อเมรกิาใต ้ 2 2 2 

คาบสมทุรแปซฟิิก 4 3 2 

รวม 37 43 37 

 



บรษิทั มาสเตอรค์ลู อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จาํกดั (มหาชน) 

 

 
 หน้า 20  
  

 

2.4 ภาวะอตุสาหกรรมและการแข่งขนั  

2.4.1   ข้อมลูอตุสาหกรรม 

ธุรกจิหลกัของบรษิทัฯ เป็นการจําหน่ายพดัลมไอเย็นและพดัลมไอนํÊา ซึÉงเป็นสนิคา้ทางเลือกใหม่ในการทําความ

เยน็และประหยดัพลงังาน ซึÉงตลาดมกีารขยายตวัอย่างรวดเรว็ในชว่ง 2 - 3 ปีทีÉผ่านมาโดยเฉพาะพดัลมไอเย็น เนืÉองจาก

เป็นเทคโนโลยใีหมท่ีÉมกีารนําเสนอต่อผูบ้รโิภคไดไ้ม่นาน และยงัไม่มหีน่วยงานใดทําการสํารวจขอ้มูลของมูลค่าตลาดใน

ประเทศ  อย่างไรกต็าม ขอ้มลูจากผูบ้รหิารพบวา่ ปจัจุบนัยงัไมม่กีารผลิตพดัลมไอเย็นภายในประเทศ ส่วนใหญ่เป็นการ

นําเขา้จากต่างประเทศ โดยเฉพาะจากประเทศจีน เนืÉองจากมีต้นทุนทีÉตํÉากว่าการผลิตเองภายในประเทศ ทั ÊงนีÊ เมืÉอ

พจิารณามลูคา่การนําเขา้พดัลมไอเยน็ขนาดกลางถึงขนาดใหญ่ (Evaporative Air Coolers)  ในช่วง 3 ปีทีÉผ่านมาสรุปได้

ดงันีÊ 

สถิติการนําเข้าพดัลมไอเยน็ 

ขนาดกลางถึงขนาดใหญ่ 

ปี 2556 ปี 2557 ปี 2558 อตัราการเติบโต (รอ้ยละ) 

(ลา้นบาท) (ลา้นบาท) (ลา้นบาท) 2556-2557 2557-2558 

มลูคา่การนําเขา้พดัลมไอเยน็ของ 141.46 189.48 156.91 34.0 -17.2 

ทีÉมา:  กรมศลุกากร 

ขอ้มลูจากกรมศลุกากรพบวา่ การนําเขา้พดัลมไอเยน็ขนาดกลางถึงใหญ่ในปี 2557 มมีูลค่ารวม 189.48 ล้านบาท 

เติบโตจากปี 2556 ร้อยละ 34.0 เนืÉ องจาก ผลิตภัณฑ์พัดลมไอเย็นเป็นสินค้าชนิดใหม่ทีÉสามารถใช้ทดแทน

เครืÉองปรบัอากาศหรอืพดัลม โดยมคีณุสมบตัเิดน่คอื ลดอุณหภมูขิองสภาพแวดล้อมไดด้กีว่าพดัลมและประหยดัพลงังาน

มากกวา่เครืÉองปรบัอากาศ ประกอบกบัประเทศไทยมอีากาศรอ้นถงึรอ้นมาก และผลติภณัฑ์ไดร้บัการนําเสนอต่อผูบ้รโิภค

เมืÉอไมน่านและไดร้บัการตอบรบัเป็นอย่างด ีจงึทําใหผ้ลติภณัฑพ์ดัลมไอเยน็มอีตัราการเตบิโตสงู   

ขณะทีÉในปี 2558 มมีูลค่าการนําเข้ารวม 156.91 ล้านบาทลดลงจากปี 2557 รอ้ยละ 17.2 เนืÉองมาจากภาวะเศรษฐกิจ

โดยรวมทีÉหดตวัตั Êงแต่ปี 2557 แมจ้ะขยายตวัเรง่ขึÊนในปี 2558 แต่ไมม่ากนกั โดยอตัราการขยายตวัของภาคอุตสาหกรรม

อยู่ในอตัราร้อยละ 0.1 และพบว่าในปี 2558 การลงทุนภาคเอกชนมีการหดตวั ร้อยละ 2.0 ตามข้อมูลของสํานักงาน

กรรมการพฒันาการเศรษฐกจิและสงัคมแห่งชาต ิ (สศช.)  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ทีÉมา: สาํนักงานเศรษฐกจิอุตสาหกรรม 

 

การจาํหน่ายเครืÉองปรบัอากาศในประเทศไทย 

ล้านบาท เครืÉอง
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มูลค่าจําหน่ายเครืÉองปรบัอากาศ จํานวนเครืÉองปรบัอากาศ

การจาํหน่ายพดัลมในประเทศไทย 

ล้านบาท เครืÉอง
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นอกจากนีÊ หากพจิารณาภาพรวมอุตสาหกรรมเครืÉองปรบัอากาศ ซึÉงเป็นผลติภณัฑป์ระเภทใกล้เคยีงกบัผลิตภณัฑ์

ของบรษิทัฯ พบว่าในช่วง 5 ปีทีÉผ่านมามูลค่าการจําหน่ายเครืÉองปรบัอากาศในประเทศไทยมแีนวโน้มขยายตัวอย่าง

ต่อเนืÉอง โดยในปี 2554 มกีารจําหน่ายเครืÉองปรบัอากาศในประเทศรวมทั ÊงสิÊน 1.12 ลา้นเครืÉอง คดิเป็นมูลค่า 14,364 ล้าน

บาท และในปี 2558 มกีารจําหน่ายเครืÉองปรบัอากาศในประเทศรวมทั ÊงสิÊน 1.72 ล้านเครืÉอง คดิเป็นมูลค่า 22,701 ล้าน

บาท ทั ÊงนีÊ จากปี 2554 - ปี 2558 จํานวนเครืÉองปรบัอากาศทีÉจําหน่ายในประเทศมกีารเจรญิเติบโตเฉลีÉยสะสมต่อปีรอ้ยละ 

8.92 (Cumulative Average Growth Rate หรอื “CAGR”) และมลูคา่การจําหน่ายเครืÉองปรบัอากาศทีÉจําหน่ายในประเทศ

มกีารเจรญิเตบิโตเฉลีÉยสะสมต่อปีรอ้ยละ 9.59 (CAGR) 

เมืÉอพจิารณาถงึการจําหน่ายพดัลมบา้นในประเทศ ซึÉงเป็นสนิคา้อีกกลุ่มหนึÉงทีÉใกล้เคยีงกบัผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ 

พบวา่จํานวนพดัลม และมลูคา่การจําหน่ายพดัลมในประเทศตั Êงแต่ปี 2556 เป็นต้นไปมกีารเปลีÉยนแปลงไม่มากนัก ทั ÊงนีÊ 

เนืÉองจากตลาดพดัลมตามบ้านอาจอยู่ในภาวะอิÉมตวั อย่างไรก็ตาม เมืÉอเปรยีบเทียบมูลค่าระหว่างตลาดพัดลมและ

เครืÉองปร ับอากาศพบว่า ตลาดพัดลมมีมูลค่าน้อยกว่ามาก โดยมีมูลค่าไม่ถึงร้อยละ 10 ของมูลค่าตลาดของ

เครืÉองปรบัอากาศในปี 2558  

 

2.4.2   คู่แข่งในอตุสาหกรรม 

ผูป้ระกอบการทีÉจําหน่ายพดัลมไอนํÊาและพดัลมไอเยน็ซึÉงเป็นผลติภณัฑห์ลกัของบรษิทัฯ ทีÉอาจพิจารณาไดว้่าเป็น

คู่แข่งของบรษิทัฯ มเีป็นจํานวนมากในประเทศ เนืÉองจากใชเ้งนิทุนไม่สูงมากนัก มอีตัราการเติบโตสูงและมอีตัรากําไร

ข ั Êนต้นค่อนขา้งมาก โดยเฉพาะผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็นซึÉงได้รบัความนิยมมากขึÊนเรืÉอยๆ ในช่วง 2-3 ปีทีÉผ่านมา และ

ปจัจุบนัถอืวา่เป็นผลติภณัฑท์ีÉสรา้งรายไดห้ลกัใหก้บับรษิทัฯ  อย่างไรกต็าม ผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ เป็นสนิคา้ทีÉมจีุดเด่น

ดา้นคุณภาพ และมรีะบบโอโซนเพืÉอฆ่าเชืÊอโรคในนํÊา มรีะบบควบคุมความชืÊน ลดอุณหภูมไิดท้นัทีทีÉเปิดใช ้รวมทั Êงตรา

สนิคา้ “MASTERKOOL” ทีÉโดดเดน่เป็นทีÉยอมรบัในตลาดดา้นผลติภณัฑท์ําความเยน็ทีÉมคีุณภาพ ซึÉงจําหน่ายพดัลมไอนํÊา

มานานกว่า 10 ปี  นอกจากนีÊ  คู่แข่งของบริษทัฯ ส่วนใหญ่เป็นรายเล็ก โดยหากเป็นรายทีÉมขีนาดรายไดใ้กล้เคียงกบั

บรษิทัฯ จะเน้นทําการจําหน่ายเครืÉองใชไ้ฟฟ้าหลายชนิด และไม่ไดเ้น้นทําการตลาดพดัลมไอเย็นหรอืพดัลมไอนํÊาอย่าง

จรงิจงั  โดยปจัจุบนัยงัไมม่คีูแ่ขง่ในตลาดทีÉมตีราสนิคา้ระดบัโลก (World class brand) ทีÉจําหน่ายผลิตภณัฑ์แบบเดยีวกนั

กบับรษิทัฯ ทั ÊงนีÊ ตวัอย่างบรษิทัทีÉอาจถอืเป็นคูแ่ขง่ของบรษิทัฯ เชน่ 

เมืÉอพิจารณาขนาดรายไดข้องบริษทัฯ เทียบกบับรษิัทคู่แข่งตามข้อมูลของกรมพฒันาธุรกจิการคา้ กระทรวง

พาณิชย์ อาจสรปุไดว้า่ บรษิทัฯ คอืหนึÉงในผูนํ้าดา้นผลติภณัฑพ์ดัลมไอเยน็และพดัลมไอนํÊา ซึÉงบรษิทัฯ มกีารทําตลาดมา

อย่างจริงจงัและต่อเนืÉองมานานกว่า 10 ปี และสอดคล้องกบัสโลแกนทีÉว่า “มาสเตอร์คลู ผู้นําตวัจริง ความเยน็ยุค

ใหม่” 

 

2.4.3 แนวโน้มอตุสาหกรรมและการแข่งขนัในอนาคต 

พดัลมไอเยน็ซึÉงเป็นสนิคา้หลกัของบรษิทัฯ จดัว่าเป็นสนิคา้ทางเลือกระหว่างพดัลมตามบา้นในตลาดซึÉงบางคร ั Êง

การใชง้านในช่วงทีÉอากาศรอ้นจดัอาจไม่ไดช้่วยลดอุณหภูมขิองสภาพแวดล้อม พรอ้มทั Êงอาจสรา้งความหงุดหงดิให้กบั

ผูใ้ช้งานได้ และเครืÉองปรบัอากาศซึÉงให้ความเย็นสบายให้เมืÉออยู่ภายในอาคาร แต่ความเย็นจะมาพร้อมกบัค่าไฟฟ้า

จํานวนมากและสนิคา้มรีาคาแพง ซึÉงผลติภณัฑพ์ดัลมไอเย็นไดป้ระยุกต์ใชน้วตักรรมใหม่เขา้มาตอบสนองความต้องการ

ของผูบ้รโิภคในประเดน็ดงักล่าวโดยใหค้วามเยน็สบายพรอ้มดว้ยคา่ไฟฟ้าทีÉน้อยมากเทียบกบัเครืÉองปรบัอากาศ และไม่มี

การใชส้ารเคมทีีÉเป็นอนัตรายต่อสิÉงแวดลอ้ม  นอกจากนีÊ พดัลมไอเยน็เป็นผลติภณัฑใ์หม่ซึÉงไดร้บัการนําเสนอต่อผูบ้รโิภค

ไมน่าน จงึทําใหย้งัมโีอกาสในการเตบิโตอกีมากในอนาคต   
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ดงันั Êน เมืÉอพจิารณาตลาดของพดัลมไอเยน็ ผูบ้รหิารเชืÉอว่าจะมแีนวโน้มเติบโตเพิÉมสูงขึÊนอย่างต่อเนืÉอง เนืÉองจาก

เป็นผลิตภณัฑ์จากนวตักรรมใหม่ทีÉตอบสนองความต้องการของผูบ้รโิภค โดยให้ความเย็นมากกว่าพดัลมทั Éวไป และ

ประหยดัพลงังานมากกวา่เครืÉองปรบัอากาศ ขณะทีÉพดัลมไอนํÊาทีÉมกีารพ่นละอองนํÊาไดร้บัความนิยมน้อยกว่า และลูกคา้

สว่นใหญ่จะเป็นลูกคา้องคก์ร เชน่ โรงแรม โรงเรยีน สวนอาหาร โรงงานอุตสาหกรรม ฟาร์มเลีÊยงสตัว์ เป็นต้น นอกจากนีÊ 

ผูบ้รหิารยงัให้ความเห็นว่า ตลาดพดัลมไอนํÊาจะเติบโตไดไ้ม่มากเมืÉอเทียบกบัพดัลมไอเย็น และในอนาคตตลาดพดัลม   

ไอนํÊาอาจจะถูกแทนทีÉดว้ยพดัลมไอเย็นซึÉงมคีุณสมบตัิทีÉดกีว่า  อย่างไรกต็าม การประยุกต์ใชง้านกบับางสถานทีÉอาจจะ

เหมาะสมกบัพดัลมไอนํÊามากกวา่ เชน่ การจดังานกจิกรรมกลางแจง้ ลานเบยีร ์สนามกฬีา เป็นตน้  

 

ปจัจยัสาํคญัทีÉสง่ผลต่อธุรกจิการจําหน่ายพดัลมไอเยน็และพดัลมไอนํÊา 

1) การเตบิโตของหา้งคา้ปลกีสมยัใหม ่ 

ชอ่งทางการจดัจําหน่ายเป็นปจัจยัสําคญัทีÉส่งผลต่อการเติบโตของธุรกจิ โดยเฉพาะธุรกจิทีÉอยู่ในช่วงการเติบโต

และมคีวามต้องการสูง และปจัจุบนัช่องทางการจดัจําหน่ายทีÉสําคญัและไดร้บัความนิยมจากผู้บรโิภคอย่างมาก ไดแ้ก ่ 

ห้างคา้ปลีกสมยัใหม่ ดงันั Êน การเติบโตและการขยายสาขาของห้างค้าปลีกสมยัใหม่จึงส่งผลต่อการเพิÉมขึÊนของช่อง

ทางการจดัจําหน่ายและโอกาสในการจําหน่ายสนิคา้ในประเทศ  

หา้งคา้ปลกีสมยัใหม ่ ปี 2555 ปี 2556 ปี 2557 ปี 2558 อตัราการเตบิโต (รอ้ยละ) 

สาขา สาขา สาขา สาขา 2555-2556 2556-2557 2557-2558 

เทสโกโ้ลตสั 146 157 163 170 7.5 3.8  4.3 

บิËกซ ี 113 119 121 125 5.3 1.7  3.3 

แมคโคร 57 64 79 82 12.3 23.4  3.8 

โฮมโปร 53 64 71 77 20.8 10.9  8.5 

ไทวสัดุ 23 35 40 45 52.2 14.3  12.5 

เมกา โฮม - 2 4 7 n/a 100.0  75.0 

รวม 392 441 478 506 12.5 8.4 5.9 

ทีÉมา: การรวบรวมขอ้มูลจากเวบ็ไซต์ และรายงานประจําปีของหา้งคา้ปลกี 

ในระหว่างปี 2555 – ปี 2558 จํานวนสาขาของห้างคา้ปลีกสมยัใหม่มกีารเพิÉมขึÊนอย่างต่อเนืÉอง จากจํานวนรวม 

392 สาขาในปี 2555 มาเป็น 506 สาขาในปี 2558 หรอืคดิเป็นอตัราการเติบโตเฉลีÉยต่อปีรอ้ยละ 8.9 ซึÉงการเติบโตอย่าง

ต่อเนืÉองของชอ่งทางการจดัจําหน่ายจะมผีลสําคญัต่อการเติบโตของยอดจําหน่ายสนิคา้ทีÉวางจําหน่ายในห้างคา้ปลีกนั Êน 

ซึÉงรวมถงึพดัลมไอเยน็ พดัลมไอนํÊาและพดัลมอุตสาหกรรมดว้ย 

 

2) สภาพอากาศ 

การเตบิโตของตลาดพดัลมไอเยน็และพดัไอนํÊาของประเทศไทยขึÊนอยู่กบัสภาวะอากาศรอ้น และอุณหภูมทิีÉสูงขึÊน

ในแต่ละปี โดยเฉพาะชว่งฤดรูอ้นชว่งตั Êงแต่ประมาณเดอืนกมุภาพนัธ์ถงึเดอืนมถิุนายน ซึÉงประเทศไทยมอีากาศรอ้นจดัจะ

เป็นชว่งทีÉมยีอดจําหน่ายสงูทีÉสดุ  ทั ÊงนีÊ ขอ้มลูจากกรมอุตุนิยมวทิยาเกีÉยวกบัอุณหภมูสิงูสดุเฉลีÉยในแต่ละปี แสดงให้เห็นว่า

อุณหภมูเิฉลีÉยเพิÉมสงูขึÊนในตลอดระยะเวลาหลายสบิปีทีÉผา่นมา 
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ทีÉมา: กรมอุตุนิยมวทิยา 

 

อุณหภูมเิฉลีÉยสูงสุดตั Êงแต่ปี 2494 – ปี 2555 แสดงให้เห็นว่าอุณหภูมเิฉลีÉยสูงสุดในประเทศไทยเพิÉมสูงขึÊนอย่าง

ต่อเนืÉอง เมืÉอสงัเกตจากเสน้ค่าเฉลีÉยจะพบว่าอุณหภูมเิพิÉมสูงขึÊนจาก 32.1 องศาเซลเซียส ในปี 2494 เป็น 32.7 องศา

เซลเซยีส ในปี 2555 หรอืคดิเป็นการเตบิโตเฉลีÉยสะสมรอ้ยละ 0.03 ทั ÊงนีÊ แนวโน้มการเพิÉมขึÊนของอุณหภมูสิงูสดุเฉลีÉยของ

ประเทศไทยจะสง่ผลดตี่อธุรกจิทีÉเกีÉยวกบัเครืÉองทําความเยน็ 

2.5 การจดัหาผลิตภณัฑ์และบริการ  ขั Êนตอนการจดัหาผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ มขี ั Êนตอนดงัต่อไปนีÊ 
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2.5.1 การจดัหา วตัถดิุบ ชิÊนส่วนประกอบ และผลิตภณัฑส์าํเรจ็รปู 

บรษิทัฯ ให้ความสําคญัต่อคุณภาพของผลิตภณัฑ์ โดยมฝี่ายวจิยัและพฒันาทีÉทําการศกึษา พฒันากระบวนการ

ผลิต และคดิค้นผลิตภณัฑ์นวตักรรมใหม่ เพืÉอให้ไดผ้ลิตภณัฑ์ทีÉมคีุณภาพอย่างต่อเนืÉอง และรกัษาการเป็นผู้นําทาง

การตลาดในฐานะผลติภณัฑท์างเลอืกใหมข่องความเย็นสบายภายใต้สโลแกน “ผูนํ้าตวัจรงิ ความเย็นยุคใหม่” อย่างไรก็

ตาม ตน้ทุนการผลติผลติภณัฑบ์างประเภทไมคุ่ม้คา่ต่อการลงทุน เนืÉองจากสาเหตุต่างๆ เช่น เงนิลงทุนในเครืÉองจกัรหรอื

อุปกรณ์ทีÉมมีลูคา่สงู ความชาํนาญและประสบการณ์ระดบัสงูทีÉจําเป็นในการผลิตของผูค้วบคุมเครืÉองจกัรและแรงงานทีÉใช้

ในการผลิต เป็นต้น ทําให้บริษัทฯ เลือกทีÉจะส ั ÉงผลิตชิÊนส่วนต่างๆ มาเพืÉอประกอบเป็นผลิตภณัฑ์สําเร็จรูป และสั Éง

ผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูมาจําหน่าย ซึÉงผลติภณัฑท์ีÉส ั ÉงซืÊอตอ้งมคีณุภาพและมาตรฐานเทยีบเท่ากบัของบรษิทัฯ และอยู่ภายใต้

ตน้ทุนทีÉสมเหตุสมผล  

ในการจดัหาวตัถุดบิ ชิÊนสว่นประกอบและผลติภณัฑส์าํเรจ็รปู ของบรษิทัฯ แบ่งเป็นการจดัซืÊอผลิตภณัฑ์ทีÉบรษิทัฯ 

ออกแบบเอง และการจดัซืÊอผลติภณัฑส์าํเรจ็รปู โดยบรษิทัฯ จดัซืÊอผลติภณัฑ์สําเรจ็รูปและชิÊนส่วนผลิตภณัฑ์สําเรจ็รูปรอ

การประกอบสว่นใหญ่มาจากผูค้า้หรอืผูผ้ลิต (Supplier) ในประเทศจีนเป็นหลกั ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ จดัหาผลิตภณัฑ์จากผูค้า้

หรือผู้ผลิต (Supplier) โดยคํานึงถึงคุณภาพและราคาของสินค้า รวมถึงความน่าเชืÉอถือ ความสามารถในการจัดหา 

ความสามารถในการจดัสง่ และความชาํนาญของผูผ้ลติเป็นสาํคญั โดยบรษิทัฯ ไดก้ําหนดขั ÊนตอนการดําเนินการจดัซืÊอไว้

อย่างเป็นระบบ โดยมทีะเบยีนของผูค้้าหรอืผูผ้ลิตทีÉไดผ้่านการอนุมตัิจากฝ่ายจดัการของบรษิทัฯ (Approved Vendor 

List) และมกีารเปรียบเทียบราคาทีÉมกีารเสนอจากผู้จดัหาสินคา้มากกว่า 1 รายขึÊนไป เพืÉอให้เกดิประโยชน์สูงสุดต่อ 

บรษิทัฯ   

 ผลิตภณัฑอ์อกแบบ  

บรษิทัฯ เป็นผูค้ดิคน้ วจิยั และออกแบบผลติภณัฑ ์โดยใชข้อ้มลูจากแหล่งต่างๆ เช่น ยอดขายของบรษิทัฯ ความ

คดิเหน็ของลูกคา้ และแนวทางจากผูบ้รหิาร เป็นตน้ ในการพฒันาแนวคดิและดําเนินงานวจิยัและพฒันา จากนั Êนบรษิทัฯ 

ทําการสรรหาและวา่จา้งผูผ้ลติต่างประเทศผลติผลติภณัฑ์ตามคุณภาพและลกัษณะตามทีÉกําหนดไว ้ซึÉงมตี้นทุนการผลิต

ตํÉากวา่การผลติในประเทศ โดยสาํหรบัผลติภณัฑอ์อกแบบของบรษิทัฯ แบง่เป็น 2 ประเภท ดงันีÊ 

1.  ผลิตภณัฑ์สําเรจ็รูปพรอ้มจําหน่าย ไดแ้ก่ กลุ่มผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉ (Masterkool I-Kool) 

และเครืÉองล้างผกัโอโซน โดยภายหลงัจากทีÉผู้ผลิตต่างประเทศผลิตผลิตภณัฑ์ตามคุณสมบตัิทีÉบริษัทฯ 

กาํหนดแลว้นั Êน บรษิทัฯ จะนําเขา้ผลติภณัฑส์ําเรจ็รูปเขา้มาพรอ้มกบับรรจุภณัฑ์ นอกจากนีÊ บรษิทัฯ ยงัได้

ทําสญัญาให้ผูผ้ลิตรบัประกนัคุณภาพสนิคา้พดัลมไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉ หากสนิคา้ไม่เป็นไปตามคุณภาพทีÉ

บรษิทัฯ กาํหนดไว ้บรษิทัฯ สามารถเรยีกคา่ชดเชยจากผูผ้ลติไดต้ามสญัญา   

2.  ชิÊนสว่นผลติภณัฑร์อการประกอบ ไดแ้ก ่ผลติภณัฑก์ลุ่มพดัลมไอนํÊา ซึÉงบรษิทัฯ ส ั ÉงซืÊอชิÊนส่วนจากหลายแห่ง

และทําการประกอบทีÉโรงงานของบรษิทัฯ  

 

 ผลิตภณัฑส์าํเรจ็รปู 

ในสว่นของผลติภณัฑส์าํเรจ็รปู บรษิทัฯ จะเป็นผูส้รรหาและคดัเลือกผลิตภณัฑ์ทีÉมคีุณภาพเหมาะสมจากผูผ้ลิตใน

ต่างประเทศ โดยใชต้ราสนิคา้ของบรษิทัฯ และสั ÉงซืÊอผลติภณัฑโ์ดยนําเขา้มาในรปูผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูพรอ้มกบับรรจุภณัฑ ์

โดยผลิตภณัฑ์สําเรจ็รูปทีÉบรษิทัฯ นําเขา้มาขาย เช่น พดัลมไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉ พดัลมอุตสาหกรรมและพดัลมระบาย

อากาศ และเครืÉองกาํจดักลิÉนรองเทา้ดว้ยโอโซน เป็นตน้  นอกจากนีÊ บรษิทัฯ ยงันําเขา้ผลิตภณัฑ์สําเรจ็รูปประเภทพดัลม
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ไอเยน็ขนาดใหญ่ชนิดตดิตั Êงสาํหรบัใชใ้นงานระบบในตระกูล U-KOOL รุ่น MUK-30 MUK-18 และ MUK-16 โดยบรษิทัฯ 

จะนําผลติภณัฑด์งักล่าวมาประกอบและตดิตั ÊงทีÉหน้างานตามทีÉตกลงกบัลูกคา้ของบรษิทัฯ 

สําหร ับการจัดหาผลิตภัณฑ์รุ่น ใหม่  หากผลิตภัณฑ์ เ ข้าข่าย เกณฑ์ทีÉต้อ งขอใบอนุญาตมาตรฐาน

ผลติภณัฑอ์ุตสาหกรรม (มอก.) บรษิทัฯ จะทําการยืÉนใบขออนุญาตกบัสํานักงานมาตรฐานอุตสาหกรรม (สมอ.) ซึÉงต้อง

ผา่นข ั Êนตอนการสง่ตวัอย่างสนิคา้ไปตรวจสอบตามเกณฑม์าตรฐาน และตรวจสอบระบบควบคมุคณุภาพของโรงงานผูผ้ลิต

รวมถงึการไปเยีÉยมชมโรงงานของผูผ้ลติต่างประเทศ หากผลติภณัฑม์มีาตราฐานตามทีÉกําหนด และโรงงานผูผ้ลิตมรีะบบ

ควบคมุคณุภาพทีÉไดม้าตรฐานตามทีÉ สมอ. กาํหนดจงึจะออกใบอนุญาต มอก. ให้กบับรษิทัฯ ทั ÊงนีÊ สมอ. มมีาตรฐานการ

ตดิตามผลหลงัการอนุญาต โดยจะสุม่ตรวจสนิคา้ทีÉวางจําหน่ายและเขา้ตรวจโรงงานเป็นระยะ 

 

2.5.2 การนําเข้าผลิตภณัฑ์ 

เมืÉอผลิตภณัฑ์ของบรษิัทฯ ผลิตตามการว่าจ้างหรือตามคําส ั ÉงซืÊอเป็นทีÉเรยีบรอ้ยแล้ว ผู้ผลิตต่างประเทศหรือ  

บรษิทัฯ จะเป็นผูจ้ดัจา้งตวัแทนผูส้ง่สนิคา้ทีÉมใีบอนุญาตส่งสนิคา้ออก ทั ÊงนีÊ ขึÊนอยู่กบัขอ้ตกลงระหว่างบรษิทัฯ กบัผูผ้ลิต 

นอกจากนีÊ บรษิทัฯ มกีารตรวจสอบคณุภาพสนิคา้อย่างสมํÉาเสมอเพืÉอให้ม ั Éนใจว่าผลิตภณัฑ์มคีุณภาพและลกัษณะตามทีÉ

บรษิทัฯ กาํหนด  

ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ จะมกีารป้องกนัความเสีÉยงทีÉอาจเกดิจากการขนส่งสนิคา้โดยในสญัญากบัผูผ้ลิตและตวัแทนส่งออก

จะระบวุา่ บรษิทัฯ รบัรูส้ทิธขิองผลติภณัฑเ์มืÉอผลติภณัฑถ์ูกสง่มาทีÉบรษิทัฯ แลว้ หรอืในกรณีทีÉสญัญาไม่มกีารระบุการรบัรู้

สทิธดิงักล่าว บรษิทัฯ จะดาํเนินการทําประกนัภยัการขนสง่สนิคา้เพืÉอป้องกนัความเสยีหายทีÉอาจเกดิขึÊนระหวา่งการขนสง่ 

เมืÉอผลติภณัฑถ์ูกส่งมายงัท่าเรอืแล้ว บรษิทัฯ จะจดัจ้างผูด้ําเนินพิธีการทางศุลกากร เพืÉอนําผลิตภณัฑ์ออกจาก

ท่าเรอื โดยขนสง่ผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูเขา้คลงั และขนส่งชิÊนส่วนผลิตภณัฑ์สําหรบัการประกอบไปยงัโรงงานประกอบของ

บรษิทัฯ 

  

2.5.3 การบริหารจดัการคลงัสินค้า 

เมืÉอสินค้าได้รบัการจัดส่งมาทีÉคลังของบริษัทฯ ซึÉงมี 2 แห่งประกอบด้วย คลังพนัสนิคม และคลังปทุมธานี 

เจ้าหน้าทีÉฝ่ายบรหิารคลงัสนิคา้จะเป็นผูต้รวจนับสนิคา้ให้ตรงกบัรายการจํานวนสนิคา้ทีÉทางผูผ้ลิตแจ้งการจดัส่งโดยทีÉ

บรษิทัฯ บรหิารจดัการคลงัสนิคา้โดยใชร้ะบบสารสนเทศ โดยจะมกีารตรวจนบัผลติภณัฑท์ีÉจะจดัเกบ็เขา้ และเบกิออกจาก

คลงัสนิค้า และมีการติดตามจํานวนผลิตภณัฑ์คงเหลือในคลงัด้วยระบบสารสนเทศดงักล่าวอย่างสมํÉาเสมอ ในกรณีทีÉ

จํานวนผลิตภณัฑ์คงเหลือเท่ากบัระดบัทีÉกําหนด บริษทัฯ จะดําเนินการสั ÉงซืÊอผลิตภณัฑ์เพิÉมเติมเพืÉอไม่ให้กระทบต่อ

ยอดขายของบรษิัทฯ ทั ÊงนีÊ บรษิัทฯ จะดําเนินการตรวจนับผลิตภณัฑ์ในคลงัสินค้าเป็นประจําทุกเดือนโดยตรวจเช็ค

ผลติภณัฑท์ีÉมอียู่กบัยอดทีÉแสดงในระบบสารสนเทศทีÉใชใ้นการบรหิารคลงัสนิคา้    

บรษิทัฯ มกีารบรหิารคลงัสนิคา้อย่างต่อเนืÉอง โดยมกีระบวนการตั Êงแต่การประมาณการยอดขายในอนาคต เพืÉอ

กาํหนดแผนการจดัซืÊอ และแผนการผลิตสนิคา้ของบรษิทัฯ รวมไปถึงมกีารกําหนด Safety stock ซึÉงบรษิทัฯ ใชใ้นการ

บรหิารระดบัจํานวนผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ ให้อยู่ในระดบัทีÉเหมาะสม ในกรณีทีÉปรมิาณสนิคา้อยู่ในระดบัตํÉากว่าระดบัทีÉ

กําหนด บรษิทัฯ จะดําเนินการสั ÉงซืÊอสนิคา้หรือผลิตสนิคา้เพิÉมมากขึÊนเพืÉอให้เป็นไปตามแผนการจดัซืÊอ และไม่ตํÉากว่า

ระดบั Safety stock ข ั ÊนตํÉาของบรษิทัฯ ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ มกีารปรบัระดบั Safety stock ปีละ 2 คร ั Êง คอื ในเดอืนพฤษภาคม

และเดอืนพฤศจกิายน เพืÉอใหส้นิคา้คงคลงัของบรษิทัฯ อยู่ในระดบัทีÉเหมาะสมเพืÉอรองรบัการจําหน่ายสนิคา้ของบรษิทัฯ 

ในฤดรูอ้น  
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2.5.4 การตรวจสอบคณุภาพผลิตภณัฑ์ 

บรษิทัฯ มกีารตรวจสอบผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูและชิÊนสว่นประกอบพดัลมไอนํÊาภายหลงัจากการจดัส่งมาทีÉคลงัสนิคา้

ของบรษิทั โดยฝ่ายควบคมุคณุภาพสนิคา้เป็นผูด้าํเนินการตรวจสอบ โดยจะตรวจสอบความเรยีบรอ้ยของชิÊนส่วนประกอบ 

และผลติภณัฑเ์พืÉอใหใ้ชง้านไดอ้ย่างสมบรูณ์ สาํหรบัผลติภณัฑส์าํเรจ็รปูทีÉนําเขา้มาพรอ้มกบับรรจุภณัฑจ์ากผูผ้ลติ บรษิทัฯ 

มกีารสุ่มเพืÉอตรวจเชค็คุณภาพสนิคา้อย่างสมํÉาเสมอ นอกจากนีÊ บรษิทัฯ มนีโยบายรบัประกนัคุณภาพผลิตภณัฑ์ให้กบั

ลูกคา้ โดยบรษิทัฯ จะเป็นผูร้บัผดิชอบการซ่อมแซมเพืÉอใหผ้ลิตภณัฑ์มสีภาพสมบูรณ์ โดยทั Éวไปการรบัประกนัสนิคา้ของ

บรษิทัฯ จะมรีะยะเวลา 1 ปี    

อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ ไดด้าํเนินการเคลมสนิคา้และชิÊนสว่นผลติภณัฑท์ีÉไมเ่ป็นไปตามาตรฐานเพืÉอให้ผูผ้ลิตคนืเงนิ

ค่าสินคา้แก่บรษิทัฯ หรอืดําเนินการส่งผลิตภณัฑ์ใหม่มาทดแทนตามแต่ตกลง นอกจากนีÊ  บริษทัฯ ยงัไดท้ําสญัญาให้

ผูผ้ลติรบัประกนัคณุภาพสนิคา้พดัลมไอเยน็ชนิดเคลืÉอนทีÉ หากสนิคา้ไม่เป็นไปตามคุณภาพทีÉบรษิทัฯ กําหนดไว ้บรษิทัฯ 

สามารถเรยีกคา่ชดเชยจากผูผ้ลติไดต้ามสญัญา   

 

2.5.5 การประกอบผลิตภณัฑ์ 

กลุ่มผลติภณัฑ์พดัลมไอนํÊา หลงัจากผ่านกระบวนการตรวจสอบคุณภาพในส่วนของชิÊนส่วนทีÉใชใ้นการประกอบ

ผลติภณัฑพ์ดัลมไอนํÊาแลว้ บรษิทัฯ จะนํามาประกอบทีÉโรงงานทีÉพนัสนิคมของบรษิทัฯ ดว้ยมาตรฐานการบรหิารจดัการ 

ISO 9001:2008 ทั ÊงนีÊ เมืÉอประกอบแลว้เสรจ็บรษิทัฯ จะดาํเนินการตรวจสอบคณุภาพผลติภณัฑอ์กีคร ั ÊงหนึÉง ก่อนนําสนิคา้

ไปเกบ็ทีÉคลงัสนิคา้ของบรษิทัฯ เพืÉอรอการจดัจําหน่ายต่อไป 

 

2.5.6 การจดัจาํหน่ายและการกระจายผลิตภณัฑ์ 

 การจดัจําหน่ายผลติภณัฑ์ 

บรษิทัฯ จดัจําหน่ายผลติภณัฑผ์า่นทางชอ่งทางการจดัจําหน่าย ไดแ้ก ่การจําหน่ายใหก้บัผูบ้รโิภคโดยตรงจาก

บรษิทัฯ  (Direct) ธุรกจิคา้ปลีกสมยัใหม่ (Modern Trade) ซึÉงรวมถึงออนไลน์ (On line Marketing) ตวัแทนจําหน่ายใน

ประเทศ (Dealer) และตวัแทนจําหน่ายต่างประเทศ (Agent)   

 การกระจายผลติภณัฑ์ 

บรษิทัฯ กระจายผลติภณัฑไ์ปยงัลูกคา้และชอ่งทางการจําหน่ายโดยรถขนส่งของบรษิทัฯ และผ่านผูใ้ห้บรกิาร

ขนสง่สนิคา้ โดยบรษิทัฯ ดาํเนินการวา่จา้งบรษิทับรกิารขนสง่สนิคา้จํานวน 3 ราย โดยคดิค่าจดัส่งตามระยะทาง นํÊาหนัก 

และปรมิาตรของผลติภณัฑ ์โดยหากเกดิการเสยีหายระหวา่งขนสง่ บรษิทัผูใ้หบ้รกิารขนสง่สนิคา้จะเป็นผูช้ําระค่าเสยีหาย

ใหก้บับรษิทัฯ 

 

2.5.7 การบริการหลงัการขาย 

บรษิทั ฯ มนีโยบายรบัประกนัสนิคา้  ซึÉงมรีะยะเวลารบัประกนัซ่อมและเปลีÉยนอะไหล่ทุกชิÊนส่วนฟรเีป็นระยะเวลา 

1 ปี  ภายหลงัจากการซืÊอสนิคา้ และมทีีมช่างเทคนิคคอยบรกิารหลงัการขายทุกภูมภิาคทั Éวประเทศ  ซึÉงลูกคา้สามารถ

ติดต่อแจ้งและสอบถามขอ้มูลไดผ้่าน Call center ไดท้ีÉเบอร์โทรศพัท์ 0 2953 8800 ไดทุ้กวนั  นอกจากนีÊ บรษิทัฯ 

ให้บรกิารต่ออายุการรบัประกนัสนิคา้ (Warranty) ภายหลงัจากทีÉหมดประกนัสนิคา้แล้ว รวมไปถึงการขายบรกิารการ

บาํรงุรกัษา (Maintenance) สาํหรบัสนิคา้ทีÉหมดอายุการรบัประกนั 

 

2.6    ผลกระทบต่อสิÉงแวดล้อม   - ไมม่ ี– 
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3.  ปัจจยัความเสีÉยง 

ปจัจยัความเสีÉยงทีÉสาํคญั และแนวทางในการลดผลกระทบ หรอืแนวทางป้องกนัความเสีÉยงสามารถสรปุไดด้งันีÊ 

3.1 ความเสีÉยงในการประกอบธรุกิจของบริษทัฯ 

3.1.1 ความเสีÉยงจากการแขง่ขนัในธุรกจิทีÉอาจมแีนวโน้มเพิÉมสงูขึÊน 

การแขง่ขนัในธุรกจิของบรษิทัฯ อาจจะมแีนวโน้มเพิÉมสูงขึÊนจากการเพิÉมขึÊนของความต้องการของตลาดในกลุ่ม

ผลติภณัฑท์ดแทนเครืÉองปรบัอากาศ เนืÉองจากปจัจุบนัผลติภณัฑพ์ดัลมไอนํÊาและพดัลมไอเยน็เป็นทีÉรูจ้กัมากขึÊนของตลาด 

โดยเฉพาะตลาดพดัลมไอเยน็ซึÉงมแีนวโน้มอตัราการเตบิโตสงู เป็นผลใหม้ผีูป้ระกอบการหลายรายเริÉมเขา้สู่ตลาดและเป็น

คูแ่ขง่โดยตรงกบับรษิทัฯ ซึÉงอาจจะสง่ผลกระทบโดยตรงต่อผลประกอบการของบรษิทัฯ    

อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ มกีารทําการตลาดอย่างต่อเนืÉองส่งผลให้ตราสนิคา้ “MASTERKOOL” เป็นทีÉยอมรบัทั Éวไป

ในตลาดเกีÉยวกบัผลติภณัฑท์ําความเยน็ในพืÊนทีÉเปิด ประกอบกบัผูบ้รหิารของบรษิทัฯ มปีระสบการณ์การทําธุรกจิในกลุ่ม

ผลิตภณัฑ์ทดแทนเครืÉองปรบัอากาศเป็นเวลานานมากกว่า 10 ปี รวมทั Êงบริษทัฯ ยังมพีันธมิตรทางธุรกิจทีÉทําธุรกิจ

ดว้ยกนัมานานและมชี่องทางการจดัจําหน่ายหลายช่องทาง ทั Êงห้างคา้ปลีกสมยัใหม่มากกว่า 200 แห่ง จําหน่ายผ่าน

ตวัแทนจําหน่ายในประเทศมากกว่า 210 แห่ง และจําหน่ายผ่านตวัแทนจําหน่ายต่างประเทศมากกว่า 30 แห่งทั Éวโลก  

โดยทีÉบรษิัทฯ มีกลยุทธ์ทางการตลาดทีÉเน้นคุณภาพของผลิตภณัฑ์เป็นหลัก ซึÉงมฝี่ายวิจ ัยทําหน้าทีÉในการออกแบบ 

พฒันาและปรบัปรุงประสทิธิภาพของผลิตภณัฑ์ของบรษิทัฯ อย่างสมํÉาเสมอเพืÉอตอบสนองกบัความต้องการของลูกค้า 

เป็นผลใหผ้ลติภณัฑข์องบรษิทัฯ ไดร้บัความนิยมและมคีวามแตกต่างจากคูแ่ขง่รายอืÉนทีÉดาํเนินธุรกจิลกัษณะซืÊอมาขายไป

ซึÉงไมส่ามารถปรบัปรุงคุณภาพสนิคา้ให้ตรงกบัความต้องการของผูบ้รโิภค  นอกจากนีÊ บรษิทัฯ เชืÉอว่าขนาดของตลาด

กลุ่มผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็นยงัมโีอกาสเติบโตไดอ้ีกมาก เนืÉองจากคุณสมบตัิการประหยดัพลงังานไดม้ากเมืÉอเทียบกบั

เครืÉองปรบัอากาศและใหค้วามเยน็ไดท้นัทโีดยทีÉไมส่รา้งละอองนํÊา ซึÉงตอบสนองต่อความตอ้งการของผูบ้รโิภคไดอ้ย่างด ี  

ดงันั Êน ดว้ยคณุภาพสนิคา้และตราสนิคา้ทีÉแขง็แกร่ง  บรษิทัฯ เชืÉอว่าจะสามารถดําเนินธุรกจิภายใต้การแข่งขนัทีÉ

อาจเพิÉมสงูขึÊนได ้โดยไมม่ผีลกระทบต่อผลการดาํเนินงานของบรษิทัฯ อย่างมนียัสาํคญั 

3.1.2 ความเสีÉยงจากการผนัผวนของรายไดใ้นระหวา่งปี  

ผลติภณัฑ์หลกัของบรษิทัฯ ส่วนใหญ่เป็นผลิตภณัฑ์เพืÉอลดความรอ้น และให้อากาศเย็น ดงันั Êน รายไดจ้ากการ

ขายในระหว่างปีของบรษิทัฯ จึงผนัผวนตามฤดูกาล โดยทุกปีบรษิทัฯ จะมยีอดขายสูงสุดในช่วงฤดูรอ้นประมาณเดอืน

กมุภาพนัธ์ถงึเดอืนมถิุนายน สง่ผลใหผ้ลประกอบการของบรษิทัฯ ในครึÉงปีแรกสงูกวา่ผลประกอบการในครึÉงปีหลงั ซึÉงจะมี

รายไดส้งูทีÉสดุในไตรมาสทีÉ 2    
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บรษิทัฯ ตระหนกัถงึความเสีÉยงจากความผนัผวนดงักล่าวจงึมมีาตรการรองรบัความเสีÉยง โดยมกีารนําเสนอระบบ

การระบายความรอ้นและลดอุณหภูมเิพืÉอใชใ้นงานโครงการตามโรงงานอุตสาหกรรม คลงัสนิคา้ หรอืห้างคา้ปลีกขนาด

ใหญ่เพืÉอใชท้ดแทนการใชเ้ครืÉองปรบัอากาศทีÉใชไ้ฟฟ้าปรมิาณมาก ซึÉงโดยปกติมกีารดําเนินการติดตั Êงตลอดทั Êงปี โดยทีÉ

ลูกคา้กลุ่มนีÊจะเป็นลูกคา้ของบรษิทัฯ โดยตรง ซึÉงทําให้ช่องทางจําหน่าย Direct ทีÉมลีูกค้าส่วนใหญ่เป็นลูกคา้องค์กรมี

ความผนัผวนน้อยกวา่ชอ่งทางจําหน่ายอืÉน  นอกจากนีÊ รายไดจ้ากงานบรกิารของบรษิทัฯ กม็คีวามผนัผวนต่อฤดูกาลน้อย

กวา่รายไดจ้ากการขายมาก ดงันั Êน หากขายสนิคา้ทีÉเป็นงานโครงการขนาดใหญ่ไดม้ากขึÊน บรษิทัฯ กจ็ะมรีายไดจ้ากงาน

บริการและบํารุงรกัษาซึÉงไม่ขึÊนกับฤดูกาลมากขึÊนด้วย รวมทั Êงบริษัทฯ ได้มีการคิดค้นและจัดหาผลิตภัณฑ์ใหม่

นอกเหนือจากผลติภณัฑท์ีÉใชล้ดความรอ้นเพืÉอชดเชยกบัรายไดท้ีÉลดลงในไตรมาส 3 และไตรมาส 4 ไดแ้ก่ เครืÉองล้างผกั

โอโซน และเครืÉองกาํจดักลิÉนรองเทา้ดว้ยโอโซน ซึÉงใชต้ราสนิคา้ ingreen โดยเริÉมจําหน่ายเมืÉอเดอืนสงิหาคม 2557 รวมไป

ถงึการเพิÉมสดัสว่นของรายไดจ้ากการขายในกลุ่มลูกคา้ต่างประเทศซึÉงมฤีดรูอ้นต่างจากประเทศไทย ทั ÊงนีÊ มาตรการต่างๆ 

ข้างต้นสามารถช่วยลดผลกระทบทีÉเกิดจากความผนัผวนของรายได้ในระหว่างปีให้น้อยลงได้  อย่างไรก็ตามเมืÉอ

เปรียบเทียบผลประกอบการของบริษัทฯ เป็นรายปี ความผนัผวนของรายได้ระหว่างปีทีÉเกิดขึÊนจากฤดูกาลจะไม่มี

ผลกระทบอย่างมนียัสาํคญั 

 

3.1.3 ความเสีÉยงจากการพึÉงพงิผูร้บัจา้งผลติและผูจ้ําหน่ายสนิคา้รายใหญ่ 1 ราย เกนิรอ้ยละ 50 ของยอดซืÊอสนิคา้ของ

บรษิทัฯ 

บรษิทัฯ มผีูร้บัจา้งผลติและผูจ้ําหน่ายสนิคา้พดัลมไอเย็นรายใหญ่ในต่างประเทศจํานวน 1 ราย โดยทีÉในปี 2558 

บรษิทัฯ มยีอดซืÊอสนิคา้จากผูร้บัจ้างผลิตและผูจ้ําหน่ายพดัลมไอเย็นรายดงักล่าวคดิเป็นสดัส่วนประมาณรอ้ยละ 71.45  

ของยอดการสั ÉงซืÊอสนิคา้รวมทั Êงหมดในปี 2558 ซึÉงเป็นการจ้างผลิตพดัลมไอเย็นชนิดเคลืÉอนทีÉตระกูล I-Kool  ดงันั Êน ใน

กรณีทีÉมีเหตุให้ผูร้บัจ้างผลิตรายใหญ่ดงักล่าวไม่สามารถผลิตหรอืส่งมอบสนิคา้ให้บรษิทัฯ ได ้อาจส่งผลให้เกิดปญัหา

สนิคา้ขาดตลาดและเสยีโอกาสในการจําหน่ายสนิคา้ และส่งผลกระทบต่อผลประกอบการของบรษิทัฯ  อย่างไรกต็าม 

บรษิทัฯ มกีารประเมนิความตอ้งการสนิคา้และวางแผนสั Éงผลติล่วงหน้าอย่างสมํÉาเสมอ โดยในกรณีทีÉคาดการณ์ว่ามคีวาม

ตอ้งการผลติภณัฑส์งู บรษิทัฯ จะจดัเตรยีมสนิคา้ล่วงหน้าเพืÉอรองรบัความต้องการเหล่านั Êนไวล้่วงหน้า โดยปกติบรษิทัฯ 

จะเริÉมส ั Éงสนิคา้เพืÉอรองรบัการจําหน่ายในฤดูรอ้นตั Êงแต่ไตรมาสทีÉ 3 ของปีก่อนหน้า ซึÉงจะช่วยลดผลกระทบในกรณีทีÉผู้

รบัจา้งผลติสนิคา้ไมส่ามารถสง่มอบสนิคา้ให้บรษิทัฯ ไดต้ามกําหนด  นอกจากนีÊ บรษิทัฯ ไดเ้ตรยีมแผนรองรบัการหยุด

การผลติจากผูร้บัจา้งผลติสนิคา้รายใหญ่ดงักล่าว โดยการจา้งผูผ้ลติรายอืÉนทดแทน ซึÉงมคีวามสามารถในการผลิตสนิคา้ใน

ลกัษณะเดยีวกนั ทําให้บรษิทัฯ เชืÉอว่าผลกระทบจากการพึÉงพิงผูร้บัจ้างผลิตรายใหญ่จะไม่ส่งผลอย่างมนีัยสําคญัต่อผล

ประกอบการของบรษิทัฯ  

 

3.1.4 ความเสีÉยงจากการถูกลอกเลยีนแบบผลติภณัฑ ์

 ผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ สว่นใหญ่เป็นผลติภณัฑ์ทีÉเกีÉยวขอ้งกบันวตักรรม และมกีารคดิคน้ปรบัปรุงผลิตภณัฑ์ใหม่

อย่างสมํÉาเสมอ ทั Êงการประดษิฐ์และการออกแบบผลติภณัฑ ์ซึÉงมโีอกาสทีÉผลติภณัฑข์องบรษิทัฯ อาจจะถูกลอกเลียนแบบ

จากคูแ่ขง่ และทําใหบ้รษิทัฯ เสยีประโยชน์จากการจําหน่ายผลติภณัฑท์ีÉบรษิทัฯ คดิคน้ขึÊนเอง  อย่างไรกต็าม ผลิตภณัฑ์ทีÉ

บรษิทัฯ ออกแบบหรอืประดษิฐ์ขึÊน บรษิทัฯ จะไดท้ําการยืÉนคาํขอรบัสทิธบิตัรหรอือนุสทิธบิตัรกบักรมทรพัย์สนิทางปญัญา 

กระทรวงพาณิชย์ เพืÉอให้บริษัทฯ เป็นผู้ทรงสิทธิบ ัตรหรืออนุสิทธิบ ัตรนั Êนๆ โดยหากมีผู้ใดทําการละเมิดตาม

พระราชบญัญตัสิทิธบิตัร พ.ศ. 2522 บรษิทัฯ สามารถดาํเนินการตามกฎหมายได ้  

 

3.1.5 ความเสีÉยงจากความเสยีหายของสนิคา้คงคลงั 
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ชว่งประมาณไตรมาส 4 ถงึไตรมาส 1 ของทุกปี บรษิทัฯ มกีารจดัเตรยีมสนิคา้สําเรจ็รูปในคลงัสนิคา้จํานวนมาก 

เพืÉอรองรบัการจําหน่ายในช่วงฤดูร้อน หากเกดิความเสียหายกบัสินค้า เช่น ไฟไหม้ แผ่นดินไหว หรือภยัพิบตัิอืÉนๆ  

บรษิทัฯ จะตอ้งรบัรูผ้ลขาดทุนทีÉเกดิจากความเสยีหายของสนิคา้ รวมถงึสญูเสยีโอกาสในการจําหน่ายสนิคา้  ทั ÊงนีÊ ณ สิÊน

ปี 2558 บรษิทัฯ มปีรมิาณสนิคา้คงเหลอืจํานวน 230.92 ล้านบาท  อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ ทําการเกบ็สนิคา้สําเรจ็รูปใน

คลงัสนิคา้จํานวน 2 แห่ง คอื คลงัพนัสนิคม และคลงัปทุมธานี เพืÉอกระจายความเสีÉยงจากการเกดิเหตุการณ์ดงักล่าว 

นอกจากนีÊ บรษิทัฯ มกีารทําประกนัภยัสนิคา้คงเหลือเพืÉอลดความเสีÉยงจากการเกดิความเสยีหายต่อสนิคา้โดยมวีงเงนิ

คุม้ครองรวมเป็นจํานวน 105.85 ลา้นบาท  

 

3.2 ความเสีÉยงด้านการเงิน 

3.2.1 ความเสีÉยงจากความผนัผวนของอตัราแลกเปลีÉยนเงนิตราต่างประเทศ 

ความผนัผวนของอตัราแลกเปลีÉยนเงนิตราต่างประเทศมผีลกระทบต่อผลประกอบการของบรษิทัฯ เนืÉองจากบรษิทั

ฯ ประกอบธุรกจิโดยการนําเขา้สนิคา้จากต่างประเทศเป็นสว่นใหญ่และชําระค่าสนิคา้เป็นเงนิสกุลดอลลาร์สหรฐัเป็นหลกั 

ขณะทีÉรายไดห้ลกัของบรษิทัฯ เป็นสกุลเงนิบาท โดยในกรณีทีÉเงนิดอลลาร์สหรฐัปรบัค่าขึÊน หรอืเงนิบาทอ่อนค่าลง จะ

สง่ผลใหต้น้ทุนสนิคา้เพิÉมสงูขึÊน ในขณะทีÉบรษิทัฯ ไมส่ามารถปรบัเพิÉมราคาจําหน่ายกบัคู่คา้ไดท้นัที ซึÉงทําให้บรษิทัฯ เกดิ

ขาดทุนจากอตัราแลกเปลีÉยนและสง่ผลกระทบต่อผลการดาํเนินงานของบรษิทัฯ อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ มรีายไดส้่วนหนึÉง

เป็นเงนิสกลุดอลลารส์หรฐัจากการขายใหก้บัตวัแทนจําหน่ายในต่างประเทศ โดยในปี 2557 และปี 2558 บรษิทัฯ มรีายได้

จากต่างประเทศจํานวน 70.22 ลา้นบาทหรอืคดิเป็นรอ้ยละ 15.3 ของรายไดข้ายและบรกิาร และ 117.75 ล้านบาทหรอืคดิ

เป็นรอ้ยละ 18.5 ของรายไดข้ายและบรกิาร ตามลําดบั โดยปจัจุบนับรษิทัฯ มตีวัแทนจําหน่ายในต่างประเทศแล้วมากกว่า 

30 แห่งทั Éวโลก  ทั ÊงนีÊ ดว้ยลกัษณะการดาํเนินธุรกจิของบรษิทัฯ ทีÉมที ั Êงรายไดแ้ละค่าใชจ้่ายเป็นสกุลเงนิดอลลาร์สหรฐั ทํา

ใหก้ารดาํเนินธุรกจิของบรษิทัฯ มกีารบรหิารความเสีÉยงจากอตัราแลกเปลีÉยนในเวลาเดยีวกนั (Natural Hedge) ซึÉงจะช่วย

ลดผลกระทบจากความผนัผวนของอตัราแลกเปลีÉยนไดร้ะดบัหนึÉง 

อตัราแลกเปลีÉยนอา้งองิดอลลารส์หรฐั (บาทต่อดอลลารส์หรฐั) ชว่งปี 2556 – 2558 

 
ทีÉมา: ธนาคารแห่งประเทศไทย 

 

ในปี 2558 ทีÉผ่านมา บรษิทัฯ มผีลขาดทุนจากอตัราแลกเปลีÉยนจํานวน (10.24) ล้านบาท อย่างไรกด็ใีนปจัจุบนั

บรษิทัฯ มกีารตดิตามการเปลีÉยนแปลงของคา่เงนิดอลลารส์หรฐัอย่างใกล้ชดิ และบรหิารความเสีÉยงการผนัผวนของอตัรา

แลกเปลีÉยนเงนิตราต่างประเทศโดยใชส้ญัญาซืÊอขายเงนิตราต่างประเทศล่วงหน้า (Foreign Exchange Forward) เป็น

หลกั ทั ÊงนีÊ บรษิทัฯ จะพจิารณาถงึตน้ทุนทางการเงนิในการทําสญัญาซืÊอขายเงนิตราต่างประเทศล่วงหน้าควบคู่กบัความ

ผนัผวนของอตัราแลกเปลีÉยนในตลาด เพืÉอพจิารณาการเขา้ทําสญัญาซืÊอขายเงนิตราต่างประเทศล่วงหน้า   
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4.  ทรพัยสิ์นทีÉใช้ในการประกอบธรุกิจ 

4.1 ทรพัยสิ์นถาวรหลกัทีÉใช้ในการประกอบธรุกิจ 

ณ วนัทีÉ 31 ธันวาคม 2558 บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีสินทร ัพย์ถาวรหลักทีÉใช้ในการประกอบธุรกิจ โดยมี

รายละเอยีด ดงันีÊ    
        หน่วย: ลา้นบาท  

ประเภท/ลกัษณะทรพัยสิ์น 
ลกัษณะ

กรรมสิทธิÍ  
ภาระผกูพนั 

มลูค่าตามบญัชีสุทธิ 

ณ วนัทีÉ 

31 ธนัวาคม 2558 

ทีÉดนิ และอาคารซึÉงเป็นทีÉต ั Êงของโรงงาน

พนสันิคม ทีÉต ั Êงตําบลนาวงัหนิ อําเภอพนสั

นิคม จงัหวดัชลบรุ ีรวมเนืÊอทีÉ 6 ไร ่1 งาน  

เจา้ของ 

จํานองเพืÉอเป็นหลกัทรพัย์คํÊา

ประกนัสนิเชืÉอในวงเงนิรวม 

38.0 ลา้นบาท 

5.84 

สว่นปรบัปรงุอาคารเช่า เจา้ของ - 0.97 

เครืÉองมอืเครืÉองใช ้ เจา้ของ - 32.33 

สนิทรพัย์เพืÉอใหเ้ชา่ เจา้ของ - 7.32 

เครืÉองตกแต่งตดิตั Êงและอุปกรณ์สํานกังาน เจา้ของ - 2.78 

ยานพาหนะ เจา้ของ 
ยานพาหนะบางส่วนตดิภาระ

คํÊาประกนัสญัญาเช่าซืÊอ 
4.96 

สนิทรพัย์ระหวา่งกอ่สรา้ง เจา้ของ - 0.39 

รวมทั ÊงสิÊน 54.58 

 

นอกจากนีÊ  ณ วันทีÉ 31 ธันวาคม 2558 บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีสินทรพัย์ไม่มีตัวตน ได้แก่ ซอฟต์แวร์

คอมพวิเตอร ์ซึÉงมมีลูคา่ตามบญัชจีํานวน 3.20 ลา้นบาท 

 

4.2 เครืÉองหมายการค้า 

บรษิัทฯ ได้จดทะเบยีนเครืÉองหมายการคา้ต่อไปนีÊ กบัสํานักงานเครืÉองหมายการคา้ กรมทรพัย์สินทางปญัญา 

กระทรวงพาณิชย์ 

เครืÉองหมายการค้า เลขทะเบียน สาํหรบัสินค้า ระยะเวลาคุ้มครอง 
 

ค184112 
พดัลมไอนํÊา พดัลมไอเยน็ พดัลม

อุตสาหกรรม และพดัลมระบายอากาศ 

28 มนีาคม 2545 ถงึ 

27 มนีาคม 2565* 
(ยืÉนเปลีÉยนแปลงเป็น 

เครืÉองหมายการค้าแบบใหมแ่ลว้) 

 

ค394331 
พดัลมไอนํÊา พดัลมไอเยน็ พดัลม

อุตสาหกรรม และพดัลมระบายอากาศ 

16 สงิหาคม 2555 ถงึ 

15 สงิหาคม 2565* 
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เครืÉองหมายการค้า เลขทะเบียน สาํหรบัสินค้า ระยะเวลาคุ้มครอง 
 

ค311567 พดัลมอุตสาหกรรม 
16 มกราคม 2552 ถงึ 

15 มกราคม 2562* 

 

ค311568 พดัลมไอนํÊาแรงดนัสงู 
16 มกราคม 2552 ถงึ  

 15 มกราคม 2562* 

 

ค311569 พดัลมไอนํÊาแบบจานหมนุ 
16 มกราคม 2552 ถงึ  

 15 มกราคม 2562* 

 

ค311570 พดัลมไอนํÊาแรงดนัสงูขนาดเลก็ 
16 มกราคม 2552 ถงึ  

 15 มกราคม 2562* 

* สามารถต่ออายุหนังสอืสาํคญัแสดงการจดทะเบยีนเครืÉองหมายการคา้ไดค้ราวละ 10 ปี 

 

4.3 สิทธิบตัร 

บรษิทัฯ ไดร้บัอนุสทิธบิตัรและสทิธบิตัรสาํหรบัสิÉงประดษิฐ์ต่อไปนีÊ จากกรมทรพัย์สนิทางปญัญา กระทรวงพาณิชย์ 

เลขทีÉคาํขอ ประเภท ชืÉอ ระยะเวลาคุ้มครอง 

0803001262 อนุสทิธบิตัร 
พดัลมทําละอองนํÊาดว้ยแรงเหวีÉยง 

หนีศนูย์กลางความเรว็สงู 

30 กนัยายน 2553 ถงึ 

19 ตุลาคม 2557* 

1002002474 สทิธบิตัร 
ชดุอุปกรณ์ควบคมุเวลาการทํางาน 

ป ั ËมนํÊาแรงดนัสงู 

28 พฤศจกิายน 2557 ถงึ   

8 กนัยายน 2563 

* สามารถต่ออายไุดค้ราวละ 2 ปี เป็นจํานวน 2 ครั Êง โดยขณะนีÊอยูร่ะหว่างการต่ออายคุรั ÊงทีÉ 1 กบักรมทรพัยส์นิทางปญัญา 

 

4.4 สญัญาทีÉสาํคญัในการดาํเนินธรุกิจ 

ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2558 บรษิทัฯ มสีญัญาทีÉสาํคญัในการประกอบธุรกจิ ซึÉงสามารถสรปุไดด้งันีÊ 

1) สญัญาเชา่สาํนกังานและคลงัสนิคา้ โดยทุกสญัญามไิดท้ํากบับคุคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ 

 * โดยขณะนีÊไดต่้ออายสุญัญาเรียบรอ้ยแลว้ 

สถานทีÉตั Êง อตัราค่าเช่า/เดือน ขนาดพืÊนทีÉ ระยะเวลาเช่า 

สญัญาเช่าคลงัวภิาวดแีละระบบไฟฟ้า นํÊาประปา พรอ้มทีÉ

จอดรถ  

เลขทีÉ 259/14 ซอยวภิาวด ี70 (พชัราภา) แขวงตลาด

บางเขน เขตหลกัสีÉ กรุงเทพฯ 

45,000 บาท 135 ตารางวา 
1 มกราคม 2556 –  

31 ธนัวาคม 2558* 

สญัญาเช่าโชวรู์มและสํานกังาน 

อาคารพาณิชย ์ś คูหา เลขทีÉ 12/16-17 และ 12/20 ถนน

เทศบาลสงเคราะห ์แขวงลาดยาว เขตจตุจกัร กรุงเทพฯ 

37,500 บาท 
อาคารพาณิชย ์3 

คูหา 

1 มกราคม 2557 –  

31 ธนัวาคม 2559 
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2) กรมธรรมป์ระกนัภยัทีÉสาํคญั 

บรษิทัฯ มกีรมธรรมป์ระกนัภยัสาํคญัจํานวน 2 สญัญา โดยมรีายละเอยีดสญัญากรมธรรมท์ีÉสาํคญัดงันีÊ 

ประกนัความเสีÉยงภยัทรพัย์สนิ 

ผูร้บัประกนัภยั บรษิทั แอลเอม็จปีระกนัภยั จํากดั (มหาชน) 

ผูเ้อาประกนัภยั บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) 

ทรพัยส์นิทีÉเอาประกนัภยั สิÉงปลูกสรา้งรวมส่วนต่อเตมิ เฟอรนิ์เจอร ์เครืÉองมอื อุปกรณ์ เครืÉองใชไ้ฟฟ้า สตอ็กสนิคา้ 

ทีÉตั Êงทรพัยส์นิ 1. สํานกังาน และ  โชวรู์ม ตั Êงอยูท่ีÉ เลขทีÉ 12/16-17 และ 20 ถนนเทศบาลสงเคราะห ์แขวงลาดยาว 

เขตจตุจกัร กรุงเทพฯ 10900 

2. โรงงานประกอบชิÊนส่วน ตั Êงอยูท่ีÉ เลขทีÉ 184 หมู่ 10 ตําบลนาวงัหนิ อําเภอพนสันิคม ชลบุร ี20240 

3. คลงัสนิคา้ 1 ตั Êงอยูท่ีÉ เลขทีÉ 22 ซอย 2 ถนนเทศบาลรงัสรรค์เหนือ แขวงลาดยาว เขตจตุจกัร 

กรุงเทพฯ 10900 

4. คลงัสนิคา้ 2 ตั Êงอยูท่ีÉ เลขทีÉ 259/14 หมู่ 4 ซอยวภิาวดี 70 แขวงตลาดบางเขน เขตหลกัสีÉ 

กรุงเทพฯ 10210 

วงเงนิคุม้ครอง 55,851,904 บาท 

ระยะเวลาคุม้ครอง 5 มกราคม 2558 ถงึ 5 มกราคม 2559* 

ความคุม้ครอง 1. ภยัเนืÉองจากไฟไหม ้ฟ้าผา่ 

2. ภยัเนืÉองจากภยัระเบดิ ภยัลมพาย ุและภยัเนืÉองจากนํÊา 

3. ภยัจากอากาศยาน 

4. ภยัจากแผน่ดนิไหวหรอืภูเขาไฟระเบดิหรอืคลืÉนใต้นํÊาหรอืสนึาม ิ

5. ภยัจากลูกเหบ็หรอืจากควนั 

6. ภยัจากการเฉีÉยว และ/หรอื การชนของยวดยานพาหนะ 

7. ภยัจากการนดัหยดุงาน การจลาจล หรอืการกระทําอนัมเีจตนารา้ย รวมถงึอุบตัเิหตุจากปจัจยั

ภายนอก 

* โดยขณะนีÊไดต่้ออายกุรมธรรมป์ระกนัภยัแลว้ 

ประกนัความเสีÉยงอคัคภียั 

ผูร้บัประกนัภยั บรษิทั กรุงเทพประกนัภยั จํากดั (มหาชน) 

ผูเ้อาประกนัภยั บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) 

ทรพัยส์นิทีÉเอาประกนัภยั สตอ็กสนิคา้ของบรษิทัฯ 

ทีÉตั Êงทรพัยส์นิ โกดงัเกบ็สนิคา้ ตั Êงอยูท่ีÉ 39 หมู่ 6 ถนนพหลโยธนิ (กม. 39) ตําบลคลองหนึÉง อําเภอคลองหลวง 

ปทุมธานี 12120 

วงเงนิคุม้ครอง 50,000,000 บาท 

ระยะเวลาคุม้ครอง 14 ตุลาคม 2558 ถงึ 14 ตุลาคม 2559 

สถานทีÉตั Êง อตัราค่าเช่า/เดือน ขนาดพืÊนทีÉ ระยะเวลาเช่า 

สญัญาเช่าคลงัปทุมธานี 

เลขทีÉ 39 หมู่ทีÉ 6 ถนนพหลโยธนิ ตําบลคลองหนึÉง 

อําเภอคลองหลวง ปทุมธานี 

460,000 บาท 
6,480  

ตารางเมตร 

1 ตุลาคม 2557 –  

30 กนัยายน 2558 

และต่ออายสุญัญาอกี 1 ปี

แลว้ 

สญัญาเช่าอาคาร 

เลขทีÉ 22 ซอย 2 เทศบาลรงัสรรคเ์หนือ แขวงลาดยาว 

เขตจตุจกัร กรุงเทพฯ 

7,000 บาท 98 ตารางวา 
16 พฤศจกิายน 2557 – 15 

พฤศจกิายน 2560 
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ความคุม้ครอง 1. ภยัเนืÉองจากอคัคภียั 

2. ภยัเนืÉองจากนํÊา (ไม่รวมนํÊาท่วม) จํานวนเงนิจํากดัความรบัผดิตลอดระยะเวลา 50,000,000 

บาท  

3. ภยัจากการระเบดิ จํานวนเงินจํากดัความรบัผดิตลอดระยะเวลา 50,000,000 บาท 

4. ภยัลมพาย ุ(ภยัธรรมชาตทิั Éวไปและภยัพบิตั)ิ จํานวนเงนิจํากดัความรบัผดิตลอดระยะเวลา 

10,000,000 บาท 

5. ภยัแผน่ดนิไหวหรอืภูเขาไฟระเบดิ (ภยัธรรมชาตทิั Éวไปและภยัพบิตั)ิ จํานวนเงนิจํากดัความรบั

ผดิตลอดระยะเวลา 10,000,000 บาท 

 

3) สญัญากบัผูผ้ลติต่างประเทศ 

ปจัจุบนั บรษิทัฯ ไดท้ําสญัญาซืÊอสนิคา้ประเภทผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็นจากผูผ้ลิตในประเทศจีน 2 ราย จํานวน 5 

สญัญาหลกั โดยมรีายละเอยีดทีÉสาํคญัดงันีÊ 

สญัญาทีÉ 1 – สญัญาทีÉ 4 

คู่สญัญา 1. ผูผ้ลติรายทีÉหนึÉง ซึÉงมไิดเ้ป็นบุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ  (“คู่สญัญา”) 

2. บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) (“บรษิทัฯ”) 

ประเภทผลติภณัฑ ์ พดัลมไอเยน็ชนิดเคลืÉอนทีÉ 4 รุ่น และพดัลมไอเยน็ชนิดแขวน 1 รุ่น 

ระยะเวลาของสญัญา 11 ปี  ช่วงเวลาตามทีÉกําหนดในแต่ละสญัญา  

(สญัญาฉบบัแรกสิÊนสุดในวนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2565) 

วธิกีําหนดราคา ราคาและวธิกีารชําระเงนิเป็นไปตามทีÉตกลงร่วมกนัในแต่ละสญัญา  

การบอกเลกิสญัญา 1. ในกรณีทีÉฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงทําผดิสญัญา  

2. ในกรณีทีÉฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงไม่สามารถส่งสนิคา้หรอืชําระเงนิได ้

เครดติเทอม จํานวนวนัตามทีÉตกลงร่วมกนัในแต่ละรอบการส่งสนิคา้ 

สรุปสาระสําคญัของสญัญา 1. บรษิทัฯ เป็นตวัแทนจําหน่ายสําหรบัผลิตภณัฑ์ขา้งต้นเพียงผูเ้ดียว เพืÉอจําหน่ายในประเทศ

ต่างๆ ทั Éวโลก ยกเวน้บางประเทศตามทีÉตกลงกนัในแต่ละสญัญา  

2. คู่สญัญาและบรษิทัฯ ตกลงร่วมกนัในเงืÉอนไขการลงทุนในแม่พิมพ์สําหรบัสินค้าแต่ละรุ่น และ

การเป็นเจา้ของแม่พมิพภ์ายหลงัมกีารยกเลกิสญัญา   

3. บริษัทฯ จะซืÊอสินค้าบางรุ่นจากคู่ส ัญญาตามปริมาณขั ÊนตํÉ าทีÉกําหนดไว้ในสัญญาซืÊอขาย 

ในขณะทีÉบางรุ่นคู่สญัญาจะตอ้งผลติตามคําสั ÉงซืÊอโดยไม่มปีรมิาณขั ÊนตํÉา 

4. คู่สญัญาจะควบคุมคุณภาพสินค้าให้อยู่ในระดบัมาตรฐานผลิตภณัฑ์ตามทีÉบริษทัฯ กําหนด 

เพืÉอใหผ้ลติภณัฑม์อีายกุารใช้งานอย่างน้อยเพียงพอกบัทีÉบริษทัฯ ให้การรบัประกนักบัลูกค้า

เป็นระยะเวลา 1 ปี/1 

5. บรษิทัฯ จะสุ่มตรวจสอบสินค้าจํานวนร้อยละ 10 ในแต่ละตู้สินค้า หากบริษทัฯ พบสินค้าไม่

เป็นไปตามคุณภาพทีÉกําหนด คู่สญัญาจะตอ้งจ่ายค่าชดเชยตามทีÉกําหนดในสญัญาภายใน 30 

วนัหลงัจากไดร้บัรายงานจากบรษิทัฯ/1 

6. ในกรณีทีÉสินค้าทีÉไม่ได้คุณภาพตามทีÉบริษัทฯ กําหนดมีสูงกว่าร้อยละ 1 ภายใน 15 เดือน

หลงัจากวนัส่งสนิคา้ คู่สญัญาตอ้งชดเชยค่าเสยีหายใหแ้ก่บรษิทัฯ ตามจํานวนทีÉตกลงร่วมกนัใน

สญัญาภายใน 30 วนัหลงัจากไดร้บัรายงานจากบรษิทัฯ/1 

หมายเหตุ: 1. เพิÉมเตมิโดยสญัญารบัประกนัคุณภาพสนิคา้ ซึÉงมผีลบงัคบัใช้ตั Êงแต่วนัทีÉ 15 สิงหาคม 2557 – 14 สิงหาคม 2558 และได้มีการ

ต่ออายสุญัญาอกี 3 ปี โดยเริÉมตั Êงแต่วนัทีÉ 15 สงิหาคม 2558 – 14 สงิหาคม 2561 
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สญัญาทีÉ 5  

คู่สญัญา 1. ผูผ้ลติรายทีÉสอง ซึÉงมไิดเ้ป็นบุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ (“คู่สญัญา”) 

2. บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) (“บรษิทัฯ”) 

ประเภทผลติภณัฑ ์ พดัลมไอเยน็ชนิดตดิตั Êงอยูก่บัทีÉ / U-KOOL 

ระยะเวลาของสญัญา 1 มกราคม 2556 ถงึ 31 ธนัวาคม 2558* 

วธิกีําหนดราคา ราคาและวธิกีารชําระเงนิเป็นไปตามทีÉตกลงร่วมกนัในสญัญา  

การบอกเลกิสญัญา 1. ในกรณีทีÉบรษิทัฯ ไม่ซืÊอสนิคา้ตามปรมิาณทีÉกําหนดในสญัญา 

2. ในกรณีทีÉฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงทําผดิสญัญา  

เครดติเทอม 40 วนั 

สรุปสาระสําคญัของสญัญา 1. บรษิทัฯ จะซืÊอสนิคา้จากคู่สญัญาตามปรมิาณและราคาทีÉกําหนดไวใ้นสญัญา 

2. คู่สญัญาตกลงจะไม่ขายสนิคา้ใหผู้ซ้ืÊอรายอืÉนในประเทศไทย 

3. บรษิทัฯ จะไม่ซืÊอผลติภณัฑท์ีÉมลีกัษณะคลา้ยกบัผลติภณัฑท์ีÉกําหนดในสญัญาจากผูผ้ลติรายอืÉน 

4. บริษทัฯ จะไม่จําหน่ายผลิตภัณฑ์ขา้งต้นภายนอกประเทศไทย นอกจากได้รบัอนุญาตจาก

คู่สญัญา 

* โดยขณะนีÊอยูร่ะหว่างดําเนินการต่ออายสุญัญา 

4) สญัญากบัหา้งคา้ปลกีสมยัใหม ่ 

บรษิทัฯ ทําสญัญาจําหน่ายสนิคา้ให้กบัห้างคา้ปลีกสมยัใหม่จํานวน 6 ราย มสีาขารวมกนัมากกว่า 200 แห่ง ซึÉง

ส่วนใหญ่เป็นการฝากขายสนิคา้ผลิตภณัฑ์ประเภทพดัลมไอเย็น พดัลมไอนํÊาและพดัลมอุตสาหกรรม ชนิดเคลืÉอนทีÉได ้

รวมทั ÊงเครืÉองลา้งผกัโอโซนและเครืÉองดบักลิÉนรองเทา้ดว้ยโอโซน โดยสรปุสาระสาํคญัของสญัญาไดด้งันีÊ 

คู่สญัญา 1. หา้งคา้ปลกีสมยัใหม่ ซึÉงมไิดเ้ป็นบุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ (“คู่สญัญา”) 

2. บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) (“บรษิทัฯ”) 

ระยะเวลาของสญัญา 1 ปี ต่อสญัญาโดยอตัโนมตัจินกว่าจะมกีารยกเลกิสญัญาจากฝา่ยใดฝา่ยหนึÉง 

การบอกเลกิสญัญา เมืÉอฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงละเมดิสญัญา หรอืบอกยกเลกิสญัญาล่วงหน้าตามระยะเวลาทีÉกําหนด 

เครดติเทอม ตามทีÉตกลงร่วมกบัคู่สญัญาแต่ละราย 

สรุปสาระสําคญัของสญัญา 1. สนิคา้ทีÉวางจําหน่ายจะตอ้งเป็นสนิคา้ถูกกฎหมาย เสียภาษีอากรถูกต้อง และบริษทัฯ ปฏิบตัิ

ตามกฎหมายทีÉเกีÉยวข้อง เช่น เครืÉองหมายการค้า ลิขสิทธิ Í สิทธิบตัร ความปลอดภยัตาม

มาตรฐานอุตสาหกรรม และสทิธใินทรพัยส์นิทางปญัญาอืÉนกบัสนิคา้ทั Êงหมด เป็นตน้ และสนิคา้

ตอ้งเป็นผลติภณัฑ์ทีÉได้ตามมาตรฐาน ไม่มีความชํารุดและไม่บกพร่อง หากสินค้าไม่เป็นไป

ตามคํารบัรองขา้งต้น  บริษทัฯ จะต้องรบัสินค้าคืนหรือเปลีÉยนให้ใหม่โดยไม่มีเงืÉอนไข หรือ

ชดใชค้่าปรบั ค่าเสยีหายใหก้บัคู่สญัญา   

2. คู่สญัญาจะชําระเงนิตามเงืÉอนไขและขอ้ตกลง โดยชําระภายในระยะเวลาเครดิตเทอมทีÉกําหนด

นบัแต่วนัทีÉไดร้บัใบแจง้หนีÊหรอืใบกํากบัภาษจีากบรษิทัฯ และตรงกบัวนัจ่ายเงนิของคู่สญัญา 

3. การเจรจาส่วนลดทางการคา้จะมกีารเจรจาต่อรองปีละ 1 ครั Êง โดยขึÊนอยู่กบัปริมาณการสั ÉงซืÊอ

และเป้าหมายยอดขายทีÉกําหนดร่วมกนัในแต่ละปี ยกเวน้ส่วนลดพิเศษ เช่น สินค้าจดัรายการ 

และรายการส่งเสรมิการขาย จะมกีารเจรจาเป็นครั Êงคราว 

4. บรษิทัฯ จะตอ้งสนบัสนุนค่าใชจ้่ายอืÉนๆ เช่น ค่าสนบัสนุนรายการส่งเสรมิการขาย ค่าสนบัสนุน

การตลาด ส่วนลดตามเทศกาล ส่วนลดพเิศษประจําปีตามเป้าการซืÊอ ค่าบริการกระจายสินค้า

ไปยงัสาขา และค่าบรกิารระบบต่างๆ เป็นตน้ 

5. บริษัทฯ จะรับคืนสินค้าทีÉไม่เป็นไปตามข้อตกลง โดยบริษทัฯ มีหน้าทีÉจะต้องรับคืนสินค้า

ภายในระยะเวลาทีÉกําหนด นบัแต่วนัทีÉรบัแจง้จากคู่สญัญาใหม้ารบัคนืสนิค้า หากพ้นกําหนดทีÉ

แจง้ คู่สญัญาจะไม่รบัผดิชอบความเสยีหายใดๆ ทีÉเกดิขึÊนกบัสนิคา้ของบรษิทัฯ 

6. บริษัทฯ จะไม่ให้ทรัพย์สินใดๆ สิทธิประโยชน์ ค่าตอบแทนหรือค่าคอมมิชชั Éน หรือ
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ผลประโยชน์อืÉนใด แก่พนกังานหรอืตวัแทนของคู่สญัญา 

7. บริษทัฯ จะไม่ชกัชวนลูกค้าของคู่สญัญาซืÊอสินค้าโดยตรงจากบริษทัฯ และจะไม่ขายสินค้า

ใหแ้ก่ลูกคา้ทั ÉวไปโดยตรงในราคาทีÉถูกกว่าทีÉคู่สญัญาจําหน่ายอยู ่

8. บรษิทัฯ ตอ้งจดัใหม้พีนกังานขายประจําสาขาตลอดเวลาทําการ โดยบรษิทัฯ เป็นผูร้บัผดิชอบ

ความเสยีหายทีÉอาจเกดิขึÊนจากพนกังานขายของบรษิทัฯ 

9. หากบริษทัฯ ทําผดิสัญญา คู่ส ัญญามีสิทธิเลืÉอนการชําระค่าสินค้า และสงวนสิทธิในการ

เรยีกรอ้งค่าเสยีหายทีÉอาจเกดิขึÊนจากการผดิสญัญา รวมทั Êงมสีทิธบิอกเลกิสญัญาไดท้นัท ี 

5) สญัญาแต่งตั Êงตวัแทนจําหน่ายในประเทศ 

บริษัทฯ ได้ทําสญัญากบัผู้ประกอบการธุรกิจซึÉงทําสญัญาในลักษณะตัวแทนจําหน่าย เพืÉอให้สิทธิในการเป็น

ตวัแทนจําหน่ายสนิคา้ของบรษิทัฯ ภายในประเทศ โดยสรปุสาระสาํคญัของสญัญาไดด้งันีÊ 

คู่สญัญา 1. ตวัแทนจําหน่าย* (“คู่สญัญา”)  

2. บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) (“บรษิทัฯ”) 

ระยะเวลาของสญัญา จนกว่าจะมกีารยกเลกิสญัญาจากฝา่ยใดฝา่ยหนึÉง 

การบอกเลกิสญัญา 1. ตวัแทนจําหน่ายผดิสญัญาหรอืไม่ทําตามระเบยีบการเป็นตวัแทนจําหน่าย บริษทัฯ มีสิทธิใน

การบอกเลกิสญัญา  

2. ฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงมสีทิธบิอกเลกิการเป็นตวัแทนตามสญัญากไ็ด ้โดยจะต้องแจ้งเป็นลายลกัษณ์

อกัษรใหอ้กีฝา่ยหนึÉงรบัทราบล่วงหน้าไม่น้อยกว่า 30 วนั 

เครดติเทอม จํานวนวนัตามทีÉตกลงร่วมกนั 

สรุปสาระสําคญัของสญัญา 1. คู่สญัญาเป็นผูจ้ดัจําหน่ายสนิคา้ของบรษิทัฯ ภายในประเทศไทยเท่านั Êน 

2. คู่สญัญาจะใช้เครืÉองหมายการค้า MASTERKOOL กบัสินค้า ส่วนควบ อะไหล่ และอุปกรณ์

เฉพาะกบัสนิคา้ของบรษิทัฯ เท่านั Êน  

3. หากคู่สญัญาผดินดัชําระหรอืชําระล่าชา้ คู่สญัญาตกลงเสียเบีÊยปรบัให้แก่บริษทัฯ จํานวนร้อย

ละ 2 ต่อเดอืน ของมูลค่าหนีÊทีÉเกนิกําหนด 

4. หากคู่สญัญาผดิสญัญาเป็นเหตุใหบ้รษิทัฯ ไดร้บัความเสยีหาย  บรษิทัฯ มีสิทธิบอกเลิกสญัญา

ได้ทนัที โดยคู่สญัญามีหน้าทีÉชําระราคาสินค้าทีÉค้างชําระทั Êงหมด โดยไม่มีส่วนลด รวมทั Êงมี

หน้าทีÉชําระดอกเบีÊย เบีÊยปรบั หรอืค่าเสยีหายทีÉเกดิขึÊนใหแ้ก่บรษิทัฯ  

*ผูแ้ทนจําหน่ายรายใหญ่รายหนึÉงเป็นบุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ อยา่งไรกต็าม เงืÉอนไขในสญัญาไม่แตกต่างจากผูแ้ทนจําหน่ายรายอืÉน 

6) สญัญาวา่จา้งขนสง่สนิคา้ 

บรษิทัฯ ไดท้ําสญัญาวา่จา้งขนสง่สนิคา้กบัผูร้บัจา้งขนสง่สนิคา้ภายในประเทศ 3 ราย สรปุสาระสาํคญัไดด้งันีÊ  

คู่สญัญา 1. ผูร้บัจา้งขนส่งสนิคา้ภายในประเทศ ซึÉงมไิดเ้ป็นบุคคลทีÉเกีÉยวขอ้งกบับรษิทัฯ (“คู่สญัญา”)  

2. บรษิทั มาสเตอรค์ูล อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) (“บรษิทัฯ”) 

ระยะเวลาของสญัญา ตามทีÉตกลงร่วมกนักบัคู่สญัญาแต่ละราย 

การบอกเลกิสญัญา เมืÉอฝา่ยใดฝา่ยหนึÉงละเมดิสญัญา หรอืบอกยกเลกิสญัญาล่วงหน้าตามระยะเวลาทีÉกําหนด 

ราคาและเงืÉอนไขการชําระเงนิ ขึÊนอยูก่บันํÊาหนกัและระยะทางตามทีÉตกลงร่วมกนัของคู่สญัญาแต่ละราย 

สรุปสาระสําคญัของสญัญา 1. คู่สญัญาจะตอ้งรบัผดิชอบความเสยีหายหรอืสูญหายของสินค้าระหว่างการขนส่ง ตามทีÉตกลง

ร่วมกนั หรือคู่สญัญาจะต้องจดัให้มีการเอาประกนัภยัสําหรบัความเสียหายหรือสูญหายของ

สนิคา้ โดยมบีรษิทัฯ เป็นผูร้บัผลประโยชน์  

2. คู่สญัญาจะตอ้งจดัส่งสนิคา้ในเขตพืÊนทีÉปลายทางต่างๆ ในประเทศตามระยะเวลาทีÉตกลงร่วมกนั

กบัคู่สญัญาแต่ละราย  

3. การปรบัขึÊนราคาค่าขนส่งตามการปรบัขึÊนราคานํÊามนัดีเซลให้เป็นไปตามทีÉตกลงร่วมกนัของ

คู่สญัญาแต่ละราย 
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4.5 นโยบายการลงทนุในบริษทัย่อยและบริษทัร่วม 

บริษทัฯ ได้กําหนดนโยบายการลงทุนในบรษิัทย่อย และบริษทัร่วม โดยจะลงทุนในธุรกจิทีÉเกืÊอหนุน และเอืÊอ

ประโยชน์ต่อการทําธุรกิจของบริษัทฯ และเป็นไปตามนโยบายหลักของบริษัทฯ โดยจะพิจารณาผลตอบแทนและ

ผลประโยชน์อืÉนทีÉคาดวา่จะไดร้บัจากการลงทุนเพืÉอประโยชน์สงูสดุต่อบรษิทัฯ และผูถ้อืหุน้ของบรษิทัฯ เป็นสาํคญั  

บรษิทัฯ จะควบคมุดแูลโดยการสง่บคุลากรทีÉไดร้บัมตเิหน็ชอบจากทีÉประชุมคณะกรรมการบรษิทัเขา้เป็นกรรมการ 

และ/หรอื ผู้บรหิารของบรษิัทย่อย และบรษิัทร่วม เข้าไปเป็นตัวแทนอย่างน้อยตามสดัส่วนการถือหุ้น โดยกําหนดให้

กรรมการและผูบ้รหิารมคีุณสมบตัิ บทบาท หน้าทีÉ และความรบัผดิชอบ โดยคําถึงถึงผลประโยชน์ของบรษิทัย่อย หรอื

บรษิทัรว่มนั Êนๆ และไมม่ลีกัษณะขาดความน่าไวว้างใจตามประกาศของสาํนกังาน ก.ล.ต. เพืÉอให้มสี่วนร่วมในการบรหิาร

จดัการในกิจการนั Êนๆ รวมทั ÊงมีสิทธิในการออกเสียงในทีÉประชุมคณะกรรมการของบริษัทย่อย หรือบรษิัทร่วม ตาม

แนวทางหรอืมตทิีÉคณะกรรมการหรอืทีÉประชมุผูถ้อืหุน้ของบรษิทัฯ ไดอ้นุมตัไิว ้
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5.  ข้อพิพาททางกฎหมาย 

ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2558 บรษิทัฯ ไม่มขีอ้พิพาททางกฎหมายทีÉคดอีาจมผีลกระทบดา้นลบต่อการดําเนินธุรกจิ

ของบริษทัฯ อย่างมนีัยสําคญั และบรษิัทฯ ไม่มขี ้อพิพาททางกฎหมายทีÉคดีอาจมผีลกระทบด้านลบต่อสินทรพัย์ของ 

บรษิทัฯ ทีÉมจีํานวนสงูกวา่รอ้ยละ 5 ของสว่นของผูถ้อืหุน้  
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6.  ข้อมลูทั Éวไปและข้อมลูสาํคญัอืÉน 

6.1  ข้อมลูทั Éวไป ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2558 

6.1.1  ข้อมลูเกีÉยวกบับริษทัฯ 

ชืÉอบรษิทั  บรษิทั มาสเตอรค์ลู อนิเตอรเ์นชั Éนแนล จํากดั (มหาชน) 

ประเภทธุรกจิ จดัหาและจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์พดัลมไอเย็น พดัลมไอนํÊา และพัดลมอุตสาหกรรม 

ภายใต้ตราสนิคา้ “MASTERKOOL” และ “Cooltop” และให้บรกิารเช่าใชผ้ลิตภณัฑ์

ดงักล่าวสาํหรบัการจดักจิกรรมต่างๆ และออกแบบตดิตั Êงระบบระบายความรอ้นภายใน

โรงงานและคลังสินค้า รวมทั Êงออกแบบและติดตั Êงระบบโอโซน เพืÉอการประหยัด

พลงังานและรกัษาสิÉงแวดลอ้ม โดยบรษิทัฯ จดัจําหน่ายสนิคา้ผ่านช่องทางห้างคา้ปลีก

สมยัใหม่ ตวัแทนจําหน่ายในประเทศและต่างประเทศ รวมทั Êงจดัจําหน่ายและบรกิาร

โดยตรงผา่นบรษิทัฯ 

ทีÉต ั Êงสาํนกังาน เลขทีÉ 22 ซอย 2 ถนนเทศบาลรงัสรรค์เหนือ แขวงลาดยาว เขตจตุจักร กรุงเทพฯ 

10900 

เลขทะเบยีนบรษิทั 0107557000365 

ทุนจดทะเบยีน 120,000,000 บาท 

ทุนชาํระแลว้ 120,000,000 บาท 

ประกอบดว้ยหุน้สามญั 480,000,000 หุน้ มลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 0.25 บาท 

โทรศพัท์ (66) 2953 8800 

โทรสาร (66) 2589 8586 

เวบ็ไซต์ www.masterkool.com 

  

บคุคลอ้างอิง  

นายทะเบยีนหุน้ บรษิทั ศนูย์รบัฝากหลกัทรพัย์ (แห่งประเทศไทย) จํากดั 

62 อาคารตลาดหลกัทรพัย์แห่งประเทศไทย 

ถนนรชัดาภเิษก เขตคลองเตย กรงุเทพฯ 10110 

โทรศพัท์ (66) 2229 2800 โทรสาร (66) 2359 1259 

 

ผูส้อบบญัช ี นายบญุเลศิ แกว้พนัธุ์พฤกษ์ ผูส้อบบญัชรีบัอนุญาต เลขทะเบยีน 4165 

บรษิทั บพีอีาร ์ออดทิ แอนด ์แอดไวเซอรีÉ จํากดั 

อาคารชารเ์ตอร ์สแควร ์ช ั Êน 12 เอ หอ้ง 08 เลขทีÉ 152  

ถนนสาทรเหนือ แขวงสลีม เขตบางรกั กรงุเทพมหานคร 10500 

โทรศพัท์ (66) 2634 5398 โทรสาร (66) 2634 5399 
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6.1.2 รายละเอียดของนิติบคุคลทีÉบริษทัฯ ถือหุ้นทางตรงตั Êงแต่ร้อยละ 10 ขึÊนไปของจาํนวนหุ้นทีÉออกจาํหน่ายแล้ว 

ชืÉอบรษิทั  บรษิทั อนิโนว ์กรนี โซลูช ั Éน จํากดั  

ประเภทธุรกจิ ออกแบบ ติดตั Êงและให้บรกิารเกีÉยวกบัระบบประหยดัพลงังานและอนุรกัษ์

สิÉงแวดล้อม เช่น การประยุกต์ใชร้ะบบโอโซนกบัเครืÉองปรบัอากาศ เครืÉอง

ซกัผา้ เครืÉองลา้งผกั และเครืÉองกาํจดักลิÉนรองเทา้ เป็นตน้ 

ทีÉต ั Êงสาํนกังาน เลขทีÉ 22 ซอย 2  ถนนเทศบาลรงัสรรค์เหนือ แขวงลาดยาว เขตจตุจกัร 

กรงุเทพฯ 10900 

เลขทะเบยีนบรษิทั 0105554064743 

ทุนจดทะเบยีน 1,000,000 บาท 

ทุนชาํระแลว้ 1,000,000 บาท 

ประกอบดว้ยหุน้สามญั 10,000 หุน้ มลูคา่ทีÉตราไวหุ้น้ละ 100 บาท 

สดัสว่นการถอืหุน้ของบรษิทัฯ รอ้ยละ 99.98 

โทรศพัท์ (66) 2953 8800 

โทรสาร (66) 2589 8586 

 

6.2 ข้อมลูสาํคญัอืÉน 

- ไมม่ ี- 
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7. ข้อมลูหลกัทรพัยแ์ละผูถ้ือหุ้น 

7.1 จาํนวนทนุจดทะเบียนและทุนชาํระแล้ว 

ณ วนัทีÉ 31 ธนัวาคม 2558 บรษิทัฯ มทีุนจดทะเบยีน 120 ล้านบาท เรยีกชําระแล้ว 120 ล้านบาท แบ่งเป็นหุ้น

สามญัจํานวน 480 ลา้นหุน้  

 

7.2 ผูถ้ือหุ้น 

ผูถ้อืหุน้สงูสดุ 10 รายแรก ณ วนัทีÉ 15 มนีาคม 2559 

รายชืÉอผู้ถือหุ้น จาํนวนหุ้นทีÉถือ (หุ้น) คิดเป็นสดัส่วน (ร้อยละ) 

1. นายนพชยั วีระมาน 126,932,260 26.44 

2. นายฟงั เมง็ ฮอย 81,168,945 16.91 

3. บรษิทัร่วมทุน เค-เอสเอม็อ ีจํากดัř/ 27,672,072 5.77 

4. กลุ่มนายโกมินทร ์กรตมี 

   4.1 นายโกมนิทร ์กรตมี 

   4.2 นางสาวนุชรนิทร ์ศวิานุเคราะห์ 

27,790,176 

26,196,582 

1,593,594 

5.79 

5.46 

0.33 

5. กลุ่มนายกฤษณ ไทยดาํรงค์ 

   5.1 นายกฤษณ ไทยดํารงค์ 

   5.2 นางสาวนิตยา อนิวรรตนกูล 

24,604,828 

24,604,828 

- 

5.13 

5.13 

- 

6. นางสาวรชัภร จติตเสถยีร 9,214,062 1.92 

7. นายสรรชยั ศรวีบิูลย ์ 8,405,714 1.75 

8. นายนคร หาญไกรวไิลย ์ 8,000,000 1.67 

9. นางสาวสุนนัทา ว่านวฒัน์ 5,142,857 1.07 

10. นายพชิยั วจิกัขณ์พนัธ ์ 4,785,500 1.00 

11. อืÉนๆ  156,283,586 32.56 

รวม 480,000,000 100.00 
1/บรษิทัร่วมทุน เค-เอสเอม็อ ีจาํกดั มทีุนจดทะเบยีนชําระแลว้จํานวน 200 ลา้นบาท โดยเป็นเงนิลงทุนจากธนาคารกสกิรไทย จํากดั (มหาชน) 

ประกอบธุรกจิร่วมลงทุนกบับรษิทัขนาดกลางและขนาดยอ่ม  

 

7.3 นโยบายการจ่ายเงินปันผล 

ทีÉประชุมวสิามญัผู้ถือหุ้นคร ั ÊงทีÉ 2/2557 เมืÉอวนัทีÉ 9 กนัยายน 2557 มมีติอนุมตัินโยบายการจ่ายเงนิปนัผลของ

บรษิทัฯ และบรษิทัย่อยในอตัราไมน่้อยกวา่รอ้ยละ 40 ของกําไรสุทธิภายหลงัการหกัภาษีเงนิไดน้ิติบุคคลของงบการเงนิ

เฉพาะกจิการ และหลงัหกัสาํรองตามกฎหมาย และเงนิสะสมอืÉนๆ  

อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ และบริษทัย่อย อาจจะพิจารณาจ่ายเงินปนัผลในอตัราทีÉน้อยกว่าอตัราทีÉกําหนดขา้งต้น 

หรอืงดจ่ายเงนิปนัผล โดยขึÊนอยู่กบัภาวะทางเศรษฐกจิ ผลการดําเนินงาน ฐานะการเงนิ สภาพคล่องของบรษิทัฯ และ

บรษิทัย่อย และความจําเป็นในการใช้เป็นเงนิทุนหมุนเวยีนในการบริหารกิจการและการขยายธุรกจิของบรษิทัฯ และ

บรษิทัย่อย 

 

    

 

 


