
บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

การประกอบธุรกิจ 

บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) (“บริษัท”) จดทะเบียนเป็นบริษัทมหาชนเมื่อวันที่ 12 
พฤษภาคม 2559 มีผู้ถือหุ้นรายใหญ่คือ ดร.วิทยา อินาลา และ Megachem Limited "ML" จากประเทศ
สิงคโปร์ ซึ่งเป็นเพียงผู้ถือหุ้นรายหนึ่งเท่านั้น ไม่ได้ร่วมบริหารตั้งแต่การก่อตั้งบริษัทจนถึงปัจจุบัน แต่ส่งตัวแทน
มาเป็นกรรมการบริษัทจ านวนสองคน ทั้งนี้ MGT ประกอบธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับ
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty Chemical Solution Provider) โดยเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่บริษัท
จัดจ าหน่าย เป็นเคมีภัณฑ์ที่ใช้เป็นส่วนเพ่ิมเติม (Additive) ในวัตถุดิบหลักให้เกิดปฏิกิริยาเคมีเพ่ือสร้าง
คุณสมบัติพิเศษต่างๆให้แก่ผลิตภัณฑ์ตามที่ผู้ผลิตต้องการ และมีความหลากหลายสูง อีกท้ังเคมีภัณฑ์แต่ละชนิด 
จะมีผู้ผลิตจ านวนน้อยรายกระจายอยู่ในหลายประเทศ บริษัทจัดจ าหน่ายผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายมากกว่า 
1,000 ชนิด ครอบคลุมกลุ่มอุตสาหกรรมต่างๆ เช่น อุตสาหกรรมพอลีเมอร์ พลาสติก เรซิ่น กาว อุตสาหกรรม
สี หรือ อุตสาหกรรมน้ ายาท าความสะอาดผิวโลหะ เป็นต้น 

โดยปัจจุบัน บริษัทมีท่ีตั้งส านักงานใหญ่และคลังสินค้าอยู่ที่เลขที่ 25 ซอยฉลองกรุง 31 ถนนฉลองกรุง 
แขวงล าปลาทิว เขตลาดกระบัง กรุงเทพมหานคร 10520 

1.1 วิสัยทัศน์ วัตถุประสงค์ และเป้าหมายในการประกอบธุรกิจ 

วิสัยทัศน์ 

“เป็นผู้น าด้านการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษของประเทศไทย” 

พันธกิจ 

บริษัทมุ่งมั่นที่จะตอบสนองความต้องการและสร้างความพึงพอใจสูงสุดในการจัดจ าหน่าย และให้
ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษแก่คู่ค้า 

1.2 ประวัติความเป็นมาและพัฒนาการที่ส าคัญในช่วงที่ผ่านมา 

บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) (“บริษัท”) ก่อตั้งเมื่อวันที่ 5 ตุลาคม 2535 โดยกลุ่มผู้
ถือหุ้นชาวไทย ได้แก่ นายสมประสงค์ อุทิศ นายเจริญ พรหมปัญญานันท์ นายวันชัย รัตมงคล และ นายวิทยา 
อินาลา ซึ่งมีความรู้ความช านาญด้านเคมี ร่วมกับกลุ่มผู้บริหารจาก บริษัท เมกาเคม พีทีอี จ ากัด ซึ่งตั้งอยู่ใน
ประเทศสิงคโปร์ (ปัจจุบันชื่อ บริษัท เมกาเคม จ ากัด  ซึ่งเป็นบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ Stock 
Exchange of Singapore Dealing and Automated Quotation หรือ SESDAQ รหัสหลักทรัพย์ SGX: 5DS 
ในประเทศสิงคโปร์) ได้แก่ นายลิม ยี โอ นายชิว ชุน ตี และนายตัน บ๊อค เชีย เนื่องจากเล็งเห็นถึงโอกาสและ
การขยายตัวของกลุ่มผลิตภัณฑ์ด้านเคมีภัณฑ์ในประเทศไทย โดยมีวัตถุประสงค์เพ่ือประกอบธุรกิจบริการจัด

1. นโยบายและภาพรวมการประกอบธุรกิจ
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จ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty Chemical Solution Provider) 
ส าหรับอุตสาหกรรมต่างๆ ซึ่งเป็นเคมีภัณฑ์ที่ใช้เป็นส่วนเติม (Additive) ในส่วนประกอบหลักเพ่ือท าปฏิกริยา
เคมีให้ผลิตภัณฑ์มีคุณสมบัติหรือคุณลักษณะตามที่ต้องการ  

ในปี 2552 บริษัทท าการก่อตั้งบริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด เมื่อวันที่ 28 ตุลาคม 2552 เพ่ือประกอบ
ธุรกิจผลิต และจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หมอนยางพาราด้วยเทคโนโลยีการคงรูป (Vulcanization) ด้วยคลื่นวิทยุ ซ่ึง
เป็นกระบวนการที่ท าให้ยางพาราที่ได้รับการขึ้นรูปด้วยแม่พิมพ์แล้วสามารถคงรูปร่าง มีความยืดหยุ่น และ
ทนทาน โดยเทคโนโลยีการคงรูปด้วยคลื่นวิทยุซึ่งเป็นเทคโนโลยีที่ใหม่ในขณะนั้นเพ่ือใช้ทดแทนเทคโนโลยีการ
คงรูปด้วยไอน้ า (Steam) โดยเทคโนโลยีการคงรูปด้วยคลื่นวิทยุมีข้อได้เปรียบจากเทคโนโลยีการคงรูปด้วยไอ
น้ า โดยใช้แม่พิมพ์ขึ้นรูปยางพาราที่ท าจากพลาสติกแทนแม่พิมพ์ที่ท าจากโลหะที่ใช้ในเทคโนโลยีการผลิตด้วย
ไอน้ า  ส่งผลให้ใช้เงินลงทุนในแม่พิมพ์ที่ต่ ากว่า และมีความยืดหยุ่นในการผลิตเนื่องจากสามารถท าการเปลี่ยน
แม่พิมพ์ ในการผลิตได้สะดวก ส่งผลให้สามารถผลิตหมอนยางพาราได้หลากหลายรูปแบบ 

เมื่อวันที่ 2 มิถุนายน 2558 บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ได้ท าการควบรวมกิจการกับบริษัท เวอร์ทิส ลา
เท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด (เป็นบริษัทที่ไม่มีความเกี่ยวข้อง) ซึ่งประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์
หมอนและที่นอนยางพารา โดยใช้ชื่อบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด เพ่ือประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่าย
ผลิตภัณฑ์เหมอนและที่นอนยางพารา โดยบริษัทถือหุ้นในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด จ านวน 210,360 หุ้น 
มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 30.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้วหลังการควบ
รวมกิจการทั้งสิ้น 70.12 ล้านบาท และได้ส่งตัวแทนบริษัทเป็นกรรมการในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด 
จ านวน 2 คน จากจ านวนกรรมการบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัดทั้งหมด 5 คน  ทั้งนี้บริษัทมิได้ส่งตัวแทนเป็น
ผู้บริหารหรือพนักงานในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด แต่อย่างใด 

 ทั้งนี้ บริษัทมีการเปลี่ยนแปลงและพัฒนาการที่ส าคัญในอดีต ดังต่อไปนี้ 
ปี 2535 

ตุลาคม 2535 : จดทะเบียนก่อตั้งบริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด ด้วยทุนจดทะเบียนและช าระ
แล้ว 1 ล้านบาท แบ่งเป็นหุ้นสามัญจ านวน 10,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 
บาท เรียกช าระเต็มมูลค่า เมื่อวันที่ 5 ตุลาคม 2535 เพ่ือประกอบธุรกิจจัดจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์ โดยมุ่ งเน้นในเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) ส าหรับ
อุตสาหกรรมต่างๆ โดยมีผู้ถือหุ้นหลักคือนายสมประสงค์ อุทิศ นายเจริญ พรหม
ปัญญานันท์ นายวันชัย รัตมงคล และนายวิทยา อินาลา ซึ่งถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 
13.80 ร้อยละ 13.60 ร้อยละ 13.60 และร้อยละ 10.00 ตามล าดับ รวมถือหุ้นใน
สัดส่วนร้อยละ 51.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว และกลุ่มผู้บริหารจาก 
บริษัท เมกาเคม พีทีอี จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) (ปัจจุบันชื่อ บริษัท เมกาเคม จ ากัด) 
ซึ่งประกอบด้วยนายลิม ยี โอ นายชิว ชุน ตี และนายตัน บ๊อค เชีย ถือหุ้นในสัดส่วน
รวมร้อยละ 49.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว  
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ปี 2538 

มกราคม 2538 : นายวิทยา อินาลา ได้ท าการซื้อหุ้นสามัญของบริษัท ในสัดส่วนร้อยละ 40.99 ของทุน
จดทะเบียนและช าระแล้ว 1 ล้านบาท จากนายสมประสงค์ อุทิศ นายเจริญ พรหม
ปัญญานันท์ และนายวันชัย รัตมงคล เมื่อเดือนมกราคม 2538 ส่งผลให้นายวิทยา
เป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ของบริษัท โดยถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 50.99 ของทุนจดทะเบียน
และช าระแล้ว  

 : บริษัทท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น 2,000,000 บาท เมื่อวันที่ 25 มกราคม 2538 
โดยการออกหุ้นสามัญ 10,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท ตามสัดส่วนการ
ถือหุ้นของผู้ถือหุ้นเดิม 

ตุลาคม 2538 : บริษัท เมกาเคม พีทีอี จ ากัด ประเทศสิงคโปร์ ได้ท าการซื้อหุ้นสามัญของบริษัท เม
กาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด จากนายลิม ยี โอ นายชิว ชุน ตี และนายตัน บ๊อค เชีย 
ทั้งหมด คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 49.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว 2 ล้านบาท 
เมื่อวันที่ 16 ตุลาคม 2538 เพ่ือท าการปรับโครงสร้างการถือหุ้น 

ปี 2544 

ตุลาคม 2544 : บริษัทได้รับใบรับรองระบบบริหารคุณภาพตามมาตรฐาน ISO 9001:2008 ในด้าน
การจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ โดยบริษัท บูโร เวอริทัส (ประเทศไทย) จ ากัดเป็นผู้ให้การ
รับรอง  

ปี 2546 

มีนาคม 2546 : บริษัทท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น  2,030,500 บาท เมื่อวันที่ 19 มีนาคม 2546 
โดยการออกหุ้นสามัญ 305 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท  แก่นางบุษราภรณ์ 
ประทุมรัตน์ โดยผู้ถือหุ้นของบริษัทประกอบด้วยนายวิทยา อินาลา นางบุษราภรณ์ 
ประทุมรัตน์ และบริษัท เมกาเคม จ ากัด ถือหุ้น ในสัดส่วนร้อยละ 50.24 ร้อยละ 
1.50 และร้อยละ 48.26 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้วตามล าดับ 

ปี 2550 

ธันวาคม 2550 : บริษัทท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น  4,088,800 บาท เมื่อวันที่ 21 ธันวาคม 2550 
โดยการออกหุ้นสามัญ 20,583 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท ตามสัดส่วนการ
ถือหุ้นของผู้ถือหุ้นเดิม 

ปี 2552 

ตุลาคม 2552 : บริษัทจดทะเบียนก่อตั้งบริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด เมื่อวันที่ 28 ตุลาคม 2552 ด้วยทุน
จดทะเบียนและช าระแล้ว 1 ล้านบาท แบ่งเป็นหุ้นสามัญจ านวน 10,000 หุ้น มูลค่าที่
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ตราไว้หุ้นละ 100 บาท โดยบริษัทถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 99.97 ของทุนจดทะเบียน
และช าระแล้ว เพ่ือด าเนินธุรกิจผลิตและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หมอนยางพารา  

ธันวาคม 2552 : บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น 15 ล้านบาท เมื่อวันที่ 1 
ธันวาคม 2552 โดยการออกหุ้นสามัญ 140,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท 
โดยบริษัทถือหุ้นร้อยละ 99.99 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว 

ปี 2558 

มีนาคม 2558 : บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น 49 ล้านบาท เมื่อวันที่ 21 
มีนาคม 2558 โดยการออกหุ้นสามัญ 340,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท 
โดยบริษัทถือหุ้นร้อยละ 99.99 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว 

เมษายน 2558 : บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ท าการลดทุนจดทะเบียนเป็น 18.62 ล้านบาท เมื่อวันที่ 7 
เมษายน 2558 โดยการลดจ านวนหุ้นสามัญจาก 490,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 
100 บาท ลงเหลือจ านวน 490,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 38 บาท เพ่ือท าการ
ล้างขาดทุนสะสมจ านวน 30.38 ล้านบาท  โดยมีวัตถุประสงค์เพ่ือการควบรวม
กิจการกับบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด  

มิถุนายน 2558 : บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด และบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด ได้ท า
การควบรวมกิจการ และใช้ชื่อ บริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด เมื่อวันที่ 2 มิถุนายน 
2558 โดยมีทุนจดทะเบียนหลังการควบรวมบริษัททั้งสิ้น 70.12 ล้านบาท แบ่งเป็น
หุ้นสามัญทั้งสิ้น 701,200 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท ซึ่งมีผู้ถือหุ้นหลักคือ
บริษัท ซึ่งถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 30.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว และกลุ่ม
ผู้ถือหุ้นเดิมของบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด ซึ่งประกอบด้วยกลุ่ม
ตระกูลเกิดวงศ์บัณฑิต กลุ่มตระกูลพันธุ์โกศล กลุ่มตระกูลอุปัติศฤงศิ์ ซึ่งถือหุ้นรวมกัน
ในสัดส่วนร้อยละ 70.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้วตามล าดับ 

ปี 2559 

เมษายน 2559 : บริษัทท าการเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น  150,000,000 บาท เมื่อวันที่ 27 เมษายน 
2559 โดยการออกหุ้นสามัญ 1,459,112 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท ตาม
สัดส่วนการถือหุ้นของผู้ถือหุ้นเดิม 

 : ที่ประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้นบริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด ครั้งที่ 2/2559 จัดขึ้น
เมื่อวันที่ 29 เมษายน 2559 ได้มีมติดังนี้ 

1. มีมติพิเศษให้แปรสภาพเป็นบริษัทมหาชนจ ากัด 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

2. มีมติให้เปลี่ยนแปลงมูลค่าหุ้นที่ตราไว้ของหุ้นสามัญจากหุ้นละ 100 บาท เป็นหุ้น
ละ 0.50 บาท 

3. มีมติพิเศษให้บริษัทเพ่ิมทุนจดทะเบียนเป็น 200 ล้านบาท ประกอบด้วยหุ้นสามัญ
จ านวน 100 ล้านหุ้น มูลค่าท่ีตราไว้หุ้นละ 0.50 บาท 

4. มติอนุมัติการออกและเสนอขายหุ้นสามัญให้แก่ประชาชนทั่วไปจ านวน 100 ล้าน
หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 0.50 บาท 

5. มีมติอนุมัติให้น าหุ้นสามัญของบริษัทจดทะเบียนเป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนใน
ตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ 

ปี 2560 

กุมภาพันธ์ 2560   :   บริษัทได้ท าการจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ MAI เมื่อวันที่ 23 กุมภาพันธ์ 2560 

 
1.3 โครงสร้างการถือหุ้นของกลุ่มบริษัท 

บริษัทประกอบธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร 
(Specialty Chemical Solution Provider) ส าหรับอุตสาหกรรมต่างๆ ซึ่งเป็นเคมีภัณฑ์ที่ใช้เป็นส่วนเติม 
(Additive) ในส่วนประกอบหลักเพ่ือท าปฏิกริยาเคมีผลิตภัณฑ์มีคุณสมบัติหรือคุณลักษณะตามที่ต้องการ ให้แก่
ลูกค้าในอุตสาหกรรมต่างๆ และมีเงินลงทุนในบริษัทร่วม คือ บริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด  ด าเนินธุรกิจผลิต
และจ าหน่ายหมอนและที่นอนยางพารา โดยมีโครงสร้างการถือหุ้นของกลุ่มบริษัท ดังนี้ 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

แผนภาพแสดงโครงสร้างกลุ่มบริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 
หมายเหตุ: 1/บริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด มีผู้ถือหุ้นหลัก คือ กลุ่มผู้ถือหุ้นเดิมของบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด ซ่ึงได้แก่กลุ่ม
ตระกูลเกิดวงศ์บัณฑิต กลุ่มตระกูลอุปัติศฤงศ์ิ และกลุ่มตระกูลพันธุ์โกศล ถือหุ้นรวมในสัดส่วนร้อยละ 70.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว และ 
บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด ซึ่งถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละร้อยละ 30.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว 

 

1.3.1 เงินลงทุนในบริษัทร่วม 

บริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด ประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่ายหมอนและที่นอนยางพารา โดยเป็น
บริษัทที่เกิดจากการควบรวมกิจการระหว่างบริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ซึ่งเป็นอดีตบริษัทย่อยของบริษัท กับ
บริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด เมื่อวันที่ 2 มิถุนายน 2558 ปัจจุบันมีทุนจดทะเบียนและช าระ
แล้ว 70.12 ล้านบาท โดยบริษัทมีสัดส่วนการถือหุ้นร้อยละ 30.00 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว  และได้
ท าการส่งตัวแทนของบริษัทไปด ารงต าแหน่งกรรมการบริษัท  เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด จ านวน 2 คน จาก
จ านวนกรรมการบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด ทั้งหมด 5 คน  โดยมิได้ท าการส่งตัวแทนเป็นผู้บริหารหรือ
พนักงานในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด แต่อย่างใด 

โดยการควบรวมดังกล่าวมีวัตถุประสงค์เนื่องจากบริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด เล็งเห็นว่าธุรกิจผลิตและ
จ าหน่ายหมอนและที่นอนยางพาราต้องการผู้ที่มีความรู้และความสามารถในธุรกิจยางพาราเพ่ือเพ่ิมศักยภาพ
การแข่งขันในอนาคต จึงท าการควบรวมกิจการผลิตและจ าหน่ายหมอนและที่นอนยางพารากับบริษัท เวอร์ทิส 
ลาเท็กซ์ (ประเทศไทย) จ ากัด ซึ่งกลุ่มผู้บริหารมีประสบการณ์ในการผลิตผลิตภัณฑ์จากยางพารามาอย่าง
ยาวนานและเป็นหนึ่งในผู้ผลิตยางแผ่นรมควันและน้ ายางพาราที่ใหญ่ที่สุดในประเทศไทย อีกทั้งมีที่ตั้งโรงงาน
อยู่ในจังหวัดภูเก็ต ซึ่งมีภูมิอากาศเหมาะสมในการผลิตวัตถุดิบในกระบวนการผลิต 

 

 

 

บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 
(บริษัทผู้ออกหลักทรัพย์) 

ทุนจดทะเบียน 200.00 ล้านบาท 
ทุนช าระแล้ว 200.00 ล้านบาท 

บริษัท เวอร์ทสิ ลาเทก็ซ์ จ ากัด1/  
ทนุจดทะเบียนและช ำระแล้ว 

70.12 ล้ำนบำท 

ร้อยละ 30.00 

กลุม่ตระกลูเกิดวงศ์บณัฑิต 
กลุม่ตระกลูอปัุตศิฤงศิ ์
กลุม่ตระกลูพนัธุ์โกศล 

ร้อยละ 70.00 

6



 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

1.4 ความสัมพันธ์กับกลุ่มธุรกิจของผู้ถือหุ้นใหญ่ของบริษัท 

 บริษัทมีกลุ่มผู้ถือหุ้นใหญ่ที่อาจมีความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับบริษัท ดังนี้ 

1) บริษัท เมกาเคม จ ากัด 

 บริษัท เมกาเคม จ ากัด (Megachem Ltd. หรือ “บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์)”) เป็น
ผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของบริษัท ซึ่งเป็นบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ Stock Exchange of Singapore 
Dealing and Automated Quotation หรือ SESDAQ รหัสหลักทรัพย์ SGX: 5DS ในประเทศสิงคโปร์ มีทุน
จดทะเบียน 13.33 ล้านดอลลาร์สิงคโปร์ โดยถือหุ้นในบริษัทในสัดส่วนร้อยละ 36.19 ของทุนจดทะเบียนและ
ช าระแล้ว ประกอบธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเก่ียวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty 
Chemical Solution Provider) เช่นเดียวกับบริษัท โดยมีกลุ่มลูกค้าอยู่ในหลายประเทศทั่วโลก ทั้งในทวีป
เอเชีย ยุโรป อเมริกาเหนือ อเมริกาใต้ และตะวันออกกลาง เป็นต้น ซึ่งมีบริษัทย่อยและบริษัทร่วมทุน 
Megachem ดังนี้ 

ประเทศ บริษัท 

สิงคโปร์ Megachem Limited 

Megachem Manufacturing PTE LTD 
Megachem Raya PTE LTD 

Megachem (Shanghai) PTE LTD 

มาเลเซีย C.N. Chemical SDN. BHD. 
อินโดนีเซีย P.T. Mega Kemiraya 

ฟิลิปปินส์ Megachem Phils., Inc. 

สาธารณรัฐประชาชนจีน Megachem International Trading (Shanghai) Co., Ltd. 
Megachem International Trading (Beijing) Co., Ltd. 

สหราชอาณาจักร Megachem (UK) LTD. 
สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์ Megachem Middle East FZE 

เวียดนาม Megachem Vietnam Company Limited 

อินเดีย MGI Chemical Private Limited 
ออสเตรเลีย MG Chemical (Australia) PTY LTD 

ประเทศไทย บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)  (บริษัท) 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

  ทั้งนี้ บริษัทมียอดซื้อผลิตภัณฑ์กับกลุ่มของบริษัท เมกาเคม จ ากัด ในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 
เท่ากับ 19.75 ล้านบาท 14.87 ล้านบาท และ 17.74 ล้านบาท ตามล าดับ ซึ่งคิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 5.64 ร้อย
ละ 3.77 และร้อยละ 4.34 ของยอดซื้อรวมในงวดดังกล่าว ตามล าดับ และมียอดขายผลิตภัณฑ์แก่กลุ่มของ
บริษัท เมกาเคม จ ากัด ในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 เท่ากับ 2.06 ล้านบาท 2.35 ล้านบาท และ 2.17 
ล้านบาท ตามล าดับ ซึ่งคิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 0.39 ร้อยละ 0.42 และร้อยละ 0.37 ของรายได้จากการจัด
จ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษรวมในงวดดังกล่าว ตามล าดับ โดยกลุ่ม MGS ได้มีหนังสือยืนยันนโยบายการตั้ง
ราคาในการขายสินค้าให้แก่บริษัท ลงวันที่ 26 สิงหาคม 2559 ว่าจะมีราคาและเงื่อนไขเช่นเดียวกันการขาย
ระหว่างบริษัทอ่ืนๆภายในกลุ่ม MGS นอกจากนี้ในรายงานประจ าปี 2558 ของ MGS ยังมีการระบุว่า MGS มี
การก าหนดขั้นตอนที่ท าให้มั่นใจได้ว่ารายการกับบุคคลที่เกี่ยวข้องจะด าเนินการเสมือนบุคคลดังกล่าวไม่มีความ
เกี่ยวข้องกัน (Arm’s Length Basis)  

 ในอดีต บริษัทได้ท าการใช้ระบบวางแผนทรัพยากร (Enterprise Resource Planning หรือ ERP) ร่วม
บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) โดยเจ้าของลิขสิทธิ์ระบบวางแผนทรัพยากรและระบบเซิฟเวอร์ 
(Server) ที่ใช้เก็บฐานข้อมูลเป็นของบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) โดยท าการแยกการเข้าถึง
ฐานข้อมูลอย่างชัดเจน ซึ่งบริษัทท าการจ่ายค่าธรรมเนียมในการใช้งาน โดยบริษัทได้ยกเลิกการใช้งานระบบ
วางแผนทรัพยากรและระบบเซิฟเวอร์ร่วมกับบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) และท าการซื้อลิขสิทธิ์
ระบบบัญชีและเซิฟเวอร์เป็นของตนเองแล้วตั้งแต่เดือนมิถุนายน 2557 เป็นต้นมา  

 ทั้งนี้ เพ่ือเป็นการป้องกันความขัดแย้งทางผลประโยชน์ที่อาจจะเกิดขึ้นจากการท าธุรกิจที่คล้ายคลึง
กันของบริษัทและ บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) บริษัทและบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศ
สิงคโปร์) จึงได้มีการลงนามในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ (Non-Competition Agreement) ลงวันที่ 15 
สิงหาคม 2559  ซึ่งมีการระบุว่าบริษัทจะเป็นผู้ด าเนินธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับ
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty Chemical Solution Provider) ในประเทศที่ก าหนด ซึ่งได้แก่ 
ประเทศไทย สาธารณรัฐประชาธิปไตยประชาชนลาว และราชอาณาจักรกัมพูชา โดยที่บริษัท   เมกาเคม จ ากัด 
(ประเทศสิงคโปร์) จะไม่ด าเนินการที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจเคมีภัณฑ์อันที่จะเป็นการแข่งขันกับบริษัทในประเทศที่
ก าหนดข้างต้น โดยที่สัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าวได้ก าหนดประเทศที่เป็นเขตการค้า  บริษัท   เมกาเคม 
จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) จ านวน 50 ประเทศ ซ่ึงจะไม่ด าเนินการที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจเคมีภัณฑ์อันที่จะเป็นการ
แข่งขันกับบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) ในประเทศที่เป็นเขตการค้า  บริษัท   เมกาเคม จ ากัด 
(ประเทศสิงคโปร์) จ านวน 50 ประเทศ ที่ก าหนดข้างต้น เช่นเดียวกัน 

  อย่างไรก็ตาม หากมิได้ค านึงถึงเงื่อนไขในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจระหว่างบริษัทและบริษัท เมกา
เคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) ข้างต้น ธุรกิจของบริษัท คือ ธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับ
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty Chemical Solution Provider) เป็นธุรกิจที่ต้องการความรู้ ความ
เชี่ยวชาญ และประสบการณ์เฉพาะด้าน ท าให้มีอุปสรรคในการเข้ามาแข่งขัน (Barriers to entry) ส าหรับ
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) กลุ่ม Chori กลุ่ม Toray และรวมถึงคู่แข่งรายใหม่อ่ืนๆที่จะเข้ามา
ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ประเภทเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษแข่งขันกับบริษัทในอนาคต ดังนี้  

1) จากประสบการณ์ที่ยาวนานมากกว่า 25 ปี ท าให้บริษัทมีข้อมูลฐานลูกค้าทั้งประเภทสินค้าและ

ปริมาณที่ลูกค้าแต่ละรายท าการสั่งซื้อ ท าให้สามารถตอบสนองความต้องการของลูกค้าแต่รายได้

อย่างถูกต้องและรวดเร็ว อีกท้ังบริษัทมิได้มุ่งเน้นเพียงการขายสินค้าเท่านั้น แต่ยังมุ่งเน้นในคุณภาพ

ของการให้บริการเพ่ือตอบสนองความต้องการของลูกค้าอย่างครบวงจร (Solution Provider) ท า

ให้ได้รับความเชื่อม่ันจากลูกค้าต่างๆของบริษัท 

2) ในธุรกิจการจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่มีความหลากหลายสูงนั้น จะต้องมีความพร้อมในการ

ขออนุญาตหน่วยงานต่างๆที่เกี่ยวข้องกับเคมีภัณฑ์แต่ละชนิด เช่น  กรมธุรกิจพลังงาน  กระทรวง

พลังงาน กรมสรรพสามิต การะทรวงการคลัง กองควบคุมยุทธภัณฑ์และพัฒนาอุตสาหกรรม 

กรมการอุตสาหกรรมทหาร ส านักควบคุมพืชและวัสดุการเกษตร กรมวิชาการเกษตร ส านักควบคุม

วัตถุอันตราย กรมโรงงานอุตสาหกรรม เป็นต้น ซึ่งบริษัทมีความพร้อมในการขอใบอนุญาตต่างๆที่

เกี่ยวข้องกับการด าเนินงานได้อย่างครบถ้วน 

3) บริษัทมีประสบการณ์และความเชี่ยวชาญในการจัดเก็บและจัดส่งสินค้า เนื่องจากสารเคมีบางชนิด

จะต้องมีการจัดเก็บที่ถูกต้อง เพ่ือป้องกันการท าปฏิกริยาเคมีกับสารเคมีอ่ืนๆ หรือเกิดอันตราย

ร้ายแรงขึ้นได้ ตามแต่ข้อก าหนดจ าเพาะของเคมีภัณฑ์นั้นๆ ซึ่งบริษัทมีความเชี่ยวชาญและมีระบบ

การจัดเก็บสินค้าคงคลัง รวมไปถึงการเคลื่อนย้ายเคมีภัณฑ์แต่ละประเภทอย่างถูกต้องและ

ปลอดภัย 

4) บริษัทมีผู้บริหารและบุคลากรที่มีความรู้และประสบการณ์เฉพาะด้าน ท าให้สามารถให้บริการแก่

ลูกค้าได้อย่างครบถ้วนและสามารถท าการบริหารจัดการได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

2. การประกอบธุรกิจของแต่ละสายผลิตภัณฑ์ 

 
โครงสร้างรายได้ของการประกอบธุรกิจของแต่ละสายผลิตภัณฑ์ 

บริษัทประกอบธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร 
(Specialty Chemical Solution Provider) ส าหรับอุตสาหกรรมต่างๆ ซึ่งเป็นเคมีภัณฑ์ที่เป็นส่วนเติม 
(Additive) ในส่วนประกอบหลักเพ่ือท าปฏิกริยาเคมีให้ผลิตภัณฑ์มีคุณสมบัติหรือคุณลักษณะพิเศษตามที่
ต้องการ โดยโครงสร้างรายได้ตามแต่ละประเภทของการด าเนินธุรกิจในปี 2558 ถึงปี 2560 มีสัดส่วนดังนี้ 

                                (หน่วย : ล้านบาท) 

รายได้ 

งบการเงินรวม1/ 
งบการเงินซึ่งเสดงเงินลงทุนตามวิธีส่วนได้

เสีย 

ปี 2558 ปี 2559 ปี 2560 

มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ มูลค่า ร้อยละ 

รายได้จากการจัดจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ 

530.92 97.08 561.15 99.05 579.50 99.14 

รวมรายได้จากการขาย 530.92 97.08 561.15 99.05 579.50 99.14 

รายได้อ่ืน2/ 15.95 2.92 5.41 0.95 5.04 0.86 

รายได้รวม 546.87 100.00 566.56 100.00 584.54 100.00 
หมายเหตุ : 1/ ในอดีตบริษัทมีบริษัทย่อย คือ บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ซึ่งประกอบธุรกิจผลิต และจ าหนา่ย 

ผลิตภัณฑ์หมอนยางพาราด้วยเทคโนโลยีการคงรูปด้วยคลื่นวิทย ุ ไดท้ าการควบรวมกิจการกับบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ (ประเทศ
ไทย) จ ากัด ซ่ึงประกอบธุรกจิผลิตและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หมอนและที่นอนยางพารา โดยใช้ชื่อบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด 
ภายหลังการควบรวม เมื่อวันที ่2 มิถุนายน 2558  

  2/รายได้อื่นในปี 2558 ประกอบด้วยก าไรจากการลงทุนในบริษัทร่วม 10.68 ล้านบาท จากการควบรวมกิจการของอดีตบริษัทย่อย
ของบริษัท คือ บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากดั 

 
โดยลักษณะการด าเนินงานของแต่ละประเภทธุรกิจหลัก มีรายละเอียด ดังนี้ 

ลักษณะของผลิตภัณฑ์และการบริการ 

  ธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty 
Chemical Solution Provider)  (ด าเนินงานโดยบริษัท) 

บริษัทด าเนินธุรกิจบริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร 
(Specialty Chemical Solution Provider) ให้แก่ลูกค้าซึ่งเป็นบริษัทผู้ผลิตในอุตสาหกรรมต่างๆ 
ภายในประเทศไทยเป็นหลัก โดยท าการจัดจ าหน่ายในลักษณะหีบห่อเดิมจากผู้ผลิต (Original package) โดย
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่บริษัทจัดจ าหน่าย เป็นเคมีภัณฑ์ที่ใช้เป็นส่วนเพ่ิมเติม (Additive) ในวัตถุดิบหลักให้
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

เกิดปฏิกิริยาเคมีเพ่ือสร้างคุณสมบัติพิเศษต่างๆให้แต่ละผลิตภัณฑ์ตามที่ผู้ผลิตต้องการ โดยมักจะใช้เป็นสัดส่วน
ที่น้อยเมื่อเทียบกับปริมาณวัตถุดิบทั้งหมด และมีความหลากหลายสูง อีกทั้งเคมีภัณฑ์แต่ละชนิด จะมีผู้ผลิต
จ านวนน้อยรายกระจายอยู่ในหลายประเทศ เนื่องจากการถือครองสิทธิบัตรและปริมาณการใช้ที่ต่ า ท าให้หาก
ลูกค้าท าการสั่งซื้อจากผู้ผลิตสารเคมีโดยตรง จะต้องท าการสั่งซื้อจากผู้ผลิตจ านวนหลายราย ในปริมาณการ
สั่งซื้อสินค้าแต่ละประเภทที่น้อย ท าให้ขาดอ านาจการต่อรองรวมถึงสิ้นเปลืองในค่าขนส่งและค่าใช้จ่ายที่
เกี่ยวข้องอ่ืนๆ และยังสิ้นเปลืองทรัพยากรบุคคลในการบริหารจัดการเนื่องจากมีความยุ่งยากจากการสั่งซื้อจาก
ผู้ผลิตสารเคมีจ านวนมาก ดังนั้น บริษัทจึงมุ่งเน้นในการบริหารจัดการห่วงโซ่อุปทาน (Supply Chain) ส าหรับ
สารเคมีชนิดพิเศษต่างๆ ให้แก่ลูกค้าอย่างครบวงจร (Solution Provider) ทั้งในด้านการตอบสนองความ
ต้องการของลูกค้า เลือกและน าเสนอผลิตภัณฑ์ที่ตรงตามความต้องการทั้งในด้านของคุณสมบัติและราคา อีก
ทั้งยังดูแลเรื่องการสั่งซื้อรวมถึงบริหารจัดการการจัดส่งให้เป็นไปตามความต้องการของลูกค้าแต่ละราย  อีกทั้ง
ยังมีผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายมากกว่า 1,000 ชนิด ครอบคลุมกลุ่มอุตสาหกรรมต่างๆ เช่น อุตสาหกรรมพอลี
เมอร์ (ซึ่งใช้เคมีภัณฑ์ของบริษัทในกระบวนการสร้างพอลีเมอร์ หรือ Polymerization ส าหรับผลิตภัณฑ์ต่างๆ 
เช่น พลาสติก เรซิ่น หรือเส้นใยสังเคราะห์เป็นต้น) อุตสาหกรรมสี  

  ภาพแสดงการจัดซื้อเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ  กรณีที่ลูกค้าท าการสั่งซ้ือจากผู้ผลิตสารเคมีโดยตรง 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

ภาพแสดงการจัดซื้อเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ กรณีที่ลูกค้าท าการสั่งซ้ือสารเคมีผ่านบริษัท 

 
 
ในปี 2558  ปี 2559  และปี 2560 บริษัทมีรายได้จากธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ เท่ากับ 

530.92 ล้านบาท 561.15 ล้านบาท และ 579.50 ล้านบาท ตามล าดับ  
ทั้งนี้บริษัทได้ด าเนินการก่อสร้างห้องปฏิบัติการส าหรับการวิเคราะห์เคมีภัณฑ์แล้วเสร็จและเปิด

ให้บริการตั้งแต่วันที่ 3 กรกฏาคม 2560 โดยตั้งอยู่ในพื้นที่ส านักงานใหญ่ของบริษัท เพ่ือใช้ในการวิเคราะห์
ส่วนประกอบทางเคมีและคุณสมบัติต่างๆของสินค้าที่บริษัทจัดจ าหน่าย เช่น ค่าความถ่วงจ าเพาะ ค่าความ
หนืด ค่าความทนทานต่อกรดและด่าง เป็นต้น โดยมีวัตถุประสงค์เพ่ือสร้างความมั่นใจให้แก่ลูกค้าในคุณภาพ
ของเคมีภัณฑ์ท่ีบริษัทจ าหน่าย รวมถึงสามารถให้บริการหลังการขายได้อย่างรวดเร็ว สามารถท าการวิเคราะห์
ปัญหาที่เกิดขึ้นโดยมิต้องท าการส่งสารเคมีไปท าการวิเคราะห์โดยห้องปฏิบัติการ 

    บริษัทมีใบอนุญาตจากหน่วยงานต่างๆที่เกี่ยวข้องในการด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่
ส าคัญ ดังนี้ 

หน่วยงาน ประเภทของใบอนุญาต 

กรมธุรกิจพลังงาน กระทรวงพลังงาน ใบทะเบียนเป็นผู้ค้าน้ ามัน 

กรมสรรพสามิต กระทรวงการคลัง ค าขออนุญาตเป็นผู้ประกอบกิจการเป็นตัวแทน
ในการซื้อสารละลายประเภทไฮโดรคาร์บอนซึ่งได้รับ

การยกเว้นภาษีสรรพามิตเพ่ือน าไปใช้ใน
อุตสาหกรรมต่างๆ 

กองควบคุมยุทธภัณฑ์และพัฒนา
อุตสาหกรรม กรมการอุตสาหกรรมทหาร 

ใบอนุญาตสั่งเข้ามาซึ่งยุทธภัณฑ์ 

ใบอนุญาตมีซึ่งยุทธภัณฑ์ 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

หน่วยงาน ประเภทของใบอนุญาต 

ส านักควบคุมวัตถุอันตราย กรมโรงงาน
อุตสาหกรรม 

ใบอนุญาตน าเข้าวัตถุอันตราย 

ใบส าคัญการขึ้นทะเบียนวัตถุอันตราย 

ส านักยา ส านักงานคณะกรรมการอาหาร
และยา 

ใบอนุญาต น าหรือสั่งยาแผนปัจจุบันเข้ามาใน
ราชอาณาจักร 

ส านักอาหาร ส านักงานคณะกรรมการ
อาหารและยา 

ใบอนุญาต น าหรือสั่งอาหารเข้ามาใน
ราชอาณาจักร 

ใบส าคัญการขึ้นทะเบียนต ารับอาหาร 

 
    ธุรกิจผลิตและจ าหน่ายหมอนและท่ีนอนยางพารา (ด าเนินงานโดยบริษัทร่วม) 

 เมื่อวันที่ 28 ตุลาคม 2552 บริษัทได้ก่อตั้งบริษัทย่อย คือ บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด (“เมกาเลเท็ค”) 
เพ่ือประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หมอนยางพาราด้วยเทคโนโลยีการคงรูป (Vulcanization) โดย
เมื่อวันที่ 2 มิถุนายน 2558 บริษัท เมกาเลเท็ค จ ากัด ได้ท าการควบรวมกิจการกับบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ 
(ประเทศไทย) จ ากัด โดยใช้ชื่อบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด (“บริษัทร่วม) ภายหลังการควบรวมเพ่ือด าเนิน
ธุรกิจเพ่ือประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หมอนและท่ีนอนยางพารา โดยบริษัทถือหุ้นในบริษัท เวอร์
ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด จ านวน 210,360 หุ้น มูลค่าท่ีตราไว้หุ้นละ 100 บาท คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 30.00 ของทุน
จดทะเบียนและช าระแล้วหลังการควบรวมกิจการทั้งสิ้น 70.12 ล้านบาท และได้ส่งตัวแทนบริษัทเป็นกรรมการ
ในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด จ านวน 2 คน จากจ านวนกรรมการบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัดท้ังหมด 5 
คน  ทั้งนี้บริษัทมิได้ส่งตัวแทนเป็นผู้บริหารหรือพนักงานในบริษัท เวอร์ทิส ลาเท็กซ์ จ ากัด แต่อย่างใด 

 โดยบริษทัร่วมด าเนินธุรกิจผลิตหมอนและที่นอนยางพารา โดยเน้นในการรับจ้างผลิตสินค้าให้แก่
เจ้าของตราสินค้าตามที่ลูกค้าก าหนด (Original Equipment Manufacturer หรือ OEM) ซึ่งบริษัทร่วมได้ท า
การผลิตให้แก่ลูกค้าท่ีเป็นเจ้าของตราสินค้าต่างๆมากกว่า 20 ราย ทั้งนี้ สามารถสรุปขั้นตอนการผลิตหมอนและ
ที่นอนยางพาราได้ตามตารางด้านล่างนี้  
 

 
การคงรูปยาง 

 

การข้ึนรูปยาง 

 

การจัดเตรียม
วัตถุดิบ 

 (Vulcanization)  (Forming)  

(Latex 
compound) 

 

 

    
      

 การตกแต่ง 
 

การอบแห้ง 
 

การบรรจุหีบห่อ 

 (Finishing)  (Drying)  (Packaging) 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

ขั้นตอนการผลิตหมอนและท่ีนอนยางพาราเริ่มจากการเตรียมวัตถุดิบโดยการผสมสารเคมีกับน้ ายาง
ข้นเพ่ือให้ได้น้ ายางผสม (Latex Compound) ที่มีคุณสมบัติตามที่ก าหนดส าหรับแต่ละผลิตภัณฑ์ ซึ่งเป็น
ขั้นตอนหนึ่งที่มีความส าคัญต่อคุณสมบัติและคุณภาพของผลิตภัณฑ์ยางพารา เนื่องจากคุณสมบัติของน้ ายาง
ผสมจะส่งผลโดยตรงต่อคุณภาพของหมอนและยางพาราที่ได้จากการผลิต จากนั้นจึงน าน้ ายางผสมที่ผ่านการ
ตรวจสอบคุณภาพแล้วมาท าการข้ึนรูป (Forming) โดยท าการฉีดน้ ายางผสมเข้าไปในแม่พิมพ์เพ่ือให้ผลิตภัณฑ์
มีรูปร่างตามทีต่้องการ จากนั้นจึงน าแม่พิมพ์ดังกล่าวเข้าสู่กระบวนการคงรูป (Vulcanization)  ด้วยคลื่นวิทยุ   
ซึ่งเป็นกระบวนการที่ท าให้ยางพาราที่ได้รับการขึ้นรูปด้วยแม่พิมพ์แล้วสามารถคงรูปร่าง มีความยืดหยุ่น และ
ทนทาน มีคุณสมบัติที่เสถียรไม่เปลี่ยนแปลงตามอุณหภูมิ จึงจะสามารถน าผลิตภัณฑ์ยางดังกล่าวไปใช้งานได้ ซึ่ง
โดยทั่วไปใช้วิธีให้ความร้อนด้วยไอน้ าหรือคลื่นวิทยุ 

เมื่อชิ้นงานผ่านขั้นตอนการคงรูปแล้วจะถูกถอดชิ้นงานออกจากแม่พิมพ์เพ่ือท าการตรวจสอบคุณภาพ
ของผลิตภัณฑ์ที่ผ่านการฉีด จากนั้นจึงน าชิ้นงานเข้าสู่ขั้นตอนการตกแต่งผลิตภัณฑ์ โดยท าการตัดแต่งส่วนเกิน
ที่เกิดจากการผลิต เช่น ครีบ หรือทางเดินน้ ายาง แล้วจึงน าชิ้นงานไปล้างและเข้าสู่ขั้นตอนการอบแห้งแล้วจึง
น าไปท าการตรวจสอบคุณภาพขั้นสุดท้ายอีกครั้งก่อนจะน าไปท าการบรรจุหีบห่อตามที่ก าหนดเพื่อส่งให้ลูกค้า
ต่อไป 

ในปี 2559 และปี 2560 บริษัทมสี่วนแบ่งขาดทุนจากเงินลงทุนในบริษัทร่วมเท่ากับ 3.39 ล้านบาท และ 
5.79 ล้านบาท ตามล าดับ 
 
ภาวะอุตสาหกรรมและการแข่งขัน 

อุตสาหกรรมเคมีภัณฑ์เป็นอุตสาหกรรมพ้ืนฐานที่ส าคัญต่อการพัฒนาอุตสาหกรรมภาคการผลิตและภาค
บริการอ่ืนๆ โดยอุตสาหกรรมเคมีภัณฑ์เป็นอุตสาหกรรมที่ต้องพ่ึงพาวัตถุดิบน าเข้าเป็นส่วนใหญ่และมีตลาด
ภายในประเทศเป็นแหล่งรองรับสินค้าที่ส าคัญ ที่มีบทบาทส าคัญต่อระบบเศรษฐกิจของประเทศโดยรวม  

โดยสินค้าหลักของบริษัทคือเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) ซึ่งเป็นส่วนผสมในเคมีภัณฑ์ท่ี
จ าเป็นต่อการผลิตสินค้าในอุตสาหกรรมต่างๆ  ภายในประเทศ ซึ่งบริษัทมีกลุ่มลูกค้าอยู่ในหลายอุตสาหกรรม 
ได้แก่อุตสาหกรรมสี อุตสาหกรรมรถยนต์ อุตสาหกรรมก่อสร้าง และอุตสาหกรรมพลาสติก เป็นต้น ดังนั้น
ปริมาณการบริโภคผลิตภัณฑ์ของบริษัทจึงเติบโตตามอุตสาหกรรมดังกล่าว และรวมไปถึงภาวะเศรษฐกิจใน
ประเทศไทย จากข้อมูลของส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม อุตสาหกรรมเคมีภัณฑ์มีแนวโน้มมูลค่าเติบโต
อย่างต่อเนื่อง ซึ่งการเติบโตของมูลค่าการน าเข้าเคมีภัณฑ์ สอดคล้องกับการเพ่ิมขึ้นของผลิตภัณฑ์มวลรวมใน
ประเทศไทย 

 ภาพรวมและแนวโน้มเศรษฐกิจของประเทศไทย 

ผลิตภัณฑ์มวลรวมภายในประเทศ ณ ราคาคงที่ (Real Gross Domestic Product : Real GDP) ของ
ประเทศไทยในช่วง 10 ปีย้อนหลัง เติบโตขึ้นจากมูลค่า 7,710 พันล้านบาทในปี 2551 มาเป็นมูลค่า 10,207 
พันล้านบาทในปี 2560  ซึ่งคิดเป็นอัตราการเติบโตเฉลี่ยสะสม (Compound Annual Growth Rate: CAGR) 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

ร้อยละ 3.17 ต่อปี ผลิตภัณฑ์มวลรวมภายในประเทศของประเทศไทยนั้นมีการเติบโตขึ้นอย่างต่อเนื่องยกเว้นใน
ปี2552ที่เศรษฐกิจหดตัวลงเนื่องมาจากผลกระทบทางวิกฤตเศรษฐกิจของสหรัฐอเมริกาในปี 2551 

ภาพที่ 1:  เปรียบเทียบปริมาณการน าเข้าเคมีภณัฑ์กับผลิตภณัฑ์มวลรวมในประเทศระหว่างปี 2551 –  ปี 2560 

(หน่วย : พันล้านบาท) 

 
ที่มา: มูลค่าการน าเข้าเคมีภัณฑ์ - ศูนย์เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร ส านักงานปลัดกระทรวงพาณิชย์ โดยความร่วมมือจากกรมศุลกากร  

       ผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศ - สถิติผลิตภัณฑ์มวลรวมภายในประเทศที่แท้จริงของประเทศไทย ส านักงานคณะกรรมการพัฒนาการเศรษฐกิจ 

       และสังคมแห่งชาติ 

 

ผลิตภัณฑ์มวลรวมภายในประเทศ ของประเทศไทยในปี 2560 ขยายตัวในอัตราร้อยละ 3.91 เมื่อ
เทียบกับปี 2559 โดยมีปัจจัยสนับสนุนจากการปรับตัวที่ดีขึ้นของภาคการส่งออก อุปสงค์ภายในประเทศ 
โดยเฉพาะการขยายตัวของภาคการท่องเที่ยว  และการใช้จ่ายภาคครัวเรือนที่ปรับตัวสูงขึ้นอย่างต่อเนื่อง  

ส าหรับเศรษฐกิจไทยในปี 2561 มีแนวโน้มที่จะขยายตัวได้ดีขึ้น โดยผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศใน
ไตรมาสที ่3 และ 4 ปี 2560 ขยายตัวในอัตราร้อยละ 4.3 และ 4.0 ตามล าดับ ซึ่งเป็นอัตราการขยายตัวที่สูงขึ้น
อย่างต่อเนื่องโดยเฉพาะการขยายตัวในเกเกณฑ์ที่สูงขึ้นของภาคการส่งออก และการเติบโตของโรงแรมและ
ภัตตาคารตามการขยายตัวของภาคการท่องเที่ยว  

ในปี 2561 ส านักงานคณะกรรมการพัฒนาการเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติคาดว่า  เศรษฐกิจไทยจะ
ขยายตัวประมาณร้อยละ 3.6 – 4.6 โดยมีปัจจัยสนับสนุนที่ส าคัญจากการขยายตัวของเศรษฐกิจโลก การ
ส่งออกที่ขยายตัวดีอย่างต่อเนื่องท าให้การผลิตภาคอุตสาหกรรมขยายตัวเร่งขึ้น การขยายตัวของการใช้จ่าย
และการลงทุนเมกาโปรเจคของภาครัฐ และแรงขับเคลื่อนจากมาตรการกระตุ้นเศรษฐกิจของภาครัฐ การ
ท่องเที่ยวที่ปรับตัวดีขึ้นอย่างต่อเนื่อง (ที่มา: รายงานภาวะเศรษฐกิจไทยไตรมาสที่ 4 ปี 2560 และแนวโน้มปี 
2561 ของส านักงานคณะกรรมการพัฒนาการเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ) 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

โดยกลุ่มลูกค้าหลักของบริษัทคือ ผู้ผลิตในอุตสาหกรรมต่างๆ โดยมีกลุ่มอุตสาหกรรมของลูกค้าหลัก 
ได้แก่ อุตสาหกรรมพอลิเมอไรเซชั่น อุตสาหกรรมสี และอุตสาหกรรมน้ ายาเคลือบผิวโลหะ ซึ่งมีกลุ่มผู้ใช้ขั้น
ปลาย (End User) หลัก ได้แก่ ยานยนต์ วัสดุก่อสร้าง พลาสติก เป็นต้น 

อุตสาหกรรมสี 

สถานการณ์ธุรกิจสีในประเทศไทย 

ตลาดสี ปัจจุบันมีผู้ประกอบการมากกว่า 1,000 ราย เป็นอุตสาหกรรมที่มีการแข่งขันสูงมาก มีผู้ผลิต
เป็นจ านวนมาก และเป็นสินค้าท่ีมีความหลากหลายทั้งในด้านคุณภาพและราคา สามารถแบ่งสีออกตาม
ลักษณะการใช้งานได ้2 ประเภท คือสีอุตสาหกรรม (Industrial Paint) และ สีทาอาคาร (Decorative Paint) 

1. สีอุตสาหกรรม (Industrial Paint) อาทิ สีป้องกันสนิมส าหรับชิ้นส่วนรถยนต์ สีปอ้งกันสนิม
คุณภาพสูง สีทาเรือ สีส าหรับงานสิ่งพิมพ์ หรือสีเคลือบไม้ เป็นต้น 

2. สีทาอาคาร (Decorative Paint) เป็นสีที่ใช้ในภาคอสังหาริมทรัพย์และภาคครัวเรือน อาทิ สีน้ า สี
น้ ามัน หรือสีเคลือบเงา เป็นต้น 

ภาพที่ 2: ปริมาณผลติสีในประเทศไทยระหว่างปี 2556 - 2560  
หน่วย : พันตัน 

 
ที่มา: ส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม 

ตลาดสีอุตสาหกรรม (Industrial Paint) 

เนื่องจากผลิตภัณฑ์ของบริษัท เป็นหนึ่งในส่วนผสมที่ใช้ในการผลิตสีอุตสาหกรรม ซึ่งใช้ในการผลิตสี
ป้องกันสนิมรถยนต์เป็นหลัก ดังนั้นปริมาณการผลิตรถยนต์จึงเป็นปัจจัยหนึ่งที่จะสามารถบ่งชี้ถึงแนวโน้ม
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

อุตสาหกรรมเคมีภัณฑ์ท่ีคาดว่าจะเกิดขึ้นในอนาคต ท าให้การวิเคราะห์อุตสาหกรรมรถยนต์ สามารถสะท้อนถึง
แนวโน้มการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์จากบริษัทจากผู้ผลิตสีอุตสาหกรรมได้ 

อุตสาหกรรมยานยนต์ 
อุตสาหกรรมยานยนต์เป็นอุตสาหกรรมที่มีความส าคัญต่อเศรษฐกิจของประเทศไทยเป็นอย่างมาก ทั้ง

ในด้านการผลิต การส่งออก การลงทุน และการจ้างงาน ในปัจจุบันอุตสาหกรรมยานยนต์ของประเทศไทยมีการ
เปลี่ยนแปลงจากอุตสาหกรรมที่ผลิตเพื่อทดแทนการน าเข้าจากต่างประเทศไปสู่การเป็นฐานการผลิตเพ่ือ
ส่งออกไปยังต่างประเทศทั่วโลก อุตสาหกรรมยานยนต์ของประเทศไทยได้ถูกยกให้เป็นศูนย์กลางในด้านการ
ผลิตของภูมิภาคอาเซียน โดยในปี 2559 ประเทศไทยได้ถูกจัดเป็นผู้ผลิตรายใหญ่อันดับที่ 12 ของโลกในด้าน
การผลิตของอุตสาหกรรมยานยนต์ (ที่มา: ส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน)  

ภาพที่ 3: ปริมาณผลติรถยนต์ของโลกในปี พ.ศ. 2559 เรียงตามปรมิาณการผลิต            
หน่วย : พันคัน 

  
ที่มา: เว็บไซต์ Organization International des Constructers d’Automobiles 

ในช่วงปี 2543 – 2559 ตลาดยานยนต์ของโลกมีการเติบโตเพ่ิมขึ้นอย่างต่อเนื่อง โดยในปี 2559 ยอด
ปริมาณการผลิตรถยนต์อยู่ที่ 94.98 ล้านคันต่อปี เพ่ิมข้ึนร้อยละ 4.62 จากปี 2558 ที่มีปริมาณการผลิตรถยนต์ 
90.78 ล้านคันต่อปี  เนื่องมาจากอุปสงค์ท่ีเพ่ิมขึ้นของประเทศก าลังพัฒนา ปัจจุบันบริษัทผู้ผลิตรถยนต์มีการ
ย้ายฐานการผลิตเข้ามาใกล้ตลาดประเทศก าลังพัฒนามากขึ้น โดยย้ายฐานการผลิตจากภูมิภาคตะวันตกสู่ภาค
ตะวันออก ซึ่งมีต้นทุนการผลิตและต้นทุนการขนส่งที่ต่ ากว่าภูมิภาคอ่ืน (ท่ีมา: สถาบันยานยนต์แห่งประเทศไทย 
และ Organization International des Constructers d’Automobiles) 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

 
ภาพที่ 4: โครงสร้างอุตสาหกรรมยานยนตไ์ทย 

 
ที่มา: ส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม 

นอกจากนี้ประเทศไทยเป็นที่ตั้งของโรงงานประกอบรถยนต์ของผู้ผลิตชั้นน าจากทุกมุมโลก ซ่ึง
ประกอบไปด้วย ผู้ประกอบรถยนต์จ านวน 18 บริษัท  และผู้ผลิตชิ้นส่วนยานยนต์มากกว่า 2,300 ราย โดยมี
กลุ่มผู้ผลิตระดับ Tier 1 เป็นผู้ผลิตชิ้นส่วนยานยนต์ชั้นน าของโลกจาก ประเทศญี่ปุ่น สหภาพยุโรป และ
สหรัฐอเมริกา ซึ่งท าให้รถยนต์ อุปกรณ์และส่วนประกอบกลายเป็นสินค้าส่งออกอันดับ 1 ของประเทศไทย 
(ท่ีมา: ส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม และสถิติการค้าระหว่างประเทศของไทย - กระทรวงพาณิชย์) 

อุตสาหกรรมยานยนต์มีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง เนื่องจากเศรษฐกิจโลกที่เริ่มฟ้ืนตัวอย่างเข็งเกร่ง
ขึ้น โดยมีการคาดการณ์ว่า ภายในปี 2563 ยอดประกอบรถยนต์ทั่วโลก (Global Light  Vehicle Assembly) 
จะมีจ านวนมากกว่า 118 ล้านคัน หรือคิดเป็นอัตราการเติบโตของปริมาณการผลิตเฉลี่ยสะสม (Compound 
Annual Growth Rate: CAGR) ร้อยละ 5.1 ต่อปี (ที่มา: คลังข้อมูลอุสาหกรรม สวทช.) 

ในขณะที่ภูมิภาคอาเซียนก็มีอัตราการเติบโตของอุตสาหกรรมยานยนต์ที่ค่อนข้างเด่นชัด โดยมีปริมาณ
การผลิตรถยนต์ที่มากกว่าครึ่งหนึ่งของปริมาณการผลิตทั่วโลก ปัจจัยที่ช่วยสนับสนุนการเติบโตของ
อุตสาหกรรมยานยนต์ของภูมิภาคอาเซียนมาจากโครงสร้างทางเศรษฐกิจที่มีความยืดหยุ่น ไม่ซับซ้อน ท าให้
สามารถพลิกฟ้ืนจากวิกฤตเศรษฐกิจได้เร็วกว่าภูมิภาคที่เป็นแกนหลักอย่างยุโรปและสหรัฐอเมริกา จากข้อมูลปี 
2556 ประเทศในกลุ่มอาเซียนมีอัตราการขยายตัวเฉลี่ยร้อยละ 5.8 ต่อปี ซึ่งสูงกว่าอัตราการขยายตัวเฉลี่ยของ
โลกที่ขยายตัวเพียงร้อยละ 3.3 และยังมีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง ซึ่งเป็นผลมาจากการก้าวสู่ประชาคม
เศรษฐกิจอาเซียน (AEC) ในปลายปี 2558 (ท่ีมา: ส านักงานพัฒนาวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยีแห่งชาติ) 

จากปริมาณความต้องการที่คงค้างจากปลายปี 2554 จากเหตุการณ์อุทกภัยในช่วงไตรมาสที่ 4 ปี 2554 
และปัจจัยสนับสนุนจากภาครัฐ คือโครงการรถยนต์คันแรก ซึ่งมีระยะเวลาตั้งแต่มกราคม 2555 จนถึงเดือน
สิงหาคม 2556 ส่งผลให้อุตสาหกรรมยานยนต์ไทยมีการปรับตัวเพ่ิมข้ึนในปี 2555 – 2556 โดยในปี 2555 
ปริมาณการผลิตรถยนต์ปรับตัวเพ่ิมข้ึนร้อยละ  40.59 จากปี 2554 โดยมีมูลค่าการผลิตรถยนต์เป็น 2,453,717 
คัน และปี 2556 ปริมาณการผลิตรถยนต์ปรับตัวเพ่ิมขึ้นร้อยละ 0.14 จากปี 2555 โดยมีมูลค่าการผลิครถยนต์
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

เป็น 2,457,057 คัน ตามล าดับ  และในปี 2557 ปริมาณการผลิตรถยนต์ปรับตัวลดลงในอัตราร้อยละ 30.69 
จากปี 2556 โดยลดลงเหลือ 1,880,007 คัน จากการสิ้นสุดของโครงการรถยนต์คันแรก ซึ่งเป็นการดึงความ
ต้องการในอนาคตมารวมไว้ภายในช่วงเวลาของโครงการดังกล่าว ส่งผลให้ภาวะหนี้ครัวเรือนพุ่งสูงขึ้น ท าให้ยอด
จ าหน่ายรถยนต์ปรับตัวลดลง (ข้อมูลจากแนวโน้มธุรกิจอุตสาหกรรมรถยนต์ ศูนย์วิจัยธนาคารกรุงศรี) 

อย่างไรก็ตามอุตสาหกรรมยานยนต์ไทยกลับมาปรับตัวเพ่ิมขึ้นอย่างต่อเนื่องในปี 2558 2559 2560 
โดยมีปริมาณการผลิตรถยนต์จ านวน 1,912,237 1,944,417 และ 1,988,823 คัน คิดเป็นอัตราเพ่ิมข้ึนร้อยละ 
1.71 1.68 และ 2.28 เมื่อเทียบกับปีก่อน ตามล าดับ ทั้งนี้เกิดจากการเติบโตของอุตสาหกรรมยานยนต์ใน
ตลาดโลก และการจัดจ าหน่ายภายในประเทศท่ีเพ่ิมข้ึนเนื่องจากรถยนต์ในช่วงโครงการรถคันแรกจะทยอยมี
อายุครบ 5 ปี(ที่มา: ส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม) 

 

ภาพที่ 5: ปริมาณการผลิตรถยนตใ์นประเทศไทยระหวา่งปี 2551 - ปี 2560   

หน่วย : พันคัน 

 
ที่มา: สภาอุตสาหกรรมแห่งประเทศไทย 

 
แนวโน้มอุตสาหกรรมรถยนต์ 

ส าหรับประมาณการของอุตสาหกรรมยานยนต์ไทยในปี2561 คาดว่าปริมาณการผลิตรถยนต์จะ
เพ่ิมขึ้นเป็น 2,000,000 คัน หรือเพ่ิมขึ้นในอัตราร้อยละ 2.56 โดยคาดว่าเป็นการผลิตเพ่ือจ าหน่ายในประเทศ
ประมาณ 900,000 คัน เพ่ิอขึ้นในอัตราร้อยละ 3.25 และเป็นการผลิตเพื่อการส่งออกประมาณ 1,100,000 คัน
ซึ่งสอดคล้องกับที่ส านักงานคณะกรรมการพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ (สศช.) คาดการณ์อัตราการ
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

ขยายตัวทางเศรษฐกิจ(GDP) ปี 2561 ว่าจะขยายตัวร้อยละ 3-4 ส าหรับตลาดส่งออกมีแนวโน้มดีขึ้นตามการ
ฟ้ืนตัวของเศรษฐกิจโลก  (ท่ีมา: ส านักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม) 

 
ภาพที่ 6: ปริมาณการผลิตและจ าหน่ายรถยนต์ระหวา่งปี 2555 – 2560     

      หน่วย : พันคัน 

 
ที่มา: ศูนย์วจิัยธนาคารกรุงศรี – แนวโนม้ธุรกิจ/อุตสาหกรรม ป ี2560-2562 อุตสาหกรรมรถยนต์ สิงหาคม 2560 

ศูนย์วิจัยธนาคารกรุงศรี คาดการณ์ว่าตลาดรถยนต์ในประเทศปี 2560-2562 มีแนวโน้มฟ้ืนตัวเป็น
ล าดับ ส่งผลดีทั้งกับผู้ผลิตและตัวแทนจาหน่ายรถยนต์ท าให้มีรายได้จากการจ าหน่ายเพ่ิมขึ้น นอกจากนี้ 
ตัวแทนจ าหน่ายยังมีปัจจัยหนุนจากรายได้จากการบริการหลังการขายต่อเนื่องตามจ านวนรถยนต์อายุไม่เกิน 5 
ปีที่สะสมในตลาดจ านวนมาก แต่นับจากป ี2561 จ านวนรถยนต์สะสมอายุไม่เกิน 5ปีจะลดลง เนื่องจากรถยนต์
ในช่วงโครงการรถคันแรกจะทยอยมีอายุครบ 5ปี ซ่ึงอาจมีผลให้ความต้องการเข้ารับบริการในศูนย์ซ่อมลดลง
บ้าง คาดว่าการส่งออกรถยนต์จะกลับมาเติบโต 3-5%ต่อปี ในปี 2561-2562 ปัจจัยหนุนหลักจากการส่งออก
รถอีโคคาร์ตามเงื่อนไขขอรับการส่งเสริมการลงทุนจาก BOI รวมทั้งมีโอกาสส่งออกไปยังตลาดออสเตรเลีย
เพ่ิมข้ึนหลังฐานการผลิตรถยนต์ในประเทศออสเตรเลียทยอยปิดตัว  

ตลาดสีทาอาคาร (Decorative Paint) 

ธุรกิจสีทาอาคารเป็นธุรกิจที่ขยายตัวตามการเติบโตของธุรกิจอสังหาริมทรัพย์และธุรกิจก่อสร้าง ซึ่ง
หนึ่งในสินค้าของบริษัทเป็นหนึ่งในส่วนผสมที่ใช้ในการผลิตสีทาอาคาร ดังนั้นการวิเคราะห์อุตสาหกรรม
อสังหาริมทรัพย์และอุตสาหกรรมก่อสร้าง จะท าให้เห็นถึงแนวโน้มการสั่งซื้อสินค้าเคมีภัณฑ์ของบริษัท  

 

 

1,027 1,128
882 800 769 872

1,426 1,326

1,128 1,205 1,189 1,140

2,454 2,457

1,880 1,913 1,944 1,989

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

2555 2556 2557 2558 2559 2560

Domestic Sales Export Sales Car Production

20



 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

อุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์และการก่อสร้าง 

อุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์ 

จากข้อมูลของธนาคารแห่งประเทศไทย มูลค่าการซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้างของประเทศไทยในช่วง 

10 ปีที่ผ่านมา เพ่ิมขึ้นจากมูลค่า 709,147.87 ล้านบาทในปี 2551 มาเป็นมูลค่า 1,057,415.26 ล้านบาทในปี 

2560 โดยในปี 2558 มูลค่าการซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้างทั้งประเทศลดลงจากปี 2557 คิดเป็นอัตราส่วน

ร้อยละ 0.82 โดยมีสาเหตุหลักจากความขัดแย้งทางการเมืองและการชะลอตัวของเศรษฐกิจในช่วงไตรมาสที่ 1 

และในช่วงไตรมาสที่ 3 ทีผู่้บริโภครอการออกมาตรการกระตุ้นอสังหาริมทรัพย์จากรัฐบาล ซึ่งส่งผลให้ตลาด

อสังหาริมทรัพย์ชะลอลงชั่วขณะ ก่อนที่สถานการณ์จะคลี่คลายเมื่อเข้าสู่ไตรมาสที่ 4 และเพ่ิมขึ้นอย่างต่อเนื่อง 

ซึ่งส่งผลให้ในช่วง 6 เดือนแรกของปี 2559 มูลค่าการซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้าง เพ่ิมข้ึนเป็น 547,641.22 

ล้านบาท คิดเป็นอัตราเพิ่มข้ึนร้อยละ 32.93 จากการได้รับปัจจัยสนับสนุนจากมาตรการลดค่าธรรมเนียมจด

ทะเบียนการโอนอสังหาริมทรัพย์และจดทะเบียนการจ านองซึ่งสิ้นสุดลงเมื่อวันที่ 28 เมษายน 2559 ซึ่งเป็นหนึ่ง

ในมาตรการกระตุ้นภาคอสังหาริมทรัพย์ของรัฐส่งผลให้การโอนกรรมสิทธิ์ที่อยู่อาศัยฟ้ืนตัวในระยะสั้น ท าให้

มูลค่าการซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้าง ปี 2559 มีมูลค่าสูงถึง 1,059,201.78 ล้านบาท  ในปี 2560 มูลค่าการ

ซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้างมีมูลค่า 1,057,415.26 ล้านบาท ใกล้เคียงกับปี 2559  

ภาพที่ 7: มูลค่าการซื้อขายที่ดินและสิ่งปลูกสร้างทั้งประเทศ ระหว่างปี 2551 – ปี 2560 
หน่วย: พันล้านบาท 

 
         
 
 
 
 
 

ที่มา: ธนาคารแห่งประเทศไทย 

แนวโน้มอุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์ 

 แม้เศรษฐกิจในปี 2561 น่าจะฟ้ืนตัวต่อเนื่อง ส่งผลให้ผู้ประกอบการพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เชื่อมั่น 
และเปิดขายโครงการที่อยู่อาศัยใหม่ แต่ทิศทางการแข่งขันในตลาดที่อยู่อาศัยยังคงเป็นไปอย่างรุนแรง 
นอกจากนี้ การขยายตัวของจ านวนที่อยู่อาศัยคงค้างยังเป็นปัจจัยกดดันให้ผู้ประกอบการตั้งเป้าหมายการเปิด
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

ขายโครงการที่อยู่อาศัยใหม่อย่างระมัดระวัง ศูนย์วิจัยกสิกรไทย คาดว่า จ านวนที่อยู่อาศัยเปิดขายใหม่ใน
กรุงเทพฯ และปริมณฑลในปี 2561 น่าจะอยู่ที่  100,000 – 108,000 หน่วย ขยายตัวร้อยละ 0 – 2 จากปี  
2560 

อุตสาหกรรมการก่อสร้าง 

ข้อมูลพ้ืนฐานธุรกิจรับเหมาก่อสร้างมีสัดส่วนเฉลี่ย 8.5% ของผลิตภัณฑ์มวลรวมในประเทศ (Gross 
Domestic Product: GDP) มีผลต่อการจ้างงานและมีความเชื่อมโยงกับอุตสาหกรรมต่อเนื่องหลากหลาย อาทิ 
ธุรกิจวัสดุก่อสร้าง ธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์ เป็นต้น ประเภทงานก่อสร้างในประเทศ แบ่งออกเป็น 2 
ประเภท คือ งานก่อสร้างของภาครัฐและงานก่อสร้างของภาคเอกชน โดยมูลค่าการลงทุนมีสัดส่วนเฉลี่ย 55:45 
     - งานก่อสร้างของภาครัฐ: ส่วนใหญ่เป็นโครงการลงทุนโครงสร้างพ้ืนฐานคิดเป็นสัดส่วนกว่า  70% ของ
มูลค่าก่อสร้างงานภาครัฐทั้งหมด ส่วนที่เหลือเป็นโครงการก่อสร้างอาคารของรัฐ ที่พักข้าราชการ และโครงการ
อ่ืนๆ เช่น โครงการบริหารจัดการทรัพยากรน้า และการปรับปรุงระบบสาธารณูปโภค 
     - งานก่อสร้างของภาคเอกชน : กระจุกตัวในงานก่อสร้างที่อยู่อาศัยถึง 55% ของมูลค่าก่อสร้างงาน
ภาคเอกชนทั้งหมด ที่เหลือเป็นงานก่อสร้างโรงงานอุตสาหกรรมสัดส่วน 11% พาณิชยกรรม 10% และอ่ืนๆ 
อีก 24% อาท ิโรงแรม สนามกอล์ฟ 
      การลงทุนในภาคก่อสร้างของไทยในช่วง 5 ปีที่ผ่านมา ค่อนข้างผันผวนปัญหาการเมืองในประเทศที่มี
ต่อเนื่องและการเปลี่ยนแปลงรัฐบาลมีผลให้การผลักดันโครงการลงทุนก่อสร้างขนาดใหญ่ของรัฐขาดความ
ต่อเนื่อง และมีผลต่อความเชื่อมั่นและการตัดสินใจลงทุนของภาคเอกชน ทั้งนี ้ในปี 2555 งานก่อสร้างโดยรวม
เติบโตเป็นเลข 2 หลัก เนื่องจากผลกระทบจากมหาอุทกภัยในช่วงปลายปี2554 ท าให้มีงานซ่อมแซมและ
ก่อสร้างสิ่งปลูกสร้างและมีการลงทุนขยายโครงการอสังหาริมทรัพย์ออกสู่ต่างจังหวัดเพ่ิมขึ้น  ในปี 2556-2557 
งานก่อสร้างทั้งภาครัฐและเอกชนกลับชะลอตัว (+1.7%และ -1.4% YoY ตามลาดับ) โดยมีสาเหตุหลักมาจาก
ปัญหาสูญญากาศทางการเมืองและเศรษฐกิจซบเซา อย่างไรก็ตามนับจากปี 2558 งานก่อสร้างโดยรวมพลิก
กลับมาขยายตัวอีกครั้งตามการลงทุนของรัฐบาลเพ่ือหวังกระตุ้นเศรษฐกิจไทย  โดยในปี 2558 พบว่ามีมูลค่า
ก่อสร้าง 1,158.9 พันล้านบาท เติบโต 11.6 %YoY ผลจากการเร่งลงทุนโครงสร้างพ้ืนฐานของรัฐ  อาทิ 
โครงการก่อสร้าง/ซ่อมแซมโครงข่ายถนน และโครงการปรับปรุงอาคารของหน่วยงานราชการ  รวมทั้งมี
โครงการก่อสร้างเมกะโปรเจกต์ที่เริ่มเข้าสู่ขั้นตอนการก่อสร้าง อาทิ โครงการรถไฟฟ้าสายสีเขียว ช่วงหมอชิต-
สะพานใหม่-คูคต ปี 2559 มูลค่าก่อสร้างยังคงอยู่ในระดับสูง อยู่ที่ 1,224.3 ล้านบาท ขยายตัว 5.6% YoY ใน
ปี 2560 อุตสาหกรรมการก่อสร้างของไทยหดตัว 1.0%YoY มีมูลค่า 1,211.4 พันล้านบาท (เทียบกับท่ีขยายตัว 
5.5%YoYในปี 2559) โดยเป็นการลดลงของงานก่อสร้างภาครัฐ 2%YoYมีมูลค่า 685.4 ล้านบาท เนื่องจาก
โครงสร้างพ้ืนฐานโครงการใหม่ลงทุนน้อยกว่าที่คาด ขณะที่งานก่อสร้างภาคเอกชน (มีสัดส่วน 43%ของมูลค่า
ก่อสร้างรวม) ขยายตัวเล็กน้อยในอัตรา 0.4%YoY มีมูลค่า 526 ล้านบาท สาเหตุส่วนหนึ่งมาจากโครงการ
ภาคเอกชนโดยรวมยังมีอุปทานส่วนเกินอยู่ในระดับสูง ยกเว้นงานก่อสร้างที่อยู่อาศัยบางพ้ืนที่และในกลุ่ม
โรงแรมที่ฟ้ืนตัวดีขึ้น 
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ภาพที่ 8 : มูลค่าการลงทุนก่อสร้างภาครัฐและเอกชน และคาดการณ์มลูค่าการลงทุน ระหว่างปี 2558-2562 
หน่วย: พันล้านบาท 

 

     ที่มา: ศูนย์วิจัยธนาคารกรุงศรี 

แนวโน้มอุตสาหกรรมการก่อสร้าง 

 ในปี 2561-62 คาดว่ามูลค่าก่อสร้างของไทยในปี 2560-2562 จะขยายตัวเฉลี่ย 8-12% ต่อปี โดย
แนวโน้มงานก่อสร้างภาครัฐในช่วงปี 2561-2562 จะขยายตัวตามความคืบหน้าของเมกะโปรเจกต์ โดยคาดว่า
มูลค่าก่อสร้างภาครัฐจะเติบโตราว13-16% ต่อปี มีมูลค่าก่อสร้างรวมสองปีราว 1.9 ล้านล้านบาท ส่วนแนวโน้ม
งานก่อสร้างภาคเอกชนช่วงปี 2561-2562 คาดว่าจะขยายตัวราว 2-4% ต่อปี ปัจจัยบวกหนุนจากงานก่อสร้าง
ที่อยู่อาศัยที่คาดว่าจะทยอยขยับดีขึ้นนับจากปี 2561 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2558 2559 2560 2561F 2562F

ภาครัฐ 629.6 701.1 685.4 915.0 1,047.5

ภาคเอกชน 529.4 523.2 526.0 544.5 566.5

จ านวนรวม 1,159.0 1,224.3 1,211.4 1,459.5 1,614.0
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ภาพที ่9: เมกะโปรเจกต์ที่ก าลังด าเนินการก่อสร้างในปี 2560-62 

 

 
ที่มา: การรถไฟฟา้ขนส่งมวลชนแห่งประเทศไทย (ความกา้วหนา้สะสม ณ เดือนมกราคม 2561)  
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ที่มา: กระทรวงคมนาคม 

 
อุตสาหกรรมพลาสติก 

 จากข้อมูลของศูนย์เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร ส านักงานปลัดกระทรวงพาณิชย์ โดยความ
ร่วมมือจากกรมศุลกากร ในปี 2558 มูลค่าการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติกลดลงในอัตราร้อยละ 6.32 โดยข้อมูล
จากศูนย์วิจัยกสิกรไทย (K SME analysis – โอกาสส่งออกพลาสติกขั้นพ้ืนฐาน สู่ตลาด CLMV ตุลาคม 2558) 
คาดการณ์ถึงปัจจัยในการลดลงของมูลค่าการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติกว่ามีสาเหตุมาจากราคาน้ ามันที่ปรับตัว
ลดลง ซึ่งจะส่งผลต่อราคาผลิตภัณฑ์พลาสติกลดลง ประกอบกับเศรษฐกิจคู่ค้าส าคัญชะลอตัว โดยเฉพาะญี่ปุ่น 
อินโดนีเซีย และฟิลลิปปินส์ ส่งผลให้ก าลังซื้อในตลาดส่งออกดังกล่าวปรับตัวลดลง  
 ส าหรับ ปี 2559 2560 มูลค่าการส่งออกผลิตภัณฑ์พลาสติกเพ่ิมขึ้นร้อยละ 1.61 และ 2.91 ตามล าดับ 
โดยเกิดจากความต้องการที่เพ่ิมขึ้นของกลุ่ม CLMV และการส่งออกไปยังตลาดสหรัฐอเมริกาที่ฟ้ืนตัวดีขึ้น 
 

ภาพที่ 10: มูลค่าการส่งออกผลติภัณฑ์พลาสติก  
         หน่วย : พันล้านบาท 

 
ที่มา: ศูนย์เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร ส านักงานปลัดกระทรวงพาณิชย์ โดยความร่วมมอืจากกรมศุลกากร 
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แนวโน้มอุตสาหกรรมพลาสติก 

       ส าหรับ ปี 2561 คาดว่าจะสามารถขยายตัวได้ใกล้เคียงกับปี 2560 โดยมีปัจจัยบวกต่างๆ ได้แก่  
- นโยบายส่งเสริมของภาครัฐ ได้แก่ การลงทุนในโครงสร้างพ้ืนฐานขนาดใหญ่ของภาครัฐ, มาตรการกระตุ้น

เศรษฐกิจและส่งเสริม การลงทุนของภาครัฐ และการจัดตั้งเขตเศรษฐกิจตามแนวชายแดน ซึ่งส่งผลดีต่อ
กลุ่มผู้ประกอบการที่ผลิตและจาหน่ายผลิตภัณฑ์ พลาสติกเพ่ือการก่อสร้าง 

- แนวโน้มการเพ่ิมขึ้นของความต้องการผลิตภัณฑ์พลาสติกไทยในกลุ่มประเทศ CLMV ที่มีการเร่งพัฒนา
โครงสร้างพื้นฐานสาคัญ รวมถึงเศรษฐกิจในกลุ่มประเทศดังกล่าวมีการขยายตัวอย่างต่อเนื่อง 

- แนวโน้มการเติบโตของภาคท่องเที่ยวและภาคบริการของไทย รวมถึงการเติบโตของอุตสาหกรรมอาหาร
และเครื่องดื่ม ท าให้ความต้องการสินค้าอุปโภคบริโภคเพ่ิมมากขึ้น ส่งผลให้ความต้องการใช้บรรจุภัณฑ์
พลาสติกเติบโตตามไปด้วย 

- แผนพัฒนาอุตสาหกรรมผลิตภัณฑ์พลาสติกปี 2559-2564 จากสานักงานเศรษฐกิจอุตสาหกรรม มี
เป้าหมายเพื่อขยายศักยภาพอุตสาหกรรมผลิตภัณฑ์พลาสติกไทยสู่เวทีโลก โดยเน้นการส่งเสริมนวัตกรรม
เทคโนโลยีการออกแบบผลิตภัณฑ์พลาสติกชีวภาพและส่งเสริมตลาดผลิตภัณฑ์พลาสติกชีวภาพ , ส่งเสริม
นวัตกรรมเทคโนโลยีการออกแบบและส่งเสริมโอกาสทางการตลาดของผลิตภัณฑ์พลาสติกมูลค่าสูง , 
ส่งเสริมการขยายขนาดผู้ประกอบการขนาดเล็ก (SMEs) ให้เป็นผู้ประกอบการขนาดกลางและใหญ่
เพ่ิมข้ึน พร้อมส่งเสริมให้เกิดการลงทุนบริเวณชายแดนและในประเทศเพ่ือนบ้าน รวมถึงขยายการส่งออก
ผลิตภัณฑ์พลาสติกจากร้อยละ 20 เป็นร้อยละ 30 ของการผลิตในปี 2564 คาดว่าจะใช้งบประมาณใน
การด าเนินการประมาณ 1,000 ล้านบาท ตลอดระยะเวลา 5 ปี 
(ที่มา : ศูนย์วิจัยเศรษฐกิจ ธุรกิจ และเศรษฐกิจฐานราก) 

 
สภาวะการแข่งขัน 

ส าหรับสภาวะการแข่งขันในอุตสาหกรรมจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษในประเทศไทยนั้น มีบริษัทที่
ด าเนินธุรกิจดังกล่าวจ านวนมาก โดยมีการแข่งขันทั้งในด้านราคา คุณภาพของสินค้าและคุณภาพของการ
ให้บริการ ซึ่งบริษัทมุ่งเน้นในด้านคุณภาพของสินค้าและคุณภาพของการให้บริการและการเป็นผู้จัดจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษครบวงจร เป็นหลัก โดยมิได้มุ่งเน้นในการแข่งขันด้านราคา ซึ่งมีคู่แข่งที่มีการจ าหน่าย
ผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายเช่นเดียวกับบริษัทจ านวนน้อยราย โดยมีคู่แข่งที่ส าคัญของบริษัทในธุรกิจจัดจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) และรายได้เทียบกับรายได้ของบริษัท ดังนี้  
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

 
           หน่วย : ล้านบาท 

รายช่ือคู่แข่ง 
รายได้จากการขายและบริการ 

ปี 2559 ปี 2558 ปี 2557 

บริษัท โคลอสซอล อินเตอร์เนชั่นแนล 
จ ากัด 

2,168.67 1,910.61 1,776.55 

บริษัท โกเวนเจอร์ จ ากัด 1,154.22 1,133.27 1,188.34 

บริษัท ยูรีโคท-ไทย จ ากัด 504.40 529.70 585.42 

บริษัท ไบรเทน โปลีเทรดดิ้ง จ ากัด 1,833.66 1,795.68 2,364.77 

บริษัท ยูนิคไฟน์ โปร์ดักส์ จ ากัด 800.70 750.77 753.02 
ที่มา:   ข้อมูลรายได้จากฐานขอ้มูลของกรมพัฒนาธุรกจิการค้า กระทรวงพาณชิย์  
 

ลักษณะลูกค้าและกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

บริษัทจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษให้แก่กลุ่มลูกค้าในประเทศไทยเป็นหลัก โดยในปี 2558 ปี 2559 

และปี 2560 บริษัทจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษให้แก่ลูกค้าในประเทศเป็นสัดส่วนร้อยละ 99.56 

ร้อยละ 99.50 และร้อยละ 99.00 ของรายได้จากการขายรวม ตามล าดับ โดยกลุ่มลูกค้าหลักของ

บริษัท  คือ ผู้ประกอบการที่น าเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษของบริษัทไปใช้เป็นวัตถุดิบในการผลิต เพื่อให้

สินค้ามีคุณสมบัติพิเศษตามท่ีต้องการ เนื่องจากผลิตภัณฑ์ของบริษัทมีความหลากหลาย กลุ่ม

ลูกค้าหลักของบริษัทจึงประกอบด้วยผู้ผลิตในอุตสาหกรรมต่างๆ เช่น อุตสาหกรรมพอลีเมอร์ (ซึ่ง

ใช้เคมีภัณฑ์ของบริษัทในกระบวนการเกิดพอลีเมอร์ หรือ Polymerization ส าหรับผลิตภัณฑ์

ต่างๆ เช่น พลาสติก เรซิ่น กาว หรือเส้นใยสังเคราะห์ เป็นต้น) อุตสาหกรรมสี อุตสาหกรรมน้ ายา

ท าความสะอาดผิวโลหะ อุตสาหกรรมน้ ามันหล่อลื่นจารบี และอุตสาหกรรมอาหาร เครื่องดื่ม  
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

                        สัดส่วนรายได้จากธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ 

 
 

           การจ าหน่ายและช่องทางการจ าหน่ายและให้บริการ 

บริษัทมีช่องทางการจ าหน่ายสินค้าผ่านทีมงานฝ่ายขายซึ่งมีความรู้และประสบการณ์ด้านเคมีภัณฑ์
โดยตรง โดยมีการแบ่งหน้าที่ตามกลุ่มอุตสาหกรรมของลูกค้า ซึ่งเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายของบริษัทจะท าการติดต่อ
กับลูกค้าโดยตรง เพ่ือศึกษาความต้องการของลูกค้า คุณสมบัติของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ  ลักษณะการใช้งาน 
จากนั้นจึงท าการแนะน าเคมีภัณฑ์ที่เหมาะสมแก่ลูกค้ารวมถึงท าการน าเสนอข้อมูลผลิตภัณฑ์ใหม่ที่สามารถเพ่ิม
ประสิทธิภาพหรือลดต้นทุนให้แก่ลูกค้าอีกด้วย 

หากลูกค้าสนใจที่จะสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ที่บริษัทน าเสนอ บริษัทจะท าการจัดส่งตัวอย่างสินค้าให้แก่ลูกค้า
เพ่ือตรวจสอบคุณสมบัติและทดลองใช้งาน เพ่ือให้มั่นใจว่าสินค้าดังกล่าวสามารถท าปฏิกริยาเคมีกับ
ส่วนประกอบอื่นๆเพ่ือให้ผลิตภัณฑ์มีคุณสมบัติตามที่ต้องการ จากนั้นฝ่ายขายจึงท าการรับค าสั่งซื้อ (Purchase 
Order) จากลูกค้า โดยส าหรับลูกค้าส่วนใหญ่ที่มียอดสั่งซื้อที่ต่อเนื่อง เจ้าหน้าที่ฝ่ายขายของบริษัทประสานงาน
กับลูกค้าในการจัดท าประมาณการใช้งานล่วงหน้า (Forecast) เพ่ือท าการบริหารจัดการสินค้าคงคลังของ
บริษัทให้สามารถท าการจัดส่งให้แก่ลูกค้าแต่ละรายได้อย่างมีประสิทธิภาพ อีกทั้งยังจัดเตรียมคู่มือความ
ปลอดภัยในการจัดเก็บสินค้าให้แก่ลูกค้าส าหรับสารเคมีที่มีอันตรายด้วย 

นอกจากนี้บริษัทยังมีการเข้าร่วมเป็นสมาชิกของสมาคมผู้ผลิตสีไทย ท าให้บริษัทสามารถรับรู้ข่าวสารที่
เกี่ยวข้องกับธุรกิจในอุตสาหกรรมนั้นๆ และสามารถขยายฐานลูกค้าในกลุ่มอุตสาหกรรมดังกล่าวได้ 
กลยุทธ์การแข่งขัน 

บริษัทมีกลยุทธ์การแข่งขันในธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ประเภทเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ(Specialty 
Chemical) ส าหรับอุตสาหกรรมต่างๆ โดยมีกลยุทธ์ในการแข่งขัน ดังนี้ 
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 บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน)                    

 

 

1) ความหลากหลายของผลิตภัณฑ์ 
จากการที่บริษัทด าเนินงานมานานกว่า 25 ปี บริษัทมีเคมีภัณฑ์ที่จัดจ าหน่ายมากกว่า 1,000 ชนิด 
จากผู้จัดจ าหน่ายมากกว่า 400 ราย ท าให้สามารถตอบสนองความต้องการเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษของ
ลูกค้าแต่ละกลุ่มได้ต่อเนื่องครบวงจร เนื่องจากสารเคมีชนิดพิเศษเป็นสารเคมีที่ใช้เป็นส่วนเพ่ิมเติม 
(Additive) ในวัตถุดิบหลักให้เกิดปฏิกริยาเคมีเพ่ือสร้างคุณสมบัติพิเศษต่างๆให้แต่ละผลิตภัณฑ์
ตามท่ีผู้ผลิตต้องการ ซึ่งมักจะใช้เป็นสัดส่วนที่น้อยเมื่อเทียบกับปริมาณวัตถุดิบทั้งหมด และมีความ
หลากหลายสูง อีกทั้งสารเคมีภัณฑ์แต่ละชนิด จะมีผลิตจ านวนน้อยรายกระจายอยู่ในในหลาย
ประเทศ เนื่องจากการถือครองสิทธิบัตรหรือปริมาณการใช้ที่ต่ า ท าให้หากลูกค้าท าการสั่งซื้อจาก
ผู้ผลิตสารเคมีโดยตรง จะต้องท าการสั่งซื้อจากผู้ผลิตจ านวนหลายราย ในปริมาณการสั่งซื้อสินค้า
แต่ละประเภทที่น้อย ท าให้ขาดอ านาจการต่อรองรวมถึงสิ้นเปลืองในค่าขนส่งและค่าใช้จ่ายที่
เกี่ยวข้องอ่ืนๆ และยังสิ้นเปลืองทรัพยากรบุคคลในการบริหารจัดการเนื่องจากมีความยุ่งยากจาก
การสั่งซื้อจากผู้ผลิตสารเคมีจ านวนมาก 

2) การจัดส่งผลิตภัณฑ์ตรงต่อเวลา 
เนื่องจากสินค้าของบริษัทเป็นวัตถุดิบส าหรับน าไปเป็นส่วนผสมกับส่วนประกอบอื่นๆ ดังนั้นบริษัท
จึงให้ความส าคัญในการจัดส่งที่ตรงต่อเวลา เพ่ือให้ไม่มีผลกระทบต่อสายการผลิตของลูกค้า โดย
บริษัทมีการประสานงานกับลูกค้าเพ่ือทราบประมาณการการผลิตของลูกค้าที่มีการสั่งซื้อเป็น
ประจ า เพ่ือน ามาท าการบริหารจัดการการสั่งซื้อสินค้า การจัดเก็บสินค้าคงคลัง และการจัดส่ง 
เพ่ือให้มั่นใจว่าลูกค้าจะได้รับสินค้าท่ีมีคุณภาพภายในระยะเวลาที่ก าหนด 

3) คุณภาพของการให้บริการ 
บริษัทมีทีมงานฝ่ายขายที่มีความรู้ความเชี่ยวชาญด้านเคมีโดยเฉพาะ  ท าให้สามารถตอบสนอง
ความต้องการของลูกค้าได้อย่างฉับไว เข้าใจถึงความต้องการของลูกค้าแต่ละรายได้อย่างครบถ้วน 
รวมถึงยังสามารถให้ค าแนะน าและน าเสนอข้อมูลผลิตภัณฑ์ใหม่ที่สามารถเพ่ิมประสิทธิภาพหรือลด
ต้นทุนให้แก่ลูกค้าอีกด้วย โดยลูกค้าสามารถท าการติดต่อทีมงานฝ่ายขายของบริษัทได้ตลอด 24 
ชั่วโมง  

4) บุคลากรที่มีคุณภาพ 
บริษัทให้ความส าคัญกับคุณภาพของบุคลากร โดยบริษัทมีการจัดอบรมให้แก่พนักงานเพ่ือเพ่ิมเติม
ความรู้และทักษะให้เหมาะสมกับงานของแต่ละหน่วยงาน โดยจัดให้มีการอบรมทั้งภายในและ
ภายนอกองค์กรรวมถึงมีการส่งพนักงานไปท าการอบรมในต่างประเทศ และมีการจัดแผนอบรม
และงบประมาณประจ าปี อีกทั้งบริษัทยังมีนโยบายให้ผลตอบแทนและสวัสดิการที่สามารถแข่งขัน
กับบรษิัทอ่ืนๆในอุตสาหกรรมได้ เพ่ือจูงใจให้พนักงานที่มีความรู้ความสามารถท างานกับบริษัทเป็น
ระยะเวลานาน 
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5) ความสัมพันธ์อันดีกับลูกค้า 
บริษัทมุ่งเน้นในการสร้างความสัมพันธ์อันดีกับลูกค้าและกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย ตั้งแต่ระดับบริหาร
จนถึงระดับปฏิบัติการ สามารถเข้าใจถึงความต้องการของลูกค้าได้อย่างครบถ้วนถูกต้อง รวมถึง
สร้างฐานลูกค้าส าหรับธุรกิจในอนาคต 

 
การจัดหาผลิตภัณฑ์และบริการ 

บริษัทจัดหาเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษจากทั้งในและต่างประเทศ โดยในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 บริษัท
มียอดการจัดซื้อจากต่างประเทศเป็นจ านวน 341.77 ล้านบาท 375.12 ล้านบาท และ 388.21 ล้านบาท 
ตามล าดับ ซึ่งคิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 95.87 ร้อยละ 95.11 และร้อยละ 95.04 ของยอดสั่งซื้อรวม ตามล าดับ 
โดยการสั่งซื้อจากต่างประเทศส่วนใหญ่จะเป็นการติดต่อสั่งซื้อจากผู้ผลิตเคมีภัณฑ์โดยตรง ส่วนการสั่งซื้อใน
ประเทศส่วนใหญ่จะเป็นการสั่งซื้อผ่านผู้แทนจ าหน่ายในประเทศเป็นหลัก โดยสกุลเงินหลักที่บริษัทใช้ในการ
สั่งซื้อสินค้าคือ สกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯ ปัจจุบันบริษัทมีการติดต่อสั่งซื้อสินค้าจากผู้ผลิตและผู้จ าหน่าย
เคมีภัณฑ์มากกว่า 400 ราย 

เนื่องจากเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษนั้นมีความหลากหลาย ซึ่งส่วนผสมทางเคมีที่แตกต่างกันเพียงเล็กน้อย
สามารถส่งผลถึงการท าปฏิกริยาเคมีท าให้สินค้ามีคุณสมบัติไม่เป็นไปตามที่ต้องการได้ ดังนั้น บริษัทจึงมีการ
จัดหาผู้ผลิตและผู้จัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษอยู่อย่างสม่ าเสมอ และมีการจัดเก็บฐานข้อมูลของผู้ผลิตและ
ผู้จัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์แต่ละชนิดไว้ในระบบจัดการทรัพยากรในองค์กร (Enterprise Resource Planning 
หรือ ERP) เพ่ือให้สามารถท าการตอบสนองความต้องการที่แตกต่างกันของลูกค้าแต่ละราย และมีการจ ากัดผู้ที่
สามารถเข้าถึงข้อมูลดังกล่าวได้อีกด้วย 

ทั้งนี้ ในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 บริษัทมีสัดส่วนการสั่งซื้อจากผู้จ าหน่าย 10 รายแรกที่มียอด
สั่งซื้อสูงสุด คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 60.20 ร้อยละ 59.58 และร้อยละ 55.94 ของยอดการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์ชนิด
พิเศษทั้งหมด ตามล าดับ  โดยในปี 2560 มีการสั่งซื้อจากผู้จ าหน่ายรายใหญ่ที่สุดในสัดส่วนที่ต่ ากว่าร้อยละ 10 

ในการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์จากต่างประเทศนั้น บริษัทจะท าการสั่งซื้อในรูปแบบ CIF (Cost Insurance 
Freight) ซึ่งผู้จ าหน่ายมีหน้าที่จะต้องจัดหาเรือที่ท่าเรือต้นทางเพ่ือขนส่งสินค้าไปยังเมืองปลายทาง และผู้ขาย
ต้องรับผิดชอบค่าขนส่งทางเรือ  ค่าประกันภัยสินค้า และภาระค่าใช้จ่ายที่อาจเกิดขึ้นกับสินค้าขณะขนส่งจาก
ท่าเรือต้นทางถึงท่าเรือปลายทาง ซึ่งบริษัทจะได้รับการแจ้งก าหนดการที่สินค้าจะมาถึงท่าเรือ จากนั้นบริษัทจึง
ด าเนินการตามข้ันตอนพิธีการศุลกากร รวมถึงขั้นตอนตามที่กฎหมายและข้อบังคับต่างๆก าหนด 
 

การจัดเก็บสินค้า 

 บริษัทจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษหลากหลายประเภททั้งที่เป็นสารเคมีส่วนเติมทั่วไป จนถึง
สารเคมีอันตราย เช่น สารเคมีจ าพวกวัตถุระเบิด และของเหลวไวไฟหรือของเหลวติดไฟ เป็นต้น  ดังนั้น
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เคมีภัณฑ์แต่ละประเภทจึงต้องการการจัดเก็บที่แตกต่างกัน อีกทั้งในการจัดเก็บเคมีภัณฑ์ต่างๆ บริษัทยังต้อง
ค านึงถึงคุณสมบัติของสารเคมีในเคมีภัณฑ์นั้นๆ เนื่องจากสารเคมีบางชนิดเมื่อท าปฏิกิริยากับสารเคมีอีกชนิด
หนึ่งจะก่อให้เกิดปฏิกิริยารุนแรง เช่น การระเบิด หรือการติดไฟ เป็นต้น บริษัทจึงให้ความส าคัญกับการจัดเก็บ
สินค้าในคลังสินค้าของบริษัท รวมไปถึงการเคลื่อนย้ายเคมีภัณฑ์แต่ละประเภทอย่างถูกต้องและปลอดภัย 

 บริษัทให้ความส าคัญถึงความปลอดภัยในการจัดเก็บและขนส่งเคมีภัณฑ์ โดยมีการแบ่งพ้ืนที่คลังสินค้า
ส าหรับการจัดเก็บสารเคมีที่อาจจะเกิดปฏิกริยากันแยกออกจากกันอย่างเคร่งครัด ตามประกาศกรมโรงงาน
อุตสาหกรรม เรื่อง คู่มือการเก็บรักษาสารเคมีและวัตถุอันตราย อีกทั้งยังมีห้องท าความเย็นอุณหภูมิ 15 องศา
เซลเซียส และอุณหภูมิ 0 ถึง -15 องศาเซลเซียส เพ่ือใช้จัดเก็บสารเคมีที่ต้องจัดเก็บในอุณหภูมิต่ าอีกด้วย 
ส าหรับการเคลื่อนย้ายสินค้า บริษัทมีการจัดท าระเบียบในการเคลื่อนย้ายเคมีภัณฑ์ต่างๆ เพ่ือให้มั่นใจว่าสินค้า
ของบริษัทจะได้รับการเคลื่อนย้ายอย่างถูกต้องและปลอดภัย โดยบริษัทมีรถขนส่งของบริษัทเอง ซึ่งมีการ
ควบคุมโดยระบบก าหนดต าแหน่งบนโลก (Global Positioning System หรือ GPS) ท าให้สามารถรู้ต าแหน่ง
ของรถขนส่งของบริษัททุกคัน ว่ามีความผิดปกติในการขนส่งหรือไม่ นอกจากนี้ บริษัทยังมีการว่าจ้าง
บุคคลภายนอกส าหรับรถขนส่งที่มีการติดตั้งห้องเย็นส าหรับการขนส่งเคมีภัณฑ์ที่ต้องมีการควบคุมอุณหภูมิอีก
ด้วย โดยบริษัทจะท าการคัดเลือกผู้ขนส่งสินค้าที่มีใบอนุญาตที่เกี่ยวข้องในการขนส่งสารเคมีชนิดนั้นๆอย่าง
ครบถ้วน 

 
ผลกระทบต่อสิ่งแวดล้อม 

เนื่องจากบริษัทจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ให้แก่ลูกค้าในลักษณะหีบห่อเดิม (Original package) โดยไม่มีการ
เปิดหีบห่อเพ่ือท าการบรรจุใหม่ ท าให้ลดความเสี่ยงที่สารเคมีที่จัดเก็บจะเกิดการรั่วไหลหรือปนเปื้อนที่อาจ
ส่งผลกระทบโดยตรงต่อสิ่งแวดล้อม นอกจากนี้ บริษัทยังมีมาตรการการจัดการและจัดเตรียมเครื่องมือการ
ป้องกันความเสียการหายมีการรั่วไหลของสารเคมี อีกทั้งยังให้ความส าคัญในการตรวจ จัดเก็บ และขนส่ง
เคมีภัณฑ์ โดยผู้ขับรถขนส่งจะต้องมีใบอนุญาตขับรถที่ใช้ขนส่งวัตถุอันตราย (ใบอนุญาตขับรถประเภทที่ 4) อีก
ทั้งบริษัทได้ท าการว่าจ้างบุคคลภายนอกที่มีใบอนุญาตในการท าลายสารเคมีในการก าจัดและท าลายสินค้าคง
คลังที่ไม่มีการเคลื่อนไหว (Dead stock) ของบริษัทอีกด้วย 

ในปัจจุบันบริษัทไม่มีการปล่อยของเสียที่มีผลกระทบต่อสิ่งแวดล้อม หรือมีคดีข้อพิพาทใดๆที่เกี่ยวกับ
สิ่งแวดล้อม หรือมีคดีข้อพิพาทใดๆที่เก่ียวกับสิ่งแวดล้อม 

 
สิทธิประโยชน์จากบัตรส่งเสริมการลงทุนจากคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน 
- ไม่มี – 
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3. ปัจจัยความเสี่ยง 

 
บริษัทมีความเสี่ยงที่อาจส่งผลถึงการด าเนินงานและผลประกอบการอย่างมีนัยส าคัญ ซึ่งบริษัทมีแนวทาง

ในการป้องกันและแก้ไขความเสี่ยง ซึ่งสามารถสรุปได้ดังต่อไปนี้ 
 
3.1 ความเสี่ยงจากการที่ผู้ถือหุ้นรายใหญ่ด าเนินธุรกิจที่ใกล้เคียงกันกับบริษัท 

 บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) ซึ่งเป็นผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของบริษัท โดยถือหุ้นในบริษัทใน
สัดส่วนร้อยละ 36.194 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty 
Chemical Solutions Provider) เช่นเดียวกับบริษัท ท าให้บริษัทมีความเสี่ยงหากบริษัท เมกาเคม จ ากัด เข้ามา
ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษในประเทศไทยแข่งขันกับบริษัท ซึ่งจะส่งผลให้เกิดความขัดแย้งทาง
ผลประโยชน์ระหว่างบริษัทและผู้ถือหุ้นรายใหญ่ และอาจจะส่งผลกระทบต่อผลการด าเนินงานของบริษัทได้  

 อย่างไรก็ตาม บริษัทและบริษัท เมกาเคม จ ากัด ได้ท าการลงนามในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ (Non-
Competition Agreement) ลงวันที่ 15 สิงหาคม 2559 ซึ่งมีการระบุว่าบริษัทจะเป็นผู้ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์ในประเทศที่ก าหนด ซึ่งได้แก่ ประเทศไทย สาธารณรัฐประชาธิปไตยประชาชนลาว และราชอาณาจักร
กัมพูชา โดยที่บริษัท เมกาเคม จ ากัดจะไม่ด าเนินการที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจเคมีภัณฑ์อันที่จะเป็นการแข่งขันกับ
บริษัทในประเทศท่ีก าหนดข้างต้น  ท าให้ลดความเสี่ยงที่ผู้ถือหุ้นรายใหญ่จะเข้ามาด าเนินธุรกิจที่เป็นการแข่งขันใน
ตลาดที่เป็นกลุ่มลูกค้าหลักของบริษัท   

 ทั้งนี้ สัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าวมีการก าหนดเขตการค้าของบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศ
สิงคโปร์) จ านวน 50 ประเทศ ซึ่งบริษัทจะไม่สามารถท าการจัดจ าหน่ายในประเทศที่เป็นเขตการค้าของบริษัท เม
กาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) ดังกล่าวได้  

 โดยสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าว มีการก าหนดว่าในกรณีที่บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศ
สิงคโปร์) มีความประสงค์จะขายเคมีภัณฑ์ให้กับลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่ถูกก าหนดให้เป็นเขตการค้าของบริษัท 
บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) จะต้องขอความยินยอมอย่างเป็นลายลักษณ์อักษรจากบริษัทก่อนที่จะ
ท าการขายเคมีภัณฑ์ให้แก่ลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่เป็นเขตการค้าของบริษัท ในทางกลับกันหากบริษัทมีความ
ประสงค์จะขายเคมีภัณฑ์ให้กับลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่ถูกก าหนดให้เป็นลูกค้าหลักของ บริษัท เมกาเคม จ ากัด 
(ประเทศสิงคโปร์) บริษัทจะต้องขอความยินยอมอย่างเป็นลายลักษณ์อักษรจากบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศ
สิงคโปร์)  ก่อนที่จะท าการขายเคมีภัณฑ์ให้แก่ลูกค้าที่อยู่ที่ประเทศที่เป็นลูกค้าหลักของบริษัท เมกาเคม จ ากัด 
(ประเทศสิงคโปร์) 

 นอกจากนี้ สัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าว ยังจ ากัดอ านาจในการอนุมัติและตัดสินใจ รวมถึงการให้
ข้อมูลในประเด็นที่จะส่งผลให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์ระหว่างบริษัทและบริษัท เมกาเคม จ ากัด ได้แก่ 
ในกรณีที่บริษัทมีแผนจะลงทุนหรือขยายธุรกิจ ไปยังฐานลูกค้าและผลิตภัณฑ์ ซึ่งอาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทาง
ผลประโยชน์กับ บริษัท เมกาเคม จ ากัด และในกรณีที่บริษัทมีแผนจะจัดหาหรือติดต่อผู้จัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ ซึ่ง
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อาจกอ่ให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับบริษัท เมกาเคม จ ากัด ท าให้สามารถป้องกันการควบคุมจากบริษัท 
เมกาเคม จ ากัด ในประเด็นที่อาจจะส่งผลให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์ได้  

อย่างไรก็ตาม หากมิได้ค านึงถึงเง่ือนไขในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจระหว่างบริษัทและบริษัท เมกาเคม 
จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) ข้างต้น ธุรกิจของบริษัท คือ ธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ประเภทเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ เป็น
ธุรกิจที่ต้องการความรู้ ความเชี่ยวชาญ และประสบการณ์เฉพาะด้าน ท าให้มีอุปสรรคในการเข้ามาแข่งขัน 
(Barriers to entry) ส าหรับบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) และรวมถึงคู่แข่งรายใหม่อ่ืนๆที่จะเข้ามา
ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ประเภทเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษแข่งขันกับบริษัทในอนาคต ดังนี้ 

1) จากประสบการณ์ที่ยาวนานมากกว่า 25 ปี ท าให้บริษัทมีข้อมูลฐานลูกค้าทั้งประเภทสินค้าและ

ปริมาณที่ลูกค้าแต่ละรายท าการสั่งซื้อ ท าให้สามารถตอบสนองความต้องการของลูกค้าแต่รายได้อย่าง

ถูกต้องและรวดเร็ว อีกท้ังบริษัทมิได้มุ่งเน้นเพียงการขายสินค้าเท่านั้น แต่ยังมุ่งเน้นในคุณภาพของการ

ให้บริการเพ่ือตอบสนองความต้องการของลูกค้าอย่างครบวงจร (Solution Provider) ท าให้ได้รับ

ความเชื่อมั่นจากลูกค้าต่างๆของบริษัท 

2) ในธุรกิจการจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษท่ีมีความหลากหลายสูงนั้น จะต้องมีความพร้อมในการขอ

อนุญาตหน่วยงานต่างๆที่เกี่ยวข้องกับเคมีภัณฑ์แต่ละชนิด เช่น  กรมธุรกิจพลังงาน กรมสรรพสามิต 

กองควบคุมยุทธภัณฑ์และพัฒนาอุตสาหกรรม ส านักควบคุมพืชและวัสดุการเกษตร ส านักควบคุมวัตถุ

อันตราย ส านักงานอาหารและยาเป็นต้น ซึ่งบริษัทมีความพร้อมในการขอใบอนุญาตต่างๆที่เกี่ยวข้อง

กับการด าเนินงานได้อย่างครบถ้วน 

3) บริษัทมีประสบการณ์และความเชี่ยวชาญในการจัดเก็บและจัดส่งสินค้า เนื่องจากสารเคมีบางชนิด

จะต้องมีการจัดเก็บที่ถูกต้อง เพ่ือป้องกันการท าปฏิกิริยาเคมีกับสารเคมีอ่ืนๆ หรือเกิดอันตรายร้ายแรง

ขึ้นได้ ตามแต่ข้อก าหนดจ าเพาะของเคมีภัณฑ์นั้นๆ ซึ่งบริษัทมีความเชี่ยวชาญและมีระบบการจัดเก็บ

สินค้าคงคลงั รวมไปถึงการเคลื่อนย้ายเคมีภัณฑ์แต่ละประเภทอย่างถูกต้องและปลอดภัย 

4) บริษัทมีผู้บริหารและบุคลากรที่มีความรู้และประสบการณ์เฉพาะด้าน ท าให้สามารถให้บริการแก่ลูกค้า

ได้อย่างครบถ้วนและสามารถท าการบริหารจัดการได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

3.2 ความเสี่ยงหากบริษัท เมกาเคม จ ากัด มิได้เป็นผู้ถือหุ้นของบริษัท 

 ปัจจุบันบริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) หรือ MGS ซึ่งเป็นผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของบริษัท โดยถือ
หุ้นในบริษัทในสัดส่วนร้อยละ 36.194 ของทุนจดทะเบียนและช าระแล้ว เนื่องจากธุรกิจของบริษัทเป็นการ
จ าหน่ายโดยตรงแก่ผู้ผลิตสินค้าและสั่งซื้อจากผู้จ าหน่าย โดยบุคลากรของบริษัทเป็นผู้ติดต่อโดยตรง อีกทั้งยังท า
การจ าหน่ายสินค้าในลักษณะหีบห่อเดิมจากผู้ผลิต (Original Package) และบริษัทมีการด าเนินงานมามากกว่า 
25 ปี ท าให้ลูกค้าและผู้จ าหน่ายเคมีภัณฑ์มีความเชื่อถือในการด าเนินงานของบริษัท จึงท าให้ความเสี่ยงใน
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บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 

ผลกระทบต่อความน่าเชื่อถือของบริษัทค่อนข้างต่ า อีกทั้งบริษัทได้ใช้ตราของบริษัทเองซึ่งไม่ได้มีความเหมือนกับ
ตราของ เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) 

              
ตราบริษัทเมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์)           ตราบริษัท เมกาเคม(ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 นอกจากนี้ ปัจจุบันบริษัทมีฐานข้อมูลลูกค้าและผู้จ าหน่ายเคมีภัณฑ์ของบริษัทเอง ท าให้ในการด าเนิน
ธุรกิจนั้น มิได้มีการพ่ึงพิง MGS ในด้านการติดต่อลูกค้าหรือผู้จ าหน่ายเคมีภัณฑ์แต่อย่างใด อีกท้ังบริษัทมยีอดขาย
สินค้าและยอดสั่งซื้อสินค้ากับ MGS ในสัดส่วนที่ต่ า โดยบริษัทมียอดซื้อผลิตภัณฑ์กับ MGS ในปี 2558 ปี 2559 
และปี 2560 เท่ากับ 20.09 ล้านบาท 14.87 ล้านบาท และ 17.74 ล้านบาท ตามล าดับ ซึ่งคิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 
5.64 ร้อยละ 3.77 และร้อยละ 4.34 ของยอดซื้อรวมในงวดดังกล่าว ตามล าดับ และมียอดขายผลิตภัณฑ์แก่ MGS 
ในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 เท่ากับ 2.06 ล้านบาท 2.35 ล้านบาท และ2.17 ล้านบาทตามล าดับ ซึ่งคิดเป็น
สัดส่วนร้อยละ 0.39 ร้อยละ 0.42 และร้อยละ 0.37 ของรายได้จากการจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษรวมในงวด
ดังกล่าว ตามล าดับ 

3.3 ความเสี่ยงจากการถูกจ ากัดขอบเขตประเทศในการจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ตามสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ 

 บริษัทและบริษัท เมกาเคม จ ากัด ได้ท าการลงนามในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ (Non-Competition 
Agreement) ลงวันที่ 15 สิงหาคม 2559 ซึ่งมีการระบุว่าบริษัทจะเป็นผู้ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์แต่เพียง
ผู้เดียวในประเทศที่ก าหนด ซึ่งได้แก่ ประเทศไทย สาธารณรัฐประชาธิปไตยประชาชนลาว และราชอาณาจักร
กัมพูชา และบริษัท เมกาเคม จ ากัด จะเป็นผู้ด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์แต่เพียงผู้เดียวในประเทศท่ีก าหนด 
50 ประเทศ ท าให้บริษัทไม่สามารถจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ไปยังประเทศที่เป็นเขตการค้าของบริษัท เมกาเคม จ ากัด
ตามสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าวได้ ซึ่งท าให้มีความเสี่ยงที่จะส่งผลกระทบต่อการด าเนินงานของบริษัท
รวมถึงการขยายธุรกิจในอนาคต 

 อย่างไรก็ตาม ปัจจุบัน กลุ่มลูกค้าของบริษัทเกือบทั้งหมดอยู่ในประเทศไทย โดยในปี 2558 ปี 2559 และ
ปี 2560 บริษัทจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษให้แก่ลูกค้าในประเทศเป็นสัดส่วนร้อยละ 99.56 ร้อยละ 99.50 และ
ร้อยละ 99.00 ของรายได้จากการขายรวม ตามล าดับ โดยบริษัทยังมองถึงศักยภาพในการจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิด
พิเศษในภูมิภาคต่างๆของประเทศไทย โดยมีแผนการลงทุนที่จะท าการตั้งส านักงานสาขาในจังหวัดนครพนม และ
อ าเภอหาดใหญ่ จังหวัดสงขลา เพ่ือขยายกลุ่มลูกค้าในประเทศไทยในภาคตะวันออกเฉียงเหนือและภาคใต้ให้เพิ่ม
มากขึ้นนอกจากนี้ บริษัทยังมีโครงการจัดตั้งส านักงานสาขาในสาธารณรัฐแห่งสหภาพพม่าและ ราชอาณาจักร
กัมพูชาเพ่ือรองรับการเติบโตของอุตสาหกรรมในพ้ืนที่ดังกล่าวอีกด้วย 

 ส าหรับผลกระทบต่อการผลการด าเนินงานของบริษัทที่ไม่สามารถจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ไปยังประเทศที่เป็น
เขตการค้าของบริษัท เมกาเคม จ ากัดตามสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ ในปี 2558 และปี 2559  บริษัทมีการ
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บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 

จ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษไปยังประเทศกลุ่มดังกล่าวเท่ากับ 0.25 ล้านบาท และ 0.32 ล้านบาท ตามล าดับ คิด
เป็นสัดส่วนร้อยละ 0.05 ร้อยละ 0.06 ของรายได้จากการขายรวม ตามล าดับ 

3.4  ความเสี่ยงจากการผันผวนของราคาเคมีภัณฑ์ 

บริษัทด าเนินธุรกิจจ าหน่ายผลิตภัณฑ์เคมีภัณฑ์ประเภทเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) ซึ่ง
เป็นผลิตภัณฑ์ที่มีความหลากหลายเนื่องจากสูตรทางเคมีที่เปลี่ยนไปเล็กน้อยจะส่งผลให้การเกิดปฏิกิ ริยาต่างกัน 
อีกทั้งเคมีภัณฑ์แต่ละประเภทมีผู้ผลิตน้อยรายเนื่องจากมีการถือสิทธิบัตรในเคมีภัณฑ์แต่ละชนิดและมีเทคโนโลยี
ในการผลิตเคมีภัณฑ์ที่แตกต่างกัน ซึ่งราคาเคมีภัณฑ์อาจจะผันผวนตามวัตถุดิบที่น ามาใช้ในการผลิต เช่น ราคา
น้ ามันปิโตรเลียม เป็นต้น ท าให้บริษัทมีความเสี่ยงซึ่งอาจจะส่งผลกระทบต่อผลการด าเนินงานของบริษัทได้ 

อย่างไรก็ตาม บริษัทมีนโยบายในการตั้งราคาสินค้าโดยใช้ราคาต้นทุนบวกด้วยอัตราก าไรขั้นต้น ซึ่งมี
นโยบายก าหนดอัตราก าไรขั้นต้นขั้นต่ า โดยเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายทุกคนจะสามารถเข้าถึงข้อมูลต้นทุนของสินค้าแต่ละ
ชนิดเพื่อท าการก าหนดราคาขายที่เหมาะสม โดยหากเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายจะท าการขายในราคาที่มีอัตราก าไรขั้นต้น
ต่ ากว่าที่ก าหนดไว้ จะต้องได้รับการอนุมัติจากผู้ที่มีอ านาจอนุมัติก่อนจึงจะสามารถจัดส่งใบเสนอราคาให้แก่ลูกค้า
ได้ โดยบริษัทมีการติดตามราคาวัตถุดิบแต่ละประเภทอย่างใกล้ชิด และเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายจะท าการประสานงาน
แก่ลูกค้าเพ่ือแจ้งให้ทราบถึงการเปลี่ยนแปลงราคาล่วงหน้าหากราคาวัตถุดิบมีความผันผวนมาก หรือท าการเสนอ
สารเคมีที่สามารถใช้ทดแทนได้ (ถ้ามี) เพ่ือให้ลูกค้าพิจารณา โดยในปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 บริษัทมีอัตรา
ก าไรขั้นต้นจากธุรกิจจ าหน่ายผลิตภัณฑ์เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษร้อยละ 26.33   ร้อยละ 26.87  และร้อยละ 28.42 
ตามล าดับ 

3.5 ความเสี่ยงจากการพึ่งพิงอุตสาหกรรมของกลุ่มลูกค้าหลัก 

 เนื่องจากรายได้หลักของบริษัทมาจากการจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษให้แก่กลุ่มลูกค้าซึ่งเป็นผู้ผลิตใน

อุตสาหกรรมต่างๆ ซึ่งมีกลุ่มผู้ใช้ขั้นปลาย (End User) แบ่งตามกลุ่มอุตสาหกรรมของลูกค้าทางตรงหลักของ

บริษัทได้ ดังนี้ 

 

กลุ่มลูกค้าของบริษัท ผลิตภัณฑ์หลัก กลุ่มผู้ใช้ขั้นปลาย (End User) 

Polymer and Advance 
Polymer composite 

เรซิน สี (ก่อสร้างและยานยนต์) 
วัสดุก่อสร้าง (เช่น แลคเกอร์ สารเคลือบเงาต่างๆ 
วัสดุพีวีซี ไฟเบอร์กลาส เป็นต้น) 

แผ่นอะครีลิค เครื่องสุขภัณฑ์ 
วัสดุก่อสร้าง (เช่น หลังคา กันสาด ป้าย เครื่อง
ตกแต่งต่างๆ เป็นต้น) 

เม็ดพลาสติก ชิ้นส่วนยานยนต์ (ชิ้นส่วนที่เปน็พลาสติก) 
ภาชนะอะครีลิค (กล่องพลาสติกใส เป็นต้น) 
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บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 

กลุ่มลูกค้าของบริษัท ผลิตภัณฑ์หลัก กลุ่มผู้ใช้ขั้นปลาย (End User) 

Performance coating สีน้ าพลาสติก 
สีอุตสาหกรรม 

วัสดุก่อสร้าง 
ยานยนต์ 
เครื่องใช้ไฟฟ้า 

ปูน ปูน และ กาวยาแนว 

เคมีท าความสะอาดผิวโลหะ น้ ายาท าความ
สะอาดผิวโลหะ 

ยานยนต์ (ส าหรับชิ้นส่วนที่เป็นโลหะ) 
เครื่องจักรอุตสาหกรรม (ส าหรับชิ้นส่วนที่เป็นโลหะ) 

น้ ายาล้างชิ้นส่วน
อิเล็คโทรนิคส์ 

ชิ้นส่วนอิเล็คโทรนิคส์ 
 

ดังนั้น บริษัทจึงมีความเสี่ยงที่จะสูญเสียรายได้หากอุตสาหกรรมของกลุ่มลูกค้าหลักหรือผู้ใช้ขั้นปลาย 
(End User) ข้างต้นมีการชะลอตัวลง ซึ่งอาจจะเกิดจากปัจจัยต่างๆ เช่น สภาวะเศรษฐกิจ เทคโนโลยีการผลิต 
หรือนโยบายการส่งเสริมของรัฐบาล เป็นต้น 

 ทั้งนี้ เพ่ือป้องกันความเสี่ยงจากการพ่ึงพิงอุตสาหกรรมของกลุ่มลูกค้าหลัก บริษัทจึงได้ท าการขยายฐาน
ลูกค้าไปในอุตสาหกรรมอ่ืน เช่น อุตสาหกรรมสารหล่อลื่น อุตสาหกรรมยาง และอุตสาหกรรมอาหาร เป็นต้น ท า
ให้สามารถลดสัดส่วนของรายได้จากลูกค้าในอุตสาหกรรมของกลุ่มลูกค้าหลักข้างต้นและการพ่ึงพิงลูกค้ากลุ่ม
ดังกล่าวได้ในระดับหนึ่ง 

3.6 ความเสี่ยงจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยนเงินตราต่างประเทศ 

เนื่องจากบริษัทมีการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์ชนิดต่างๆส่วนใหญ่จากต่างประเทศโดยตรง ซึ่งการเสนอราคาและ
การช าระเงินจะใช้สกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯเป็นหลัก ในขณะที่รายได้ของบริษัทส่วนใหญ่เป็นสกุลเงินบาท ดังนั้น
บริษัทจึงอาจได้รับผลกระทบจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยน ซึ่งจะส่งผลกระทบถึงต้นทุนสินค้าและก าไร
ขั้นต้นของบริษัท อย่างไรก็ดี บริษัทได้ค านึงถึงผลกระทบดังกล่าวและท าการขอเปิดวงเงินซื้อขายเงินตรา
ต่างประเทศล่วงหน้ากับสถาบันการเงินเพ่ือป้องกันความเสี่ยงดังกล่าว ซึ่งวงเงินดังกล่าวเพียงพอที่จะครอบคลุม
ยอดเจ้าหนี้การค้าต่างประเทศ ณ ขณะใดขณะหนึ่งได้ ทั้งนี้ ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2560 บริษัทมีสัญญาซื้อขาย
เงินตราต่างประเทศล่วงหน้าในสกุลเงินดอลลาร์สหรัฐฯเท่ากับ 0.5 ล้านดอลลาร์สหรัฐฯ เพ่ือเป็นการประกันความ
เสี่ยงที่อาจจะเกิดขึ้นจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยนเงินตราต่างประเทศ ท าให้บริษัทได้รับผลกระทบจาก
ความเสี่ยงดังกล่าวต่ า ดังจะเห็นได้จากผลการบริหารความเสี่ยงดังกล่าวในช่วง 3 ปี ย้อนหลัง โดยในปี 2558 ปี 
2559 และปี 2560 บริษัทมีก าไรจากอัตราแลกเปลี่ยน 3.11 ล้านบาท 3.43 ล้านบาท และ 3.14 ล้านบาท 
ตามล าดับ 

3.7 ความเสี่ยงจากการพึ่งพิงผู้บริหารและบุคลากรที่มีประสบการณ์และความสามารถ 

 บริษัทด าเนินธุรกิจจ าหน่ายผลิตภัณฑเ์คมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) ซึ่งต้องอาศัยบุคลากร
ที่มีความรู้ประสบการณ์และความสามารถเฉพาะด้าน โดยเฉพาะบุคคลากรฝ่ายขายซึ่งต้องมีความรู้ความเข้าใจ
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ด้านเคมีภัณฑ์เนื่องจากต้องสื่อสารและแนะน าลูกค้าเกี่ยวกับคุณสมบัติของเคมีภัณฑ์ รวมถึงรับทราบความ
ต้องการจากลูกค้า บุคลากรฝ่ายขายของบริษัทจึงมีความส าคัญกับการด าเนินงานของบริษัท ดังนั้นหากบริษัทไม่
สามารถรักษาผู้บริหารและบุคลากรที่มีความรู้ความช านาญไว้ 

อย่างไรก็ดี บริษัทได้ตรวจสอบค่าตอบแทนและผลประโยชน์ของพนักงานในตลาดอย่างสม่ าเสมอ เพ่ือ
น ามาปรับปรุงโครงสร้างการจ่ายค่าตอบแทนและสวัสดิการของบริษัทให้จูงใจบุคลากรที่มีความสามารถ และจัดให้
มีแผนการฝึกอบรมพนักงานอย่างต่อเนื่อง รวมถึงมีการจัดท าฐานข้อมูลรวบรวมข้อมูลของผลิตภัณฑ์ ผู้จ าหน่าย 
และลูกค้า อย่างเป็นระบบ มีการก าหนดสิทธิ์การเข้าถึงข้อมูล ซึ่งสามารถลดความเสี่ยงจากการพึ่งพิงบุคลากรหลัก
ของบริษัทได้ 

3.8 ความเสี่ยงจากการรั่วไหลของสารเคมีอันตรายจากการจัดเก็บและขนส่ง 

ธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษของบริษัทเป็นการขายเคมีภัณฑ์ซึ่งรวมถึงเคมีภัณฑ์ชนิดอันตราย เช่น 
สารเคมีจ าพวกวัตถุระเบิด และของเหลวไวไฟหรือของเหลวติดไฟ เป็นต้น ซึ่งเป็นวัตถุเคมีที่สามารถก่อให้เกิด
อุบัติเหตุ เช่น การระเบิด หรือไฟไหม้ เมื่อได้รับความร้อน ประกายไฟ เปลวไฟ หรือเมื่อได้รับการกระทบกระเทือน  
ซึ่งหากเคมีภัณฑ์ดังกล่าวไม่ได้รับการจัดเก็บและขนส่งอย่างถูกวิธี และเกิดการหก หรือรั่วไหลจะท าให้เกิดความ
เสียหายและผลกระทบต่อชีวิตและทรัพย์สินของบริษัท พนักงาน และประชาชนที่อยู่ในพ้ืนที่ใกล้เคียงได้ รวมถึง
สิ่งแวดล้อม ซึ่งจะส่งผลกระทบต่อการการด าเนินงานและชื่อเสียงของบริษัทได้ บริษัทจึงมีความเสี่ยงจากการ
รั่วไหลของเคมีภัณฑ์อันตรายจากการจัดเก็บและขนส่ง 

อย่างไรก็ตาม บริษัทให้ความส าคัญถึงความปลอดภัยในการจัดเก็บและขนส่งเคมีภัณฑ์ โดยมีการแบ่งพ้ืนที่
คลังสินค้าส าหรับการจัดเก็บสารเคมีที่อาจจะเกิดปฏิกิริยากันแยกออกจากกันอย่างเคร่งครัด ตามประกาศกรม
โรงงานอุตสาหกรรม เรื่อง คู่มือการเก็บรักษาเคมีภัณฑ์และวัตถุอันตราย อีกทั้งยังมีห้องท าความเย็นอุณหภูมิ 15 
องศาเซลเซียส และอุณหภูมิ 0 ถึง -15 องศาเซลเซียส เพ่ือใช้จัดเก็บเคมีภัณฑ์ที่ต้องจัดเก็บในอุณหภูมิต่ าอีกด้วย 
ส าหรับการเคลื่อนย้ายสินค้า บริษัทมีการจัดท าระเบียบในการเคลื่อนย้ายเคมีภัณฑ์ต่างๆ เพ่ือให้มั่นใจว่าสินค้าของ
บริษัทจะได้รับการเคลื่อนย้ายอย่างถูกต้องและปลอดภัย ตามมาตรฐานของประเทศไทยและสากล 

ส าหรับการจัดส่งสินค้า บริษัทมีการขนส่งสินค้าโดยรถของบริษัทเอง ซึ่งพนักงานขับรถทุกคนจะต้องมี
ใบอนุญาตขับรถที่ใช้ขนส่งวัตถุอันตราย (ใบอนุญาตขับรถชนิดที่ 4) และต้องได้รับการตรวจระดับแอลกอฮอลล์
ก่อนที่จะท าการขับรถขนส่งทุกครั้ง  ตลอดจนมีระบบGPS เพ่ือตรวจติดตามการขนส่ง และมีการท าประกันการ
ขนส่ง ทั้งนี้ บริษัทไม่เคยประสบอุบัติเหตุจากเคมีภัณฑ์รั่วไหลจากการจัดเก็บและขนส่งอย่างซึ่งส่งผลเสียหายแก่
บริษัทอย่างมีนัยส าคัญ 

3.9 ความเสี่ยงที่ลูกค้าจะท าการซื้อจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบโดยตรง 

บริษัทจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษ (Specialty Chemical) โดยการสั่งซื้อจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบ 
(Supplier) และขนส่งให้แกลู่กค้าด้วยหีบห่อเดิม (Original package) ส่งผลให้ลูกค้าสามารถทราบว่าบริษัทสั่งซื้อ
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เคมีภัณฑ์จากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบรายใด และอาจท าการซื้อวัตถุดิบจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบโดยตรง โดยไม่ผ่านบริษัท
ซึ่งท าหน้าที่เสมือนเป็นตัวกลางในการจ าหน่ายสินค้า  

อย่างไรก็ตามเนื่องจากเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่บริษัทจ าหน่ายมีลักษณะเป็นส่วนเติมเพ่ือสร้างคุณสมบัติ
ต่างๆให้กับผลิตภัณฑ์ ปริมาณของเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษที่ต้องใช้เป็นส่วนเติมในการผลิตแต่ครั้งจึงมีสัดส่วนน้อย 
หากลูกค้าสั่งซื้อจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบโดยตรงจะไม่สามารถซื้อได้ในราคาเดียวกันกับบริษัทเนื่องจากขาดความ
ประหยัดต่อขนาดรายการ หรือปริมาณท่ีสั่งซื้อไม่มากพอ ประกอบกับเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษแต่ละชนิดมีวิธีเก็บรักษา
ที่ต่างกัน ท าให้ยากต่อการจัดเก็บในคลังสินค้า เป็นเหตุให้ลูกค้าไม่สั่งซื้อเคมีภัณฑ์ในปริมาณมากเพ่ือทยอยใช้ทีละ
น้อย นอกจากนี้เคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษแต่ละประเภทมีผู้จ าหน่ายวัตถุดิบน้อยราย ซึ่งหากผู้ใช้วัตถุดิบจัดหาสินค้า
โดยตรงจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบจะต้องติดต่อผู้จ าหน่ายวัตถุดิบหลายรายเพ่ือสั่งซื้อเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษประเภท
ต่างๆ ท าให้เกิดความยุ่งยากในการบริหารจัดการ เสียเวลา และเกิดค่าใช้จ่ายต่อรายการที่สั่งซื้อจ านวนมาก ด้วย
เหตุนี้ความเสี่ยงที่ลูกค้าจะท าการซื้อจากผู้จ าหน่ายวัตถุดิบโดยตรงจึงมีไม่มากนัก 

3.10 ความเสี่ยงที่ผู้จ าหน่ายวัตถุดิบจะเข้ามาท าตลาดเอง 

กรณีที่บริษัทผู้ผลิตเคมีภัณฑ์มีความประสงค์จะเข้ามาท าตลาดในกลุ่มลูกค้าของบริษัทโดยตรงโดยไม่ผ่าน
บริษัท อาจท าให้บริษัทมีความเสี่ยงในการสูญเสียโอกาสในการจ าหน่ายสินค้านั้นๆ และมีความเสี่ยงที่จะต้อง
แข่งขันกับบริษัทเจ้าของสินค้าที่จะเข้ามาท าการตลาดเอง อย่างไรก็ตาม บริษัทเชื่อว่าความเสี่ยงดังกล่าวมีโอกาส
เกิดน้อย เนื่องจากบริษัทด าเนินธุรกิจจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษให้แก่กลุ่มลูกค้าในอุตสาหกรรมต่างๆเป็น
ระยะเวลามากกว่า 25 ปี ท าให้บริษัทมีฐานลูกค้าจ านวนมาก และมีความสามารถในการตอบสนองความต้องการ
ของลูกค้าได้ดี รวมถึงมีระบบบริหารจัดการการให้บริการที่มีประสิทธิภาพ รวดเร็ว ท าให้สามารถลดความเสี่ยง
จากการลดลงของยอดขายในกรณีที่เจ้าของสินค้ารายใดรายหนึ่งเข้ามาท าการตลาดในกลุ่มลูกค้าของบริษัทเอง 
อีกทั้งเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษเป็นเคมีภัณฑ์ที่ใช้เป็นส่วนเพ่ิมเติม (Additive) ในวัตถุดิบหลักให้เกิดปฏิกิริยาเคมีเพ่ือ
สร้างคุณสมบัติพิเศษต่างๆให้แต่ละผลิตภัณฑ์ตามที่ผู้ผลิตต้องการ โดยมักจะใช้เป็นสัดส่วนที่น้อยเมื่อเทียบกับ
ปริมาณวัตถุดิบทั้งหมด ท าให้อาจไม่คุ้มกับต้นทุนในการที่เจ้าของสินค้าแต่ละชนิดจะเข้ามาท าการตลาดด้วย
ตนเอง 

3.11 ความเสี่ยงจากการสูญเสียการเป็นผู้จัดจ าหน่ายสินค้าที่ส าคัญ 

เนื่องจากบริษัทเป็นผู้จัดจ าหน่ายให้แก่เคมีภัณฑ์ต่างๆ จากผู้ผลิตเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษจ านวนหลายราย โดย
คุณภาพและคุณสมบัติของเคมีภัณฑ์แต่ละชนิดจะส่งผลต่อคุณภาพของสินค้าที่ลูกค้าผลิตโดยตรง  ซึ่งมี
ความส าคัญต่อความเชื่อมั่นของลูกค้าต่อคุณภาพของเคมีภัณฑ์ที่บริษัทจัดจ าหน่าย อีกท้ังเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษบาง
ชนิดมีผู้ผลิตจ านวนน้อยราย หรือบางประเภทมีผู้ผลิตเพียงรายเดียว ดังนั้น หากบริษัทสูญเสียผู้ผลิตเคมีภัณฑ์
ดังกล่าวไปเนื่องจากสาเหตุต่างๆ เช่น ไม่ได้รับการต่อสัญญาแต่งตั้งตัวแทนจ าหน่าย บริษัทคู่ค้ามีการควบรวมกับ
บริษัทอ่ืน หรือมีการเปลี่ยนนโยบายในการจ าหน่าย เป็นต้น อาจส่งผลกระทบต่อยอดขายของบริษัทได้ 
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 อย่างไรก็ตาม ตั้งแต่ปี 2550 เป็นต้นมา บริษัทยังไม่เคยสูญเสียการเป็นผู้จัดจ าหน่ายสินค้าใดๆ และบริษัท
สามารถปฏิบัติตามเงื่อนไขทางการค้าที่ตามตกลง จึงได้รับความไว้วางใจจากบริษัทคู่ค้าให้เป็นผู้จัดจ าหน่ายสินค้า
มาโดยตลอด ประกอบกับการที่บริษัทมีช่องทางการจ าหน่ายและทีมงานขายที่มีประสิทธิภาพ บริษัทจึงเชื่อมั่นว่า
บริษัทผู้ผลิตเคมีภัณฑจ์ะยังคงมอบความไว้ใจให้บริษัทเป็นผู้จัดจ าหน่ายสินค้าไปอย่างต่อเนื่อง 

3.12 ความเสี่ยงจากการพึ่งพิงผู้จ าหน่ายรายใหญ่ 

ใน ปี 2558 ปี 2559 และปี 2560 บริษัทและบริษัทย่อยมีการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์จากผู้จ าหน่าย 10 อันดับ
แรกเป็นสัดส่วนร้อยละ 60.20 ร้อยละ 59.58  และร้อยละ55.94 ของยอดสั่งซื้อรวม ตามล าดับ ท าให้บริษัทมี
ความเสี่ยงในการขาดแคลนเคมีภัณฑ์ในการด าเนินงานหากผู้จ าหน่ายเคมีภัณฑ์ดังกล่าวไม่สามารถส่งสินค้าได้ทัน
ตามที่ก าหนดและบริษัทไม่สามารถจัดหาเคมีภัณฑ์ที่มีคุณสมบัติที่สามารถทดแทนกันได้เนื่องจากสินค้ามีลักษณะ
เป็นเคมีภัณฑ์ชนิดพิเศษมีผู้ผลิตจ านวนน้อยราย และลูกค้าต้องท าการทดสอบคุณภาพ และคุณสมบัติอย่างถี่ถ้วน
ก่อนท าการสั่งซื้อ เพ่ือให้มั่นใจว่าจะไม่ส่งผลกระทบต่อผลิตภัณฑ์ที่ผลิต ซึ่งอาจจะส่งผลถึงการด าเนินงานและ
ชื่อเสียงของบริษัทได้ 

 เพ่ือป้องกันความเสี่ยงดังกล่าว บริษัทจึงมีการวางแผนการสั่งซื้อวัตถุดิบล่วงหน้าตามแผนการด าเนินงาน
ของลูกค้าแต่ละราย นอกจากนี้บริษัทยังมีการประสานงานกับผู้จ าหน่ายอย่างใกล้ชิด ท าให้สามารถทราบถึงปัญหา
ที่อาจจะเกิดขึ้นและสามารถแก้ไขหรือปรับเปลี่ยนแผนการด าเนินงานได้ทันท่วงที เป็นเหตุให้สามารถลด
ผลกระทบจากความเสี่ยงดังกล่าวได้ ทั้งนี้บริษัทยังไม่เคยประสบปัญหาขาดแคลนวัตถุดิบดังกล่าว ทั้งนี้บริษัทไม่มี
ผู้จ าหน่ายที่มีสัดส่วนการสั่งซื้อเคมีภัณฑ์มากกว่าร้อยละ 10  ในปี2560 
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4. ทรัพย์สินที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ 

 
4.1 ที่ดิน อาคาร และอุปกรณ์ 

ณ 31 ธันวาคม 2559 และ 31ธันวาคม 2560 บริษัทมีที่ดิน อาคาร และอุปกรณ์ดังรายละเอียดต่อไปนี้ 

รายละเอียดทรัพย์สิน 
ขนาด 
(ไร่) 

มูลค่าสุทธิตามบัญช ี(บาท) ลักษณะ
กรรมสิทธิ์ 

ภาระผูกพัน 
31 ธ.ค. 2559  31 ธ.ค. 2560 

1. ที่ดิน 

ก) โฉนดเลขที่ 82900 
ที่ตั้ง เลขที่ดิน 716 หน้าส ารวจ 
1811 ต.คลองต าหรุ อ.เมืองชลบุรี จ.
ชลบุร ี

 
3-0-35 

 
8,062,530.00 

 
8,062,530.00 

บริษัท 
เป็นเจ้าของ 

 

 
 
จ านองเป็นหลักประกันเงิน
กู้ยืมกับสถาบันการเงิน แห่ง
หนึ่ง ข) โฉนดเลขที่ 2113 

ที่ตัง้  นิคมอุตสาหกรรมลาดกระบัง 
3-3-84 25,840,905.18 25,840,905.18 บริษัท 

เป็นเจ้าของ 

รวมที่ดิน 33,903,435.18 33,903,435.18  

2. อาคารและส่วนปรับปรุงอาคาร 

ก) อาคาร 
 

 29,209,909.09 38,386,394.04 บริษัท 
เป็นเจ้าของ 

จ านองเป็นหลักประกันเงิน
กู้ยืมกับสถาบันการเงิน แห่ง
หนึ่ง ข) ส่วนปรับปรุงอาคาร  394,545.86 483,643.86 บริษัท 

เป็นเจ้าของ 

รวมอาคารและสว่นปรับปรุงอาคาร 29,604,454.95 38,870,037.90  

3. อุปกรณ์ส านักงาน 
 

2,338,104.22 5,077,701.20 บริษัทเป็น
เจ้าของ 

 
 

4. เครื่องตกแต่งติดต้ัง 
 

188,344.98 1,178,576.48 บริษัท 
เป็นเจ้าของ 

 

5. ระบบคอมพิวเตอร ์  429,266.30 830,462.85 บริษัท 
เป็นเจ้าของ 

 

6. ยานพาหนะ  3,220,465.16 2,275,732.35 บริษัท 
เป็นเจ้าของ 

 

7. งานระหว่างกอ่สร้าง  -0- -0-   

รวมท่ีดิน อาคารและอุปกรณ์ 69,684,070.79 82,135,945.96  
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4.2 สรุปสาระส าคัญของสัญญาที่ส าคัญ 

4.2.1 สัญญาประกันภัย 

บริษัท มีการท ากรมธรรม์ประกันภัยการเสี่ยงภัยทรัพย์สิน กับ บริษัท ชับบ์สามัคคีประกันภัย จ ากดั 

(มหาชน) ส าหรับคลังสินค้าและส านักงานใหญ่ของบริษัท โดยมีรายละเอียดของสัญญา ดังนี้ 

คู่สัญญา : บริษัท ชับบ์สามัคคีประกันภยั จ ากัด (มหาชน) 
ผู้รับประโยชน์ตามกรมธรรม์ : บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 
กรมธรรม์เลขที ่ : 000-18-11-IAR-00248 
วันที่ท าสัญญา : 31 ธันวาคม 2560 
ประเภทการประกันภัย : การประกันความเสี่ยงภัยทรัพย์สนิ 
ระยะเวลาของสัญญา : 1 ปี เริ่มตั้งแต่ 31 ธันวาคม 2560 เวลา 16.30 น. ถึง 31 ธันวาคม 2561  

เวลา 16.30 น. 
จ านวนเงินและทรัพย์สินที่เอา
ประกันภัย  

: 160,042,000.00 บาท ประกอบด้วย 
1. สิ่งปลูกสร้างตัวอาคาร (ไมร่วมฐานราก)    80,042,000 บาท   
2. สต็อกสินคา้                                            80,000,000 บาท 

ความคุ้มครอง : ความสูญเสีย หรือความเสียหายต่อทรัพย์สินที่เอาประกันภัย อันมีสาเหตุ
มาจากไฟไหม้ ฟ้าผ่า ภัยลมพายุ ภัยระเบิด ภัยเนื่องจากน้ า (ไม่รวมน้ า
ท่วม) ภัยจากอากาศยาน ภัยจากการเฉี่ยว และ/หรือ การชนของ
ยวดยานพาหนะ ภัยจากควัน ภัยลูกเห็บ ภัยจากแผ่นดินไหวหรือภูเขาไฟ
ระเบิดหรือคลื่นใต้น้ าหรือส านามิ ภัยการนัดหยุดงาน การจลาจล หรือ
การกระท าอันมีเจตนาร้าย รวมถึงอุบัติเหตุจากปัจจัยภายนอกภายใต้
เงื่อนไขและข้อยกเว้นของกรมธรรม์ประกันความเสี่ยงภัยทรัพย์สินฉบับ
มาตรฐาน 

สถานที่ต้ังหรือที่เก็บทรัพย์สินเอา
ประกัน 

: 25 ซอยฉลองกรุง 31 ถนนฉลองกรุง นิคมอุตสาหกรรมลาดกระบัง ซอย 
จี 1/9 แขวงล าปลาทิว เขตลาดกระบัง กรุงเทพมหานคร 10520 
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บริษัท มีการท าสัญญาประกันภัยการประกันภัยสินค้าที่ขนส่งภายในประเทศ กับ บริษัท แอกซ่า

ประกันภัย จ ากัด (มหาชน) ส าหรับการประกันภัยการขนส่งของบริษัท โดยมีรายละเอียดของสัญญา ดังนี้ 

คู่สัญญา : บริษัท แอกซ่าประกันภัย จ ากัด (มหาชน) 
ผู้รับประโยชน์ตามกรมธรรม์ : บริษัท เมกาเคม จ ากัด (มหาชน) 
วันที่ท าสัญญา : 1 กันยายน 2558 
ประเภทการประกันภัย : การประกันภัยสินค้าท่ีขนส่งภายในประเทศ 
ระยะเวลาของสัญญา : ตั้งแต่ 1 กันยายน 2558 จนกว่าฝ่ายใดฝ่ายหนึ่งจะบอกเลิกสัญญาก่อนได้ 

โดยการแจ้งให้อีกฝ่ายทราบป็นลายลักษณ์อักษร โดยต้องแจ้งล่วงหน้าไม่
น้อยกว่า 30 วัน 

ทรัพย์สินที่เอาประกันภัย  : เคมีภัณฑ์ที่ใช้ในอุตสาหกรรมอุปโภค เช่น ท าสี ท าหมึก ท ากาว ท าแชมพู 
ยา อาหาร ท าเรซิ่นยาง พลาสติก และอื่นที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจของบริษัท 
เป็นต้น  

จ านวนเงินที่เอาประกันภัย : ตามมูลค่าการขนส่งที่แท้จริงดังที่ระบุไว้ใน “ใบรายงานการขนส่งแต่ละ
เที่ยว” แต่ไม่เกิน 3,500,000 บาท ต่อเท่ียวต่อคันของการขนส่ง 

 
 

  

4.2.2 สัญญาจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ 

บริษัท มีการท าสัญญาซื้อขายเคมีภัณฑ์ (supply of misc. additives to Thailand plant) กับ 

บริษัท เชฟรอน (ประเทศไทย) จ ากัด โดยมีรายละเอียดของสัญญา ดังนี้ 

คู่สัญญา : บริษัท เชฟรอน (ประเทศไทย) จ ากัด (“Chevron”) (ลูกค้า) 
บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) (ผู้จ าหน่าย) 

ระยะเวลาของสัญญา : 1 สิงหาคม 2558 ถึง 31 กรกฎาคม 2561 
สถานที่จัดส่งสินค้า : จุดส่งสินค้าของ Chevron ในกรุงเทพมหานคร 
สาระส าคัญของสัญญา : บริษัทจะไม่ท าการส่งสินค้า หรือให้บริการ โดยไม่มีค าสั่งซื้อ 
ความครอบคลุมของสัญญาไปถึง
บริษัทในเครือของ Chevron ใน
ประเทศไทย 

: บริษัทตกลงให้ขอ้ตกลงในสัญญาฉบับนี้ครอบคลุมไปถึงบริษัทในเครือของ 
Chevron ในประเทศไทย ท่ีได้รับแต่งตั้งเป็นตัวแทนในการซื้อสินค้าหรือ
บริการด้วย 

ข้อตกลงเงื่อนไขการขนส่ง : ให้เป็นไปตามข้อตกลงทางการค้าระหว่างประเทศที่ถูกรวบรวม ประมวล
และจัดท าขึ้น โดยสภาหอการค้ าระหว่างประเทศ ฉบั บปี  2553 
(INCOTERM 2010) 

กฎหมายที่ใช้บังคับแก่สัญญาและวิธี
ระงับข้อพิพาท 

: สัญญาฉบับน้ีจะบังคับใช้กฎหมายแห่งราชอาณาจักรไทย 

การสิ้นสุดของสัญญา : - คู่สัญญาแต่ละฝ่ายสามารถยกเลิกสัญญานี้ได้โดยปราศจาก
เหตุผลใดๆ โดยต้องท าการบอกกล่าวให้อีกฝ่ายหนึ่งทราบ
ล่วงหน้าเป็นลายลักษณ์อักษรไม่น้อยกว่า 60 วัน 
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- ในกรณีที่ฝ่ายใดฝ่ายหนึ่งปฏิบัติผดิเง่ือนไขในสัญญา และการผิด
สัญญานั้นไม่สามารถเยียวยาได้ หรือหากสามารถเยียวยาได้ 
ไม่ได้รับการเยียวยาภายในระยะเวลา 30 วัน หลังจากวันที่ออก
หนังสือบอกกล่าวการผิดสัญญาและการเรียกร้องให้ฝ่ายที่ผิด
สัญญาเยียวยาค่าเสียหายที่เกิดจากการผิดสัญญา  

การสิ้นสุดของค าสั่งซ้ือ : Chevron สามารถยกเลิกค าสั่งซื้อใด หรือส่วนหนึ่งของค าสั่งซื้อใด โดย
ปราศจากสาเหตุใดๆได้ทุกเมื่อ โดย Chevron จะต้องส่งหนังสือบอก
กล่าวการยกเลิกค าสั่งซื้อให้แก่บริษัท 15 วันล่วงหน้า 

ความ เสี่ ยงต่อความสูญ เสี ยและ
กรรมสิทธิ์ของสินค้า 

: ความเสี่ยงต่อความสูญเสียและกรรมสิทธิ์ของสินค้าจะกลายเป็นของ 
Chevron ที่จุดรับสินค้าหรือระหว่างการขนส่งสินค้าตาม ข้อตกลง
ทางการค้าระหว่างประเทศที่ถูกรวบรวม ประมวลและจัดท าขึ้นโดยสภา
หอการค้าระหว่างประเทศ ที่ก าหนดไว้ในสัญญานี้ นอกจากจะมีการตก
ลงกันอย่างเป็นลายลักษณ์อักษรจาก Chevron 
 
 

4.2.3 สัญญาตัวแทนจ าหน่าย 

บริษัท มีการท าสัญญาตัวแทนจ าหน่าย (Distributor Agreement) กับ บริษัท เดอะ เคมัวร์ 
(ประเทศไทย) จ ากัด โดยมีรายละเอียดของสัญญา ดังนี้ 

         คู่สัญญา : บริษัท เดอะ เคมัวร์ (ประเทศไทย) จ ากัด (“Chemours”) (ผู้แต่งตั้ง) 
บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) (ผู้จัดจ าหน่าย) 

         ระยะเวลาของสัญญา : 1 มีนาคม 2558 ถึง 31 กรกฎาคม 2561 
         การแต่งต้ัง  : - บริษัทได้รับแต่งตั้งเป็นตัวแทนจ าหน่ายที่จ ากัดอาณาเขตภายในประเทศ

ไทย และ Chemours สามารถแต่งตั้งผู้อื่นเป็นตัวแทนจ าหน่ายได้โดยอยู่
ในดุลยพินิจของ Chemours แต่เพียงผู้เดียว  

- บริษัทมีหน้าที่ในการใช้ความพยายามอย่างสูงที่สุดในการท าให้มั่นใจว่า
สินค้าที่ขายให้แก่ลูกค้าจะไม่มีการส่งออกไปนอกอาณาเขตหรือขายให้แก่
บุคคลที่สามที่มีจุดประสงค์จะส่งออกสินค้า ไม่ว่าในทางตรงหรือทางอ้อม 

- บริษัทสามารถจ าหน่ายสินค้าได้ในตลาดตามที่ระบุไว้ในสัญญาเท่านั้น 
และจะต้องไม่จ าหน่ายสินค้าให้แก่ลูกค้าผู้ใช้สุดท้าย 

- ภายใต้หนังสืออนุญาตจาก Chemours บริษัทได้รับอนุญาตให้ท าการ
ส่งเสริมการขาย และ/หรือการขายสินค้าในระบบออนไลน์ผ่านเว็บไซต์ 

- Chemours มีสิทธิในการเพิ่มหรือน าออก สินค้าหนึ่งอย่างหรือมากกว่า 
ออกจากรายการสินค้าได้ โดยท าการส่งหนังสือบอกกล่าวแก่บริษัท 

         ค าสั่งซื้อ : บริษัทจะต้องสั่งซื้อสินค้าเป็นจ านวนอย่างน้อยเท่ากับปริมาณการสั่งซื้อขั้นต่ า
ของการซื้อขายสินค้าของบริษัทในอาณาเขตและตลาดตามที่ระบุไว้ในสัญญา 
การขนส่งสินค้าให้แก่บริษัทหรือสถานท่ีใดท่ีก าหนดโดยบริษัทจะต้องได้รับการ
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บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

 

ตอบรับจาก Chemours ในกรณีที่ เกิดความผิดพลาดในการตอบรับ 
Chemours จะไม่รับผิดชอบใดๆทั้งสิ้น 

         การขายตรง : Chemours สงวนสิทธิ์ในการเจรจาและขายสินค้าโดยตรงแก่บุคคลที่สามใน
อาณาเขตและ/หรือตลาด หรือการขนส่งสินค้าเข้าสู่อาณาเขตและ/หรือตลาด 
หาก Chemours เห็นว่าการท าการค้าโดยตรงนั้นเป็นประโยชน์มากกว่า และ
บริษัทไม่มีสิทธิ์ได้รับค่านายหน้าหรือค่าตอบแทนใดๆจากการขายสินค้าใน
ลักษณะนี้ 

         กรรมสิทธิ์/สิทธิครอบครอง        
         และความเสี่ยง 

: การครอบครองและกรรมสิทธ์ิของสินค้าจะเป็นของ Chemours จนกว่าได้รับ
การช าระค่าสินค้าจนครบถ้วน กรรมสิทธ์ิจึงจะตกเป็นของบริษัท 

         ความจ ากัดของความรับผิดชอบ : ความรับผิดชอบรวมของ Chemours ต่อความเสียหายบางส่วนหรือท้ังหมดที่
เกิดขึ้นจากหรือมีความสัมพันธ์กับสาเหตุใดก็ตามจะต้องไม่มากกว่าร้อยละ 
100 ของราคาซื้อสินค้าที่เป็นส่วนของสินค้าที่เกิดความเสียหายเนื่องจาก
สาเหตุนั้นๆ 

        ความรับผิดชอบต่อการไม่ตอบรับ : เมื่อใดก็ตามที่ chemours ท าการขนส่งสินค้าไปยังลูกค้าของบริษัทโดยตรง 
ตามที่บริษัทร้องขอ แต่ลูกค้าปฎิเสธการรับสินค้า บริษัทจะต้องช าระเงินคืน
ให้แก่ Chermours ส าหรับค่าขนส่งและค่าใช้จ่ายอื่นๆที่เกี่ยวข้องกับการ
ขนส่งที่เกิดขึ้นกับ Chermours 

        ระยะเวลาของสัญญา และการ  
        ยกเลิกสัญญา 

: สัญญานี้มีผลบังคับใช้ตามที่ระบุไว้ในสัญญา นอกเสียจากว่าจะมีการยกเลิก
ก่อนหน้าโดยฝ่ายใดฝ่ายหนึ่ง โดยการส่งหนังสือบอกกล่าวให้แก่อีกฝ่ายหนึ่ง
ล่วงหน้าอย่างน้อย 30 วัน 

        การโอนสิทธิ  : Chemous สงวนสิทธิ์ในการก าหนดหรือโอนสิทธิบางส่วนหรือทั้งหมดของ
สิทธิ ผลประโยชน์ หน้าที่ หรือความรับผิด ภายใต้หรือที่มีความเกี่ยวข้องกับ
สัญญานี้แก่บริษัทในเครือ บริษัทจะต้องไม่แต่งตั้งตัวแทนผู้แทนจ าหน่าย  
ตัวแทนหรือผู้กระท าการแทน ในการค้าขายสินค้าหากไม่ได้รับหนังสือ
เห็นชอบจาก Chemours 

        กฎหมายที่ใช้บังคับ : สัญญาฉบับนี้จะบังคับใช้กฎหมายแห่งราชอาณาจักรไทยโดยไม่ค านึงถึงความ
ขัดแย้งหรือข้อก าหนดทางกฎหมายแม่แบบในการค้าระหว่างประเทศ
โดยเฉพาะส าหรับการซื้อขาย 
 
 

4.2.4 สัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจ (Non-Competitive Agreement)  

บริษัท มีการท าสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจกับบริษัท บริษัท เมกาเคม จ ากัด บริษัทร่วม และ
บริษัทย่อย ของบริษัท เมกาเคม จ ากัด  โดยมีรายละเอียดของสัญญา ดังนี้ 

คู่สัญญา 
 

: 
 

บริษัท เมกาเคม จ ากัด (ประเทศสิงคโปร์) บริษัทร่วม และบริษัทย่อย ของบริษัท 
เมกาเคม จ ากัด  (“MGS”) 
และบริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) (“บริษัท”) 
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วันที่ท าสัญญา : 15 สิงหาคม 2559 
กรอบการด าเนินธุรกิจ : 1. บริษัทเป็นผู้รับผิดชอบในแผนธุรกิจ แผนการตลาด แผนการพัฒนา และ

การจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ในเขตการค้าของบริษัทแต่เพียงผู้เดียว โดย MGS 
ตกลงจะไม่กระท าการใดๆ ที่อาจก่อให้เกิดการแทรกแซงในการด าเนิน
ธุรกิจของบริษัททั้งทางตรงและทางอ้อม ในเขตการค้า ซึ่งประกอบด้วย
ประเทศไทย ลาว และ กัมพูชา ยกเว้นแต่เป็นการด าเนินการตามสิทธิของผู้
ถือหุ้น นอกจากนี้ MGS ตกลงจะไม่ด าเนินการใดๆที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจ
เคมีภัณฑ์ที่จะเป็นการแข่งขันกับบริษัทในเขตการค้าของบริษัท 

2. ส าหรับประเทศอื่นๆ นอกเหนือจากที่ก าหนดตามแนบท้ายสัญญา จะเป็น
การแข่งขันโดยเสรี โดยบริษัทและ MGS มีสิทธิที่จะขยายธุรกิจไปยัง
ประเทศดังกล่าวโดยไม่จ าเป็นต้องได้รับความยินยอมจากคู่สัญญาอีกฝ่าย
หนึ่ง 

3. MGS เป็นผู้รับผิดชอบส าหรับแผนธุรกิจ แผนการตลาด แผนการพัฒนา 
และการจัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ในเขตการค้าของ MGS แต่เพียงผู้เดียว โดย
เขตการค้าของ MGS ประกอบด้วยประเทศที่เป็นลูกค้าหลักของ MGS 
จ านวน 50 ประเทศ (กรุณาดูรายละเอียดท้ายสรุปสาระส าคัญของ
สัญญานี้ ) โดยบริษัทตกลงจะไม่กระท าการใดๆ ที่อาจก่อให้เกิ ดการ
แทรกแซงในการด าเนินธุรกิจของ MGS ในเขตการค้า ตามที่ระบุในแนบ
ท้ายสัญญา ของ MGS ทั้งทางตรงและทางอ้อม นอกจากนี้บริษัทตกลงจะ
ไม่ด าเนินการใดๆที่จะเป็นการแข่งขันกับ MGS ในเขตการค้าของ MGS 

4. คู่สัญญาแต่ละฝ่ายตกลงจะเคารพและจะไม่ล่วงล้ าสิทธิผลประโยขน์ของอีก
ฝ่าย ในเรื่องที่เกี่ยวกับลูกค้าปัจจุบันและช่องทางในการขายปัจจุบันของแต่
ละฝ่าย 

5. ในกรณีที่ลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่เป็นลูกค้าหลักของบริษัท มีการสั่งซื้อ
เคมีภัณฑ์จาก MGS MGS จะต้องแนะน าให้ลูกค้าสั่งซื้อสินค้าจากบริษัท 
และบริษัทจะต้องจ่ายค่าแนะน าตามที่ก าหนดในสัญญาให้แก่ MGS  ในทาง
กลับกัน ในกรณีที่ลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่เป็นลูกค้าหลักของ MGS มีการ
สั่งซื้อเคมีภัณฑ์จากบริษัท บริษัทจะต้องแนะน าให้ลูกค้าไปสั่งซื้อสินค้าจาก 
MGS และ MGS จะต้องจ่ายค่าแนะน าตามที่ก าหนดในสัญญาให้แก่บริษัท 
(ตัวอย่างที่กรณีดังกล่าวจะเกิดขึ้น เช่น เมื่อมีลูกค้าในเขตพื้นที่ของบริษัท 
(เช่น ประเทศไทย) ติดต่อ MGS เพื่อท าการซื้อสินค้า แต่ MGS ไม่สามารถ
ขายได้เนื่องจากเง่ือนไขในสัญญาดังกล่าว MGS จึงแนะน าลูกค้าไทย
ดังกล่าวให้แก่บริษัท โดยบริษัทจะตอบแทน MGS ในการแนะน าลูกค้า
ดังกล่าวในรูปของค่าแนะน าในอัตราร้อยละ 2 ของราคาขายสินค้าดังกล่าว 
ซึ่งลูกค้าดังกล่าว ต้องไม่เคยเป็นลูกค้าของบริษัทมาก่อน หรือมิใช่ลูกค้าที่
บริษัทอยู่ระหว่างการติดต่อเพื่อจะท าการขายในอนาคต) 

6. ในกรณีที่  MGS มีความประสงค์จะขายเคมีภัณฑ์ ให้กับลูกค้าที่อยู่ใน
ประเทศที่ถูกก าหนดให้เป็นลูกค้าหลักของบริษัท MGS  จะต้องขอความ
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ยินยอมอย่างเป็นลายลักษณ์อักษรจากบริษัทก่อนที่จะท าการขายเคมีภัณฑ์
ให้แก่ลูกค้ าที่ อยู่ ในประเทศที่ เป็นลูกค้าหลักของบริษัท และหาก
คณะกรรมการตรวจสอบไม่เห็นชอบหรือคณะกรรมการบริษัทไม่อนุมัติ 
MGS จะไม่มีสิทธิที่จะขายเคมีภัณฑ์ให้แก่ลูกค้าที่อยู่ ในประเทศที่ถูก
ก าหนดให้เป็นลูกค้าหลักของบริษัท ในทางกลับกันหากบริษัท มีความ
ประสงค์จะขายเคมีภัณฑ์ ให้กับลูกค้าที่อยู่ในประเทศที่ถูกก าหนดให้เป็น
ลูกค้าหลักของ MGS บริษัทจะต้องขอความยินยอมอย่างเป็นลายลักษณ์
อักษรจาก MGS ก่อนท่ีจะท าการขายเคมีภัณฑ์ให้แก่ลูกค้าท่ีอยู่ท่ีประเทศที่
เป็นลูกค้าหลักของ MGS  
(ตัวอย่างที่กรณีดังกล่าวจะเกิดขึ้น เช่น มีลูกค้าในประเทศสิงคโปร์ที่มี
โรงงานอยู่ในหลายประเทศซึ่งรวมถึงประเทศไทยด้วย ต้องการสั่งซื้อสินค้า
จาก MGS ในลักษณะการซื้อส าหรับทั้งกลุ่ม ซึ่งหาก MGS ปฏิเสธในการ
ขายให้แก่โรงงานของลูกค้าในประเทศไทย อาจจะท าให้เสียลูกค้าราย
ดังกล่าวได้ ดังนั้น MGS จึงท าการขออนุญาตจากบริษัทเพื่อท าการขายเข้า
มาในประเทศไทยตามเง่ือนไขในสัญญา โดยไม่มีการก าหนดว่า MGS 
จะต้องท าการจ่ายค่าแนะน าให้แก่บริษัทแต่อย่างใด) 
(ซึ่งหลังจากมีการลงนามในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจดังกล่าวแล้ว มีกรณีที่ 
MGS ขออนุญาตบริษัทในการขายข้างมายังเขตการค้าของบริษัท 1 ครั้ง 
คือ Megachem International Trading (Shanghai) Co,.Ltd. (“MITS”) 
ซึ่งเป็นบริษัทในกลุ่ม MGS ได้ท าการขออนุญาตบริษัทในการจ าหน่าย
เคมีภัณฑ์มายังลูกค้าในประเทศไทย เนื่องจากลูกค้ารายดังกล่าวต้องการซื้อ
จากผู้ผลิตในประเทศจีนโดยตรง แต่ผู้ผลิตดังกล่าวไม่สามารถท าการส่งออก
ไปยังประเทศไทยโดยตรงได้ จึงท าการติดต่อ MITS ซึ่งเป็นตัวแทนจ าหน่าย
ของผู้ผลิตดังกล่าวให้ท าการจ าหน่ายมายังลูกคา้ในประเทศไทย ซึ่งบริษัทได้
ด าเนินการตามมาตรการควบคุมที่ก าหนดไว้โดยได้รับความเห็นชอบจาก
คณะกรรมการตรวจสอบและได้รับการอนุมัติจากคณะกรรมการบริษัท 
ส าหรับค าขออนุญาตดังกล่าวจาก MITS) 

7. MGS ตกลงที่จะจัดให้มีกระบวนการและนโยบายในการป้องกันมิให้บุคคล
จาก MGS ที่อาจมีความขัดแย้งทางธุรกิจกับบริษัท ซึ่งรวมถึงแต่ไม่จ ากัด
เพียง กรรมการบริษัท กรรมการบริหาร บุคคลผู้รับผิดชอบในการ
บริหารงาน ตัวแทนจาก MGS ซึ่งด ารงต าแหน่งเป็นกรรมการบริษัท 
กรรมการบริหาร และบุคคลผู้รับผิดชอบในการบริหารงานของ MGT มีส่วน
รับรู้ข้อมูลอันเป็นความลับของบริษัท และมีส่วนร่วมในการตัดสินใจใดๆ ที่
อาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางธุรกิจ ระหว่าง MGS และบริษัท ในกรณีดังนี ้
 ในกรณีที่บริษัท มีแผนจะลงทุนหรือขยายธุรกิจ ไปยังฐานลูกค้าและ

ผลิตภัณฑ์ใหม่ ซึ่งอาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับ MGS  
 ในกรณีที่บริษัท มีแผนจะจัดหาหรือติดต่อผู้จัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ ซึ่ง

อาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับ MGS  
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8. บริษัทมีสิทธิแต่เพียงผู้เดียวในการตัดสินใจที่จะไม่เปิดเผยข้อมูลใดๆ ที่
บริษัทเห็นว่าอาจมีความขัดแย้งทางธุรกิจกับ MGS ในกรณีต่างๆดังนี้ 

 ในกรณีที่ บริษัท มีแผนจะลงทุนหรือขยายธุรกิจ ไปยังฐานลูกค้าและ
ผลิตภัณฑ์ใหม่ ซึ่งอาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับ MGS  

 ในกรณีที่ บริษัท มีแผนจะจัดหาหรือติดต่อผู้จัดจ าหน่ายเคมีภัณฑ์ ซึ่ง
อาจก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์กับ MGS  

9. บริษัทมีสิทธิแต่เพียงผู้เดียวในการตัดสินใจที่จะไม่เปิดเผยข้อมูลใดๆ 
เกี่ยวกับลูกค้าของบริษัทให้กับ MGS  ยกเว้นในกรณีที่ บริษัท มีความเห็น
ว่าข้อมูลดังกล่าวจะไม่ก่อให้เกิดความขัดแย้งทางผลประโยชน์ใดๆ ระหว่าง 
MGS และบริษัท ในทางกลับกัน MGS มีสิทธิแต่เพียงผู้เดียวในการตัดสินใจ
ที่จะไม่เปิดเผยข้อมูลใดๆ เกี่ยวกับลูกค้าของ MGS ให้กับบริษัท  ยกเว้นใน
กรณีที่ MGS มีความเห็นว่าข้อมูลดังกล่าวจะไม่ก่อให้เกิดความขัดแย้งทาง
ผลประโยชน์ใดๆ ระหว่าง MGS และบริษัท 

ระยะเวลาของสัญญา : 1. สัญญาฉบับนี้มีผลบังคับใช้นับแต่วันที่ลงนามในสัญญาและให้สัญญานี้มีผล
บังคับใช้จนกว่าจะได้รับความยินยอมให้ท าการยกเลิกสัญญาจากทั้งสอง
ฝ่าย 

2. นอกเหนือจากข้อ 1 คู่สัญญาฝ่ายหนึ่งฝ่ายใด สามารถที่จะยกเลิกสัญญา
ฉบับนี้ทันที โดยท าการแจ้งเป็นลายลักษณ์อักษรให้คู่สัญญาอีกฝ่ายทราบ 
ในกรณีใดกรณีหนึ่งดังต่อไปนี้  
2.1 คู่สัญญาอีกฝ่าย กระท าผิดสัญญาข้อใดข้อหนึ่งหรือหลายข้อรวมกัน 

หรือ 
2.2 คู่สัญญาอีกฝ่ายหยุดการด าเนินธุรกิจหรือถูกสั่งให้หยุดการด าเนิน

ธุรกจิ หรือ 
2.3 บริษัทยกเลิกการเป็นบริษัทร่วมของ MGS หรือ 
2.4 คู่สัญญาอีกฝ่ายท าการจดทะเบียนเลิกและช าระบัญชีบริษัท หรือ 
2.5 คู่สัญญาอีกฝ่ายตกเป็นบุคคลล้มละลาย  

การผิดสัญญาและผลการผิด
สัญญา 

: - ในกรณีที่มีข้อโต้แย้งใดๆ สืบเนื่องจากหรือเกี่ยวกับข้อก าหนดแห่ง
สัญญานี้ ผู้บริหารหรือบุคคลที่มีสถานะเทียบเท่าซึ่งมีอ านาจเจรจาและ
ระงับข้อพิพาทของคู่สัญญาแต่ละฝ่ายจะใช้ความพยายามที่จะระงับข้อ
พิพาทภายใน 14 วันนับแต่ได้รับการร้องขอเป็นลายลักษณ์อักษรจาก
คู่สัญญาอีกฝ่าย 

- ในกรณีที่คู่สัญญาไม่สามารถตกลงกันได้ ให้น าข้อพิพาทนั้นเข้าสู่
กระบวนพิจารณาของอนุญาโตตุลาการซึ่งกระท าในกรุงเทพมหานคร 
และให้ถือตามข้อบังคับอนุญาโตตุลาการของสถาบันอนุญาโตตุลาการ 
กระทรวงยุติธรรม ทั้งนี้คณะอนุญาโตตุลาการจะประกอบด้วย 3 คน 
สอ งใน ส าม ค น ได้ รั บ แ ต่ งตั้ งจ าก คู่ สั ญ ญ าแต่ ล ะฝ่ ายแ ล ะ ให้
อนุญาโตตุลาการทั้งสองคนร่วมกันแต่งตั้งอนุญาโตตุลาการคนที่สาม ค า
ช้ีขาดของอนุญาโตตุลาการถือเป็นเด็ดขาดและถึงที่สุดผูกพันคู่สัญญา 
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และให้ใช้ภาษาอังกฤษเป็นภาษาในการด าเนินกระบวนการพิจารณา ค า
ช้ีขาดใดๆ ของอนุญาโตตุลาการอาจยื่นต่อศาลใดๆ ที่มีเขตอ านาจให้
บังคับตามค าช้ีขาดได้”  

กฎหมายที่ใช้บังคับ : สัญญาฉบับน้ีจะบังคับใช้ภายใต้กฎหมายแห่งราชอาณาจักรไทย 
 

เขตการค้าของ MGS 
 

สาธารณรัฐสิงคโปร์ สาธารณรัฐโบลีวาร์แหง่เวเนซเุอลา สาธารณรัฐออสเตรีย

มาเลเซีย สหพนัธ์สาธารณรัฐบราซิล ราชอาณาจกัรสวีเดน

สาธารณรัฐอินโดนีเซีย สาธารณรัฐอาร์เจนตินา ราชอาณาจกัรนอร์เวย์

สาธารณรัฐฟิลิปปินส์ สาธารณรัฐโคลอมเบยี ราชอาณาจกัรเดนมาร์ก

สาธารณรัฐสงัคมนิยมเวียดนาม เครือรัฐออสเตรเลีย สาธารณรัฐโปแลนด์

สาธารณรัฐประชาชนจีน สหรัฐอเมริกา โรมาเนีย

สาธารณรัฐอินเดีย สหรัฐเม็กซิโก ฮงัการี

สาธารณรัฐอิสลามปากีสถาน สหราชอาณาจกัรบริเตนใหญ่ และไอร์แลนด์เหนือ สาธารณรัฐเช็ก

สาธารณรัฐสงัคมนิยมประชาธิปไตยศรีลงักา ไอร์แลนด์ สาธารณรัฐสโลวัก

สาธารณรัฐประชาชนบงักลาเทศ ราชอาณาจกัรเบลเยียม สาธารณรัฐตรุกี

สาธารณรัฐเกาหลี สาธารณรัฐฝร่ังเศส สาธารณรัฐเคนยา

สาธารณรัฐจีน สาธารณรัฐอิตาลี สาธารณรัฐคองโก

เนการาบรูไนดารุสซาลาม ราชอาณาจกัรเนเธอร์แลนด์ สาธารณรัฐตนิูเซีย

สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์ ราชอาณาจกัรสเปน ราชอาณาจกัรโมร็อกโก

ราชอาณาจกัรซาอดุีอาระเบยี สหพนัธ์สาธารณรัฐเยอรมนี สหพนัธ์สาธารณรัฐไนจีเรีย

รัฐคเูวต สาธารณรัฐโปรตเุกส สาธารณรัฐอาหรับอียิปต์

ราชอาณาจกัรบาห์เรน สมาพนัธรัฐสวิส  
หมายเหตุ : ที่มาของประเทศดังกล่าวมาจากประเทศที่แต่ละคู่สัญญามียอดขายในงวด 3 ปีย้อนหลัง (ปี 2557 – ปี 2559) และประเทศที่แต่
ละคู่สัญญามีแผนว่าจะมีการขยายธุรกิจไปในอนาคต 

 
ทัง้นี้ หากมีการแก้ไขเงื่อนไขในสัญญาไม่แข่งขันทางธุรกิจข้างต้นในอนาคต บริษัทจะปฏิบัติตามกฎหมาย 

ประกาศ และข้อก าหนดที่เกี่ยวข้องอย่างเคร่งครัด 
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5. ข้อพิพาททางกฎหมาย 

 
ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2560 บริษัทไม่มีข้อพิพาททางกฎหมายใดๆ 
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6.ข้อมูลทั่วไปของบริษัท 

ชื่อบริษัท บริษัท เมกาเคม (ประเทศไทย) จ ากัด (มหาชน) 

ชื่อย่อหลักทรัพย์ MGT 

วันที่จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ 23 กุมภาพันธ์ 2560 

เลขทะเบียนบริษัท 0107559000214 

ที่ตั้งส านักงาน 
25 ซอยฉลองกรุง 31 นิคมอุตสาหกรรมลาดกระบัง ซอย 
จี 1/9 ถนนฉลองกรุง แขวงล าปลาทิว เขตลาดกระบัง 

กรุงเทพฯ 10520 

ประเภทธุรกิจ 
บริการจัดจ าหน่ายและให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเคมีภัณฑ์
ชนิดพิเศษครบวงจร (Specialty Chemical Solution 

Provider) 

เว็บไซต์ www.megachem.co.th 

โทรศัพท์ +66 (0)2 739 6333 

โทรสาร +66 (0)2 739 6332 

ผู้สอบบัญชี บริษัท ส านักงาน อีวาย จ ากัด 

จ านวนและชนิดของหุ้นที่จ าหน่ายได้แล้วทั้งหมดของบริษัท 

ทุนจดทะเบียน 200,000,000 บาท 

ทุนช าระแล้ว 200,000,000 บาท 

หุ้นสามัญจดทะเบียน 400,000,000 หุ้น 

หุ้นสามัญช าระแล้ว 400,000,000 หุ้น 

ราคาพาร ์ 0.50 บาท ต่อ หุ้น 
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