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การวิเคราะห์และคําอธิบายของฝ่ายจัดการ ( MD&A ) 

ภาพรวมการดําเนินงานที่ผ่านมา 

 

ภาพรวมผลการดําเนินงาน ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 บริษัทฯ มีรายได้จากการขายและบริการ 155.50 ล้านบาท ซ่ึงมีการเติบโต 
ของรายได้เพ่ิมข้ึน 51.41 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 49.39 โดยบริษัทฯ มีลูกค้าที่ให้บริการ 107 บริษัท 201 แบรนด์  
ซ่ึงมีลูกค้าเพ่ิมข้ึน 27 บริษัท 62 แบรนด์ โดยเป็นลูกค้าเก่าท่ีทํางานต่อเน่ืองมา ร้อยละ 61.25 และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 
54.21 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 47.26 เม่ือเทียบกับไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 การเติบโตเพ่ิมข้ึนของบริษัทฯ มีสาเหตุมาจาก 
บริษัทฯ ได้เซ็นสัญญาจ้างบริการต่อเนื่องตลอดท้ังปี 2567 ไว้แล้วกว่า 21 บริษัท ระยะเวลาสัญญาตั้งแต่ 1 ปี ถึง 3 ปี  
รวมมูลค่าท้ังหมด 306.93 ล้านบาท และบริษัทฯ มีการบริหารจัดการเงินที่ ไ ด้ รับจาก IPO ท่ี เ ป็นเงินทุนหมุนเวียน 
ในการดําเนินธุรกิจจํานวน 114 ล้านบาท เพ่ือมาใช้ขยายธุรกิจให้เติบโตมากย่ิงข้ึน 
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รายได้และกําไรสุทธิ  

บริษัทฯ มีรายได้รวม ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 155.50 ล้านบาท ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 มีรายได้รวมเท่ากับ 104.09 ล้านบาท 
รายได้เพ่ิมข้ึน 51.41  ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 49.39 และบริษัทฯ มีกําไรสุทธิ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 6.72 ล้านบาท  
มีกําไรสุทธิ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 5.16 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนคิดเป็นร้อยละ 30.23 ท้ังน้ีเกิดจากบริษัทฯ มีรายได้ท่ีเพ่ิมข้ึนจาก
กลุ่มธุรกิจ บริการพนักงานแนะนําสินค้า บริการจัดเรียงสินค้า และผู้จัดจําหน่ายสินค้า 

ต้นทุนขายและบริการ  

บริษัทมีต้นทุนขายและบริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 126.65 ล้านบาท มีต้นทุนขายและบริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 
เท่ากับ 81.89 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนคิดเป็น ร้อยละ 54.66 ซ่ึงต้นทุนขาย เท่ากับ 10.01 ล้านบาท เน่ืองจากมีการเพ่ิมธุรกิจใหม่  
คือการจัดจําหน่ายสินค้า และมีต้นทุนบริการ เท่ากับ 116.64 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน 34.75 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนคิดเป็น  
ร้อยละ 42.43 โดยมีสาเหตุหลักจากการเติบโตของการให้บริการ Merchandiser (Share Service) จากการเพ่ิมพนักงาน
เพ่ือขยายพ้ืนท่ีบริการให้ครอบคลุมท่ัวประเทศมากย่ิงข้ึน   

ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 

บริษัทมีค่าใช้จ่ายขายและบริหาร ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 20.60 ล้านบาท ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 15.73 ล้านบาท 
เพ่ิมข้ึน 4.87 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนคิดเป็น ร้อยละ 31.00 โดยแบ่งเป็นค่าใช้จ่ายดังน้ี 

ค่าใช้จ่ายในการขาย ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 8.89 ล้านบาท มีค่าใช้จ่ายในการขาย ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ  
5.52 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน 3.37 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนคิดเป็น ร้อยละ 61.05 โดยมีสาเหตุมาจากค่าใช้จ่ายท่ีเก่ียวข้องกับพนักงาน 
ซ่ึง มีการ เ พ่ิม ข้ึนของพนักงาน ในแต่ละ ฝ่ าย เ พ่ือรอง รับ กับป ริมาณงาน ท่ี เ พ่ิม ข้ึน ใน ทุกก ลุ่ม ธุร กิจ  รวมไปถึง 
การเพ่ิมข้ึนของค่าใช้จ่ายในธุรกิจผู้จัดจําหน่ายสินค้า  

ค่าใช้จ่ายในการบริหาร ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 11.71 ล้านบาท มีค่าใช้จ่ายในการบริหาร ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ  
10.21 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน 1.50 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนคิดเป็น ร้อยละ 14.69 โดยค่าใช้จ่ายท่ีเพ่ิมข้ึน มาจากการเพ่ิมจํานวนพนักงาน
เพ่ือรองรับการขยายธุรกิจ และเติบโตท่ีเพ่ิมข้ึนของบริษัทฯ 
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ผลการดําเนินงานที่ผ่านมาของแต่ละกลุ่มธุรกิจ 

บริษัทฯ มีรายได้จากกลุ่มธุรกิจ 5 ประเภท ได้แก่ 1) บริการจัดกิจกรรมทางการตลาดและดิจิทัล 2) บริการบรรจุและจัดส่งสินค้า 
3) บริการพนักงานแนะนําสินค้า 4) บริการจัดเรียงสินค้า 5) ผู้จัดจําหน่ายสินค้า   

 

รายได้จากบริการจัดกิจกรรมทางการตลาดและดิจิทัล 

 

รายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 49.58 ล้านบาท เม่ือเทียบกับรายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 43.00 ล้านบาท  
รายได้เพ่ิมข้ึน 6.58 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 15.30 กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 10.36 ล้านบาทกําไรข้ันต้น
ลดลง 1.08 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 9.44 และบริษัทมีลูกค้าท่ีให้บริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 54 บริษัท 73 แบรนด์  
เ ม่ือ เ ทียบกับลูกค้า ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เ ท่า กับ 43 บริษัท 58 แบรนด์ ลูกค้า เ พ่ิม ข้ึน 11 บริษัท 15 แบรนด์  
ซ่ึงเป็นลูกค้าเก่าท่ีทํางานต่อเน่ืองมา ร้อยละ 44.19 และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 64.81 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 65.75                

รายได้จากบริการจัด กิจกรรมทางการตลาดและดิจิ ทัล ประกอบด้วยรายได้จากงาน Campaign บริการด้าน  
Booth & Roadshow มีรายได้ เท่ากับ 9.23 ล้านบาท ลดลง ร้อยละ 33.80 บริการด้าน Event มีรายได้ เท่ากับ  
18.50 ล้านบาท ลดลง ร้อยละ 17.42 บริการด้าน Digital มีรายได้ เท่ากับ 0.04 ล้านบาท ลดลง ร้อยละ 95.45  
และบริการด้าน Outsourcing Coordinate มีรายได้ เท่ากับ 21.81 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 278.38 ซ่ึงสอดคล้องกับ 
การท่ีบริษัทฯ มุ่งเน้นการให้บริการด้าน Outsourcing Coordinate มากข้ึน เน่ืองจาก มีลักษณะการว่าจ้างงานแบบต่อเน่ือง 
และเป็นสัญญาระยะยาว ทางบริษัทฯ จึงต้องใช้ทรัพยากรและทีมงานเข้ามาบริหารจัดการมากข้ึน ทําให้งานด้าน Campaign 
ลดลง ประกอบกับสภาพตลาดท่ีหันมาสนใจงานด้าน Digital มากข้ึน ดังน้ันบริษัทฯ จึงหันมาพัฒนาการให้บริการด้าน Digital 
เพ่ือให้มีศักยภาพในการให้บริการ และทันต่อการแข่งขันกับภาวะความต้องการของตลาด ซ่ึงบริการจัดกิจกรรมทางการตลาด
และดิจิทัล บริษัทฯ เซ็นสัญญาต่อเน่ืองตลอดท้ังปี 2567 ไว้แล้ว 4 บริษัท มูลค่ารวมท้ังหมด 17.48 ล้านบาท       
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รายได้จากบริการบรรจุและจัดส่งสินค้า 

 

รายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 2.88 ล้านบาท เม่ือเทียบกับรายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 2.66 ล้านบาท  
รายได้เ พ่ิมข้ึน 0.22 ล้านบาท หรือเ พ่ิมข้ึนร้อยละ 8.27% กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เ ท่ากับ 0.98 ล้านบาท  
กําไรข้ันต้นเพ่ิมข้ึน 0.15 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 17.51 และบริษัทมีลูกค้าท่ีให้บริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 28 บริษัท 
39 แบรนด์ เม่ือเทียบกับลูกค้า ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 16 บริษัท 21 แบรนด์ ลูกค้าเพ่ิมข้ึน 12 บริษัท 18 แบรนด์   
ซ่ึงเป็นลูกค้าเก่าท่ีทํางานต่อเน่ืองมา ร้อยละ 62.50 และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 64.29 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 61.54   

รายได้จากบริการบรรจุและจัดส่งสินค้า มีรายได้เพ่ิมข้ึนจากการบริการท่ีครอบคลุม ท้ังในเร่ืองของการบรรจุหีบห่อ,  
จัดส่งสินค้า, การ Set Up รวมถึงการร้ือถอนโครงสร้าง และการแท็กสินค้า ผ่านระบบ Application และเป็นบริการท่ีมี 
ความเก่ียวเน่ืองกับการให้บริการด้านอื่นๆ ของบริษัทฯ ด้วย ซ่ึงบริการบรรจุและจัดส่งสินค้า บริษัทฯ เซ็นสัญญาต่อเน่ือง 
ตลอดท้ังปี 2567 ไว้แล้ว 1 บริษัท มูลค่ารวมท้ังหมด 5.09 ล้านบาท      

รายได้จากพนักงานแนะนําสินค้า 

 

รายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 32.43 ล้านบาท เม่ือเทียบกับรายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 26.30 ล้านบาท  
รายได้เพ่ิมข้ึน 6.13 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 23.31 กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 6.67 ล้านบาท กําไรข้ันต้น
เพ่ิมข้ึน 0.40 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 5.86 และบริษัทมีลูกค้าท่ีให้บริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 30 บริษัท  
75 แบรนด์ เม่ือเทียบกับลูกค้า ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 32 บริษัท 74 แบรนด์  ลูกค้าลดลง 2 บริษัท แบรนด์เพ่ิมข้ึน  
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1 แบรนด์ โดยเป็นลูกค้าเก่าท่ีทํางานต่อเน่ืองมา ร้อยละ 50.00 และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 46.67 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน  
ร้อยละ 34.67       

รายได้จากบริการพนักงานแนะนําสินค้า ประกอบด้วยรายได้จากบริการด้านพนักงานแนะนําสินค้า PG & BA Campaign  
มีรายได้ เท่ากับ 17.64 ล้านบาท ลดลง ร้อยละ 16.49 และบริษัทเร่ิมหันมาให้บริการด้าน Outsourcing PG, BA เพ่ิมมากข้ึน  
มีรายได้เท่ากับ 14.79 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 185.45 โดยเป็นการบริหารจัดการพนักงานเชียร์ขายสินค้าในรูปแบบพนักงาน
ประจําท่ีทํางานต่อเน่ือง สัญญาระยะยาวเป็นปี  ซ่ึงบริการพนักงานแนะนําสินค้า บริษัทฯเซ็นสัญญาต่อเน่ืองตลอดท้ังปี 2567  
ไว้แล้ว 8 บริษัท มูลค่ารวมท้ังหมด 81.52 ล้านบาท 

รายได้จากบริการจัดเรียงสินค้า 

 

รายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 59.13 ล้านบาท เม่ือเทียบกับรายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 32.13 ล้านบาท  
รายได้เพ่ิมข้ึน 27.00 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 84.03 กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 9.37 ล้านบาท  
กําไรข้ันต้นเพ่ิมข้ึน 5.75 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 158.95 และบริษัทมีลูกค้าท่ีให้บริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ  
33 บริษัท 87 แบรนด์  เม่ือเทียบกับลูกค้า ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 เท่ากับ 16 บริษัท 38 แบรนด์  ลูกค้าเพ่ิมข้ึน 17 บริษัท  
49 แบรนด์ ซ่ึงเป็นลูกค้าเก่าท่ีทํางานต่อเน่ืองมา ร้อยละ 68.75 และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 66.67 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน  
ร้อยละ 71.26       

ร าย ไ ด้จ ากบ ริก ารจั ด เ รียงสิน ค้ า  ปร ะกอบด้วยราย ไ ด้จ ากบ ริก าร ด้ าน  Merchandiser CVS (Share Service)  
ในกลุ่มร้านสะดวกซ้ือ (Convenience store) มีรายได้ เท่ากับ 7.65 ล้านบาท รายได้เพ่ิมข้ึน 7.01 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 
1,103.65 สืบเน่ืองจากการขยายขอบเขตพ้ืนท่ีการให้บริการท่ีเพ่ิมข้ึน จากเดิม ไตรมาสท่ี 1 ปี 2566 (เร่ิมดําเนินงาน  
มี.ค. 2566) ให้บริการเฉพาะเขตกรุงเทพฯ เท่าน้ัน ปัจจุบันให้บริการในเขตพ้ืนท่ีท้ัง กรุงเทพฯ ปริมณฑล และต่างจังหวัด  
บริการด้าน Merchandiser & RO (Share Service) ท่ี ให้บริการใน ห้างสรรพสินค้า (Modern Trade) ร้านค้าส่ง ,  
ร้านค้าปลีก (General Trade/Traditional Trade) มีรายได้ เท่ากับ 15.33 ล้านบาท รายได้เพ่ิมข้ึน 6.47 ล้านบาท  
หรือเพ่ิมข้ึน ร้อยละ 73.13 จากการขยายจํานวนสาขา และร้านค้าให้ครอบคลุมการให้บริการท่ัวประเทศมากย่ิงข้ึน  
บริการด้าน Merchandiser & RO (Dedicated) มีรายได้ เ ท่า กับ 8 .88 ล้านบาท รายได้ เ พ่ิม ข้ึน 0 .68 ล้านบาท  
หรือเพ่ิมข้ึน ร้อยละ 8.30 ซ่ึงสอดคล้องกับภาวะตลาดท่ีเปล่ียนไปสืบเน่ืองจากเศษฐกิจท่ีถดถอยจึงต้องการประหยัด
งบประมาณ ทําให้บริการในรูปแบบ Share Service มีความต้องการเพ่ิมมากย่ิงข้ึน และบริการด้าน Outsourcing 
Merchandiser มีรายได้ เท่ากับ 27.28 ล้านบาท รายได้เพ่ิมข้ึน 12.84 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึน ร้อยละ 88.89   

จากการออกและเสนอขายหุ้นให้กับบุคคลภายนอก เพ่ือเพ่ิมศักยภาพการแข่งขันทางการตลาดให้มากข้ึน ทําให้สามารถรองรับ
การให้บริการ และบริหารจัดการงาน ที่ ต้องใ ช้คนหรือพนักงานจํ านวนมากๆได้ เ พ่ิม ข้ึน ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567  
บริษัทฯ มีโครงการท่ีต้องบริหารจัดการพนักงานจํานวนมาก เพ่ิมข้ึนอีก 2 โครงการ โดยมีพนักงานมากกว่า 300 คน  
ซ่ึงบริการจัดเรียงสินค้า บริษัทฯ เซ็นสัญญาต่อเน่ืองตลอดท้ังปี 2567 ไว้แล้ว 13 บริษัท มูลค่ารวมท้ังหมด 202.84 ล้านบาท 
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รายได้จากการจัดจําหน่ายสินค้า 

 

รายได้ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 11.48 ล้านบาท รายได้ ไตรมาสท่ี 4 ปี 2566  เท่ากับ 8.80 ล้านบาท รายได้เพ่ิมข้ึน  
2.68 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 30.45 กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 1.46 ล้านบาท กําไรข้ันต้น ไตรมาสท่ี 4  
ปี 2566 เท่ากับ 0.99 ล้านบาท กําไรข้ันต้นเพ่ิมข้ึน 0.47 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 47.47 โดยการเปรียบเทียบกับ  
ไตรมาสท่ี 4 ปี 2566 เพ่ือให้เห็นการเติบโตของธุรกิจ เน่ืองจากบริษัทฯ เร่ิมดําเนินงานธุรกิจผู้จัดจําหน่ายสินค้า ไตรมาสท่ี 3 ปี 
2566 (ก.ค.2566) ผ่านช่องทาง ร้านค้าส่ง, ร้านค้าปลีก (General Trade/Traditional Trade) ครอบคลุมท่ัวประเทศ    
และบริษัทมีลูกค้าท่ีให้บริการ ไตรมาสท่ี 1 ปี 2567 เท่ากับ 6 บริษัท 17 แบรนด์ เม่ือเทียบกับลูกค้า ไตรมาสท่ี 4 ปี 2566 เท่ากับ 
4 บริษัท 15 แบรนด์ ลูกค้า เ พ่ิม ข้ึน 2 บริษัท 2 แบรนด์ ซ่ึง เ ป็นลูกค้า เ ก่ า ท่ี ทํ างานต่อ เ น่ืองมา ร้อยละ 100.00  
และมีลูกค้าใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 33.33 แบรนด์ใหม่เพ่ิมข้ึน ร้อยละ 11.76      

ธุรกิจผู้จัดจําหน่ายสินค้า เป็นธุรกิจบริการใหม่ที่ทางบริษัทฯเพ่ิมข้ึนมาเพ่ือให้มีการบริการท่ีครบวงจร และตอบโจทย์ 
ความต้องการของตลาดในกลุ่มเจ้าของสินค้าท่ีมองหาผู้จัดจําหน่ายสินค้าท่ีมีความเช่ียวชาญในการขายและการตลาด สามารถ
ช่วยให้สินค้าเข้าถึงผู้บริโภคอย่างมีประสิทธิภาพ และมียอดขายท่ีเติบโตมากย่ิงข้ึน 
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จุดเด่นทางการเงิน 

 

ณ วันท่ี 31 มีนาคม 2567 บริษัทฯ มีสินทรัพย์หมุนเวียนเท่ากับ 289.21 ล้านบาท มีหน้ีสินหมุนเวียนเท่ากับ 56.60 ล้านบาท ซ่ึง
มีอัตราส่วนสภาพคล่องอยู่ท่ี 5.10 เท่า เพ่ิมข้ึนจากไตรมาสปีก่อนท่ีมีอัตราส่วนสภาพคล่องอยู่ท่ี 1.97 เท่า เน่ืองจากบริษัท 
มีกระแสเงินสดเพ่ิมมากข้ึน และมีลูกหน้ีการค้าเพ่ิมมากข้ึน 

บริษัทฯ มีหน้ีสินรวมเท่ากับ 65.57 ล้านบาท มีส่วนของผู้ถือหุ้นเท่ากับ 304.58 ล้านบาท ซ่ึงมีอัตราส่วนหน้ีสินต่อส่วนของ 
ผู้ถือหุ้นอยู่ท่ี 0.22 เท่า ลดลงจากไตรมาสปีก่อนท่ีมีอัตราส่วนหน้ีสินต่อส่วนของผู้ถือหุ้นอยู่ท่ี 0.71 เท่า เน่ืองจากบริษัท 
ไม่มีภาระหน้ีสินกับสถาบันการเงินแล้ว 

 

บริษัทฯ มีสินทรัพย์รวมในไตรมาส 1 ปี 2567 เท่ากับ 370.15 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนคิดเป็นร้อยละ 113.69 เทียบกับไตรมาส 1  
ปี 2566 โดยสินทรัพย์ท่ีเพ่ิมข้ึนอย่างมีนัยสําคัญ มีดังน้ี 

1. สินทรัพย์หมุนเวียนเพ่ิมข้ึนเน่ืองจากเงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสด เพ่ิมข้ึน 122.96 ล้านบาท เน่ืองจากรายได้จาก 
การดําเนินงานเพ่ิมข้ึน 

2. ลูกหน้ีการค้าเพ่ิมข้ึน 62.98 ล้านบาท เน่ืองจากปริมาณงานท่ีเพ่ิมมากข้ึน จึงทําให้สินทรัพย์หมุนเวียนเพ่ิมมากข้ึน  
แต่อย่างไรก็ตามบริษัทมีการควบคุมโดยการกําหนดวงเงินสินเ ช่ือให้กับลูกค้าและทบทวนฐานะการเงินของลูกค้า 
อย่างสม่ําเสมอ ประกอบกับบริษัทไม่เคยมีการตั้งค่าเผ่ือหน้ีสงสัยจะสูญจากลูกหน้ีการค้า 
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จากลูกหน้ีคงเหลือท้ังหมดเป็นลูกหน้ีท่ีมีเครดิตเทอมน้อยกว่า 60 วัน คิดเป็นร้อยละ 67 ระยะเวลาเวลาเฉล่ียเก็บหน้ี  
89 วัน มีลูกหน้ีการค้าท่ีเกินกําหนดชําระเงินมากกว่า 60 วัน คิดเป็นร้อย 0.15 และได้รับชําระเงินหลังสิ้นงวดเรียบร้อzยแล้ว   

 

หนี้สิน 

บริษัทฯ มีหน้ีสินรวมในไตรมาส 1 ปี 2567 เท่ากับ 65.57 ล้านบาท ลดลงคิดเป็นร้อยละ 8.61 จากไตรมาส 1 ปี 2566  
โดยหน้ีสินระยะยาวลดลงเน่ืองจากบริษัทไม่มีภาระเงินกู้ยืมจากสถาบันการเงิน 

ส่วนของผู้ถือหุ้น 

บริษัทฯ มีส่วนของผู้ถือหุ้นในไตรมาส 1 ปี 2567 เท่ากับ 304.58 ล้านบาท มีส่วนของผู้ถือหุ้นในไตรมาส 1 ปี 2566  
เท่ากับ 101.47 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนคิดเป็นร้อยละ 200.17  เ น่ืองจากจากการออกและเสนอขายหุ้นให้กับบุคคลภายนอก 
และการเปล่ียนแปลงเพ่ิมข้ึนของมูลค่าหุ้น รวมถึงบริษัทมีผลกําไรสะสมจากการดําเนินงานเพ่ิมข้ึน 


