
 

 

ค ำอธิบำยและกำรวิเครำะห์ฐำนะกำรเงินและผลกำรด ำเนินงำน 
ประจ ำไตรมำส 1 ปี 2569 

สรุปผลกำรด ำเนินงำน ไตรมำส 1/2569

● รายได้รวมจากธุรกิจหลกั 632 ล้านบาท  

● ก าไรสทุธิ 135.5 ล้านบาท (ก าไรต่อหุ้น 0.18 บาท) 

● ธุรกิจสินเช่ือ ยอดการให้สินเช่ือคงค้าง 1,401 ล้านบาท 

(NPL 6% ต่อยอดสินเช่ือคงค้าง) 

● รายได้ดอกเบีย้ธุรกิจสินเชื่อ 83 ล้านบาท เพิ่มขึน้ 16.2% เม่ือเทียบ

กบัไตรมาสเดียวกนัของปีก่อน 

● จ านวน “ตู้บญุเติม” 115,381 ตู้  ครอบคลมุทกุชมุชน 

● จ านวน “ตู้ เต่าบิน”  7,819 ตู้  ทัว่ประเทศ 

● จ านวนเคร่ืองชาร์จรถยนต์ไฟฟ้าอตัโนมตัิ "กิง้ก่า" 596 หวัชาร์จ  
ทัว่ประเทศ 

 

ภำพรวมกำรด ำเนินธุรกิจ   

 บริษัทฯ ยงัคงเดินหน้าส่งมอบบริการทางการเงินที่เข้าถึง

ง่ายและตอบโจทย์ผู้ ใช้งานในทุกภูมิภาคทัว่ประเทศ ผ่านเครือข่าย 

“ตู้บุญเติม” จ านวน 115,381 ตู้  และเคาน์เตอร์แคชเชียร์กว่า 3,800 

จุดทั่วประเทศ โดยในไตรมาส 1/2569 บริษัทฯ มีมูลค่าการท า

รายการผ่านตู้บญุเติมรวม 9,054 ล้านบาท เพิ่มขึน้เล็กน้อยจากไตร

มาสก่อน จากการเติบโตของบริการโอนเงิน โดยบริษัทฯ เป็นตวัแทน

ธนาคารพาณิชย์ 8 แห่ง ที่ให้บริการฝาก โอน และถอนเงินสดผ่านตู้

บุญเติม ซึ่งได้รับการตอบรับจากผู้ ใช้งานเพิ่มขึน้อย่างต่อเนื่อง 

ขณะที่บริการเติมเงินและช าระเงินอ่ืน ๆ ยงัคงสามารถรักษาระดับ

การใช้งานได้อย่างแข็งแกร่ง  

 แม้อยู่ภายใต้สภาวะเศรษฐกิจที่ยังมีความผันผวน ทัง้

จากค่าครองชีพและราคาพลงังานที่อยู่ในระดบัสูง ซึง่ส่งผลต่อก าลงั

ซือ้และความระมัดระวังในการใช้จ่ายของผู้บริโภค อย่างไรก็ตาม 

ด้วยความแข็งแกร่งของเครือข่ายการให้บริการที่ครอบคลุมทั่ว

ประเทศ ควบคู่กับการพัฒนาบริการที่ตอบโจทย์การใช้งานใน

ชีวิตประจ าวนั ส่งผลให้บริษัทฯ ยงัคงสามารถรักษาระดบัมูลค่าการ

ท ารายการผ่านตู้บุญเติมได้อย่างต่อเนื่อง และสนับสนุนการเข้าถึง

บริการทางการเงินของผู้ใช้งานทัว่ประเทศได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
ธุรกิจเติมเงิน-รับช ำระเงินอัตโนมัติและบริกำรทำงกำรเงิน

 ยังคงไ ด้ รับผลกระทบจากพฤติ กรรมผู้ บ ริ โภคที่

เปลี่ยนแปลงไป โดยผู้ ใช้งานหันมาใช้บริการผ่านช่องทางออนไลน์

และดิจิทัลมากขึน้ บริษัทฯ จึงเดินหน้าปรับรูปแบบการให้บริการ

อย่างต่อเนื่อง เพ่ือให้สอดคล้องกบัความต้องการและพฤติกรรมของ

ผู้ บริโภคในยุคปัจจุบัน เช่น การน าเสนอแพ็กเกจอินเทอร์เน็ตที่

เหมาะสมกบัการใช้งาน การเติมเงินผ่านช่องทาง Wallet และบริการ

ดิจิทัลต่าง ๆ เพื่อเพิ่มความสะดวกให้กับผู้ ใช้งาน ในขณะเดียวกัน 

บริษัทฯ ยงัคงให้ความส าคญักับการรักษาฐานลูกค้าเดิมและขยาย

ฐานลูกค้าใหม่อย่างต่อเนื่อง โดยพฒันาคุณภาพการให้บริการผ่าน

ทุกช่องทาง ทัง้ตู้ บุญเติม เคาน์เตอร์แคชเชียร์ และแอปพลิเคชัน 

เพื่อให้ผู้ ใช้งานสามารถเข้าถึงบริการได้อย่างสะดวก รวดเร็ว และ

ไตรมาส ไตรมาส ไตรมาส

หน่วย 1/2568 4/2568 1/2569

จ านวน "ตู้บุญเตมิ" ณ วันสิน้งวด (ตู้) 119,702           116,415           115,381           -0.9% -3.6%

จ านวน "คาเฟ่อัตโนมัต ิเต่าบนิ" ณ วันสิน้งวด (ตู้) 7,121              7,721              7,819              1.3% 9.8%

มูลค่าการท ารายการผ่าน "ตู้บุญเตมิ" (ล้านบาท) 8,998              8,916              9,054              1.5% 0.6%

รายได้จากการท ารายการผ่าน "ตู้บุญเตมิ" (ล้านบาท) 533                 518                 507                 -2.1% -4.8%

มูลค่ายอดขายเต่าบนิ (ล้านบาท) 494                 508                 505                 -0.5% 2.2%

จ านวนยอดขายเต่าบนิ (ล้านแก้ว) 15                  15                  15                  0.7% -2.9%#DIV/0! #DIV/0!

วงเงนิสินเช่ือคงค้าง (ล้านบาท) 1,324              1,423              1,401              -1.6% 5.8%

ค่าเผื่อผลขาดทุนด้านเครดติที่คาดว่าจะเกิดขึน้ (ล้านบาท) 61                  78                  98                  25.8% 60.8%

รายได้ดอกเบีย้ (ล้านบาท) 72                  96                  83                  -13.6% 16.2%#DIV/0! #DIV/0!

จ านวนจุดชาร์จรถยนต์ไฟฟ้ากิง้ก่า (จุดชาร์จ) 354                 544                 596                 9.6% 68.4%

%YoY%QoQ



 

 

ครอบคลุมทั่วประเทศ รวมถึงขยายฐานลูกค้าไปยังกลุ่มต่างด้าว 

(CLMV) ที่เข้ามาท างานในประเทศไทยให้รู้จักและใช้บริการผ่าน

ช่องทางของบริษัท ซึ่งมีแนวโน้มเติบโตต่อเนื่อง และนอกจากนี ้

บริษัทฯ ยังมุ่งมั่นในการเป็นผู้ ให้บริการทางการเงินครบวงจร ผ่าน

การเป็นตัวแทนธนาคารพาณิชย์ 8 แห่ง ที่ให้บริการฝาก โอน และ

ถอนเงินสดผ่านตู้ บุญเติม  รวมถึ งบ ริการยืนยันตัวตนทาง

อิเล็กทรอนิกส์ (e-KYC) เพื่ออ านวยความสะดวกให้ประชาชน

สามารถเข้าถึงบริการทางการเงินได้ง่ายขึน้ ด้วยความแข็งแกร่งของ

เครือข่ายบริการที่ครอบคลมุทัว่ประเทศ ส่งผลให้ตู้บญุเติมยังคงเป็น

ช่องทางส าคัญในการเข้าถึงบริการทางการเงิน และเป็นปัจจัย

สนบัสนนุการเติบโตของธุรกิจของบริษัทฯ อย่างต่อเนื่อง 

ธุรกิจสินเช่ือครบวงจร  
 ธุรกิจสินเชื่อครบวงจรของบริษัทฯ ยังคงเติบโตอย่าง

ต่อเนื่อง โดยในไตรมาส 1/2569 บริษัทฯ มียอดสินเชื่อคงค้างอยู่ที่ 

1,401 ล้านบาท และมีรายได้ดอกเบีย้รวม 83 ล้านบาท เพิ่มขึน้ 

16.2% เม่ือเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน กลุ่มลูกค้าหลักของ

บริษัทฯ คือกลุ่มสมาชิกองค์กรขนาดใหญ่ที่มีฐานสมาชิกกว่า 1.5 

ล้านราย ซึ่งเป็นกลุ่มลูกค้าที่มีรายได้ประจ าและรับเงินเดือนผ่าน

บัญชีธนาคาร โดยผลิตภัณฑ์สินเชื่อของบริษัทฯ ประกอบด้วย

สินเชื่อส่วนบุคคล และสินเชื่อเพื่อซือ้สินค้าอุปโภคบริโภค เช่น 

โทรศพัท์มือถือและเคร่ืองใช้ไฟฟ้า โดยลูกค้าสามารถเลือกซือ้สินค้า

ได้ทัง้ช่องทางออนไลน์ และผ่านร้านค้าพันธมิตรของบริษัทฯ อาทิ 

AIS, AIS Buddy, Telewiz, TG และ  Advice ซึ่ งช่ วย เพิ่ มความ

สะดวกในการเข้าถึงบริการสินเชื่อของลูกค้า โดยบริษัทฯ ให้บริการ

สินเชื่อผ่านระบบออนไลน์แบบครบวงจร ผ่าน Mobile Application, 

LINE Official และเว็บไซต์ของบริษัทฯ ตัง้แต่ขัน้ตอนการสมัคร 

พิจารณาสินเช่ือ ไปจนถึงการอนมุตัิสินเชื่อ เพ่ืออ านวยความสะดวก

และเพ่ิมประสิทธิภาพในการเข้าถึงบริการทางการเงินให้แก่ลกูค้า 

 ทัง้นี ้บริษัทฯ ก าหนดให้ลูกค้าผูกบัญชีธนาคารเพื่อหัก

ช าระค่างวดสินเชื่ออัตโนมัติรายเดือน ซึ่งช่วยส่งเสริมวินัยทาง

การเงินและลดความเสี่ยงด้านการผิดนัดช าระ นอกจากนี ้บริษัทฯ 

ยงัมีระบบบริหารความเสี่ยงด้านสินเชื่ออย่างมีประสิทธิภาพ พร้อม

ทีมติดตามหนีแ้ละทีมบริหารจัดการหนีท้ี่มีความเชี่ยวชาญ ทัง้การ

ติดตามผ่านช่องทางโทรศพัท์และการลงพืน้ที่ติดตามหนี ้รวมถึงทีม

กฎหมายของบริษัทฯ ที่ดูแลกระบวนการด้านกฎหมายและการ

บังคับคดีอย่างครบวงจร ส่งผลให้บริษัทฯ สามารถรักษาคุณภาพ

พอร์ตสินเช่ือและการเติบโตของธุรกิจได้อย่างมัน่คงในระยะยาว 

ธุรกิจเคร่ืองชำร์จรถยนต์ไฟฟ้ำ ในไตรมาส 1/2569 บริษัทติดตัง้

เคร่ือง GINKA Charge Point หรือ กิง้ก่า อีวี รวมทัง้หมด 596 หัว

ชาร์จ เพื่อขยายการให้บริการลูกค้าไปยังคอนโดมิเนียม คาเฟ่ 

โรงพยาบาล ห้างสรรพสินค้า ออฟฟิศ ร้านค้าต่าง ๆ เป็นต้น ซึง่ได้รับ

การตอบรับที่ดีเนื่องจากการใช้งานที่ง่าย สะดวก รวดเร็ว รวมถึง

ระบบการช าระเงินสามารถท าได้ง่ายเพียงแค่แสกนจ่าย ไม่ต้อง

ดาวน์โหลดแอพลิเคชัน และมีแผนการขยายเป็นสถานีบริการชาร์จ

รถยนต์ไฟฟ้าแบบครบวงจรร่วมกับคาเฟ่เต่าบินรูปแบบใหม่ โดยมี

เป้าหมายของการขยายจดุติดตัง้กิง้ก่า อีวี 1,000 หวัชาร์จภายในปีนี ้

ธุรกิจเคร่ืองจ ำหน่ำยสินค้ำอัตโนมัติ  
 บริษัทฯ รับรู้ส่วนแบ่งก าไรจากการลงทนุใน บริษัท ฟอร์ท 

เวนดิง้ จ ากดั ซึง่ด าเนินธุรกิจเคร่ืองจ าหน่ายเคร่ืองดื่มชงสดอตัโนมตัิ

ภายใต้แบรนด์ เต่าบิน โดยบริษัทฯ ถือหุ้นในสดัส่วน 26.71% โดยใน

ไตรมาส 1/2569 มีจ านวนตู้ให้บริการรวมทัง้สิน้ 7,819 ตู้  และสามารถ

สร้างยอดขายรวม 505 ล้านบาท เพิ่มขึน้ 2.2% เม่ือเทียบกับช่วง

เดียวกันของปีก่อน โดยได้รับแรงสนับสนุนจากการขยายจ านวนตู้  

การคัดเลือกท าเลติดตัง้ที่มีศักยภาพ ตลอดจนการด าเนินกิจกรรม

ส่งเสริมการตลาดและแคมเปญที่สอดรับกบัพฤติกรรมผู้บริโภค อาทิ 

การออกแบบแก้วลายพรีเมียม การพัฒนาเมนูพิเศษและเมนูใหม่

อย่างต่อเนื่อง ซึ่งช่วยสนับสนุนการใช้งานซ า้และการเติบโตของ

ยอดขายอย่างต่อเนื่อง 

 โดยในไตรมาส 1/2569 เต่าบิน มียอดจ าหน่ายเคร่ืองดื่ม

รวมกว่า 15 ล้านแก้ว บริษัทฯ ยังคงมุ่งพัฒนาเมนูเคร่ืองดื่มใหม่

อย่างต่อเนื่อง เพื่อตอบสนองต่อความต้องการของผู้ บริโภคที่

เปลี่ยนแปลงอยู่เสมอ ควบคู่กับการพัฒนาตู้ รูปแบบพรีเมียมที่

รองรับเมนูเพิ่มเติม และติดตัง้ในท าเลที่มีศกัยภาพสูง ซึ่งเป็นปัจจัย

สนับสนุนการเติบโตของรายได้และเสริมความสามารถในการ

แข่งขนัของธุรกิจในระยะยาว 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

สรุปงบกำรเงิน ไตรมำส 1/2569 

 

รำยได้  

ในไตรมาส 1/2569 บริษัทฯ มีรายได้รวมจากธุรกิจ เท่ากบั 632 ล้านบาท  

โดยแยกเป็นรายละเอียดดงัต่อไปนี ้
1) รำยได้ผลตอบแทนจำกกำรให้บริกำรเติมเงินโทรศัพท์ระบบ
เติมเงินล่วงหน้ำและรับช ำระเงินออนไลน์อื่น ๆ (Commission) 
เท่ากับ 90.1 ล้านบาท ลดลง 2.2% เปรียบเทียบกับไตรมาสก่อนจาก
การเติมเงินที่ลดลงเนื่องจากลูกค้าเปลี่ยนพฤติกรรมไปใช้เติมเงินซือ้
แพก็เกจอินเตอร์เนตมากขึน้ 
2) รำยได้จำกกำรให้บริกำรผ่ำนเคร่ืองรับช ำระเงินอัตโนมัติ 
(Service Charge) เท่ากับ 417 ล้านบาท ลดลง 2% เปรียบเทียบกับ
ไตรมาสก่อน  
3) รำยได้จำกกำรขำย  เท่ากับ 3.5 ล้านบาท ลดลง 27.8% เม่ือ
เปรียบเทียบกับไตรมาสก่อน จากการขยายช่องทางการให้บริการ
สินเชื่อ ผ่านพนัธมิตรร้านค้าของบริษัทฯ ซึ่งช่วยอ านวยความสะดวกให้
ลกูค้าสามารถเลือกรับสินค้าได้ที่หน้าร้านสาขาโดยตรง 

4) รำยได้ดอกเบีย้ เท่ากับ 83.3 ล้านบาท ลดลง 13.6% เปรียบเทียบ
กับไตรมาสก่อน จากการตรวจสอบและอนุมัติสินเชื่อที่มีความเข้มข้น
มากขึน้เพ่ือควบคมุคณุภาพลกูหนีอ้ย่างต่อเนื่อง 

5) รำยได้อื่น เท่ากบั 38.1 ล้านบาท ลดลง 1.6% เปรียบเทียบกบัไตร
มาสก่อน  

ต้นทุนและค่ำใช้จ่ำย 

1) ต้นทุนกำรบริกำร ไตรมาส 1/2569 เท่ากับ 346.5 ล้านบาท ลดลง 
8.7% เปรียบเทียบกับไตรมาสก่อน สอดคล้องกับรายได้และปริมาณ
การใช้บริการที่ลดลง  

2) ต้นทุนขำย ไตรมาส 1/2569 เท่ากับ 3.1 ล้านบาท ลดลง 27% 
เปรียบเทียบกับไตรมาสก่อน สอดคล้องกับรายได้จากการขายที่บริษัท
เพิ่มช่องทางการให้บริการสินเชื่อโดยผ่านพันธมิตรร้านค้าของบริษัทฯ 
ซึ่งช่วยเพิ่มความสะดวกให้ลูกค้าสามารถเลือกรับสินค้าได้ที่หน้าร้าน
สาขาโดยตรง 

%QoQ %YoY

ลบ. % ลบ. % ลบ. %

รายได้ผลตอบแทนจากการให้บริการเติมเงินโทรศพัท์

รายได้จากระบบเติมเงินและรับช าระเงินออนไลน์ 91.3        13.0% 92.1       14.0% 90.1        14.2% -2.2% -1.4%

รายได้จากการให้บริการผ่านเคร่ืองรับช าระเงินอัตโนมัติ 441.5       65.0% 425.6     64.7% 417.0      66.0% -2.0% -5.5%

รายได้จากการขายสินค้า 33.4        5.0% 4.9        0.7% 3.5          0.6% -27.8% -89.4%

รายได้ดอกเบีย้ 71.7        11.0% 96.5       14.7% 83.3        13.2% -13.6% 16.2%

รายได้อ่ืน 41.8        6.0% 38.7       5.9% 38.1        6.0% -1.6% -8.8%

รายได้รวมจากธุรกิจ (5 รายการ) 679.7       100.0% 657.8     100.0% 632.0      100.0% -3.9% -7.0%

ต้นทุนการบริการ (384.5)      -57.0% (365.7)    -55.6% (346.5)     -54.8% -5.2% -9.9%

ต้นทุนขาย (28.1)       -4.0% (4.2)       -0.6% (3.1)         -0.5% -27.0% -89.1%

ก าไรขัน้ต้น 267.1       39.0% 288.0     43.8% 282.5      44.7% -1.9% 5.8%

ค่าใช้จ่ายในการบริการและบริหาร (75.7)       -11.0% (103.1)    -15.7% (78.2)       -12.4% -24.1% 3.4%

ผลขาดทุนด้านเครดิตที่คาดว่าจะเกิดขึน้ (โอนกลับ) 5.8          0.9% (5.5)       -0.8% (32.1)       -5.1% 483.0% -652.9%

ก าไรจากการด าเนินงาน 197.2       29.0% 179.4     27.3% 172.2      27.2% -4.0% -12.7%

ส่วนแบ่งก าไรจากเงินลงทุนในบริษัทร่วม 4.9          1.0% 2.7        0.4% 4.0          0.6% 49.8% -18.0%

ก าไรก่อนต้นทุนทางการเงินและภาษีเงินได้ 202.1       30.0% 182.1     27.7% 176.2      27.9% -3.2% -12.8%

ต้นทุนทางการเงิน (7.5)         -1.0% (7.9)       -1.2% (8.2)         -1.3% 3.3% 9.2%

ก าไรก่อนค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ 194.6       29.0% 174.1     26.5% 168.0      26.6% -3.5% -13.7%

ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ (36.1)       -5.0% (35.3)      -5.4% (32.5)       -5.1% -7.8% -9.9%

ก าไรสุทธิ 158.6       23.0% 138.9     21.1% 135.5      21.4% -2.4% -14.5%

ไตรมาส 1/2568 ไตรมาส 4/2568 ไตรมาส 1/2569
งบก าไรขาดทุน



 

 

3) ค่ำใช้จ่ำยในกำรบริกำรและบริหำร เท่ากับ 78.2 ล้านบาท ลดลง 
24.1% เปรียบเทียบกบัไตรมาสก่อน  
4)  ผลขำดทุนด้ำนเครดิตท่ีคำดว่ำจะเกิดขึน้ (โอนกลับ) เท่ากับ 
32.1 ล้านบาท จากการตัง้ประมาณการผลขาดทุนด้านเครดิตที่คาดว่า
จะเกิดขึน้เพ่ิม 
ก ำไร 
1) ก ำไรขัน้ต้น ไตรมาส 1/2569 เท่ากับ 282.5 ล้านบาท คิดเป็นอตัรา
ก าไรขัน้ต้นที่ 44.7% เพิ่มขึน้ 3.1% เม่ือเทียบกับไตรมาสก่อนและ

เพิ่มขึ น้  5.8% เ ม่ือ เทียบกับ ปีก่อน จากการบ ริหารต้นทุนใ ห้ มี
ประสิทธิภาพอย่างต่อเนื่อง 

2) ส่วนแบ่งก ำไรจำกเงินลงทุนในบริษัทร่วม เท่ากบั 4 ล้านบาท 
เพ่ิมขึน้ 49.8% เม่ือเทียบกบัไตรมาสกอ่น เป็นการรับรู้ส่วนแบ่งก าไรจาก
บริษัท ฟอร์ท เวนดิง้ จ ากดั ที่บริษัทเข้าถือหุ้นร้อยละ 26.71  

3) ก ำไรสุทธิ เท่ากบั 135.5 ล้านบาท ลดลง 2.4% เปรียบเทียบกบัไตร
มาสก่อน 

งบแสดงฐำนะกำรเงิน 

 

สินทรัพย์รวม เท่ากับ  3,921.38 ล้านบาท เพิ่มขึน้ 235.5 ล้านบาท จากเงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสดที่เพิ่มขึน้ รวมถึงตู้บุญเติมบางส่วนที่มี

อายคุรบก าหนดการตดัค่าเสื่อมราคา 8 ปี แต่ยงัคงสามารถใช้งานได้อย่างต่อเนื่อง 

หนีสิ้นรวม เท่ากบั 2,043.38 ล้านบาท เพ่ิมขึน้ 100.1 ล้านบาท จากการบริหารแหล่งเงินทนุเพื่อรองรับการขยายตวัของธุรกิจและพอร์ตสินเช่ือของ

บริษัทฯ 

ส่วนของผู้ถือหุ้น เท่ากบั 1,878.01 ล้านบาท เพิ่มขึน้ 135.5 ล้านบาท จากผลการด าเนินงานที่เติบโตอย่างต่อเนื่อง ส่งผลให้ก าไรสะสมของบริษัทฯ 

เพ่ิมขึน้ 

 

 

 

 

 

ลบ. % ลบ. % ลบ. %

สนิทรัพย์หมนุเวยีน 1,925.4        36.5% 2,233.80      57.0% 308.4          16.0%

สนิทรัพย์ไม่หมนุเวยีน 1,760.5        63.5% 1,687.59      43.0% (72.9)           -4.1%

สินทรัพย์รวม 3,685.8       100.0% 3,921.38     100.0% 235.5        6.4%

หนีส้นิหมนุเวยีน 1,073.9        29.1% 1,059.19      27.0% (14.7)           -1.4%

หนีส้นิที่มีภาระดอกเบีย้-หมนุเวยีน 619.9           16.8% 817.47         20.9% 197.5          31.9%

หนีส้นิที่มีภาระดอกเบีย้-ไม่หมนุเวยีน 237.9           6.5% 153.53         3.9% (84.3)           -35.5%

หนีส้นิไม่หมนุเวยีน 11.6             0.3% 13.19           0.3% 1.5              13.3%

หนีสิ้นรวม 1,943.3       52.7% 2,043.38     52.1% 100.1          5.1%

ส่วนของผู้ถือหุ้น 1,742.5       47.3% 1,878.01     47.9% 135.5          7.8%

รวมหนีสิ้นและส่วนของผู้ถือหุ้น 3,685.8       100.0% 3,921.38     100.0% 235.5        6.4%

งบแสดงฐานะการเงิน
เพิ่มขึน้ (ลดลง)31-ธ.ค.-68 31-มี.ค.-69



 

 

อัตรำส่วนทำงกำรเงินท่ีส ำคัญ 

 

อัตรำส่วนสภำพคล่อง เท่ากบั 1.19 เท่า เพ่ิมขึน้ 0.05 เท่า เปรียบเทียบ
กับไตรมาสก่อน ทัง้นีบ้ริษัทยงัคงรักษาสถานะสภาพคล่องทางการเงิน
ได้อย่างแข็งแกร่ง 

อัตรำส่วนหนีสิ้นรวมต่อส่วนของผู้ถือหุ้น เท่ากับ 1.09 เท่า ลดลง 
0.03 เท่า เปรียบเทียบกบัไตรมาสก่อน จากการบริหารโครงสร้างเงินทุน 
การทยอยช าระคืนเงินกู้บางส่วน และการเพิ่มขึน้ของส่วนของผู้ถือหุ้น
ของบริษัทฯ 

อัตรำส่วนหนีสิ้นท่ีมีภำระดอกเบีย้ต่อส่วนของผู้ถือหุ้น  เท่ากับ  
0.52 เท่า เพ่ิมขึน้ 0.03 เท่า จากการเพิ่มขึน้ของหนีส้ินที่มีภาระดอกเบีย้
เพ่ือรองรับการขยายตวัของธุรกิจและพอร์ตสินเช่ือ 

อัตรำผลตอบแทนจำกสินทรัพย์ เท่ากับ 15.8% ลดลงเล็กน้อยจาก
ไตรมาสก่อน เนื่องจากสินทรัพย์รวมของบริษัทฯ เพิ่มขึน้ตามการ
ขยายตวัของธุรกิจและพอร์ตสินเช่ือ 

อัตรำผลตอบแทนผู้ถือหุ้น เท่ากบั  34.6% ปรับตวัลดลงเม่ือเทียบกบั
ไตรมาสก่อน เนื่องจากส่วนของผู้ถือหุ้นเพิ่มขึน้ตามผลการด าเนินงาน
ของบริษัทฯ 

 

แหล่งท่ีมำและใช้ไปของเงินทุนประจ ำไตรมำส 1/2569  

 

 

 

 

ไตรมาส ไตรมาส ไตรมาส

1/2568 4/2568 1/2569

อตัราสว่นสภาพคลอ่ง (Current ratio) 0.94 1.14 1.19

อตัราสว่นหนีส้นิรวมตอ่สว่นของผู้ ถือหุ้น (D/E ratio) 1.32 1.12 1.09

อตัราสว่นหนีส้นิที่มีภาระดอกเบีย้ตอ่สว่นของผู้ ถือหุ้น 0.58 0.49 0.52

(Interest Bearing Debt ratio)

อตัราผลตอบแทนจากสนิทรัพย์ (ROA) 15.9% 16.9% 15.8%

อตัราผลตอบแทนผู้ ถือหุ้น (ROE) 36.3% 38.8% 34.6%

อัตราส่วนทางการเงนิที่ส าคัญ

แหล่งที่มาของเงนิทุน แหล่งใช้ไปของเงนิทุน

กระแสเงินสดจากการด าเนินงาน 137.25                    เงินลงทนุในสนิทรัพย์ถาวร 22.28                        

ดอกเบีย้รับจากธุรกิจให้สนิเช่ือ 75.78                      จา่ยช าระหนีส้นิตามสญัญาเชา่ 6.80                          

รับข าระเงินจากลกูหนี ้ 151.82                    ช าระเงินเจ้าหนีก้ารค้า 29.25                        

รับเงินกู้สทุธิจากสถาบนัการเงิน 117.52                    จา่ยดอกเบีย้ 8.17                          

ภาษีเงินได้ 2.99                          

รวม 482.36                 รวม 69.49                    

เงินสดสทุธิเพ่ิมขึน้ส าหรับงวด 412.87                      



 

 

มุมมองของผู้บริหำรในปี 2569 
เป้ำหมำยปี 2569 
ยอดใช้บริกำร 

- เพ่ิมมลูค่าการท ารายการผ่านช่องทางรับช าระเงิน 8%-10% 
ธุรกิจสินเช่ือ  

- ขยายพอร์ตสินเช่ือโต 40% เป็น 2,200 ล้านบาท  
- เพ่ิมฐานลกูค้าองค์กร 1-2 กลุ่ม ที่มีศกัยภาพการช าระหนีส้งู 

จ านวนสมาชิกมากกว่า 500,000 คน  
- ขยายสาขาผ่านคูค้่ารวมมากกว่า 1,500 สาขา 

ธุรกิจตัวแทนธนำคำร  
- ขยายบริการโอนเงินข้ามประเทศส าหรับกลุ่มลกูค้าต่างด้าว 

(CLMV) 
- เพ่ิมการเป็นตวัแทนธนาคารอย่างน้อย 1 ธนาคาร 

กำรขยำยช่องทำงและบริกำร 
- ขยายจดุติดตัง้ GINKA Charge point สะสม 1,000 หวั

ชาร์จ ทัง้ AC และ DC Type 
ร่วมบริหำรจัดกำรคำเฟ่อัตโนมัติ “เต่ำบิน” 

- ตู้ เต่าบินขยายเพ่ิมรวมเป็น 10,000 ตู้ 
- เพ่ิมเมนใูหม่ ๆ เพ่ือเพ่ิมความถี่ในการซือ้ให้เพ่ิมมากขึน้ 

งบลงทุนปี 2569 รวม 1,000 ล้ำนบำท 
- ธุรกิจสินเช่ือ 800-900 ล้านบาท 

- ธุรกิจเคร่ืองชาร์จรถยนต์ไฟฟ้า GINKA 50-100 ล้านบาท 
- ระบบเทคโนโลยสีารสนเทศ 10-20  ล้านบาท 

 

การด าเนินการ 
● รักษาประสิทธิภาพการจดัการตู้บญุเตมิโดยเน้นที่ท าเลคณุภาพ 

และเพ่ิมบริการใหม่ ๆ เพื่อให้รายได้เฉลี่ยต่อตู้  (ARPU) เพ่ิมขึน้ 
● เพ่ิมบริการฝาก-โอนเงินสดส าหรับลกูค้าต่างด้าว 
● เพ่ิมบริการสลาก กอช. 
● เปิดสถานบีริการชาร์จรถยนต์ไฟฟ้าแบบครบวงจร (EV Station)  
● เพ่ิมระบบชาร์จอตัโนมตัิ 
● รับรู้ส่วนแบ่งก าไรจากการถือหุ้นใน “เต่าบิน”  
● บริหารระบบการรับช าระเงินตู้อตัโนมตัิ “เต่าบิน” และบริหาร

จดัการคาเฟ่อตัโนมตัิ “เต่าบิน” 
● พฒันารสชาติ และสร้างเมนใูหม่  
● พฒันาตู้  และเคร่ืองดื่มระดบัพรีเมียม 
● น าเทคโนโลยีปัญญาประดษิฐ์ (AI) มาประยกุต์ใช้เพ่ือเพ่ิม

ประสิทธิภาพในการด าเนินงาน  

 

ธุรกิจเติมเงิน รับช ำระเงินอัตโนมัติ และกำรเงินครบวงจร 
 บริษัทฯ มุ่งมัน่รักษาความเป็นผู้น าในธุรกิจเติมเงินและรับช าระเงินอตัโนมตัิอย่างต่อเนื่อง โดยใช้ความได้เปรียบจากโครงสร้างพืน้ฐานที่

แข็งแกร่งผ่านเครือข่าย ตู้บญุเติม กว่า 110,000 ตู้  ที่เปิดให้บริการตลอด 24 ชัว่โมง ครอบคลมุทัว่ประเทศ ที่มีความสะดวก ความปลอดภยั และการ

เข้าถึงบริการทางการเงินในทกุชมุชน โดยในปี 2569 บริษัทฯ คาดการณ์มลูค่าการท ารายการผ่านช่องทางรับช าระเงินของบริษัทเติบโตเพิ่มขึน้จากปี

ก่อน 8-10% โดยการรักษาประสิทธิภาพการจัดการตู้บญุเติมโดยเน้นที่ท าเลคณุภาพ เพิ่มจ านวนความถี่การใช้บริการ รักษาฐานลกูค้าเดิมและการ

ขยายฐานลูกค้าใหม่ รวมทัง้การเพิ่มบริการใหม่ ๆ ที่คาดว่าจะได้รับการตอบรับที่ดี และเป็นบริการที่น่าสนใจจากลูกค้าผู้ ใช้บริการทุกกลุ่ม ได้แก่ 

บริการการออมผ่านสลากออมทรัพย์ของกองทนุการออมแห่งชาติ (กอช.) ซึง่ช่วยเปิดโอกาสให้ประชาชน สามารถเข้าถึงการออมเงินได้สะดวกยิ่งขึ น้

ผ่านเครือข่ายตู้บญุเติมทัว่ประเทศ รวมทัง้พฒันาบริการทางการเงินเพ่ิมเติมร่วมกบัพนัธมิตรทางธุรกิจที่มีศกัยภาพ อาทิ บริการโอนเงินข้ามประเทศ

ส าหรับกลุ่มลูกค้าต่างด้าว (CLMV) เพื่อขยายฐานลูกค้าอย่างต่อเนื่อง  เพิ่มการเป็นตัวแทนธนาคาร (Banking Agent) อีก 1 แห่ง ซึ่งจะส่งผลให้

บริษัทฯ เป็นตัวแทนธนาคารรวม 9 ธนาคาร จากเดิมให้บริการได้ 8 ธนาคาร เพื่อเพิ่มศักยภาพในการให้บริการทางการเงินที่ครอบคลุมมากขึน้ 

บริษัทฯ เชื่อมั่นว่าจะสามารถต่อยอดการเติบโตของธุรกิจเติมเงินและรับช าระเงินได้อย่างต่อเนื่อง พร้อมก้าวสู่การเป็นผู้ ให้บริการทา งการเงินที่

ทนัสมยั ยัง่ยืน และสร้างคณุค่าให้กบัสงัคมไทยในระยะยาว 

ธุรกิจสินเช่ือครบวงจร 

 ในส่วนของธุรกิจสินเช่ือ บริษัทฯ ได้เดินหน้าขยายบริการสินเช่ือภายใต้แนวทาง Digital Lending แบบครบวงจร ผ่านแพลตฟอร์มดิจิทลัที่

รองรับทัง้การสมัคร การตรวจสอบข้อมูล และการอนุมัติวงเงินได้อย่างรวดเร็วและปลอดภัย โดยให้บริการผ่านแอปพลิเคชัน เว็บไซต์ และ LINE 

Official Account เพ่ือเพ่ิมประสิทธิภาพในการเข้าถึงลกูค้าอย่างทัว่ถึง โดยกลุ่มเป้าหมายหลกัเป็นสมาชิกจากองค์กรขนาดใหญ่ที่มีรายได้ประจ า โดย

อยู่ระหว่างเตรียมพร้อมขยายฐานลกูค้าเพิ่มอีก 1-2 กลุ่มที่มีรายได้สม ่าเสมอและมีศกัยภาพในการช าระหนีสู้ง เพ่ิมความหลากหลายของผลิตภัณฑ์



 

 

สินเชื่อให้ครอบคลมุความต้องการที่หลากหลาย อาทิ สินเชื่อเพื่อการประกอบอาชีพในภาคเกษตร สินเชื่อส าหรับซือ้เคร่ืองใช้ไฟฟ้า โทรศพั ท์มือถือ 

สินเชื่อทะเบียนรถ รวมถึงสินเชื่อแบบมีหลักทรัพย์ค า้ประกัน ขยายการให้บริการสินเชื่อไปยังร้านสาขาส าหรับสินเชื่อส าหรับซือ้เคร่ืองใช้ไฟฟ้า 

โทรศพัท์มือถือ ออนไลน์ และรับสินค้าที่ร้านของพนัธมิตร ซึ่งปัจจุบนัได้เปิดให้บริการที่สาขาของร้าน AIS, AIS Buddy, Telewiz, TG และ Advice 

บริษัทมีแผนเพิ่มพนัธมิตรใหม่รวมเป็น 1,500 สาขา เพื่อเพิ่มความสะดวกและโอกาสในการเข้าถึงสินค้าและบริการของลูกค้า โดยส าหรับปี 2569 

บริษัทฯ ตัง้เป้าขยายพอร์ตสินเชื่อให้เติบโตมากกว่า 2,200 ล้านบาท โดยมุ่งรักษาอัตราหนีท้ี่ไม่ก่อให้เกิดรายได้ (NPL) ให้น้อยกว่า 5% เพื่อคง

คณุภาพสินทรัพย์ในระดบัที่มัน่คง และสร้างรากฐานการเติบโตอย่างยัง่ยืนในระยะยาว 
กำรขับเคล่ือนธุรกิจสถำนีชำร์จรถยนต์ไฟฟ้ำเพ่ืออนำคตพลังงำนสะอำดและยั่งยืน 

 บริษัทฯ มุ่งขยายโครงสร้างพืน้ฐานด้านการให้บริการเคร่ืองชาร์จรถยนต์ไฟฟ้าอตัโนมตัิภายใต้แบรนด์ GINKA Charge Point เพ่ือรองรับ

การเติบโตของตลาดรถยนต์ไฟฟ้าในประเทศที่เพิ่มขึน้อย่างต่อเนื่อง โดยบริษัทฯ เดินหน้าขยายจุดให้บริการเคร่ืองชาร์จทัง้ระบบ  AC และ DC 

โดยเฉพาะเคร่ืองชาร์จ DC ขนาด 40 กิโลวตัต์ ซึ่งเป็นขนาดกลางที่ได้รับความนิยม โดยตัง้เป้าหมายขยายจ านวนหวัชาร์จรวมเป็น 1,000 หวัชาร์จ 

ครอบคลุมท าเลทัว่ประเทศ อาทิ ศูนย์การค้า โรงพยาบาล คอนโดมิเนียม โรงแรม รีสอร์ต ร้านอาหาร และคอมมูนิตีม้อลล์ บริษัทฯ ให้ความส าคัญ

กบัการยกระดบัประสบการณ์การใช้งานของลกูค้า ผ่านระบบชาร์จอตัโนมตัิที่สามารถเร่ิมใช้งานได้ทนัทีโดยไม่จ าเป็นต้องดาวน์โหลดแอปพลิเคชัน 

พร้อมระบบช าระเงินแบบดิจิทลัและการแจ้งเตือนสถานะการชาร์จ ซึ่งช่วยเพิ่มความสะดวก รวดเร็ว และความต่อเนื่องในการใช้งาน รวมถึงการ

พฒันาระบบบริหารจดัการและการให้บริการหลงัการขาย เพื่อสนบัสนนุการด าเนินงานของสถานีชาร์จอย่างมีประสิทธิภาพ 
ลงทุนในนวัตกรรมเคร่ืองดื่มชงสดอัจฉริยะ 

 ธุรกิจเคร่ืองดื่มชงสดอจัฉริยะภายใต้แบรนด์ เต่าบิน เป็นนวตักรรมที่พฒันาโดยกลุ่ม FORTH โดยมีการยื่นจดอนสุิทธิบตัรแล้วมากกว่า 40 

ฉบบั เพื่อเสริมความแข็งแกร่งด้านเทคโนโลยีและความสามารถในการแข่งขนัในระยะยาว ปัจจบุนัสามารถให้บริการเคร่ืองดื่มชงสดได้มากกว่า 500 

เมน ูครอบคลมุทัง้เคร่ืองดื่มร้อน เย็น และป่ัน โดยคดัสรรวตัถดุิบคณุภาพสงูเพื่อส่งมอบเคร่ืองดื่มรสชาติดีในราคาทีเ่ข้าถึงได้ 

 บริษัทฯ ให้ความส าคญักบัการเพิ่มประสิทธิภาพการบริหารจดัการต้นทนุ ทัง้ในด้านการผลิต การบ ารุงรักษา และระบบปฏิบตัิการ เพื่อ
สนบัสนนุการลดต้นทนุรวมและเสริมอตัราก าไรในระยะยาว พร้อมทัง้มีแผนพฒันาตู้ เต่าบินรูปแบบใหม่ในกลุ่มระดบัพรีเมียม เพ่ือรองรับกลุ่มลูกค้า
ที่มีก าลงัซือ้สงู และเหมาะสมกบัการติดตัง้ในท าเลศกัยภาพ เช่น ศนูย์การค้าชัน้น า โรงแรม และพืน้ที่เชิงพาณิชย์ระดบับน โดยมุ่งเน้นการยกระดบั
คณุภาพวตัถดุิบ ประสบการณ์การใช้งาน และภาพลกัษณ์ของตู้ให้สอดคล้องกบักลุ่มเป้าหมายดงักล่าว 

 ในด้านการตลาดและการสร้างแบรนด์ บริษัทฯ เดินหน้าพฒันาแคมเปญเชิงรุกอย่างต่อเนื่อง เพ่ือสร้างประสบการณ์ที่ตอบโจทย์ผู้บริโภค
มากยิ่งขึน้ อาทิ การออกแบบแก้วลายพรีเมียมตามเทศกาลหรือแคมเปญพิเศษ การพฒันาเมนใูหม่และเมนูเฉพาะช่วงเวลา รวมถึงกิจกรรมส่งเสริม
การขายที่ช่วยสร้างความแปลกใหม่และเพิ่มการมีส่วนร่วมของลูกค้า ควบคู่กับการใช้ศักยภาพของหน้าจอแสดงผลบนตู้ซึ่งเป็นหน้าจอความ
ละเอียดสงู รองรับการสื่อสารการตลาดในรูปแบบดิจิทลั เพื่อเพ่ิมการรับรู้แบรนด์ กระตุ้นการตดัสินใจซือ้ และส่งเสริมการซือ้ซ า้อย่างมีประสิทธิภาพ 

 ขณะเดียวกัน บริษัทฯ ให้ความส าคญักับการน าข้อมูลขนาดใหญ่มาวิเคราะห์พฤติกรรมผู้บริโภค เพื่อสนับสนุนการพฒันาเมน ูการวาง
กลยทุธ์การตลาดรายท าเล และการเพิ่มประสิทธิภาพการบริหารตู้ในภาพรวม ซึง่จะช่วยขยายฐานลกูค้าและสร้างความภกัดีต่อแบรนด์ในระยะยาว 

นอกจากนี ้บริษัทฯ อยู่ระหว่างการศกึษาและพฒันานวตักรรมตู้บริการอตัโนมตัิรูปแบบใหม่ อาทิ ตู้ทอด ตู้โซดา และตู้น า้แข็งอตัโนมตัิ เพ่ือประเมิน
ศกัยภาพทางธุรกิจและความเหมาะสมของรูปแบบการลงทุนในอนาคต โดยมีเป้าหมายเพ่ือเสริมความแข็งแกร่งให้กบัระบบธุรกิจเคร่ืองดื่มของกลุ่ม
บริษัทฯ อย่างครบวงจร และสร้างโอกาสการเติบโตใหม่ในตลาดเคร่ืองดื่มอตัโนมตัิของประเทศ 

ผสมผสำนทุกผลิตภัณฑ์และบริกำรเพ่ือควำมสะดวกสบำยแบบครบวงจร  
 ในปี 2569 บริษัทฯ มุ่งยกระดับรูปแบบการให้บริการสู่การสร้างประสบการณ์การใช้งานแบบครบวงจร ( Integrated Lifestyle 

Experience) ผ่านการผสานธุรกิจหลกัของกลุ่ม ได้แก่ สถานีชาร์จรถยนต์ไฟฟ้าอตัโนมตัิภายใต้แบรนด์ GINKA Charge Point และธุรกิจเคร่ืองดื่ม

ชงสดอจัฉริยะภายใต้แบรนด์ “เต่าบิน” เพ่ือเพ่ิมประสิทธิภาพการใช้พืน้ที่และตอบโจทย์พฤติกรรมผู้บริโภคยคุใหม่ที่ให้ความส าคญักบัความสะดวก 

รวดเร็ว และคณุภาพของสินค้าและบริการ 

 รูปแบบการด าเนินงานดงักล่าวรองรับทัง้กลุ่มผู้ใช้รถยนต์ไฟฟ้าที่ต้องการใช้เวลาระหว่างการชาร์จให้เกิดประโยชน์สงูสดุ รวมถึงกลุ่มนัก

เดินทาง พนักงานออฟฟิศ และผู้บริโภคทั่วไปที่มองหาเคร่ืองดื่มคุณภาพในราคาที่เข้าถึงได้ โดยภายในพืน้ที่ให้บริการมีการติดตัง้ “เต่ าบิน

เคาน์เตอร์” ซึง่สามารถชงเคร่ืองดื่มได้พร้อมกนัหลายแก้ว รองรับเมนทูี่หลากหลาย อาทิ กาแฟ ชานม ชาเขียวมทัฉะพร้อมไข่มกุ ไอศกรีมซอฟท์เสิร์ฟ 

และเมนเูบเกอร่ี ช่วยเพ่ิมความรวดเร็วในการให้บริการและรองรับปริมาณลกูค้าในช่วงเวลาที่มีความต้องการสงู 



 

 

 นอกจากนี ้บริษัทฯ ยงัต่อยอดบริการด้วยการน าเสนอสินค้าในกลุ่มอาหารว่างและของหวาน ผ่านตู้บริการอตัโนมตัิและระบบสัง่ซือ้ด้วย

ตนเอง (Self-Order Kiosk) พร้อมระบบจัดการคิว เพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการให้บริการ ลดการใช้แรงงาน และยกระดับประสบการณ์ของ

ผู้ใช้บริการให้มีความสะดวกและเป็นระบบมากยิ่งขึน้ 

ปัจจุบัน โมเดล “Tao Bin Cafe x GINKA Charge Point” ได้เร่ิมเปิดให้บริการแล้วในบางท าเลน าร่อง และบริษัทฯ อยู่ระหว่างประเมินผลการ

ด าเนินงาน เพื่อน าไปใช้เป็นต้นแบบส าหรับการขยายสาขาเพิ่มเติมในท าเลที่มีศักยภาพด้านปริมาณผู้ ใช้รถยนต์ไฟฟ้า การสัญจร และการใช้

ชีวิตประจ าวนั 

 ส าหรับทิศทางในระยะถัดไป บริษัทฯ มีแผนขยายรูปแบบการให้บริการดังกล่าวไปยังพืน้ที่ต่าง ๆ ทั่วประเทศ พร้อมพัฒนาแนวคิด 

“Smart Café for EV Lifestyle” ให้เป็นโมเดลธุรกิจที่เชื่อมโยงบริการด้านพลงังาน การบริโภค และไลฟ์สไตล์เข้าด้วยกันอย่างมีประสิทธิภาพ ซึ่งไม่

เพียงช่วยเพิ่มประสิทธิภาพการใช้ทรัพยากรและพืน้ที่ แต่ยงัช่วยเพิ่มโอกาสในการสร้างรายได้ต่อจุดให้บริการ และสนับสนุนการเติบโตอย่ างยัง่ยืน

ของกลุ่มบริษัทฯ ควบคู่กบัการส่งเสริมการใช้พลงังานสะอาดและคณุภาพชีวิตของผู้บริโภคในระยะยาว 

 ปัจจบุนั Tao Bin Cafe เปิดให้บริการแล้ว 3 สาขา ได้แก่ ส านกังานใหญ่ สนามเป้า คาเฟ่นวลจนัทร์ และสนามช้างอารีนา จงัหวดับรีุรัมย์ 
เป้ำหมำยด้ำนควำมยั่งยืนในกำรด ำเนินธุรกิจของบริษัท 

บริษัทฯ ให้ความส าคญักบัการสร้าง “นวตักรรมที่ยัง่ยืนเพื่อชีวิตที่ดีขึน้” ผ่านการพฒันาเทคโนโลยีและบริการที่ทนัสมยั โดยมุ่งตอบสนอง
ความต้องการของผู้บริโภคยุคปัจจุบัน ควบคู่กับการสร้างคุณค่าให้แก่สังคม เศรษฐกิจ และสิ่งแวดล้อมในระยะยาว โดยไม่เพียงแต่เน้นผล
ประกอบการทางธุรกิจ แต่ยงัให้ความส าคญักับบทบาทในฐานะบรรษัทภิบาลที่ดี มีส่วนร่วมในการยกระดบัคณุภาพชีวิตของคนในสงัคมไทยอย่าง
ต่อเนื่อง 
1. ด้ำนส่ิงแวดล้อม (Environment) 

บริษัทฯ มุ่งเน้นการใช้ทรัพยากรอย่างมีประสิทธิภาพ ควบคู่กบัการส่งเสริมแนวคิดเศรษฐกิจหมุนเวียน (Circular Economy) โดยพฒันา
บริการในรูปแบบอิเล็กทรอนิกส์อย่างครบวงจร อาทิ การส่งข้อความ SMS แทนใบเสร็จกระดาษ และการจัดท าสญัญาในรูปแบบดิจิทลัที่มีการ
เข้ารหัส (Encryption) ป้องกันการแก้ไขโดยไม่ได้รับอนุญาต เพื่อลดการใช้กระดาษและทรัพยากรที่ไม่จ าเป็น พร้อมกันนี ้บริษัทยังลงทุนใน
โครงสร้างพืน้ฐานด้านพลงังานสะอาด ผ่านโครงการ “GINKA Charge Point” ซึ่งเป็นสถานีชาร์จรถยนต์ไฟฟ้าอตัโนมตัิ เพื่อสนับสนุนการลดการ
ปล่อยก๊าซเรือนกระจกและการเปลี่ยนผ่านสู่สงัคมคาร์บอนต ่า  
2. ด้ำนสังคม (Social) 

บริษัทฯ ส่งเสริมการเข้าถึงบริการทางการเงินอย่างทัว่ถึงและเท่าเทียม ผ่านเครือข่าย “ตู้บญุเติม” กว่า 110,000 ตู้ทัว่ประเทศ ซึง่ท าหน้าที่
เสมือนโครงสร้างพืน้ฐานดิจิทลัระดบัชมุชนที่ให้บริการตลอด 24 ชัว่โมง เพ่ือรองรับผู้ไม่มีบญัชีธนาคาร กลุ่มแรงงานต่างด้าว และประชาชนทัว่ไป ถือ
เป็นการขบัเคลื่อน “Digital Inclusion” อย่างเป็นรูปธรรม และในด้านการคุ้มครองสิทธิมนษุยชน บริษัทฯ ได้ด าเนินการประเมินความเสี่ยงและไม่พบ
ประเด็นร้องเรียนหรือการละเมิดสิทธ์ิในปีที่ผ่านมา  
3. ด้ำนธรรมำภิบำล (Governance) 

บริษัทฯ ด าเนินธุรกิจภายใต้หลกัธรรมาภิบาลที่ดี โปร่งใส และตรวจสอบได้ โดยยึดมัน่ในความรับผิดชอบต่อผู้ มีส่วนได้ส่วนเสียทกุฝ่าย 
ได้รับคะแนนประเมินด้านการก ากบัดแูลกิจการในระดบั “ดีมาก” และผ่านการรับรองการเป็นสมาชิกแนวร่วมต่อต้านคอร์รัปชนัของภาคเอกชนไทย 
(CAC Recertification) อย่างต่อเนื่อง ซึง่สะท้อนถึงความมุ่งมัน่ในการบริหารจดัการอย่างมีจริยธรรม และรักษามาตรฐานด้านธรรมาภิบาลในระยะ
ยาวอย่างแท้จริง 

ติดต่อนกัลงทนุสมัพนัธ์ 

Email: investor@forthsmart.co.th 

โทร (+66) 2 278 1777 ต่อ 6705 


