
​วันที่ 8 พฤษภาคม 2569​

​เรื่อง​ ​คำอธิบายและการวิเคราะห์ของฝ่ายจัดการสำหรับปีสิ้นสุดวันที่ 31 มีนาคม 2569​

​เรียน​ ​กรรมการและผู้จัดการ​

​ตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ​

​บริษัท​ ​เรด​​ดี้​​แพ​​ลน​​เน็ต​ ​จำกัด​ ​(​​มหาชน​​)​ ​ขอ​​นำ​​ส่ง​​คำ​​อธิบาย​​และ​​การ​​วิเคราะห์​​ของ​​ฝ่าย​​จัดการ​

​ประจำไตรมาสสิ้นสุดวันที่ 31 มีนาคม 2569 ตามรายละเอียดดังแนบ​

​ขอแสดงความนับถือ​

​- ลายเซ็น -​

​นายทรงยศ คันธมานนท์​

​ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร​
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​บริษัท เรดดี้แพลนเน็ต จำกัด (มหาชน)​

​รายงานคำอธิบายและการวิเคราะห์ของฝ่ายจัดการ​

​สำหรับไตรมาสสิ้นสุดวันที่ 31 มีนาคม 2569​

​—-------------------------------------------------------------------------------------​

​1. สรุปผลการดำเนินงาน ไตรมาส 1 ปี 2569​

​หน่วย : ล้านบาท​

​เทียบกับไตรมาสก่อน (QoQ)​ ​เทียบกับปีก่อน (YoY)​

​งบการเงินรวม​
​ไตรมาสที่​

​1​
​ปี 2569​

​ไตรมาสที่​
​4​

​ปี 2568​

​เปลี่ยน​
​แปลง​ ​ร้อยละ​ ​ไตรมาสที่ 1​

​ปี 2568​
​เปลี่ยน​
​แปลง​ ​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​50.60​ ​50.75​ ​-0.15​ ​0​ ​50.97​ ​-0.37​ ​-1​

​กำไรสุทธิของบริษัทและ​
​บริษัทย่อย​

​7.74​ ​7.35​ ​0.39​ ​5​ ​10.26​ ​-2.52​ ​-25​

​ส่วนแบ่งกำไร (ขาดทุน)​
​ของบริษัทร่วม​

​-1.48​ ​18.90​ ​-20.38​ ​-108​ ​-​ ​-1.48​ ​n/a​

​กำไรสุทธิสำหรับงวด​ ​6.26​ ​26.25​ ​-19.99​ ​-76​ ​10.26​ ​-4.00​ ​-39​

​บริษัท​ ​บริษัท​​ย่อย​​และ​​บริษัท​​ร่วม​ ​รวม​​เรียก​​ว่า​ ​“​​กลุ่ม​​บริษัท​​”​ ​มี​​ผล​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​ตาม​​งบ​​การ​​เงิน​​รวม​

​สำหรับไตรมาสที่ 1 ปี 2569 ดังนี้​

​●​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​เท่ากับ​ ​50.60​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลด​​ลง​​เพียง​​เล็ก​​น้อย​ ​0.15​​ล้าน​​บาท​

​จาก​​ไตรมาส​​ก่อน​​(QoQ)​​และ​​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​1​​ปี​​2568​​(YoY)​​ลดลง​​0.37​​ล้าน​​บาท​

​หรือ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​1​ ​โดย​​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​​แบบ​

​All-in-One​ ​ยัง​​คง​​รักษา​​อัตรา​​การ​​เติบโต​​ได้​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​ใน​​ขณะ​​ที่​​ราย​​ได้​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​

​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​ ​Direct​ ​Booking​ ​Platform)​ ​ปรับ​​ตัว​​ลด​​ลง​​ตาม​​สภาวะ​​ตลาด​​ท่อง​

​เที่ยว​​ชะลอ​​ตัว​ ​โดย​​เป็น​​ผล​​จาก​​กำลัง​​ซื้อ​​ใน​​ประเทศ​​และ​​จำนวน​​นัก​​ท่อง​​เที่ยว​​ต่าง​​ชาติ​​ที่​​ยัง​​ไม่​​ฟื้ น​​ตัว​

​เต็มที่​

​●​ ​กำไร​​สุทธิ​​ของ​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​ ​เท่ากับ​ ​7.74​ ​ล้าน​​บาท​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​0.36​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​คิด​​เป็น​

​ร้อย​​ละ​ ​5​ ​จาก​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​(QoQ)​ ​โดย​​มี​​สาเหตุ​​หลัก​​จาก​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ใน​​การ​​บริหาร​​ลด​​ลง​​เนื่องจาก​

​ใน​​ไตรมาส​​ก่อน​​มี​​การ​​ตั้ง​​ค่า​​เผื่อ​​หนี้​​สงสัย​​จะ​​สูญ​ ​และ​​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​ ​1​​ปี​​2568​​(YoY)​

​ลดลง​​2.52​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​​24​ ​โดย​​มี​​สาเหตุ​​หลัก​​จาก​​ต้นทุน​​ค่า​​บริการ​​และ​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​

​ใน​​การ​​ขาย​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​ ​สอดคล้อง​​กับ​​กลยุทธ์​​ที่​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ลงทุน​​เพื่อ​​สร้าง​​การ​​เติบโต​​ของ​​ราย​​ได้​
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​ประจำ​ ​(Recurring​ ​Revenue)​ ​ใน​​อนาคต​ ​โดย​​ให้​​ความ​​สำคัญ​​กับ​​การ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​​ผลิตภัณฑ์​

​ต่างๆ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​เพื่อ​​ยก​​ระดับ​​ขีด​​ความ​​สามารถ​​ของ​​แพลตฟอร์ม​ ​Readyplanet​ ​All-in-One​

​รวม​​ถึง​​การ​​ขยาย​​ทีม​​ขาย​​แบบ​ ​2-Tier​ ​Sales​ ​Team​ ​ช่วย​​ให้​​กระบวนการ​​ขาย​​มี​​ความ​​เชี่ยวชาญ​

​เฉพาะ​​ด้าน​​และ​​มี​​ประสิทธิภาพ​​สูง​​ขึ้น​ ​นอกจาก​​นั้น​​กลุ่ม​​บริษัท​​ยัง​​มี​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​พิเศษ​​ของ​​ไตรมาส​​นี้​

​0.70​​ล้าน​​บาท​​สำหรับ​​จัด​​งาน​​อี​​เว้​​นท์​​Marketing​​Tech​​และ​​ค่าที่​​ปรึกษา​​ประเมิน​​มูลค่า​​กิจการ​​จาก​

​การเข้าซื้อบริษัท วายดีเอ็ม (ไทยแลนด์) จำกัด (บริษัทร่วม)​

​●​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​รับ​​รู้ ​​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​จาก​​เงิน​​ลงทุน​​ใน​​บริษัท​​ร่วม​ ​จำนวน​ ​1.48​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลด​​ลง​​จาก​​ผล​

​กำไร​​ใน​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​(QoQ)​ ​20.38​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​​108​​เนื่องจาก​​ใน​​ไตรมาส​​ก่อน​

​กลุ่ม​​บริษัท​​รับ​​รู้ ​​กำไร​​จาก​​การ​​ต่อ​​รอง​​ราคา​​ซื้อ​​เงิน​​ลงทุน​​ใน​​บริษัท​​ร่วม​ ​ณ​ ​วัน​​ที่​​เข้า​​ทำ​​รายการ​ ​คือ​​วัน​

​ที่​ ​31​ ​ตุลาคม​ ​2568​ ​เท่ากับ​ ​21.12​ ​ล้าน​​บาท​ ​และ​​ขาดทุน​​จาก​​ผล​​ประกอบ​​การ​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​​ใน​

​เดือน​​พฤศจิกายน​​-​​ธันวาคม​​ปี​​2568​​เท่ากับ​​2.21​​ล้าน​​บาท​​โดย​​สาเหตุ​​หลัก​​ของ​​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​

​ใน​​บริษัท​​ร่วม​​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​1​ ​ปี​ ​2569​ ​มา​​จาก​​ผลก​​ระ​​ทบ​​โดยตรง​​จาก​​ปัจจัย​​ลบ​​ด้าน​​ภูมิรัฐศาสตร์​

​และ​​ความ​​ผันผวน​​ของ​​เศรษฐกิจ​​โลก​ ​ส่ง​​ผล​​ให้​​ลูกค้า​​บาง​​ส่วน​​ชะลอ​​การ​​ตัดสิน​​ใจ​​ใช้​​งบ​​ประมาณ​

​ด้าน​​Digital​​Marketing​​ใน​​ช่วง​​ปลาย​​ปี​​2568​​มา​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​อย่างไร​​ก็ตาม​​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​

​ช่วง​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​​(YoY)​​และ​​ไตรมาส​​ก่อน​​(QoQ)​​ผล​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​​ลด​​ลง​​อย่าง​​มี​​นัย​

​สำคัญ​​โดย​​ลด​​ลง​​ร้อย​​ละ​​57​​และ​​55​​ตาม​​ลำดับ​ ​โดย​​มี​​ปัจจัย​​สนับสนุน​​หลัก​​มา​​จาก​​การ​​ที่​​บริษัท​​ร่วม​

​สามารถบริหารจัดการต้นทุนและควบคุมค่าใช้จ่ายในการดำเนินงานได้อย่างมีประสิทธิภาพมาก​

​ขึ้น​ ​ทั้งนี้​​บริษัท​​ร่วม​​มี​​สภาพ​​คล่อง​​ทางการ​​เงิน​​ที่​​มั่นคง​​และ​​มี​​เงิน​​ทุนหมุนเวียน​​ใน​​ระดับ​​ที่​​สูง​​สำหรับ​

​การ​​ดำเนิน​​ธุรกิจ​ ​และ​​ไม่มี​​หนี้​​สิน​​ที่​​มี​​ภาระ​​ดอกเบี้ย​​กับ​​สถาบัน​​การ​​เงิน​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​ยัง​​คง​​เดิน​​หน้า​

​กลยุทธ์​​เชิง​​รุก​​ด้วย​​การ​​เร่ง​​สร้าง​ ​Synergy​ ​ภายใน​​เครือ​ ​เพื่อ​​เพิ่ม​​โอกาส​​ใน​​การ​​ทำ​ ​Cross-Selling​

​และขยายฐานรายได้ใหม่  อันจะนำไปสู่การเติบโตที่แข็งแกร่งและยั่งยืนในอนาคต​

​●​ ​กำไร​​สุทธิ​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​สำหรับ​​งวด​​เท่ากับ​ ​6.26​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลดลง​ ​19.99​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​คิด​​เป็น​

​ร้อย​​ละ​ ​76​ ​จาก​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​(QoQ)​ ​และ​​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​ ​1​ ​ปี​ ​2568​ ​(YoY)​​ลดลง​

​4.00 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 39 จากเหตุผลที่กล่าวไว้ข้างต้น​
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​2. พัฒนาการและกลยุทธ์ที่สำคัญ​

​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​ ​(​​บริษัทฯ​​)​ ​ประกอบ​​ธุรกิจ​​เป็น​​ผู้​​ให้​​บริการ​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​

​แบบ​​รวม​​เป็น​​หนึ่ง​​เดียว​ ​(All-in-One​ ​Sales​ ​and​ ​Marketing​ ​Platform)​ ​ที่​​ครอบคลุม​​ด้าน​​เว็บไซต์​

​(Website),​ ​โฆษณา​​ออนไลน์​ ​(Online​ ​Advertising),​ ​ระบบ​​บริหาร​​ความ​​สัมพันธ์​​ลูกค้า​ ​(Customer​

​Relationship​ ​Management​ ​-​ ​CRM)​ ​และ​​ระบบ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​ ​Direct​ ​Booking)​ ​โดย​​ให้​

​บริการผ่านแพลตฟอร์มที่บริษัทฯ เป็นผู้พัฒนาขึ้นเองพร้อมทีมงานผู้เชี่ยวชาญในการให้คำปรึกษา​

​พัฒนาการและกลยุทธ์ที่บริษัทฯ ให้ความสำคัญอย่างต่อเนื่องมีดังนี้​

​1. การขยายฐานลูกค้าใหม่ (New Customer Acquisition)​

​บริษัท​​ยัง​​คง​​ให้​​ความ​​สำคัญ​​กับ​​การ​​ขยาย​​ฐาน​​ลูกค้า​​ใหม่​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​โดย​​มุ่ง​​เน้น​​กลุ่ม​​ธุรกิจ​​ขนาด​​กลาง​​และ​

​ขนาด​​ใหญ่​ ​ผ่าน​​การ​​ขยาย​​ทีม​​ขาย​ ​และ​​การ​​จัด​​โครงสร้าง​​ทีม​​ขาย​​แบบ​ ​2​ ​Tiers​ ​การ​​ทำการ​​ตลาด​​ที่​​เน้น​​ทั้ง​

​การ​​สร้าง​ ​Brand​ ​Awareness​ ​และ​ ​การ​​ขาย​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​รวม​​ทั้ง​​การ​​พัฒนา​​ฟีเจอร์​​ใหม่​​บน​​แพลตฟอร์ม​​เพื่อ​

​เพิ่มคุณค่าของบริการ  โดยมีความคืบหน้าที่สำคัญ ดังนี้​

​การนำ​ ​AI​ ​มา​​เสริม​​ประสิทธิภาพ​​กระบวนการ​​ขาย​ ​บริษัท​​ได้​​นำ​ ​AI​ ​มา​​ใช้​​ใน​​การ​​คัด​​กรอง​ ​Leads​ ​และ​

​เตรียม​​ข้อมูล​​เชิง​​ลึก​​ของ​​ลูกค้า​​เป้า​​หมาย​ ​ทำให้​​ทีม​​ขาย​​สามารถ​​นำ​​เสนอ​​บริการ​​ได้​​ตรง​​กับ​​ความ​​ต้องการ​​ของ​

​ลูกค้าแต่ละราย และเพิ่มความแม่นยำของกระบวนการขาย​

​การ​​สร้าง​​การ​​รับ​​รู้ ​​แบรนด์​​ผ่าน​ ​Readyplanet​ ​Shift​ ​การ​​พัฒนา​​คอน​​เทนต์​​ผ่าน​ ​YouTube​ ​Channel​

​“Readyplanet​ ​Shift”​ ​ช่วย​​สร้าง​​การ​​รับ​​รู้ ​​แบรนด์​​ใน​​วง​​กว้าง​ ​และ​​เป็น​​ช่อง​​ทาง​​ต่อย​​อด​​ผู้​​สนใจ​​ให้​​เข้า​​สู่​

​หลักสูตรอบรมของบริษัท ซึ่งนำไปสู่การตัดสินใจใช้บริการในที่สุด​

​2. การผสานเทคโนโลยี AI เข้ากับธุรกิจ (AI Integration)​

​บริษัท​​มุ่ง​​เน้น​​การนำ​ ​AI​ ​มา​​ประยุกต์​​ใช้​​ทั้ง​​ใน​​การ​​พัฒนา​​ผลิตภัณฑ์​​และ​​การ​​ปรับปรุง​​กระบวนการ​​ทำงาน​

​ภายใน โดยมีความคืบหน้าที่สำคัญ ดังนี้​

​การ​​พัฒนา​ ​R-Service​ ​ด้วย​ ​AI-Assisted​ ​Development​ ​R-Service​ ​เป็น​​แอปพลิเคชัน​​ใหม่​​บน​

​Readyplanet​ ​All-in-One​ ​Platform​ ​สำหรับ​​งาน​​บริการ​​หลัง​​การ​​ขาย​ ​ทำให้​​ลูกค้า​​สามารถ​​ใช้​​ระบบ​ ​CRM​

​ได้​​ครบ​​วงจร​​ตั้งแต่​​การ​​ขาย​​จนถึง​​การ​​บริการ​​หลัง​​การ​​ขาย​ ​บริษัท​​ได้​​นำ​ ​AI​ ​มา​​ใช้​​ตลอด​​วงจร​​การ​​พัฒนา​

​ตั้งแต่การออกแบบ การจัดทำต้นแบบ จนถึงการเขียนโปรแกรม ส่งผลให้ใช้เวลาในการพัฒนาเพียง​
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​ประมาณ​​หนึ่ง​​ใน​​สาม​​ของ​​รูป​​แบบ​​เดิม​ ​โดย​​ทีม​​พัฒนา​​ยัง​​คง​​ควบคุม​​ดูแล​​คุณภาพ​ ​เสถียรภาพ​ ​และ​​ความ​

​ปลอดภัยของระบบอย่างเคร่งครัด​

​การ​​ปรับปรุง​​กระบวนการ​​ทำงาน​​ภายใน​​ด้วย​​AI​​Workflow​​และ​​AI​​Agents​​บริษัท​​นำ​​AI​​Workflow​​และ​

​AI​​Agents​​มา​​ใช้​​ใน​​ระบบ​​งาน​​ภายใน​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​ส่ง​​ผล​​ให้​​ทีม​​งาน​​เดิม​​ทำงาน​​ได้​​อย่าง​​มี​​ประสิทธิภาพ​​มาก​

​ขึ้น​ ​และ​​สามารถ​​บริหาร​​อัตรา​​กำลัง​​คน​​ได้​​อย่าง​​เหมาะ​​สม​ ​ช่วย​​ลด​​ความ​​จำเป็น​​ใน​​การ​​เพิ่ม​​จำนวน​​พนักงาน​

​ตามปริมาณงานที่เพิ่มขึ้น​​​​​​​​​​​​​​​​​
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​3. วิเคราะห์ผลการดำเนินงานประจำไตรมาส 1 ปี 2569​

​งบกำไรขาดทุนสำหรับปีสิ้นสุดวันที่ วันที่ 31 มีนาคม 2569​

​หน่วย: ล้านบาท​

​รายการในงบกำไรขาดทุน​

​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง QoQ​ ​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง YoY​

​Q1 2569​ ​ร้อยละ​ ​Q4 2568​ ​ร้อยละ​
​จำนวน​

​เงิน​
​ร้อยละ​ ​Q1 2568​ ​ร้อยละ​

​จำนวน​
​เงิน​

​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​50.60​ ​100​ ​50.75​ ​100​ ​(0.15)​ ​0​ ​50.97​ ​100​ ​(0.37)​ ​-1​

​รายได้อื่น​ ​0.24​ ​0​ ​0.11​ ​0​ ​0.13​ ​118​ ​0.11​ ​0​ ​0.13​ ​118​

​รวมรายได้​ ​50.84​ ​100​ ​50.86​ ​100​ ​(0.02)​ ​0​ ​51.08​ ​100​ ​(0.24)​ ​0​

​ต้นทุนการให้บริการ​ ​17.39​ ​34​ ​16.92​ ​33​ ​0.47​ ​3​ ​15.80​ ​31​ ​1.59​ ​10​

​ต้นทุนในการจัดจำหน่าย​ ​9.93​ ​20​ ​9.10​ ​18​ ​0.83​ ​9​ ​8.70​ ​17​ ​1.23​ ​14​

​ค่าใช้จ่ายในการบริหาร​ ​14.33​ ​28​ ​15.75​ ​31​ ​(1.42)​ ​-9​ ​14.85​ ​29​ ​(0.52)​ ​-4​

​รวมค่าใช้จ่าย​ ​41.65​ ​82​ ​41.77​ ​82​ ​(0.12)​ ​0​ ​39.35​ ​77​ ​2.30​ ​6​

​รายได้ทางการเงิน​ ​0.37​ ​1​ ​0.48​ ​1​ ​(0.11)​ ​-23​ ​0.96​ ​2​ ​(0.59)​ ​-61​

​ต้นทุนทางการเงิน​ ​0.08​ ​0​ ​0.08​ ​0​ ​(0.00)​ ​0​ ​0.10​ ​0​ ​(0.02)​ ​-20​

​ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้​ ​1.74​ ​3​ ​2.14​ ​4​ ​(0.40)​ ​-19​ ​2.32​ ​5​ ​(0.58)​ ​-25​

​กำไรสุทธิของบริษัทและ​
​บริษัทย่อย​ ​7.74​ ​15​ ​7.35​ ​14​ ​0.39​ ​5​ ​10.26​ ​20​ ​(2.52)​ ​-25​

​ส่วนแบ่งกำไร(ขาดทุน) ของ​
​บริษัทร่วม​ ​(1.48)​ ​-3​ ​18.90​ ​37​ ​(20.38)​ ​-108​ ​0.00​ ​0​ ​(1.48)​ ​n/a​

​กำไรสำหรับงวด​ ​6.26​ ​12​ ​26.25​ ​52​ ​(19.99)​ ​-76​ ​10.26​ ​20​ ​(4.00)​ ​-39​

​รายได้ ค่าใช้จ่ายในการดำเนินงาน และกำไรสุทธิของบริษัทและบริษัทย่อยรายไตรมาส แสดงดังกราฟ​
​หน่วย: ล้านบาท​
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​การวิเคราะห์เปรียบเทียบรายได้จากการให้บริการสำหรับไตรมาส 1 ปี 2569​
​หน่วย: ล้านบาท​

​ใน​​ไตรมาส​​1​​ปี​​2569​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​มี​​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​เท่ากับ​​50.60​​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​0.37​

​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​ร้อย​​ละ​ ​1​ ​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​ ​(YoY)​ ​และ​​ปรับ​​ตัว​​ลด​​ลง​​เล็ก​​น้อย​ ​0.15​

​ล้านบาท เมื่อเทียบกับไตรมาสที่ 4 ปี 2568 (QoQ) โดยแบ่งการวิเคราะห์รายได้ดังนี้​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​​แบบ​ ​All-in-One​ ​ยัง​​คง​​รักษา​​อัตรา​​การ​

​เติบโต​​ได้​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​โดย​​ทำได้​​ราย​​ได้​ ​44.75​ ​ล้าน​​บาท​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​

​(YoY)​ ​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​1​ ​โดย​​ได้​​รับ​​อา​​นิ​​สงค์​​การ​​ที่​​กลุ่ม​​บริษัท​​สามารถ​​หา​​ราย​​ได้​​ประจำ​ ​(Recurring​

​Revenue)​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​​(New​​MRR)​​ใน​​ช่วง​​ไตรมาส​​ที่​ ​4​​ปี​​2568​​ที่​​กลับ​​มา​​เพิ่ม​​สูง​​มาก​​เป็น​​สถิติ​

​New​ ​High​ ​และ​​เริ่ม​​ทยอย​​รับ​​รู้ ​​เป็น​​ราย​​ได้​​ใน​​ไตรมาส​​นี้​ ​โดย​​ปัจจัย​​ขับ​​เคลื่อน​​การ​​เติบโต​​มา​​จาก​

​อานิสงส์​​ความ​​ต้องการ​​โซลูชัน​​AI-Powered​​Digital​​Marketing​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​​อย่าง​​มี​​นัย​​สำคัญ​​รวม​

​ถึงความสำเร็จในการขยายฐานรายได้ผ่านหลักสูตรอบรมเชิงกลยุทธ์ที่ตอบโจทย์การเปลี่ยนผ่าน​

​สู่ยุคปัญญาประดิษฐ์​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​ ​Direct​ ​Booking​ ​Platform)​ ​ใน​

​ไตรมาส​​นี้​ ​ยัง​​เติบโต​​ไม่​​เป็น​​ไป​​ที่​​ตั้ง​​เป้า​​หมาย​​ไว้​ ​คือ​​ทำ​​ราย​​ได้​ ​5.85​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลด​​ลง​​จาก​​ไตรมาส​

​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​11​ ​(YoY)​ ​เนื่องจาก​​ผลก​​ระ​​ทบ​​จาก​​การ​​ปรับ​​เปลี่ยน​​พฤติกรรม​

​การเดินทางของผู้บริโภคตามทิศทางนโยบายสนับสนุนการท่องเที่ยวเมืองรองของภาครัฐในปี​

​2569​ ​ส่ง​​ผล​​ให้​​ปริมาณ​​การ​​จอง​​ผ่าน​​แพลตฟอร์ม​​ใน​​พื้นที่​​เศรษฐกิจ​​หลัก​​ลด​​ลง​​กว่า​​ช่วง​​เวลา​​เดียว​

​กันของปีก่อน​

​กลุ่มบริษัทยังคงมีรายได้หลักมาจากการให้บริการแพลตฟอร์มการขายและการตลาดดิจิทัลแบบ​

​All-in-One​ ​โดย​​คิด​​เป็น​​สัดส่วน​​ประมาณ​​ร้อย​​ละ​ ​88​ ​ของ​​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​ทั้งหมด​ ​ขณะ​​ที่​​กลุ่ม​

​แพลตฟอร์ม​ ​Hotel​ ​Direct​ ​Booking​ ​มี​​สัดส่วน​​ราย​​ได้​​ประมาณ​​ร้อย​​ละ​ ​12​ ​โดย​​สัดส่วน​​ราย​​ได้​ ​Recurring​

​Revenue​ ​ใน​​ไตรมาส​ ​1​ ​ปี​ ​2569​ ​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​89​ ​ของ​​ราย​​ได้​​ทั้งหมด​ ​ทั้งนี้​​บริษัท​​ยัง​​คง​​มุ่ง​​เน้น​​กลยุทธ์​​ด้าน​

​การ​​ขาย​​และ​​ขยาย​​ทีม​​ขาย​​เพื่อ​​เพิ่ม​​ฐาน​​ลูกค้า​​ใน​​กลุ่ม​​ที่​​สร้าง​​Recurring​​Revenue​​โดย​​เฉพาะ​​ราย​​ได้​​ประจำ​

​ใหม่ (New MRR) ควบคู่กับการบริหารรายได้ทั้งในส่วน Recurring และ Non-Recurring ให้มีความสมดุล​
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​รายได้จากการให้บริการ​
​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง QoQ​ ​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง YoY​

​Q1 2569​ ​ร้อยละ​ ​Q4 2568​ ​ร้อยละ​ ​จำนวนเงิน​ ​ร้อยละ​ ​Q1 2568​ ​ร้อยละ​ ​จำนวนเงิน​ ​ร้อยละ​

​แพลตฟอร์มการขายและการตลาดดิจิทัล​ ​44.75​ ​88​ ​45.03​ ​89​ ​-0.28​ ​-1​ ​44.38​ ​87​ ​0.37​ ​1​

​แพลตฟอร์มการจองโรงแรม​ ​5.85​ ​12​ ​5.73​ ​11​ ​0.12​ ​2​ ​6.59​ ​13​ ​-0.74​ ​-11​

​รวมรายได้จากการให้บริการ​ ​50.60​ ​100​ ​50.75​ ​100​ ​-0.15​ ​0​ ​50.97​ ​100​ ​-0.37​ ​-1​



​การวิเคราะห์รายได้ประจำใหม่ (New MRR) และรายได้เฉลี่ยต่อลูกค้า (Current ARPA)​

​ใน​​ไตรมาส​​1​​ปี​​2569​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​ยัง​​คง​​สามารถ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ประจำ​​ใหม่​​ได้​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่องจาก​​เมื่อ​

​ช่วง​​ปลาย​​ปี​​2568​​โดย​​เริ่ม​​ชะลอ​​ตัว​​ใน​​เดือน​​มีค​​จาก​​สถานการณ์​​ความ​​ไม่​​แน่นอน​​ของ​​เศรษฐกิจ​​ใน​​ประเทศ​

​โดย​​มี​​ราย​​ได้​​ประจำ​​ใหม่​​(New​​MRR)​​เท่ากับ​​1.36​​ล้าน​​บาท​ ​และ​​มี​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ต่อ​​ลูกค้า​​ใหม่​​(New​​ARPA)​

​อยู่ที่ 7,796 บาท คิดเป็นจำนวนลูกค้าใหม่โดยประมาณ 174 ราย​

​ใน​​ขณะ​​ที่​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ต่อ​​ลูกค้า​​(Current​​ARPA)​​ใน​​ปัจจุบัน​​อยู่​​ที่​​2,232​​บาท​​ซึ่ง​​มี​​แนว​​โน้ม​​เพิ่ม​​ขึ้น​​อย่าง​​ต่อ​

​เนื่อง โดยมีรายละเอียดดังภาพต่อไปนี้​

​ภาพแสดงรายได้เฉลี่ยของลูกค้าปัจจุบัน (Current ARPA) ในแต่ละไตรมาส​

​หน่วย : บาท​

​ปัจจุบันบริษัทให้ความสำคัญกับลูกค้ากลุ่มที่จ่ายค่าบริการให้บริษัท (MRR) ตั้งแต่ 2,000 บาทต่อเดือนขึ้นไป​

​หรือเรียกว่ากลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) โดยบริษัทมีจำนวนลูกค้าพลัส 1,311 ราย สำหรับลูกค้าที่​

​จ่ายค่าบริการให้บริษัท (MRR) น้อยกว่า 2,000 บาทต่อเดือนขึ้นไป หรือเรียกว่ากลุ่มลูกค้าสตาร์ทเตอร์​

​(Starter Customers) นั้น บริษัทมีจำนวน 5,450 ราย บริษัทมุ่งเน้นขยายฐานกลุ่มลูกค้าพลัส (Plus​

​Customers) ดังกล่าวได้ผลลัพธ์ที่ดี โดยมีรายละเอียดดังภาพต่อไปนี้​

​ภาพแสดงจำนวนกลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) ในแต่ละไตรมาส​

​หน่วย : ราย​
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​การวิเคราะห์เปรียบเทียบกำไรขั้นต้น​

​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​1​ ​ปี​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​ ​มี​​กำไร​​ขั้น​​ต้น​​เท่ากับ​ ​33.21​ ​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​1.96​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​คิด​

​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​5.57​ ​และ​​มี​​อัตรา​​กำไร​​ขั้น​​ต้นคิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​65.6​ ​ลด​​ลง​​จาก​​ร้อย​​ละ​ ​69.0​ ​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​1​ ​ปี​

​2568  โดยมีสาเหตุหลักมาจาก​

​●​ ​ต้นทุน​​ค่า​​บริการ​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​ ​1.59​ ​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​สอดคล้อง​​กับ​​กลยุทธ์​​ที่​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ลงทุน​​เพื่อ​

​พัฒนา​​ระบบ​ ​AI​ ​Automation​ ​และ​​การ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​​ผลิตภัณฑ์​​ต่างๆ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​เพื่อ​​ยก​

​ระดับขีดความสามารถของแพลตฟอร์ม Readyplanet All-in-One​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​​Direct​​Booking​​Platform)​​ที่​​ลดลง​

​0.74​ ​ล้าน​​บาท​ ​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ช่วง​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​ ​ตาม​​ที่​​เหตุผล​​ที่​​ได้​​อธิบาย​​ไว้​​ก่อน​​หน้า​

​นี้​

​การวิเคราะห์เปรียบเทียบกำไรสุทธิ​

​ใน​​ไตรมาส​​1​​ปี​​2569​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​ผล​​กำไร​​สุทธิ​​เท่ากับ​​6.26​​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​4.00​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​ร้อย​​ละ​

​39​ ​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ปี​​ก่อน​ ​และ​​มี​​อัตรา​​กำไร​​สุทธิ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​12​ ​ลด​​ลง​​จาก​​ช่วง​

​เดียวกันปีก่อนที่มีอัตรากำไรสุทธิคิดเป็นร้อยละ 20  โดยมีปัจจัยดังนี้​

​●​ ​กำไร​​ของ​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​เท่ากับ​​7.74​​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​2.52​​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​ร้อย​​ละ​​25​ ​เมื่อ​

​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ปี​​ก่อน​ ​โดย​​มี​​สาเหตุ​​มา​​จาก​​กำไร​​ขั้น​​ต้น​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ที่​​ลดลง​

​และ​​การ​​เพิ่ม​​ขึ้น​​ของ​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ใน​​การ​​ขาย​​1.23​​ล้าน​​บาท​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​​14​​จาก​​การ​​ขยาย​​ทีม​​ขาย​

​แบบ​​2-Tier​​Sales​​Team​​ที่​​ทำ​​มา​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​ตั้งแต่​​กลาง​​ปี​​2568​​นอกจาก​​นั้น​​กลุ่ม​​บริษัท​​ยัง​​มี​​ค่า​

​ใช้​​จ่าย​​พิเศษ​​ของ​​ไตรมาส​​นี้​ ​0.70​ ​ล้าน​​บาท​ ​สำหรับ​​จัด​​งาน​​อี​​เว้​​นท์​ ​Marketing​ ​Tech​ ​และ​​ค่าที่​

​ปรึกษาประเมินมูลค่ากิจการเพื่อการเข้าซื้อบริษัท วายดีเอ็ม (ไทยแลนด์) จำกัด (บริษัทร่วม)​

​●​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​รับ​​รู้ ​​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​ ​สำหรับ​​งวด​​นี้​​เท่ากับ​ ​1.48​ ​ล้าน​​บาท​ ​ซึ่ง​​เริ่ม​​รับ​​รู้ ​

​ส่วน​​แบ่ง​​กำไร​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​​มา​​ตั้งแต่​​เดือน​​พฤศจิกายน​​2568​​จาก​​การ​​เข้า​​ลงทุน​​ใน​​บริษัท​

​วาย​​ดี​​เอ็ม​ ​(​​ไทย​​แลนด์​​)​ ​จำกัด​ ​เมื่อ​​วัน​​ที่​ ​31​ ​ตุลาคม​ ​2568​ ​โดย​​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​ปัจจัย​​ลบ​​ด้าน​

​ภูมิรัฐศาสตร์​​และ​​ความ​​ไม่​​แน่นอน​​ของ​​เศรษฐกิจ​​โลก​ ​ส่ง​​ผล​​ให้​​ลูกค้า​​ใน​​กลุ่ม​ ​Digital​ ​Marketing​

​Agency​ ​ปรับ​​ลด​​เพดาน​​การ​​ใช้​​จ่าย​ ​(Spending)​ ​และ​​ชะลอ​​การ​​ตัดสิน​​ใจ​​ซึ่ง​​กระทบ​​ต่อ​​ปริมาณ​​คำ​

​สั่ง​​ซื้อ​​ใน​​ช่วง​​ปลาย​​ปี​ ​2568​ ​ถึง​​ต้น​​ปี​​ที่​​ผ่าน​​มา​ ​ทำให้​​บริษัท​​ร่วม​​ยัง​​มี​​ผล​​ขาดทุน​​จาก​​การ​​ดำเนิน​​งาน​

​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​1​​ปี​​2569​​อนึ่ง​​กลุ่ม​​บริษัท​​อยู่​​ระหว่าง​​การ​​สร้าง​​Synergy​​เชิงกล​​ยุทธ์​​ร่วม​​กัน​​เพื่อ​​เพิ่ม​

​โอกาสในการ Cross-Selling และต่อยอดธุรกิจร่วมกันอย่างยั่งยืน​
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​4. คำอธิบายและการวิเคราะห์งบแสดงฐานะทางการเงิน​

​งบแสดงฐานะการเงิน​

​สินทรัพย์​

​ณ​​วัน​​ที่​ ​31​​มีนาคม​​2569​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​สินทรัพย์​​รวม​​418.22​​ล้าน​​บาท​​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​ณ​​วัน​​ที่​​31​​ธันวาคม​

​2568 จำนวน 13.62 ล้านบาท โดยมีสาเหตุหลักมาจาก​

​●​ ​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​ ​ลดลง​ ​24.49​ ​ล้าน​​บาท​ ​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​จาก​​การ​​ลงทุน​​ใน​​เงิน​

​ฝาก​​ประจำ​​ธนาคาร​​ที่​​มีอายุ​​ครบ​​กำหนด​​เกิน​​กว่า​ ​3​ ​เดือน​ ​ซึ่ง​​ถูก​​จัด​​ประเภท​​แสดง​​เป็น​​สินทรัพย์​

​ทางการ​​เงิน​​หมุนเวียน​​อื่น​​จำนวน​ ​33.84​ ​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​เมื่อ​​พิจารณา​​รวม​​กัน​​จะ​​พบ​​ว่า​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​

​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​ ​รวม​​ถึง​​สินทรัพย์​​ทางการ​​เงิน​​อื่น​​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​9.18​ ​ล้าน​​บาท​ ​อัน​

​เป็นผลมาจากกระแสเงินสดได้มาจากการดำเนินงานในระหว่างงวด​

​●​ ​ลูก​​หนี้​​การ​​ค้า​​และ​​ลูก​​หนี้​​หมุนเวียน​​อื่น​​เพิ่ม​​ขึ้น​​3.33​​ล้าน​​บาท​​โดย​​ลูก​​หนี้​​การ​​ค้า​​ที่​​เพิ่ม​​ส่วน​​ใหญ่​​เป็น​

​ลูก​​หนี้​​ที่​​ยัง​​ไม่​​ครบ​​กำหนด​​ชำระ​ ​และ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ไม่มี​​ลูก​​หนี้​​ค้าง​​ชำระ​​เกิน​ ​6​ ​เดือน​ ​สะท้อน​​ถึง​

​คุณภาพการติดตามจัดเก็บและลูกหนี้การค้าของกลุ่มบริษัทที่อยู่ในเกณฑ์ที่มีคุณภาพ​

​●​ ​สินทรัพย์​​หมุนเวียน​​อื่น​​ลดลง​ ​0.93​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​จัด​​ประเภท​​ภาษี​​เงิน​​ได้​​ถูก​​หัก​​ณ​​ที่​​จ่าย​​รอ​​ขอ​

​คืน​​เกิน​​1​​ปี​​ไป​​เป็น​​สินทรัพย์​​ไม่​​หมุนเวียน​​อื่น​​จำนวน​​1.80​​ล้าน​​บาท​​โดย​​ใน​​ระหว่าง​​งวด​​กลุ่ม​​บริษัท​

​มีภาษีเงินได้ถูกหัก ณ ที่จ่ายเพิ่มขึ้น 0.87 ล้านบาท​

​●​ ​สินทรัพย์​​ไม่มี​​ตัว​​ตน​​อื่น​​นอกจาก​​ค่า​​ความ​​นิยม​​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​2.58​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​บันทึก​​ต้นทุน​​การ​

​พัฒนา​​แพลตฟอร์ม​ ​Readyplanet​ ​All-in-One​ ​ใน​​ระหว่าง​​งวด​ ​ตาม​​กลยุทธ์​​การ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​

​ผลิตภัณฑ์และการให้บริการต่างๆอย่างต่อเนื่อง เพื่อยกระดับขีดความสามารถของแพลตฟอร์ม​

​●​ ​อัตราส่วน​​เงิน​​ทุนหมุนเวียน​ ​(Current​ ​ratio)​ ​อยู่​​ที่​ ​1.44​ ​เท่า​ ​ใกล้​​เคียง​​กับ​ ​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​ ​ธันวาคม​

​2568 แสดงถึงการบริหารเงินทุนหมุนเวียนและสภาพคล่องที่มีประสิทธิภาพ​

​หนี้สิน​

​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​ ​มีนาคม​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​หนี้​​สิน​​รวม​ ​174.12​ ​ล้าน​​บาท​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​ ​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​ ​ธันวาคม​

​2568 จำนวน 7.37 ล้านบาท สาเหตุมาจาก​

​●​ ​หนี้​​สิน​​ที่​​เกิด​​จาก​​สัญญา​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​6.26​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​ค่า​​บริการ​​รับ​​ล่วง​​หน้า​​จาก​​ลูกค้า​​ประเภท​​จ่าย​

​ล่วงหน้า (Prepaid) และทยอยตัดรับรู้รายได้ตามระยะเวลาการให้บริการ​

​●​ ​เงิน​​รับ​​แทน​​ค่า​​โฆษณา​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​2.03​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​บริหาร​​จัดการ​​ค่า​​โฆษณา​

​ออนไลน์​ ​ซึ่ง​​ลูกค้า​​จะ​​ชำระ​​เงิน​​ผ่าน​​บริษัท​​ซึ่ง​​เป็น​​ตัวแทน​​ชำระ​​ต่อ​​ให้​​กับ​​ผู้​​ให้​​บริการ​​แพลตฟอร์ม​

​ต่างประเทศ​
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​●​ ​ประมาณการหนี้สินผลประโยชน์พนักงานและภาษีเงินได้ค้างจ่ายเพิ่มขึ้นรวม 1.40 ล้านบาท​

​●​ ​การเพิ่มขึ้นของรายการหนี้สินดังกล่าวหักกลบกับการลดลงของเจ้าหนี้การค้าและเจ้าหนี้​

​หมุนเวียน​​อื่น​ ​และ​​หนี้​​สิน​​ตาม​​สัญญา​​เช่า​​รวม​ ​2.54​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​ชำระ​​ค่า​​สินค้า​​และ​​บริการ​

​รวมถึงค่าเช่าในระหว่างงวด​

​●​ ​ปัจจุบันกลุ่มบริษัทไม่มีหนี้สินที่มีภาระดอกเบี้ยกับทางสถาบันทางการเงินและมีอัตราส่วนหนีัสิน​

​ต่อ​​ทุน​ ​(D/E​ ​Ratio)​ ​อยู่​​ที่​ ​0.71​ ​เท่า​ ​แสดง​​ถึง​​โครงสร้าง​​เงิน​​ทุน​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ที่​​ยัง​​แข็งแกร่ง​​และ​

​ศักยภาพในการขยายธุรกิจต่อไปในอนาคต​

​ส่วนของผู้ถือหุ้น​

​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​ ​มีนาคม​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​ส่วน​​ของ​​ผู้​​ถือ​​หุ้น​​รวม​ ​244.10​ ​ล้าน​​บาท​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​ ​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​

​ธันวาคม​ ​2568​ ​จำนวน​ ​6.25​ ​ล้าน​​บาท​ ​เป็น​​ผล​​มา​​จาก​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​กำไร​​สุทธิ​​ใน​​ระหว่าง​​งวด​ ​นอกจาก​​นี้​

​บริษัทฯ​ ​ได้​​รับ​​อนุมัติ​​จาก​​ที่​​ประชุม​​สามัญ​​ผู้​​ถือ​​หุ้น​​ประจำ​​ปี​ ​2569​ ​ให้​​จ่าย​​เงินปันผล​​ประจำ​​ปี​ ​2568​ ​เป็น​

​เงินสดเพิ่มอีก หุ้นละ 0.15 บาท ในช่วงเดือนพฤษภาคม รวมทั้งสิ้น 18.00 ล้านบาท​

​งบกระแสเงินสด​

​ณ​​วัน​​ที่​ ​31​​มีนาคม​​2569​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​​ทั้ง​​สิ้น​​122.91​​ล้าน​​บาท​​ลดลง​

​24.49 ล้านบาท จาก ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2568 ทั้งนี้เป็นผลมาจาก​

​-​ ​กระแส​​เงินสด​​ได้​​มา​​จาก​​กิจกรรม​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​เท่ากับ​ ​16.82​ ​ล้าน​​บาท​​โดย​​ส่วน​​ใหญ่​​มา​​จาก​​กำไร​

​จาก​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​ใน​​ระหว่าง​​งวด​ ​รวม​​ถึง​​การ​​เพิ่ม​​ขึ้น​​ของ​​ค่า​​บริการ​​รับ​​ล่วง​​หน้า​​จาก​​ลูกค้า​​และ​​เงิน​

​รับแทนค่าโฆษณา​

​-​ ​กระแส​​เงินสด​​ใช้​​ไป​​ใน​​กิจกรรม​​การ​​ลงทุน​ ​จำนวน​ ​40.70​ ​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​จาก​​การ​

​ลงทุน​​ใน​​เงิน​​ฝาก​​ประจำ​​ธนาคาร​​ที่​​มีอายุ​​มากกว่า​ ​3​ ​เดือน​​จำนวน​​33.67​​ล้าน​​บาท​​และ​​การ​​ลงทุน​

​ในการพัฒนาสินทรัพย์ไม่มีตัวตนจำนวน 6.95  ล้านบาท​

​-​ ​กระแส​​เงินสด​​ใช้​​ไป​​ใน​​กิจกรรม​​จัดหา​​เงิน​ ​0.62​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​จ่าย​​ชำระ​​หนี้​​สิน​​ตาม​​สัญญา​​เช่า​

​และดอกเบี้ยในระหว่างงวด​

​ทั้งนี้​​เมื่อ​​รวม​​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​​กับ​​เงิน​​ฝาก​​ประจำ​​ธนาคาร​​ที่​​มีอายุ​​เกิน​​3​​เดือน​​(​​สินทรัพย์​

​ทางการเงินอื่น) ของกลุ่มบริษัทจะพบว่ามีการเพิ่มขึ้น 9.18 ล้านบาท  จาก ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2568​
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​5. มุมมองผู้บริหารหรือปัจจัยที่อาจมีผลต่อการดำเนินงานในอนาคต​

​1)​ ​บริษัทและบริษัทย่อยได้มีการปรับกลยุทธ์การขายและขยายทีมขาย ในการหาลูกค้าใหม่มาตั้งแต่​

​ปี 2568 เป็นแบบ 2-Tier Sales Team ประกอบด้วยทีม Lead Generation Sales ที่ทำหน้าที่​

​สร้างและคัดกรองโอกาสทางการขาย และทีม Product Sales ที่รับผิดชอบการนำเสนอและปิด​

​การขาย ด้วยกลยุทธ์นี้ บริษัทสามารถขยายฐานกลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) ที่มีรายได้​

​เฉลี่ยต่อลูกค้า (ARPA) มากกว่า 2,000 บาทได้อย่างดี ดังแสดงในภาพข้างต้น  และบริษัทฯ​

​สามารถสร้างรายได้ประจำใหม่ (New MRR) ได้สูงสุดเป็นประวัติการณ์ในไตรมาสที่ 4 ปี 2568​

​และสร้าง New MRR ได้ดีต่อเนื่องมาในเดือนมกราคมและกุมภาพันธ์ปี 2569​

​อย่างไร​​ก็ตาม​​ใน​​เดือน​​มีนาคม​ ​2569​ ​มี​​สถานการณ์​​ความ​​ไม่​​สงบ​​ใน​​ตะวันออกกลาง​​ที่​​ทวี​​ความ​

​รุนแรง​​ขึ้น​​และ​​ส่ง​​ผล​​ต่อ​​ราคา​​พลังงาน​​ใน​​ประเทศ​​ที่​​ปรับ​​ตัว​​สูง​​ขึ้น​ ​กดดัน​​ให้​​ลูกค้า​​กลุ่ม​​เป้า​​หมาย​

​ชะลอ​​การ​​ตัดสิน​​ใจ​​ซื้อ​ ​จึง​​ไม่​​สามารถ​​ทำ​ ​New​ ​MRR​ ​ได้​​เท่ากับ​​ไตรมาส​​ก่อน​​หน้า​ ​ใน​​ขณะ​​เดียวกัน​

​ฐานลูกค้าปัจจุบันบางรายในกลุ่มอสังหาริมทรัพย์ได้ปรับลดงบประมาณการใช้สื่อโฆษณา​

​ออนไลน์​​ลง​ ​ซึ่ง​​ส่ง​​ผล​​ให้​​ราย​​ได้​​ของ​​บริษัท​​จาก​​ลูกค้า​​บาง​​ราย​​ที่​​คิด​​เป็น​​เปอร์​​เซ็น​​ตาม​​ยอด​​โฆษณา​

​ลดลง​

​สำหรับ​​เดือน​​เมษายน​ ​2569​ ​บริษัทฯ​ ​เห็น​​สัญญาณ​​การ​​ฟื้ น​​ตัว​​ภาย​​หลัง​​สถานการณ์​​ทาง​

​ภูมิรัฐศาสตร์​​เริ่ม​​คลี่คลาย​​และ​​การ​​ปรับ​​ตัว​​ของ​​ภาค​​ธุรกิจ​​ต่อ​​ต้นทุน​​พลังงาน​​ส่ง​​ผล​​ให้​​กลุ่ม​​ลูกค้า​​เป้า​

​หมาย​​ใหม่​​ตัดสิน​​ใจ​​ใช้​​บริการ​ ​โดย​ ​New​ ​MRR​ ​ปรับ​​ตัว​​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​เดือน​​มีนาคม​​จน​​เข้า​​สู่​​ระดับ​​ใกล้​

​เคียง​​กับ​​ช่วง​​เดือน​​มกราคม​​และ​​กุมภาพันธ์​​ทั้งนี้​​บริษัทฯ​​ยัง​​คง​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ดำเนิน​​กลยุทธ์​​เชิง​​รุก​​เพื่อ​

​ขยาย​​ฐาน​​ลูกค้า​​ใหม่​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​และ​​คาด​​การณ์​​ว่า​​หาก​​สภาวะ​​เศรษฐกิจ​​เอื้อ​​อำนวย​ ​บริษัทฯ​ ​จะ​

​สามารถรักษาแรงขับเคลื่อน (Momentum) ของการเติบโตได้ตามเป้าหมายที่วางไว้​

​2)​ ​บริษัทและบริษัทย่อยตั้งเป้าหมาย การเติบโตของรายได้รวมในปี 2569  อยู่ที่ 12%​

​3)​ ​บริษัท​​และ​​บริษัท​ ​วาย​​ดี​​เอ็ม​ ​(​​ไทย​​แลนด์​​)​ ​จำกัด​ ​(​​บริษัท​​ร่วม​​)​ ​อยู่​​ระหว่าง​​การ​​ดำเนิน​​การ​​ตาม​

​แผนการ​​สร้าง​​Synergy​​ร่วม​​กัน​​ใน​​ด้าน​​ต่างๆ​​เช่น​​การ​​Cross-Selling​​และ​​การ​​แลก​​เปลี่ยน​​ความ​​รู้ ​

​และ​​ทักษะ​​ด้าน​ ​Digital​ ​Technology​ ​ต่างๆ​ ​เช่น​ ​Software​ ​Development,​ ​IT​ ​infrastructure​

​และ​​ด้าน​ ​AI​ ​ซึ่ง​​กลุ่ม​​บริษัท​​คาด​​หมาย​​ว่าการ​​ดำเนิน​​การ​​ดัง​​กล่าว​​จะ​​เริ่ม​​ส่ง​​ผลอ​​ย่าง​​ชัดเจน​​ต่อ​​การ​

​ดำเนินงานประมาณกลางปี 2569 นี้เป็น ต้นไป​
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