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​บริษัท เรดดี้แพลนเน็ต จำกัด (มหาชน)​

​รายงานคำอธิบายและการวิเคราะห์ของฝ่ายจัดการ​

​สำหรับงวดสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569​

​—-------------------------------------------------------------------------------------​

​1. สรุปผลการดำเนินงานสำหรับงวดสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569​

​ผลการดำเนินงานประจำไตรมาสที่ 2 ปี 2569​
​หน่วย : ล้านบาท​

​เทียบกับไตรมาสก่อน (QoQ)​ ​เทียบกับปีก่อน (YoY)​

​งบการเงินรวม​ ​ไตรมาสที่ 2​
​ปี 2569​

​ไตรมาสที่ 1​
​ปี 2569​

​เปลี่ยน​
​แปลง​ ​ร้อยละ​ ​ไตรมาสที่ 2​

​ปี 2568​
​เปลี่ยน​
​แปลง​ ​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​47.79​ ​50.60​ ​(2.81)​ ​(6)​ ​48.83​ ​(1.04)​ ​(2)​

​กำไรสุทธิของบริษัทและ​
​บริษัทย่อย​

​5.30​ ​7.74​ ​(2.44)​ ​(32)​ ​8.72​ ​(3.42)​ ​(39)​

​ส่วนแบ่งขาดทุนของ​
​บริษัทร่วม​

​(1.31)​ ​(1.48)​ ​0.17​ ​11​ ​-​ ​(1.31)​ ​-​

​กำไรสุทธิสำหรับงวด​ ​3.99​ ​6.26​ ​(2.27)​ ​(36)​ ​8.72​ ​(4.73)​ ​(54)​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​รวม​​47.79​​ล้าน​​บาท​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​ก่อน​​(QoQ)​​ราย​​ได้​​ลดลง​​2.81​

​ล้าน​​บาท​ ​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​6​ ​เป็น​​ไป​​ตาม​​ปัจจัย​​ทาง​​ฤดูกาล​​ของ​​ธุรกิจ​​ตาม​​แนว​​โน้ม​​ใน​​อดีต​​ที่​​ราย​​ได้​

​ไตรมาสที่สองจะย่อตัวลงเนื่องจากรายได้กลุ่มแพลตฟอร์มการจองโรงแรมโดยตรงชะลอตัวหลัง​

​ผ่าน​​ช่วง​​ฤดูกาล​​ท่อง​​เที่ยว​​อย่างไร​​ก็ตาม​​ราย​​ได้​​กลุ่ม​​All-in-One​​Sales​​and​​Marketing​​Platform​

​ลด​​ลง​​จาก​​ราย​​ได้​​งาน​​โครงการ​ ​(Project-based​ ​Revenue)​ ​ใน​​ไตรมาส​​นี้​ ​ซึ่ง​​ราย​​ได้​​นี้​​ไม่ใช่​​ราย​​ได้​

​หลักของกลุ่มบริษัท​

​●​ ​รายได้จากการให้บริการรวมเมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันปีก่อน (YoY) ลดลง 1.04 ล้านบาท​

​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​2​ ​จาก​​เศรษฐกิจ​​ชะลอ​​ตัว​​ที่​​ลูกค้า​​บาง​​กลุ่ม​​ลด​​งบ​​ประมาณ​​ด้าน​​การ​​ขาย​​และ​​การ​

​ตลาดลง​

​●​ ​กำไร​​สุทธิ​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ปี​​ก่อน​ ​(YoY)​ ​ลดลง​ ​3.42​ ​ล้าน​​บาท​ ​และ​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​(QoQ)​

​ลดลง​ ​2.44​ ​ล้าน​​บาท​ ​เป็น​​ไป​​ตาม​​กลยุทธ์​​ของ​​บริษัท​​ใน​​การ​​พัฒนา​​ผลิตภัณฑ์​​และ​​ทีม​​บริการ​​และ​

​การ​​ขยาย​​ทีม​​งาน​​ฝ่าย​​ขาย​​และ​​เพิ่ม​​งบ​​ประมาณ​​การ​​ตลาด​ ​ซึ่ง​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ที่​​เพิ่ม​​ขึ้น​​นี้​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ปี​

​ก่อน​ ​(YoY)​ ​สูง​​กว่า​​2.98​​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​มี​​เป้า​​หมาย​​หลัก​​เพื่อ​​เร่ง​​ขยาย​​ฐาน​​ราย​​ได้​​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​

​ใหม่ ซึ่งจะเป็นปัจจัยสำคัญที่ช่วยผลักดันการเติบโตของรายได้ในไตรมาสต่อ ๆ ไป​
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​●​ ​จาก​​กลยุทธ์​​การ​​หา​​ลูกค้า​​ใหม่​​ข้าง​​ต้น​ ​ทำให้​​กลุ่ม​​บริษัท​​สามารถ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​

​(New MRR) เท่ากับ 1.60 ล้านบาท  ซึ่งสูงสุดเป็นอันดับที่ 2 ตลอดกาล  (2nd New High)​

​ซึ่ง New MRR นี้จะถูกรับรู้เป็นรายได้ในไตรมาสต่อ ๆ ไป​

​●​ ​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​จาก​​เงิน​​ลงทุน​​ใน​​บริษัท​​ร่วม​ ​บริษัท​ ​วาย​​ดี​​เอ็ม​ ​(​​ไทย​​แลนด์​​)​ ​จำกัด​ ​(YDM)​ ​มี​​ผล​

​ขาดทุน​​ลดลง​​0.17​​ล้าน​​บาท​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​​11​​จาก​​ไตรมาส​​ก่อน​​ผล​​ขาดทุน​​ลด​​ลง​​ที่​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​

​นี้แสดงให้เห็นว่ามีการบริหารงานและจัดการค่าใช้จ่ายที่มีประสิทธิภาพตามกลยุทธ์ที่วางไว้​

​นอกจากนั้นในเดือน มิถุนายน 2569 บริษัท YDM กลับมามีผลกำไรครั้งแรกในรอบ 18 เดือน​

​●​ ​สำหรับ​​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​3-4​​บริษัท​​จะ​​รับ​​รู้ ​​ราย​​ได้​​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​​ที่​​เพิ่ม​​จาก​​ไตรมาส​​ที่​​ผ่าน​​มา​​เริ่ม​

​รับ​​รู้ ​​เป็น​​ราย​​ได้​​นอกจาก​​นั้น​​ราย​​ได้​​ใน​​กลุ่ม​​Hotel​​Direct​​Booking​​ที่​​จะ​​กลับ​​เข้า​​ช่วง​​High​​Season​

​ในช่วงไตรมาสสุดท้ายของปี​

​ผลการดำเนินงานสำหรับงวด 6 เดือน สิ้นสุดไตรมาสที่ 2 ปี 2569​
​หน่วย : ล้านบาท​

​งบการเงินรวม​ ​ม.ค. - มิ.ย.​
​ปี 2569​

​ม.ค. - มิ.ย.​
​ปี 2568​

​เปลี่ยน​
​แปลง​ ​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​98.39​ ​99.81​ ​(1.42)​ ​(1)​

​กำไรสุทธิของบริษัทและบริษัทย่อย​ ​13.03​ ​18.98​ ​(5.95)​ ​(31)​

​ส่วนแบ่งขาดทุนของบริษัทร่วม​ ​(2.79)​ ​-​ ​(2.79)​ ​-​

​กำไรสุทธิสำหรับงวด​ ​10.25​ ​18.98​ ​(8.73)​ ​(46)​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​ ​เท่ากับ​ ​98.39​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลดลง​​1.42​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​​1​​เมื่อ​

​เทียบ​​กับ​​งวด​​6​​เดือน​​แรก​​ของ​​ปี​​2568​​(YoY)​​โดย​​สถานการณ์​​เศรษฐกิจ​​ใน​​ภาพ​​รวม​​ยัง​​คง​​เป็น​​ปัจจัย​

​ลบ​​ที่​​ส่ง​​ผล​​ต่อ​​ภาค​​ธุรกิจ​​ต่าง​ ​ๆ ​ ​โดย​​เฉพาะ​​ภาค​​อสังหาริมทรัพย์​​และ​​ภาค​​การ​​ท่อง​​เที่ยว​ ​เป็น​​ปัจจัย​

​กดดัน​​การ​​ขยาย​​ตัว​​ของ​​ราย​​ได้​ ​เนื่องจาก​​ลูกค้า​​บาง​​ราย​​ใน​​กลุ่ม​​อสังหาริมทรัพย์​​ลด​​งบ​​ประมาณ​​การ​

​ใช้​​สื่อ​​ออนไลน์​​และ​​ราย​​ได้​​กลุ่ม​​Hotel​​Direct​​Booking​​Platform​​ได้​​รับ​​ผลก​​ระ​​ทบ​​จาก​​จำนวน​​นัก​

​ท่องเที่ยวทั้งชาวไทยและต่างชาติที่ชะลอตัวเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันปีก่อนและไม่มีมาตรการ​

​กระตุ้นการท่องเที่ยวเพิ่มเติมในช่วงเวลา 6 เดือนแรกของปีนี้​

​●​ ​กำไร​​สุทธิ​​ของ​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​ ​เท่ากับ​ ​13.03​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลดลง​ ​5.95​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​คิด​​เป็น​

​ร้อยละ 31 สาเหตุหลักจาก​

​○​ ​ต้นทุน​​การ​​ให้​​บริการ​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​ ​3.67​ ​ล้าน​​บาท​ ​เป็น​​ไป​​ตาม​​กลยุทธ์​​ที่​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ลงทุน​

​เพื่อ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​​ผลิตภัณฑ์​​และ​​ทีม​​บริการ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​เพื่อ​​ยก​​ระดับ​​ขีด​​ความ​

​สามารถของ Readyplanet All-in-One Platform​
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​○​ ​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ใน​​การ​​ขาย​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​ ​2.12​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​ขยาย​​ทีม​​งาน​​ฝ่าย​​ขาย​​และ​​เพิ่ม​

​งบ​​ประมาณ​​การ​​ตลาด​ ​เพื่อ​​เร่ง​​การ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​(New​ ​MRR)​ ​ให้​

​เติบโตขึ้นอย่างต่อเนื่อง​

​●​ ​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​จาก​​เงิน​​ลงทุน​​ใน​ ​YDM​ ​เท่ากับ​ ​2.79​​ล้าน​​บาท​​โดย​​มา​​จาก​​ผลก​​ระ​​ทบ​​โดยตรง​​จาก​

​ปัจจัย​​ลบ​​ด้าน​​ภูมิรัฐศาสตร์​​และ​​ความ​​ผันผวน​​ของ​​เศรษฐกิจ​​โลก​ ​ส่ง​​ผล​​ให้​​ลูกค้า​​บาง​​ส่วน​​ชะลอ​​การ​

​ตัดสิน​​ใจ​​ใช้​​งบ​​ประมาณ​​ด้าน​ ​Digital​ ​Marketing​ ​ใน​​ช่วง​​ปลาย​​ปี​ ​2568​ ​มา​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​อย่างไร​

​ก็ตาม​​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ช่วง​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​​(YoY)​​ผล​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​​ลด​​ลง​​อย่าง​​มี​​นัย​

​สำคัญ​​คือ​​ลด​​ลง​​ร้อย​​ละ​ ​60​ ​แสดง​​ให้​​เห็น​​ถึง​​การ​​บริหาร​​งาน​​และ​​จัดการ​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ที่​​มี​​ประสิทธิภาพ​

​ตาม​​กลยุทธ์​​ที่​​วาง​​ไว้​ ​อนึ่ง​​ใน​​เดือน​ ​มิถุนายน​ ​2569​ ​บริษัท​ ​YDM​ ​กลับ​​มา​​มี​​ผล​​กำไร​​ครั้ง​​แรก​​ใน​​รอบ​

​18 เดือน​

​รายละเอียดเพิ่มเติมอยู่ในหัวข้อวิเคราะห์ผลการดำเนินงานสำหรับงวดสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569​
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​2. พัฒนาการและกลยุทธ์ที่สำคัญ​

​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​ ​(​​บริษัทฯ​​)​ ​ประกอบ​​ธุรกิจ​​เป็น​​ผู้​​ให้​​บริการ​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​

​แบบ​​รวม​​เป็น​​หนึ่ง​​เดียว​ ​(All-in-One​ ​Sales​ ​and​ ​Marketing​ ​Platform)​ ​ที่​​ครอบคลุม​​ด้าน​​เว็บไซต์​

​(Website),​ ​โฆษณา​​ออนไลน์​ ​(Online​ ​Advertising),​ ​ระบบ​​บริหาร​​ความ​​สัมพันธ์​​ลูกค้า​ ​(Customer​

​Relationship​ ​Management​ ​-​ ​CRM)​ ​และ​​ระบบ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​ ​Direct​ ​Booking)​ ​โดย​​ให้​

​บริการผ่านแพลตฟอร์มที่บริษัทฯ เป็นผู้พัฒนาขึ้นเองพร้อมทีมงานผู้เชี่ยวชาญในการให้คำปรึกษา​

​พัฒนาการและกลยุทธ์ที่บริษัทฯ ให้ความสำคัญอย่างต่อเนื่องมีดังนี้​

​1.​ ​การขยายฐานลูกค้าใหม่ (New Customer Acquisition)​

​จากผลของการพัฒนาผลิตภัณฑ์ ยกระดับทีมบริการ การขยายทีมขาย และการเพิ่มงบประมาณการตลาด​

​อย่างเป็นระบบ ส่งผลให้ปัจจุบันบริษัทมีความพร้อมอย่างเต็มที่ในการเพิ่มและดูแลฐานลูกค้าใหม่ที่กำลัง​

​เติบโต​

​นอกจากนี้ บริษัทได้นำ AI เข้ามาเพิ่มประสิทธิภาพในกระบวนการขาย โดยช่วยคัดกรองผู้สนใจ (Leads)​

​อย่างแม่นยำ เพื่อให้ทีมขายสามารถนำเสนอโซลูชันที่ตอบโจทย์ความต้องการลูกค้าได้อย่างตรงจุด​

​ในด้านการสร้างการรับรู้  YouTube Channel 'Readyplanet Shift' ได้กลายเป็นช่องทางสำคัญอีกช่อง​

​ทางหนึ่งในการสร้างแบรนด์และส่งต่อ Leads ผู้สนใจเข้าสู่หลักสูตรอบรมและบริการต่าง ๆ ของบริษัท ได้​

​เป็นอย่างดี​

​จากกลยุทธ์การหาลูกค้าใหม่ข้างต้น ทำให้กลุ่มบริษัทสามารถสร้างรายได้ประจำจากลูกค้าใหม่ (New​

​MRR) เท่ากับ 1.60 ล้านบาท  ซึ่งสูงสุดเป็นอันดับที่ 2 ตลอดกาล  (2nd New High) ซึ่ง New MRR นี้จะถูก​

​รับรู้เป็นรายได้ในไตรมาสต่อ ๆ ไป​

​2.​ ​การผสานเทคโนโลยี AI เข้ากับธุรกิจ (AI Integration)​

​ความ​​ก้าวหน้า​​ครั้ง​​สำคัญ​​ใน​​ไตรมาส​​นี้​ ​คือ​​การนำ​ ​AI​ ​มา​​บูรณ​​า​​การ​​เข้า​​กับ​​แพลตฟอร์ม​​ทั้งหมด​​ของ​​บริษัท​

​ส่ง​​ผล​​ให้​​บริษัท​​ก้าว​​สู่​​การ​​เป็น​​ผู้​​ให้​​บริการ​​แบบ​ ​All-in-One​ ​ที่​​ตอบ​​โจทย์​​การ​​ดำเนิน​​ธุรกิจ​​ใน​​ยุค​ ​AI​ ​ที่​

​ครอบคลุม​​โซลูชัน​​ทั้ง​​ด้าน​​การ​​ขาย​ ​(Sales)​ ​การ​​ตลาด​ ​(Marketing)​ ​และ​​การ​​บริการ​​ลูกค้า​ ​(Service)​ ​โดย​

​แพลตฟอร์ม​ ​R-Service​ ​เป็น​​แอปพลิเคชัน​​ใหม่​​บน​ ​Readyplanet​ ​All-in-One​ ​Platform​ ​สำหรับ​​งาน​

​บริการ​​หลัง​​การ​​ขาย​ ​ทำให้​​ลูกค้า​​สามารถ​​ใช้​​ระบบ​ ​CRM​ ​ได้​​ครบ​​วงจร​​ตั้งแต่​​การ​​ขาย​​จนถึง​​การ​​บริการ​​หลัง​

​การ​​ขาย​ ​ซึ่ง​​ปัจจุบัน​​ได้​​ผ่าน​​การ​​ทดสอบ​​ระบบ​​ความ​​ปลอดภัย​​และ​​จาก​​การ​​ใช้​​งาน​​จริง​​ภายใน​​เรียบร้อย​​แล้ว​
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​และ​​พร้อม​​สำหรับ​​การ​​ขาย​ ​(Go-to-Market)​ ​ซึ่ง​​จะ​​เป็น​​อีก​​หนึ่ง​​บริการ​​ใน​​การ​​ขยาย​​ฐาน​​ราย​​ได้​​ของ​​บริษัท​

​ตั้งแต่ไตรมาสที่ 3 เป็นต้นไป​

​นอกจาก​​นี้​ ​บริษัทฯ​​อยู่​​ระหว่าง​​การ​​พัฒนา​​และ​​เปิด​​ตัว​​บริการ​​ใหม่​ ​'ReadyAgents'​​-​​AI​​Marketing​​Agent​

​ที่​​จะ​​ทำ​​หน้าที่​​เป็น​​ผู้​​ช่วย​​งาน​​ด้าน​​การ​​ตลาด​​สำหรับ​​ธุรกิจ​​ไทย​ ​ตัวอย่าง​​เช่น​ ​จัด​​ทำ​​เอกสาร​​และ​​สื่อ​​ด้าน​​การ​

​ตลาด​​,​ ​การ​​วิเคราะห์​​ข้อมูล​​ด้าน​​การ​​ตลาด​​,​ ​การ​​เขียน​​บท​​ความ​​สำหรับ​​เวป​​ไซต์​​,​ ​การ​​เขียน​​จดหมาย​​ข่าว​

​(Newsletter) เป็นต้น​

​นอกจาก​​นั้น​​บริษัท​​นำ​​AI​​Workflow​​และ​​AI​​Agents​​มา​​เป็น​​ผู้​​ช่วย​​ใน​​ระบบ​​งาน​​ภายใน​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​เพื่อ​

​ลด​​ภาระ​​งาน​​ที่​​ซ้ำ​​ซ้อน​​และ​​เพิ่ม​​ประสิทธิภาพ​​ให้​​ทีม​​งาน​​ของ​​เรา​​ซึ่ง​​ช่วย​​ให้​​บริษัท​​พร้อม​​รองรับ​​ปริมาณ​​งาน​​ที่​

​เพิ่มขึ้นได้ โดยไม่จำเป็นต้องขยายทีมงานในสัดส่วนเดียวกัน​
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​3. วิเคราะห์ผลการดำเนินงานสำหรับงวดสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569​
​หน่วย: ล้านบาท​

​รายการในงบกำไรขาดทุน​

​สำหรับงวดหกเดือนสิ้นสุด​
​วันที่ 30 มิถุนายน​ ​ผลต่างปี 69-68​

​2569​ ​ร้อยละ​ ​2568​ ​ร้อยละ​ ​จำนวนเงิน​ ​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​98.39​ ​100%​ ​99.81​ ​100%​ ​(1.42)​ ​-1%​

​รายได้อื่น​ ​0.40​ ​0%​ ​0.25​ ​0%​ ​0.15​ ​60%​

​รวมรายได้​ ​98.80​ ​100%​ ​100.05​ ​100%​ ​(1.25)​ ​-1%​

​ต้นทุนการให้บริการ​ ​35.33​ ​36%​ ​31.66​ ​32%​ ​3.67​ ​12%​

​ต้นทุนในการจัดจำหน่าย​ ​19.31​ ​20%​ ​17.19​ ​17%​ ​2.12​ ​12%​

​ค่าใช้จ่ายในการบริหาร​ ​28.61​ ​29%​ ​29.34​ ​29%​ ​(0.73)​ ​-2%​

​รวมค่าใช้จ่าย​ ​83.25​ ​84%​ ​78.20​ ​78%​ ​5.05​ ​6%​

​รายได้ทางการเงิน​ ​0.72​ ​1%​ ​1.83​ ​2%​ ​(1.11)​ ​-61%​

​ต้นทุนทางการเงิน​ ​0.16​ ​0%​ ​0.20​ ​0%​ ​(0.04)​ ​-20%​

​ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้​ ​3.08​ ​3%​ ​4.50​ ​4%​ ​(1.42)​ ​-32%​

​กำไรสุทธิของบริษัทและบริษัทย่อย​ ​13.03​ ​13%​ ​18.98​ ​19%​ ​(5.95)​ ​-31%​

​ส่วนแบ่งขาดทุนของบริษัทร่วม​ ​(2.79)​ ​-3%​ ​0.00​ ​0%​ ​(2.79)​ ​n/a​

​กำไรสำหรับงวด​ ​10.25​ ​10%​ ​18.98​ ​19%​ ​(8.73)​ ​-46%​

​หน่วย: ล้านบาท​

​รายการในงบกำไรขาดทุน​

​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง QoQ​ ​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง YoY​

​Q2 2569​ ​ร้อยละ​ ​Q1 2569​ ​ร้อยละ​
​จำนวน​

​เงิน​
​ร้อยละ​ ​Q2 2568​ ​ร้อยละ​

​จำนวน​
​เงิน​

​ร้อยละ​

​รายได้จากการให้บริการ​ ​47.79​ ​100%​ ​50.60​ ​100%​ ​(2.81)​ ​-6%​ ​48.83​ ​100%​ ​(1.04)​ ​-2%​

​รายได้อื่น​ ​0.17​ ​0%​ ​0.24​ ​0%​ ​(0.07)​ ​-29%​ ​0.14​ ​0%​ ​0.03​ ​21%​

​รวมรายได้​ ​47.96​ ​100%​ ​50.84​ ​100%​ ​(2.88)​ ​-6%​ ​48.98​ ​100%​ ​(1.02)​ ​-2%​

​ต้นทุนการให้บริการ​ ​17.93​ ​37%​ ​17.39​ ​34%​ ​0.54​ ​3%​ ​15.85​ ​32%​ ​2.08​ ​13%​

​ต้นทุนในการจัดจำหน่าย​ ​9.38​ ​20%​ ​9.93​ ​20%​ ​(0.55)​ ​-6%​ ​8.49​ ​17%​ ​0.89​ ​10%​

​ค่าใช้จ่ายในการบริหาร​ ​14.29​ ​30%​ ​14.33​ ​28%​ ​(0.04)​ ​0%​ ​14.51​ ​30%​ ​(0.22)​ ​-2%​

​รวมค่าใช้จ่าย​ ​41.60​ ​87%​ ​41.65​ ​82%​ ​(0.05)​ ​0%​ ​38.85​ ​79%​ ​2.75​ ​7%​

​รายได้ทางการเงิน​ ​0.36​ ​1%​ ​0.37​ ​1%​ ​(0.01)​ ​-3%​ ​0.87​ ​2%​ ​(0.51)​ ​-59%​

​ต้นทุนทางการเงิน​ ​0.08​ ​0%​ ​0.08​ ​0%​ ​0.00​ ​0%​ ​0.10​ ​0%​ ​(0.02)​ ​-20%​

​ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้​ ​1.34​ ​3%​ ​1.74​ ​3%​ ​(0.40)​ ​-23%​ ​2.18​ ​4%​ ​(0.84)​ ​-39%​

​กำไรสุทธิของบริษัทและ​
​บริษัทย่อย​ ​5.30​ ​11%​ ​7.74​ ​15%​ ​(2.44)​ ​-32%​ ​8.72​ ​18%​ ​(3.42)​ ​-39%​

​ส่วนแบ่งขาดทุนของบริษัทร่วม​ ​(1.31)​ ​-3%​ ​(1.48)​ ​-3%​ ​0.17​ ​-11%​ ​0.00​ ​0%​ ​(1.31)​ ​n/a​

​กำไรสำหรับงวด​ ​3.99​ ​8%​ ​6.26​ ​12%​ ​(2.27)​ ​-36%​ ​8.72​ ​18%​ ​(4.73)​ ​-54%​
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​รายได้ ค่าใช้จ่ายในการดำเนินงาน และกำไรสุทธิของบริษัทและบริษัทย่อยรายไตรมาส แสดงดังกราฟ​
​หน่วย: ล้านบาท​

​การวิเคราะห์เปรียบเทียบรายได้จากการให้บริการสำหรับงวดสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569​
​หน่วย: ล้านบาท​

​รายได้จากการให้บริการ​

​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง QoQ​ ​งวดสามเดือน​ ​ผลต่าง YoY​ ​งวดหกเดือน​ ​ผลต่าง YoY​

​Q2 2569​ ​ร้อยละ​ ​Q1 2569​ ​ร้อยละ​
​จำนวน​

​เงิน​
​ร้อยละ​ ​Q2 2568​ ​ร้อยละ​

​จำนวน​
​เงิน​

​ร้อยละ​ ​2569​ ​ร้อยละ​ ​2568​ ​ร้อยละ​
​จำนวน​

​เงิน​
​ร้อยละ​

​แพลตฟอร์มการขายและการ​
​ตลาดดิจิทัล​

​43.31​ ​91%​ ​44.75​ ​88%​ ​(1.44)​ ​-3%​ ​44.50​ ​91%​ ​(1.19)​ ​-3%​ ​88.06​ ​90%​ ​88.89​ ​89%​ ​(0.83)​ ​-1%​

​แพลตฟอร์มการจองโรงแรม​ ​4.48​ ​9%​ ​5.85​ ​12%​ ​(1.37)​ ​-23%​ ​4.33​ ​9%​ ​0.15​ ​3%​ ​10.33​ ​10%​ ​10.92​ ​11%​ ​(0.59)​ ​-5%​

​รวมรายได้จากการให้บริการ​ ​47.79​ ​100%​ ​50.60​ ​100%​ ​(2.81)​ ​-6%​ ​48.83​ ​100%​ ​(1.04)​ ​-2%​ ​98.39​ ​100%​ ​99.81​ ​100%​ ​(1.42)​ ​-1%​

​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ปี​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​ ​มี​​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​จำนวน​​ทั้ง​​สิ้น​ ​47.79​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลด​​ลง​​จาก​

​ช่วง​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​ ​(YoY)​ ​จำนวน​ ​1.04​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​2​ ​โดย​​ราย​​ได้​​ส่วน​​ใหญ่​​มา​​จาก​

​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​​แบบ​ ​All-in-One​ ​คิด​​เป็น​​สัดส่วน​​ประมาณ​​ร้อย​​ละ​ ​91​ ​ของ​

​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​ทั้งหมด​​ขณะ​​ที่​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​​(Hotel​​Direct​​Booking​

​Platform) มีสัดส่วนรายได้ประมาณร้อยละ 9​

​เมื่อ​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​ที่​ ​1​ ​ปี​ ​2569​ ​(QoQ)​ ​บริษัทฯ​ ​มี​​ราย​​ได้​​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​ลดลง​​2.81​​ล้าน​​บาท​

​หรือ​​ร้อย​​ละ​ ​6​ ​โดย​​มี​​สาเหตุ​​หลัก​​จาก​​ราย​​ได้​​ของ​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​ ​(Hotel​ ​Direct​

​Booking​ ​Platform)​ ​ที่​​ลด​​ลง​​จาก​ ​5.85​ ​ล้าน​​บาท​ ​เหลือ​ ​4.48​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​ลดลง​ ​1.37​​ล้าน​​บาท​​คิด​​เป็น​

​ร้อย​​ละ​ ​23​ ​ซึ่ง​​เป็น​​ผล​​จาก​​จำนวน​​นัก​​ท่อง​​เที่ยว​​ทั้ง​​ชาว​​ไทย​​และ​​ต่าง​​ชาติ​​ที่​​ชะลอ​​ตัว​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ฤดูกาล​​ท่อง​

​เที่ยว​​ช่วง​ ​High​ ​Season​ ​ใน​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​ประกอบ​​กับ​​การ​​ไม่มี​​มาตรการ​​กระตุ้น​​การ​​ท่อง​​เที่ยว​​เพิ่ม​​เติม​​ใน​

​ช่วงเวลาดังกล่าว รายได้จากกลุ่มนี้ซึ่งส่วนใหญ่มาจากส่วนแบ่งยอดการจองโรงแรมจึงลดลง​
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​ใน​​ส่วน​​ของ​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​​แบบ​​ครบ​​วงจร​ ​(All-in-One​ ​Platform)​​มี​​ราย​​ได้​

​ลด​​ลง​​จาก​ ​44.50​ ​ล้าน​​บาท​ ​เป็น​ ​43.31​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​ลด​​ลง​​จำนวน​ ​1.19​ ​ล้าน​​บาท​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​3​ ​ซึ่ง​

​เนื่องจาก​​ได้​​รับ​​ผลก​​ระ​​ทบ​​จาก​​ภาวะ​​เศรษฐกิจ​​ที่​​ชะลอ​​ตัว​ ​ส่ง​​ผล​​ต่อ​​งบ​​การ​​ใช้​​สื่อ​​ออนไลน์​​และ​​การ​​ลด​​ลง​​ของ​

​ราย​​ได้​​งาน​​โครงการ​ ​(Project-based​ ​revenue)​ ​ซึ่ง​​ได้​​ดำเนิน​​การ​​แล้ว​​เสร็จ​​ใน​​ช่วง​​ต้น​​ไตรมาส​​นี้​ ​อย่างไร​

​ก็ตาม​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​ยัง​​คง​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ใน​​กลุ่ม​ ​All-in-One​ ​Platform​ ​จาก​​ราย​​ได้​​ประจำ​

​(Recurring​ ​Revenue)​ ​โดย​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ต่อ​​อายุ​​การ​​ให้​​บริการ​​ลูกค้า​​เก่า​ ​และ​​สร้าง​​การ​​เติบโต​​ของ​​ราย​​ได้​

​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​(New​ ​MRR)​ ​เพื่อ​​สร้าง​​ฐาน​​ราย​​ได้​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ให้​​มี​​ความ​​สม่ำเสมอ​​และ​​เติบโต​

​อย่างต่อเนื่อง​

​บริษัทฯ​ ​ประเมิน​​ว่า​​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​​ที่​​ลด​​ลง​​นี้​​จะ​​เป็น​​เหตุการณ์​​ที่​​เกิด​

​ขึ้น​​ชั่วคราว​​และ​​ราย​​ได้​​จะ​​เพิ่ม​​มาก​​ขึ้น​​ตาม​​ภาวะ​​การ​​ท่อง​​เที่ยว​​ของ​​ประเทศ​​ที่​​จะ​​ดี​​ขึ้น​​ใน​​ช่วง​​ไตรมาส​​ที่​ ​4​

​นอกจากนั้นโครงการสนับสนุนการท่องเที่ยวในประเทศที่จะมีขึ้น น่าจะส่งเสริมให้รายได้ในส่วนนี้เพิ่มขึ้น​

​ใน​​ส่วน​​ของ​​กลุ่ม​ ​All-in-One​ ​Platform​ ​บริษัทฯ​ ​มี​​แผนการ​​ดำเนิน​​การ​​หลาย​​อย่าง​​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ต่อ​​เนื่อง​

​มา​​จาก​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​เพื่อ​​ขยาย​​ฐาน​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​เช่น​ ​การ​​เพิ่ม​​ทีม​​ขาย​ ​การ​​ทำการ​​ตลาด​​ผ่าน​​หลักสูตร​​อบรม​

​เชิงกล​​ยุทธ์​​ที่​​ตอบ​​โจทย์​​การ​​เปลี่ยน​​ผ่าน​​สู่​​ยุค​​ปัญญา​​ประดิษฐ์​ ​(AI)​ ​การนำ​​พัฒนา​​และ​​นำ​​เสนอ​​ผลิตภัณฑ์​

​และ​​การ​​ให้​​บริการ​​ใหม่​​แก่​​ลูกค้า​ ​โดย​​มี​​ปัจจัย​​ขับ​​เคลื่อน​​การ​​เติบโต​​มา​​จาก​​อานิสงส์​​ความ​​ต้องการ​​โซลูชัน​

​AI-Powered​ ​Digital​ ​Marketing​ ​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​​อย่าง​​มี​​นัย​​สำคัญ​ ​เป็นต้น​ ​ซึ่ง​​มุ่ง​​หวัง​​จะ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ประจำ​

​ใหม่ (New MRR) เพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่องในไตรมาสถัดไป​

​การวิเคราะห์รายได้ประจำใหม่ (New MRR) และรายได้เฉลี่ยต่อลูกค้า (Current ARPA)​

​ใน​​ไตรมาส​ ​2​ ​ปี​ ​2569​ ​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​ยัง​​คง​​สามารถ​​สร้าง​​ราย​​ได้​​ประจำ​​ใหม่​​ได้​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​โดย​​มี​

​ราย​​ได้​​ประจำ​​ใหม่​​(New​​MRR)​​เท่ากับ​​1.60​​ล้าน​​บาท​ ​และ​​มี​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ต่อ​​ลูกค้า​​ใหม่​​(New​​ARPA)​​อยู่​​ที่​

​9,116 บาท คิดเป็นจำนวนลูกค้าใหม่โดยประมาณ 178 ราย​

​รายได้ประจำใหม่ (New MRR) ในแต่ละไตรมาส​

​หน่วย: พันบาท​

​หมายเหตุ​​:​ ​การ​​คิด​​ราย​​ได้ที่​​ทยอย​​รับ​​รู้ ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​ที่​​เกิด​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​​เฉลี่ย​​ราย​​เดือน​ ​(New​ ​MRR)​ ​ใน​​แต่ละ​​ไตรมาส​ ​บริษัทฯ​ ​คำนวณ​​จาก​​ยอด​
​ขาย​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​​ที่​​ซื้อ​​บริการ​​ใน​​ไตร​​มา​​สนั้นๆ​ ​มา​​คิด​​เป็น​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ราย​​เดือน​ ​เช่น​ ​ลูกค้า​​ซื้อ​​บริการ​ ​1​ ​ปี​ ​โดย​​มี​​อัตรา​​ค่า​​บริการ​ ​เท่ากับ​ ​12,000​
​บาท​​คิด​​เป็น​​ราย​​ได้ที่​​ทยอย​​รับ​​รู้ ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​​ที่​​เกิด​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​​เฉลี่ย​​ราย​​เดือน​ ​(New​​MRR)​ ​เท่ากับ​ ​1,000​​บาท​​(​​คิด​​จาก​​ค่า​​บริการ​​12,000​​บาท​
​หารด้วย 12 เดือน) แล้วนำ MRR ของลูกค้าใหม่ทุกรายในไตรมาสนั้นมารวมกัน​
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​2566​
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​Q3​
​2567​

​Q4​
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​Q1​
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​Q2​
​2568​

​Q3​
​2568​

​Q4​
​2568​

​Q1​
​2569​

​Q2​
​2569​

​New​
​MRR​

​1,492​ ​1,138​ ​1,331​ ​1,350​ ​1,565​ ​1,511​ ​1,205​ ​1,431​ ​1,274​ ​1,180​ ​1,164​ ​1,637​ ​1,356​ ​1,603​



​ใน​​ขณะ​​ที่​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ต่อ​​ลูกค้า​ ​(Current​ ​ARPA)​ ​ใน​​ปัจจุบัน​​อยู่​​ที่​ ​2,184​ ​บาท​ ​โดย​​ย่อ​​ตัว​​ลง​​เล็ก​​น้อย​​เมื่อ​

​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​จาก​​ราย​​ได้ที่​​ลด​​ลง​​ของ​​กลุ่ม​​ลูกค้า​​ระบบ​​จอง​​ห้อง​​พัก​​โดยตรง​​จาก​​ช่วง​​ฤดูกาล​ ​High​

​Season​ ​อย่างไร​​ก็​​ดี​​ราย​​ได้​​เฉลี่ย​​ต่อ​​ลูกค้า​​ยัง​​คง​​มี​​แนว​​โน้ม​​เพิ่ม​​ขึ้น​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​โดย​​มี​​ราย​​ละเอียด​​ดัง​​ภาพ​

​ต่อไปนี้​

​ภาพแสดงรายได้เฉลี่ยของลูกค้าปัจจุบัน (Current ARPA) ในแต่ละไตรมาส​

​หน่วย : บาท​

​ปัจจุบันบริษัทให้ความสำคัญกับลูกค้ากลุ่มที่จ่ายค่าบริการให้บริษัท (MRR) ตั้งแต่ 2,000 บาทต่อเดือนขึ้นไป​

​หรือเรียกว่ากลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) โดยบริษัทมีจำนวนลูกค้าพลัส 1,337 ราย โดยมีสัดส่วนคิด​

​เป็นร้อยละ 85 ของรายได้ประจำทั้งหมด สำหรับลูกค้าที่จ่ายค่าบริการให้บริษัท (MRR) น้อยกว่า 2,000​

​บาทต่อเดือนขึ้นไป หรือเรียกว่ากลุ่มลูกค้าสตาร์ทเตอร์ (Starter Customers) นั้น บริษัทมีจำนวน 5,326​

​ราย บริษัทมุ่งเน้นขยายฐานกลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) ดังกล่าวได้ผลลัพธ์ที่ดี โดยมีรายละเอียดดัง​

​ภาพต่อไปนี้​
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​ภาพแสดงจำนวนกลุ่มลูกค้าพลัส (Plus Customers) ในแต่ละไตรมาส​

​หน่วย : ราย​

​การวิเคราะห์เปรียบเทียบกำไรขั้นต้น​

​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ปี​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​ ​มี​​กำไร​​ขั้น​​ต้น​​เท่ากับ​ ​29.85​ ​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​3.13​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​คิด​

​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​9.49​ ​และ​​มี​​อัตรา​​กำไร​​ขั้น​​ต้นคิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​62.5​ ​ลด​​ลง​​จาก​​ร้อย​​ละ​ ​67.5​ ​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ปี​

​2568  โดยมีสาเหตุหลักมาจาก​

​●​ ​ต้นทุน​​ค่า​​บริการ​​ที่​​เพิ่ม​​สูง​​ขึ้น​ ​2.08​ ​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​สอดคล้อง​​กับ​​กลยุทธ์​​ที่​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​ลงทุน​​เพื่อ​

​พัฒนา​​ระบบ​ ​AI​ ​Automation​ ​และ​​การ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​​ผลิตภัณฑ์​​ต่างๆ​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​เพื่อ​​ยก​

​ระดับขีดความสามารถของแพลตฟอร์ม Readyplanet All-in-One​

​●​ ​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​​ดิจิทัล​​แบบ​​ครบ​​วงจร​ ​(All-in-One​ ​Platform)​

​ที่​​ลดลง​ ​1.19​ ​ล้าน​​บาท​ ​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ช่วง​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​ ​ตาม​​ที่​​เหตุผล​​ที่​​ได้​​อธิบาย​​ไว้​

​ก่อนหน้านี้​

​การวิเคราะห์เปรียบเทียบกำไรสุทธิ​

​ใน​​ไตรมาส​ ​2​ ​ปี​​2569​​บริษัทฯ​​มี​​ผล​​กำไร​​สุทธิ​​เท่ากับ​​3.99​​ล้าน​​บาท​​ลดลง​​4.73​​ล้าน​​บาท​​หรือ​​ร้อย​​ละ​​54​

​จาก​​ไตรมาส​​2​​ปี​​2568​​หาก​​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​1​​ปี​​2569​​บริษัทฯ​​​​​มี​​กำไร​​สุทธิ​​ลดลง​​2.27​​ล้าน​​บาท​

​หรือร้อยละ 36   โดยมีปัจจัยดังนี้​

​●​ ​กำไร​​ของ​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​ลด​​ลง​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​ก่อน​ ​(QoQ)​​มี​​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​จาก​​ราย​​ได้​

​ของ​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​โดยตรง​​(Hotel​​Direct​​Booking​​Platform)​​ที่​​ปรับ​​ตัว​​ลด​​ลง​

​อย่าง​​มี​​นัย​​สำคัญ​ ​ซึ่ง​​ได้​​กล่าว​​ถึง​​ไว้​​ใน​​ส่วน​​วิเคราะห์​​ราย​​ได้​​ข้าง​​ต้น​ ​ราย​​ได้ที่​​ลด​​ลง​​จำนวน​ ​1.37​​ล้าน​

​บาท​​นั้น​ ​เป็น​​ราย​​ได้ที่​​มี​​อัตรา​​กำไร​​ขั้น​​ต้น​​ค่อน​​ข้าง​​สูง​ ​และ​​มี​​ส่วน​​สำคัญ​​ต่อ​​การ​​สร้าง​​กำไร​​สุทธิ​​ขอ​​งบ​

​ริษัทฯ ดังนั้น การขาดรายได้ในส่วนนี้จึงส่งผลโดยตรงต่อระดับกำไรสุทธิที่ลดลงในไตรมาสนี้​
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​●​ ​กำไร​​ของ​​บริษัท​​และ​​บริษัท​​ย่อย​​ลด​​ลง​​เมื่อ​​เทียบ​​กับ​​ไตรมาส​​เดียวกัน​​ปี​​ก่อน​​(YoY)​​เท่ากับ​​5.30​​ล้าน​

​บาท​ ​ลดลง​ ​3.42​ ​ล้าน​​บาท​ ​หรือ​​ร้อย​​ละ​ ​39​ ​โดย​​มี​​สาเหตุ​​มา​​จาก​​กำไร​​ขั้น​​ต้น​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ที่​

​ลดลง​ ​และ​​การ​​เพิ่ม​​ขึ้น​​ของ​​ค่า​​ใช้​​จ่าย​​ใน​​การ​​ขาย​ ​0.89​ ​ล้าน​​บาท​ ​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​10​ ​จาก​​การ​​ขยาย​

​ทีมขายแบบ 2-Tier Sales Team ที่ทำมาอย่างต่อเนื่องตั้งแต่กลางปี 2568​

​●​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​รับ​​รู้ ​​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​ ​สำหรับ​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ปี​ ​2569​ ​เท่ากับ​ ​1.31​ ​ล้าน​

​บาท​ ​ลด​​ลง​​คิด​​เป็น​​ร้อย​​ละ​ ​11​ ​โดย​​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​ปัจจัย​​ลบ​​ด้าน​​ภูมิรัฐศาสตร์​​และ​​ความ​​ไม่​​แน่นอน​

​ของ​​เศรษฐกิจ​​โลก​ ​ส่ง​​ผล​​ให้​​ลูกค้า​​ใน​​กลุ่ม​ ​Digital​ ​Marketing​ ​Agency​ ​ปรับ​​ลด​​เพดาน​​การ​​ใช้​​จ่าย​

​(Spending)​ ​และ​​ชะลอ​​การ​​ตัดสิน​​ใจ​​ซึ่ง​​กระทบ​​ต่อ​​ปริมาณ​​คำ​​สั่ง​​ซื้อ​​ใน​​ช่วง​​ปลาย​​ปี​ ​2568​​ถึง​​ต้น​​ปี​​ที่​

​ผ่าน​​มา​ ​ทำให้​​บริษัท​​ร่วม​​ยัง​​มี​​ผล​​ขาดทุน​​จาก​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ปี​ ​2569​ ​อนึ่ง​​กลุ่ม​

​บริษัท​​อยู่​​ระหว่าง​​การ​​สร้าง​ ​Synergy​ ​เชิงกล​​ยุทธ์​​ร่วม​​กัน​ ​เพื่อ​​เพิ่ม​​โอกาส​​ใน​​การ​ ​Cross-Selling​

​และต่อยอดธุรกิจร่วมกันอย่างยั่งยืน​

​4. คำอธิบายและการวิเคราะห์งบแสดงฐานะทางการเงิน​

​งบแสดงฐานะการเงิน​

​สินทรัพย์​

​ณ​​วัน​​ที่​ ​30​​มิถุนายน​​2569​​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​สินทรัพย์​​รวม​​401.32​​ล้าน​​บาท​​ลด​​ลง​​จาก​​ณ​​วัน​​ที่​​31​​ธันวาคม​

​2568 จำนวน 3.28 ล้านบาท ประกอบด้วย​

​●​ ​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​​ลดลง​ ​14.00​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​จ่าย​​เงินปันผล​​ประจำ​​ปี​ ​2568​

​ใน​​ช่วง​​ไตรมาส​​ที่​ ​2​ ​ของ​​ปี​​นี้​ ​สุทธิ​​กับ​​การ​​เพิ่ม​​ขึ้น​​ของ​​กระแส​​เงินสด​​จาก​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​ใน​​ระหว่าง​

​งวด 6 เดือนแรกของปี 2569​

​●​ ​ลูก​​หนี้​​การ​​ค้า​​และ​​ลูก​​หนี้​​หมุนเวียน​​อื่น​​เพิ่ม​​ขึ้น​​9.31​​ล้าน​​บาท​​โดย​​ลูก​​หนี้​​การ​​ค้า​​ที่​​เพิ่ม​​ส่วน​​ใหญ่​​เป็น​

​ลูก​​หนี้​​ที่​​ยัง​​ไม่​​ครบ​​กำหนด​​ชำระ​ ​และ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ไม่มี​​ลูก​​หนี้​​ค้าง​​ชำระ​​เกิน​ ​6​ ​เดือน​ ​สะท้อน​​ถึง​

​คุณภาพการติดตามจัดเก็บและลูกหนี้การค้าของกลุ่มบริษัทที่อยู่ในเกณฑ์ที่มีคุณภาพ​

​●​ ​เงิน​​ลงทุน​​ใน​​บริษัท​​ร่วม​​ลดลง​ ​2.79​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​รับ​​รู้ ​​ส่วน​​แบ่ง​​ขาดทุน​​จาก​​บริษัท​​ร่วม​​ตาม​​วิธี​

​ส่วนได้เสีย (Equity Method) ในระหว่างงวด 6 เดือนแรกของปี 2569​

​●​ ​สินทรัพย์​​ไม่มี​​ตัว​​ตน​​อื่น​​นอกจาก​​ค่า​​ความ​​นิยม​​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​4.84​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​บันทึก​​ต้นทุน​​การ​

​พัฒนา​​แพลตฟอร์ม​ ​Readyplanet​ ​All-in-One​ ​ใน​​ระหว่าง​​งวด​ ​ตาม​​กลยุทธ์​​การ​​พัฒนา​​และ​​ขยาย​

​ผลิตภัณฑ์และการให้บริการต่างๆอย่างต่อเนื่อง เพื่อยกระดับขีดความสามารถของแพลตฟอร์ม​

​อัตราส่วน​​เงิน​​ทุนหมุนเวียน​ ​(Current​ ​ratio)​ ​อยู่​​ที่​ ​1.34​ ​เท่า​ ​แสดง​​ถึง​​การ​​บริหาร​​เงิน​​ทุนหมุนเวียน​​และ​

​สภาพคล่องที่มีประสิทธิภาพ​
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​หนี้สิน​

​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​30​ ​มิถุนายน​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​หนี้​​สิน​​รวม​​171.22​​ล้าน​​บาท​​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​ณ​​วัน​​ที่​ ​31​​ธันวาคม​

​2568 จำนวน 4.47 ล้านบาท ประกอบด้วย​

​●​ ​หนี้​​สิน​​ที่​​เกิด​​จาก​​สัญญา​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​6.60​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​ค่า​​บริการ​​รับ​​ล่วง​​หน้า​​จาก​​ลูกค้า​​ประเภท​​จ่าย​

​ล่วงหน้า (Prepaid) และทยอยตัดรับรู้รายได้ตามระยะเวลาการให้บริการ​

​●​ ​เงิน​​รับ​​แทน​​ค่า​​โฆษณา​ ​เพิ่ม​​ขึ้น​ ​1.59​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​ให้​​บริการ​​บริหาร​​จัดการ​​ค่า​​โฆษณา​

​ออนไลน์​ ​ซึ่ง​​ลูกค้า​​จะ​​ชำระ​​เงิน​​ผ่าน​​บริษัท​​ซึ่ง​​เป็น​​ตัวแทน​​ชำระ​​ต่อ​​ให้​​กับ​​ผู้​​ให้​​บริการ​​แพลตฟอร์ม​

​ต่างประเทศ​

​●​ ​การเพิ่มขึ้นของรายการหนี้สินดังกล่าวหักกลบกับการลดลงของเจ้าหนี้การค้าและเจ้าหนี้​

​หมุนเวียน​​อื่น​ ​และ​​หนี้​​สิน​​ตาม​​สัญญา​​เช่า​​รวม​ ​4.90​ ​ล้าน​​บาท​ ​จาก​​การ​​ชำระ​​ค่า​​สินค้า​​และ​​บริการ​

​รวมถึงค่าเช่าในระหว่างงวด​

​ปัจจุบันกลุ่มบริษัทไม่มีหนี้สินที่มีภาระดอกเบี้ยกับทางสถาบันทางการเงินและมีอัตราส่วนหนีัสินต่อทุน​

​(D/E​ ​Ratio)​ ​อยู่​​ที่​ ​0.74​ ​เท่า​ ​แสดง​​ถึง​​โครงสร้าง​​เงิน​​ทุน​​ของ​​กลุ่ม​​บริษัท​​ที่​​ยัง​​แข็งแกร่ง​​และ​​ศักยภาพ​​ใน​​การ​

​ขยายธุรกิจต่อไปในอนาคต​

​ส่วนของผู้ถือหุ้น​

​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​30​ ​มิถุนายน​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​ส่วน​​ของ​​ผู้​​ถือ​​หุ้น​​รวม​ ​230.10​ ​ล้าน​​บาท​ ​ลด​​ลง​​จาก​ ​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​31​

​ธันวาคม​ ​2568​ ​จำนวน​ ​7.75​ ​ล้าน​​บาท​ ​เป็น​​ผล​​มา​​จาก​​การ​​จ่าย​​เงินปันผล​​ประจำ​​ปี​​ใน​​ระหว่าง​​งวด​​จำนวน​

​17.99 ล้านบาท สุทธิกับกลุ่มบริษัทมีกำไรสุทธิในงวด 6 เดือนแรกปี 2569 จำนวน 10.24 ล้านบาท​

​งบกระแสเงินสด​

​ณ​ ​วัน​​ที่​ ​30​ ​มิถุนายน​ ​2569​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​มี​​เงินสด​​และ​​รายการ​​เทียบ​​เท่า​​เงินสด​ ​ทั้ง​​สิ้น​ ​133.40​ ​ล้าน​​บาท​

​ลดลง 14.00 ล้านบาท จาก ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2568 ทั้งนี้เป็นผลมาจาก​

​●​ ​กระแส​​เงินสด​​ได้​​มา​​จาก​​กิจกรรม​​การ​​ดำเนิน​​งาน​​เท่ากับ​ ​19.17​ ​ล้าน​​บาท​​โดย​​ส่วน​​ใหญ่​​มา​​จาก​​กำไร​

​จากการดำเนินงานในระหว่างงวด​

​●​ ​กระแส​​เงินสด​​ใช้​​ไป​​ใน​​กิจกรรม​​การ​​ลงทุน​ ​จำนวน​ ​13.93​ ​ล้าน​​บาท​ ​โดย​​สาเหตุ​​หลัก​​มา​​จาก​​การ​

​ลงทุนในการพัฒนาสินทรัพย์ไม่มีตัวตนจำนวน 13.79  ล้านบาท​

​●​ ​กระแส​​เงินสด​​ใช้​​ไป​​ใน​​กิจกรรม​​จัดหา​​เงิน​ ​19.23​ ​ล้าน​​บาท​​จาก​​การ​​จ่าย​​เงินปันผล​​ประจำ​​ปี​​จำนวน​

​17.99​ ​ล้าน​​บาท​ ​และ​​การ​​ชำระ​​หนี้​​สิน​​ตาม​​สัญญา​​เช่า​​และ​​ดอกเบี้ย​​ใน​​ระหว่าง​​งวด​​จำนวน​ ​1.23​

​ล้านบาท​
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​5. มุมมองผู้บริหารหรือปัจจัยที่อาจมีผลต่อการดำเนินงานในอนาคต​

​1)​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​ได้​​ปรับ​​เป้า​​หมาย​​การ​​เติบโต​​ของ​​ราย​​ได้​​รวม​​ในปี​​2569​ ​อยู่​​ที่​​7%​​โดย​​ได้​​ปรับ​​ลด​​เป้า​​ราย​

​ได้​​ลักษณะ​​งาน​​โครงการ​​ลง​ ​(Project-based​ ​Revenue)​ ​และ​​ยัง​​คง​​มุ่ง​​เน้น​​การ​​สร้าง​​ฐาน​​ราย​​ได้​

​ประจำ​​จาก​​การ​​หา​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​(New​ ​MRR)​ ​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​ทั้งนี้​​เพื่อ​​ให้​​สอดคล้อง​​กับ​​สถานการณ์​

​ภาพรวมของลูกค้าที่มีการปรับลดงบประมาณด้านการขายและการตลาดในลักษณะงานโครงการ​

​2)​ ​ใน​​ช่วง​​ไตรมาส​​ที่​ ​3​ ​กลุ่ม​​บริษัท​​ประเมิน​​ว่า​​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​ขาย​​และ​​การ​​ตลาด​ ​มี​

​แนว​​โน้ม​​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​การ​​รับ​​รู้ ​​ราย​​ได้​​ประจำ​​จาก​​ลูกค้า​​ใหม่​ ​(New​ ​MRR)​ ​จาก​​ไตรมาส​​ที่​​ผ่าน​​มา​​และ​

​หาก​​ยัง​​สามารถ​​รักษา​​การ​​หา​​ลูกค้า​​ใหม่​​ได้​​ดี​​อย่าง​​ต่อ​​เนื่อง​ ​จะ​​ส่ง​​ผล​​ให้​​ราย​​ได้​​กลุ่ม​​นี้​​เพิ่ม​​ขึ้น​​อย่าง​​ต่อ​

​เนื่อง​​ไป​​จนถึง​​ไตรมาส​​ที่​ ​4​ ​นอกจาก​​นั้น​​ราย​​ได้​​จาก​​กลุ่ม​​แพลตฟอร์ม​​การ​​จอง​​โรงแรม​​จะ​​มี​​แนว​​โน้ม​

​เพิ่ม​​ขึ้น​​จาก​​ช่วง​ ​High​ ​Season​​ใน​​ไตรมาส​​ที่​ ​4​​และ​​ปัจจัย​​บวก​​เพิ่ม​​เติม​​จาก​​โครงการ​​สนับสนุน​​การ​

​ท่องเที่ยวในประเทศจากภาครัฐที่อาจจะมีขึ้น​

​3)​ ​บริษัท​​และ​​บริษัท​ ​วาย​​ดี​​เอ็ม​ ​(​​ไทย​​แลนด์​​)​ ​จำกัด​​(​​บริษัท​​ร่วม​​)​​มี​​แผนการ​​สร้าง​​Synergy​​ร่วม​​กัน​​ใน​

​ด้าน​​ต่างๆ​ ​เช่น​ ​การ​ ​Cross-Selling​ ​และ​ ​การ​​แลก​​เปลี่ยน​​ความ​​รู้ ​​และ​​ทักษะ​​ด้าน​ ​Digital​

​Technology​ ​ต่างๆ​ ​เช่น​ ​Software​ ​Development,​ ​IT​ ​infrastructure​ ​และ​​ด้าน​ ​AI​ ​โดย​​เมื่อ​

​เปรียบ​​เทียบ​​กับ​​ช่วง​​เดียวกัน​​ของ​​ปี​​ก่อน​ ​(YoY)​ ​ผล​​ขาดทุน​​ของ​​บริษัท​​ร่วม​​ลด​​ลง​​อย่าง​​มี​​นัย​​สำคัญ​

​และ​​กลับ​​มา​​มี​​ผล​​กำไร​​ใน​​เดือน​ ​มิถุนายน​ ​2569​ ​เป็น​​ครั้ง​​แรก​​ใน​​รอบ​ ​18​​เดือน​​โดย​​กลุ่ม​​บริษัท​​คาด​

​หวังว่าบริษัทร่วมจะมีผลการดำเนินงานที่ปรับตัวดีขึ้นอย่างต่อเนื่องในช่วงครึ่งปีหลัง 2569​
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