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ที่  BKGI-2608-002 

วันที่  14 สิงหาคม 2569 

เรื่อง  คําอธิบายและการวิเคราะห์ของฝ่ายจัดการสําหรับผลการดําเนินงาน (MD&A) ไตรมาส2 2569 

เรียน  กรรมการและผู้จัดการ 

       ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย 

 

ภาพรวมธุรกิจ 

 บริษัท แบงคอกจีโนมิกส์อินโนเวชั่น จํากัด (มหาชน) เป็นบริษัทฯ ในเครือ BGI Genomics ที่ก่อตั้งขึ้นในประเทศไทยตั้งแต่ปี พ.ศ. 2560  

เพื่อประกอบกิจการห้องปฏิบัติการและให้บริการตรวจวิเคราะห์ทางการแพทย์ และได้รับใบอนุญาตประกอบกิจการสถานพยาบาล ประเภทที่ไม่รับ

ผู้ป่วยไว้ค้างคืน ในนาม “คลินิกเทคนิคการแพทย์แบงคอกจีโนมิกส”์ จากกรมสนับสนุนบริการสุขภาพ กระทรวงสาธารณสุข ตั้งแต่ปี 2561 โดย

เริ่มต้นจากการให้บริการตรวจคัดกรองด้านอนามัยการเจริญพันธุ์ ได้แก่ การตรวจคัดกรองความผิดปกติของโครโมโซมทารกในครรภ์จากเลือด

มารดาด้วยวิธี   Non-Invasive Prenatal Testing (NIPT) ภายใต้แบรนด์ NIFTY โดยใช้เทคโนโลยี Next-Generation Sequencing (NGS) ผนวก

กับเทคโนโลยีเฉพาะที่คิดค้นโดย BGI เพื่อคัดกรองความผิดปกติทางโครโมโซมของทารก เช่น ภาวะดาวน์ซินโดรม เพื่อลดความเสี่ยงในการแท้งจาก

การเจาะนํ้าครํ่าโดยไม่จําเป็น นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังดําเนินธุรกิจการตรวจวิเคราะห์ทางการแพทย์ด้านอื่น ๆ 

 

พัฒนาการด้านความยั่งยืน 

 บริษัทฯ ยึดมั่นและให้ความสําคัญอย่างเต็มที่ในการรับผิดชอบต่อระบบเศรษฐกิจ สังคม และสิ่งแวดล้อม เพื่อสร้างความมุ่งมั่นในการ

ดําเนินธุรกิจให้เป็นแบบอย่างที่ดีต่อสังคมด้วยหลักจริยธรรม และหลักการกํากับดูแลกิจการที่ดีเพื่อการพัฒนาสู่การเป็นบริษัทที่ยั่งยืน 

 

พัฒนาการที่สําคัญประจําปี 2569 

• 25 กุมภาพันธ์ 2569 : บริษัทฯ เข้าซื้อหุ้นสามัญเพิ่มเติมใน บริษัท ไบโอวิชั่น เทค จํากัด ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัท โดยซื้อจาก บริษัท 

แลนด์เรย์ กรุ๊ป จํากัด ถือหุ้นจํานวน 19,599 หุ้น คิดเป็นร้อยละ 48.9975 ในราคาหุ้นละ 100 บาท รวมมูลค่าการเข้าทํารายการทั้งสิ้น 

1,959,900 บาท เพิ่มความคล่องตัวในการบริหารจัดการ เพื่อรองรับการปรับแผนกลยุทธ์ของบริษัท ในการขยายฐานธุรกิจ และโครงการ

ใหม่ๆ 

• 26 กุมภาพันธ์ 2569 : บริษัทฯ รับรางวัล The Most Innovative จากเวที Future Trends Awards 2026 ด้านองค์กรที่ขับเคลื่อน

นวัตกรรมอย่างโดดเด่น 

• 22 เมษายน 2569     : บริษัท โอมิกส์สเฟียร์ จํากัด ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ ได้ดําเนินการจัดตั้งบริษัทย่อยแห่งใหม ่ชื่อ “บริษัท     

บีจีเอชไอ ไบโอฟาร์มา (ประเทศไทย) จํากัด” ทุนจดทะเบียน 5,000,000 บาท แบ่งออกเป็น 50,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท เพื่อ

ประกอบกิจการค้า ยา ยารักษาโรค เภสัชภัณฑ์ เคมีภัณฑ ์เครื่องมือแพทย ์เครื่องมือเครื่องใช้ทางวิทยาศาสตร ์

• 23 เมษายน 2569  : ลงนาม Memorandum of Understanding on China-Thailand Cooperative Research on DNA 

Methylation-Based Early Screening for Colorectal Cancer and Gut Microbiome ร่วมกับ Clin Lab BGI Genomics Harbin  
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• 14 พฤษภาคม 2569    : บริษัทฯ จําหน่ายหุ้นสามัญใน บริษัท คอมพรีเฮนซีฟ แคร์ จํากัด ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ เสนอขายหุ้น

สามัญให้แก่ บริษัท เดลต้า อินเวสต์เมนท์ โฮลดิ้ง จํากัด (Delta Investment Holding Limited) จํานวน 24,498 หุ้น คิดเป็นร้อยละ 

48.99 ในราคาหุ้นละ 100 บาท ซึ่งเป็นมูลค่าที่ตราไว้ (Par Value) รวมมูลค่าการจําหน่ายหุ้นทั้งสิ้น 2.45 ล้านบาท เพื่อเพิ่มความคล่องตัว

ในการบริหารจัดการ ปรับโครงสร้างการดําเนินธุรกิจ และเอื้อต่อการกําหนดทิศทางและกลยุทธ์ทางธุรกิจ ให้สอดคล้องกับนโยบายของ

กลุ่มบริษัทมากยิ่งขึ้น 

• 14 พฤษภาคม 2569    : บันทึกความร่วมมือทางวิชาการ ระหว่าง กรมวิทยาศาสตร์การแพทย์ บริษัท บีจีไอ เฮลท์ (ฮ่องกง) จํากัด และ

บริษัท แบงคอกจีโนมิกส์อินโนเวชั่น จํากัด (มหาชน) เป็นการร่วมกันส่งเสริมเทคโนโลยีทางด้านจีโนมิกส์ทั้งในด้านการนําไปใช้ประโยชน์

ในทางคลินิกและการวิจัยและใช้ประโยชน์จากทรัพยากรและความสามารถแต่ละฝ่ายเพื่อให้บรรลุเป้าหมายในการดําเนินโครงการที่

เกี่ยวข้อง  

• 7 มิถุนายน 2569        : บริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐาน ISO9001:2015 
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ภาพรวมผลการดําเนินงานประจําไตรมาส2 ปี 2569 
 

• สําหรับผลการดําเนินงานงวดหกเดือนสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีรายได้รวมทั้งสิ้น 309.39 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 157.02 

ล้านบาท หรือคิดเป็นการเติบโตถึงร้อยละ 103.05 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน (YoY) ซึ่งสะท้อนให้เห็นถึงความสําเร็จอย่างเป็น

รูปธรรมของการขับเคลื่อนกลยุทธ์การขยายธุรกิจอย่างต่อเนื่อง ปัจจัยสนับสนุนหลักมาจากรายได้จากการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ที่เติบโต

อย่างก้าวกระโดดถึง 168.40 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้นร้อยละ 507.50 อันเป็นผลสําเร็จจากการรุกขยายตลาดกลุ่มผลิตภัณฑ์เครื่องมือ

ห้องปฏิบัติการควบคู่กับการเข้าสู่ตลาดกลุ่มผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) ซึ่งเป็นกลไกสําคัญในการยกระดับฐานรายได้ของกลุ่ม

บริษัทฯ ให้เติบโตอย่างยั่งยืน ขณะที่รายได้จากการให้บริการยังคงเติบโตได้อย่างต่อเนื่อง โดยมีมูลค่า 139.11 ล้านบาท เพิ่มขึ้นร้อยละ 

15.34 สะท้อนถึงประสิทธิภาพในการปรับโครงสร้างผลิตภัณฑ์เพื่อรองรับนโยบายการเบิกจ่ายใหม่ของ สปสช. ทําให้กลุ่มบริษัทฯ 

สามารถรักษาฐานลูกค้าเดิมและขยายฐานผู้รับบริการใหม่ได้อย่างมีประสิทธิภาพ ความสําเร็จของทั้งสองกลุ่มธุรกิจดังกล่าวจึงเป็น

รากฐานสําคัญที่สร้างความเชื่อมัน่ต่อผลการดําเนินงานตามเป้าหมายตลอดทั้งปี 2569 

• ในด้านประสิทธิภาพการบริหารจัดการต้นทุนและความสามารถในการทํากําไรสําหรับงวด 6 เดือน กลุ่มบริษัทฯ มีกําไรก่อนค่าใช้จ่าย

ดําเนินงาน 127.90 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 61.38 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 92.27 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน (YoY) โดยกลุ่ม

บริษัทฯ สามารถควบคุมต้นทุนและบริหารจัดการค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานได้อย่างรัดกุม ส่งผลให้กําไรสําหรับงวด (กําไรสุทธิ) เติบโต

อย่างโดดเด่นที่ 62.05 ล้านบาท ปรับตัวเพิ่มขึ้น 49.65 ล้านบาท หรือคิดเป็นการเติบโตสูงถึงร้อยละ 400.40 ความสําเร็จดังกล่าวสะท้อน

ผ่านอัตรากําไรสุทธิ (Net Profit Margin) ที่ปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยสําคัญ จากร้อยละ 8.14 ในงวดเดียวกันของปีก่อนหน้า มาอยู่ที่

ระดับร้อยละ 20.06 ในปัจจุบัน สะท้อนถึงคุณภาพของรายได้และความสามารถในการทํากําไรที่แข็งแกร่งยิ่งขึ้นของกลุ่มบริษัทฯ  

• เมื่อพิจารณาผลการดําเนินงานเปรียบเทียบกับไตรมาสก่อนหน้า (QoQ) กลุ่มบริษัทฯ ยังคงรักษาโมเมนตัมการเติบโตของรายได้ได้อย่าง

ต่อเนื่อง โดยมีรายได้รวมในไตรมาส 2/2569 อยู่ที่ 156.25 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 3.10 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 2.02 เมื่อเทียบกับ     

ไตรมาส 1/2569 โดยเป็นการเติบโตทั้งจากรายได้จากการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ที่ขยายตัวร้อยละ 1.15 และรายได้จากการให้บริการที่

เติบโตร้อยละ 3.21 สะท้อนถึงเสถียรภาพของฐานรายได้ที่กลุ่มบริษัทฯ สามารถรักษาไว้ได้อย่างต่อเนื่อง สําหรับกําไรสุทธิในไตรมาส 2 

อยู่ที่ 30.82 ล้านบาท ชะลอตัวลงเล็กน้อย 0.41 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 1.31 เมื่อเทียบกับไตรมาสก่อนหน้า ซึ่งเป็นผลจากการ

ปรับตัวของต้นทุนบริการและค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานตามแผนการขยายธุรกิจ อย่างไรก็ตาม อัตรากําไรสุทธิ (Net Profit Margin) 

ประจําไตรมาสนี้ยังคงรักษาระดับที่แข็งแกร่งไว้ได้ที่ร้อยละ 19.72 สะท้อนถึงเสถียรภาพและคุณภาพของการดําเนินงานที่เป็นไปตาม

เป้าหมายของฝ่ายจัดการ 
•  

•    

• สัดส่วนรายได้งวดหกเดือนปี 2569 เทียบปี 2568 
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ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ ล้านบาท ร้อยละ
การตรวจคัดกรองความผิดปกติทางพันธุกรรม
ด้านอนามัยการเจริญพันธ์ุ

123.10 39.79 109.84 72.09 13.26 12.07 63.34 40.53 59.76 39.02 3.58 5.99 

การตรวจวิเคราะห์กลุ่มโรคติดเชื้อ 0.01 0.00 0.05 0.03 (0.04) (80.00) 0.01 0.01 0.01 0.01           -             -   
การตรวจคัดกรองอื่นๆ 13.58 4.39 6.14 4.03 7.44 121.17 5.78 3.70 7.80 5.09 (2.02) (25.90)
งานบริการโซลูชันทางเทคโนโลยี 2.42 0.78 4.58 3.01        (2.16)      (47.16) 1.53 0.98 0.89 0.58 0.64 71.91 
รวมรายได้จากการให้บริการ 139.11 44.96 120.61 79.16 18.50 15.34 70.66 45.22 68.46 44.70 2.20 3.21 
การจำหน่ายเครื่องมือห้องปฏิบัติการ และน้ำยา 127.43 41.19 27.51 18.05 99.92 363.21 69.38 44.40 58.05 37.90 11.33 19.52 
การจำหน่ายผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง 40.42 13.06           -             -   40.42 N/A*       14.96 9.57       25.47       16.63 (10.51)      (41.26)
การจำหน่ายผลิตภัณฑ์อื่นๆ 0.55 0.18 0.21 0.14 0.34 161.90 0.34 0.22 0.20 0.14 0.14 70.00 
รวมรายได้จากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์ 168.40 54.43 27.72 18.19 140.68 507.50 84.68 54.20 83.72 54.67 0.96 1.15 
รายได้จากการดำเนินงาน 307.51 99.39 148.33 97.35 159.18 107.31 155.34 99.42 152.18 99.37 3.16 2.08 
รายได้อื่น 1.88 0.61 4.04 2.65 (2.16) (53.47) 0.91 0.58 0.97 0.63 (0.06) (6.19)
รวมรายได้ 309.39 100.00 152.37 100.00 157.02 103.05 156.25 100.00 153.15 100.00 3.10 2.02 

รายได้ตามกลุ่มผลิตภัณฑ์
ไตรมาส 2/69

(6 เดือน)
ไตรมาส 1/69

(3 เดือน)
เปลี่ยนแปลง

(QoQ)
ไตรมาส 2/68

(6 เดือน)
เปลี่ยนแปลง

(YoY)
ไตรมาส 2/69

(3 เดือน)

งบการเงินรวม

โครงสร้างรายได้ 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 
 

หมายเหตุ *ไตรมาส 2 ปี 2568 ยังไม่เร่ิมรับรู้รายได้จากการจําหน่ายผลิตภัณฑ์การแพทย์ข้ันสูง 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

• สําหรับผลการดําเนินงานสําหรับงวดหกเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีรายได้รวมทั้งสิ้น 309.39 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้น 157.02 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 103.05 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยมีสาเหตุหลัก ดังนี้ 

o รายได้จากการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ มีมูลค่า 168.40 ล้านบาท ปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างก้าวกระโดดถึงร้อยละ 507.50 เมื่อเทียบกับ

ช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยมีปัจจัยสนับสนุนหลักจาก 2 กลุ่มผลิตภัณฑ์สําคัญ ได้แก่  

(1) การจําหน่ายเครื่องมือห้องปฏิบัติการและนํ้ายา มีมูลค่า 127.43 ล้านบาท เติบโตถึงร้อยละ 363.21 สะท้อนถึงความสําเร็จ

อย่างต่อเนื่องในการขยายฐานลูกค้าผ่านโมเดลวางเครื่องมือควบคู่กับการจําหน่ายนํ้ายารายเดือนและการจัดจําหน่ายนํ้ายา

เฉพาะทาง  

(2) การจําหน่ายผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) ซึ่งสร้างรายได้ในงวดนี้ได้สูงถึง 40.42 ล้านบาท หรือคิดเป็นสัดส่วนร้อย

ละ 13.06 ของรายได้รวม ตอกยํ้าถึงความสําเร็จในการรุกตลาดกลุ่มผลิตภัณฑ์มูลค่าสูง ซึ่งจะเป็นกลไกสําคัญในการยกระดับขีด

ความสามารถในการทํากําไรของกลุ่มบริษัทฯ ให้เติบโตอย่างยั่งยืนในระยะยาว 

307.51 

148.33 

+107.31% YoY 

155.34 152.18
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Q269       
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รายได้จากการดาํเนินงาน 6 เดือน (YoY) – งบการเงนิรวม รายได้จากการดาํเนินงาน 3 เดือน (QoQ) - งบการเงนิรวม 
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o รายได้จากการให้บริการ มีมูลค่ารวม 139.11 ล้านบาท เพิ่มขึ้นร้อยละ 15.34 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยปัจจัย

หลักมาจากรายได้จากการตรวจคัดกรองความผิดปกติทางพันธุกรรมด้านอนามัยการเจริญพันธุ์ อาทิเช่น บริการตรวจคัดกรอง

โครโมโซมทารกในครรภ์ (NIPT) ซึ่งยังคงเป็นบริการหลักที่มีมูลค่า 123.10 ล้านบาท และเติบโตได้อย่างต่อเนื่องที่ร้อยละ 

12.07 แม้กลุ่มบริษัทฯจะยังคงเผชิญกับสภาวะการแข่งขันที่สูงและการเปลี่ยนแปลงนโยบายของสํานักงานหลักประกันสุขภาพ

แห่งชาติ (สปสช.) ก็ตาม สะท้อนถึงความสําเร็จในการปรับกลยุทธ์เชิงรุกที่ช่วยรักษาส่วนแบ่งการตลาดและขยายฐานลูกค้าใหม่

ได้อย่างมีประสิทธิภาพ นอกจากนี้รายได้จากการตรวจคัดกรองอื่นๆ ยังเติบโตอย่างก้าวกระโดดถึงร้อยละ 121.17 โดยมีปัจจัย

ขับเคลื่อนมาจากการขยายพอร์ตบริการตรวจคัดกรองเชิงป้องกันและกลุ่ม Wellness อย่างรอบด้าน ทั้งการตรวจคัดกรอง

ความเสี่ยงโรคมะเร็งทางพันธุกรรม (Sentis) ซึ่งเพิ่งเปิดให้บริการภายในห้องปฏิบัติการของบริษัทฯ การตรวจคัดกรองมะเร็ง

ลําไส้ระยะเริ่มต้น การตรวจจุลินทรีย์ในลําไส้ บริการตรวจคัดกรองมะเร็ง และบริการตรวจวิเคราะห์รหัสพันธุกรรมเฉพาะบุคคล

อย่างละเอียด (DNALL) สําหรับกลุ่มลูกค้าที่ใส่ใจสุขภาพระยะยาว (Longevity) สะท้อนถึงความสําเร็จในการต่อยอดพอร์ต

ผลิตภัณฑ์ตรวจคัดกรองที่หลากหลายและตอบโจทย์เทรนด์สุขภาพเชิงรุกของผู้บริโภคยุคใหม่ ซึ่งช่วยกระจายความเสี่ยงและ

สร้างโครงสร้างรายได้ที่สมดุลและยั่งยืนยิ่งขึ้น ขณะที่งานบริการโซลูชันทางเทคโนโลยีและการตรวจวิเคราะห์กลุ่มโรคติดเชื้อ

ปรับตัวลดลงร้อยละ 47.16 และ 80.00 ตามลําดับ ซึ่งเป็นกลุ่มบริการที่มีสัดส่วนน้อยและไม่ส่งผลกระทบอย่างมีนัยสําคัญต่อ

ภาพรวมรายได้จากการให้บริการ  

o รายได้อื่น ลดลง 2.16 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 53.47 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยมีสาเหตุหลักจากฐานรายได้

อื่นในปีก่อนที่อยู่ในระดับสูง ซึ่งรวมถึงกําไรจากอัตราแลกเปลี่ยนที่เกิดขึ้นจากความผันผวนของค่าเงิน ประกอบกับปีปัจจุบัน

อัตราดอกเบี้ยเงินฝากในตลาดปรับตัวลดลง และการปรับลดสัดส่วนเงินลงทุนในเงินฝากประจําเพื่อนํามาใช้เป็นเงินทุนหมุน 

เวียนรองรับการขยายตัวของธุรกิจที่รวดเร็ว ทั้งนี้ การลดลงของรายได้อื่นดังกล่าวเป็นผลจากปัจจัยที่ไม่เกี่ยวข้องกับการดําเนิน

ธุรกิจหลัก จึงไม่ส่งผลกระทบต่อคุณภาพของผลการดําเนินงานหลักของกลุ่มบริษัทฯ แต่อย่างใด 
 

• รายได้จากการดําเนินงานของกลุ่มบริษัทสําหรับงวดสามเดือนสิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 อยู่ที่ 155.34 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 3.16 

ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 2.08 เมื่อเทียบกับไตรมาสก่อนหน้า (QoQ) โดยรายได้จากการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ เติบโตขึ้นร้อยละ 1.15 

อยู่ที ่84.68 ล้านบาท ได้รับแรงหนุนหลักจากการจําหน่ายเครื่องมือห้องปฏิบัติการและนํ้ายาที่เติบโตอย่างแข็งแกร่งร้อยละ 19.52 หรือมี

มูลค่า 69.38 ล้านบาท ซึ่งสามารถชดเชยยอดขายผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) ที่ชะลอตัวลงตามรอบของการรับรู้รายได้และส่ง

มอบโครงการได้เป็นอย่างดี ขณะเดียวกัน รายได้จากการให้บริการ มีมูลค่า 70.66 ล้านบาท ปรับตัวเพิ่มขึ้นร้อยละ 3.21 โดยได้รับปัจจัย

บวกจากกลุ่มบริการตรวจคัดกรองโครโมโซมทารกในครรภ์ (NIPT) ที่ขยายตัวร้อยละ 5.99 ตอกยํ้าถึงเสถียรภาพและคุณภาพการ

ดําเนินงานที่ยังคงรักษาระดับการเติบโตได้ตามเป้าหมาย 
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กําไรข้ันต้นและอัตรากําไรข้ันต้นจากการขาย 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

• สําหรับผลการดําเนินงานงวดหกเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯมีกําไรขั้นต้นจากการขาย จํานวน 64.18 ล้าน

บาท คิดเป็นอัตรากําไรขั้นต้นร้อยละ 38.11 ของรายได้จากการขาย ซึ่งเติบโตอย่างมีนัยสําคัญจากช่วงเดียวกันของปีก่อนถึง 52.41 

ล้านบาท หรือคิดเป็นการเติบโตสูงถึงร้อยละ 445.28 การเติบโตในระดับสูงดังกล่าวเป็นผลสําเร็จโดยตรงจากกลยุทธ์การขยายตลาดใน

กลุ่มผลิตภัณฑ์เชิงกลยุทธ์ของกลุ่มบริษัทฯ ทั้งในรูปแบบโมเดลวางเครื่องมือควบคู่กับการจําหน่ายนํ้ายารายเดือน, การจําหน่ายเครื่องมือ

ห้องปฏิบัติการ, การจําหน่ายนํ้ายาทางห้องปฏิบัติการ และการขยายไปสู่กลุ่มผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) ส่งผลให้รายได้จากการ

ขายเติบโตถึงร้อยละ 507.50 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน สําหรับอัตรากําไรขั้นต้นที่ปรับตัวลดลงจากร้อยละ 42.46 ในช่วง

เดียวกันของปีก่อน มาอยู่ที่ร้อยละ 38.11 ในงวดนี้ มีสาเหตุหลักมาจากสัดส่วนรายได้จากการจําหน่ายเครื่องมือห้องปฏิบัติการที่เพิ่มขึ้น

ในงวดนี้ ตามกลยุทธ์เพื่อขยายฐานลูกค้าใหม่ แม้ผลิตภัณฑ์กลุ่มนี้จะมีอัตรากําไรขั้นต้นตํ่ากว่าค่าเฉลี่ยในระยะแรก แต่ถือเป็นการลงทนุ

เชิงกลยุทธ์เพื่อวางรากฐานรายได้จากการจําหน่ายนํ้ายาเฉพาะทางที่ใช้คู่กับเครื่องมือดังกล่าวอย่างต่อเนื่องในไตรมาสถัดๆ ไป 

• เมื่อพิจารณาผลการดําเนินงานในไตรมาส 2/2569 เทียบกับไตรมาสก่อนหน้า (QoQ) กลุ่มบริษัทฯ มีกําไรขั้นต้นจากการขายจํานวน 

31.45 ล้านบาท ปรับตัวลดลงเล็กน้อย 1.28 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 3.91 จาก 32.73 ล้านบาท ในไตรมาส 1/2569 ขณะที่

อัตรากําไรขั้นต้นปรับตัวลดลงเล็กน้อยจากร้อยละ 39.09 มาอยู่ที่ร้อยละ 37.14 ในไตรมาสนี้ โดยเป็นผลจากสัดส่วนการจําหน่ายเครื่องมือ

ห้องปฏิบัติการในไตรมาสนี้ที่เพิ่มขึ้นตามแผนขยายฐานลูกค้าใหม่ ซึ่งเป็นการวางรากฐานสําคัญที่จะสร้างรายได้ต่อเนื่องจากการจําหน่าย

นํ้ายาเฉพาะทางให้กับกลุ่มลูกค้าใหม่เหล่านี้ในไตรมาสถัดไป ทั้งนี้ แม้อัตรากําไรขั้นต้นจะมีการปรับฐานลดลงตามแผนการขยายส่วนแบ่ง

การตลาดในระยะแรก แต่รายได้จากการขายที่ยังคงขยายตัวได้ต่อเนื่องที่ร้อยละ 1.15 สะท้อนถึงความสําเร็จของกลยุทธ์ดังกล่าว ซึ่งจะ

เป็นปัจจัยหลักทีช่่วยเพิ่มขีดความสามารถในการทํากําไรสุทธิให้แข็งแกร่งยิ่งขึ้นตามเป้าหมายการดําเนินงานตลอดปี 2569 
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กําไรข้ันต้นและอัตรากําไรข้ันต้นจากการให้บริการ 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

• สําหรับผลการดําเนินงานงวดหกเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีกําไรขั้นต้นจากการให้บริการจํานวน 61.84 

ล้านบาท คิดเป็นอัตรากําไรขั้นต้นร้อยละ 44.45 ของรายได้จากการให้บริการ ซึ่งปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างแข็งแกร่งจากช่วงเดียวกันของปี

ก่อนถึง 11.13 ล้านบาท หรือคิดเป็นการเติบโตที่ร้อยละ 21.95 ขณะที่อัตรากําไรขั้นต้นภาพรวมยังปรับตัวสูงขึ้นจากร้อยละ 42.04 ในช่วง

เดียวกันของปีก่อน มาอยู่ที่ร้อยละ 44.45 ในงวดนี้ โดยมีปัจจัยหลักมาจากปริมาณงานตรวจวิเคราะห์ที่เพิ่มขึ้นอย่างมีนัยสําคัญตามการ

เติบโตของรายได้จากการให้บริการที่ขยายตัวถึงร้อยละ 15.34 ซึ่งช่วยให้กลุ่มบริษัทฯ สามารถกระจายต้นทุนคงที่ (Fixed Cost) ของ

ห้องปฏิบัติการ อาทิ ค่าเสื่อมราคาเครื่องมือและค่าใช้จ่ายบุคลากรประจํา ไปยังปริมาณงานที่มากขึ้น (Economies of Scale) ส่งผลให้

ต้นทุนการให้บริการต่อหน่วยลดลงและอัตรากําไรขั้นต้นโดยรวมปรับตัวดีขึ้น ทั้งนี้ แม้กลุ่มบริษัทฯ จะยังคงเผชิญกับสภาวะการแข่งขันใน

ตลาดที่สูงขึ้น ประกอบกับการปรับกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์เพื่อสอดรับกับนโยบายของสํานักงานหลักประกันสุขภาพแห่งชาติ (สปสช.) ที่จัดสรร

บริการตรวจคัดกรองความผิดปกติของโครโมโซมทารกในครรภ์โดยไม่มีค่าใช้จ่าย ซึ่งเป็นกลุ่มบริการที่มีอัตรากําไรต่อหน่วยตํ่ากว่าค่าเฉลี่ย 

แต่ด้วยปริมาณงานโดยรวมที่เพิ่มขึ้นอย่างมีนัยสําคัญ กลุ่มบริษัทฯ จึงยังคงสามารถบริหารจัดการต้นทุนการให้บริการโดยรวมได้อย่างมี

ประสิทธิภาพ สะท้อนจากต้นทุนการให้บริการที่เพิ่มขึ้นร้อยละ 10.54 ซึ่งตํ่ากว่าอัตราการเติบโตของรายได้ที่ขยายตัวถึงร้อยละ 15.34 

ตอกยํ้าถึงศักยภาพในการรักษาความสามารถในการทํากําไรของธุรกิจให้บริการได้อย่างมีคุณภาพ 
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กาํไรขั 6นต้น และอัตรากาํไรขั 6นต้นจากการให้บริการ 6 เดือน (YOY) 
 

กาํไรขั 6นต้น และอัตรากาํไรขั 6นต้นจากการให้บริการ 3 เดือน (QoQ) 
 

-6.42 % (QoQ) +21.95 % (YoY) 

หมายเหตุ : GP = กาํไรขั .นต้น , GPM = อัตรากาํไรขั .นต้น 
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• เมื่อพิจารณาผลการดําเนินงานในไตรมาส 2/2569 เทียบกับไตรมาสก่อนหน้า (QoQ) กลุ่มบริษัทฯ ยังคงรักษาโมเมนตัมการเติบโต

ของรายได้จากการให้บริการได้อย่างต่อเนื่องที่ร้อยละ 3.21 สะท้อนถึงความแข็งแกร่งของฐานลูกค้า สําหรับกําไรขั้นต้นจากการ

ให้บริการมีจํานวน 29.90 ล้านบาท โดยอัตรากําไรขั้นต้นยังคงรักษาระดับที่แข็งแกร่งไว้ได้ที่ร้อยละ 42.32 แม้จะมีการปรับฐานเล็กน้อย

จากร้อยละ 46.67 ในไตรมาส 1/2569 ซึ่งเป็นผลกระทบระยะสั้นจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยนเงินตราต่างประเทศที่ส่งผลต่อ

ต้นทุนนําเข้าวัตถุดิบ ทั้งนี้ ปัจจุบันฝ่ายจัดการได้ติดตามและบริหารความเสี่ยงด้านอัตราแลกเปลี่ยนอย่างใกล้ชิด ควบคู่ไปกับการเจรจา

ต่อรองกับคู่ค้าเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการควบคุมต้นทุน ซึ่งมาตรการเชิงรุกเหล่านี้จะเป็นปัจจยัสําคัญที่ช่วยสนับสนุนให้อัตรากําไรขั้นต้น

จากการให้บริการสามารถรักษาเสถียรภาพและสอดคล้องกับเป้าหมายที่วางไว ้

 

ค่าใช้จ่ายในการดําเนินงาน 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

• กลุ่มบริษัทฯ มีค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานสําหรับงวดหกเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 จํานวน 59.29 ล้านบาท หรือคิดเป็น

ร้อยละ 19.16 ของรายได้รวม ซึ่งปรับตัวเพิ่มขึ้น 5.39 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 10.00 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน แต่

หากพิจารณาในเชิงสัดส่วนต่อรายได้รวม พบว่าค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานปรับตัวลดลงอย่างมีนัยสําคัญจากร้อยละ 35.38 ในงวด

เดียวกันของปีก่อน มาอยู่ที่ร้อยละ 19.16 ในงวดนี้ สะท้อนถึงประสิทธิภาพในการบริหารจัดการค่าใช้จ่ายที่ปรับตัวดีขึ้นอย่างชัดเจน ซึ่ง

สอดคล้องกับการเติบโตของรายได้รวมที่ขยายตัวถึงร้อยละ 103.05 ในช่วงเวลาเดียวกัน โดยสามารถวิเคราะห์รายละเอียดได้ดังนี ้

o ค่าใช้จ่ายในการขาย มีจํานวน 22.21 ล้านบาท ปรับตัวลดลงเล็กน้อย 0.20 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 0.89 เมื่อเทียบ

กับช่วงเดียวกันของปีก่อน ซึ่งเป็นผลสุทธิจาก 2 ปัจจัยที่หักล้างกัน ได้แก่ ค่าใช้จ่ายพนักงานขายที่เพิ่มขึ้นจากการจ้างพนักงาน

ขายใหม่เพื่อรองรับการขยายตัวของธุรกิจ ซึ่งถูกชดเชยด้วยค่าใช้จ่ายด้านกิจกรรมการตลาดและส่งเสริมการขายที่ลดลงเมื่อ

เทียบกับปีก่อนที่มีการจัดกิจกรรมส่งเสริมการขายอย่างเข้มข้นเพื่อสร้างการรับรู้ในผลิตภัณฑ์ใหม่ ส่งผลให้ค่าใช้จ่ายในการขาย

โดยรวมยังคงทรงตัวอยู่ในระดับใกล้เคียงเดิม แม้รายได้จากการขายจะเติบโตอย่างก้าวกระโดดก็ตาม สะท้อนถึงประสิทธิภาพ

ในการบริหารงบประมาณด้านการตลาดของกลุ่มบริษัทฯ 

o ค่าใช้จ่ายในการบริหาร มีจํานวน 36.43 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 5.67 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 18.43 เมื่อเทียบกับช่วง

เดียวกันของปีก่อน โดยมีปัจจัยหลักมาจากการรับรู้ค่าใช้จ่ายในการบริหารของบริษัทย่อย โอมิกส์สเฟียร์ จํากัด ภายหลังจากที่

เริ่มดําเนินกิจการรองรับการขยายตลาดกลุ่มผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) ในปี 2569 ซึ่งเป็นการลงทุนเชิงกลยุทธ์ใน

การสร้างโครงสร้างองค์กรเพื่อรองรับการเติบโตของกลุ่มผลิตภัณฑ์มูลค่าสูงในระยะยาว 

o ต้นทุนทางการเงิน มีจํานวน 0.65 ล้านบาท ลดลง 0.08 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 10.96 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของ

ปีก่อน ซึ่งเป็นดอกเบี้ยจ่ายจากหนี้สินตามสัญญาเช่าทางการเงินทั้งจํานวน โดยการลดลงดังกล่าวสอดคล้องกับยอดหนี้สินตาม

สัญญาเช่าที่ทยอยลดลงตามกําหนดการชําระคืนตามปกติในระหว่างงวด 
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• ในขณะที่ผลการดําเนินงานในไตรมาส 2/2569 เทียบกับไตรมาสก่อนหน้า (QoQ) กลุ่มบริษัทฯ มีค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานรวม 

29.24 ล้านบาท ปรับตัว ลดลงเล็กน้อย 0.81 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 2.70 จากไตรมาสก่อนหน้า ซึ่งสวนทางกับการเติบโตของ

รายได้รวมที่ขยายตัวร้อยละ 2.02 ในไตรมาสเดียวกัน ส่งผลให้สัดส่วนค่าใช้จ่ายในการดําเนินงานต่อรายได้รวมลดลงจากร้อยละ 19.62 ใน

ไตรมาส 1/2569 มาอยู่ที่ร้อยละ 18.71 ในไตรมาสนี้ โดยค่าใช้จ่ายในการบริหารปรับตัวลดลงร้อยละ 8.82 เนื่องจากในไตรมาส 1/2569 

มีการจ่ายโบนัสประจําปีให้แก่ผู้บริหาร ซึ่งเป็นรายการที่เกิดขึ้นเฉพาะในไตรมาสดังกล่าว ขณะที่ค่าใช้จ่ายในการขายปรับตัวเพิ่มขึ้นร้อยละ 

8.35 เนื่องจากการออกบูธจัดแสดงสินค้าเพื่อโฆษณาและประชาสัมพันธ์ผลิตภัณฑ์ในไตรมาสนี้ 

 

งบฐานะการเงิน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีสินทรัพย์รวมจํานวน 742.75 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากสิ้นปี 2568 จํานวน 40.90 ล้านบาท หรือ

คิดเป็นร้อยละ 5.83 โดยแบ่งเป็นการเพิ่มขึ้นของสินทรัพย์หมุนเวียน 23.15 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 3.99 และสินทรัพย์ไม่หมุนเวียน 17.75 

ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 14.61 สาเหตุหลักในส่วนของสินทรัพย์หมุนเวียนมาจากการที่สินค้าคงเหลือที่ปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยสําคัญ 42.85 

ล้านบาท ซึ่งเป็นสินค้าที่กลุ่มบริษัทฯ จัดเตรียมไว้เพื่อรองรับแผนการขายที่คาดการณ์ไว้ ครอบคลุมทั้งกลุ่มผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง (ATMPs) 

นํ้ายาสําหรับห้องปฏิบัติการ และอุปกรณ์ที่ใช้ในห้องปฏิบัติการ ซึ่งเป็นกลุ่มผลิตภัณฑ์เชิงกลยุทธ์ที่มีการเติบโตของยอดขายอย่างก้าวกระโดด การ

บริหารจัดการสินค้าคงคลังเชิงรุกดังกล่าวจะช่วยให้กลุ่มบริษัทฯ สามารถส่งมอบสินค้าและตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้อย่างทันท่วงที 

นอกจากนี้เงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสดปรับตัวเพิ่มขึ้น 11.20 ล้านบาท ขณะเดียวกัน ลูกหนี้การค้าและลูกหนี้หมุนเวียนอื่นปรับตัวลดลง 

29.79 ล้านบาทจากสิ้นปีที่ผ่านมา สะท้อนถึงความสามารถในการติดตามและจัดเก็บเงินจากลูกค้าที่มีประสิทธิภาพสูงขึ้นอย่างชัดเจน 

ในส่วนของสินทรัพย์ไม่หมุนเวียน กลุ่มบริษัทฯ ยังคงเดินหน้าลงทุนอย่างต่อเนื่องเพื่อสร้างการเติบโตในระยะยาว โดยส่วนปรับปรุงอาคาร

และอุปกรณ์ปรับตัวเพิ่มขึ้น 8.97 ล้านบาท จากการลงทุนซื้ออุปกรณ์ห้องปฏิบัติการเพิ่มเติมเพื่อรองรับการดําเนินงานภายใต้บัตรส่งเสรมิการลงทุน

ฉบับใหม่ที่ได้รับ และเพื่อสนับสนุนโมเดลธุรกิจการวางเครื่องมือวิเคราะห์ ขณะเดียวกัน เงินฝากสถาบันการเงินที่ติดภาระคํ้าประกันปรับตัวเพิ่มขึ้น 

9.59 ล้านบาท จากการเตรียมความพร้อมเข้าร่วมประมูลงาน (Bidding) และการวางหลักประกันสําหรับการออกหนังสือคํ้าประกันในการเข้าทํา

สัญญาสําคัญ ซึ่งเป็นการเตรียมความพร้อมเชิงกลยุทธ์เพื่อรองรับโอกาสทางธุรกิจในอนาคต อย่างไรก็ตาม สินทรัพย์สิทธิการใช้ลดลง 2.56 ลา้น

บาท จากการตัดค่าเสื่อมราคาตามปกติในระหว่างงวด 
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ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีหนี้สินรวมจํานวน 155.56 ล้านบาท ปรับตัวเพิ่มขึ้น 6.86 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 4.61 

เมื่อเทียบกับสิ้นปีที่ผ่านมา การเพิ่มขึ้นดังกล่าวมีสาเหตุหลักมาจากหนี้สินหมุนเวียนที่ปรับตัวสูงขึ้น 8.65 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 6.82 โดย

เจ้าหนี้การค้าปรับตัวเพิ่มขึ้นสอดคล้องกับการสั่งซื้อสินค้าคงเหลือนํ้ายาและอุปกรณ์ห้องปฏิบัติการเพื่อรองรับการขาย ขณะที่ภาษีเงินได้นิติบุคคล

ค้างจ่ายปรับตัวเพิ่มขึ้นตามผลกําไรของกลุ่มบริษัทฯ ที่เติบโตอย่างมีนัยสําคัญในงวดนี้ สําหรับหนี้สินไม่หมุนเวียนปรบัตัวลดลง 1.79 ล้านบาท หรือ

คิดเป็นร้อยละ 8.18 เนื่องจากกลุ่มบริษัทฯ มีการจ่ายชําระหนี้สินตามสัญญาเช่าระหว่างงวด  

ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 กลุ่มบริษัทฯ มีส่วนของผู้ถือหุ้นจํานวน 587.19 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 34.04 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 6.15 

จาก 553.15 ล้านบาท ณ สิ้นปี 2568 โดยมีปัจจัยหลักมาจากการรับรู้กําไรสุทธิประจํางวดหกเดือนแรกของปี 2569 จํานวน 62.05 ล้านบาท 

ประกอบกับผลกระทบเชิงบวกจากส่วนได้เสียที่ไม่มีอํานาจควบคุม (Non-controlling Interests) จากการซื้อขายเงินลงทุนในบริษัทย่อยระหว่าง

งวดจํานวน 1.99 ล้านบาท ทั้งนี้ ระหว่างงวดกลุ่มบริษัทฯ มีการจ่ายเงินปันผลจํานวน 30.00 ล้านบาท  

 

อัตราส่วนทางการเงินท่ีสําคัญ 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

• อัตราผลตอบแทนผู้ถือหุ้น (ROE) สําหรับงวดหกเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 อยู่ที่ร้อยละ 21.87 ปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างก้าว

กระโดดจากร้อยละ 4.71 ในช่วงเดียวกันของปีก่อน สะท้อนถึงความสามารถในการสร้างผลตอบแทนแก่ผู้ถือหุ้นที่ปรับตัวดีขึ้นอย่างมี

นัยสําคัญ โดยมีปัจจัยขับเคลื่อนหลักจากการเติบโตของกําไรสุทธิที่ก้าวกระโดดในงวดนี้ ซึ่งเป็นผลสําเร็จจากการขับเคลื่อนกลยุทธ์การ

ขยายธุรกิจในกลุ่มการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ ตลอดจนการบริหารจัดการต้นทุนและค่าใช้จ่ายได้อย่างมีประสิทธิภาพ ผลตอบแทนในระดับที่

โดดเด่นดังกล่าวตอกยํ้าถึงคุณภาพของการดําเนินงานและศักยภาพในการสร้างมูลค่าให้แก่ผู้ถือหุ้นในระยะยาว 
 

• อัตราส่วนสภาพคล่องสําหรับงวดนี้อยู่ที่ 4.45 เท่า และอัตราส่วนสภาพคล่องหมุนเร็วอยู่ที่ 3.06 เท่า ปรับตัวลดลงจาก 9.74 เท่า 

และ 6.42 เท่า ในช่วงเดียวกันของปีก่อนตามลําดับ แม้อัตราส่วนดังกล่าวจะปรับตัวลดลง แต่ยังคงอยู่ในระดับที่สูงและสะท้อนถึงสภาพ

คล่องที่แข็งแกร่ง การเปลี่ยนแปลงดังกล่าวเป็นผลมาจากการขยายธุรกิจของกลุ่มบริษัทฯ ที่นําไปสู่การเพิ่มขึ้นของหนี้สินหมุนเวียน 

โดยเฉพาะเจ้าหนี้การค้าและภาษีเงินได้นิติบุคคลค้างจ่ายที่เพิม่ขึ้นตามผลกําไรที่เติบโต ประกอบกับการบริหารจัดการสินค้าคงเหลือเพื่อ

รองรับการขยายตัวของยอดขายในกลุ่มผลิตภัณฑ์เชิงกลยุทธ์ ซึ่งเป็นการบริหารทรัพยากรเชิงรุกของกลุ่มบริษัทฯ 

• ระยะเวลาเก็บหนี้เฉลี่ยไตรมาส 2/2569 อยู่ที่ 80.29 วัน ปรับตัวดีขึ้นจาก 101.51 วันในช่วงเดียวกันของปกี่อน สะท้อนถึง

ความสามารถในการบริหารจัดการลูกหนี้การค้าที่มีประสิทธิภาพมากขึ้น และการเก็บเงินจากลูกค้าได้เร็วขึ้น ซึ่งช่วยเสริมสร้างกระแสเงนิ

สดจากการดําเนินงานของกลุ่มบริษัทฯ ให้แข็งแกร่งยิ่งขึ้น 
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• ระยะเวลาขายสินค้าเฉลี่ยไตรมาส 2/2569 อยู่ที่ 62.95 วัน เพิ่มขึ้นจาก 57.04 วันในช่วงเดียวกันของปีก่อน สอดคล้องกับการบริหาร

จัดการสินค้าคงคลังเชิงกลยุทธ์ของกลุ่มบริษัทฯ ในการสํารองสินค้าและวัตถุดิบล่วงหน้า ครอบคลุมทั้งกลุ่มผลิตภัณฑ์การแพทย์ขั้นสูง 

(ATMPs) นํ้ายาสําหรับห้องปฏิบัติการ และอุปกรณ์ที่ใช้ในห้องปฏิบัติการ เพื่อให้กลุ่มบริษัทฯ สามารถส่งมอบสินค้าและตอบสนองความ

ต้องการของลูกค้าได้อย่างทันท่วงที รองรับการเติบโตอย่างก้าวกระโดดของยอดขายในงวดนี้ 

• ระยะเวลาชําระหนี้เฉลี่ยไตรมาส 2/2569 อยู่ที่ 88.37 วัน เพิ่มขึ้นจาก 60.11 วันในช่วงเดียวกันของปีก่อน สะท้อนถึงความสามารถ

ในการเจรจาเงื่อนไขทางการค้ากับคู่ค้าได้อย่างมีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น ส่งผลให้กลุ่มบริษัทฯ มีความยืดหยุ่นในการบริหารกระแสเงินสด

และสามารถนําเงินทุนหมุนเวียนไปใช้ในการขยายธุรกิจได้อย่างคล่องตัว 

• หนี้สินรวมต่อส่วนของผู้ถือหุ้น ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 อยู่ที่ 0.26 เท่า ลดลงเล็กน้อยจาก 0.27 เท่า ณ วันที่ 31 ธันวาคม 

2568 สะท้อนถึงโครงสร้างเงินทุนที่ยังคงแข็งแกร่งและมีภาระหนี้สินอยู่ในระดับตํ่า 

 

  


