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การวิเคราะห์และค าอธิบายของฝ่ายจัดการ (MD&A) 

เหตุการณ์และพัฒนาการที่ส าคัญ  

ในเดือนพฤษภาคม ปี 2569 บริษัท ฯ ได้รับการแต่งตั้งให้เป็นตัวแทนจ าหน่ายผลิตภัณฑแ์บรนด์ 

Sand M ซ่ึงเป็นการขยายพอร์ตผลิตภัณฑ์ของธรุกิจจัดจ าหน่าย เพ่ือเพ่ิมความหลากหลายของสินค้าและ

เสริมศักยภาพในการเข้าถึงกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย คาดว่าจะช่วยสนับสนุนการเติบโตของรายไดแ้ละสร้าง

โอกาสทางธุรกิจในระยะยาว 

สรุปผลการด าเนินงานที่ผ่านมาในไตรมาสที่ 2 ปี 2569 

 

บริษัทฯ มีรายได้รวมส าหรับไตรมาสที่ 2 ปี 2569 จ านวน 203.63 ล้านบาท มีรายได้อื่น 1.08 ล้านบาท ราย 

เพ่ิมข้ึนจากไตรมาสเดียวกันของปีก่อนซ่ึงมีรายไดร้วม 189.86 ล้านบาทมีรายได้อื่น 0.16 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน

จ านวน 13.77 ล้านบาท หรือคิดเป็นการเติบโตรอ้ยละ 7.25 สะท้อนถึงการขยายตัวของรายได้จากการ

ด าเนินธุรกจิอย่างต่อเนื่อง โดยเฉพาะการเติบโตของธุรกิจจัดจ าหน่ายสินคา้และการขยายฐานลูกค้า 

อย่างไรก็ตาม ก าไรข้ันตน้ ในไตรมาสที่ 2 ปี 2569 อยู่ที่ 34.38 ล้านบาท ลดลงจาก 36.88 ล้านบาท ในช่วง

เดียวกันของปีก่อน จ านวน 2.50 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 6.78 ส่งผลให้อัตราก าไรข้ันต้น (Gross 

Profit Margin) ปรับลดลงจาก 19.44% เหลือ 16.97% 

แม้ว่าบริษัทฯ จะมีรายไดร้วมเพ่ิมข้ึนเมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกนัของปีก่อน แต่ก าไรข้ันตน้และอตัราก าไร

ข้ันต้นปรับตัวลดลง โดยมีสาเหตุหลักมาจากสถานการณ์สงคราม ปัญหาด้านการขนส่ง และภาวะขาด

แคลนวตัถุดิบประเภทเมด็พลาสติกและสารเคมีที่ใช้ในการผลิตสินค้า ส่งผลให้บางโครงการไม่สามารถ

ด าเนินการได้ตามแผน เช่น Booth & Roadshow, Event, Product consult ส่งผลกระทบต่อการรับรู้

รายได้ในไตรมาสดังกล่าว ซ่ึงเป็นกลุ่มงานทีม่ีอัตราก าไรข้ันต้นค่อนข้างสูง ส่งผลให้ รายได้รวมของบริษัท

ฯ ต ่ากว่าเป้าหมายที่ก าหนดไว้ ส่งผลให้สัดส่วนรายได้จากงานที่มีอตัราก าไรสูงลดลง นอกจากนี้ บริษัทฯ 

ยังมี ค่าใช้จ่ายคร้ังเดียว (One-time Expense) จากการจ่ายเงินชดเชยพนักงานในธุรกิจ Outsourcing 

อันเป็นผลจากการปรับโครงสร้างก าลังคน ซ่ึงส่งผลกระทบต่อผลการด าเนนิงานในงวดนี้ อย่างไรก็ตาม 

ค่าใช้จ่ายดังกล่าวเป็นรายการที่เกิดข้ึนเพียงคร้ังเดียว บริษัทฯ คาดว่ารายไดจ้ากงานที่เลือ่นการ
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ด าเนินงานดังกล่าวจะทยอยรับรู้ในรอบการด าเนินงานถัดไป ซ่ึงจะช่วยสนับสนุนการฟื้ นตัวของรายได้และ

ผลการด าเนินงานของบริษัทฯ ภายใต้ก าหนดแผนงานของลูกค้า 

วิเคราะห์รายได้ตามลักษณะการด าเนินธุรกิจ 

 

บริษัทฯ มีรายได้จากการให้บริการส าหรับไตรมาสที่ 2 ปี 2569 จ านวน 142.73 ล้านบาท ลดลงจากไตร

มาสเดียวกันของปีก่อนซ่ึงมีรายได้ 145.23 ล้านบาท จ านวน 2.50 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 1.72 

รายได้จากธุรกิจ Campaign อยู่ที่ 83.11 ล้านบาท ลดลง 0.40 ล้านบาท หรือร้อยละ 0.48 จากช่วง

เดียวกันของปีก่อน โดยมีสัดส่วนรายได้คิดเป็น 58.23% ของรายได้จากการให้บริการ (ไตรมาส 2 ปี 

2568 อยู่ที่ 57.50%) อย่างไรก็ตาม อัตราก าไรข้ันต้น (GP) ของธุรกิจ Campaign ปรับลดลงจาก 

27.86% เหลือ 23.84% 

ขณะที่รายได้จากธุรกิจ Outsourcing อยู่ที่ 59.62 ล้านบาท ลดลง 2.10 ล้านบาท หรือร้อยละ 3.40 เมื่อ

เทียบกับปีก่อน และมีสัดส่วนรายได้ 42.50% (ไตรมาส 2 ปี 2568 อยู่ที่ 41.77%) โดยอัตราก าไรข้ันต้น

ลดลงจาก 8.85% เหลือ 4.80% 

แม้ว่าสัดส่วนรายได้ของธุรกิจ Campaign จะเพ่ิมข้ึนเล็กน้อย แต่การเลื่อนการด าเนินงานของโครงการ 

Booth & Roadshow, Campaign และ Event ซ่ึงเป็นกลุ่มงานที่มีอัตราก าไรข้ันต้นสูง ส่งผลให้รายได้

จากการให้บริการต ่ากว่าเป้าหมายที่บริษัทก าหนดไว้ อีกทั้งบริษัทฯ ยังมีการรับรู้ ค่าใช้จ่ายคร้ังเดียว 

(One-time Expense) จากการจ่ายเงินชดเชยพนักงานในธุรกิจ Outsourcing ตามแผนการปรับ

โครงสร้างองค์กร ส่งผลให้อัตราก าไรข้ันต้นของทั้งธุรกิจ Campaign และ Outsourcing ปรับตัว

ลดลงเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 

บริษัทฯ มีก าไรข้ันต้นจากการให้บริการจ านวน 22.67 ล้านบาท ลดลงจาก 28.72 ล้านบาท ในไตรมาส

เดียวกันของปีก่อน จ านวน 6.05 ล้านบาท หรือร้อยละ 21.06 ส่งผลให้อัตราก าไรข้ันต้นของธุรกิจบริการ 

(GP Margin) ลดลงจาก 19.81% เหลือ 15.89% 
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อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ คาดว่ารายได้จากโครงการที่เลื่อนการด าเนินงานดังกล่าวจะทยอยรับรู้ในรอบการ

ด าเนินงานถัดไป ซ่ึงจะช่วยสนับสนุนการฟื้ นตัวของรายได้และผลการด าเนินงาน หากการด าเนินโครงการ

เป็นไปตามแผนที่ก าหนดไว้ 

 

บริษัทฯ มีรายได้จากการจ าหน่ายสินค้าในไตรมาสที่ 2 ปี 2569 จ านวน 59.81 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจากไตร

มาสเดียวกันของปีก่อน ซ่ึงมีรายได้จ านวน 44.47 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจ านวน 15.34 ล้านบาท หรือคิดเป็น

การเติบโตร้อยละ 34.50 สะท้อนถึงการเติบโตอย่างต่อเนื่องของธุรกิจจัดจ าหน่ายสินค้า และการขยาย

ฐานลูกค้าในช่องทาง Traditional Trade ได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

การเติบโตของรายได้จากธุรกิจจัดจ าหน่ายมีปัจจัยสนับสนุนหลักจาก การขยายฐานลูกค้า การเพ่ิม

ผลิตภัณฑ์ภายใต้การจัดจ าหน่าย และการรับรู้รายได้จากแบรนด์ใหม่ที่บริษัทได้รับการแต่งตั้งเป็นตัวแทน

จ าหน่าย ส่งผลให้ยอดขายของธุรกิจจัดจ าหน่ายเติบโตอย่างมีนัยส าคัญเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปี

ก่อน 

ในส่วนของก าไรข้ันต้น บริษัทฯ มีก าไรข้ันต้นจากธุรกิจจัดจ าหน่ายสินค้า 11.71 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจาก 8.16 

ล้านบาท ในไตรมาสเดียวกันของปีก่อน จ านวน 3.55 ล้านบาท หรือร้อยละ 43.53 ขณะที่อัตราก าไรข้ันต้น 

(Gross Profit Margin) ปรับตัวเพ่ิมข้ึนจาก 18.34% เป็น 19.57% 

การปรับตัวดีข้ึนของก าไรข้ันต้นและอัตราก าไรข้ันต้น สะท้อนถึงการบริหารโครงสร้างผลิตภัณฑ์ที่มี

ประสิทธิภาพมากข้ึน การบริหารต้นทุนสินค้า รวมถึงการเพ่ิมสัดส่วนการจ าหน่ายสินค้าที่มีอัตราก าไรสูง 

ส่งผลให้ธุรกิจจัดจ าหน่ายสามารถสร้างผลตอบแทนได้ดีข้ึน แม้ว่าภาวะการแข่งขันในตลาดยังอยู่ใน

ระดับสูง 
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ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารและก าไรสุทธ ิ

 

บริษัทฯ มีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร (SG&A) ส าหรับไตรมาสที่ 2 ปี 2569 จ านวน 37.19 ล้านบาท 

เพ่ิมข้ึนจากไตรมาสเดียวกันของปีก่อน ซ่ึงมีจ านวน 31.99 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน 5.19 ล้านบาท หรือคิดเป็น

ร้อยละ 16.23 โดยค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารคิดเป็น 18.26% ของรายได้รวม เพ่ิมข้ึนจาก 16.85% 

ในช่วงเดียวกันของปีก่อน 

การเพ่ิมข้ึนของค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารมีสาเหตุหลักจาก ค่าใช้จ่ายด้านบุคลากร ค่าใช้จ่ายในการ

ด าเนินงาน และค่าใช้จ่ายที่เกี่ยวข้องกับการสนับสนุนการขยายธุรกิจและการพัฒนาระบบการด าเนินงาน 

ขณะที่รายได้จากบางโครงการเลื่อนการรับรู้ไปยังงวดถัดไป ส่งผลให้อัตราส่วนค่าใช้จ่ายในการขายและ

บริหารต่อรายได้รวม ปรับตัวเพ่ิมข้ึนเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 

บริษัทฯ มีผลการด าเนนิงานส าหรับไตรมาสที่ 2 ปี 2569 ขาดทุนสุทธิ 1.28 ล้านบาท เมื่อเทียบกับไตรมาส

เดียวกันของปีก่อนทีม่ีก าไรสุทธิ 4.12 ล้านบาท ส่งผลให้ก าไรสุทธิลดลง 5.41 ล้านบาท หรือคิดเป็นรอ้ยละ 

131.16 ขณะที่อัตราก าไรสุทธิ (Net Profit Margin) ปรับลดลงจาก 2.17% เป็น (0.63%) 

ผลการด าเนินงานที่ปรับตัวลดลงมีสาเหตุหลักจากการลดลงของก าไรข้ันต้น เนื่องจากการเลื่อนรับรู้

รายได้ของงาน Booth & Roadshow, Campaign และ Event ซ่ึงเป็นกลุ่มงานที่มีอตัราก าไรข้ันต้นสูง 

ส่งผลให้รายได้ที่รับรู้ในไตรมาสต ่ากว่าเป้าหมายที่ก าหนดไว้ ประกอบกับบริษัทฯ รับรู้ค่าใช้จ่ายคร้ังเดียว 

(One-time Expense) จากการจ่ายเงินชดเชยพนักงานในธุรกิจ Outsourcing ตามแผนการปรับ

โครงสร้างองค์กร ซ่ึงรับรู้เป็นต้นทุนการให้บริการและส่งผลกระทบต่อผลการด าเนินงานในงวดนี ้

นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังคงลงทุนเพ่ือรองรับการเติบโตของธุรกิจในระยะยาว โดยมุ่งเนน้การพัฒนา

ศักยภาพการด าเนินงาน การขยายธุรกิจจัดจ าหน่าย การพัฒนาระบบและโครงสร้างพ้ืนฐาน รวมถึงการ

เตรียมความพร้อมด้านบุคลากรเพ่ือรองรับการเตบิโตในอนาคต ซ่ึงแม้จะส่งผลให้มีค่าใช้จ่ายในการ
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ด าเนินงานเพ่ิมข้ึนในระยะส้ัน แต่บริษัทฯ คาดว่าการลงทุนดังกล่าวจะช่วยเพ่ิมประสิทธิภาพการด าเนนิงาน

และสนับสนุนการสร้างรายได้และผลตอบแทนที่ย่ังยืนในระยะยาว 

ทั้งนี้ บริษัทฯ คาดว่ารายได้จากโครงการที่เลื่อนการด าเนินงานจะทยอยรับรู้ในรอบการด าเนินงานถดัไป ซ่ึง

จะช่วยสนับสนุนการฟื้ นตวัของผลการด าเนินงาน หากการด าเนินโครงการเป็นไปตามแผนที่ก าหนดไว้ 

สรุปผลการด าเนินงานสะสม 6 เดือนในปี 2569 

 

ส าหรับงวดหกเดือนส้ินสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2569 บริษัทฯ มีรายได้รวมจ านวน 442.65 ล้านบาท เพ่ิมข้ึน

จากงวดเดียวกนัของปีก่อนซ่ึงมีรายได้รวมจ านวน 373.38 ล้านบาท เป็นจ านวน 69.27 ล้านบาท หรือ

เพ่ิมข้ึนร้อยละ 18.55 สะทอ้นถึงการเติบโตของรายได้จากการด าเนินธุรกิจของบริษัทฯ 

บริษัทฯ มีก าไรข้ันต้นจ านวน 78.71 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจาก 74.06 ล้านบาทในงวดเดียวกันของปีก่อน เป็น

จ านวน 4.65 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 6.28 อย่างไรก็ตาม อัตราก าไรข้ันต้นลดลงจากร้อยละ 19.85 

เป็นร้อยละ 17.83 หรือลดลง 2.02 จุดร้อยละ เนื่องจากสัดส่วนรายได้จากงานที่มอีัตราก าไรข้ันต้นต ่า

เพ่ิมข้ึน ประกอบกับงาน Campaign, Booth & Roadshow และ Event ซ่ึงมีอัตราก าไรข้ันต้นสูง

บางส่วนเลื่อนการด าเนินงานออกไป รวมถึงต้นทนุค่าใช้จ่ายชดเชยพนักงานของงาน Outsourcing ที่

เกิดข้ึนเป็นคร้ังคราว ส่งผลให้ก าไรข้ันต้นเติบโตในอัตราที่ต ่ากว่าการเติบโตของรายได้ 

บริษัทฯ มีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารจ านวน 73.48 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจาก 61.76 ล้านบาทในงวดเดยีวกนั

ของปีก่อน เป็นจ านวน 11.72 ล้านบาท หรือเพ่ิมข้ึนร้อยละ 18.98 โดยประกอบด้วยค่าใช้จ่ายขายจ านวน 

38.19 ล้านบาท และค่าใช้จ่ายบริหารจ านวน 35.29 ล้านบาท เทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อนที่มีค่าใช้จ่าย

ขายจ านวน 31.14 ล้านบาท และค่าใช้จ่ายบริหารจ านวน 30.62 ล้านบาท ทั้งนี้ อัตราค่าใช้จ่ายในการขายและ
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บริหารต่อรายได้รวมอยู่ทีร้่อยละ 16.60 ใกล้เคียงกับปีก่อนซ่ึงอยู่ที่ร้อยละ 16.54 แสดงให้เห็นว่าค่าใช้จ่าย

ดังกล่าวเพ่ิมข้ึนสอดคล้องกับการขยายตัวของรายได้ แต่ยังอยู่ในระดับสูงเมื่อเทียบกับอัตราก าไรข้ันต้นที่

ลดลง 

บริษัทฯ มีก าไรสุทธิจ านวน 4.83 ล้านบาท ลดลงจาก 9.99 ล้านบาทในงวดเดียวกันของปีก่อน เป็นจ านวน 

5.16 ล้านบาท หรือร้อยละ 51.63 โดยอัตราก าไรสุทธิลดลงจากร้อยละ 2.68 เป็นร้อยละ 1.09 สาเหตุส าคัญ

มาจากอัตราก าไรข้ันตน้ทีล่ดลง และค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารที่เพ่ิมข้ึนในอัตราสูงกว่าการเพ่ิมข้ึนของ

ก าไรข้ันต้น แมว้่าบริษัทฯ จะสามารถสร้างการเติบโตของรายได้ได้อย่างต่อเนื่องก็ตาม 

ผลการด าเนินงานในงวดหกเดือนแรกของปี 2569 แสดงให้เห็นว่า บริษัทฯ ยังสามารถขยายรายได้ได้ใน

ระดับที่ดี โดยรายไดเ้ติบโตร้อยละ 18.55 อย่างไรก็ตาม คุณภาพของการเติบโตยังได้รับแรงกดดนัจาก

โครงสร้างรายได้ที่มีสัดส่วนงานอัตราก าไรต ่าเพ่ิมข้ึน ส่งผลให้รายได้ที่เพ่ิมข้ึน 69.27 ล้านบาท สามารถ

สร้างก าไรข้ันต้นเพ่ิมข้ึนได้เพียง 4.65 ล้านบาท ขณะที่ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารเพ่ิมข้ึน 11.72 ล้านบาท 

จึงท าให้ก าไรสุทธิลดลงอย่างมีนัยส าคัญ 

บริษัทฯ ยังคงให้ความส าคัญกับการเพ่ิมสัดส่วนงานที่มีอัตราก าไรข้ันต้นสูง การบริหารต้นทุนของงาน

โครงการและงานจดัจ าหน่ายสินค้า ตลอดจนการควบคุมการเพ่ิมข้ึนของค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 

เพ่ือให้การเติบโตของรายได้สามารถส่งผ่านไปสู่ก าไรสุทธิได้อย่างมีประสิทธิภาพมากข้ึน 

จุดเด่นทางการเงิน 

ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 บริษัทฯ และบริษัทย่อยมี สินทรัพย์รวมจ านวน 442.97 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจาก 

435.13 ล้านบาท ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2568 จ านวน 7.84 ล้านบาท หรอืร้อยละ 1.80 โดยมีสินทรัพย์

หมุนเวียนจ านวน 338.55 ล้านบาท คิดเป็นประมาณร้อยละ 76.43 ของสินทรัพย์รวม 

รายการสินทรัพย์หมุนเวยีนที่ส าคัญประกอบด้วย เงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสด 69.66 ลา้นบาท 

เพ่ิมข้ึนจาก 47.36 ล้านบาท จ านวน 22.31 ล้านบาท หรือร้อยละ 47.10 ขณะที่ ลูกหนี้การค้าและลูกหนี้อื่นมี

จ านวน 191.87 ล้านบาท ลดลงจาก 213.13 ล้านบาท จ านวน 21.25 ล้านบาท หรือร้อยละ 9.97 นอกจากนี ้

บริษัทฯ มี รายไดค้้างรับ 30.21 ล้านบาท และ สินค้าคงเหลือ 38.07 ล้านบาท ลดลงจาก 34.04 ล้านบาท 

และ 44.41 ล้านบาท ตามล าดับ สะท้อนถึงการเปลีย่นสินทรัพย์หมุนเวียนบางส่วนเป็นเงินสดและการบริหาร

เงินทุนหมุนเวียนทีด่ีข้ึนในช่วง 6 เดือนแรกของป ี2569 

หนี้สินและส่วนของเจ้าของ 

ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 บริษัทฯ และบริษัทย่อยมี หนี้สินรวม 128.64 ล้านบาท เพ่ิมข้ึนจาก 115.01 

ล้านบาท จ านวน 13.63 ล้านบาท หรือร้อยละ 11.85 โดยส่วนใหญเ่ป็นหนี้สินหมุนเวียนจ านวน 117.04 ล้าน

บาท ซ่ึงมีรายการส าคัญ ได้แก ่เจ้าหนี้การค้าและเจา้หนี้อื่น 69.13 ล้านบาท และ เงินรับล่วงหน้า 31.27 ล้าน

บาท 

บริษัทฯ มี ส่วนของผู้ถือหุ้นรวม 314.33 ล้านบาท เทียบกับ 320.12 ล้านบาท ณ ส้ินปี 2568 ลดลงจ านวน 

5.79 ล้านบาท หรือร้อยละ 1.81 ทั้งนี้ โครงสร้างเงนิทุนของบริษัทฯ ยังคงมสัีดส่วนส่วนของผู้ถือหุ้นอยู่ใน

ระดับสูงเมื่อเทียบกับหนี้สินรวม 
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การวิเคราะห์สภาพคล่อง 

ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2569 บริษัทฯ มีสินทรัพย์หมุนเวียน 338.55 ล้านบาท เทียบกับหนี้สินหมุนเวียน 

117.04 ล้านบาท ส่งผลให้มี อัตราส่วนสภาพคล่อง (Current Ratio) ประมาณ 2.89 เท่า แสดงให้เห็นว่า

บริษัทฯ มีสินทรัพย์หมุนเวียนเพียงพอต่อการช าระภาระหนี้สินระยะส้ัน 

หากไม่นับรวมสินค้าคงเหลือจ านวน 38.07 ล้านบาท บริษัทฯ มี Quick Ratio ประมาณ 2.57 เท่า ประกอบ

กับเงินสดและรายการเทยีบเท่าเงินสดเพ่ิมข้ึนเป็น 69.66 ล้านบาท ขณะที่ลูกหนี้การค้าและสินค้าคงเหลือ

ลดลง จึงสะท้อนว่า สภาพคล่องโดยรวมของบริษัทฯ อยู่ในระดับแข็งแกร่ง และมีความสามารถในการ

รองรับภาระผูกพันระยะส้ันได้ด ี

อัตราส่วนหนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้น (D/E Ratio) 

บริษัทฯ มีหนี้สินรวม 128.64 ล้านบาท และส่วนของผู้ถือหุ้น 314.33 ล้านบาท ส่งผลให ้อัตราส่วนหนีสิ้นต่อ

ส่วนของผู้ถือหุ้น (D/E Ratio) อยู่ที่ประมาณ 0.41 เท่า เพ่ิมข้ึนเล็กนอ้ยจากประมาณ 0.36 เท่า ณ ส้ินปี 

2568 แม้อัตราส่วน D/E จะเพ่ิมข้ึนจากการเพ่ิมข้ึนของหนี้สินหมุนเวียน แต่ยังคงอยู่ในระดับค่อนข้างต ่า 

โดยบริษัทฯ มีส่วนของผู้ถือหุ้นมากกว่าหนี้สินประมาณ 2.4 เท่า จึงสะท้อนว่า โครงสร้างเงินทุนยังมีความ

แข็งแกร่ง และความเส่ียงด้านภาระหนี้อยู่ในระดับจ ากัด 

วิเคราะห์ผลการประเมินความพึงพอใจของลูกค้า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ในไตรมาสที่ 2 ปี 2569 บริษัทฯ ส ารวจความพึงพอใจจากงานบริการ 788 โครงการ ได้คะแนนเฉลี่ย 

88.79% อยู่ในระดับดี โดยบริการจัดส่งสินค้าและบรรจุภัณฑ์ได้รับคะแนนสูงสุด 93.00% อยู่ในระดับดี

มาก สะท้อนถึงการรักษามาตรฐานการบริการและความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้า ซ่ึงสนับสนุนโอกาสในการ

ได้รับงานต่อเนื่องและการเติบโตในระยะยาว 


